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RESUMEN

Comercio en el MERCOSUR en perspectiva de la latkgn Productiva. Una
aproximacion desde Argentines untrabajo de investigacion empirica con base en los

intercambios comerciales del bloque, enfocado dAsglentina.

Busca encontrar rasgos en dicho comercio que parrodnfigurar un mapa de trayectorias
de integracién productiva con los distintos paigae conforman el MERCOSUR. La
incorporacion de Venezuela y Bolivia (ain en procde adhesion), aun no habiendo
incorporado las preferencias arancelarias y nogheabloque, se considera valiosa por el
potencial de posibilidades de la integracion préigtagropuesta que pueden impulsarse en
productos estratégicos, en una mirada a futuro. 8Mas en el marco de los trabajos
regionales que se fueron desarrollando para gemécativas sectoriales de integracion,
como modo de contribucion a tales mesas de traasja@omo también de futuras acciones
de politica de MERCOSUR.

El analisis se efectua inicialmente en su aristdéicad, a un nivel de desagregacion de
grandes categorias econdémicas y con el enfoqueedwibhe & Unal-Kesenci (2004);

posteriormente con mayor nivel de detalle en swtarihorizontal, empleando la
Clasificacion Uniforme del Comercio InternacionaVision 3 y con la metodologia de
Lucangelli (2007). En ambos casos, y en la busqdedana mirada de larga duracion se

estudia el periodo de diecinueve afnos, abarcadtede05 hasta 2013.

Se persigue una aplicacion de los resultados alisriomo base para la implementacion
de politica publica regional, en funcion de lo cwsd plantea la continuidad en

investigaciones futuras desde la perspectiva da gad de los otros cinco socios, a fin de
completar con una mirada regional integral el mdg@aosibilidades y potencialidades., en

la I6gica de generar mas y mejores procesos dgratién productiva en el MERCOSUR.

Palabras clave: Integracién productiva vertical, integracion productiva horizontal,
comercio en el MERCOSUR, comercio intra-industrial, comercio inter-industrial,
fragmentacion vertical.
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1 - INTRODUCCION

Con el fenomeno de la globalizacién, y como consecia de todos los cambios que
fueron propiciando este fendmeno (reduccion deosas$e transporte y de los aranceles al
comercio exterior, desarrollos tecnoldgicos errehdle las comunicaciones, entre los mas
importantes), se expandié notoriamente una nuekraafade organizar la produccion a

nivel mundial, formando redes que trasciendenrtagdéras nacionales.

Con la logica de aprovechar las ventajas de lditacion de cada eslabon productivo y
con un sistema de logistica también disefiado gruesta a los incentivos del mercado
mundial, la produccién fragmentada fue transfornoarmbr su parte el escenario
internacional, asi como también la dinamica deintesrcambios comerciales y los flujos

externos de inversion, variables clave en la comdigon de este fenomeno.

Principalmente desplegada en region asiatica yitamdn la europea, las fragmentacion
productiva presenta una multiple diversidad en tuana variedad de formas que puede
adquirir, miembros que la componen (namero vy tigi@py su forma de relacionamiento,
organizacion y diagrama de funcionamiento. Lo cieet que, en todos los casos, el
leitmotiv se vincula a busquedas de una mayor productividgdryqué no, de las rentas

asociadas a esta.

El funcionamiento de la produccion fragmentada sfiégulos de comercio e inversion
entre los paises, trascendiendo jurisdiccioneddsgageograficas. Configura, ademas, un
sistema que se conecta intrinsecamente con otriablea en cada uno de los paises que
atraviesa, como son las redes financieras, logsstiservicios publicos, capital fisico y

humano, gobiernos y personas.

Por su parte, por el propio comercio en ambos daniiimportaciones y exportaciones) y
los flujos de inversidn que implica su despliegreira gran relevancia la politica externa
de tales paises, en especial la comercial. Mas @amJa interdependencia entre las
importaciones y exportaciones de este funcionamjetgmbién éstas influyen en el

despliegue de la propia politica comercial.
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La fragmentacién de la produccién no aplica a todssbienes manufacturados ni es
posible para cualquier conjunto de paises, asi ctampoco puede plantearse este
fendmeno como la panacea de la integracion y ehrd#l® conjunto de los mismos
(Fléres, 2008). Sin embargo, en los casos que esstiactible, sea por las fuerzas del
mercado o por la aplicacion de acciones de palit&taimplementacion tiene potencial de
generar beneficios conjuntos no despreciables #gaises en que se gesta.

Interesa hacer foco en estas paginas en esa praadwmmpartida entre paises, en las
redes productivas y comerciales que sientan bames definir el objeto de estudio: la
Integracion Productiva (IP), particularmente ent® paises que integran un bloque de
integracion regional, el MERCOSUR. EIl analisis ds datos empiricos de comercio
exterior de los seis actuales socios del MERCOSERfectia desde la perspectiva de
Argentina (es decir, las compras y ventas de este gesde y hacia los otros paises del

bloque y del mundo) e incluye a Bolivia, pais emcpso de adhesion.

Se pretende identificar espacios con presenci® dos$ sectores comprometidos y el tipo
de fragmentacion productiva desarrollada con cadeade los socios, para efectuar algunas
consideraciones y, eventualmente, evaluar potedadds y restricciones para la
profundizacién de procesos de IP con alcance rafion

En el marco de sucesivas iniciativas del bloque paapulsar procesos de integracion
productiva, y con la reciente puesta en marcha @sam sectoriales de diadlogo y
negociacion en este mismo sentido, la presente besica constituirse en insumo para el
avance e implementacion de proyectos en sectonegéggcos. Una decision de politica
regional de integracion productivegstenideen el tiempo al modo de la politica industrial
brasilefia y basada en una diagramacion industoatensuadastratégica, potenciaria

estos eslabones, consolidando el tejido produatidostrial al interior del bloque.

En el mercado regional, sea que la IP se desagsfientaneamentgor la accion de las
empresas de los paises en cuestion a partir dedestivos que detectan en ese mercado
ampliado; o sea que se gen@@mo resultado de politicas activamr parte de los
gobiernos de los paises del bloque; es de congemsralizado el beneficio conjunto que
potencialmente genera este tipo de relacionamieptoductivo-comerciales. Por otra
parte, en ambos casos se identifican como factpoesitivos a la IP el nivel de

consolidacion de las instituciones regionales pt@oliticas como técnicas.
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En la misma direccion, ain reconociendo que namastituye en la solucion universal en
la busqueda de mas y mejor competitividad de us pébres (2008) reconoce el ingreso o
acceso de su economia a las cadenas internaciatalgalor como una clave en las

estrategias de desarrollo.

En el MERCOSUR, principalmente entre 2008 y 20&2generd un incipiente cambio de
direccion en la construccion de la integracion oegli, con una impronta hacia la
complementacion productiva y desarrollo de cadeleasalor regionales. Se observé el
inicio de una politica regional de impulso a lafllydamentada en el reconocimiento de su
potencial beneficio en la mejora de competitividadjunta, posibilidad de contribuir a la

reduccion de asimetrias y de agregar valor a ldyz@én del bloque.

Luego que ni el regionalismo por sustituciéon de ongciones ni la apertura unilateral
parecieran haber dado respuestas eficientes afaromcion de estrategias de desarrollo
en el MERCOSUR, la Secretaria del MERCOSUR pldregplorar las cadenas regionales

de valor como una nueva logica de insercion intaomal.

Se generaron espacios, instrumentos e inclusogam piropio en la estructura institucional
del bloque para el desarrollo de las acciones euédetian a impulsar y desarrollar

iniciativas de integracion productiva.

Recientemente, a fines de 2014 y hasta mediadd@) e, se retomaron las instancias
impulsadas desde el MERCOSUR para generar instadeidP esta vez en términos de
mesas de dialogo sectoriales, a los que tambidsusea contribuir con este trabajo de

analisis y relevamiento.

El trabajo se organiza de la siguiente maneraphgstivos e hipoétesis se detallan en el
siguiente punto. A continuacion, en la préxima getse presenta el marco tedrico a partir
del cual se desarrollara el andlisis. A continuacié puntualiza la metodologia a través de
la cual se estructura la investigacion empiricee ga despliega posteriormente en las
secciones IV y V. En éstas se describen las anstasrelevantes de las mediciones del
comercio, que insindan la presencia de IP horizonteertical, respectivamente, o su

ausencia.

1 En el documento Primera entrega del estudio sobre integracion de cadenas productivas (2008)
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Finalmente, la seccion VI muestra algunas consiitamas sobre potencialidades y
restricciones que se leen de las secciones IV g ¥ekacion a la IP en el bloque, seguida

de una pequefia seccidon de consideraciones y camosritaales.
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II. A OBJETIVO E HIPOTESIS

El objetivo general de estas paginas es estudiaoekso de IP en el MERCOSUR desde
la perspectiva de Argentina y, ya que la fragmedtade la produccion entre paises tiene
su correlato en los patrones comerciales y, adesndsyolucion tiende a impactar en tal
patron Comercial, se efectia un analisis empirgaomercio de Argentina con los paises
del blogue y con paises/bloques de interés de exina. La posibilidad de analizar la
composicién y evolucién del comercio intra-bloguedaciondndolo ademés con el que se
realiza con paises fuera del MERCOSUR, puede hriatunas pistas sobre ciertas
vinculaciones productivas y, por qué no, de pddibides de creacidon de nuevas

interacciones de creacion de valor regional.

Se constituye entonces en un trabajo de relevamieestudio de caso de la presencia y
trayectoria de posibles integraciones producti®@sbusca generar una contribucion en el
conocimiento de la existencia y trayectoria de @sos productivos que han desarrollado

algun grado de integracion productiva en el bloque.
Se plantean como objetivos especificos

» detectar la presencia de esquemas de integracioave partir del contenido de
comercio y cadenas de valor, en un esquema degsagreen las grandes

categorias econdémicas de bienes

- reflejar la existencia de procesos de integracdniztintal a partir de los datos de
comercio intra-industrial, identificando grupos pi®ductos para los cuales esta
evidencia tenga un alcance amplio en el sentidbldegue; y aquellos con llegada

especifica con alguno de los paises que constitlyginque;

+ asociar tales indicios y/o potenciales procesolPdde grupos de productos a los
sectores en los que se retomé el trabajo regioeahrtculacion para generar
iniciativas sectoriales de integracion, como modaadntribucion a tales mesas de

trabajo, asi como también de futuras acciones litcaade MERCOSUR.
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La hipétesis se basa en gue se han gestado yalleshr encadenamientos productivos en
el MERCOSUR, muchos se han consolidado, otros salthado. Esos se han generado
mas bien por respuestas a incentivos del mercadascdestructuras arancelarias o politicas
aleatorias (no sistematicas) del bloque, a excapd® la industria automotriz donde la

especializacion del comercio en el MERCOSUR esnlante administrada.

En este sentido, se espera encontrar indicador#3 (@anto vertical como horizontal) que
revelen en el sector automotriz tal circunstancesgecialmente marcado en el comercio
con Brasil y con Uruguay. Lo mismo ocurre en Igtarhorizontal para algunos productos
quimicos y de linea blanca que también han sidmssccon fuerte participacion de los

sectores privados en las negociaciones del bloque.

Con ambos paises, Brasil y Uruguay, por sus progsaisicturas productivas y por los
vinculos globales de comercio con Argentina, seemspantecedentes mas robustos de
patrones de comercio que insinten la presencidemgial de IP.

En relacidon con Paraguay, en menor medida quentesiares, se aventura la existencia de
procesos de IP especialmente con productos sebuoraldos y sus sucedaneos en la

variante vertical, y en bienes de media/baja texgialincorporada en la horizontal.

En Gltimo término, y con la incorporacién de Versauy Bolivid, las expectativas son
menos ambiciosas no solo por las particularidadessws aparatos productivos sino
también porgue las preferencias arancelarias Vigadiregionales adoptadas por los cuatro
miembros originarios no han sido implementadasstosedos paises. No obstante ello, si
se ambiciona encontrar para cada uno indicios enpalidades de IP con Argentina, y

alguna trayectoria que permita inferir tambiéen allP vertical.

2 50 .z . s .
Aln en proceso de adhesion al bloque al momento de redaccién de esta tesis.
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1I- MARCO TEORICO

El concepto general de IRo encuentra una definicibbonsensuada en la literatura
econdmica. En una primera aproximacion puede @araatse este fendmeno como la
insercion de los aparatos productivos de un paisedas o0 cadenas de valor que se
contindian en otros paises (Bembi et al 2012).

El leitmotiv de su despliegue se vincula a busquedas de mayalugtividad vy
competitividad de la produccién y, por qué no,aterentas asociadas a ésta.

La fragmentacion productiva requiere normalmenta pa despliegue un nivel minimo de
produccion, asi como de servicios de transportegysiica (Fléres, 2010); e implica
inherentemente los canales de comercio exteritmslpaises que conforman estas redes o
cadenas: incorpora como trasfondo elementos técrmeb comercio internacional como
son los procesos de agregacion de valor, acumulagdorigen y comercio de doble via
(Carciofi, 2012), como asi también aspectos ddipmlcomercial y cambiaria, que  no

van a ser objeto de estudio de este trabajo.

La IP puede presentarse en diversas conformacenesanto a la variedad de formas que
adquieren las redes o cadenas que se constitugercaf@dcter global o regional, de
integracion vertical u horizontal, surgiendo comesultado de una politica publica
explicita o emergidas de la iniciativa netamentgapla, entre otras), pudiendo ademas
presentar caracteristicas diferentes en cuant@mlonos que la componen (desplegado por
una multinacional/grupo econdmico/empresa- inmad- 0 entre varias empresas;
netamente privados 6 privados y publicos; de sintd@nafio o con la figura de una
empresa ancla y un grupo atomizado de proveedomapfadoras, entre otras) y su forma
de relacionamiento organizacion y diagrama de ifunaniento (de cooperacion, de

dominacién o liderazgo, de vinculos estables @wi@i@amientos esporadicos).

Bembi et al (2012) caracterizan la IP a nivel oegl, entre otras cosas, como el
establecimiento de mecanismos estables de coofera@sociatividad inter-empresarial,
y coordinacién de politicas sectoriales y de pratide competitividad.
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Il. A- ESTRATEGIAS DE IP: VERTICAL Y HORIZONTAL

Interesa profundizar en estas paginas la concégaa#in de los procesos de IP de caracter
regional, es decir, los que se desarrollan entreepageograficamente préximos y, mas
aun, los que constituyen un bloque con preferenciawerciales, en este caso el
MERCOSUR.

En este contexto, y a los efectos de las medicignesse efectuaran en las paginas que

siguen, se identifica:
a) Estrategia de IP vertical,

Refiere a un proceso de fragmentacion de la pradiludtiertemente relacionado a las

cadenas de produccién o produccion en eslabonesigas.

La IP vertical implica undragmentacion productiva por especializaci&e, refleja en el
comercio internacional por el comercio de bienesdéerentes etapas de la secuencia

productiva: primarios, intermedios (partes y pieaaemi-elaborados) y bienes finales.

La presencia de IP vertical puede explicarse psgbéda de reduccion de costos via la
relocalizacién de cada una de las etapas prodsctleala cadena: la l6gica subyacente
tiende a localizar cada eslabdon en aquel territqtie permita aprovechar las ventajas
comparativas de tal espacio, a los efectos dellacoson de los costos de produccion total.
Fléres (2008) plantea con mucha claridad que, cuandproceso productivo se fragmenta
y una de sus fases se realiza en el exterior,zlinraubyacente a pesar de los costos de
transporte y otros vinculados a la distancia, eseajbien intermedio o pieza en cuestion
llega al proceso con un costo menor al de su podiludocal (aparecen como variable

relevante las ventajas comparativas en el andié$isomercio internacional).

En la literatura consultada que este tipo de IPlesumplicar diferenciacion de
calidad/valor agregado en los distintos eslabore$adcadena, y esa diferenciacion de
producto da una idea ¢eocesos de produccién diferentgetasta delotacion de factores

diferenteentre los paises que participan (Bembi et al, 012

Aunque no es el tema de estudio de estas pagadistribucion de los beneficios y costos
que de la fragmentacion vertical se generan eogephises, como también al interior
mismo de los paises involucrados, es un asunteldgancia no meno. De hecho, en

algunos casos hasta determina la posibilidad dedésgenerar impactos en las economias
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de tales paises, sea positivos como también negathdemas la distribucion de costos y
beneficios va a vincularse estrechamente a lacgation de grupos de interés y del

propio sector publico en tales procesos.

b) Estrategia de IP horizontal

La integracion productiva horizontal se vincula,r pgu parte, a unproceso de
fragmentacion por complementacifBembi et al, 2012). La literatura la identifica el
comercio internacional por la existencia de coneerde doble via (exportacion e
importacion) de productos de una misma rama produentre dos paises, comercio intra-
industrial (Lucangeli 2007). Puede decirse entogces mayor comercio intra-industrial,
mayor complementariedguliede existir en las estructuras productivas sledanomias de

tales paises

A diferencia de la estrategia vertical, la idea getras de la diferenciacion de producto en
la integracion horizontaimplica variedad de atributos, a similar calida®iguiendo a
Lucangeli (2007), la IP horizontal egplicada por las economias de escalastentes en
la produccién de bienes diferenciados, en tres tifgocaracterizaciones:

b.1- bienessustitutos en el uspero con requerimientos de insumos diferentes-

muebles de madera o metal, textiles de algodoa,ddibras artificiales;

b.2- bienessimilares en insumos empleadpsro no sustituibles en el uso —
productos planos o no planos de acero (bienes pidimkiconjuntamente, donde
la divisibilidad es no solo posible, sino hastanfar habitual, se produce

alternativamente uno u otro) O distintos derivadbs petroleo (bienes

producidos conjunta e indivisiblemente y que tiediéerente demanda)

b.3- bienes cercanos en cuanto a su funcion bagieao diferenciados por
disefio, calidad, marca — alimentos, bebidas, dilga;rautomotriz, electrénicos,

perfumeria.

3 De Angelis y Porta (2011)
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11l - METODOLOGIA

En primer término es preciso sefialar respecto ada de datos en la que se sustentara el

analisis:

» se incluyen los actuales seis miembros plenos ERE®OSUR: Argentina,

Brasil, Paraguay, Uruguay, Venezuela y Bolivia;

» los datos son anuales, siendo el periodo de refierehque va entre 1995 y
2013;

» se analiza el comercio global de bienes de Argearton cada uno de los
paises del MERCOSUR, desagregando ademas el congrei-zona, y el
efectuado con socios/grupos de socios de inteléseséo de América
Latina, Unién Europea ; China, EE.UU., Japén, In®Rasia, Sudafrica y
México;

» la fuente de los datos es COMTRADE, empleando ssficaciones de las

disponibles en este sitio de Naciones Unidas: BEEUZI Revision 3;

> a los efectos del andlisis, se agruparon los datosubperiodo trianuales,
obteniendo luego un promedio anual del comercitesTsubperiodo quedan
constituidos de la siguiente manera: 1 1995 a 1891998 a 2000, 111 2001
a 2003, IV 2004 a 2006, V 2007 a 2009, VI 2010 5211 2013,

Primeramente se efectia un analisis empirico deexiatencia/potencialidad de la
integracion productiva vertical, adoptando postenente una vision desde la perspectiva
horizontal de integracion productiva; dos formdsrahtivas de observar el fenémeno bajo

estudio que se reiteran en la literatura espeai@ddizn el tema.

4 En las bases estadisticas de COMTRADE no se encontré disponible la informacién para los afios 1996 y
1997 lo cual explica que el primer sub-periodo considerado corresponde a los datos de 1995. De la misma
manera no estaban disponibles aun los datos para el afio 2014 motivo por el cudl la actualizacién queda
acotada a 2013.
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l1l. A- CATEGORIZACION DEL COMERCIO PARA GENERAR INDICADORES DE IP

Para estudiar el fenomeno de la IP en el MERCOSp&ta de los dos formatos referidos
y dadas sus caracteristicas, se detallan a cootimu#os indicadores empleados en el

analisis:

a) Para la aproximacion empirica de fragmentacion ieadtse analizd el comercio en
base al agrupamiento de bienes segun etapa de pcddu (Bienes Primarios,
Bienes Intermedios, Bienes Finales) propuesto gondine & Unal-Kesenci (2004)

y referenciado en Fléres (2008).

Se analizan los bienes comerciados a partir ddakificacion de Grandes Categorias

Econdémicas (BEC por su sigla en inglés), que iateaptar el destino de tales bienes.

Las categorias de BEC son generadas a partir dgtugamiento de la Clasificacion
Uniforme del Comercio Internacional Revision 3 (AQUR2v. 3) en funcién del destino de
los bienes en tres etapas de produccién: a- biemesrios, b- bienes intermedios (b.1-
semielaborados y b.2- partes y componentes), aebiénales (c.1- de capital y c.2- de

consumo), d- bienes no especificados en otragiparti

En el andlisis se buscan indicios de IP vertical eMBRCOSUR, con la Republica
Argentina como punto de referencia. Siguiend&l@es (2008)se consideran para el

referido analisis las siguientes categorias:

Caddigo
Etapa de produccion Descripcion BEC
BEC
111 Alim. Y Bebidas basicos destinados a la industria
a- Bienes Primarios 21 Suministros industriales Basicos
31 Combustibles y lubricantes basicos
42 P&C de bienes de capital excepto eq. de transporte
53 P&C de equipo de transportes
b- Bienes b.1- Partesy 121 Alim. y Bebidas elaborados destinados a la industria

Intermedios Componentes (P&C) 22 Suministros industriales elaborados
321 Combustibles y lubricantes elaborados-Gasolina
322 Combustibles y lubricantes elaborados- Otros
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Cddigo

Etapa de produccion Descripcion BEC
BEC
41 Bienes de capital excepto equipos de transporte

c.1- de Capital
521 Equipos de transporte industrial
112 Alim. y bebidas basicos para consumo en hogares
122 Alim. y bebidas elaborados para consumo en hogares
c- Bienes
51 Equipos de transporte-automotores de pasajeros
Finales
c.2- de Consumo 522 Equipos de transporte no industrial

61 Articulos de consumo durables
62 Articulos de consumo semi-durables
63 Articulos de consumo no durables

d- No especificados 7 No especificados

Fuente: Elaboracion propia en base a Flores (2008)

Se encontraron autores que incorporan sélo el amde partes (P&C) para evaluar la

integracion vertical, sin embargo, la metodologiseguir en este caso es la referida en
Fléres (2008). El analisis buscara captar entort@et los procesos productivos que

emplean en sus diferentes etapas P&C (por ejempltos sectores de maquinarias y
transporte) como los que emplean bienes semi-@dbsr (como son las industrias

quimicas, textiles, de calzados, entre otras).

El referido autor propone la comparacion de la ingmdn de bienes intermedios con la
exportacion del mismo tipo de bienes, asi como i@mbon los bienes finales asociados,
lo que permite un mejor entendimiento de la insardel pais en la cadena productiva vy,

tal vez, hasta obtener algunos indicios de la agiég de valor efectuada en el pais.

A partir del agrupamiento descripto del comercemestudia la composicion del comercio
(identificando las categorias en las que estd obramp), asi como también de la
evolucion en el tiemgoa los efectos de obtener indicios de alguna iatagn productiva

vertical en el MERCOSUR desde la perspectiva amggnt

5 Siguiendo el método de analisis de Feenstra (1998), citado en Fléres (2010)
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b) Para la aproximacion empirica de IP horizontal, pgar parte, el andlisis se efectla
a partir de la clasificacion uniforme del comercimternacional (CUCI)
sistematizando la informacién con el indicador desiéado por Grubel y Llord
(IGL).

La clasificacion uniforme del comercio internacibnéCUCI) fue desarrollada por la
Sociedad de las Naciones Unidas a partir de cintarios basicos de clasificacion: indole
de la mercaderia y materiales utilizados en suym@dn, grado de elaboracion, practicas
del mercado y usos del producto, importancia debyeto en el comercio mundial y
cambios tecnolégicos (CEPAL 2004). Agrupa el comeede bienesen actividadesn
funcién a la sustituibilidad en el consumo y laitod de requerimientos de insumos en la
produccion, resultando asi de utilidad para eneordefiales de la existencia de IP

horizontal.

Se emplea la Revision 3 de la CUCI, siguiendo aahgelli (2007). Esta ofrece una
clasificacion de todos los productos que se corakzan internacionalmente,."es decir,
de todos los bienes que incrementan o reducenelosrsos materiales de un pais como
resultado de su ingreso o su salida de la zona adede ese pais{CEPAL, 2004, pp.
23).

El nivel de agregacion empleado para el andlis&slpdlevar a un concepto de actividades
elementales o hasta, incluso, de bienes, a almatrge reduce significativamente la
posibilidad de observar corrientes de comerciopsmla segun el mismo autor. Se trabaja
consecuentemente siguiendo la metodologia de Ledan@007), a un nivel de
desagregacion de 3 digitos, es decir, con los Afog que constituyen la CUCI Re¥. 3

A partir de las estadisticas de comercio agrupadgén esta clasificacion, se emplea el
indicador desarrollado por Grubel y Llord (IGL) paestudiar el comportamiento del

comercio intra-industrial.

El indicador IGLmide la proporcion de comercio intra-industrial pesto del comercio

total para una rama determinad&e emplea entonces para obtener una aproximaeitan

6 CUCI designa los datos por capitulos (primer digito), que se desagregan en capitulos (dos primeros
digitos), constituidos estos Ultimos por grupos (tres digitos). Las desagregaciones posteriores son subgrupos

(cuatro digitos) y partidas (cinco digitos).
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integracion por complementacién productiva, asi @wosefiectuar comparaciones entre

diferentes categorias, a su vez, en el comerciosdeaises con diferentes socios.
Para determinar el indicador de G&L, siguiendo aedngelli (2007) se define:

A;: diferencia entre las exportaciones e importacateuna categoria (monto del comercio inter-

industrial) en valor absoluto

Bi: monto de las exportaciones de la misma categodaon equiparadas por las importaciones de

tal categoria (valor del comercio intra-industrial)
Ai = [Xi - Mi |

Bi = (Xi +Mi)- [Xi -Mi

En base a tales conceptos construidos, se deteremttmces el siguiente indice de

comercio intra-industrial:

Ci = (Xi +Mi)- [Xi -Mi| 4 100

Xi + Mi

El valor de éste se distribuye en el intervalo (0]1 indicando elgrado en que las
exportaciones de una categoria se equiparan con if@sortaciones de esa misma

categoria valga decir, la existencia de comercio intra-stdal para esa categoria.

A partir del indicador determinado para cada undadeactividades, el indicador para
conjuntos de actividades y para el total de eilstgetiza cada una de las observaciones con
la media ponderada por el peso relativo de cadgmedido éste con la participacion del
intercambio total de cada una en el comercio dguco que se analiza):

3 [(Xi +Mi)- [Xi -Mi[]
o= X 100

3 (Xi +Mi)

En base a esta formula, es posible sintetizar aslé@la anuales en IGL trianuales. Este
sera el caso del andlisis de estas paginas obdenigwlicadores promedio para los
periodos trianuales (a saber, 1995-1997, 1998-2P001-2003, 2004-2006, 2007-2009,
2010-2012, 2013).
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Se determinan IGL promedios para el comercio intr@a y el resto del mundo para una
primera aproximacion. Ademas, a los efectos dejeader el andlisis, se acompafian estos
resultados con un indicador de saldo comercialagla eino de los casos (X/M, que indica
superavit en caso de resultar superior a la unydaeficit en caso contrario) y de la
relevancia de cada socio de interés en el comdecia Republica Argentina (medido por
el porcentaje que representa el comercio con ese-egportaciones mas importaciones-

en el comercio total).

Un paso mas adelante, se analizan los IGL del aomartra-zona para cada uno de los
grupos de CUCI Rev. 3, estudiando su valor y evéiuen el tiempo. En este sentido, a
los efectos de incorporar las una de las consiteres detalladas por CEPAL (2012)
referida a que el indice no tiene en cuenta lasinates del comercio, se los efectos de la
interpretacion del IGL se analiza conjuntamente canha IGL la relevancia del grupo en
cuestion en el comercio de la Republica Argentimedido por el porcentaje que
representa el comercio con del grupo respectoati@l ton ese socio-exportaciones mas

importaciones).

CEPAL (2012) describe ademas una segunda limitagd&nindice: el problema de la

agregacion. Existe una relacién inversa entre ldefdesagregacion de mas digitos en la
nomenclatura de las cuentas de comercio) y fadilpaa el calculo. En relacion a esto, se
sigue el criterio de agregacion de Lucangelli (30@mpleando la categoria de “grupos”

de CUCI, como se refiriera oportunamente.

Una tercer limitacion de este indice que descrilbmismo anadlisis de CEPAL (2012) y
gue permanece subyacente en este analisis, rafiergpérdida de poder descriptivo del
indice cuando se lo somete a comparaciones dingmmncionando que por ejemplo, un
incremento del comercio inter-industrial puede dileva aumentos del IGL por la

eliminacion de desbalances en el comercio intrastrdl.

A los fines de la interpretacion del indicadort@®an los valores de referencia de CEPAL
(2012):

Valor del IGL Interpretacion

Mayor a 0,333 Indicios de comercio intra-industrial
Entre 0,10y 0,333 Potencial de comercio intra-industrial

Menor a 0,100 Comercio Inter-industrial

Fuente: Elaboracion propia en base a CEPAL (2012)
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[11.B- BASES ESTADISTICAS EMPLEADAS EN EL ANALISIS

a) Las estadisticas empleadas para el andlisis denfiexgacion vertical se
descargaron de las bases de COMTRADE, bajo la nolatemna BEC,
desagregadas a 3 digitos.

Las bases se obtuvieron en el mes de agosto de y@ldltimo afio para el que se tienen
datos disponibles completos para la Republica Amgagres 2013. Se sefiala, por su parte,

gue existen faltantes de datos para dos afios ietiosdel periodo: 1996 y 1997.

Se obtuvieron las estadisticas de comercio totdiesagregando luego el comercio con
cada uno de sus socios del bloque (Brasil, UrugBayaguay, Venezuela y Bolivia), del
resto de América del Sur (Republica de Chile, Regailde Colombia, Republica del
Ecuador, Republica de Guyana, Republica del PerépuBlica de Surinam), y
distinguiendo también el comercio con algunos ointeylocutores comerciales de interés,

a saber: Japon, India, China, Rusia, Sudafrica,iddéEstados Unidos y Unidon Europea.

b) Para el célculo de los indices de comercio IGL secdrgaron también las
estadisticas de las bases de COMTRADE, bajo la ncatera CUCI
Revision N° 3, desagregadas a 3 digitos.

De igual forma que se sefialara en el apartadoi@ntes bases se obtuvieron en el mes de
agosto de 2014. Las estadisticas de comercio dRepaiblica Argentina se obtuvieron
desagregadas respecto de cada uno de sus soclaspipara el caso de Union Europea,
cuya informacién de intercambios comerciales senwabpais por pais, agregando luego
los datos para analizar el bloque en su confunto

7 A tal fin, se consideraron los paises parte de la Unidn Europea, es decir entre 1995 y 2003 Austria, Bélgica,
Dinamarca, Finlandia, Francia, Alemania, Grecia, Irlanda, Italia, Luxemburgo, Paises Bajos, Portugal, Espafia,
Suecia, Reino Unido; agregando a partir de 2004 a Chipre, Republica Checa, Estonia, Hungria, Letonia,
Lituania, Malta, Polonia, Eslovaquia y Eslovenia; y desde 2007 a Bulgaria y Rumania; incorporando
finalmente a Croacia en 2013.
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IV — MEDICION I: INDICADORES DE IP VERTICAL

Con el animo de obtener alguna medida indicativkadetegracion productiva vertical, se
efectla en esta seccion un analisis de la infodnade comercio tanto de partes y
componentes (P&C, clasificados en el grupo 7 de ICBEv. 3) como de bienes
semifinales o semi-elaborados, tal como se ref@viamente. Se contemplan asi las
cadenas productivas que, por especificidades dekepo o por el tipo de industria (como
es el caso de la quimica, textil, calzado y aueléztronica), emplean insumos semi-

elaborados no comprendidos como partes y compaiente

En segundo lugar, también siguiendo a Flores (2@@83ontrasta la importaciéon de ambas
categorias (P&C y bienes semi-elaborados) con paréacion de las mismas categorias,

asi como con la que ocurre con los bienes finales.

En el Grafico § se muestra la composicion del comercio (Importagi&xportacion) de la

Republica Argentina y su evolucion teniendo en taelos sub-periodos trianuales
definidos (I 1995, 1l 1998 a 2000, Il 2001 a 2003,2004 a 2006, V 2007 a 2009, VI
2010 a 2012 y VII 2013).

8 Se omite la participacidn de la categoria de bienes “No especificados” ya que representan menos del 1%
en las importaciones y menos del 2,5% en las estadisticas de exportacién (ver Anexo, Medicion I: tablas
estadisticas, Tabla I). Constituyen, por otro lado, bienes que no revisten interés a los fines del presente
analisis. Ademas, teniendo en cuenta que los Bienes primarios no constituyen el objeto de estudio,
tampoco se incorpora su comportamiento.
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Gréfico I: Composicion de Importaciones y Expornaeis — Categorias BEC

111

Vi

Vil

<

#a-Bs Primarios Eb.1-Bs intermedios PAC B b.2- Bs intermedios Semiclaborados
mc.1-Bs finales de Capital ®c.2- Bs finales de Consuma

Fuente: Elaboracion propia en base a estadistc&OMTRADE
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En esta primera aproximacion, se destaca:

La importancia del comercio de “Bienes intermedgsni-elaborados”
(graficado en color verde, segun indican las refges), tanto en el caso de
las importaciones como el de las exportacionesrderfina, relevancia que
se mantiene por encima del 30% del total comercaaldolargo del periodo

analizado.

Un segundo lugar, ocupado por los “Bienes de condtimque también
explican una porcion similar en el comercio de ing@on como de

exportacion, en torno al 20% en el periodo de esfen.

Por otro lado, el comercio de “Bienes intermediastes y componentes
(P&C)” y de “Bienes finales de capital” muestracomportamiento similar
entre si: explican una parte significativa de lagaortaciones totales de
bienes (alrededor del 20% en ambos casos), sieaslansignificantes en

las exportaciones (alrededor del 5%).

En dltimo término, “Bienes primarios” presenta uommportamiento
“espejo” respecto de los dos anteriores, con unasasparticipacion en el
valor total de las importaciones pero, por el cnndt explicando mas del

20% de las exportaciones de manera sostenida eret@eriodo.

9 Explicado casi en su totalidad por “Suministros industriales elaborados” en la importacién y, en el caso de

las exportaciones, ademds por “Alimentos y Bebidas elaborados destinados a la industria”.

10 Para el comercio de importacién “Articulos de consumo no durables” y “Articulos de consumo semi-

durables” se destacan al interior de esta categoria a lo largo del periodo. Por su parte, en la exportacion

“Alimentos y bebidas elaboradas para consumo en hogares” es la mas importante, seguido por detras de

“Alimentos y bebidas basicos para consumo en hogares”. En ambas corrientes de comercio, “Equipos de

transporte-automotores de pasajeros” incrementa a lo largo de todo el periodo su participacién, llegando a

ser el principal componente en las importaciones y el segundo de las exportaciones de esta categoria.
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Un paso mas alla, se advierte que:

V.

VI.

VII.

La mayor intensidad en el comercio de importaciten“Bienes intermedios
P&C” (en promedio el 18% de las importaciones astaler Anexo | Tabla
I) que en el de exportacion (en torno al 4% deslgmrtaciones totales, ver
Anexo | Tabla 1) - sostenida ademas en las doscatdgorias que lo
componen® - permite inferir queel pais se encuentra en los eslabones
finales de la cadena productivdemandando mas P&C de los que ofrece al

mundo.

Por su parte, el valor de las importaciones de ri@&eintermedios semi-
elaborados” y de “Bienes intermedios P&C” (explidanen conjunto el
50% de las importaciones) se mantiene por encimavder de las
exportaciones de “Bienes de capital” (creciente pamticipacién, pero
responsable de casi 8% de las exportaciones soila &kfinal del periodo)
Yy, mas aun, por encima de la exportacion de Biéinaks en su conjunto
(de Capital y de Consumo, que representan alrededbr30% de las
exportaciones a lo largo del periodo de interéspa#tir de lo anterior, y
siguiendo también a Fléres (2008), se estariadrantin indicador de la
internalizacién en bienes de consumo domésticoagepartes entranen
contraposicion de la posibilidad de rasgos de IiRticad: los bienes
intermedios se destinarian mayormente a bienefedirgue se consumen

domésticamente.

Finalmente, entre los bienes intermedios es cldrgpredominio del
comercio de “Semi-elaborados” por sobre el de “P&@nto en su
participacion en las importaciones (alrededor @84y del 18% del total,
respectivamente) como en las exportaciones (e @ird0% y al 4% del
total, correspondientemente): la evidencia de IPrticad es,

preliminarmente, mas bien de un tejido de consuo® dp capitalizacion

11 “P&C de bienes de Capital excepto equipos de transporte” explica alrededor del 9% de las exportaciones

y poco mas del 1% de las importaciones a lo largo de todo el periodo. “P&C de equipos de transporte” es

responsable de manera creciente de cerca del 8% y 12% de las importaciones entre puntas del periodo y de

manera decreciente de poco mas del 4% y 2% de las exportaciones entre puntas del periodo. Anexo | Tabla
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(los semi-elaborados se destinan a trasformarséres bienes, en particular
de consumo, mientras que los minoritarios -P&Cédastinan a bienes de

uso o de capital).

A continuacion, el Gréfico Il desagrega la compadsi de ese comercio para las
subcategorias de P&C, contraponiendo el comportdmiele las importaciones y

exportaciones. En el Grafico lll se efectla lo pwopara bienes semi-elaborados, para
tener una referencia de continuidades y discorttades en el tiempo.

Gréfico Il: Comportamiento de Importaciones y Exportaciones — P&C (millones de USD)
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Fuente: Elaboracion propia en base a estadisticas de COMTRADE
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La importacion de P&C de equipo de transporte hi slesde 2002 sostenidamente
superior a la de otros bienes de capital, y la ga&pmn lo ha sido para todo el periodo. Sin
embargo, mientras que hacia el final del periodarilmera brecha tiende a desaparecer, en
las exportaciones ésta tiende a incrementarsea(d@identas al exterior de P&C de otros
bienes de capital e incremento de los destinadequgo de transporte). El afio 2009

muestra el efecto de la crisis internacional esoeiercio de P&C del pais.

El notorio y creciente déficit comercial para amisadvcategorias de P&C refuerza la
hipotesis planteadat suprade una insercion en los ultimos escalones de lanzade

valor de Argentina, con una tendencia no favordblacentuacion.
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Gréficos IIl: Comportamiento de Importaciones y &stpciones — Semielaborados (millones de USD)
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En el caso de los bienes semi-elaborados, haylareefragmentacion en sus subcategorias
en términos de importancia comercial, por lo qu@resentan dos graficos atendiendo a
estas particularidades.
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El comercio de Alimentos y Bebidas semi-elaboradess fundamentalmente de
exportacion, aunque con un cambio de tendencieed®®Hl (decreciente desde entonces y
hasta el final del periodo). Por su parte, los ésesemi-elaborados de Combustible y
Lubricantes (no gasoil) presentaron una balanzatiymwshasta el afio de la crisis
internacional, a partir de donde las importaciosigseran crecientemente a la exportacion
(no pareciera ser evidencia de integracion prodacti, en el mejor de los casos, el

desplazamiento del pais a un eslabon mas cerdimaletn la elaboracion de estos bienes).

El coraz6n del comercio de bienes semi-elabora@laministros Industriales, muestra para
el comienzo de siglo un cambio de tendencia: depgemacia de las importaciones a la de
las exportaciones (podria decirse lo contrario aeeferido supra para Combustibles y
Lubricantes no gasoil, el posicionamiento en lacoadde valor parece haber mejorado
para el pais). Se plantea de esta manera unasigpof®imista respecto de la IP vertical de
la produccion de estos bienes. Acentuado lo amtpdola menor respuesta ante la crisis

internacional de las exportaciones en relaciors ant@ortaciones.

El impacto de la crisis internacional se resaltaaembos graficos. Luego de esto, la
importacion de Combustible y Lubricante semi-elalolores la Unica de las variables

comerciales de esta categoria que crece.

31|Pagina



Comercio en el MERCOSUR en perspectiva de la Integracidén Productiva
Una aproximacidon desde Argentina

IV. A— COMERCIO CON LOS SOCIOS DEL MERCOSUR

Semi-elaborados y productos finales

Los bienes intermedios semi-elaboratfoscomprenden bienes destinados a ser
transformados para convertirse en bienes finaléisnefstos y Bebidas, Combustibles y
Lubricantes y Suministros Industriales varios @ibtextiles y cueros, productos quimicos,

aceites no comestibles, maderas, cauchos y metalesl, plasticos, entre otros).

Categoria significativa en el comercio de Argentitzato para intrazona como para el
resto del mundo, pero con una dindmica de compatdam bien diferente entre uno y

otro. El crecimiento del comercio con el resto eheindo supera ampliamente al primero
(intra-zona): las compras del pais se incrementartasas similares (6% y 7% promedio
anual acumulativo desde MERCOSUR vy desde el redtmdndo, respectivamente), pero
con una velocidad mayor en las ventas hacia & tedtmundo que las destinadas a intra-

zona (5% y 8% promedio anual acumulativo, respactente).

Mas aun, la dinAmica de esas ventas a extra-zaeglex la de las compras (superavit que
se consolida), contrariamente a lo que ocurre t&MERCOSUR, donde se profundiza el

déficit de Argentina a lo largo del periodo.
Vale rescatar algunas particularidades:

v Sustitucion de origen a favor del bloque y modesi@ansion de Argentina como

proveedor al resto del mundo:

Los Suministros Industrialeson los bienes semi-terminados mas representativos
en el comercio intra-zona tanto como extra-zonadascomprasal MERCOSUR
mantuvieron su participacion en el total de semmiteados en torno al 90%,
perdiendo representatividad extra-zona (91% a 7n%e euntas).

En las ventas su importancia crecid para ambos origenes en gigzos

porcentuales en el total de semi-terminados.

12 Para referir a esta categoria de bienes se emplean alternativamente los términos semi-elaborado y semi-
terminado
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Se encuentra una excepciéon en la estructura deelasisa Venezuela, donde
predominan los bienes semi-elaborados destinatlbgr@duccion de Alimentos y

Bebidas (70% de los semi-terminados en 2013).

En las compras por su parte la excepcion es Paraguay, origen del que se obtienen
principalmente Combustibles y lubricantes-no gasolina (70% de las compras de

semi-terminados en 2013).

v" Venta de alimentos, compra de combustible:

El segundo lugar en las compras de semi-terminados es para Combustibles y
Lubricantes elaborados distintos de gasolina, (6% de las importaciones de intra-
zona® y 22% en extra-zona para 2013). En las ventas, por su parte, en ese lugar se
encuentran los Alimentos y Bebidas semi-terminados, con una mayor
concentracion explican en torno al 20% tanto en intra-zona como en el resto del

mundo.

v" Menor crecimiento del comercio de bienes finales asociados a los semi-terminados
(Alimentos y Bebidas, Articulos de consumo durables semi durables y no

durables), con superavit intra y extra-zona:

Entre 2003 y 2013 las ventas crecieron en torno al 5% promedio anual
acumulativo en ambos destinos, las compras provenientes del resto del mundo
tuvieron una mejor dinamica que las de intra-zona (en 4,9% y 3% promedio anual

acumulativo, respectivamente).

Por la tendencia descripta estos bienes finales consolidaron un superdvit, en
contraposicién con la profundizacion del déficit en semi-terminados a lo largo del

periodo en el comercio con MERCOSUR.

Surge entonces la hipotesis de una mayor agregacién local de valor para consumo

doméstico: mayor importacion de bienes semi-terminados para su transformacion

13 El origen de casi la totalidad de estos combustibles y lubricantes es Paraguay. Para el resto de los paises
del MERCOSUR las compras argentinas de este tipo de bienes semi-terminados son pequefias y oscilantes.
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a bienes de consumo para el mercado interno. No asi de mayor insercién en las

cadenas de valor, a nivel general.
v Signos de balanza comercial bienes finales:

El superdvit en Alimentos y Bebidas en ambos grupos de paises crecio
sostenidamente a lo largo del periodo (alcanzando los 2.019 MM USS intra-zona y
4.741 MM USS con el resto del mundo en 2013). Intra-zona fue potenciado por el
superdvit de bienes de consumo no durables (807 MM USS). Con el resto del
mundo, por su parte, compensado por el persistente déficit en todos los bienes de
consumo durables, no durables y semi-durables (-671 MMM USS, -1.551 MM USS
y -1.494 MM USS, respectivamente en 2013).

v" Finales vs. semi-terminados |: Argentina termina el proceso productivo de semi-

terminados del bloque y vende productos con mas agregado de valor intra-zona:

Por cada ddlar importado de bienes finales, se ha importado desde el MERCOSUR
una mayor cantidad de ddélares en bienes semi-terminados que con el resto del
mundo®. Lo contrario ocurre con las exportaciones: por cada ddlar vendido en
bienes de consumo, Argentina ha vendido al resto del mundo mas bienes semi-

terminados a lo largo del periodo.

v" Finales vs. semi-terminados Il: Sin alimentos Argentina termina el proceso
productivo de semi-terminados del bloque y vende productos con mas agregado

de valor intra-zona:

Excluyendo Alimentos y Bebidas (semi-terminados y finales de consumo) el
cociente de comercio semi-terminados/finales es sustancialmente mayor extra-

zona que intra-zona: por cada ddlar exportado de bienes finales, Argentina

14 Entre los sub-periodos Il a IV (1998 a 2006) esta tendencia tendié a revertirse, con una relacién de
compra intra-zona mas similar o mas intensa en bienes finales que el resto del mundo pero luego la
tendencia retornd y consolidé al MERCOSUR como proveedor de bienes semi-terminados.
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exportd al resto del mundo 17 USS de bienes semi-terminados en 2013, y al

MERCOSUR poco menos de 3 USS 2.

En las compras, al realizar este ejercicio los resultados son similares los descriptos
ut supra: los socios de MERCOSUR son mas relevantes que el resto del mundo en
la provisién de semi-terminados, en relacion con la provisidon de bienes finales de
consumo, sean alimentos y bebidas como los otros bienes de consumo durables,

no durables y semi-durables®®.

P&C y productos finales

Como se mencionara, las P&C explican en conjunto en torno al 20% del valor de las
importaciones argentinas de bienes, repartiéndose la participacion de manera equitativa
entre las destinadas a BK y a vehiculos. Por el contrario, representan un porcentaje mas
madico en las ventas, promediando el 5%, donde ademas las P&C para vehiculos han sido
de minima participacién (en 2013 sus ventas alcanzaron los 770 MM USS, mientras que

las de P&C para vehiculos superaron los 2.222 MM USS).

Se destaca el crecimiento del comercio de P&C para BK excepto equipos de transporte
entre 2003 y 2013: intra-zona crecieron mas las exportaciones que las importaciones (8%

vs 6% promedio anual acumulativo) y viceversa para el resto del mundo (1% vs. 9%).

v/ Compras: sustitucion de origen de P&C (extra-zona) y mayor compra de BK intra-

Zzona.

La importancia del MERCOSUR como proveedor de las P&C para BK (no

transporte) fue reduciéndose a lo largo del periodo analizado. A comienzos la

15 Los bienes finales abarcados por esta definicién de BEC incluyen entre otros manufacturas de cuero,
corcho, madera y minerales. Prendas de vestir, tabaco, pinturas, insecticidas, limpiadores, maquinaria y
equipamiento de oficina y hogar.

16 Las compras de suministros industriales a Brasil explican en gran parte estos resultados que, como se
mencionara en la seccién especifica, donde ademds se profundiza a lo largo del periodo analizado el rol de
ese pais como eslabdn previo en la cadena industrial de estos insumos. En el caso de los alimentos, el
comercio con Brasil se basa en bienes finales mdas que semi-terminados.
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relacion las compras al resto del mundo respecto las compras intra-zona era casi 8
a 1, creciendo al final a poco menos de 13 a 1. Ocurrid lo contrario con las
compras de BK, donde al inicio se compraba al resto del mundo 11 USS por cada
délar comprado en el bloque, reduciéndose tal relacion a poco mas de 6 para el

final*Z.

v" Ventas: tanto en BK como en sus P&C, las ventas de Argentina a la intra-zona son

mayores que a todo el resto del mundo.

En BK esta circunstancia se verifica ya desde el inicio del periodo (en 1995 las
exportaciones de bienes de capital eran de 223 MM USS y 164 MM USS,
respectivamente), manteniéndose la tendencia en el tiempo (las ventas a ambos
destinos crecen a velocidades similares en torno al 6% promedio anual

. 1
acumulativo)®.

Las ventas de sus P&C al resto del mundo, por el contrario, al inicio del periodo
duplicaban a las destinadas al MERCOSUR (221 MM USS vs. 117 MM USS,
respectivamente), patrén que se revirtid por la evolucion de ambas: las destinadas
a la intra-zona crecieron al 8% promedio anual acumulativo, manteniéndose en

una tendencia estanca las ventas hacia el resto del mundo®.

Tal como se refiriera, las evidencias de insercién internacional en esta cadena de valor

son practicamente inexistentes:

17 EL comercio con Brasil, en particular, explica la dindmica referida, por constituirse en el proveedor
mayoritario de este tipo de bienes (tanto finales como intermedios) a la Republica Argentina.

18 Dentro del MERCOSUR, las ventas argentinas crecen de manera formidable hacia Venezuela alcanzando
en 2013 el segundo lugar de venta de estos bienes dentro del bloque con 210 MM USS (22% promedio
anual acumulativo), y hacia Bolivia (14% promedio anual acumulativo), paises de incorporacion reciente al
blogue.

19 También en este caso, el mayor crecimiento de las ventas intra-zona de P&C para bienes de capital fue
experimentado por las exportaciones a Bolivia y a Venezuela (13% y 16% promedio anual acumulativo,
respectivamente). El valor de las ventas a Brasil, por su parte se mantuvo en el primer lugar (271 MM USS
en 2013), con un crecimiento mas moderado de 7% promedio anual acumulativo.
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v' Argentina mantuvo déficit comercial en BK bienes de capital y sus P&C, tanto

. 2
II’]'CI"Z:]*O como extra-zona.

v" Las compras de esas P&C se mantuvieron muy por encima de las ventas de los
bienes finales de capital en el resto del mundo (7.456 MM USS vs. 284 MM USS en
2013), ubicandose levemente por debajo en el comercio con el bloque (588 MM

USS vs. 691 MM USS en 2013).

Los vehiculos de transporte son un rubro de bienes finales objeto de permanentes
negociaciones en el MERCOSUR. BEC los clasifica en bienes de capital (vehiculos de uso

industrial) y bienes de consumo (vehiculos de pasajeros y vehiculos de uso no industrial).

En vehiculos de uso industrial y de pasajeros, Argentina mostré un déficit comercial en los
inicios del periodo, conducido por el saldo con el resto del mundo (el pais presenté en
. . .. 21 . . ..
ambas series saldo superavitario intra-zona=). Con el comienzo del siglo y la crisis del
pais, el resultado comercial se tornd positivo en vehiculos de capital: Argentina comenzé
a ofrecer al resto del mundo mas de estos vehiculos de capital que los que demandaba.
Sin embargo los vehiculos de pasajeros permanecieron deficitarios extra-zona (un matiz a
este déficit estructural es el periodo que va entre 2001 y 2006, donde el comercio fue

levemente superavitario para Argentina extra-zona).

La tercer categoria de vehiculos, los de uso no industrial, comprenden generadores de
fuerza, vehiculos de carretera (excluye los usados para transporte publico, incluye
vehiculos de carrera, motocicletas, sillas de ruedas, remolques y semirremolques),
aeronaves, satélites, bugues y embarcaciones: aunque con valores reducidos (importé del
MERCOSUR 19 MM USS vy del resto del mundo 574 MM USS en 2013), Argentina adquirié
del exterior mas de este tipo de bienes de lo ofrecido (saldo deficitario intra y extra-zona),
déficit que se profundiza especialmente dentro del bloque (la contraccion de las ventas al
bloque fue mas intensa que la destinada al resto del mundo). Con esto, se reduce al

extremo la posibilidad de una insercidén en la cadena de valor de estos vehiculos (el pais

20 Conducido este déficit por e saldo negativo con Brasil ya que con el resto de los socios Argentina detenta
un saldo superavitario tanto en los bienes de capital como en sus P&C.

21 La excepcién es el subperiodo que va entre 2004 y 2006, donde la balanza intra-zona se torna deficitaria
para todos los rubros de esta categoria de bienes.
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seria cuanto mucho, demandante de P&C para consumo domeéstico), por lo que se
concentra el analisis en las otras dos categorias: vehiculos de pasajeros y de uso

industrial.

El comercio de P&C para vehiculos es fuertemente deficitario intra?? y extra-zona,
creciendo tal déficit a una tasa promedio anual acumulativa cercana al 70% intra-zonay al
80% extra-zona: alcanzo en este rubro para 2013 valores negativos por 1.999 MM USS y

3.728 MM USS, respectivamente.

v Tal como sefiala Fléres (2008), el valor de las compras de P&C para vehiculos es
superior al valor de las ventas de vehiculos terminados en el comercio de
Argentina: con el resto del mundo este patrén se repite en todo el periodo, y
tiende a acentuarse fuertemente hacia el final®. El comercio dentro del bloque en
parte compenso esta tendencia y, en los ultimos tres sub-periodos analizados
(entre 2007 y 2013) el fuerte crecimiento de las ventas de vehiculos

(principalmente los de uso industrial) al MERCOSUR, revirtié el signo general.

v El comercio con Brasil determina el signo para el bloque en su conjunto por el
volumen de comercio que implica®®. Y aunque con el resto de los paises del
bloque se encuentra que en todo el periodo las ventas de vehiculos superaron
significativamente las compras de sus P&C, no podria postularse como indicio de
IP vertical ya que por un lado en Paraguay, Venezuela y Bolivia esto se explica por
las escasas compras de P&C a esos paises. Y, por otro lado, aunque con Uruguay
se verifica una compra constante y creciente de P&C, el resto del escenario
descripto en los parrafos anteriores matiza esta evidencia. En todo caso, sélo en

el caso de Uruguay podria plantearse el interrogante.

22 Déficit explicado por el saldo comercial con Brasil y con Uruguay, estructuralmente deficitario, en
contraste con los otros tres paises del bloque, especialmente los de incorporacidon reciente: Venezuela y
Bolivia, con quienes el superavit es de tendencia creciente.

23 En 2013, mientras se compraban al resto del mundo P&C para vehiculos por 4.262 MM USS, se vendian
vehiculos de pasajeros por 86 MM USS y de uso industrial por 2.031 MM USS, que en su conjunto no
alcanzan siquiera a la mitad del valor de aquellas.

24 En este pais, aunque a lo largo de todo el periodo las ventas de vehiculos de pasajeros fue mas
importante que la de vehiculos industriales, en los ultimos anos, el aplanamiento de los primeros junto a
una importante expansion de los segundos, los llevé a casi nivelarse (en 2013 se exportaron 3.985 MM USS
y 3.363 MM USS, respectivamente).
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v’ Vale mencionar que dentro de esta categoria de bienes, las ventas que mas
crecieron en el periodo, tanto en el comercio intra como extra-zona, fueron
precisamente los vehiculos de uso industrial y los de pasajeros. Al final, con las
ventas a MERCOSUR estos explicaban mas del 30% cada uno, con el resto del

mundo sdlo los primeros el 60%.

A continuacion, el analisis pais por pais, desagregando las trayectorias y valores de

comercio para cada categoria estudiada:

IV.A.1- BOLIVIA

El comercio con Bolivia, superavitario al inicio Idgeriodo, se torn6 marcadamente
deficitario por la creciente preeminencia de lamp@s de Combustibles Basicos, de etapa
primaria. Nuevamente se resalta la reciente incagidn de este pais al MERCOSUR
(aun en proceso de adhesion como miembro pleno)pmue en el periodo analizado son
aun operativas (ni aun al momento de redaccionpdetente) las preferencias ni las
normativas del blogue. Las condiciones de comes@imentonces de igual tenor que con el

resto del mundo, es decir, los extra-zona.
Mirando al interior del comercio de bienes interrnedse encuentra que:

- La importacion deALIMENTOS Y BEBIDAS Semi-terminados de ese pais es poco
significativa, y fuertemente inferior a la exportac de estos bienes intermedios
(10.000 USD vs. 35 MM USD en 2013). Esta difererm@gahace mas intensa en
relacion con la exportacion de Alimentos y Bebi@f@sales. Es interesante también
contrastar las compras de Alimentos y Bebidas stmbierados con la de los
Alimentos y Bebidas Finales: nuevamente resultaigiificantes, con una fuerte
contracciéon a lo largo del periodo de analisish&j alguna evidencia de integracion
vertical, esta es débil: podria proponerse quesibén primero se localiza en
Argentina, siendo que en aquel pais se finalizawateso para llevar los Alimentos y

Bebidas semi-terminados a bienes de consumo.

- En el caso deSUMINISTROS INDUSTRIALES la importacion de Semi-
terminados estaba en una relaciéon de 1 sobre 2atespe las exportaciones a ese
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destino a comienzos del periodo. Esta relaciorachsobre 20 para el final (explicado

en parte por la contraccién de las primeras entasa promedio anual del 5%, y

expansion de la segunda al 6% promedio anual)gtegacion de valor parece haberse
inclinado a favor de Argentina. Tal indicio se ifza por el crecimiento del comercio

de Suministros Industriales Primarios, mas noteridas compras a Bolivia que en las
ventas a ese pais, alcanzando un valor en 20130 ddM U$S y 17 MM US$S,

respectivamente.

- Las compras argentinas B&C DE BIENES DE CAPITALde origen boliviano son
poco significativas a lo largo del periodo y, mas,adecrecientes. Ocurre lo contrario
con las ventas, que crecen a una tasa promedid acwaulativa de 13%, indicando
gue Argentina precede en el proceso de agregaeidaldr de bienes de capital a este
socio del MERCOSUR. Més aun, el valor de las ved&BIENES DE CAPITAL
supera en cuantia y en crecimiento al de la de RP&Clo que Bolivia estaria mas bien

al término de la cadena de valor de Bienes de &apdquiriendo el bien producido.

- Enlo que respecta&C DE EQUIPOS DE TRANSPORTEes también un rubro
con poca participacion en el comercio total conpede. Las compras de estos bienes
fueron reducidas desde el inicio del periodo amdlz casi desapareciendo hacia el
final. Contrariamente, las ventas de Argentina sBrpntaron un crecimiento
sostenido de mas del 6% promedio acumulativo afalabnzando casi los 7 MM U$S
en 2013). Teniendo en cuenta que la venta de VeBiale pasajeros y los de
Transporte no industrial son escasas y alternadasl gperiodo, es interesante la
relacion de las ventas de P&C con lasTd@ANSPORTE INDUSTRIAL con un
comportamiento expansivo de similar tasa, el vdotas segundas (bienes finales de
capital) superan al de las primeras en una relaa8nconstante de 3 sobre 2. Indicios
en este caso de algin eslabonamiento con ese gaisue los P&C pueden destinarse
a un proceso productivo, si es que no se trataR&dede reposicion.

25 Claramente el bien final que se produciria en ese pais no es destinado a la Republica Argentina, por el
volumen ya mencionado de compras argentinas de ese origen de Equipamiento de transporte, casi
inexistente.
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IV.A.2- BRASIL

A diferencia del caso anterior, el comercio consBras cuantioso en valor, explicando

mas del 27% de las compras argentinas al extgriom, promedio de 21% de las ventas de

este pais. Sin dejar de mencionar que es socimanig del MERCOSUR, por lo que la

construccion del bloque se refleja en el comeraidgsde el inicio del periodo analizado.

EnALIMENTOS Y BEBIDAS basicos (primarios), las compras son principalmente
para el uso en la industria, alcanzando en 201&lor de casi 96 MM U$S, versus
los 24 MM U$S de compras de Alimentos y Bebidas gansumo en hogares (finales
de consumo). En las ventas a ese pais se obsemsiza relacion (780 MM U$S
versus 571 MM U$S en 2013). Sin embargo, talesagestiperan significativamente

en cuantia y en crecimiento a aquellas compras.

En Alimentos y Bebidas elaborados, por su partgptpara las compras como para las
ventas a ese pais se mantiene una supremaciandetcoo de bienes destinados al
consumo en hogares (finales de consumo) respectosddestinados a la industria
(semi-terminados). Lo anterior se ve matizado pocreécimiento sostenido en torno al
5% promedio anual acumulativo de los semiterminadesrsus el moderado
crecimiento de los finales por debajo del 2%. Ag¢iior del intercambio de Alimentos
y Bebidas semi-terminados, las exportaciones argensuperan en una relacion de 1
sobre 3 a las importaciones originarias de Brasimhbas consideraciones pueden
conducir a proponer una escasa IP vertical en ssgenento, donde, en todo caso
Argentina se encontraria en general un eslabés anté&a cadena productiva.

El andlisis se torna mas interesante en el intdsamde SUMINISTROS
INDUSTRIALES con este pais. Los suministros Semi-terminadpcaxon casi el
40% de las compras argentinas de ese origen en (19986 MM US$S), porcentaje
gue, pese a un crecimiento no despreciable delré¥hauio anual acumulativo, cayo
para el final del periodo a 25% con un valor de42.51M U$S. Ademas, dado el
mayor crecimiento de los suministros industrialésidos que los elaborados en las
compras, podria hasta plantearse el interrogantArgentina ha desarrollado un

eslabon hacia atras en la produccion de suministdustriales?
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El valor de las ventas de estos bienes intermedliBsasil alcanzé en 2013 los 2.366
MM U$S, con un crecimiento promedio anual en tah6%, similar al de las compras
(en este caso, sin embargo, la participacion ervdssas totales a ese destino se
mantuvo en un 15% a lo largo de los 18 afios estagja Con lo anterior, puede
postularse la existencia de un encadenamiento gtigdupersistente en el tiempo,
donde Brasil es en general proveedor de insumes jprgcesados en Argentina (valor
de compras superior al de las ventas), con unartampoa decreciente como factor
explicativo del comercio (participacion decrecieste las compras totales). Y, en el
otro lado, una oferta de insumos argentinos gueit@n su proceso en el pais vecino
que sostuvo su importancia en términos del comesitaderal desde la perspectiva
argentina (seria interesante cuantificar en unipr@xrabajo la participacion de ésta en
el consumo brasilefio de suministros industrialegrimedios, para encontrar la

relevancia desde la perspectiva de ese pais).

Gréfico IV: Evolucién del comercio argentino de Suistros Industriales
semi-elaborados con Brasil (MM de U$S)

5.000 -+
4.000 -
3.000 -
2.000 -

1.000 -

1995 01-03 07-09 2013

Importacion Exportacion

Fuente: Elaboracion propia en base a estadisticas de COMTRADE

La importacion deCOMBUSTIBLES Y LUBRICANTESes en su conjunto poco
significativa, y decreciente a lo largo del periodims compras de semi-terminados
fueron las de mayores valores, variando entre putée84 MM U$S a poco mas de 1,5
MM US$S). Aunque con valores también modestos, lantas exhibieron un
comportamiento destacable: los Combustibles bagkamarios) eran mayoritarios al
inicio del periodo (604 MM U$S) respecto de lodelados Semi-terminados (51 MM

U$S), invirtiéndose progresivamente tal situaciasta llegar al final del periodo con
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ventas de 46 MM U$S y 188 MM U$S, respectivamendeexpansion de las segundas
no alcanz6 a cubrir la contraccion de las primgesstasas promedio acumulativas
anuales de -13% y 7%, respectivamente), por losgueontrajeron las ventas a Brasil.
Puede, sin embargo postularse que la variaciéa derhposicion del comercio refleja

algun grado de integracion vertical, con Argent@iwanzando un modesto paso hacia

adelante en la agregacion de valor.

- BIENES DE CAPITALtiene un persistente saldo deficitario para Angentanto de
P&C como de bienes finales. Como se grafica en loslrosaque siguen, Brasil
precede a Argentina en la cadena productiva des ésémes, proveyendole las P&C
(intensificAndose fuertemente tal caracterizaciseg, para la elaboracion en el pais de

los bienes finales o sea para reposicion.

Graficos V: Comercio de Bienes de Capital con BragW(de U$S)
a) P&C: Importacion vs. Exportacién

Méas aun, salvo la situacion en que l&wm -
bienes finales elaborados se exportarat
otro destino, pareciera haber indicios (, .
internalizacion de esas P&C (I
importacion de P&C es mayor que lm,
exportacion de bienes de capital a Bras

con una fuerte presencia ademas

. . 0
compras de bienes de capital de € 1995 01-03 07-09 2013

Importacion Exportacion

origen).

Matiza esta observacion la contraccion de compeaBKlbrasilefios hacia el final del
periodo que se observa en el grafico, con una temauln creciente de las otras tres

variables:
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b) P&C vs. Bienes Finales
puede indicar un pequefio avance en.el
agregado de valor de la cadena por
parte de Argentina, reduciendo I?SOO
compra de bienes terminados mientras
aumenta la de P&C para Slilooo

elaboracion. 0, eventualmente,

sustitucion de origen de BK, pero con
0 -

50
una posicidon persistente y consolidada

g mm o =
cem w12 =

==

de Brasil como proveedor de P&C de =iz
0 T T T
BK en la cadena de valor. 1665 0103 07-09 2013
——— Importacion P&C = . =Exportacion BK
= |mportacion BK = . =[xportacion P&C

Fuente: Elaboracion propia en base a estadistec @&OMTRADE

- Los bienes finales deeQUIPOS DE TRANSPORTE de Capital (transporte
industrial) y de Consumo (de pasajeros y no indjtivis-a-vis sus P&C, son otro
bastion en el comercio con Brasil. Las importactode P&C DE VEHICULOS
capitulo de constantes negociaciones en el blagas, que triplicaba en valor a la
compra del conjunto de vehiculos (bienes finales)c@os del periodo de analisis (795
MM U$S vs. 259 MM U$S). Las ventas a Brasil de gdi®nes intermedios también
superaban la venta de bienes finales de transppgey en una proporcion
significativamente menor (694 MM U$S vs. 603 MM U$S

Es remarcable el comportamiento relativo de laspramy de las ventas de estas P&C
con el pais vecino: la marcada diferencia de veéatde crecimiento entre ambos llevo
la brecha inicial de 15% a 128% hacia el final miodd®, vale decir, el comercio de
P&C crecié en magnitudes no despreciables; masArgentina, la importacion marco

la direccion del comercio de estos bienes.

26 (Valor de las importaciones/valor de las exportaciones — 1), calculado para 1995 y para 2013,
respectivamente.
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Gréficos VI: Comercio de Vehiculos y sus partes Boasil
(MM de U$S)

5.000 -

4.000 -

3.000 -

2.000 -

1.000 +

1995 01-03
Importacion P&C

4.000 -

3.000 -

2.000 -

1.000 4

07-09 2013

+ = Exportacion vehiculos-Consumo
Importacion vehiculos-Consumo = -

= Exportacion P&C

0
1995 01-03

= |mportacién P&C
= |mportacién vehiculos-Capital

07-09 2013

+ =Exportacion vehiculos-Capital
. =Exportacion P&C

Lo referido se refleja en los graficos VI, en la
brecha creciente entre las lineas azules (linea
punteada exhibiendo las exportaciones y la

continua las importaciones).

Se muestra en estos graficos la relacion entre el
comercio de P&C vy los vehiculos de pasajeros
(de Consumo) y con el de vehiculos de

transporte industrial (de Capit&f).

En ambos casos las compras de P&C superan a
las de los bienes finales consideradas por
separado, y en general también al valor de las
ventas a Brasil de estos Ultimos (también
considerados de manera separada vehiculos de
consumo y de capital). Pero el comercio de los
bienes finales en su conjunto (capital mas
consumo) si supera al de P&C: las compras son
mayores en una relacion de dos a uno, y las

ventas en una relacion de tres sobre uno.

Fuente: Elaboracion propia en base a estadistc&OMTRADE

Ahora bien, vale detenerse en algunas particuldesgtalas compras a Brasil de

vehiculos para pasajeros se elevan hacia el felgdaetiodo por encima de las de P&C

de vehiculo€, podria ser esto un indicador de una contracc@®mmentina como

eslabon de la cadena de valor de vehiculos (megasgacion de valor, mayor

adquisicién del bien terminado). El desempefo ix@ate las exportaciones de

27 No se grafica ni se analiza individualmente la relacién del comercio de P&C de vehiculos respecto de los

vehiculos de transporte no industrial (de consumo) por observarse valores de comercio despreciables
(menos de 20 MM USS las compras y menos de 1 MM USS las ventas a Brasil en 2013).

28 Las compras a Brasil de vehiculos para pasajeros ostentan el mayor crecimiento del comercio con este

pais, con un 22% promedio anual acumulativo.
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vehiculos industriales matiza esta intuicion, qae an crecimiento promedio anual
acumulativo del 13% supera el valor de las compraBrasil de estos vehiculos,

manteniendaen crescendda brecha hasta el final del periodo.

Una ultima apreciacién se vincula a la exportaeidrentina de P&C hacia el lus6fono
pais vecino: el valor de esta es el de menor dsramide todas las variables de esta
categoria para ambas direcciones de comercio, semefleja en las pendientes de las
lineas de los graficos V: Brasil se constituiriaem eslabon previo al que ocupa

Argentina en la cadena de valor automotriz.

IV.A.3- PARAGUAY

El comercio argentino con Paraguay ha represergadorno al 1% del total entre 1995 y
2013: aunque con una tasa de crecimiento promedial aacumulativa no despreciable
(8%) las importaciones explicaban en las puntagpéegbdo casi 0,7% (140 MM US$S) vy

0,8% (529 MM U$S) de las compras al exterior. Lagogtaciones a ese destino, por su
parte, pasaron del 3% (631 MM U$S) en las compmtades de Argentina al 1,5% (1.133
MM U$S) también entre puntas, creciendo a un ritmés moderado (en torno al 3%

promedio anual acumulativo).

- ALIMENTOS Y BEBIDAS: las compras estan dominadas por productos basicos
destinados a la industria (Bs. Primarios), queieaplmas del 80% de la importacion
de este tipo de bienes hasta Z80Bxperimenta en ese afio una caida abrupta en
simultaneo con un incremento significativo de Alinteess y Bebidas semi-elaborados
(elaborados, destinados la industria) de eserurdge valores muy reducidos al inicio
del periodo, dio un fuerte salto en los uUltimossaélranzando los 83 MM U$S (como
refleja la linea verde continua del grafico Vil,nde no se grafican los Alimentos y

Bebidas primarios).

29 Los Alimentos y Bebidas primarios, de hecho, explican el déficit comercial de Argentina con Paraguay en
todo el rubro Alimentos y Bebidas en los afios intermedios (subperiodos Ill, IV y V), puesto que en los
Alimentos y Bebidas semi-elaborados y finales el saldo es favorable a Argentina de manera dominante.
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La mayor importacién de semi-elaborados desde Rayagodria indicar un proceso
de integracion vertical si se o mira en conjuntm da contraccion para el mismo
periodo de las compras de Alimentos y Bebidas piosaEse posible avance en la
cadena de valor de aquel pais podria ser tambigsgbnsable de la contraccion de
las exportaciones a ese destino de Alimentos ydBskiinales de Consumo (tanto

Bésicos como Elaborados)- ver gréfico VII a cordician.

Lasventas de Alimentos y Bebidas se explican principalmgigela venta de bienes
Elaborados de Consumo (138 MM U$S en 2013), expdica@stos en torno al 80% de
las exportaciones de Alimentos y Bebidas argentinBaraguay a lo largo de todo el

periodo de analisis.

Gréfico VII: Comercio con Paraguay de AlimentosgbRRlas
semi-elaborados y de Consumo (MM de U$S)
160 -

En cuanto a la exportacion de de PR
insumos para Alimentos y Bebidasiys |
(los semi-elaborados), ésta presenta

un comportamiento errdtico entre * |
1995 y 2013 (linea verde punteada),ﬂO |

pero con valores siempre superiores

a las compras de estos bienes, av ‘
1995 98-00 01-03 04-06 07-09 10-12 2013

excepCion del Ultimo afio de la serie. ——maim Basicos finales Consumo =« =X Alim Bésicos finales Consumo
e ] Alim semi-elaboracos = « =X Alim semi-elaborados
e ] Alim Elab finales Consumo = « =XAlim Elah finales Consumo

Fuente: Elaboracion propia en base a estadistc&OMTRADE

- SUMINISTROS INDUSTRIALES el comercio de Argentina con Paraguay es el
liderado por suministros industriales Elaborad@snisterminados), con compras por
69 MM U$S y ventas por 356 MM U$S en 2013.

A lo largo de todo el periodo, la balanza comereial esta categoria de bienes es
superavitaria para Argentina. Ademas, tanto endsidfrimarios como en Elaborados
(semi-terminados) el desempefio de las ventas éodeia tasas promedio anual
acumulativas del 13% y 7%, respectivamente) supkede las compras (-2% y 3%,

también respectivamente). Argentina se enconttariaslabon arriba de la cadena de

valor y, adicionalmente, tal patron se consolidaiael tiempo (crecimiento de las
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ventas de Suministros Industriales por encima dedimiento de las ventas totales a
Paraguay, que fue del 3% promedio anual acumulatMoo se refirierat supra).

- COMBUSTIBLES Y LUBRICANTES® las compras de combustibles semi-
terminados explica en torno al 50% de las commtadets de Argentina a ese pais. El

analisis se acota entonces a esta categoria, ouyercio se refleja en el gréafico VI

Gréfico VIII: Comercio de Combustibles y Lubricasison Paraguay

(Midié U$S)

350 | Desde el inicio mismo del periodo objeto de
300 1 estudio, la brecha entre las compras y ventas
ZZ de esos bienes semi-elaborados es sostenida
5o | y creciente. Tal patron de comercio

100 | posiciona a Paraguay como eslabon previo
1 Tl e T de esta cadena de valor, proveyendo

0

s os0  onos  os0s o700 01 203 crecientemente  los  insumos para  su
——— M Comb y Lubr no Gasolina semi-terminados

— - =XComb y Lubr no Gasolina semi-terminados transformacion posterior en Argentina.

Fuente: Elaboracion propia en base a estadistc&OMTRADE

- De manera similar al comercio con Bolivia, las comspargentinas d@&C DE
BIENES DE CAPITAL de origen paraguayo son poco significativas aatgd del
periodo y, mas aun, decrecientes. Ocurre lo cootcam las ventas que, creciendo a
una tasa promedio anual acumulativa de 4%, alcanzZ2013 los 25 MM U$S (més
modesta que en el referido caso de Bolivia): Argenprecederia en el proceso de
agregacion de valor de bienes de capital a esie det MERCOSUR. Con tasa de
crecimiento similar, el valor de las ventas HEENES DE CAPITAL supera en
cuantia al de P&C (56 MM U$S), por lo que Paragestaria mas bien al término de la
cadena de valor de Bienes de Capital, adquiriehdee producido.

30 No se observan compras de Gasolina elaborada ni de Combustibles y Lubricantes basicos (Primarios) en
el periodo analizado, tampoco prdcticamente ventas en el caso de Gasolina. Por su parte, se realizaron
ventas de Combustibles y Lubricantes Primarios en los primeros afios, pero en pequefias magnitudes, y
luego se discontinué.
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El comercio de EQUIPOS DE TRANSPORTEes predominantemente de
exportacion a Paraguay (las compras son practidemeaxistentes a lo largo del

periodo estudiado). Estas, que crecieron a unarasdespreciable del 10% anual
promedio acumulativa (respecto del 3% de las eapumnes totales a ese destino) y
alcanzaron en 2013 casi los 140 MM U$S, explicanomrese afio el 12% de las ventas

totales de Argentina a ese pais.

El grafico IX muestra la tendencia de los tres @pales componentes de las ventas de
Equipos de Transporte (se omite en el mismo ebparte de consumo no industrial

por su escasa relevancia y cuantia).

Es interesante el cambio de patrén entre las vel#Bs:.C (linea roja punteada) y las
de Vehiculos finales (linea azul para vehiculogsteindustrial y verde para vehiculos

de pasajeros):

Gréfico IX: Exportacién de Equipos de transporiasaguay
(MM de U$S)

En la primera mitad del periodo estéo_
dominada por las P&C, a partir d .
cuando la exportacion de vehiculos de u o
industrial se expande con tal intensida ] ,'/

que permite inferir una consolidacion ¢
Argentina como proveedor de vehiculc *

finales de capital a Paraguay. Y ur ~ .l KA —izees

retraccion de este pais en la agregacion o e
1995 98-00 01-03 04-06 07-09 10-12 2013

valor en esta cadena, o0 un eventt

= « =X Vehiculos consumo = . =X Vehiculos capital = « =XP&C

reemplazo de origen de las P&C.
Fuente: Elaboracion propia en base a estadistec @&OMTRADE
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IV.A.4- URUGUAY

El comercio entre Argentina y Uruguay se muest@ervitario para el primer pais, y con
un saldo positivo creciente en el transcurso debge analizado: las compras argentinas a
ese origen crecieron en el orden del 3% promedialaacumulativo (alcanzando los 500
MM US$S en 2013) mientras que las ventas al 6% (d8Si 1779 MM en 2013).

Predomina en el patron de comercio el intercambi8uaministros industriales, en especial
en las compras: sumado al valor el de Equiposaiesiorte explican dos tercios de las
importaciones desde ese pais en 2013; y en lastagjpmes alcanzan ese porcentaje (dos

tercios en 2013) conjuntamente con Alimentos y &bl Otros articulos.

- Las importaciones argentinas de suministros pal&ENTOS Y BEBIDAS (semi-
terminados) desde Uruguay son poco representafp@ mas de 7 MM U$S en
1995, cayendo a 5,7 MM U$S en 2013) y con una teiddevemente decreciente,
contrariamente a lo que ocurre con las ventas,cgeeron al 10% promedio anual

acumulativo y alcanzaron casi los 48 MM U$S en 2013

Gréfico X: Comercio de Alimentos y Bebidas con Urayg

(MM de U$S)
oo En ambas direcciones de comercio, los mas
I . L,
o importantes en cuantia son |&aborados
7/
= a (bienes finales de consumo) como se refleja
rd
100 e en el grafico X (lineas coloradas).
o | B _ En las tres categoriaelgborados finales,
= == semi-terminados y basico$s trayectorias
0 e — ¢ = 1 F
1995 o103 07-09 2013 de compras y ventas se fueron separando a lo
M Aim Bdsicos finales Consumo = -+ =XAlim Basicos finales Consumo . . - e e
M Alim semi-terminados =+ =XAlimsemi-terminados Iargo del pe“Odo; Slendo eSta escCIsion mas

M Alim Elab finales Consumo = + =XAlim Elab finales Consumo

marcada para los finales de consumo.

Fuente: Elaboracion propia en base a estadistec @&OMTRADE

Vale la pena observar ademas que, en las exparé;idlimentos y bebidas basicos
(Primarios) son los de mayor expansion (16% promedio anual alaiivae). Por el
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lado de las compras, la tendencia fue de estanntonie incluso, contractiva en toda
la categoria de Alimentos y bebidas: lmssicos (de Consumapn los que mas se

contrajeron en el tiempo (-22% promedio anual adativa).

Con todo lo anterior, puede inferirse que Argents® consolidd como eslabdn
proveedor de insumos a Uruguay en la cadena deeAtws, tanto en aquellos
considerados Basicos, como en los Elaborados, mgemue Uruguay mantuvo
modestamente su rol de proveedor de bienes elaifathles de consumo en este

rubro.

- Como se mencionar&gUMINISTROS INDUSTRIALESes un rubropivote del
comercio con Uruguay Yy, dentro de éste,Hteborados semi-terminadansolidan
una participacion mayoritaria. Como el nombre Idiéa, estd compuesto netamente
de bienes ya sometidos a procesos industriales,estinddos a su posterior

transformacion.

Gréfico XI: Comercio de Suministros Industriales ¢druguay

(MM de U$S)
El comercio presenta también’ P
en este caso un saldg® ,.’ .
superavitario para Argentina, Yoo - /."
en el caso de los insumog, 2

Elaborados la expansion de Ia}go

ventas excede a la de las
100 -
compras (lineas coloradas):

. . e 0
predominando desde el inicio, 1955 01.03 07.09 2013

= M Sumin Ind Basicos Primarios
=+ =XSumin Ind Basicos Primarios
= M Sumin Ind Elgborados Semi-terminados
= « =X Sumin Ind Elaborados Semi-terminados

se intensifica el rol de Argentina

como proveedor.

Fuente: Elaboracién propia en base a estadistec@&OMTRADE

En los suministros Basicos, por el contrario, relcomiento de las compras desde
Uruguay triplica al de las ventas de esos mismesds a ese destino (6% vs. 2%),

superando incluso el crecimiento de las compradet®a ese pais (lineas verdes).
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En patrén de comercio que permite postular ungiatédn productiva, con Argentina
como eslabon previo en la agregaciéon de valor,cipgente en los insumos semi-

elaborados.

El comercio decCOMBUSTIBLES Y LUBRICANTES de trayectoria decreciente,
se concentra en aquelletaborados distintos de Gasolina (Semi-terminaddess
compras desde Uruguay caen a una tasa del 15% ¢imaraial acumulativo (cayendo
progresivamente de 13 MM U$S menos de 1 MM U$Seeptmtas) y las ventas,
contrayéndose de 40 MM U$S en 1995 a poco mas &M US$S en 2013.

BIENES DE CAPITAL no parecieran encontrarse indicios de IP verat@ina en
este caso. Predomina el comercio de bienes fipgegncima de 1aB&C, con una
tendencia claramente creciente de las ventas gaise(7% promedio acumulativo

anual) y tendencia estanca de las compras.

Las compras de P&C de BK son pequeiias respectsdeihtas de este tipo de bienes
intermedios (en 1995 eran de poco mas de 1 MM U$8asi 10 MM U$S,

respectivamente), exhibiendo ademas una trayectwizgos destacada (3% promedio
anual acumulativo). El grafico Xl a continuacion estra este desempefo, de
predominancia de las ventas a ese destino y t@yeeae las compras escueta en

valores y crecimiento.

Gréfico XII: Comercio de Bienes de capital y s@&CRcon Uruguay
(MM de U$S)

A patrtir del andlisis del comercio en
este rubro de bienes, puede
.,‘ proponerse una hipétesis similar a

, la de Insumos industriales, con
a2 Argentina proveyendo a Uruguay

. -
R
. -

.- tanto los bienes finales de capital,

— . .
-
. -

--------- ' como también las P&C, sean estas

1995 01-03 | 07-09 | 2013 de reposicion o destinadas a

incorporarse en nuevos bienes de
—M P&C =+ =XP&C =M BK =« =XBK

capital producidos en ese pais.

Fuente: Elaboracion propia en base a estadistec @&OMTRADE
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El comercioDE EQUIPOS DE TRANSPORTE sus partesexperimenta una
transformacion a lo largo del periodo analizadoudéeve superavit general a favor de

Uruguay, esta categoria se torna marcadamentétaefipara aquel pais.

Uruguay mantiene ya desde el inicio del periodsuperavit comercial con Argentina
enP&C DE TRANSPORTEen 2013 las compras argentinas superaban losNé61 M
US$S, mientras que las ventas apenas alcanzaba&1 Ib#V U$S (reflejando ademas
unas tasas de crecimiento también favorecedorasl@groduccion del pais oriental,

de 5% vs. 3%, respectivamente).

Es interesante detenerse en la evolucion del caondecvehiculos y sus partes con
Uruguay (ver grafico Xlll): en los primeros afiosabrados dominan las compras por
sobre las ventas a ese pais y, dentro de las cergzrde P&C (linea verde), seguidas
de de vehiculos de pasajeros (linea coloradag/niiente, las de vehiculos de uso
industrial (Iinea azuf}. A partir de comienzos del siglo XXI, en P&C y vaiios de
pasajeros Uruguay mantuvo en general un superémiercial con Argentina, pero
ocurrié lo contrario con vehiculos de uso indukf{igan un déficit creciente, producto
de la brecha entre las compras creciendo al 5% guimmanual acumulativo y las
ventas a ese pais al 13%). Los vehiculos de usostimal, ademas, se fueron
posicionando como la categoria con mas presemcils ventas de este rubro a

Uruguay (linea azul punteada).

A partir de 2007-2009, un nuevo punto de inflex@mlas exportaciones de Argentina
acentia un patron comercial dominado por vehicd®suso industrial (P&C vy

vehiculos de pasajeros se amesetan, principalneérdegundo). Por el lado de las
compras se desacelera el crecimiento de P&C, eadioilo contrario con vehiculos de

consumo (P&C aun mayoritario en la importacion).

Parecen encontrarse indicios de alguna integrae@éitical en vehiculos, con una

configuracion de comercio claramente transformadaeacto de la del inicio: Uruguay

31 Se omite del andlisis y de la representacion gréafica el comercio de vehiculos de transporte no industrial

(finales, de consumo), por tratarse tanto en las compras como en las ventas de valores de poca relevancia
(100.000 USS y 800.000 USS en 2013, respectivamente) y con una trayectoria decreciente.
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se muestra como proveedor de bienes semi-termin@®sS) y demandante neto de

vehiculos finales de uso industrial.

Gréfico Xlll: Comercio de Vehiculos y sus partes ¢iruguay (MM de U$S)

160 -
120 -
80 - d

40

1995 01-03 07-09 2013
M P&C -« =XP&C
M Vehiculos consumo = + =X Vehiculos consumo

—— M Vehiculos capital = + =X Vehiculos capital

Fuente: Elaboracién propia en base a estadistec @OMTRADE

- OTROS ARTICULOS FINALES DE CONSUMGQdurables, semi-durables y no
durables)explican el 19% de las ventas a Uruguay y el 13%adecompras. En la
metodologia de andlisis que se sigue no estanaasca insumos intermedios para
efectuar una contrastacion, sin embargo es dabteior&ar que los no durables tienen
un papel destacado, en trayectoria y en cuantisugaravit de Argentina (con un
crecimiento del 7% tanto en compras como en vegtag;anzando en 2013 valores
por casi 40 MM U$S y 275 MM U$S, respectivamente).

IV.A.5- VENEZUELA

El comercio de Argentina con Venezuela, de reducidgnitud relativa, se caracteriza por
un resultado superavitario desde el inicio delqukrianalizado: en 2013 se enviaron a ese
pais casi 3% de las exportaciones argentinas, ragrgue para el mismo afo, la

participacion de las compras a Venezuela fue digrodel 0,1%.

Como en el caso de Bolivia, se resalta la recienterporacion de este pais al

MERCOSUR (en este caso ya incorporado como mieplerm), por lo que en el periodo
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analizado no eran adn operativas, ni aun al momdetaedaccion del presente, las

preferencias comerciales ni las normativas deludod.as condiciones de comercio son

entonces de igual tenor que con el resto del mwsldecir, los extra-zona.

Las compras desde ese origen estan marcadamentEntadlas enSuministros

industriales Elaborados semi-terminagosie pasé de explicar casi el 35% de las compras

en 1995 al 96% al final del periofoPor su parte, las ventas a Venezuela muestran una

canasta de bienes mas diversificada. El analisiusb/e entonces a los elementos que

puedan matizar este patrén de comercio.

La compra de ALIMENTOS Y BEBIDAS consisti6 béasicamente ehienes
elaborados finalegdestinados al consumo), con una tendencia comaadel 20%

promedio anual acumulativo (pasando de 3,2 MM U3 aMM U$S entre puntas).

La venta de Alimentos y bebiddg&ne una composicion y dinamica diferente: aiin
del periodo estaba dominada pbrsumos elaborados semi-terminados para la
industria (191 MM U$S), y quedando luego en segundo lugaeptuerte crecimiento

a mas del 30% de la venta de Adsnentos y bebidas elaborados finales (destinados
consumo).Esto dltimo podria constituirse en un indicio agraimiento de algun
proceso de IP vertical existente entre ambos pathmsde Argentina provee una
canasta de Alimentos y bebidas cada vez mas cotapdesbienes finales que de
insumos para posteriores transformaciones en aqir|

SUMINISTROS INDUSTRIALES Elaborados semi-terminadoglinea colorada

punteada en el grafico XIV): las compras exhibemayor dinamismo dentro de las
importaciones desde ese origen, pasando de 16 MMdJsasi 50 MM U$S entre puntas
(crecimiento del 7% promedio acumulativo anualediiniento que, comparado con el de

las ventas de estos suministros, se vuelve merosmo

Las posibles evidencias de IP vertical en esteorbbsta 2009 parecen ubicar a Argentina
como eslabon previo en la agregacion de valor:.ecrdas exportaciones deemi-

terminadosy caen las deuministros primarios

32 Este rubro incluye residuos de aceites de petréleo, aluminio y sus manufacturas, productos quimicos

organicos e inorgdanicos, que son los principales productos de exportacidon de Venezuela a Argentina.

55| Pagina



Comercio en el MERCOSUR en perspectiva de la Integracidén Productiva

Una aproximacidon desde Argentina

En los dltimos afios del periodo, siguiendo lalwsion del comercio, Venezuela parece

ganar procesos en la produccion industrial:

Gréfico XIV: Comercio de Suministros Industrialesmd/enezuela
(MM de U$S)

Fuerte crecimiento de a2 - ARy !

ventas de Suministros
. . . . 150 - ' »
industriales Primarios y / /

contraccion de los Elaborado
100 - / /
(pérdida de agregacion de valc /

de Argentina en el comercio 0 - - . /

. , | e - /
en simultaneo con un despegt R /
~ .

positivo de las compras di ‘ = ‘
1995 01-03 07-09 2013
= M Sumin Ind Bésicos Primarios

Suministros Elaborados semi

termlnadosjesde ese paI,S. = « =X Sumin Ind Basicos Primarios
e [V Sumin Ind Elaborados semi-terminados

= « =X Sumin Ind Elaborados semi-terminados

Fuente: Elaboracion propia en base a estadistec @&OMTRADE

COMBUSTIBLES Y LUBRICANTES contrariamente a lo que se esperaria, se
observa que soélo se efectuaron compras signifestal comienzo del periodo de
andlisis (Basicos primarios por 3 MM U$S e Interirnsdemi-terminados distintos de
gasolina por 19 MM U$S), cayendo luego fuertemente.

Desde el lado de las exportaciones a ese destnojemta deCombustibles y
lubricantes Intermedios semi-terminados distintesgdsolina experimentd un fuerte
crecimiento del 14% promedio anual acumulativo aengon valores pequefios

(alcanz6 un valor 1 MM US$S al final del periodo).

En lo que respecta al comercio dEENES DE CAPITAL al inicio del periodo el
valor de las ventas de Argentina lienes finalesra similar al de las ventas de sus
P&C (6 MM U$S y 8,4 MM US$S, respectivamente) mantedeéemna tendencia de
crecimiento similar hasta comienzos de este siffh@ds punteadas roja y verde del
gréafico XV).
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A partir de alli (comienzos de este siglo), lastasnde bienes de capital finales
crecieron muy por encima de las P&C (con una tasa@dio anual acumulativa en el
periodo de 22% versus 16%), permitiendo suponer lyugo en Venezuela una

orientacion a adquirir los bienes de capital teados desde Argentina.

Gréfico XV: Comercio de Bienes de capital con Versda (MM de U$S)

Si hubiera alguna evidencia de

200 - .-
Pha agregacion de valor en aquel pais a
/
150 | ’ partir de laP&C en patron inicial
,-’ ) de comercio (internalizadas o tal
100 - . g .
K R vez exportados a otros destinos ya
/ 4
o | , s que el valor de las compras
e argentinas es muy pequeio tanto
0 —_— ' para los bienes finales como de las
1995 01-03 07-09 2013
P&C desde Venezuela) esta tiende
— M P&C - - =XP&C — M BK — - =XBK

a esfumarse con el desenlace

posterior.

Fuente: Elaboracion propia en base a estadistec @&OMTRADE

- El comercio de EQUIPOS DE TRANSPORTE con Venezuela es
preponderantemente de exportacion: las comprasrstittlyen de°&C representadas
en la linea continua verde del grafico XVI (no safigan compras de vehiculos por ser
insignificantes). Nuevamente en este caso Argenpasece consolidarse como
proveedor de vehiculos (bienes finales); con vedéaP&C muy correlacionadas con
estos bienes finales (tanto de pasajeros comotimluslando algun indicio de uso de

reposicidn no tanto asi para produccion de vehscethoaquel pais.
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Gréfico XVI: Comercio de Equipos de transporte ¥@mezuela (MM de U$S)

100
I-\-
80 - ;7 >
P ™.
o , _,/.-\__ - .
,. ,/. NS :_\
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40 a4 N *
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"I_-" N
20 V' N
_— . /,'/ A
(0] —_— T 1
1995 01-03 07-09 2013
MP&C = - =X P&C = - =X Vehiculos consumo = - =X Vehiculos capital

Fuente: Elaboracion propia en base a estadistec @&OMTRADE
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V — MEDICION II: INDICADOR DE IP HORIZONTAL

En esta seccion se propone indagar sobre el fermdeeiP horizontal en el MERCOSUR

desde la perspectiva de Argentina con el instruah@mialitico del indice de G&L.

El nivel de detalle de esta seccion es mayor réspde la previa ya que, por las
caracteristicas del fenémeno de IP horizontal gsteuelve *..un comercio intraindustrial

mas genuino” (CEPAL 2007, pp.16) respecto de la IP verticaladseccion anterior.

En la tabla | a continuacion, se muestran los weslodel indice determinado para
Argentina: considerando el comercio total y desgmmdo luego respecto del
MERCOSUR, y otros socios de interés:

El valor del indice para el comercio total del paiperior a 33 es para la mayor parte del
periodo, asumiendo una tendencia contractiva helcfinal: la composicion global del
comercio desmejora, pasando de mostrar indiciocameercio intra-industrial a solo
sugerir una potencial presencia de este tipo dema(valor del indice menor a 33). Asi,
el indicador llega a los valores que presentabl@safios de crisis argentina a comienzos
de siglo, pareciendo que el comercio se acomodarmastas mas intra-industriales, con un

superavit relativo similar al del inicio del perad

La crisis de Argentina en 2002 se ve reflejadal @mercio y, en este caso también en los
valores del indice de G&L: con un superavit relatsimilar al del inicio del periodo, la
participacion del comercio intra-industrial deligpaayd. El indice con Brasil parece
anticiparse a la referida crisis, con una conttacaiel indicador de comercio intra-
industrial ya desde el afio 2000. Por su parteeti@macion del IGL en el comercio con
México y el resto de América del Sur fue mas brugaa respecto de los socios del
MERCOSUR.
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Resto
Ameérica

BRICS

MERCOSUR|MUNDO

BRASIL

VENEZUELA |URUGUAY | PARAGUAY | BOLIVIA

(excl UE
Brasil)

Mexico

EE.UU.

del Sur

Mi+Xi
IGL
Xi/Mi
Mi+Xi
IGL
Xi/Mi
Mi+Xi
IGL
Xi/Mi
Mi+Xi
IGL
Xi/Mi
Mi+Xi
IGL
Xi/Mi
Mi+Xi
IGL
Xi/Mi
Mi+Xi
IGL

Xi/Mi
Mi+Xi
IGL
Xi/Mi
Mi+Xi
IGL
Xi/Mi
Mi+Xi
IGL
Xi/Mi
Mi+Xi
IGL
Xi/Mi
Mi+Xi
IGL
Xi/Mi

Tabla I: indice G&L en el comercio de Argentina 953- 2013). Comercio en MM U$S (valor de importae® mas exportaciones)

1995
41.084
34
1,04
12.194

1,55
9.660
a2
1,31
389

1,88
771

4,51
950
a1
2,31
a4

8,16
2.772
19
2,96
10.039
11
0,73
1.285

0,70
521
19
0,38
6.010
16
0,43

1996
47.571
32
1,00
14.624
a4
1,41
11.942
40
1,24
428

3

2,14
766

9

3,21
1.025
35
2,42
463

3,14
3.045
19
3,00
10.995

0,65
1.819

1,08
789
14
0,46
6.723
13
0,42

1997
56.780
35
0,87
18.166
48
1,33
15.028
45
1,18
600
2
3,43
943
7
1,95
1.218
39
2,26
378

5,06
3.429

2,68
11.709

0,46
2.565

1,03
825
17
0,35
8.289
14
0,36

1998
57.811
35
0,84
18.329
49
1,26
15.010
46
1,13
547
3
3,74
970
6
1,79
1.381
38
1,60
422

6,24
3.460
25
2,61
12.922

0,51
2.670

0,80
864
21
0,43
8.439
16
0,36

1999
48.841
34
0,91
14.057
49
1,19
11.288
45
1,02
361

8,02
867

1,85
1.214

2,07
326

3,11
3.106
22
2,74
12.148
12
0,64
2.377

0,85
772
22
0,57
7.649
16
0,53

2000
51.621
36
1,04
16.145
47
1,23
13.469
41
1,08
289
3
13,42
890
5
2,02
1.250
a
1,93
247

7,55
3.987
17
3,84
10.443
14
0,81
3.079

1,05
910
20
0,56
7.934
17
0,66

2001
46.931
36
1,31
13.903
a7
1,33
11.483
a
1,18
286
3
12,89
802
5
1,65
1.073

2,26
260

9,22
4.235
16
5,06
9.193
15
1,00
3.478

1,40
922
27
1,11
6.681
19
0,77

2002
34.699
31
2,86
9.078
a2
2,11
7.346
a
1,92
316
1
18,82
596
3
1,33
664
2
4,42
156
5

20,29
3.989

16,31
7.189
15
2,54
2.506

3,73
828
15
4,24
4762
21
1,64

2003
43.790
30
2,16
11.211
a
1,16
9.363
a2
0,99
264
3
10,51
740

1,51
695
29
3,25
149
5

15,66
4.683
10
11,78
8.543
13
2,14
4.204
2
3,34
1.035
15
3,34
5.398
20
1,38

2004
57.021
33
1,54
15.639
46
0,87
12.974
42
0,72
426

2,07
858

1,25
914
31
3,03
466
4

12,53
5.339
12
8,91
10.519
13
1,48
5.261
2

2,10
1.790
16
1,36
7.138
17
1,08

2005
68.795
34
1,40
20.562
50
0,72
16.954
45
0,60
679

7

1,27
964

9

1,12
1.420
47
1,54
545

5

14,29
6.572
16
6,77
12.214
13
1,24
7.044
5

2,51
1.896
24
1,57
9.103
18
1,01

2006
80.700
35
1,36
24.186
51
0,86
20.012
45
0,69
703

3

1,18
1.128
8

1,23
1.508
28
3,87
834

3

32,63
6.772
14
7,70
13.823
14
1,38
9.990
a
1,64
2.630
26
1,37
8.411
21
0,96

2007
100.487
36
1,25
30.537
54
0,86
25.146
49
0,72
684

5

2,09
1.835
7

0,74
1.673
38
2,58
1.200
3

49,85
7.088
16
5,91
17.282
13
1,32
13.847
3

1,29
2.770
26
1,07
9.687
23
0,81

Fuente: Elaboracién propia en base a COMTRADE
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2008
127.481
37
1,22
38.662
55
0,89
31.250
52
0,74
756
6
4,08
2.871

0,61
2.341
31
3,33
1.445

56,35
8.673
19
5,35
22.218
13
1,46
17.736

1,07
2.932
25
0,84
12.382
24
0,77

2009
94.458
38
1,44
28.551
54
1,18
23.199
51
0,96
794
5
2,73
1.544

1,21
1.957
27
4,62
1.058

67,27
7.501
15
6,63
16.659
12
1,60
11.207

1,07
2.099
24
0,80
8.850
19
0,71

2010
124.980
34
1,20
38.511
54
0,99
32.373
51
0,80
959
a
1,74
1.592

2,64
2.141
36
2,65
1.447

66,32
8.757
18
5,64
20.955
1
1,15
17.390

0,99
3.048
19
0,68
9.794
19
0,60

2011
158.370
31
1,13
47.289
54
0,97
39.528
51
0,78
1.387
3
1,20
1.882
9
2,65
2.602
31
3,29
1.891
1

78,81
10.664
17
5,25
25.771
12
1,22
21.418
3

0,76
3.454
21
0,36
12.080
14
0,55

2012
149.435
31
1,18
43.362
53
1,13
34.402
53
0,92
2.370
2
0,67
1.836
7
2,90
2.503
27
3,81
2.250
1

89,15
11.257
18
5,35
24.151
12
0,97
19.946
3

0,67
3.141
22
0,39
12.623
16
0,49

2013
150.289
30
1,04
44.232
56
1,01
35.378
58
0,85
2.539
2
0,45
1.826
7
2,45
2.283
28
3,56
2.207
0

41,78
9.060
20
4,00
23.443
12
0,73
22.063
3

0,57
3.225
20
0,49
12.352
14
0,53



De la tabla | se desprenden algunas primeras apaaxbnes de la presencia de IP

horizontal

- En el comercio con MERCOSUR, los mayores valorédGle respecto de los totales
y su evolucion creciente con el transcurso de $#oha del bloque dan idea de la
mayor composicion intra-industrial: el indice crelee45,6 a 53 entre puntas, mientras

que el indice general cae de 33,5 a 31,3 en el onpamodo.

- Al interior del bloque, es clara la segmentaciéhadenercio en dos subcomponentes:
Brasil y Uruguay que lideran el contenido relatide comercio intra-industrial, y
Paraguay Venezuela y Bolivia con valores de G&L dus#ican un comercio de

tendencia mayormente inter-industrial.

- Maés audn, con el primer pais (Brasil) el comerctoakindustrial era relevante ya antes
de la conformacion del MERCOSUR, profundizandosteebmeno con el inicio del
proceso de integracion regional. Con los otrosrousdcios del bloque el indice G&L
cae notoriamente. En particular, con Uruguay ebrvadél indicador pasé de dar fuertes
sefiales de comercio intra-industrial al inicio,adoves que reflejan en lineas generales

s6lo un potencial comercio intra-industrial.

- Con el resto de América Latina, donde la trayeatatel superavit comercial de
Argentina se consolida, el comercio muestra indidde presencia intra-industrial que
se van debilitando: la tendencia contractiva débrvde IGL mostraria una menor

participacion del comercio intra-industrial (el icelcae de 19,3 a 17,9 entre puntas).

- El comportamiento del comercio con México es cormttucpor un déficit que,
cambiando de signo entre 2001 y 2007 (superavitptorné luego a su tendencia
deficitaria hasta el Ultimo afio inclusive. Mienttasito, el indicador IGL reflejé en
todo el periodo un potencial comercio intra-indiast{valores de 19 y 20 en las
puntas), con un dinamismo creciente entre 1998 QL@GL de 21 y 27 puntos

respectivamente) y entre 2005 y 2009 (IGL de 24,wopico de 26 puntos en 2007).

33 . . . . . .

El cociente del valor de las exportaciones sobre el de las respectivas importaciones anuales, arroja un
valor levemente superior a uno en ambos afios (valor de ventas mayores al de compras). Con valores entre
puntas de 0,38 (en 1995) y 0,49 (en 2013).
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El comercio con EE.UU. también refleja un potenaiéda-industrial como el caso de
México. Con este pais, sin embargo, sélo tres a@fiagan resultados comerciales
superavitarios para Argentina, coincidentes cocrikis de Argentina y el periodo de
post crisis (entre 2002 y 2005). En tales afios adgmareciera haber un potencial de
comercio intra-industrial superior al mostrado ptixico. A partir de 2008 se debilita
ese indicio (IGL contractivo de 24 puntos en ese afl4 en 2013) al tiempo que

parece hacerse estructural el déficit.

Con Unién Europea también hay un potencial comeirti@-industrial global, con

indicios mas leves que los dos socios anterioraeE2001 y 2008 el indicador se
mantuvo en torno a los 13 puntos junto a un sugecamercial no despreciable. A
partir de entonces, con valores del IGL cercand®, &l superavit relativo se contrajo

hasta convertirse en déficit en los dos Ultimosafstudiados.

El comercio con Rusia, India, China y Sudafricaufgr de los BRICS sin Brasil) es
claramente intra-industrial segun los valores ddicador (IGL menor a los 5 puntos
en casi la totalidad del periodo), con una tastedemenal de expansion del comercio
(el valor en 2013 es mas de 17 veces el valor @)1%l signo de este comercio
asume un valor superavitario desde 2000, signosgueonsolida claramente hasta
2007. A partir de entonces empieza a menguar wewldéficit a partir de 2010 hasta

el final del periodo.
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V. A - COMERCIO CON LOS SOCIOS DEL MERCOSUR

Para el andlisis desagregado y bilateral de comelei Argentina con cada uno de los
socios del MERCOSUR se estudian nueve de las diedanes de CUCI Revision 3,
excluyendo aquella que representa “Mercancias asificadas en otros rubréé” Tal
exclusion se explica en la irrelevancia de los dsemlli agrupados para el estudio
productivo en cuestion. Vale mencionar ademas dueokimen de comercio es

insignificante en la referida seccion, por lo queesclusion no altera el analisis.

Se procede entonces a estudiar el comercio en 2pogde los 261 totales de la CUCI
Rev. 3. Para cada uno de ellos se determiné elai@ial correspondiente, el volumen de
comercio (valor de exportacion e importacion) yaatip de ellos se obtuvo el promedio
anual para los subperiodos trianuales detalladcasupra.Es posible asi extraer algunas
particularidades de este comercio en referenciaosibles vinculos de integraciéon
productiva horizontal.

El analisis se enriquece considerando la intensittamhol6gica incorporada a los
productos, una metodologia de CEPAL basada enabhjtr del economista Lall, S.
(2005¥° que clasifica los productos en primarios y manufacios, y a estos ultimos de
acuerdo a su intensidad tecnoldgica en: manufacthesadas en recursos naturales, y

productos de baja, mediana y alta tecnologia (vex@).

34 of P . . .
Paquetes postales no clasificados segin su naturaleza, Operaciones y mercaderias especiales no

clasificadas segun su naturaleza, Monedas sin curso legal excluido oro, Oro no monetario.
¥ “The Technological Structure and Performance of Developing Country Manufactured Exports, 1985-

1998”
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V.A.1- BOLIVIA

Los valores del IGL agregados para el comercio dgetina con Bolivia mostraban en la
tabla | sefiales de una composicién fuertemente-imdeistrial (siempre inferiores a 8

puntos, en una escala que va del 0 al 100).

Desagregando el indice para los 257 grupos anabzael CUCI Rev. 3 se tiene que en 208
grupos el comercio puede caracterizarse como iimtiesstrial segun los valores del IGL
gue resultan a lo largo de los sub-periodos deisimdlver Tabla IV a) en el Anexo
Estadistico). Estos explicaban U$S 2.408 MM de U&S 2.539 MM del total del
comercio con Bolivia en 2013 (valor de las expodaes mas las importaciones), es decir
casi el 96% del valor del comercio con Bolivia €12 se realizd en condiciones inter-

industriales.

En la Tabla Il se muestra la descripcion de lopgsuCUCI Rev. 3 para los que se
encontraron valores de IGL que permiten categdagate contenido de comercio intra-
industrial potencial (IGL entre 10 y 33,3 puntogjeyindicios de comercio intra-industrial

(IGL mayor o igual a 33,3 puntos):
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Tabla Il: Descripcion de los Grupos CUCI Rev. Ziflaados con potencial comercio intra-industriaon indicios de comercio intra-industrial segismvalores del IGL determinados

Argentina - Bolivia

Valor de comercio relevante(*)

Valor de comercio poco relevante(*)

Potencial Comercio Intra-Industrial (10<IGL<33,33)

Mat. crudos no comestibles exc. Combustibles

- Menasy desechos de metales (287)

Manufacturas de Metales

- Estruct. y partes de estructuras, nep, de hierro, acero o aluminio (691)
- Recipientes de metal para almacenamiento o transportes (692)
Manufacturas diversas

- Articulos, nep, de mat. Plasticos (893)

Prod. Alim. y Anim. vivos

- Azucares, melaza y miel (45)

- Legumbres, raices, tubérculos y otros veget comestibles nep (54)

- Cereales sin moler (exc. Trigo, arroz, cebada y maiz) (61)

Mat. crudos no comestibles exc. Combustibles

- Lanay otros pelos de animales (268); Piedra, arena y grava (273)

Combustibles y lubricantes

- Petréleo y derivados (335)

Prod. Quimicos

- Prod. Quimicos organicos: alcoholes, fenoles (512)

- Explosivos y pirotecnia (593)

Art. Manufacturados

- Cuero y manufacturas de cuero natural y sintético (611, 612)

- Manufacturas de madera (635)

- Manuf. de minerales no metalicos: de arcilla y refractarios (662); de minerales nep (663); de ceramica (666)

- Metales no ferrosos: Plomo (685)

- Manuf. De metales: herramientas (695)

Magq. y equipo de transporte

- Vehiculos para transporte de personas (781)

Manufacturas diversas

- Edificios prefabricados (811)

- Muebles y sus partes (821)

- Prendas de vestir: abrigos, trajes, pantalones para mujeres (842) y hombres (843)

- Manuf diversas: Joyas, orfebreria y plateria (897); Instrumentos musicales y sus partes (898); Otras Manufacturas
(899)
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Prod. Alim. y Anim. vivos

- Otras sémolas y harinas de cereales (47)

- Café y sucedaneos (71) y Especias (75)

Mat. crudos no comestibles exc. Combustibles

- Minerales no preciosos en bruto (278)

- Prod. Vegetales en bruto (292)

Productos quimicos inorganicos

- Oxidos y halégenos (522)

Art. Manufacturados

- De madera: hojas para enchapado, terciada y otros labrados (634)

- Confeccionados total o parcialmente de materia textil (658)

- Metales no ferrosos para metalirgica y aleaciones (689)

Magq. y equipo de transporte

- Generadores de potencia y sus partes (718)

- Magq. aparatos y artefactos eléctricos (778)

Manufacturas diversas

- Art. De viaje: Batiles, maletas, carteras, estuches (831)

- Prendas y accesorios de vestir:); Abrigos, trajes, pantalones para mujeres (844) y para hombres (841); Prendas de
tejidos de punto nep (845); accesorios de vestir de tela (846); y Prendas y accesorios de vestir no textiles y sombreros
(848)

Prod. Alim. y Anim. vivos

- Frutas y nueces (57)

. - Frutas en conservay prep. de frutas exc.jugos (58)

. Mat. crudos no comestibles exc. Combustibles

- Semilas y frutos oleag. para extracc. de aceites (222)

Indicios de Comercio Intra-Industrial
22 2<IGIN

® Se considera como valor la suma de exportacionesmpgortaciones (valor anual promedio para cadpesitdo) siendo relevantes cuando en dos o mésdpsrilicha suma es mayor a 5 MM USD
Fuente: Elaboracion propia en base a COMTRADE
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Dentro de los 4 grupos de CUCI con comercio relei&para los que el IGL indica
potencial comercio intra-industrial, tres incorpora ARTICULOS
MANUFACTURADOS DE BAJA TECNOLOGIA INCORPORADA (de
metales- 691 y 692- y de material plastico- 893)cdfercio anual (importacion mas
exportacion) no supera los U$S 4 MM para cada ypewp se sostiene en los
subperiodos considerados.

El cuarto grupo (287, Menas y desechos de metal@siites), aunque con un mayor
volumen de comercio promedio anual que los an&sjose compone de bienes
primarios en la clasificacion de CEPAL. Su relevanes entonces acotada en el
sentido de la integracién productiva que contribaya consolidacion de un esquema

productivo regional.

Hay ademas un grupo de bienes comercializados lpargue el indicador también
permite inferir un potencial comercio intra-indigtr con valores de comercio mas
modestos (cuadrante superior derecho). Se trag6 dgupos de CUCI, de los cuales
11 son BIENES PRIMARIOS Y MANUFACTURAS BASADAS EN
RECURSOS NATURALES(45, 54 y 61 alimentos; 273 y 268 materiales crudos
335 residuales derivados del petrdleo; 523 progugtdmicos inorganicos; 635, 662,
663 y 695 manufacturas de metales, minerales nalicat y de corcho y madera), con

un volumen de comercio promedio anual menor a U33/M.

Los otros 15 grupos son de bienes industriales algin grado de tecnologia
incorporada segun la clasificacion de CEPAL vy, exxde, de mayor relevancia para el
analisis. Se encuentran bienes BlaJA TECNOLOGIA INCORPORADA con
trayectoriainestable de potencial comercio intra-industrialero (611), manufacturas
de cuero y sintético (612) y de minerales no nmiali(666). Por su parte, para
muebles y sus partes (821), prendas y accesorioeste (841, 842 y 843) y para
manufacturas diversas (897 joyas, 898 instrumentasicales y 899 otros) los valores
del indicador sefalan un contenido intra-industridk estable.

36 . . .
Se determind como relevante el que explica al menos el 0,2% del comercio total, tomando como

referencia el afio 2013, ultimo afio de datos disponibles.
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Se destaca particularmente la caida de contenida-idustrial en el comercio de
muebles y sus partes (821), mientras crece su wlwomerciado. Lo mismo sucede
con el indicador de contenido intra-industrial deenglas y accesorios de vestir

detallados, pero sin incremento de comercio encaste.

Otros 4 grupos de los que muestra la tabla Il aienzial comercio intra-industrial y
niveles de comercio poco relevante, incluyen biamepaso mas adelantetEDIA
TECNOLOGIA INCORPORADA: Productos quimicos (512 alcoholes y 593

explosivos y pirotecnia), Vehiculos de carrete@l{# edificios pre fabricados (811).

Finalmente, s6lo un grupo CUCI de bienes d¢.TA TECNOLOGIA
INCORPORADA, Aeronaves (792), muestra indicios de contenidca-imdustrial
(alto valor del IGL) en uno de los subperiodos.i&an comportamiento casi aislado,
por lo que podria casi descartarselo como suséepti indicar un comercio intra-

industrial.

INDICIOS DE COMERCIO INTRA-INDUSTRIAL

Se encontraron indicios de comercio intra-indulstia 19 grupos CUCI, explicando en
2013 U$S 86 MM del comercio total de Argentina 8mtivia.

- Con niveles de comercio poco relevantes (cuadiaféggor derecho), 8 de esos grupos
incluyen BIENES PRIMARIOS Y MANUFACTURAS BASADAS EN
RECURSOS NATURALES (47, 71 y 75 productos alimenticios; 278 y 292
minerales y vegetales en bruto; 522 quimicos inoogd; 634 y 689 manufacturas de
madera y corcho y metales no ferrosos).

Otros de los 6 grupos que muestra la tabla Il encasegoria se refieren a bienes
manufacturados corBAJA TECNOLOGIA INCORPORADA (658 articulos

textiles; 831 baules y maletas; 844, 845, 846, @4®das y accesorios de vestir). Y
encontramos sélo un grupo CUCI de bienes de tegfeolmedia incorporada, el 778
gue agrupa maguinas y aparatos eléctricos nepeA@u nivel modesto (pasa de U$S
0,6MM por afio en el primer subperiodo a U$S 1,8 BtMel Gltimo), este muestra una

tendencia creciente de comercio.
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En dltimo término, la tabla muestra un grupo CU@ productos deALTA
TECNOLOGIA INCORPORADA el 718, maquinas generadoras de potencia y sus
partes con volumenes de comercio relativamentdlestan un modesto promedio de
U$S 0,24 MM anuales.

- Finalmente, la tabla 1 muestra 3 grupos CUCI @odicios de contenido intra-
industrial y niveles de comercio relevantes y @etgs a lo largo del periodo de
analisis. Se trata d®@IENES PRIMARIOS(57 frutas y nueces y 222 semillas y frutos
para extraccion de aceite) MANUFACTURAS BASADAS EN RECURSOS
NATURALES (58 frutas en conserva), que exhiben ademas salleréGL elevados y
sostenidos en el tiempo. Entre los tres explicapremedio U$S 66 MM anuales de

comercio con Bolivia.

V.A.2- BRASIL

Como se refiriera, en el comercio bilateral de BrasArgentina, los valores del IGL
agregados de Argentina muestran indicios de ungasicion intra-industrial y con una

tendencia sostenidamente creciente en el tiempo.

Desagregando el indice para los 257 grupos queamuengda CUCI Rev. 3 se tiene que en
62 de ellos los valores del IGL indican un conteniter-industrial a lo largo de los sub-
periodos de andlisis. Estos bienes explican U$82£21MM del comercio total entre
ambos paises en 2013 (12%): como dato de coladelds0s grupos son de alta y media
tecnologia con saldo favorable para Brasil y ded&é@llos, 6 corresponden a maquinaria

y equipo de transporte.

En la Tabla Ill se muestra la descripcion de 105 g&upos CUCI Rev. 3 para los que los
valores del IGL permiten categorizarlos de pot@nmdntenido intra-industrial (IGL entre
10 y 33,3 puntos) y de indicios de contenido imcustrial (IGL mayor o igual a 33,3

puntos).
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Tabla Ill: Descripcion de los Grupos CUCI Rev. 8sificados con potencial comercio intra-industyiabn indicios de comercio intra-industrial segds Valores del IGL determinados

Argentina — Brasil

Valor de comercio relevante(*)

Valor de comercio poco relevante(*)

Potencial Comercio Intra-Industrial (10<IGL<33,33)

Prod. Alim. y Anim. vivos
- Carne y preparados de carne (12)
- Cereales y sus preparados: maiz (44), preparados de cereales (48)
- Legumbres y Frutas: frutas y nueces (57)
Combustibles y lubricantes
- Petroéleo, derivados y conexos: aceites (334)
- Corriente eléctrica (351)
Prod. Quimicos
- Prod. quim. Organicos: otros (516)
- Aceites esenciales y resinoides y prod. de perfumeria; prepar. para pulir y limpiar: (554)
Art. Manufacturados
- Papel, cartén (641)
- Hilados, tejidos, art. confeccionados de fibras textiles, y conexos: de algodén (652)
- Hierro y acero: laminados planos (673)
- Metales no ferrosos: cobre (682)
Magq. y equipo de transporte
- Mag. especiales para determinadas ind: agricola (721), de ingenieria civil (723)
- Aparatosy eq. para telecom. y para grab. y reprod. de sonido (764)
- Magq, aparatos y artefactos electrénicos y sus partes y piezas elect.: de uso doméstico (775)
- Otro eq. de transporte: aéreas y espaciales (792)
Manufacturas diversas
- Muebles y sus partes; camas, colchones, somieres, cojines y art. rellenos similares (821)
- Calzado (851)

Prod. Alim. y Anim. vivos

Anim. vivos no incluidos en el cap. 3 (1)

Prod. Lacteos y huevos de aves (25)

Pescado, crustaceos, moluscos e invert. acuat. y sus preparados (36)
Cereales y sus preparados (47)

Café, té, cacao, especias (75) (74)

Bebidas no alcoholicas (111) y tabacos (112)

Mat. crudos no comestibles exc. Combustibles

Semillas y frutos oleaginosos (222)

Caucho en bruto (231)

Fibras textiles y sus desperdicios no manufacturados: Algodén (263), Ropa vieja (269)
Animales y minerales no preciosos en bruto (274) (277)

Menas y desechos de metales (282)

Combustibles y lubricantes: Hulla (321)

Prod. Quimicos inorganicos: Reactivos (525)

Magq. y equipo de transporte

Mag. y equipo generadores de fuerza (711)

Mag. especiales para determinadas ind. (725)

Mag. de oficina (751)

Aparatos y eq. para telecom. y para grab. y reprod. de sonido (763)
Vehiculos de carretera: Motocicletas, sillas de rueda (785); Remolques y semiremolques (786)
Otro eq. de transporte: Buques y embarcaciones (793)
Art. Manufacturados

Cuero y sus manuf,, y pieles finas curtidas (611) (612) (613)

Hierro y acero: carriles (677)

Hilados, tejidos, arti. confeccionados de fibras textiles (655) (658)
Manuf de minerales no metalicos: vidrio (664)

Manuf. de corcho y de madera (exc. muebles) (635)

Metales no ferrosos: plata y platino (681)

Manufacturas diversas

Prendas y accesorios de vestir (841) (843)

Instrum. y aparatos profesionales, cientificos y de control (871)
Aparatos, eq. y materiales fotograficos y art. de 6ptica, relojes (881) (883) (884)
Art. manuf. diversos (895) (899)
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Valor de comercio relevante(*)

Prod. Alim. y Anim. vivos
- Prod. Lacteos y huevos de aves: quesos y cuajada (24)
- Prod. y preparados comestibles diversos (98)
Mat. crudos no comestibles exc. Combustibles
- Pastay desperdicios de papel (251)
Prod. Quimicos
- Prod. quim. organicos (511) (512) (513)
- Prod. quim. Inorganicos: 0xidos y halogenuros (522)
Materias tintoreas, curtientes y colorantes (533)
Prod. medicinales y farmac: medicamentos inc. veterinarios. (542)
Aceites Aceites esenciales y resinoides y prod. de perfumeria; prepar. de tocador (553)
Plasticos en formas primarias: (573) (571) (574), otros(575)
Plasticos en formas no primarias (582)
Mat. y prod. Quimicos: insecticidas, fungicidas, herbicidas y otros (591), quimicos diversos
(598)
Art. Manufacturados
- Manuf. de caucho, neumaticos (625)
- Papel, cartén y art. de pasta de papel, papel o cartén (642)
- Hilados, tejidos, arti. confeccionados de fibras textiles, y conexos textil (651) especiales (657)
- Hierro y acero (679) (676)
- Metales no ferrosos, aluminio (684)
- Manuf. de metales nep (699)
Magq. y equipo de transporte
- Magq. y equipo generadores de fuerza: aparatos eléctricos nep y sus piezas (716), motores nep
y sus piezas (713)
- Mag. especiales para determinadas ind., nep (728)
- Magq. y equipo industrial en gral y sus partes y piezas (742) (741)(743) (748)
- Aparatosy eq. para telecom. y para grab. y reprod. de sonido (762)
Mag., aparatos y artefactos electronicos y sus partes y piezas elect. (778) (773) (772)
Vehiculos de carretera: vehiculos para pasajeros (781), partes (784), vehiculos de carga y
especiales (782), de carretera nep (783)
Manufacturas diversas
- Instrum. y aparatos profesionales, cientificos y de control, nep (874)
- Art. manuf. Diversos, nep de plastico (893)

Indicios de Comercio Intra-Industrial (33,3<IGL)

Valor de comercio poco relevante(*)

Prod. Alim. y Anim. vivos

- Carne y preparados (16)

- Pescado, crustaceos, moluscos e invert. acuat. y sus preparados (37); Legumbres y Frutas (58) (59)

- Azcares y sus preparados y miel (61) (62); Café, té, cacao, especias y preparados (73)

- Pienso para animales (81); Prod. y preparados comestibles diversos (91)

Bebidas alcohélicas (112) y tabacos (121)

Mat. crudos no comestibles exc. combustibles

- Caucho sintético en bruto (232), Madera trabajada y travesias (248)

- Fibras textiles para hilado (266)

- Minerales no preciosos en bruto (278), Prod. anim. y veget. en bruto (291) (292)

Combustibles y lubricantes Residuales de petréleo y otros (335)

Aceites, grasas, ceras

- De origen animal (411); De origen vegetal excl. “blandos” (422)

- De origen animal o vegetal no comestibles nep (431)

Quimicos y productos conexos

- Prod. quim. Organicos (514) (515)

- Prod. quim. Inorgénicos (523) (524)

- Materias tintéreas, curtientes y colorantes (532) (531)

- Prod. medicinales y farmac. (541); Aceites esenciales y resinoides y prod. de perfumeria (551), Abonos (562)

- Plasticos en formas primarias: Polimeros de estireno (572)

- Plasticos en formas no primarias (583) (581)

- Mat. y prod. Quimicos: para aceites minerales, transmis. Hidraulicas (597); Almidones, insulina y gluten de trigo

(592); Explosivos y pirotecnia (593)

Art. Manufacturados

- De caucho (621) (629); De corcho y madera no muebles (621) (629)

- Hilados y tejidos y conexos (653) (656) (659)

- De minerales no metalicos: Cal, cemento (661), Nep (663), Vidrio (665), Perlas y piedras preciosas (667)

- De Hierro y acero: Alambre (678), Laminados planos (674), De metales no ferrosos (686) (689)

- De metales: Estructuras y sus partes (691), Recipientes para almacenamiento o transp. (692), Alambres (693),
Clavos, tornillos (694), Herramientas (695)

Magq. y equipo de transporte

- Magq.y equipo generadores de potencia y sus partes nep (718)

- Magq. especiales para determinadas ind.: Para textil y cueros y sus partes (724), Para imprimir y encuadernar (726),
Para elaborar alimentos (727)

- Magq. para trabajar metales (731) (733) y sus partes (735) (737)

- Magq.y equipo industrial en gral y sus partes y piezas (744) (745) (746) (749)

- Magq. de oficina y de procesamiento automatico de datos: Partes y piezas (759)

- Magq., aparatos y artefactos electrénicos y sus partes y piezas elect. (771) (774)

- Otro eq. de transporte: para ferrocarriles (791)

Manufacturas diversas

- Edif. Prefabric.; acces sanitarios y para conduccién de aguas, calefaccién y alumbrado (811) (812) (813)

- Art. de viaje, bolsos de mano y analogos (831)

- Prendas y accesorios de vestir (842) (844) (845) (846) (848)

- Aparatos, eq. y materiales fotograficos y de dptica y Relojes (882) (885)

- Instrum. y aparatos profesionales, cientificos y de control (872) (873)

- Manuf. Diversas: Armas y municiones (891), Impresos (892), Cochecitos y juguetes (894), Obras de arte (896), Joyas,
plateria y orfebreria (897), Instrum. Musicales y sus partes (898)

Pvalor: suma de exportaciones e importaciones (valor anual promedio para cada subperiodo), relevantes cuando en dos o mas periodos dicha suma es mayor a 71 MM USS. Fuente: Elaboracién propia en base a COMTRADE
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En los cuadrantes superiores se encuentran 60 g@PEI| en los que puede plantearse

contenido intra-industrial en el comercio entre éutina y Brasil. Representan poco mas

del 12% del comercio total bilateral en 2013 (im@oiones mas exportaciones por U$S
4.163,44 MM).

En términos de valores, 22 de estos grupos presantaivel de comercio relevante segun

los parametros de este trabjd.os otros 38 grupos para los que hay potencialeccio

intra-industrial muestran valores de intercambiogoelevantes (cuadrante derecho).

Analizando en mayor detalle al interior de estagatia de potencial comercio intra-
industrial, 16 de esos grupos correspondeARODUCTOS PRIMARIOS en el

cuadrante izquierdo, muestran una trayectoria deeoto relevante en el periodo de
referencia alimentos (12 otras carnes, 44 maizfrlds y nueces), materiales crudos

no comestibles (263 algodon) y metales no ferr(@82 cobre).

Y en el cuadrante de comercio poco relevante, eslios y animales vivos (1, 25, 36,
74 y 75), materiales crudos no comestibles (222, 289, 277 y 274) y combustibles y
lubricantes minerales (321) son los otros grupos ouestran potencial comercio

intra-industrial.

Buena parte representa también el comerciblde&lUFACTURAS BASADAS EN
RECURSOS NATURALES En el cuadrante superior izquierdo se destacan
Combustibles y Lubricanes (334 aceites de petrglesie minerales) y Productos
Quimicos (516 otros productos quimicos), por presdos mayores valores de IGL y
con comercio relevante. Preparados de cereales @&)el y cartdbn (641) y
manufacturas de minerales no metalicos (664 vigtiesen también una trayectoria de
comercio relevante y potencial comercio intra-indak pero con un IGL que se

contrae en los Ultimos afos.

%7 Se determind un porcentaje de participacién en el comercio total de cada pais como punto de corte para

separar comercio relevante de no relevante: 0,2% promedio anual. De este modo, se analiza con mayor

detenimiento el comercio de bienes que al menos en dos subperiodos muestren un comercio superior a tal

punto de corte. Mientras tanto, el comercio esporadico y de baja magnitud que se dio a lo largo del periodo

se analiza teniendo en cuenta esa particularidad, considerdndolo poco relevante.
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En el cuadrante de comercio poco relevante, 6 sl@idopos con potencial comercio
intra-industrial incluyen también bienes manufaaties basados en recursos naturales:
alimentos (47 cereales y sus preparados), bebidasleohdlicas (111), tabaco
manufacturado (122), menas y desechos de metd#@3, (anufacturas de madera
(635) y metales no ferrosos (681 plata, platina@dds estos con un comercio total
promedio anual inferior a U$S 5 MM, a excepciontaleaco que ronda los U$S 18
MM.

- Un paso mas adelante en la agregacion de valorlasomanufacturas dB8AJA
TECNOLOGIA INCORPORADA con valores relevantes de comercio (cuadrante
izquierdo) se encuentran muebles y sus partes (B2a)zado (851) con los valores
promedio mas elevados a lo largo del periodo (USBNMM y U$S 177 MM en 2013,
respectivamente); y cuero (611) con un potencieitéimente creciente de contenido
intra-industrial e igualmente fuerte contracciorl dalor comerciado. Por ultimo,

tejidos de algoddn (652) y manufacturas de hiemoero (673 laminados planos).

En este mismo escaldén de tecnologia incorporadanytrayectoria de comercio no
relevante (cuadrante superior derecho), se enaurelats manufacturas de cuero (612)
y pieles finas curtidas (613), confecciones texti|@55 y 658), hierro y acero (677
carriles para vias férreas), prendas y accesorosedtir (841 y 843), articulos de

oficina y papeleria (895) y manufacturas diver889).

- El andlisis se vuelve mas interesante observarsdodaufacturas d@ECNOLOGIA
MEDIA INCORPORADA para los que el IGL indica potencial comercio intra

industrial.

Se muestran en el cuadrante de trayectoria de canrefevante en la tabla lll: aceites
esenciales y resinoides (554 jab6n para limpiaggumaria y equipo de transporte:
agricola y sus partes (721), de ingenieria cidBj7y de uso doméstico eléctricos y no
eléctricos (775), con un potencial contenido imicustrial, que se debilita hacia el
final. Los dos primeros con valores de intercand@imercial superior a U$S 130 MM

anual promedio en los ultimos subperiodos.

Otros 7 grupos presentan una trayectoria de com@mmco relevante respecto del
comercio con Brasil (cuadrante superior derechia digbla Ill). Se trata de maquinas y

equipos de transporte (711 generadores de fug2Bamaquinas para fabricar papel,

73| Pagina



Comercio en el MERCOSUR en perspectiva de la Integracidén Productiva
Una aproximacidon desde Argentina

763 aparatos grabadores o reproductores para teledcaciones, buques y
embarcaciones 793), motocicletas 785 y remolgussnyirremolques 786) y articulos
de Optica (884).

- Manufacturas d&LTA TECNOLOGIA INCORPORADA en el cuadrante superior
izquierdo de la tabla Il (potencial comercio intnaustrial y trayectoria relevante de
intercambio comercial) se encuentran dos grupo® califican en la categoria
maquinaria y equipo de transporéguipos de telecomunicaciones y sus partes (764) y
aeronaves, naves espaciales y sus vehiculos dariaémo; y partes (792).

En el primer caso, grupo 764, sélo en los iniciespkriodo presentaba un valor del
IGL suficiente para ser categorizado como de cdatdede comercio intra-industrial
(esos primeros valores, de hecho, explican su smmiu en este cuadrante).
Adicionalmente, el saldo de comercio de este grQWCl fue consolidando un
superavit a favor de Brasil a lo largo del periodo.

Por el contrario, el comercio de aeronaves, nawgmadiales y sus vehiculos de
lanzamiento y partes (grupo 792) presenta valdedsIGL asociados a potencial

comercio intra-industrial en gran parte del periddon valores crecientes de comercio
total hacia el final del periodo, el saldo comdrsemantuvo favorable para Argentina

en este caso.

- Finalmente, en el cuadrante de potencial comentra-industrial y trayectoria poco
relevante de comercio, 4 grupos corresponden aiptosl deALTA TECNOLOGIA
INCORPORADA para productos quimicos inorganicos (525 radiasty conexos) y
maquinaria y equipo de transporte (751 maquinasfidea) el potencial contenido
intra-industrial es inestable (valor del IGL fluahie), tornandose casi inexistente hacia
el final del periodo analizado (IGL cae por debidgalO puntos).

Al contrario, aunque con valores de comercio totatho mas modestos (no alcanzan
el millbn de ddélares promedio anual) los instrurnenly aparatos profesionales,
cientificos y de control (871 de Optica) y aparajo®quipos fotograficos (881)
mantienen indicadores de potencial comercio imtdastrial de trayectoria mas

estable.

74| Pagina



Comercio en el MERCOSUR en perspectiva de la Integracidén Productiva
Una aproximacidon desde Argentina

INDICIOS DE COMERCIO INTRA-INDUSTRIAL

La tabla Il muestra 133 grupos CUCI con indici@samercio intra-industrial. Estos
explican U$S 27.109 MM del comercio total con Brasi 2013, equivalente al 77%

del valor del total de importaciones y exportacgpara ese afo.

- Ocho de esos grupos represe®®ODUCTOS PRIMARIOSrespecto de los cuales
es menor el interés en este andlisis de integrgmidductiva. En el cuadrante de
volumen comercial poco significativo se muestraredBctos alimenticios (81 pienso
para animales), tabaco y sus residuos (121), ralsrcrudos no comestibles nep (278
minerales;291 prod. animales; 292 prod. vegetafasjales no ferrosos (686 zinc) y

herramientas de uso manual o de uso en maquinas (69

Y aluminio (684), con valores comerciados mas ficativos (cuadrante de comercio
relevante del cuadro Ill) que superaron los U$S BDO® promedio anuales hacia el
final del periodo.

- Un paso mas adelante en la agregacion de valen@eentran los grupos CUCI que
representaM ANUFACTURAS BASADAS EN RECURSOS NATURALES

En el comercio con Brasil se encuentra un conjdetbienes que ya desde el inicio del
periodo muestran indicios de comercio intra-indakifvalores del IGL superiores a
33,3 de manera sostenida) y con valores de intéicacomercial poco significativo:
Alimentos (16, 37, 58, 59, 61, 62, 91), cauchoésiod (232), madera trabajada para
vias férreas (248), productos residuales de pet(8i85), aceites y grasas (411 y 422),
productos quimicos (514 y 515 productos quim. aogén 523 y 524 productos quim.
inorganicos; 531 y 532 tintoreas, curtientes y i@ites; 551 aceites esenciales y
resinoides; 592 materiales y productos quimicognufacturas de caucho (629 y
621), de corcho y de madera (634 y 633), manufastde minerales no metalicos
(661 y 663) y de metales no ferrosos (689). Expliea conjunto U$S 487,5 MM del

comercio bilateral total en 2013.

Para bebidas alcohdlicas (112) y perlas y piedrasigsas (667), por su parte, los

indicios de contenido intra-industrial se contraeania el final del periodo.

Otro conjunto de manufacturas basadas en recuratgales se muestra en el

cuadrante de comercio relevante de la tabla ladcante inferior izquierdo). Explican
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U$S 1.275 MM del comercio total bilateral en 2018stnando indicios de contenido
comercial intra-industrial: Alimentos (73, 98), g desperdicios de papel (251),
productos quimicos (511 organicos y 522 inorganjaosnufacturas de caucho (625
neumaticos, bandas de rodadura), todos ellos ctoregadel IGL sostenidamente
indicadores de comercio intra-industrial; y quegasiajada (24) para el cual el valor
del indicador se desploma en los ultimos subpesi@dnsiderados.

- Por otra parte, hay también hay bienes manufaciaraeé BAJA TECNOLOGIA
INCORPORADA (un paso mas adelante en agregacion de valorogubalsados en

recursos naturales) que se muestran con indiciosrdercio intra-industrial.

De éstos, se muestran en el cuadrante inferiorigmtpu del cuadro Il (con una
trayectoria de comercio relevante) ocho grupos Cl9@lb en productos de perfumeria
y cosméticos (553) e hilados de fibra textil (6Btyentina tiene un saldo comercial
favorable; mientras que en papeles y cartones (&dajlos y tejidos especiales (657),
hierro y acero (676 barras y 679 tubos, cafloscgsarios), manufacturas de metales
comunes (699) y otras manufacturas de plastico) (8B8omercio intra-industrial se

mantiene deficitario para este pais.

Con trayectoria de comercio poco significativa (raate inferior derecho), el IGL
indica indicios de contenido intra-industrial paraconjunto de manufacturas de baja
tecnologia incorporada: Hilados (656, 659), martufas de vidrio (665), productos
laminados planos (674), manufacturas de metale3 (&9 alambre, 694 clavos y
analogos, 691 estructuras y partes y 692 recigedé& metal), bolsos de mano y
analogos (831), prendas y accesorios de vestir, @42 845, 846 y 848), cochecitos
para nifos, juguetes, juegos y art. de deporte)(89hstrumentos musicales y sus
partes (898). Hay dos particularidades en esteuntmjla primera se vincula al saldo
de comercio: sOlo para una minoria el saldo de odmes positivo para Argentina:

prendas y accesorios de vestir (842, 846 y 848).

La segunda particularidad se refiere a los trazgahtinuidad del comercio intra-
industrial que se sostienen a excepcién de produtdaminados planos (674),
accesorios de vestir de tela (846) y cochecitoa pdtos, juguetes, juegos y art. de
deporte  (894), para los que el indicador IGL caatemente entre puntas (hacia el

final del periodo muestran indicios de comercielinhdustrial).
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- Se encuentra una nutrida serie de manufacturasViE®IA TECNOLOGIA
INCORPORADACcon indicios de contenido intra-industrial.

En el cuadrante inferior, 29 grupos muestran unumeh comercial poco
representativo (cuadrante inferior derecho): fideadiles (266) con altos valores del
IGL al inicio del periodo, que va cayendo y abrapate en el ultimo subperiodo. Lo
mismo ocurre con plasticos en formas primarias X5@taquinas para imprimir y

encuadernar (726) y edificios prefabricados.

Tejidos de materias textiles (653), maquinas hamatas para trabajar metal (731),
medidores y contadores (873) y relojes (885) maergimmbién indicios decrecientes
de comercio intra-industrial, pero en menor medga el Gltimo subperiodo todavia

estan en valores superiores a 20).

En el mismo cuadrante, y con un comercio promedi@abkque no alcanza los 8 MM
anuales, se encuentran grupos CUCI de valores wlpessistentes de indicios intra-
industriales: dentro de Quimicos y conexos, moawafdntos de plastico (583) y
explosivos y productos de pirotecnia (593); dendie® Maquinaria y equipo de
transporte, maquinaria textil y para trabajar ca€r@4), maquinas y herramientas para
trabajar metales (733) y partes y piezas (735)entrd de edificios prefabricados y
accesorios, edificios prefabricados (811), artelacy accesorios sanitarios y para
conduccion de aguas Yy calefaccion (812) y de aladtb(813)

Finalmente, también se muestran en este cuadranteonjunto de bienes con
persistentes indicadores de comercio intra-indalstyi volumen comercial poco
representativo (aunque de mayor envergadura quantkesiormente referidos). Estos
son abonos (562), tubos y mangueras de plastich) (p&ditivos para lubricantes y
anticongelantes (597); alambres de hierro o acéi®)( maquinas para elaborar
alimentos (727), maquinas para trabajar metalesypartes (737), equipos mecanicos
de manipulacion y sus partes (744), otras mag@gsandustriales y sus partes (745),
partes de maquinaria industrial (746), grifos,dlay accesorios analogos para tuberias,
calderas, tanques y recipientes analogos (747)9ar accesorios no eléctricos de
maquinas (749) y vehiculos para ferrocarriles yipgmeonexo (791); instrumentos y

aparatos de medicina (872) y materiales fotograficdiscograficos (882).
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En el cuadrante inferior izquierdo de la tabla e contenido intra-industrial y
volumen significativo, se encuentran 24 grupos aoonnivel medio de tecnologia

incorporada. Son productos quimicos y conexos yumaga y equipos de transporte.

De ellos, soélo cuatro grupos muestran una retraab#olos indicios de comercio intra-
industrial: polimeros en formas primarias (573)mbas, campanas de ventilacion,
aparatos de filtrado y sus partes (743), equipos giatribucion de electricidad (773) y
maquinas y aparatos eléctricos (778).

Los restantes veinte grupos mantienen altos valde¢sndicador IGL, mostrando
entonces una tendencia de larga duracion en epsigmcomo se menciond, con una

trayectoria de comercio bilateral también relevante

Los mas sobresalientes en valores de comercio sotal vehiculos de carretera:
automoviles y otros vehiculos para transporte desopas (781) supera los U$S
8.600MM en 2013, automotores para el transporm@eancias y para usos especiales
(782) con mas de U$S U$S 4.000 MM ese afio, panpészas de automotores (784),
motores de combustion interna, de émbolo, y sugsedi713) y otros vehiculos
automotores de carretera (783) con U$S 3.000 MMBS U.000 MM vy casi U$S
800MM, respectivamente también en 2013.

Se destacan también productos quimicos, como dangyos de etileno (571) y otros
plasticos (575), en formas primarias con casi UE® &M y U$S 300 MM,
respectivamente; e insecticidas, raticidas, fudggi herbicida y analogos (591) y
productos quimicos diversos (598) en el orden d&J®S 300 MM y U$S 250 MM en
2013.

Finalmente, y aun con comercio bilateral relevantentenido intra-industrial de larga
trayectoria, se muestran productos quimicos orgéniglcoholes, fenoles y derivados
(512) y acidos carboxilicos y sus anhidridos, hefogos, peréxidos y peracidos y
derivados (513); pigmentos, pinturas y barnice8)5Boliéteres, resinas y poliésteres
en formas primarias (574); plasticos en formas mmarias: planchas, hojas, peliculas
(582); maquinas especiales para determinadas mahust sus piezas, nep (728);
arboles de transmision; equipo de calefaccion vigesfacion y sus piezas (741),

bombas y elevadores de liquidos y sus piezas (t4#3s de engranajes y similares
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(748); radiorreceptores (762); y aparatos elécrigagra empalme, corte, proteccion o
conexion de circuitos eléctricos (772).

- Los cuadrantes inferiores de la tabla Il contieneambién productos conALTA
TECNOLOGIA INCORPORADApara los que se encontraron indicios de comercio

intra-industrial.

Seis grupos CUCI estan contenidos en el cuadranta derecha, con trayectoria de
comercio poco relevante: partes, piezas y acaesdii59); aparatos eléctricos de
diagnédstico para usos médicos y aparatos radi@legi¢74) y armas y municiones
(891) con comercio total considerablemente pequefiajn promedio anual menor a
U$S 5 MM.

Productos medicinales y farmacéuticos (541); apsarde electricidad y sus piezas
(771) y maquinas generadoras de potencia y susza®i(718), con promedios mas
interesantes, en torno a los U$S 30 MM los dosgnasy casi U$S 15 MM el tercero.
Incluso, en el grupo 541, se destaca un crecimisogienido y a altas tasas del
comercio, pasando de U$S 19 MM en el primer subgera poco menos de U$S 77

MM en el Gltimo.

En el cuadrante izquierdo (trayectoria de comereievante) se encuentran solo tres
grupos CUCI de alta tecnologia incorporada: mederdos (542) con valores de IGL
cercanos a uno y comercio promedio anual de U$S MBI aparatos eléctricos
rotativos y sus piezas, nep (716) e instrumentosaparatos de medicidn,
verificacion, analisis y control, nep (874). Papa tHos ultimos, el comercio muestra
una tendencia creciente (alrededor de U$S 100 MMlemtimo subperiodo) pero
parece iniciar un cambio en la tendencia intra-$tdial desde el V subperiodo: en
ambos tipos de bienes muestra conjuntamente uda dai indicador IGL (para el
final apenas supera los 30 puntos y 46, respectimteh e incremento del déficit

comercial de Argentina a favor de BraSil.

38 . P . P . . .
Mas aun, el comercio de los aparatos eléctricos que representa el grupo 716 pasa de superavitario a
notoriamente deficitario.
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V.A.3- PARAGUAY

El comercio bilateral de Argentina con Paraguayltasen valores agregados del IGL que
indican una sostenida composicion inter-industrizdta circunstancia se refleja en los
valores desagregados del indice para los 257 gaqumsomponen la CUCI Rev. 3: en 189
de ellos el comercio puede caracterizarse como atgewido inter-industrial. Estos
explican en 2013 U$S 1.446 MM de los U$S 1.826 MNiadbmercio total (79%).

En 40 grupos puede plantearse un potencial comarga-industrial, que explican U$S

202 MM (11%) del comercio total en ese mismo afio.

Solo en 28 grupos CUCI se encontraron indiciosasgenido intra-industrial. Representan
el 10% del comercio total (U$S 178 MM) se encuemtiradicios de comercio intra-

industrial en el comercio bilateral de Argentina €araguay.

En la Tabla IV se muestra, de igual modo que paalds paises anteriores, la descripcion
de los grupos CUCI Rev. 3 para los que se encontraalores de IGL que permiten
categorizarlos como comercio intra-industrial potah(IGL entre 10 y 33,3 puntos) y de

indicios de comercio intra-industrial (IGL mayorgual a 33,3 puntos).
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Tabla IV: Descripcion de los Grupos CUCI Rev. 3 clasificados con potencial comercio intra-industrial y con indicios de comercio intra-industrial segin los valores del IGL determinados

Argentina — Paraguay

Valor de comercio relevante(*)

Valor de comercio poco relevante(*)

Potencial Comercio Intra-Industrial (10<IGL<33,33)

Prod. Alim. y Anim. vivos

Legumbres y Frutas (58)
Pienso para animales (81)
Prod. y preparados comestibles diversos (98)

Bebidas y tabacos (122)
Mat. crudos no comestibles exc. Combustibles

Semillas y frutos oleaginosos (222)
Corcho y madera (248)
Fibras textiles y sus desperdicios: Algodén (263)

Quimicos y productos conexos

Prod. Quimicos inorgéanicos (522)
Aceites esenciales y resinoides (551) (554)

Art. Manufacturados

Cuero y sus manuf,, y pieles finas curtidas (611)

Manuf de minerales no metalicos: Cal, cemento (661)

Hierro y acero: Barras, varillas, dngulos, perfiles y secciones (676)
Manuf. de metales comunes (699)

Manufacturas diversas

Prendas y accesorios de vestir (841)

Prod. Alim. y Anim. Vivos

- Carney preparados de carne (12)

- Cerealesy sus preparados (45), Legumbres y Frutas (59)

- Café, té, cacao, especias y sus preparados (74)

Mat. crudos no comestibles exc. Combustibles

- Corcho y madera (246) (247)

- Pastay desperdicios de papel (251)

Aceites, grasas y ceras de orig. anim. y veget.

- Aceites y grasas fijos de orig. vegetal, en bruto, refin. o fraccion. (422)

- Aceites y grasas elaborados y sus mezclas o preparados no comestibles, y ceras, de orig. anim. o veg.

Art. manufacturados

- Manuf. de caucho (629); Manuf. de corcho y de madera (exc. muebles) (635)

- Hilados, tejidos (653)

- Manuf de minerales no metalicos: minerales (663); ceramica (666)

- Hierroyacero (671) (678)

- Metales no ferrosos: zinc (686)

Magq. y equipo de transporte

- Magq.y equipo de transporte: aparatos y artefactos electrénicos y sus partes y piezas elect. (771)
Manufacturas diversas

- Art. de viaje, bolsos de mano y analogos (831)

- Art. manuf. Diversos: Cochecitos (894); Art. De oficina (895); Instrumentos musicales (898)
Edif. Prefabric

- Edificios prefabricados (811)

- Artefy acces sanit y para sist. de conduccién de aguas, calefacciéon y alumbrado (811) (813)
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Prod. Alim. y Anim. vivos

= - Legumbres y frutas (54) Prod. Alim. y Anim. vivos

E - Frutas y nueces (57) - Carne y preparados de carne: de bobino (11)

S Mat. crudos no comestibles exc. Combustibles - Cereales y sus preparados: Arroz (42)

< : . . . 2 o . a F

] - Animales y minerales no preciosos: piedra, arena (273) - Café, té, cacao, especias: café y sucedaneos (71)

é Prod. Quimicos y prod. conexos Mat. crudos no comestibles exc. Combustibles

= = - Plasticos en formas no primarias (581) (582) - Prod. anim. y veget. en bruto (291) (292)

o QY - Mat.yprod. Quimicos (592) Aceites, grasas, ceras

E o  Art. manufacturados - Aceites, grasas y ceras: de orig. animal (411)

E g‘ - Manuf. de corcho y de madera (exc. muebles) (634) Productos quimicos y prod conexos

S ~ - Papel, cartén y art. de pasta de papel, papel o carton (641) - Prod. quim. organicos: Alcoholes, fenoles y derivados (512)
@ - Hilados, tejidos, art. confeccionados de fibras textiles (652) (657) Art. Manufacturados

E - Manuf de minerales no metalicos: vidrio (665) - Hilados, tejidos, art. confeccionados de fibras textiles, y conexos (651) (658)
-g Manufacturas diversas - Manuf de minerales no metalicos: de construccidn (662)

= - Muebles y sus partes; camas, colchones (821) Manufacturas diversas

= - Prendas y accesorios de vestir (842) - Prendas y accesorios de vestir (843) (844) (845) (848)

- Art. manuf. Diversos (893)

) Se considera como valor la suma de exportacionesmygortaciones (valor anual promedio para cadpesido) siendo relevantes cuando en dos o méasdperiicha suma es mayor a 4
MM USD
Fuente: Elaboracién propia en base a COMTRADE
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POTENCIAL COMERCIO INTRA-INDUSTRIAL

Como se menciond, puede plantearse un potencigmido de comercio intra-industrial

en 40 grupos CUCI en el comercio entre ArgentirRayaguay. En términos de valores

comerciados, 15 de ellos presentan trayectori@vaetes segun los parametros de este

trabajo”; son mayoritariamente productos basados en recuraturales. Los otros 25

grupos CUCI para los que hay potencial comercicaimdustrial muestran valores de

intercambio poco relevantes (cuadrante superiactierde la tabla V).

PRODUCTOS PRIMARIOS:analizando en mayor detalle al interior de esta
categoria de potencial comercio intra-industrial eseuentran en el cuadrante no
significativo tres grupos CUCI de alimentos Alimesnt(12, otras carnes y despojos
comestibles de carnes; 45 otros cereales sin maléy te y mate), madera en astillas y
sus desperdicios (246) y zinc (686).

Con una trayectoria de comercio relevante en ebgerde referencia, se muestran en
el cuadrante superior izquierdo: pienso para amsal8l), semillas y frutos

oleaginosos para extraccion de aceites (222) ydaly(263).

Buena parte representa el comercio WIEANUFACTURAS BASADAS EN
RECURSOS NATURALES: muestran una trayectoria de comercio relevante:
productos y preparados comestibles nep (98), tabmwufacturado (122) y aceites
esenciales, aromatizantes y saporiferas (551) wditador de potencial comercio

intra-industrial sostenido en el periodo.

En el mismo cuadrante, frutas en conserva y prdparale frutas (58), madera
trabajada y traviesas para vias férreas (248),ugtod quimicos inorganicos (522) y
cal, cemento y materiales de construccion (661)bexhvalores del IGL que se
contraen en los ultimos periodos hasta valoreshigdsindicativos de contenido inter-

industria en el comercio.

%% Se determiné un porcentaje de participacién en el comercio total con cada pais como punto de corte para
separar comercio relevante y no relevante, 0,2% promedio anual como se mencionara previamente. Asi, se
analiza con mayor detenimiento el comercio de bienes que al menos en dos subperiodos muestren un
comercio superior a tal punto de corte. De esta manera, el comercio esporadico y de baja magnitud que se
dio a lo largo del periodo de analisis se analiza teniendo en cuenta esa particularidad, considerandolo poco
relevante.
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- Se encuentran grupos CUCI de manufacturas &hJA TECNOLOGIA
INCORPORADA, un paso mas en la agregacion de valor. En elraosd de
comercio poco relevante: articulos de ceramica )(6B6&ules, maletas, neceseres,
estuches , cartucheras y analogos (831), accest&iosstir de tela (846), articulos de
oficina y papeleria (895), cochecitos para nifilagugtes, juegos y articulos de deporte
(894), instrumentos musicales y sus partes, digcagyraficos, cinta y similares (898).

En el cuadrante de valores relevantes de comesgpe(ior izquierdo): barras, varillas,
angulos, perfiles y secciones de hierro y acer®)(€6n los valores promedio mas
elevados a lo largo del periodo (U$S 31 MM en 20&8gjan un potencial contenido

intra-industrial que se va diluyendo (IGL contragése sostenidamente).

Seguidamente, prendas y accesorios de vestir (@40 potencial comercio intra-
industrial muestra una tendencia fuertemente antxiey, también en el cuadrante
superior izquierdo, mas modestos en torno a los &B®B/1 de comercio total en 2013,
cuero (611) y manufacturas de metales comunes685).(Solo el primero de estos

sostiene la presencia de potencial contenido deamintra-industrial.

También se encuentra potencial contenido intrastidh en grupos CUCI cuya
trayectoria de comercio es poco relevante (cuaglrsuperior derecho): accesorios de
vestir de tela (846) y cochecitos para nifios, jtegig art. de deporte (894) muestran
valores relativamente estables de IGL; y manufastute minerales (666 ceramica),
baules, maletas, neceseres, estuches varios ygasdR31), art. de oficina y papeleria
nep (895), instrumentos musicales y piezas, distm®graficos (898) cuyos
indicadores de potencial contenido intra-industcen fuertemente hacia el final del
periodo (valores de IGL cercanos a cero).

- El andlisis se hace mas rico al observamasufacturas d6ECNOLOGIA MEDIA

INCORPORADApara los que el IGL indica potencial comercio intrdustrial.

En el cuadrante de trayectoria de comercio releventla tabla IV, jabén y preparados
para limpiar y pulir (554) muestra volimenes de emio son crecientes desde inicios
de siglo y potencial contenido intra-industrialidaesta finales del periodo (valores de

IGL se contraen en los Ultimos afios).

Otros 5 grupos de manufacturas de media tecnolgiarporada presentan una
trayectoria de comercio poco relevante respectacdelercio bilateral con Paraguay
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(cuadrante superior derecho de la tabla IV). St tde articulos manufacturados:
tejidos de materiales textiles (653) con buenaetrtyyria de IGL; y hierro y acero (671
arrabio, fundicion especular, hierro esponjosonagitas y polvo y ferroaleaciones y
678 alambre), edificios prefabricados (811) y attds y accesorios de alumbrado nep

(813), con un potencial mas modesto de contenida-industrial.

- MANUFACTURAS DE ALTA TECNOLOGIA INCORPORADA:el grupo 771,
dentro de maquinas y equipo de transporte, repiesgraratos de electricidad y sus
piezas. Su trayectoria de comercio es poco relevant Paraguay. Presenta valores del
IGL asociados a potencial comercio intra-induseiaigran parte del periodo, que caen

s6lo hacia el final (desde 2009).

INDICIOS DE COMERCIO INTRA-INDUSTRIAL

La tabla IV muestra 28 grupos CUCI con indicios atenercio intra-industrial. Estos
explican U$S 178 MM del comercio total con Brasil2013, equivalente al 10% del valor

del total de importaciones y exportaciones paraaése

- PRODUCTOS PRIMARIOS:respecto del comercio de estos bienes es menor el
interés en este analisis de integracion produc@mco grupos CUCI del cuadrante
inferior derecho pertenecen a esta categoria: ptoslualimenticios (11 carne de
ganado bovino, 42 arroz y 71 café y sucedaneosatgrmales crudos no comestibles
animales y vegetales en bruto (291 y 292). , eéttsios con altos y sostenidos

valores del IGL.

Legumbres y frutas (54 y 57) y piedra, arena y @r@v3), por su parte, se muestran

por su parte en el cuadrante de comercio reledsaiteuadro V.

- Un paso mas adelante en la agregacion de val@n@eentran los grupos CUCI que
representaMANUFACTURAS BASADAS EN RECURSOS NATURALES.

En el comercio con Paraguay encontramos un conjdatdienes con valores de
intercambio comercial poco significativo (cuadramtirior izquierdo): materiales de
construccion de arcilla y refractarios (662) coerfas indicios de comercio intra-

industrial ya desde el inicio del periodo (valodes IGL superiores a 33,3 de manera
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sostenida) y aceites, grasas y ceras de origerab(Miil) con IGL que en los ultimos
subperiodos supera los 50 puntos.

Otro conjunto por su parte, se muestra en el casglde comercio relevante de la tabla
IV y con fuertes indicios de comercio intra-inditralmidones, insulina y gluten de
trigo (592) y manufacturas de madera (634) en tarhdos U$S 5 MM de comercio
total promedio en los ultimos afios, y papel yaa(641) con mas de U$S 15 MM.

- Hay tambiénbienes manufacturados d@AJA TECNOLOGIA INCORPORADA
representados por 12 grupos IGL que se muestranncicios de comercio intra-

industrial.

De éstos, en el cuadrante inferior derecho del roud (trayectoria de comercio
relevante) se encuentran: Tejidos de algodon (66@)s indicadores tanto IGL como
volumen de comercio caen en los ultimos subpesiqde 67 y U$S 6,5 anual en
2007-2009 a 12 y U$S 3,7 en 2013, respectivament)n altos y sostenidos indicios
de comercio intra-industrial: hilados especialegidds especiales de fibras textiles
(657), manufacturas de vidrio (665), muebles ymarses (821), prendas y accesorios
de vestir para mujeres y nifias, de tejidos queeam sle punto o ganchillo (842) y
articulos de materiales plasticos (893). Una paeraad de este conjunto se vincula
al saldo de comercio: a excepciéon de manufactuzagdtio y el ultimo grupo (893),

Paraguay mantiene un sostenido superavit comential periodo analizado.

Con trayectoria de comercio poco significativa (aate inferior derecho), se
destacan con valores de IGL siempre elevados Hlddofibra textil (651), articulos
confeccionados de fibras textiles (658), prendasgesorios de vestir para mujeres y
ninas de tejidos de punto o ganchillo (844) y amges de vestir que no sean de
materias textiles (848). Ademas, con IGL que camndebajo de 20 puntos hacia el
final, prendas y accesorios de vestir para hompres8os, de punto o ganchillo (843) y

prendas de vestir nep (845).

- Avanzando en nivel de tecnologia, se encuentra drapos CUCI de bienede
MEDIA TECNOLOGIA INCORPORADA con indicios de comercio intra-
industrial. Muestran un volumen comercial represi, pero con un IGL que se
contrae mientras crece el saldo favorable para rfimge plasticos en formas no

primarias (581 tubos, cafios y mangueras y 582 ptedojas, peliculas y cintas). Por
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el contrario, alcoholes, fenoles y derivados (5dRijestra bajos niveles de comercio
pero elevados y sostenidos indicios de contemtta-industrial (cuadrante inferior

derecho).

- El comercio de Argentina con Paraguay no presemi&ios de comercio intra-
industrial para productos de_.TA TECNOLOGIA INCORPORADA

V.A.4- URUGUAY

El contenido del comercio bilateral podria carazséese en dos etapas, la primera desde el
inicio del periodo Yy hasta 2001 donde muestraoslandicios de composicion intra-
industrial (valores de IGL cercanos a 40 puntos)ory un quiebre en 2002 (el indicador
cae abruptamente a 26 punf@spunque presenta signos de recuperacién hacia 2005
nuevamente en 2010, la trayectoria tiende debib&mdicios de comercio intra-industrial

(el IGL se va estabilizando en el tramo de potémcimercio intra-industrial).

Desagregando el indice para los 259 grupos que@muengda CUCI Rev. 3 se tiene que en
104 de ellos el comercio puede caracterizarse dateoindustrial segun los valores del
IGL que resultan a lo largo de los sub-periodosadélisis. Estos bienes explican U$S
596,8 MM del comercio total entre ambos paises(dr8 Z26%). Vale mencionar ademas
que de estos grupos, 40 son de manufacturas golpanan tecnologia (33 son de alta y

media tecnologia incorporada, y 7 de baja tecnajogi

0 Crisis argentina, y afio que marca una escision entre la trayectoria del IGL del comercio de Argentina con
Brasil respecto de Uruguay. Hasta 2001 se encuentra una tendencia equiparable de composicidn intra-
industrial del comercio para ambos socios. A partir de 2002, los valores de Uruguay se van estableciendo en
el tramo de potencial comercio intra-industrial, mientras que para Brasil el indicador muestra una leve
contraccién en 2002, recuperdandose ademas ya en 2003 y fortaleciendo los indicios de comercio intra-
industrial hasta el final del periodo (influencia de las autopartes).

Otro fuerte impacto y trascendencia de la crisis de Argentina fue el impacto en la trayectoria del saldo
comercial con ambos paises en simultaneo con la composicidn intra-industrial: hasta 2001 el saldo de
Argentina oscilé siempre entre valores superavitarios con ambos paises. A partir de 2002, mientras que con
Brasil se revirtié y profundizé su tendencia deficitaria, con Uruguay consolidé en superavit hasta el final de
periodo analizado.
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Tabla V: Descripcion de los Grupos CUCI Rev. 3ifilzedos con potencial comercio intra-industriadgn indicios de comercio intra-industrial seginJabres del IGL determinados
Argentina — Uruguay

Valor de comercio relevante(*)

Valor de comercio poco relevante(*)

Potencial Comercio Intra-Industrial (10<IGL<33,33)

Prod. Alim. y Anim. vivos

- Carne y preparados de carne: de bovino (11)

- Prod. Lacteos y huevos de aves (22) (24)

- Pescado, crustaceos, moluscos e invert. acuat. y sus preparados (34)

- Legumbresy Frutas: Legumbres y otros veget. comest (54), Frutas en
conservay prep.(58)

- Café, té, cacao, especias: Chocolate y preparados (73)

- Prod. y preparados comestibles diversos (98)

Mat. crudos no comestibles exc. Combustibles

- Semillas y frutos oleaginosos (222)

Combustibles y lubricantes minerales

- Petroleo, derivados y conexos: Aceites (334)

- Gas natural y manufacturado: Propano y butano licuados (342)

- Corriente eléctrica (351)

Quimicos y productos conexos

- Prod. Quimicos orgénicos: hidrocarburos y otros (511), compuestos
(515)

- Pod. Medicionales: medicamentos (542)

- Aceites esenciales y resinoides (551), de tocador (553)

- Abonos (562)

- Plasticos enfonrmas primarias (574) y no primarias (581)

- Materiales quimicos: insecticidas y analogos (591), derivados de trigo
(592), otros (598)

Art. Manufacturados

- Manuf. De caucho: Neumaticos (625)

- Hilados y tejidos: de algoddn (652), otros textiles (654), especiales
(657)

- Manuf. de metales: de hierro, acero o aluminio (691), de metal (692),
de metales comunes (699)

Magq. y equipo de transporte

- Paradeterminadas ind (728)

- ParalIndustrial en gral. Y sus piezas (741) (743) (744) (745)

- Mag. electrénicos y partes (772) (778)

- Automotores de carretera (783)

Manufacturas diversas

- Instrumentos musicales y sonoros (898), otros (899)

Prod. Alim. y Anim. Vivos

Carne y preparados de carne (17)
Prod Lacteos y huevos: huevos (25)
Café, té, cacao, especias y sus preparados (71) (72)

Mat. crudos no comestibles exc. Combustibles

Corcho y madera (247) (248)
Animales y minerales no preciosos en bruto (278)

Combustibles y lubricantes minerales

Petrdleo y derivados: residuales (335)

Quimicos y productos conexos

Productos quimicos organicos (514)
Plasticos en formas primarias (579) y no primarias (583)
Mat. y prod. Quimicos (597)

Art. manufacturados

Cuero y sus manuf,, pieles finas curtidas (613)
Manuf. de caucho (629)

Manuf. de corcho y de madera (exc. muebles) (635)
Hilados, tejidos (659)

Hierro y acero (678)

Metales no ferrosos: cobre (682), zinc (686)

Magq. y equipo de transporte

Magq. y equipo generadores de fuerza (716)

Magq. especiales para determinadas ind: textil (724), Alimentos (727)

Magq. y equipo industrial en gral y sus partes y piezas (746) (747) (748) (749)

Mag. de oficina y maq. de procesamiento automatico de datos: partes y piezas (759)

Aparatos y eq. para telecom. y para grab. y reprod. de sonido(761)

Magq., aparatos y artefactos electronicos y sus partes y piezas elect.: de electricidad (771), de diagndstico
(774),valvulas, transistores y dispositivos (776)

Otro eq. de transporte: para ferrocarril (791)

Manufacturas diversas

Edif. Prefabric.; artef y acces para sist. de conducciéon alumbrado (813)

Art. de viaje, bolsos de mano y analogos (831)

Instrum. y aparatos profesionales, cientificos y de control: de dptica (871)
Aparatos, eq. y materiales fotograficos y art. de éptica, relojes (881)
Art. manuf. Diversos: Cochecitos (894), Art. De Oficina (895)
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Indicios de Comercio Intra-Industrial (33,3<IGL)

Valor de comercio relevante(*)

Prod. Alim. y Anim. vivos

- Cereales y preparados (48)

- Preparados comestibles diversos (91)

Mat. crudos no comestibles exc. Combustibles

- Pasta y desperdicios de papel (251)

- Prod animales (291) y vegetales en bruto (292)

Aceites, grasas, ceras

- Aceites y grasas de origen animal (411) y vegetal (421)

Productos quimicos y prod conexos

- Inorganicos (522) (523)

- Tintas, colorantes (533)

- Prod. Médicos y farmacoldgicos (541)

- Aceites esenciales y resinoides: jabon (554)

- Plasticos en formas primarias (572) (573) (575) y no primarias (582)

Art. manufacturados

- Cuero (611)

- Manuf. De caucho (621)

- Manuf. de corcho y de madera (exc. muebles) (634)

- Papel, cartdn y art. de pasta de papel, papel o cartén (641)
(642)

- Hilados, tejidos, art. confeccionados de fibras textiles (653) (655)
(658)

- Manuf de minerales no metalicos: cal, cemento (661), de arcilla (662),
de minerales (663), vidrio (664) de vidrio (665)

- Hierroyacero (679)

- Metales no ferrosos (684)

Magq. y equipo de transporte}

- Para determinadas ind: agricolas (721)

- Mag. electrénicos y partes (775)

- Vehiculos: Para el transporte de personas (781), para el transporte de
mercancia (782), partes y piezas (784)

Manufacturas diversas

- Muebles y sus partes; camas, colchones (821)

- Prendas y accesorios de vestir (841) (842) (845)

- Calzado (851)

- Art. manuf. Diversos (892) (893)

Valor de comercio poco relevante(*)

Prod. Alim. y Anim. vivos

- Animales vivos (1)

- Pescados, crustaceos (37)

- Cereales y sus preparados: Arroz (42)

- Legumbres y frutas: jugos (59) y nueces (57)

Mat. crudos no comestibles exc. Combustibles

- Cuerosy pieles sin curtir (211)

- Animales y minerales en bruto: arena, piedra (273)

Productos quimicos y prod conexos

- Prod. quim. organicos: Alcoholes, fenoles y derivados (513) (516) e inorganicos (524)
- Tintas, colorantes (531) 532)

Art. Manufacturados

- Cueroy sus manufacturas (612)

- Manuf. de corcho y de madera (exc. muebles) (633)

- Hilados, tejidos, art. confeccionados de fibras textiles, y conexos (651) (656)
- Manuf de minerales no metalicos: de ceramica (666)

- Hierro y acero: laminados (675)

- De metales: de alambre (693), de metales comunes (697)

Magq. y equipo de transporte

- Generadores de fuerza (713) (718)

- Paradeterminadas ind: para fabricar papel (725)

- Vehiculos de carretera: motocicletas (785)

Manufacturas diversas

- Artefactos y accesorios sanitarios (812)

- Prendas y accesorios de vestir (843) (844) (846) (848)

- Instrumentos y aparatos de medicina, veterinaria, cirugia (872)

) Se considera como valor la suma de exportacionssmyrtaciones (valor anual promedio para cadpesiibdo) siendo relevantes cuando en dos o mésdpesridicha suma es mayor

a5 MM USD

Fuente: Elaboracion propia en base a COMTRADE
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En la Tabla Wut suprase muestra, de igual modo que para los antersom@ss del bloque,
la descripcion de los grupos CUCI Rev. 3 cuyoscadiores IGL permiten categorizarlos
con potencial contenido de comercio intra-induktfi&L entre 10 y 33,3 puntos) e

indicios de comercio intra-industrial (IGL mayorgual a 33,3 puntos).

POTENCIAL COMERCIO INTRA-INDUSTRIAL

Puede plantearse un potencial contenido intra-indugn 78 grupos CUCI del comercio
bilateral Argentina - Uruguay, representando endal 30% del comercio total en 2013
(importaciones mas exportaciones por U$S 656,9 MM).

Cuarenta de estos grupos presentan un nivel dercimmelevante segun los parametros de
este trabajtt y, de ellos, sélo uno corresponde a manufactuesalth tecnologia
incorporada (medicamentos), otros 13 agrupan bideesiedia tecnologia incorporada,

que agrupan a Productos Quimicos y Maquinaria ydoqie transporte.

Analizando en mayor detalle al interior de estaegatia de potencial comercio intra-

industrial, se encuentra que:

- Once grupos corresponden RRODUCTOS PRIMARIOS en los cuadrantes
superiores de la tabla V. De estos, 5 muestranragactoria de comercio relevante en
el periodo de referencia: alimentos (11 carne vac@@ leche y crema, 34 pescado
fresco y 54 legumbres frescas) y materiales crudogomestibles (222 semillas y

frutos oleaginosos).

- Buena parte representa también el comerciblde&lUFACTURAS BASADAS EN
RECURSOS NATURALES Se destacan en el cuadrante superior izquierdo, con
trayectoria de comercio relevante un conjunto @elgectos para los cuales la potencial
composicidon intra-industrial se sostiene en el pemProductos Alimentarios (24

quesos y cuajada, 73 chocolate, 98 productos cdniesshep), aceites de petréleo y de

* Se determiné un porcentaje de participacién en el comercio total de cada pais como punto de corte para
separar comercio relevante de no relevante: 0,2% promedio anual. Se analiza entonces con mayor
detenimiento el comercio de bienes que al menos en dos subperiodos muestren un comercio superior a tal
punto de corte. El comercio esporadico y de baja magnitud que se dio a lo largo del periodo se analiza
teniendo en cuenta esa particularidad, considerdndolo poco relevante.
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minerales (334), Productos Quimicos (515 compuestgénicos e inorganicos, 551
aceites esenciales).

Otro conjunto de bienes exhiben valores de IGL méstables: robustos al inicio y
casi desapareciendo hacia el final del periodo ¢cemel caso de frutas en conserva —
58, hidrocarburos nep — 511, almidones y glutetrige — 592, neumaticos, bandas de
rodadura — 625) e inversamente, con valores dengatecomercio intra-industrial en

los dltimos periodos, como es el caso de propanatano licuados (342).

Finalmente, en el cuadrante superior derecho deldia V, entre los grupos con
potencial comercio intra-industrial y una trayeiode comercio poco relevante se
encuentran también bienes manufacturados basadagcemsos natural&s Vale

puntualizar en residuales derivados del petrélgo (885) y articulos de caucho nep
(629) para los cuales el potencial contenido imtcastrial del comercio crece desde
valores insignificantes al inicio (IGL que alcaripa 17 puntos en los en los ultimos

subperiodos).

- Un paso méas en la agregacion de valor estan lasufacanras de BAJA
TECNOLOGIA INCORPORADA Con potencial comercio intra-industrial con
valores relevantes de comercio. Hilados y cone&4 6tros tejidos de fibras textiles y
657 hilados y tejidos especiales), manufacturas nttales comunes (699) y
manufacturas diversas (898 instrumentos musicapgezas y 899 otras manufacturas)
muestran un potencial contenido intra-industrialadga trayectoria en el comercio de
Argentina con Uruguay. Otro conjunto de manufactui@ baja tecnologia incorporada
mostraban al inicio del periodo indicadores IGleveldos, pero que fueron
retrayéndose hasta casi desaparecer en los Ukinbperiodos (vale notar ademas que
los saldos comerciales de estos grupos tienenrayectoria fuertemente superavitaria
para Argentina), éstos son productos de perfun{bbad), tejidos de algoddén (652),
manufacturas de metales (691 estructuras y susspadethierro, acero o aluminio y 692
recipientes de metal para almacenamiento o trateg)or

2 Grupos Carne y despojos de carne nep (17), madera (247 en bruto o escuadrada y 248 trabajada),
residuales derivados del petréleo nep (335), compuestos de funciones nitrogenadas (514), articulos de
caucho nep (629) y manufacturas de madera nep (635).
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Entre los grupos con trayectoria de comercio neveeite (cuadrante superior derecho
de la tabla V) hay manufacturas de baja tecnolagéarporada que tienen un
contenido fuertemente intra-industrial en los primsesubperiodos (valores de IGL
superiores a 34 puntos) que va reduciéndose hasiadesaparecer tal potencial
contenido intra-industrial. Son pieles finas cuaticb adobadas (613), baules, maletas,
estuches y analogos (831) y cochecitos para njigaetes y art. de deporte (894) y

articulos de oficina y papeleria (895).

El analisis se vuelve mas interesante observarsdodaufacturas d@ECNOLOGIA
MEDIA INCORPORADA para los que el IGL indica potencial comercio intra

industrial.

Trece de estos grupos se muestran en el cuadrguierdo de la tabla V (trayectoria de
comercio relevante). Son productos quimicos y nmagid y equipo de transporte que
explicaron en 2013 U$S 175 MM del comercio de Atmen con Uruguay. Es

interesante también en este caso diferenciar dafgregrupos que mostraron una
tendencia de larga duracion de potencial comentra-industrial, respecto de los que
tuvieron valores mas inestables del indicador IGentro del primer grupo se

encuentran abonos (562), insecticidas, raticidagjiidas, herbicida y analogos (591),
equipos mecanicos de manipulacion y piezas (744)ayatos eléctricos para empalme,

corte, proteccion o conexion de circuitos eléctid@72).

En el segundo grupo, con indicadores de comertgs-industrial al inicio del periodo
(IGL<10), que va recomponiéndose: vehiculos autorest de carretera nep (783)
mejora los valores del IGL superando los 20 putiasia el final del periodo. Un
movimiento contrario (de potencial comercio intndustrial a indicios de comercio
inter-industrial) exhibe el comercio de plasticosfermas primarias (574 poliacetales,
policarbonatos, resinas y otros poliésteres), ipl@sen formas no primarias (581 tubos,
cafios y mangueras de plasticos), productos quirdigessos (598), otras maquinarias
y equipos especiales para determinadas ind. yiema(728), equipo de calefaccion y
refrigeracion y sus piezas (741), bombas, compessor ventiladores, bombas
centrifugas y sus piezas (743), otras maquirfesnamientas no eléctricas y sus piezas

nep (745) y maquinas y aparatos eléctricos nep) (778

En el cuadrante superior derecho de la tabla V (cayectoria de comercio poco
relevante respecto del comercio con Uruguay) selestican otros trece grupos de
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manufacturas de media tecnologia incorporada,nguiperan en promedio los U$S 4
MM anuales cada uno.

Se encuentra un potencial contenido intra-industiéalarga trayectoria para: grifos,
llaves y accesorios analogos para tuberias, caldgreecipientes analogos (747),
arboles de transmision, cajas de cojinetes, enggnaajas de engranaje (748); partes

y accesorios no eléctricos de maquinas nep (749).

Para un conjunto de bienes, tal potencial se vaetefiendo en los ultimos

subperiodos analizados partiendo de indicadores-intlustriales, estos son plasticos
en formas primarias (579 desperdicios, recortegsechos), plasticos en formas no
primarias (583 varillas, bastones, monofilamenygserfiles) y dentro de maquinaria y

equipo industrial, cojinetes de bolas o de rodi{l46).

Con un movimiento inverso, el contenido intra-indas se debilita hasta casi
desaparecer en el comercio de productos quimic®s @8itivos para lubricantes y
anticongelantes), alambre de hierro o acero (6M@quinaria textil y para trabajar

cueros, y sus partes (724) y artefactos y accesda@lumbrado (813).

Finalmente, dentro de maquinaria y equipo de tramspel comercio muestra en
algunos afios intermedios indicadores de comercienpial intra-industrial para
receptores de television o para la grabacion mdegcion de sefiales sonoras o de TV

(761), vehiculos para ferrocarriles (791) y magu@npara elaborar alimentos (727).

- Ya en el mayor nivel, d&LTA TECNOLOGIA INCORPORADA, medicamentos
(542) se encuentra en el cuadrante superior iztpuige la tabla V (potencial comercio
intra-industrial y trayectoria relevante de intentdo comercial). Estos productos de
alta tecnologia incorporada muestran una compaosititra-industrial relativamente
estable a lo largo del periodo (IGL promedio depl@®tos), con un valor total de
comercio que alcanzoé los U$S 54 MM en 2013.

Por otro lado, con valores de comercio de meno&J8® 1 MM promedio anual
(cuadrante superior derecho), hay productos coenp@l contenido intra-industrial
esporadico: con presencia en las puntas aparaosi@s rotativos y sus piezas nep
(716) y partes y accesorios para maquinas de afioirde procesamiento de datos
(759); con presencia en los primeros subperiodesatgs de electricidad y sus piezas
(771), valvulas y tubos termidnicos, transistoredispositivos (776), instrumentos y
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aparatos de Optica nep (871), aparatos y equiptmrédicos (881); y aparatos
eléctricos de diagnéstico para usos médicos y tgmareadiolégicos (774) con

indicador de comercio intra-industrial alternado.

INDICIOS DE COMERCIO INTRA-INDUSTRIAL

La tabla V muestra 73 grupos CUCI con indicios denercio intra-industrial. Explican
U$S 1.029 MM del comercio total con Uruguay en 2(d1345% del valor del total de la

suma de importaciones y exportaciones para ese ano)

PRODUCTOS PRIMARIOSen el cuadrante de volumen comercial significaigo

encuentran materiales crudos no comestibles (28duptos animales; 292 productos
vegetales) con altos y persistentes indicadore®aercio intra-industrial y metales no
ferrosos (684 aluminio) con indicios que se comtrae los Ultimos subperiodos. Los

valores de comercio para cada uno en 2013 pronatiab U$S 10 MM.

Cinco grupos mas de productos primarios se muestragl cuadrante izquierdo de la
tabla V con comercio poco significativo: animalégs (1), arroz (42), frutas y nueces
(57), cueros y pieles sin curtir (211), piedraparg grava (273).

Un paso mas adelante en la agregacion de valan@eentran los grupos CUCI que
representaMANUFACTURAS BASADAS EN RECURSOS NATURALES

En el comercio con Uruguay un conjunto de estosdsigza desde el inicio del periodo
muestran indicios de comercio intra-industrial ¢vas del IGL superiores a 33,3 de
manera sostenida) y con valores de intercambio koahesignificativo: aceites y
grasas de origen animal (411), productos quimicoganicos (522 Oxidos vy
halogenuros, 523 sales), manufacturas de minersps(663) y vidrio (664), que
mostraron un comercio no mayor a U$S 10 MM, y papeartén (641) con valores
mas altos de comercio (casi U$S 50 MM en 2013).

Un segundo conjunto de m manufacturas basadas@rsos naturales muestra solidos
indicios de comercio intra-industrial en los ingidel bloque, que se debilitan en el
tiempo y, hacia 2013 muestran signos de contenider-industrial. Estos son
preparados de cereales y de harina o fécula (48)seperavit argentino y valor total
de comercio de mas de U$S 40 MM en 2013; manuftde caucho (621) con
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superavit uruguayo y casi U$S 20 MM en 2013 de coimeotal; materiales de
construccion (661 cal, cemento, y 662 materialeardéla y refractarios) y pasta y

desperdicios de papel (251), con valores mas mugldstcomercio total.

Finalmente, el comercio de margarina (91) y marnufas de madera (634 hojas para
enchapado, terciada, aglomerada), que mostrabeonienido inter-industrial, fue
mejorando sus indicadores y el IGL indica comeiatpa-industrial en los ultimos
subperiodos. El comercio total ademas crecid enags® de tiempo, en torno a los
U$S 15 MM en 2013.

En el cuadrante de comercio poco relevante déla ¥4 muestran también indicios de
comercio intra-industrial de larga trayectoria: quotos quimicos (516 organicos, 524
inorganicos y 531 colorantes) y pescados, crussaceoluscos (37). Jugos de frutas y
legumbres (59) y extractos tintdreos y curtiente82) exhiben valores de IGL
claramente intra-industriales a excepcion de 2@ifld cae abruptamente en conjunto

con una profundizacién del superavit de Argentimase afo.

- Por otra parte, hay también haienes manufacturados d&AJA TECNOLOGIA
INCORPORADA (un paso mas en agregacion de valor que los basadoecursos
naturales) representados por 23 grupos IGL queusstnan con indicios de comercio

intra-industrial.

De éstos, doce se muestran en el cuadrante infigrecho del cuadro V (trayectoria
de comercio relevante) y pueden segmentarse enctrgsntos: en el primero es
interesante la trayectoria de contenido intra-itialsque muestran estos grupos:
papeles y cartones recortados (642), muebles ypan®gs (821) y articulos de
materiales plasticos (893) con valores de comeatal superiores a los U$S 55 MM
en 2013; tubos, cafos y accesorios de hierro ooacé79) con un comercio

notoriamente creciente (alcanzaron los U$S 25 MN2@18B) y prendas de vestir nep
(845) con comercio en torno a los U$S 13 MM en 20fiBalmente un grupo con

valores de comercio total mas modesto, que no aupeipromedio los U$S 10 MM

anuales son tejidos de punto o ganchillo (655)¢cuds de vidrio (665), prendas de
vestir de tejidos que no sean de punto o ganql@fa y 842).
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En un segundo conjunto, cuero (611) y articulometerias textiles nep (658) mejoran
su performance de contenido intra-industrial (padb de valores de IGL de 14

puntos, alcanzan al final del periodo los 90 puntos

En el tercer conjunto, calzado (851) muestra paoatrario indicadores de contenido
intra-industrial que se debilitan a lo largo delripgo en el comercio bilateral

Argentina-Uruguay.

En el cuadrante inferior izquierdo del cuadro Vhibgn una trayectoria de comercio
poco relevante dos conjuntos de bienes de bajcewminiat tecnoldgico: un primer
conjunto donde el contenido intra-industrial edaiga trayectoria, como es el caso de
prendas y accesorios de vestir (843 y 844 de wjd® punto o ganchillo, 846
accesorios de vestir de tela y 848 de materialetextiles), manufacturas de cuero
natural o sintético nep (612), tules, encajes rasotonfecciones pequefas (656),
articulos de ceramica (666) y enseres domésticasetlees comunes nep (697).

Un segundo conjunto, con valores de IGL intra-itidales que caen hasta valores
asociados a contenido inter-industrial, integrado pilados de fibra textil (651),

productos laminados planos de acero de aleacid) {6articulos de alambre (693).

- Avanzando en nivel de tecnologia incorporada, smiesira una serie de bienes de
MEDIA TECNOLOGIA INCORPORADA con indicios de contenido intra-

industrial en el comercio.

Seis grupos muestran un volumen comercial pocceseptativo (se muestran en el
cuadrante inferior derecho): productos quimicos3(%kidos carboxilicos y sus

anhidridos, halogenuros, peréxidos y peracidos)Yoras de combustion interna, de
eémbolo, y sus partes y piezas nep (713), maqus@ecales para la industria del papel
y sus piezas (725), motocicletas y velocipedomngbs de ruedas para invalidos (785)
e instrumentos de medicina, cirugia, odontologi@terinaria (872). Todos ellos con
indicadores persistentes de contenido intra-indlisty por otro lado, artefactos y

accesorios sanitarios y para conduccion de aguaseyaccion (812) que cambia la
composicion del comercio de fuertemente intra-itrtisen los primeros subperiodos

a inter-industrial en los ultimos.

En el cuadrante de comercio relevante se encueptarsu parte once grupos con

indicios de comercio intra-industrial, en su maggfoductos quimicos y maquinas y
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equipo de transporte. Entre ellos se destacan jadaba limpiar y pulir (554),
automoviles y otros vehiculos para el transportepdesonas (781) y vehiculos
automotores para transporte de mercancias y pasaegpeciales (782), cuyo comercio
muestra una tendencia creciente (U$S 71 MM, U$8IVBy U$S 85 MM en 2013) y
con persistentes indicadores de contenido intrasimiél. Ademas, en los tres casos

Argentina mantiene un superavit comercial sostenido

Con una trayectoria de elevados valores de IGL i&mtbe larga duracion y creciente
comercio (suma de importaciones y exportaciondsraio a los U$S 28 MM en 2013),
un segundo conjunto esta conformado por pigmertasjices y conexos (533) y

plasticos (575 en formas primarias y 582 planchajgs, peliculas).

Se encuentra también partes, piezas y accesoriastdmotores (784) con valores de
IGL de contenido intra-industrial en todo el peopgero con un comercio total
oscilante: crece y se contrae sucesivamente (@éitimlo ciclo, se contrajo desde un
promedio de U$S 67 MM en 2007-2009 a casi U$S 12 &m\2013).

En el mismo cuadrante, un conjunto de productgsl@iico en formas primarias (572
polimeros de estireno y 573 polimeros de cloruruviniéo o de otras olefinas) presenta
valores de comercio total de menor magnitud (enota U$S 6 MM en 2013), pero
con fuertes indicios de contenido intra-industriainalmente, tejidos de materiales
textiles (653) y aparatos de uso domeéstico, etadriy no eléctricos nep (775),
comienzan con claros indicios de comercio intratgtdal, pero este se va deteriorando
en los términos del analisis y alcanzan para el filel periodo indicios de contenido

inter-industrial en el primer caso y aun potenicitb-industrial en el segundo.

- En dltimo término, solo uno de los grupos CUCIlaeduadrantes inferiores de la tabla
V contiene productos coALTA TECNOLOGIA INCORPORADA e indicios de
comercio intra-industrial: productos medicinalesfaymacéuticos (541). Con una
tendencia creciente de comercio y persistentesiowdi de contenido intra-industrial,
este grupo tiende a exhibir un resultado superavip@ara Argentina a lo largo de todo
el periodo analizado.
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V.A.5- VENEZUELA

El comercio bilateral agregado de Argentina con éZeiela muestra un indicador de
contenido fuertemente inter-industrial (el indiGlalcanz6 su valor maximo en 2009, de
9 puntos, a partir de donde empezo6 un recorridoedente hasta llegar a menos de 1
punto en 2013). Los valores comerciados muestrentendencia creciente y con un
también creciente superavit de balanza comercia pagentina. M&s aun, el comercio
con ese pais muestra el mayor indice dentro del AERJR de ddlares exportados por

cada délar importado para Argentina.

En el comercio intra-zona de Venezuela no se haiementado aun las preferencias
comerciales arancelarias del MERCOSUR, no obstdatecual, el analisis del

comportamiento y las tendencias de importacioregprtaciones permite también en este
caso identificar procesos de IP que se fueron daspmntaneamente, e identificar
posibilidades de accion para el disefio de compleariedad econdmica en determinados

productos.

Desagregando el analisis para los grupos de la (RR#RI 3, se tiene que en el 80% de
ellos el comercio puede caracterizarse de contantdoindustrial: 208 de los 257 grupos
exhiben los valores de IGL de contenido inter-indaisde larga duracion. Estos explican
poco mas de U$S 1970 MM en 2013 del comercio tatalese pais (el comercio total para
ese afo fue de U$S 2.207).

En 42 grupos CUCI puede plantearse un potenciden@o intra-industrial; y tan solo en
7 grupos hay indicios de contenido de comerciaiirtdustrial, explicando una minima
proporcion del comercio total (en 2013 no alcanZ/e.

En la Tabla VI se muestra, de igual modo que pasahteriores socios del MERCOSUR,
la descripcion de los grupos CUCI Rev. 3 para los sp encontraron valores de IGL de
potencial contenido intra-industrial (IGL entre ¥(33,3 puntos) e indicios de contenido

intra-industrial (IGL mayor o igual a 33,3 puntos).
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Tabla VI: Descripcion de los Grupos CUCI Rev. 3iflaados con potencial comercio intra-industriaon indicios de comercio intra-industrial segimalores del IGL determinados

Argentina — Venezuela

Valor de comercio relevante(*)

Valor de comercio poco relevante(*)

Indicios de Comercio

Potencial Comercio Intra-Industrial (10<IGL<33,33)

Intra-Industrial

(33,3<IGL)

Prod. Alim. y Anim. vivos

- Pescado, crustaceos, moluscos e invert. acuat. y sus preparados (34)

- Cereales y sus preparados (48)

Bebidas y tabacos

- Bebidas alcoholicas (112)

Combustibles y lubricantes minerales

- Petroleo, derivados y conexos: Aceites (334)

Quimicos y productos conexos

- Prod. quim. Orgénicos: Alcoholes, fenoles (512)

- Prod. quim. Inorganicos: de metales preciosos (524)

- Prod. medicinales y farmac. (541)

- Abonos (562)

Art. manufacturados

- Manuf. de caucho (629)

- Papel, carton y art. de pasta de papel, papel o cartén

- Hilados, tejidos: de fibras textiles (657)

- Manuf. de metales: Estruct. y partes de hierro, acero o aluminio (691); de
metal para almacenamiento o transportes (692)

Magq. y equipo de transporte

- Paradeterminadas ind: de ingenieria civil y para contratistas (723)

- Paraindustrial en gral y sus piezas (743)

- Mag. de oficina y magq. de procesamiento automatico de datos (752)

- Vehiculos de carretera: Partes, piezas y accesorios (784), Remolques y
semirremolques (786)

Manufacturas diversas

- De material plastico (893)

(642)

Productos quimicos y prod conexos
- Inorganicos (522)

Art. manufacturados
- Manuf de metales comunes (699)

Bebidas y tabacos

- Bebidas no alcohdlicas (111)

- Tabaco (122)

Mat. crudos no comestibles exc. Combustibles

- Prod. Anim y veget. En bruto (292)

Quimicos y productos conexos

- Productos quimicos organicos (513) e inorganicos ((523)

- Tintas, colorantes (531)

- Aceites esenciales y resinoides: para limpiar y pulir (554)

- Plasticos en formas primarias: otros (575)

Art. manufacturados

- Manuf. de caucho (621)

- Papel, carton (641)

- Hilados, tejidos: de fibra textil (651)

- Hierroy acero (671)

- Metales no ferrosos: aluminio (684)

- Manuf. de metales: de alambre (693); clavos y andlogos (694); cuchilleria (696)
Magq. y equipo de transporte

- Magq. para trabajar metales (731)

- Magq.y equipo industrial en gral: sus partes y piezas (749)
Manufacturas diversas

- Edif. Prefabric.; artef y acces sanitarios y de calefaccion (814)
- Art. de viaje, bolsos de mano y analogos (831)

- Art. manuf. Diversos: Instrumentos musicales y discos (898), Otros (899)

Productos quimicos y prod conexos
- Prod. quim. organicos: otros (516)
- Tintas, colorantes (533)

Art. Manufacturados

- Manuf. De caucho: Neumaticos (625)

- Manuf de minerales no metalicos: vidrio (664)
- De metales: herramientas de uso manual (695)

) Se considera como valor la suma de exportacionasim@ortaciones (valor anual promedio para cad@emitdo) siendo relevantes cuando en dos o mésdpsridicha suma es

mayor a 4 MM USD

Fuente: Elaboracion propia en base a COMTRADE
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POTENCIAL COMERCIO INTRA-INDUSTRIAL

BIENES PRIMARIOS se encuentran valores de IGL de potencial cottelie
comercio intra-industrial: para vegetales en bmgp (292) y aluminio (684) en el
cuadrante de comercio poco relevante; y en el enéglrsuperior izquierdo (valores

relativos relevantes de comercio) para pescadodresongelado (34).

Un paso mas adelante)]ENES BASADOS EN RECURSOS NATURALE®onN
bajos valores de comercio (cuadrante derecho)estachn los grupos de productos
qguimicos (523 sales y 531 colorantes) y materidiesconstruccion de arcilla y
refractarios (662) con una trayectoria sostenidaatencial contenido intra-industrial
en mas de la mitad del periodo. Luego, con indiceglanas esporadicos, también
muestran potencial contenido intra-industrial: Hebi y tabacos (111 bebidas no
alcohdlicas, 122 tabaco manufacturado) y manufast(621 de caucho, 641 papeles y
cartén).

Cinco de los grupos del cuadrante de comercio aateizquierdo) son también bienes
basados en recursos naturales. Exhiben una tragedascontinua de potencial
contenido intra-industrial: preparados de cereglee harina o fécula (48), bebidas
alcohdlicas (112), aceites de petrdleo y de mimerdbituminosos (334), otros
productos quimicos inorganicos (524) y articulocaacho nep (629). En todos estos
grupos, para el final del periodo el indicador \edlejando un contenido inter-

industrial.

El analisis es mas rico al identificar productos ¢ecnologia incorporada segun la
caracterizacion de CEPAL: en el cuadrante supdgogcho se encuentran siete grupos
que representan manufacturasBJO NIVEL DE TECNOLOGIA incorporada.
Hilados de fibra textil (651), manufacturas de nesta(694 clavos, tornillos y
analogos), instrumentos musicales (898) y otra ffaatwras (899) mostraban al inicio
del periodo valores de IGL representativos de codde intra-industrial, pero que

fueron cayendo hasta desaparecer hacia mediadua @él periodo.

Por el contrario, el comercio de articulos de al@(693) mejora su performance, y
pasa de indicadores de contenido inter-industrigblares de IGL superiores a 30
puntos en los ultimos subperiodos. Finalmente, i@m&e encuentran cuchilleria (696)

y baules y maletas (831).
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En el cuadrante izquierdo, con valores relevantes cdmercio y contenido
potencialmente intra-industrial, papeles y carton@42), hilados especiales (657) y
estructuras de hierro, acero o aluminio y sus pai8®1) muestran una tendencia

marcadamente creciente de comercio bilateral.

Otros dos grupos del mismo cuadrante también rept@s bienes de baja tecnologia
incorporada, recipientes de metal para almacenam@itransportes (692) y articulos
de materiales plasticos (893), cuyo comercio tiemdaer hacia el final del periodo.

- Con mayor relevancia en el sentido de la integragi®ductiva que contribuya a la
consolidacion de un esquema productivo regionatpaiercio debienes deVIEDIA
TECNOLOGIA INCORPORADA también muestra potencial contenido intra-
industrial: en el cuadrante superior derecho dd¢alda VI se encuentran acidos
carboxilicos y sus anhidridos, halogenuros, peasxig peracidos y derivados (513),
plasticos en formas primarias (575) y partes y smi@s no eléctricos de maquinas
(749) con un comercio promedio anual total que lnaraa U$S 1 MM e indicadores

de composicién intra-industrial que caen a lo ladgbperiodo analizado.

Dentro del mismo cuadrante y con un valor de comgnomedio anual que supera el
millon de dolares anual, jabon y preparados panpidir (554) muestra indicios de una
trayectoria de larga duracion de potencial contenigtra-industrial; finalmente,
arrabio, fundicion especular, hierro esponjoso \va@gode hierro o acero y
ferroaleaciones (671) y maquinas herramientas pjan por remocion de metal
(731) exhiben una trayectoria de comercio con indiaonas bien irregulares de

contenido intra-industrial.

Con valores de importacibn mas exportacion relegasegin lo definido en este
trabajo, se encuentran en el cuadrante izquietdoh@ales, fenoles y derivados (512) y
maquinaria de ingenieria civil (723) que se destacan un sostenido potencial

contenido intra-industrial y un recorrido de conn@rrmodesto pero creciente (cada uno
alcanza casi los U$S 4 U$S en 2013).

El comercio de partes y piezas de automotores (f8dhchas, hojas, peliculas de
plasticos (582), bombas, campanas de ventilaciparatos de filtrado y sus partes
(743) y remolques y semirremolques (786) muestranialo del periodo potencial

contenido intra-industrial, que se va debilitandmsth insinuar un contenido inter-
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industrial en los ultimos subperiodos. En el casb @bmercio del grupo 784, el
comercio crece a altas tasas, pasando de casi W3 &l inicio del periodo a méas de
U$S 40 MM n 2013.

En udltimo término, abonos (562), también de mee@adlogia incorporada, comienza
con indicios de comercio inter-industrial, y va tgeslo luego indicios de potencial

comercio intra-industrial.

El comercio de productos deLTA TECNOLOGIA INCORPORADA muestra

potencial contenido intra-industrial entre Argeatiy Venezuela para productos
medicinales y farmacéuticos (541) y maquinaria dieina y de procesamiento
automatico de datos (752). Los valores del IGL ksefian comportamiento intra-
industrial en los noventa y comienzos de este sigbilitdndose hacia el final del

periodo en estudio.

INDICIOS DE COMERCIO INTRA-INDUSTRIAL

Los productos para los cuales se encontraron oslide comercio intra-industrial se

agrupan dentro de 7 grupos CUCI, explicando en 2a3$BU$S 10 MM del comercio total

de Argentina con Venezuela.

En los niveles de menor agregacion de valor, seiesmi@nproductos basados en
recursos naturalescon sostenidos indicios de contenido intra-indaistrotros

productos quimicos organicos (516), neumaticosdémmle rodadura (625) y vidrio
(664) en el cuadrante inferior derecho, y produgoBnicos inorganicos, 6xidos y
halogenuros (522) con indicios mas robustos y comeelevante segln los criterios

de este analisis (cuadrante inferior izquierdo).

Otros dos grupos que muestra la tabla VI se refiarbienes manufacturados con baja
tecnologia incorporada y una trayectoria sosterddacontenido intra-industrial:
herramientas de uso manual o de uso en maquinad3 (6@ valores de comercio
promedio anual que no superan los U$S 3 MM (cuadrd@recho) y manufacturas de

metales comunes, nep (699) en el cuadrante izguierd

Se encuentra, finalmente, sélo un grupo CUCI daufeaturas de tecnologia media

incorporada que agrupa pigmentos, pinturas y cang®33). Este muestra una
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tendencia amesetada de comercio y en niveles nusd@st promedio no supera U$S 1
MM anual), e indicios de contenido intra-industsaktenidos y fuertes en casi todo el

periodo analizado.

103|Pdagina



Comercio en el MERCOSUR en perspectiva de la Integracidén Productiva
Una aproximacidon desde Argentina

VI — REFLEXIONES FINALES Y ALGUNAS CONSIDERACIONES PARA CONTINUAR

A lo largo de estas paginas se buscO encontraaspdd la presencia de fragmentacion
productiva y complementacion productiva entre lessgs del MERCOSUR, en una
aproximacion desde Argentina. Se consideraron dafes también a Venezuela y Bolivia,

este Ultimo aun en proceso de adhesion.

Carlos Leyba (2010) propone que para describioetarno de la politica econdémica es
preciso introducir algunos elementos del pasadel pisente para imaginar la trayectoria
hacia la estructura econdémica deseada. Las padmasste trabajo buscaron de esta
manera, constituirse en una contribucion para ebnecimiento de las caracteristicas
dominantes en el punto de partida, de lo transitadtel escenario disponible para la
planificacién de una senda de integracion prodaaivel MERCOSUR. La incorporacion

en el analisis de Bolivia (en proceso de adhesyotg Venezuela enriquece y torna a la

vez mas compleja la tarea de construir el MERCOSUR.

Por la estrecha conexion de interrelacion entestEnomenos productivos y el comercio
entre los paises, la via empleada fue justamentdeldos intercambios comerciales
bilaterales con cada socio, empleando la metodoldgicorte vertical en la seccion IV y

de corte horizontal en la V.

Partiendo de que las redes productivas y comescitntan bases para la produccion
compartida entre paises y esta es un foco de patenecimiento conjunto y de desarrollo

de ventajas competitivas como bloque, se plante@latesis de que en el MERCOSUR se
han gestado y desplegado encadenamientos prodsiciigunos de los cuales se fueron

consolidando y otros diluyendo.

En el apartado IV, orientado al analisis de frag@me&an por especializacion (ver seccién
[ILA.a) se observaron las trayectorias de comedeobienes de diferentes etapas de la
secuencia productiva. Se encontraron, en efectgusrsucesivos apartados indicios de
procesos de fragmentacion vertical de larga dumaciGomo es el caso de equipos de
transporte y bienes de capital con Brasil comobésigrevio (IV.a.2) y en combustibles
distintos de gasolina con Paraguay (IV.a.3), pongiomar solo algunos. Otros que fueron

atravesando etapas y modificaciones — como sdoredim equipos de transporte con
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Uruguay (IV.A.4) y en insumos industriales con Vamga (IV.a.5), entre otros citados en
detalle en cada apartado. Respecto de lo avent@radas hipotesis de partida, se hallo
llamativo este proceso que se insinla para Vengameinsumos industriales; constatando
la hipotesis respecto de los procesos con Bolpag con el que se encontrod una creciente

preeminencia de combustibles basicos primarios.

Procesos que podrian potenciarse, continuarselaso) recuperarse, con la diagramaciéon
de una estrategia regional en a medida que fueranuduo interés, e involucrando a los
sectores publicos y privados de los paises enidoepara enraizar redes productivas
mercosurefias. Porque, en coincidencia con Pefa5 (201 los encadenamientos

productivos son planteados como medio no sélo @eaeidon econdmica entre paises que
comparten un espacio geografico, sino también camanclaje politico en tales acuerdos
regionales: genera bases de irreversibilidad dentlgracion, ya que son una de las

modalidades mas efectivas para generar "solidaggldd hecho”.

En la seccion V, analizando los procesos de fratpogm por complementacion y con
mayores niveles de desagregacion, se encontr0 newdeen el comercio de

complementariedades productivas de caracter haalzaon particularidades especificas
para cada pais del bloque en su relacion con Argerpiero también con generalidades

reproducidas en todos los patrones comercialeszuna de Argentina.

A raiz de estas evidencias y en el fundamento departancia de crear condiciones para
fortalecer las complementariedades ya existentes,halla mas que oportuna la
convocatoria en mesas sectoriales que se estéaretl desde fines de 2014 en el &mbito
del MERCOSUR -impulsados por la representacion rdimgge principalmente. Se han
convocado en efecto tres reuniones de esta intlm@pcando a representantes del sector

privado de mas de una docena de sectores.

Se convocO por ejemplo a representantes productieoslimentos, cuyos bienes se
asocian bajo el analisis a una diferenciacion pbdad, marca, disefio (ver seccion Il.A.a)
y de escasa/baja tecnologia incorporada seguagdichcion de CEPAL. Sector en el que
se encontraron en la seccion V indicios de contemidra-industrial de comercio de
Argentina con casi todos los paises del blogueeXt@pcion en general es Venezuela).
Puntualizando algunos ejemplos ya citados en ldssesgiones respectivas puede
potenciarse en el comercio algun nivel de contenidm-industrial (potencial o de
indicios) relevado en la seccion V:
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en carne y preparados (grupos CUCI 11, 12, 16 ysErylestaco la trayectoria de
los indicadores IGL en el caso de Brasil, Urugudayaguay (con mayor indicios
mas fuertes en este Ultimo caso). Se encontrd érdn el comercio de lacteos,
guesos Yy huevos (grupos CUCI 22, 24 y 25) con ByasSruguay una trayectoria

de indicios y potencial contenido intra-industrieéspectivamente, que podria
potenciarse con la accion de la politica regiofan ambos paises (Uruguay y
Brasil) y significativamente con Venezuela, el cociede pescados y crustaceos
(grupos CUCI 34, 36 y 37) exhibié indicadores de. I@e contenido intra-

industrial.

cereales y sus preparados (grupos CUCI 42, 44474548) y cereales sin moler
(grupo CUCI 61) mostraron indicios de contenidaganndustrial en el comercio
con Uruguay y Paraguay, siendo con valores relstsignificativos con el primer
pais. Ademas, con Brasil, Bolivia y Venezuela seoatraron indicadores de
potencial IP en estos productos y en el caso deefaiblica Bolivariana, con

voliumenes comerciados significativos.

también en el comercio de legumbres y raices (g&lpG1 54) mostro indicios de
IP con Paraguay y potencial IP con Bolivia. Fruigasconserva, jugos y frutas y
nueces (grupos CUCI 57, 58 y 59) se destacaronl eéomgercio con Bolivia,

Paraguay, Uruguay y Brasil con inicios de IP (yy@é@orias de voliumenes
significativos en los dos primeros). Y también @&nasil insinuando un potencial

contenido intra-industrial con voliumenes significa$ comerciados.

en café, especias, te y sucedaneos (grupos CUCIZ(173, 74, 75) se hallaron
indicadores de contenido intra-industrial con Baliw Paraguay con valores
comerciados pequefios, y un potencial con Urugudyagil (en volumenes de

comercio significativo en el primer caso).

en ultimo término y con mayores agregaciones deryvateites y grasas de origen
animal y vegetal (grupos CUCI 411, 421 y 422) t@nbiostraron indicios de
contenido intra-industrial en las estadisticasataarcio con Uruguay (con valores
relevantes comerciados) y con Brasil, y potencmatenido en el comercio con

Paraguay.
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Otro de los sectores convocados en esta nuevatiaecdel bloque para impulsar la IP fue
Calzado, productos donde también se encontrarda seccion V indicios de contenido
intra-industrial con comercio relevante en el calo Uruguay (grupo CUCI 851) y

potencial contenido con Brasil, con volimenes cearados también relevantes.

El sector de textiles e indumentaria, estratégicocontrovertido en el comercio
internacional, y con negociaciones especiales hastal dmbito de la Organizacidn
Mundial del Comercio, es asociado a una diferermiacde insumos para la
complementacion horizontal, en bienes sustitutosweruso (ver Il.A.b). También fue
convocado en esta nueva iniciativa regional deylPara el cual se detectdé también un

precedente comercial que puede emplearse de bhaswpampresa del bloque:

» entre las fibras textiles se puntualizé una preen@a de contenido intra-industrial
en el comercio con Brasil y con Paraguay en: algpdiditéticas ropa vieja (grupos
CUCI 263, 266 y 269).

* un paso mas adelante, dentro de los hilados: lodibda textil (CUCI 651)
mostraron indicios con Brasil, Uruguay y Paraguayotencial con Venezuela.
Hilados y tejidos especiales y demas articulosemmidnados por materias textiles
(grupos CUCI 657 y 658) también cuenta con una nmaficca, habiéndose
encontrado evidencia en las subsecciones de anélésiBrasil y Paraguay, y

también de Venezuela para el primer caso y Urugaay el segundo.

La lista se engrosa con tejidos de punto o gamgh#jidos de materias textiles
manufacturados, y tules, encajes y otras confeesipequefas (grupos CUCI 655,
653 y 656) con indicios en el comercio con Urugyason Brasil para el primero
de los conjuntos de tejidos (grupo CUCI 655). Bimd término, con trayectoria
de comercio bilateral significativa, tejidos de agn también es un grupo a

registrar, con preexistencia de contenido intrargtilal con Brasil y Paraguay.

Indumentaria, eslabon final de la cadena textilstndofuertes indicadores también
de una presencia regional de procesos de IP. Dwheon cuatro de los socios del
MERCOSUR (la excepcién es Venezuela) se hallaraticivs o potencial

contenido intra-industrial en cada uno de los gsu@dCI que componen este
rubro: abrigos, chaquetas, trajes, chaquetas spantalones, pantalones cortos,

ropa interior, ropa de dormir y analogos de tejigos no sean de punto o ganchillo
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para hombres y niflos (grupo CUCI 841) y para magjgraifias (grupo CUCI 842)
representaron ademas trayectorias de comerciofisgivio con Uruguay y

Paraguay, con indicios de IP en ambos casos.

En cada una de las subsecciones de la seccionevicemtro ademas indicios de
contenido intra-industrial en el comercio con lagtco paises (Bolivia, Brasil,

Paraguay y Uruguay) de prendas de vestir: de gejd#o punto o ganchillo para
mujeres y nifias (844) y prendas no especificadasji®s (845), y de prendas y
accesorios de vestir que no sean de materiaseextiarticulos de tocado de todo
tipo de materiales (848). Con menor alcance teaitoel comercio de accesorios
de vestir de tela (846) mostré también indicioscdatenido intra-industrial con

Bolivia, Brasil y Uruguay.

En Ultimo término, en las subsecciones V.a.l y 2/se encontrd potencial
contenido intra-industrial en el comercio de prenda vestir de tejidos de punto o
ganchillo para hombres y nifilos (844), siendo méastds estos indicadores

(indicios) en el comercio con Paraguay y Uruguaypgecciones V.a.3y V.a.4).

Los encuentros de integracion productiva convocgéaambién al sector quimico, para el

que se refiri6 hay gran potencial e indicios detewoido intra-industrial en el comercio

intra-zona:

en productos quimicos organicos se destaca el coneon Brasil en la mayor
parte de los grupos, y con trayectoria de valomsetciados significativos en
general: entre los productos con potencial contemtta-industrial con comercio
relevante se destacaron por la trayectoria delcanidir IGL otros productos
quimicos organicos (grupo CUCI 516), para estgucdo de productos también se

detallé en las secciones V.a.3 y V.a.4 los indided$P con Uruguay y Venezuela.

También con Brasil mostraron una trayectoria ddesados valores de IGL de
indicios de IP los compuestos de funciones nitragas y compuestos organico-
inorganicos, compuestos heterociclicos, acidoseiad y sus sales (grupos CUCI
514 y 515), hidrocarburos y sus derivados (grupcCChIL1), y las manufacturas
con media tecnologia incorporada agrupadas en @&mhfenoles y derivados
(grupo CUCI 512) con las que también se relevanditios de IP para Paraguay, y

potencial para Bolivia, Venezuela y Uruguay.
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En dltimo término, para acidos carboxilicos y suthidridos, halogenuros,
peréxidos y peracidos y derivados (grupo CUCI 54@)mostraron indicios de

contenido intra-industrial en el comercio con Brgsion Uruguay.

» entre los quimicos inorganicos, el comercio defjbidxidos y halogenuros (grupo
CUCI 522) constituye también un interesante pret@dgara iniciativas de
profundizaciéon de la IP: con indicios de IP con i#al Brasil, Uruguay y
Venezuela, y potencial con Paraguay. Otro grupimteéeés es el de sales metalicas
y peroxisales de &cidos hipocloritos (CUCI 523)n d@olivia y Venezuela se
encontré potencial contenido intra-industrial y d@masil y Uruguay indicios mas

claros.

Otros productos quimicos de metales preciosos (C328) se constituye en otro
conjunto de productos a considerar en esta inraategional de IP, ya que se
encontré potencial contenido intra-industrial coren€zuela (y con valores

comerciados relevantes) e indicios con Brasil yguay.

* en las secciones de analisis del comercio con IBfdsiguay y Venezuela se
encontraron indicios de contenido intra-industdi@imaterias tintéreas, curtientes y
colorantes (grupos CUCI 531, 532 y 533), y con resignificativos de comercio
para pigmentos, pinturas y conexos (533) en UruguByasil, dato no menor al
momento de disefiar estrategias para impulsar |[&m@. circunstancia similar se
resalté en el comercio de abonos (grupo CUCI 56@), indicios para Brasil y
potencial contenido intra-industrial para Uruguayenezuela (aunque con menor
fuerza de contenido, en estos dos ultimos casog@sencia significativa en el

comercio bilateral).

e podrian constituirse también en una oportunidadtangiar entre las iniciativas de
desarrollo y fortalecimiento de IP en el bloquelegios y productos de pirotecnia
(grupo CUCI 593) con media tecnologia incorporapee mostraron indicios en el
comercio con Brasil y potencial con Bolivia. Deniésma manera, con Uruguay y
Brasil se hall6 un antecedente no despreciableagsmlanufacturas con media
tecnologia incorporada: insecticidas, raticidagigicidas, herbicida y analogos
(grupo CUCI 591) y productos quimicos diversosipgr CUCI 598) con comercio
relevante, y en aditivos para lubricantes y antietemtes (grupo CUCI 597). Se
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potencia la posible existencia de IP relevada alondones, insulina y gluten de
trigo tanto en el comercio de los dos paises ddercomo con Paraguay.

Para el sector cosmética, caracterizado por umaedifiacion en marca, disefio o calidad
de bienes cercanos en su funcion basica (ver )ltarbbién congregado en el marco de la
reactivacion de iniciativas de IP en el MERCOSURhallaron antecedentes de contenido

intra-industrial en el comercio del bloque:

* jabdn y preparaciones para limpiar y pulir (grupdGT 554) exhibié un comercio
bilateral significativo con Brasil, Uruguay y Pauag, con indicios de IP mas
fuertes con el primer pais y mostrando potenciallos otros dos. El comercio con
Venezuela también presentd potencial contenida-inttustrial en este grupo, con

comercio bilateral no significativo.

* aceites esenciales, aromatizantes y saporiferagd@UCI 551) son otro conjunto
de bienes gque cuentan ya con potencial contenida-imdustrial con Uruguay y
Paraguay (y con comercio relevante en ambos cgsuayores indicadores aln en

el comercio con Brasil.

 En las subsecciones V.a.2 y V.a 4 se detall6 tambi@ comercio bilateral
significativo de productos de perfumeria, cosmétioode tocador (grupo CUCI
553) con Brasil y Uruguay, paises con los que Aiganmostro indicios y

potencial contenido intra- industrial, respectivatee

Dentro del sector farmacéutico, convocado a lasamete IP del MERCOSUR, se
registraron también trayectorias de comercio iatiaa que podrian sentar bases para las
iniciativas a plantear. Es el caso de dos grupo€IQjue se constituyen de productos de
alta tecnologia incorporada, de gran interés eésfiai y productivo: medicamentos,
incluidos los veterinarios (grupo CUCI 542) queetrcomercio bilateral con Brasil y con
Uruguay mostré una trayectoria bilateral relevesggun los términos de este trabajo, con
indicios de contenido intra-industrial en el princaso y potencial en el segundo. El resto
de productos medicinales y farmacéuticos, repradesten el grupo CUCI 541, desplego
también un comercio con indicios de contenido #ricustrial con Brasil y con Uruguay,

y llamativamente con Venezuela se hallé un potéooiatenido.

Otro sector es el de plasticos, que incorpora mtodude media y alta tecnologia

incorporada y con los cuales se encontr6 evidetei® segun los indicadores IGL.
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En el primer caso, de plasticos en formas prireariao primarias, en la seccion V
se encontraba en el comercio con Uruguay y Braditios de IP en polimeros de
estireno; polimeros de cloruro de vinilo o de otmefinas halogenadas;

poliacetales y resinas epoxidicas; policarbonatesjnas alquidicas y otros
poliésteres, otros plasticos en formas primariago@s CUCI 572, 573, 574, 575) y
con comercio significativo en casi todos los castmmbién con Venezuela se
encontré potencial en el grupo CUCI 575, siendoorrgs un conjunto de

manufacturas a evaluar en profundidad como posaibiéa de complementariedad.
Los plasticos en formas primarias mostraron adeemasl grupo CUCI 571,

polimeros de etileno, indicios de IP con Brasihyet 579, recortes, desperdicios y

recortes plasticos potencial con Uruguay.

Mas aun, tubos, cafios y mangueras de plasticoss@uelasticos en formas no
primarias, del grupo CUCI 581) mostr6 indicadoresierciales de trayectoria con
presencia de contenido intra-industrial tanto coasB y Paraguay como también
con Uruguay segun se detallo en las subsecciomesspondientes. Y con indicios
también de IP en el comercio del bloque, plandmajss, peliculas, cintas y tiras de
plasticos (grupo CUCI 582) y monofilamentos, vas|l bastones y perfiles de
plasticos (grupo CUCI 583) exhibieron indicios amtenido intra-industrial en el

comercio con Brasil y Paraguay.

Con alta tecnologia incorporada se hall6 interesaente en cada una de las
subsecciones de andlisis de IP horizontal que releomo bilateral de los demas
articulos de plastico (grupo CUCI 893) con cadaicsatel MERCOSUR fue

significativo en términos relativos, y con indicids contenido intra-industrial para

Brasil, Uruguay y Paraguay, y potencial para BaliiVenezuela.

En el sector electronico, convocado en las mesdR del bloque, se detall6 en la seccion

V un ndcleo de productos con antecedentes de camgue pueden reflejar alguna

integracion especifica de las matrices productiggonales:

Con baja tecnologia, en carriles de hierro y afgmapo CUCI 677) se encontrd un
potencial contenido intra-industrial con Brasil.cgn media y alta tecnologia, en
motores de combustidon interna, de émbolo, y suepar piezas (grupos CUCI

713) y aparatos eléctricos rotativos y sus part@seyas (grupos CUCI 716) se
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hallaron indicios de este contenido de comercio Baasil y en el dltimo caso
también potencial con Paraguay.

» Dentro de las maquinas, aparatos y artefactosr@hcbs y sus partes y piezas
eléctricas, manufacturas de alta y media tecnoling@porada, se detall6 también
una trayectoria interesante: Aparatos de electtiti@xcepto apar. eléct. rotativos
del grupo 716) y sus partes y piezas (grupo CUQ) ybtras maquinas y aparatos
eléctricos (grupo CUCI 778) se hall6 evidencia f@nasil, Uruguay y Paraguay.

Con menor amplitud regional, pero aun con indicasldGL sugestivos, se mostro
en las secciones V.a.2 (Brasil) y V.a.4 (Uruguay® @l comercio de los grupos
CUCI 772 (aparatos eléctricos para empalme, cquateccion o conexion de
circuitos eléctricos, resistencias eléctricas, mmdpaneles, consolas, mesas, cajas
y otras bases para empalme, corte, proteccién examm de circuitos eléctricos,
para control eléctrico o para la distribucion decwicidad), 774 (aparatos
eléctricos de diagndstico para usos meédicos, @iaus, dentales o veterinarios, y
aparatos radiolégicos) y 775 (otros aparatos de desnéstico, eléctricos y no
eléctricos) con indicios o potencial contenido antrdustrial, y con valores

significativos de comercio en el primero y tercergp.

Ya como observaciones mas aisladas, en el grupol CUE (los demas equipos
para distribucion de electricidad) se identificariomlicios de contenido intra-
industrial con Brasil y valores de comercio bilatesignificativo; y con Uruguay se
encontré un potencial en el grupo CUCI 776 (valswatubos termionicos, con
catodo frio o con fotocatodo; diodos, transistoredispositivos semiconductores
analogos; dispositivos semiconductores fotosersibiiodos emisores de luz;
cristales piezoeléctricos montados; circuitos edmitos integrado y micro

conjuntos electronicos; sus partes y piezas).

Se encontrd en la seccion V también para bienesaals a la metalmecanica, potencial e
indicios de contenido intra-industrial en el con@me Argentina con los otros paises del
MERCOSUR.

« Productos basados en recursos naturales comoyptathre (grupos CUCI 681 y
682) mostraron una potencial IP con Brasil y PaagigiEn aluminio se detectaron

indicios de contenido intra-industrial con UrugugayBrasil (siendo ademas en
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valores comerciados significativos bilateralmenye)potencial con Venezuela.
También dentro de los metales ferrosos, y con manmglitud regional, se hallé
potencial contenido intra-industrial en el comembéoplomo (grupo CUCI 685) con

Bolivia y en el de zinc (grupo CUCI 686) con Pamagu

Avanzando en la tecnologia incorporada, se hallartmmesantes indicadores para
varios productos manufacturados de metales: ermlercio de estructuras de
hierro, acero o aluminio y sus partes (grupo CUZl)6y de recipientes de metal
para almacenamiento o transportes (grupo CUCI §&2ncontraron indicios de IP
con Brasil y potencial con Bolivia, Uruguay y Venela (en estos ultimos tres

paises, con valores de comercio bilateral releyante

Una situacion similar se detecto en el comercimti@s manufacturas de metales
comunes (grupo CUCI 699), donde con valores com@os relevantes
bilateralmente, el comercio mostré indicios de bh ¢Venezuela y Brasil, y

potencial con Paraguay y Uruguay.

Para articulos de alambre (grupo CUCI 693) se d@raxam indicios de contenido
intra-industrial con Brasil y Uruguay y un incipterpotencial con Venezuela. Y en
el comercio de herramientas de uso manual o deemisnaquinas (grupo CUCI
695) también se hallaron indicios de IP con BrgsWenezuela, e indicios en el

comercio con Bolivia.

Con una menor extension regional, el comercio deosl y andlogos de hierro,
acero, cobre o aluminio (grupo CUCI 694) mostrélarseccién V indicios de
contenido intra-industrial con Brasil y potenciaincUruguay. Otro tanto ocurrio
con Cuchilleria (grupo CUCI 696) en la que se etrégmotencial con Venezuela y
en enseres domésticos de metales comunes (grupb838); que exhibid indicios
de IP con Uruguay.

Otro conjunto de bienes asociados a la metalmexéait los que pueden
construirse vinculos productivos a partir de estmas ya existentes son las
maquinas y equipo industrial en general y sus partgiezas, con un nivel alto de
tecnologia incorporada. Brasil y Uruguay se destaocano socios intra-zona en los
gue mas se reflejaron trayectorias de contenida-intustrial en éstos, el primero

con indicios y el segundo con potencial para tolbss grupos CUCI de esta
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categoria. Sobresalen dentro de ellas equipo @facalon y refrigeracion y sus

partes y piezas (grupo CUCI 741) y bombas, compessp ventiladores de aire u

otros gases; campanas, aparatos de filtrado o @&@pary sus piezas (grupo CUCI

743), que con ambos paises mostraron ademas wagsale valores comerciados
significativos bilateralmente (en este ultimo caorgude bienes se hall6 ademas
para Venezuela un potencial y con valores comeassiagignificativos

bitaleralmente).

Es mas que relevante este conjunto de bienes desciala metalmecanica como
preexistencia de un comercio que puede ser de pase desarrollos de IP
impulsados desde el bloque. Con potencial en ekodmcon Uruguay e indicios
mas fuertes con Brasil, se encontraron tambiéncadémtes en el resto de los
grupos CUCI asociados a maquinaria y equipo in@disgr sus piezas: equipos
mecanicos de manipulacién y sus piezas (grupo Cu4d), otras maquinas,
herramientas y aparatos mecanicos, no eléctricss\piezas (grupo CUCI 745),
cojinetes de bolas o de rodillos (grupo CUCI 74@ijfos, llaves, valvulas y
analogos para tuberias, calderas, tanques (grup&l C7), arboles de
transmision, cojinetes en caja y simples para ejegranajes y trenes, tornillos de
transmision, bolas circulantes, cajas de engranajeos reductores, variadores de
velocidad, volantes y poleas, embragues y acoptdaosede arboles y sus piezas
(grupo CUCI 748) y los demas partes y accesorio®lgotricos de maquinas
(grupo CUCI 749).

Como se plantedé al inicio de estas paginas, lax@teacia de encadenamientos
productivos en MERCOSUR, en este caso identificaldssle la perspectiva de Argentina,
generan una base amplia para alguna iniciativaotica regional de IP que fortalezca una
integracion mas estable y profunda entre los pajsesconstituyen el bloque. Se constaté
una preeminencia de Brasil y Uruguay en antecedlatdeprocesos de IP, pero como se
planteaba en la hipétesis de partida, se confirmé egxisten sectores y grupos de
productos puntuales donde el comercio con Paraylengzuela y Bolivia dejan entrever

también posibilidades y trayectorias de IP horiabnt

En linea con lo manifestado en marzo de 2015 pomé&kimo representante del
MERCOSUR que para superar la crisis, el princigaldio del MERCOSUR es integrar la
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cadena productiva por ramos de actividatlessta tesis buscé constituirse en un insumo
para la identificacion de espacios con antecedgnpestencialidad de IP. Mas aun, dado
que es una tendencia de la produccion mundial &ratgnentacion de procesos, este
trabajo de relevamiento y estudio de caso buscéibait a un desarrollo planificado y
estratégico de complementariedades productivastdoaqie, que sea un impulso conjunto
al crecimiento y desarrollo, con una competitividegional para una mejor insercion en el

mundo en calidad y cantidad.

En este sentido, en el marco del enfoque de améléstomercio que esta incorporando la
Organizacion Mundial del Comercio, identificado aprfHecho en el Mundo” podria
insertarse un segmento de productos (estratégams;omplementacion “natural”, de
complementacion espontanea para los que se impulgesarrollo) con etigueta “Hecho
en MERCOSUR” ya que se han hallado evidencias eeasi trayectorias interesantes,
potenciadas ahora nuevamente por la reactivacidasdeesas de trabajo regionales para

impulsar su crecimiento y fortalecimiento en sezgate interes.

Como se refiriera al inicio de estas paginas, asténdencias del sistema internacional de
intercambios, la integracion productiva tiende aegarse con o sin accion de politica.
Vale entonces planificar y acompafiar esa generguada que constituya una base de
crecimiento mas solido para los paises y paraoejugl. En eso el trabajo del bloque como
estrategia regional es no menor. Y las condicigaga avanzar en la profundizacion de la
integracion involucra también multiples factoresmo son la calidad y densidad de la
conectividad entre los distintos espacios econdGniazionales (infraestructura fisica, del
transporte), calidad de las reglas de juego (aceesos respectivos mercados y las
condiciones en las que se desarrollen las inversiproductivas) y en un nivel tal vez mas
individual a nivel de cada pais, calidad de lasagsgias nacionales y empresarias. Y
cuestiones técnicas de comercio como acumulaci@riden y facilitacion del comercio,
entre otras, que van en la misma direccion de pditacion del MERCOSUR como

estrategia de desarrollo conjunto de sus paises.

Hay normativa referida al tema, se han desarroll@dmiones en diferentes momentos,

también se encontraron multiples trabajos técmjc@sbuscan contribuir con elementos de

* http://www.telam.com.ar/notas/201503/99452-casa-patria-grande-mercosur-florisvaldo-fier-
rosinha.html
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analisis y propuestas en sectores concretos, pgudmo faltan antecedentes y expresion
de voluntades para generar iniciativas concretasigéeso de Bolivia, como antes el de

Venezuela, enriquece y torna a la vez mas complajasionante, la tarea de construir el
MERCOSUR.

Citando a Kreimerman (2013) cuando se trata dgriatgartes, “uno mira primero lo que
es exterior, la parte comercial; después empiendirar lo que es energia, lo que es
produccion, y termina concluyendo que los mecanssd®integracion también tienen que

ser politicos™.

Este trabajo buscd, en este sentido, contribuareeir masa critica de ese primer analisis
comercial, para identificar cadenas de valor yaamdeladas o indicios de desarrollos
incipientes de éstas. Tales cadenas determinahilpteiles y, para otras que no tuvieron
desarrollo con las condiciones disponibles, prdpoer también una base de
conocimiento del comercio para el plan de acciotitipa regional necesaria para
propiciarlas (en este sentido, sera necesario iastwdmo apoyar y de qué forma
interactuar con cadenas consideradas estratégica®lominar las restricciones especificas

para cada una a tal integracion productiva deseada)

Algunos pasos posteriores podrian constituirse coomplemento de un conocimiento

mas acabado del potencial con que cuenta el blegagpletando el analisis del comercio

en perspectiva de la IP desde el punto de visteada uno de los otros cinco paises del
MERCOSUR, tendiendo puentes de puntos de encuguérpermitan consensuar espacios
estratégicos y concretos para el impulso de lassreld produccién compartida en esta
nueva orientacion sectorial que se retomé en losas tiempos desde fines de 2014.

El camino a transitar para influir sobre las fusrziel desarrollo en direccion a la
produccion conjunta es de muy vastas dimensiond®®po y en extension, y mas aun
cuando se trata de un desarrollo conjunto de Iésepadel bloque. Félix Pefia propone
ademas, como acciones directamente vinculadasPa jade caracter horizontal, avanzar
en definir reglas de juego para inversion prodactide emprendimientos de alcance
transnacional y con el aprovechamiento del mereadgliado, superar insuficiencias en el

plano de la conectividad fisica y de la facilitaccoiel comercio.

** Roberto Kreimerman, Ministro de Industria de Uruguay en 2010
http://www.mercosurabc.com.ar/nota.asp?ldNota=3723&IdSeccion=7
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Queda planteada entonces la pregunta si, en congant otras de las tantas acciones
estratégicas concretas de trabajo que se planggarigs paises que comparten un espacio
geografico regional, se gestara la suma de volestadra llevar mas auan al plano de la
realidad lo que en el plano de las ideas siguergede masa critica para seguir avanzando
en un MERCOSUR mas sélido, mas integrado, mas MERJIRD Porque, citando a Henri

Bergson, “el futuro no es lo que va a venir, smgue vamos a hacer”.
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Vill ANEXOS

‘MEDICION I: TABLAS ESTADISTICAS

Tabla I: Comercio en millones de USD con los paikeMIERCOSUR - Promedios anuales por categoridgaseigoria

. Promedio . Promedio
Importaciéon anual 95-13 Exportacion anual 95-13
C ias BECy Sub gorias | 1} L] v \' VI Vil M I ] 1 v \'J Vi Vil X
No especif 1,22 1,81 1,07 2,24 4,12 3,92 2,91 2,30 2,60 0,63 0,62 0,53 0,95 3,23 2,04 1,19
a-Bs Primarios 404,83 404,27 365,67 907,57  1.656,68| 1.923,03  2.678,14 992,35  1.80561  1.903,14  1.388,07  1.152,99  1.548,33  1.980,28  1.509,23  1.433,33
b-Bs Intermedios
b.1-P&C 1.036,1 1.101,2 625,5 1.550,2 2.928,2 4.671,0 4.275,8 1.996,9 857,6 757,7 540,5 945,0 1.516,2 1.960,2 2.173,7 1.062,7
de bienes de capital excepto eq. de transp. 211,3 2238 155,7 350,4 462,5 666,0 588,4 335,5 117,1 180,4 163,1 206,6 350,9 4842 4854 250,4
de equipo de transp. 824,7 877,4 469,8 1.199,8 2.465,7 4.005,0 3.687,4 1.661,3 740,5 577,3 377,4 738,5 1.165,3 1.476,0 1.688,2 812,2
b.2-Semielaborados 2.029,9 2.538,0 1.968,4 3.763,1 5.209,4 6.235,4 5.547,6 3.510,9 1.951,5 2.125,2 2.018,9 2.934,8 4.429,6 5.393,9 4.871,9 3.023,5
Alim. y Bebidas elaborados destinados a la ind. 54,6 72,2 53,5 65,9 110,3 154,2 208,6 85,9 394,4 349,5 194,2 230,6 698,38 1.011,8 916,5 461,3
Combustibles y lubricantes elaborados- Otros 130,8 198,7 195,0 257,9 407,8 656,0 343,1 295,8 199,6 183,6 289,9 384,5 525,3 511,8 263,1 3236
Combustibles y lubricantes elaborados-Gasolina 14,2 84,2
Suministros ind. Elaborados 1.830,4 2.267,1 1.720,0 3.439,3 4.691,2 5.425,2 4.996,0 3.129,2 1.273,2 1.592,1 1.534,9 2.319,7 3.205,5 3.870,3 3.692,3 2.2386
c-Bs Finales
c.1-de Capital 499,0 1.382,9 620,3 2.441,1 2.987,6 3.284,9 3.182,8 1.885,9 635,2 928,6 592,9 924,1 1.964,9 3.196,5 4.395,0 1.465,8
Bienes de capital excepto eq.de transp. 353,1 836,0 438,0 1.553,8 1.946,9 1.491,8 1.234,2 1.073,0 222,7 273,3 242,0 292,7 612,9 756,4 691,3 391,9
Equipos de transporte industrial 145,9 546,9 182,3 887,2 1.040,7 1.793,2 1.948,6 812,9 412,5 655,4 350,9 631,4 1.352,0 2.440,1 3.703,7 1.074,0
¢c.2-de Consumo 813,0 1.777,6 1.083,0 2.362,6 3.679,6 4.936,4 5.941,3 2.540,6 2.157,4 2.754,1 1.523,7 2.116,1 5.071,3 8.102,6 8.422,8 3.646,5
Alim. y bebidas bésicos para consumo en hogares 27,5 49,7 43,6 32,3 39,1 49,8 61,1 38,5 375,8 317,9 185,2 235,5 441,3 673,2 626,8 345,4
Alim. y bebidas elaborados para consumo en hogares 244,4 323,6 201,9 159,3 258,2 337,1 240,3 227,6 948,3 914,6 453,5 713,7 1.191,0 1.959,5 2.259,4 995,0
Art. de consumo durables 79,7 196,5 132,5 234,5 247,1 120,1 82,8 155,5 94,9 23,5 14,0 32,6 56,4 54,5 44,1 35,9
Art. de consumo no durables 159,9 341,0 235,3 363,83 534,3 684,4 520,8 376,7 364,5 495,9 385,5 551,8 929,1 1.149,2 1.328,6 643,6
Art. de consumo semi durables 142,7 321,7 180,6 291,5 420,0 439,7 314,3 285,1 135,0 84,1 34,8 54,9 107,6 136,1 125,0 79,6
Equipos de transporte no industrial 54 36,2 16,4 32,5 57,6 34,2 18,9 29,2 8,1 2,5 1,5 3,1 6,4 6,6 1,9 3,7
Equipos de transporte-automotores de pasajeros 153,3 509,0 272,8 1.248,7 2.123,3 3.271,1 4.703,2 1.428,0 230,9 915,7 449,3 524,6 2.339,5 4.123,5 4.037,0 1.543,5
Total subperiodo 4.784,0 7.205,8 4.6640  11.0268  16.4655  21.054,7  21.628,6  10.929,6 7.410,0 8.469,4 6.064,7 8.073,5 14.531,2  20.636,6 213747  10.637,4
Notas:
1) Los valores promedio de importacion y de exportadé cada subcategoria BEC para los subperiodbd/Ilse obtuvieron efectuando un promedio anuaing de

los tres afios dividido en 3) para obtener los eal@romedios anuales del subperiodo. Los subpexiogyll estan compuestos de un Gnico afio (192613,
respectivamente), por lo que los valores correspoados de esos afios.
2) Los valores promedio para el periodo 1995 — 201&krilaron con promedios ponderados, teniendaenta los 19 afios que comprende el periodo

Fuente: Elaboracion propia en base a datos de CGWOER

121 |Pagina



Comercio en el MERCOSUR en perspectiva de la Integracién Productiva
Una aproximacidn desde Argentina

Tabla Il: Comercio con los paises de MERCOSUR -idhaaicion por categoria y subcategoria

Promedio Promedio

Importacién anual 95-13 Exportacion anual 95-13

Categorias BEC y Subcategorias | 1} m v \) \'/| Vil M 1 1 n v \) \'/| Vil X
b-Bs Intermedios 64% 51% 56% 48% 49% 52% 45% 50% 38% 34% 42% 48% 41% 36% 33% 38%
b.1-P&C 22% 15% 13% 14% 18% 2% 20% 18% 12% 9% 9% 12% 10% 9% 10% 10%
de bienes de capital excepto eq. de transp. 4% 3% 3% 3% 3% 3% 3% 3% 2% 2% 3% 3% 2% 2% 2% 2%
de equipo de transp. 17% 12% 10% 11% 15% 19% 17% 15% 10% 7% 6% 9% 8% 7% 8% 8%
b.2-Semielaborados 42% 35% 42% 34% 32% 30% 26% 32% 26% 25% 33% 36% 30% 26% 23% 28%
Alim. y Bebidas elaborados destinados a laind. 1% 1% 1% 1% 1% 1% 1% 1% 5% 4% 3% 3% 5% 5% 4% 4%
Combustibles y lubricantes elaborados- Otros 3% 3% 4% 2% 2% 3% 2% 3% 3% 2% 5% 5% 4% 2% 1% 3%
Combustibles y lubricantes elaborados-Gasolina 0,3% 1% 0%
Suministros ind. Elaborados 38% 31% 37% 31% 28% 26% 23% 29% 17% 19% 25% 29% 22% 19% 17% 21%
c-Bs Finales 27% 44% 37% 44% 40% 39% 2% 41% 38% 43% 35% 38% 48% 55% 60% 48%
c.1-de Capital 10% 19% 13% 22% 18% 16% 15% 17% 9% 11% 10% 11% 14% 15% 21% 14%
Bienes de capital excepto eq.de transp. 7% 12% 9% 14% 12% 7% 6% 10% 3% 3% 4% 4% 4% 4% 3% 4%
Equipos de transporte industrial 3% 8% 4% 8% 6% 9% 9% 7% 6% 8% 6% 8% 9% 12% 17% 10%
c.2-de Consumo 17% 25% 23% 21% 22% 23% 27% 23% 29% 33% 25% 26% 35% 39% 39% 34%
Alim. y bebidas bdsicos para consumo en hogares 1% 1% 1% 0% 0% 0% 0% 0% 5% 4% 3% 3% 3% 3% 3% 3%
Alim. y bebidas elaborados para consumo en hogares 5% 4% 4% 1% 2% 2% 1% 2% 13% 11% 7% 9% 8% 9% 11% 9%
Art. de consumo durables 2% 3% 3% 2% 2% 1% 0% 1% 1% 0% 0% 0% 0% 0% 0% 0%
Art. de consumo no durables 3% 5% 5% 3% 3% 3% 2% 3% 5% 6% 6% 7% 6% 6% 6% 6%
Art. de consumo semi durables 3% 4% 4% 3% 3% 2% 1% 3% 2% 1% 1% 1% 1% 1% 1% 1%
Equipos de transporte no industrial 0% 1% 0% 0% 0% 0% 0% 0% 0% 0% 0% 0% 0% 0% 0% 0%
Equipos de transporte-automotores de pasajeros 3% 7% 6% 11% 13% 16% 22% 13% 3% 11% 7% 6% 16% 20% 19% 15%
Total subperiodo 4.784,0 7.205,8 4.664,0 11.026,8 16.465,5 21.054,7 21.628,6 10.929,6 7.410,0 8.469,4 6.064,7 8.073,5 14.531,2 20.636,6 21.374,7 10.637,4

Fuente: Elaboracion propia en base a Tabla |, tiesdee COMTRADE
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Tablas IlIl: Comercio con los paises de MERCOSURtrdPes y tendencias por etapa productiva (MM U$S)

lll.a) Bolivia

Importacién
Categoria Etapa productiva 1995 98-00 01-03 04-06 07-09 10-12
Bésicos, destinados a la N
. N Primaria 03 36 2,0 6,2 16,3 50
industria
Bésicos, para consumo en .
Final- de consumo 03 0,6 2,5 8,1 12,0 21,5
Alimentos y hogares
bebidas . :
Elaborad?s, dest{nados ala Infermefila 04 00 00 00 10 00
industria Semiterminados
Flaborados, para consumo g,y 4e consumo 46 36 15 30 37 63
en hogares
Bésicos Primaria 1,7 0,7 31 12,2 13,0 9,5
Suministros
Industriales i
Int dia-
Elaborados ntermecia %8 1.2 29 7,0 128 131
Semiterminados
Basicos Primaria 29,0 6,4 206,5 132,0 738,4
Combustibles y N Intermedia-
. Elaborados, Gasolina . . 1,3 - - - - -
Lubricantes Semiterminados
Ints dia-
Elaborados, otros n.erm% @ 0,0 0,0 0,0 - -
© Semiterminados
]
©
«@ Bienes de capital Final- de capital 0,2 0,1 0,1 79 0,7 0,1
Bienes de capital
P&C de Bs de Capital Intermedia- P&C 0,1 0,1 0,1 0,8 0,1 0,4
Vehiculos de pasajeros Final- de consumo - 0,1 0,0 - -
Vehiculos de transporte N B
N R Final- de capital 0,1 0,0 - 0,5 0,0
Equipos de industrial
transporte Vehiculos de transporte no .
N N Final- de consumo - - - -
industrial
P&C de transporte Intermedia- P&C 0,3 0,1 0,0 0,1 0,0 0,1
Bs de consumo durables Final- de consumo 0,8 1,2 0,3 0,1 0,3 0,4
Otrosarticulos | SSHCCOMSUMOSEM ) e consumo 05 10 05 03 15 28
durables
Bs de consumo no durables  Final- de consumo 1,2 0,2 0,1 0,0 0,6 0,9
Total Bolivia 1351 58,5 197 252,9 194,1 798,5

Fuente: Elaboracion propia en base a datos de CGWOER
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4,4

31,2

0,2
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03

2,2

08
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Tasa promedio
anual
acumulada

16%

31%.

-20%

11%

17%

-100%

-5%

-100%

-100%

-6%

-2%

15%.

1995 98-00

10,5

35

22,5

75

4,7

38

0,0

2,2

1,0

254,0

20,4

03

21,6

15,1

08

0,0

3,7

0,7

281,9

Integracion Productiva
Argentina

Exportacion
01-03 04-06 07-09 10-12

18,8 11,6 16,1 28,5
14 2,9 37 6,5
181 9,6 10,4 98,4

41,7 48,7

41 6,1

109,7 184,8
0,0 0,0 0,0 0,0
0,2 03 09 11,5
27,2 24,3 53,2 80,5
10,0 101 193 37,2
0,2 0,4 0,2 0,7
21 6,7 17,6 48,0
01 0,0 0,4 0,2
16 2,0 36 48
0,6 11 2,8 39

2,9 6,5

373 64,0
209,8 264,8 529,4 742,2

2013

17,9

30

77,5

42,2

01

10,7

0,0

6,8

53

Tasa promedio
anual acumulade

3%

5%

2%

6%

8%

6%

-100%

-14%

14%

13%

24%

6%

10%

-3%

9%

6%



I1l.b) Brasil

Comercio en el

Categoria

Basicos, destinados ala
industria

Basicos, para consumo en
Alimentos y hogares

bebidas Elaborados, destinados ala

industria

Elaborados, para consumo
en hogares

. Basicos
Suministros

Industriales
Elaborados

Basicos

Combustiblesy

Lubricantes Elaborados, Gasolina

Elaborados, otros

Brasil

Bienes de capital
Bienes de capital

P&C de Bs de Capital

Vehiculos de pasajeros

Vehiculos de transporte
Equipos de industrial
transporte Vehiculos de transporte no

industrial

P&C de transporte

Bs de consumo durables

Bs de consumo semi
durables

Otros articulos

Bs de consumo no durables

Total Brasil

Etapa productiva 1995 98-00
Primaria 100,8 62,8
Final- de consumo 19,0 45,3
Inte ia-
n'ermeldla 169 sg8
Semiterminados
Final- de consumo 208,6 261,6
Primaria 176,6
Intermedia-

Semiterminados

Primaria 0,2 32
Intermedia-
- 58 -
Semiterminados
In'termeldla- 339 34
Semiterminados
Final- de capital 344,7 828,2
Intermedia- P&C 209,7 220,5

Final- de consumo |

Final- de capital 122,1 505,6
Final- de consumo 44 26,6

Intermedia- P&C

Final- de consumo 751 192,4
Final- de consumo 109,7 269,0
Final- de consumo 1449 314,7

4.176,0 6.349,5

- % B

MERCOSUR en perspectiva de la

Una aproximacidn
Importacion
01-03 04-06 07-09 1012
280 52,4 70,6 9,6
36,4 20,2 25,1 24,9
49,7 61,8 102,1 1393
1764 142,2 21,9 29,1
220,0. 464,2 622,2
1599,1 31937 44013
38,7 04 02 02
19 32,8 9,8 2755
4350 1526,1 19382 1.486,4
1538 340,7 457,6
255,7 12472 21141
1768 83,4 1.0089 1.746,4
14,0 322 6 34,1
4515 11581 23933
1308 286 24,3 1188
1602 25,7 364,5 3794
284 337,5 503,8 629,3
4.147,4 9.936,3 146358 19.191,4

Fuente: Elaboracion propia en base a datos de CGWOER

39143

desde Argentina
Tasa promedio
anual acumulada
2013 1995 98-00
95,7 0%: 71,6 849,4
24,2 1% 3319 272,5
1201 5% 1655 202,6
1993 0%: 720,0 654,7
9% 202,3

6% BISS

01 -2% 604,3

-100% 63,0

17 -15% 51,3
12287 %

22%
1.894,8 16% 380,7
18,8 8% 23
9% 693,5
82,4 1% 779
277,4 5% 83,2
478,2 % 1253
18.801,6 9% 5.484,1
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1506 e

890,2

107L4.........

620,5

625,8

06

512,6

85

398

199,7

6.664,7

Integracion Productiva

10-12

13245

586,4

563,3

Exportacion
01-03 04-06 07-09
825,7 787,6 11247
157,3 210,0 3832
144,1 149,0 4319
313,5 419,2 644,2
721 1 1ﬂl£ 86,
11203 1.651,0 2.078,2
360,6 1211 116,7
263,0 264,8 2851
1624 142,
130,0 153,2
429,9 471,5
3358 464,8 1.095,3
0,7 08 17
356,4 666,9 1.060,5
6,8 88 128
143 15,0 34,6
166,8 2843 466,7
4.859,8 5.926,8 10.534,4

1.360,1

82

45,6

522,1

15.100,6

2013

7795

5713

4433

1.024,2

187,7

09

1.587,6

89

47,9

619,1

15.638,9

Tasa promedio
anual acumulada

1%

3%

6%

2%

-4%

6%

-13%

-100%
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3%
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13%

-5%
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-11%
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9%
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Comercio en el MERCOSUR en perspectiva de la Integraciédn Productiva
Una aproximacidn desde Argentina

lll.c) Paraguay

Importacn Tasaromedio Exportaion Tasaromedio
anual aoumulada anual acumulada
Categoria Eapaproductiva = 1995 %0 0003 0406 009 010 piit) 1995 %0 00 0406 0709 bl51] n
Py Primara vooosy W me o 6 0 W6 184 3 & 4 11 83 1
. B RCOBTOET e oo 0 w0 10 18 3 % 1t 1 8 i 1% 89 U1 11 %
Alimentosy hogares
bebi ' -
vtits | Bt desnados ala - temedi 0 uooou 5 ) 7 08 W w4 6 B3 13 8 B
industria Semitemninados
Mol PRI i oo 5 TR 0 i 1 20 & ome  mp 4 % om B B9 B
enhogares
y Bisns Primara n T TRy i 14 52 B m B0 » bl 91 %5 5%
Suministros
st -
s Hiboras emeds w5 89 &1 81 W I g4 e m mp o 3 % B
Semitemninados
Bisns Primara . . . . . i BSB 8 0 0 A0
Combust -
om L.|5|esy Elaborados, Gasolina emedi - - - - - nl - - - - - -100%
Lubricantes Semitemninados
Intermedia-
Hiorados otos e M6 B W2 188 B W W - ] ER ) B 33 3 28 5
b Semitemninados
: Benesdecptd  Fn- decpit 0 050 ) 1 08 W oo oo %0 %9 s % 5
< Bienes de capita
PiCdebideCaptd  nemedis PAC ) w0 o 09 ) woom 31 50 83 59 5 50 5
Vehiculos de pasajeros  Final- de consumo - 00 01 - - 20 3 20 48 69 15 19 1%
. ehialsde gt i w0 o 3 . 7" n % W oou W 198 185
Equiposde industra
trpore | Vehi
ot | Veilos e AISEnD o w0 W i . 05 W oow W 0 0 0l g
industrial
PiChetrmspote e PAC o w0 o ) ) o W )T 108 16 159 168 5
Bs de consumo durables  Final- de consumo 02 03 01 01 01 00 00 144 9 4% 13 88 12 187 125 %
Otos s M;""‘:l’"”“’"' Fird d consumo » wooy 08 155 w 100 ] 1n2 ] 6 BS 6 155 1
urables
Bs de consumo o durables  Final- de consumo 06 06 09 20 67 61 i 8 194 077 058 B9 132 1907 3 b))
Totd Py mg W ms W ume w2 % g3 b0 B Wes B L Lmg %

Fuente: Elaboracidn propia en base a datos de CGWOER
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Comercio en el MERCOSUR en perspectiva de la Integraciédn Productiva
Una aproximacidn desde Argentina

l1l.d) Uruguay

Importacion Tasapromedio Exportacign Tasa promedio
anudl aoumulada anual acumulada
Categoria Eapaproductiva | 1995 %00 063 0406 07-09 1002 013 1965 %00 003 0406 009 02 0
Paraguay Primaria 09 01 0 54 91 06 0 R 15 89 19 135 56 508 19 1%
Biscos,
‘ L T — 7 B 0w 3 03 o woom s oo 82w W 5 8
Alimentosy hogares
bebidas | Elaborados, destinados ala  Intermedia-
o o 71 0 25 16 31 1 57 R 9 9% 82 B1 16 %8 08 0%
industria Semitemminados
Elaborados, paraconsumo
Final- e consumo n9 524 B0 138 06 303 313 i 65 %0 526 557 106 5 195 o
enhogares
» Bsicos Primaria 39 m 53 91 7 106 04 & 19 59 187 Ein 'y 05 620 %
Suministros
Industrizles Intermedia-
Elaborados L %3 09 3 1606 183 867 01 S m7 ;s m3 395 5099 6088 815 o
Semitemminados
Bisicos Primaria . . . . . m s 1 0 18 83 92 b
Combustiblesy X Intermedia-
X Flaborados, Gasolina L 70 -100% 01 100%
Lubricantes Semitemminados
Intermedia-
] Bl oos BCom % g m W oo ome omsom ® ®m3 W3 m #
] Semiterminados
3 Benesdecptl  Fina decapitl ! 52 i 19 63 I 53 B 20 03 19 11 [ 1m0 107 [
Bienes de capital
P&CdeBsde Capital  Intermedia- P&C 13 18 10 64 16 4 20 k) 97 182 105 146 %5 33 32 Th
Vehiculos de pasajeros  Final- de consumo 10 B2 169 15 92 U7 408 5 81 1) 86 189 31 83 A1 8%
Vehiculos de transport
' SNACEIESONE et gl B M3 s &l ) & %7 % om m s B omp Wl 16 1%
Equiposde industrial
transporte | Vehig
pe | Vehiaosdetarspeno L oo 10 96 23 03 . 01 01 14 54 15 05 14 " 2 08 0%
industrial
PACdetansporte  Intermedia-P&C %7 3 178 01 §3 EY 15 5% 81 I 104 32 19 %0 116 %
Bsde consumo durables  Final- de consumo 36 26 13 56 22 09 00 W A 96 45 19 09 0l 145 %
| Bsde consumosemi
Otros articlos s Fina-de constmo 03 05 11 53 14 57 u5 % u1 86 16 50 up 54 509 '3
Bs de consumo no durables ~ Final- de consumo 3 U2 57 00 pik} 81 393 T m 2 93 105 m4 m7 m9 T
Total Uruguay 863 %) 1998 %2 349 5613 508 3 6628 %54 56,5 87 15034 18347 187 %

Fuente: Elaboracion propia en base a datos de CGWOER
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Comercio en el MERCOSUR en perspectiva de
aproximacidn

lll.e) Venezuela

Categora Etapa productiva
Basicos, destinados ala L
L Primarios
industria
Basicos, destinados al

: Finales- de consumo
Alimentosy | consumo en hogares

bebides | laborados, destinados ala  Intemmedios-

industria Semiterminados
Flaborados, destinadosal
Finales- de consumo
consumo en hogares
N Basicos Primarios
Suministro
Industriales Intermedios-
Elaborados o
Semiterminados
Basicos Primarios
Combustibles Intermedios-
R i Elaborados, Gasolina o
Lubricantes Semiterminados
« Intermedios-
b Elaborados, otros o
] Semiterminados
] Bienes de capital Finales- de capital
" bienes decaptal
P&CdeBsde Capital  Intermedios- P&C
Vehiculos de pasajeros  Finales- de consumo
Vehiculos de transporte
. . w Finales- de capital
Equipos de industrial

transporte Vehiculos de transporte no

o Finales- de consumo
industrial

P&Cdetransporte  Intermedios: P&C

Bs de consumo durables  Finales- de consumo

, Bsde consumosemi
Otros articulos Finales- de consumo
durables

Bs de consumo no durables  Finales- de consumo

Total Venezuela

Fuente: Elaboracion propia en base a datos de CGWOER

111.f) Mundo

Una

19%

3

%0

33

58

083

Importacidn
0406

0709

100

desde

Tasapromedio
anual

03 acumulada

02 1™

-100%

-100%

01 Bl

00 B%

198 T

-100%

-100%

-100%

01 -6

-100%

-100%

12 R

-100%

02 1%

01 1%

516 1%
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1692
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1910

132
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1067

182
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134
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855
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Comercio en el MERCOSUR en perspectiva de la Integraciédn Productiva
Una aproximacidn desde Argentina

Tasa promedio

anual Exportacion Tasa promedio

anual acumulada

Importacion
Categorfa Bapaproductiva | 19 R0 0B 06 079 i) | miada g5 %400 e (406 0749 01

Ba’"”’;::;:’f':”“" Praios W ®m3 W3 Il 12 156 s Wy 8WF e B2 SIEE 8B 6Kl )
s dealod ey m om0 W5 B om0 ®2 W I YO T T D Y LR LR ) 5

Alimentosy | consumo en hogares
bebidas | Hlaborados, destinados ala  Intermedios-

o Gt et s mWe ®S %6 2 W4 m R TVTRT Y B/ SR V- Y SN 1T N 3/ R 1) &
industria Semiterminados
Flaborados, destinadosal
Fdesdeonsmo  GI8 M0 B3 i sy w5 T B a2 43S 62 T39 T8 A
consumoen hogales
i Bisias Prmaris ws o owe WY ML Mg Lm0 136 MoLMp 1m0 1% 27 4s w3 e 105
uministros
Industriales Intermedios-
Eirads et 658 SON3  SMB8 M4 B3 UseT DA T SN YO Y S YRR - YRR T S Y11 %
Semiterminados
Bisns Prmarios we om0 ms W W ms L m 1M a2 a9 2957 ass 23 1851 B
Combustibles Intermedios-
OV oo Gaolna. % - . - - - o - - - . . 00
Lubricantes Semiterminados
Do orns T ®s By oms W VI TR T B 6 w893 w2 Um0 819 #
P Semiterminados
s Bensdecptd  Frdesdecat | AU09  SSNS 2068 SNS 8NN3 %MD 89D @ Wy &3 s 83 L LM Lk &
Bienes de capital
MCdebsdeCptd  InemedosPAC 1980 281 LWL 282 36T 612 B % om0 M3 s @ @3 s o A
Vehialosdepasieos Frdesdeconumo. T2 LD6Y ST lsi7  3BLS B 78 BB WS 87 2 20 sl Am 17%
, Vlisde e L el @0 189 W) 1m0 6 MG W owms W1 @1 wsg W] W0 S 15
Equiposde industrial
transporte i
? ve"""'“;:i:;::m"" Fdesdeorsim M5 W4 M9 B) W %55 s w03 63 75 ) 154 15 18 5
PCletaspote  ItemedosPRC|  LS60 2497 L3 IS4 4EI8 7852 7988 W oms sss T8 L9 Lml s 2m A
Bsde consumo durables  Finales- de consumo) 815 B3 332 6674 10695 w1 7880 3% w4 313 57 00 1195 %2 782 -
Otos artulos Mem:::::”m' Fdesdeorsmo 850 L2 05 B9 LWl a5 1947 % sug W 180 WS owms s B 74%
Bdeamsmomdudes Frdesdeconumo. 096 L9 886 1@3  IBLY 1B 309 Moo@s Mo M L4 UKD B0 2 %
ToalTutd NMF D4 WM DSSE WA MBS 686k W NS M3 BOB0 NS4 S8 TS MS09 %

Fuente: Elaboracion propia en base a datos de CGWOER

128 |Pagina



