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SUS FINES

a) Realizar investigaciones cientificas sobre problemas de
economia bancaria nacional;

b) Completar la ensefianza de la citedra de «Economia y
Técnica bancarias», ejercitando a los alumnos en la préctica
de la investigacién cientifica de los problemas bancarios;

¢) Compilar y mantener al dia las principales series de esta-
disticas bancaria nacional y sus correspondientes graficos;

d) Reunir y manténer al dia antecedentes, estados, memo-
rias, estadisticas e informaciones de los principales bancos
extranjeros; _

e) Preparar la bibliografia completa, por autpres, de las pu-
blicaciones que traten sobre: bancos, moneda, crédito y cambios;

f) Preparar la bibliografia por materias de las publicaciones
(libros, folletos, revistas, periddicos, etc.) que traten de las
cuestiones afines al Instituto y dé acuerdo con la clasificacién
adoptada; -

g) Hacer la resefia bibliografica de las obras aparecidas y
de los articulos de revistas y diarios de interés para el conoci-
miento de las cuestiones propias .del Instituto, las que se pu-
- blicardn en el Boletin Bibliografico de Ciencias Econémicas;

h) Reunir y mantener al dia la coleccién de memorias, esta-
tutos, balances y antecedentes de todos los bancos del pais;

i) Formular periddicamente la némina de las publicaciones
de interés para el Instituto que convenga incorporar a la Bi-
blioteca; _ ' . ,

J) Hacer traducciones o sintesis de estudios extranjeros de
interés especial para el Instituto; :

k) Informar sobre las consultas que por intermedio del De-
cano se formulen al Instituto sobre cuestiones de economia,
téenica y legislacién bancarias;

1) Publicar los resultados de las investigaciones realizadas.
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PROPOSITOS

Si volvemos la mirada hacia el origen de los Ban-
cos, no dejaremos de maravillarnos al considerar como
una institucién nacida para atender pequeilas nece-
sidades personales, haya podido alcanzar el grado de
potencialidad econémica y social que ostenta actual-
mente, Yy que constituye hoy uno de los grandes ele-
mentos de la vida pablica.

Si al principio los Bancos surgieron como simples
casas para el cambio monetario manual y para el
depoésito regular, para comodidad y seguridad pri-
vadas, hoy, con la maravillosa evolucion alcanzada
y que responde a las nuevas necesidades de la poli-
tica internacional, asumen un cometido de la méas
alta importancia, frente a todas las formas de la civi-
lizacién contemporanea.

El banquero es el intermediario universal para el
comercio del dinero y se erige cada vez maés en el orga-
nismo indispensable del trafico econ6mico. Se crean
7y desarrollan nuevas formas de titulos-de crédito, y
el depdsito al elevarse a la categoria de medio de
pago, entra en la circulacidn, y aumenta asi la poten-
cia y la capacidad de los bancos para movilizar y
distribuir la riqueza. La técnica bancaria contempo-
ranea tiende a estudiar y coordinar las formas més
diversas para asegurar a los bancos su rol de inter-
mediarios en todas las relaciones econdmicas.
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El incremento del valor de las masas humanas y
las instituciones politicas democréticas y liberales,
han promovido el espiritu de asociacién, substitu-
~ yendo la fuerza individual por la colectiva. Los gran-
des medios de accién del mundo contemporéaneo per-
tenecen a los bancos, lo que ha hecho decir a Key-
serling que: «Los banqueros tienen hoy un poder que
pOCOos reyes poseyeron nunéa.

Por otra parte, las soluciones eficaces a las dificul-
tades econémicas presentes, son de orden internacio-
nal, lo que obliga a una mayor cultura econémica
colectiva y a un mejor conocimiento de los principios
fundamentales de la ciencia econémica, sobre los cua-
les puedan fundarse soluciones adecuadas.

Por @ltimo, ha de tenerse presente que la economia
y la técnica bancarias estan evolucionando franca-
mente del emplrlsmo a las soluciones cientificas.

La economia bancaria, parte integrante de la
economia politica, en su natural desarrollo ha adqui-
rido aspectos tan diferenciados de su tronco que le
dan autonomia propia y sus principios son insufi-
cientemente conocidos y poco divulgados, lo que difi-
culta la exacta comprension de los fenémenos banca-
rios y monetarios contemporaneos.

Este trabajo no constituye' una investigacién ori-
ginal, como otros publicados por este Instituto, y
s6lo acredita una labor de traduccién y adaptaciéon
de estudios ya realizados por autores, cuya biblio-
grafia incluimos, especialmente: Garrone, Mengarini,
Fontalirand y Ziccoli, a los cuales seguimos en la parte
pertinente y a cuyos trabajos deberan dirigirse los
que quieran conocer las fuentes originales.

Nuestra finalidad ha sido difundir y divulgar los
principios fundamentales y basicos sobre los cuales
descansa toda la estructura bancaria contemporanea,
y para ello hemos acudido a fuentes que considera-
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mos autorizadas, y a las cuales corresponde, no a
nosotros, todo el mérito dé lo bueno que puede en-
contrarse en esta publicaci(')n. Esto no nos ha impe-
dido agregar conceptos propios, de acuerdo con los
propésitos que nos hemos impuesto al emprender
el trabajo.

Para no darle el aspec‘to formal de un' trabajo de
investigacién propia y, a la vez, para facilitar la lec-
tura, en lugar de las citas bibliograficas y de las
notas agregadas al pie de cada pagina, hemos prefe-
rido eliminar unas y otras, agregando al final una bi-
bliografia, donde pueden encontrarse todas las fuentes
utilizadas para redactar este trabajo y a las cuales
deben acudir los que quieran ampliar los conceptos -
expuestos, o tomar los mismos de sus fuentes origi-
nales.

El Instituto de Economia Bancaria al publicar
este trabajo, se,propone cumplir tres propdsitos que
entiende son inherentes a su funci6n. En primer
lugar, se propone facilitar el estudio de la economia
y técnica bancarias a los alumnos de las Facultades
de Ciencias Econémicas; en segundo lugar esta des-
tinado a los directores de bancos, quienes podran
encontrar la doctrina en que puede apoyarse una
buena gestién bancaria; y en tercer lugar se dedica
a los empleados bancarios que tengan propdsitos de
superacion y al piblico en general que aspire a cono-
cer la estructura intima deél crédito, de los bancos y
de las operaciones bancarias.
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I. — DEFINICION DEL CREDITO

Sumario: Conveniencia en precisar el concepto econémico de crédite. —

‘Definicién corriente. — Critica a la definiciéon corriente. — Definicién
del crédito ajustada a la realidad. — Conceptos esenciales. — Elementos
constitutivos del crédito. — La conveniencia econdémica para las dos

partes que intervienen.

Para que el estudio y conocimiento de la materia que nos ocupa
tenga una base positiva es de todo punto conveniente precisar
fos conceptos fundamentales y fijar el contenido y alcance de
los términos més usuales.

El que primero conviene analizar es el concépto de «crédito»
base de toda la estructura bancaria.

Las definiciones corrientes del «crédito» deben ser examina-
das y aclaradas para que puedan ser utilizadas con propiedad
en el campo de la economia bancaria.

El erédito ha sido definido como <«el cambio de una rigueza
presente por una riqueza futura».

Esta definicién si bien no puede ser objetada, es en cambio,
demasiado general y es nuestro propésito adecuarla a la econo-
mia bancaria que constituye nuestro especial interés.

La consideracién del elemento tiempo como base exclusiva
del crédito ha hecho que puedan ser incluidas como operaciones
de crédito, algunas que cominmente no son consideradas como
tales y otras que no hay razén para incluirlas en esta categorfa.

Asi, en las operaciones de seguros hay una prestacién actual
y la posibilidad de una contraprestacién futura, sin embargo estas
operaciones no pueden agruparse en la categoria de operaciones

"de crédito. No podria tomarse como fndice diferencial el hecho
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de que en las operaciones de seguro la contraprestacion depende
de un acontecimiento incierto, puesto que la certeza de la futura
contraprestacién no es un requisito constante en las operacio-
nes de crédito.

La definicién que analizamos comprende entre las operacio-
nes de crédito la pféstacic’)n de servicios, pues como ocurre cast
siempre la retribuciébn es diferida, desde que se acostumbra
pagar a posteriori. Esto obligaria a considerar el mercado del
trabajo como una subcategoria del mercado del c¢rédito.

La definicién no distingue el caso en que el cambio se opere
entre dos personas o entre una persona y las fuerzas naturales,
puesto que en los dos casos las leyes econdmicas del fen6meno
son las mismas.

Asi, serfa operacién de crédito la siembra de trigo, desde que
la prestacién (siembra) y la contraprestacién {cosecha) estan
separadas por el tiempo.

Vemos, pues, que considerar el elemento tiempo, como ca-
racteristico de las operaciones de crédito, tal como se desprende
de la definicién, conduce a una serie de equivocos, que conviene
evitar para una clara teoria del crédito y de los bancos.

Una definicién que escaparia a las objeciones precedentes 'y
que se ajusta a la realidad de las operaciones que se cumplen
en el campo bancario podria ser la siguiente:

«Crédito es la facultad, obtenida o concedida, de disponer,
por un tiempo méas o menos largo, del ahorro ajeno, con la
obligacién de restituirlo.»

Esta definicién contiene dos conceptos esenciales: Primero,
que el objeto del crédito es el ahorro y no, por ejemplo, la pres-
tacién de servicios; segundo, que el crédito incluye la inter-
vencién de una segunda persona que utiliza el akorro acumula-
do por el capitalista.

Esta definicién tiene la ventaja de responder a la realidad
econémica como la conciben los que diariamente realizan ope-
raciones de crédito. ‘

Asi, el que goza de crédito en una plaza, tiene en el hecho
una verdadera facultad de disponer del ahorro ajeno. .
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Gorzar de un crédito de un milién de pesos en la plaza de
‘Buenos Aires, significa practicamente que la persona asi califi-
cada, encontrara una cantidad de personas (Bancos) dispuestas
a poner a su disposicién, en una u otra forma, bienes hasta el
monto -asignado. -

Es esencial del crédito, precisamente,\ la facultad, concedida
a algunos y negada a otros, de disponer del ahorro ajeno.

"De la definicién que hemos dado, surgen dos consecuencias
generalmente consideradas como elementos constitutivos del
crédito: El elemento tiempo y el elemento conflanza en la fu-
tura restitucién.

Estos elementos no siempre son parte integrante de las ope-
raciones de crédito. Asi, hay préstamos perpetuos en que se
promete el pago continuado del interés, pero no el reembolso.

Otras veces el ’ﬁiempo no aparece, desde el punto de vista
personal o juridico, como elemento indispensable en la opera-
cién. Asi, en los depdsitos bancarios a la vista, el uso del ahorro
ajeno no estd garantizado, ni aun por un tiempo minimo, no
obstante que, en realidad, el mutuario o banquero, tiene la es-
peranza y la confianza, basada sobre la experiencia, de que,
por lo menos una parte de los fondos a él confiados, quedarin
a su disposicién por un cierto tiempo.

Interesa poner de manifiesto que, asi como en derecho com er
cial, ninguna operacién se presume gratuita, en economia poli
tica suponemos que un acto se cumple solamente cuando haya
conveniencia econémica para las dos partes contratantes.

El prestatario busca el ahorro ajeno, Gnicamente cuando
pueda serle 1til y no es posible crear la utilidad sin el elemento
tiempo; por eso toda operacion de crédito incluye siempre, aun-
que ello no esté expresado formalmente, por lo menos la espe-
ranza si no la certeza, de poder disponer del ahorro ajeno,
por un cierto tiempo, aunque sea brevisimo.

Por estas razones deben excluirse de las operaciones de cré-
dito, desde el punto de vista econémico, los préstamos de bene-
ficencia realizados por generosidad ‘o altruismo, es decir, prés-
tamos gratuitos.



II. — OPERACIONES DE CREDITO

Sumanio: Conveniencia econdmica para el prestamista y el prestatario. —
La confianza no es suficiente para caracterizar el crédito. — Libertad

" para usar de la cosa prestada. — Habilidad econOmica del deudor para
producir utilidad. — El control sobre el objetivo del crédito. — El cré-
dito excluye las cosas no fungibles. — El riesgo, elemento importante y
fundamental del crédito. — El riesgo por oscilacién en los precios. —
Interdependencia entre el mercado del crédito y el movimiento de los
precios.

Para que haya operacién de crédito es indispensable que la
conveniencia econdmica exista tanto para la parte que se des-
prende del propio ahorro, como para la parte que lo recibe.

Para el prestamista esta conveniencia corisiste, en general,
en la confianza de recibir una contraprestacién, que la mayor
parte de las veces implica recibir un interés, mientras que otras
veces consiste en servicios y no en bienes, como seria la admi-
nistracidn gratuita de la cosa, en cuyo caso el goce del ahorro
ajenc se compensa COn un Servicio.

No es por cierto indispensable que tales contraprestaciones
sean completamente gratuitas, es suficiente que cuesten al
prestamista menos de lo que costaria si no concediese al pres-
tatario el uso del propio bien. ¥n la diferencia entre los dos’
precios estd la remuneracién por el uso del ahorro. '

En la técnica bancaria encontramos los dos tipos, en la remu-
neracion de los depbsitos bancarios a la vista, en que algunas
veces se paga interés y otras se retribuye con servicios, como
es el de pagar los cheques por cuenta del cliente.

Para que exista conveniencia de parte del prestatario es
indispensable que éste tenga la facultad de usar la cosa reci-
bida, en su propio interés. Usar la cosa en el propio interés no
excluye, desde luego, que el prestatario pueda también usarla
en el interés del prestamista, pero la circunstancia de que la
cosa recibida sea usada (inicamente en interés de quien la en-
trega y no en interés del que la recibe, excluye el concepto de
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crédito. Asi, los depésitos de titulos en custodia no constituyen
" operaciones de crédito.

Esta distincidn es clara si se tiene en cuenta que la operacién
de crédito esta caracterizada por el hecho de que, quien entrega
la cosa propi:;\ obtiene una contraprestacion, ya sea en forma

. de intereses o en forma de servicios. En cambio, no es operacién
de crédito aquella en la cual quien da la propia cosa no sblo
no cobra, sino que paga para que otro la tenga. El hecho de
que quien recibe la cosa exija una remuneracién para tenerla,
demuestra claramente que para él, recibir la cosa, no solamente
no es Gtil, sino que exige un sacrificio, que se dispone a realizar
en vista de una remuneracion, distinta de la posibilidad de usar
de la cosa. '

Es el caso de todas las operaciones a comision en las cuales
el Banco act@ia exclusivamente en interés del cliente y recibe
una remuneracién por su trabajo, o a veces una prima de
seguro por el riesgo a que se expone, como en el caso de la
custodia de valores.

Las consideraciones anteriores han servido para rechazar
el concepto de operacién de crédito que se limita a tener en
cuenta el intervalo de tlempo que corre entre prestacion y
contraprestacién.

Menos aceptacién tiene la definicibn que basindose en la
etimologia de la palabra, considera que la operacion de crédito
se caracteriza por el «credere», es decir la confianza de que la
persona que ha recibido la cosa, la devolvera, o haré el uso pres-
cripto por el propietario. Esta definicidn no corresponde ala
realidad econdémica.

Es cierto que toda operacién de crédito implica confianza
en una contraprestacién, pero no toda operacién que implique
confianza es operacién de crédito.

Si asi fuera, seria operacién de crédito encargar a un em-
pleado que efectGie un pago, o a un cobrador que realice co-
‘bros y un banco resultaria haciendo crédito a su propjo cajero.

Estas personas disponen, es verdad, por un tiempo més o
menos largo del bien ajeno, pero no estan facultadas para usarlo
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en beneficio propio. Por eso se les paga por su prestacién de
servicios. _ .

No pueden ser considerados operaciones de crédito aquellos
casos en que la consignacion de la cosa propia a otro, es acce-
sorio o consecuencia natural de otra operacién mas importante,
como cuando se consignan valores en garantia del buen fin de
una gperaci'(’)n, o mercaderias con el objeto de transformarlas
por cuenta del duefio, lo que se denomina elaboracién por cuen-
ta de terceros.

Dentro del concepto del crédito que hemos aceptado, podrian
encontrarse elementos del mismo, en estas operaciones, pero
hay que hacer notar, que la entrega y el recibo de la cosa ajena
no es el objetivo principal del negocio, es decir, no es un fin
en si mismo, ni para el que la da ni para el que la recibe, sino
que es parte necesaria de otro procedimiento en el que reside
la conveniencia econdmica de la operacién.

En general se puede decir, que el elemento caracteristico.

de la operacién de crédito, consiste en dejar una cierta libertad,
unas veces casi ilimitada y otras menos amplia, pero siempre
importante, en el uso de la cosa a quien la recibe.

El depositante en un banco deja al mismo una libertad casi
ilimitada en el modo de empleo de sus propios fondos, el com-
prador de bonos o cédulas hipotecarias entiende que su dinero
serd invertido en préstamos hipotecarios, pero no sabe qué
determinado inmueble es el que garantiza su préstamo. .

La prescripcién que establezca a los otros usar de la cosa
de una manera precisamente determinada excluye en general
el concepto de operacién de crédito. _

El crédito comprende no solamente la confianza en la hon-
radez del que recibe la cosa, como la que se tiene a un cajero;
no solamente la habilidad técnica como en el caso de la elabo-
racion por cuenta de terceros, sino también la confianza en la
habilidad econémica, que podria denominarse habilidad para
ganar, de parte del deudor.

Dentro de este concepto no queda excluido el préstamo de
consumo, puesto que el acreedor tiene confianza en el reem-
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bolso, el cual depende de la posibilidad futura de ganar del
deudor. -

En cambio, cuando se trata de cantidades confiadas a emplea-
dos, cajeros, administradores, etc., el propietario no se preocupa
de la habilidad para ganar que puedan tener estos agentes, le
basta simplemente la honradez de los mismos con lo cual sabe
que las sumas confiadas no seran distraidas en otros fines.

En general se entrega a otros el propio ahorro porque el que
lo ha acumulado, reconoce no tener la aptitud de ganar que po-
see el prestatario, no la tiene en el mismo grado o no puede
ejercerla.

Mas que sobre el empleo efectivo de las cosas prestadas, cier-
to control se ejercita sobre <«el objetivo del crédito» y algunas
veces es impuesto por el prestamista. Con més frecuencia y
de una manera més eficaz por parte de aquellos en los cuales
el ejercicio del crédito, no es una operacién accidental o acce-
soria de otras actividades, como ocurre al depositante, sino
la ocupacién habitual, como ocurre a los bancos.

En general el banquero procura conocer el mévil que mueve
al prestatario a solicitarle crédito,' ya sea por medio de infor-
maciones, ya sea reconstruyendo sus operaciones a través de
los documentos que les son presentados.

Dificilmente una operacién de crédito se acompaiia con clau-
sulas expresas relativas al empleo de la cosa prestada; la san-
cién consiste, méas vale, en el hecho que el banquero, cuando
sospecha en un empleo no reproductivo del préstamo, no con-
cede préstamos ulteriores, o corta el crédito en curso, si puede,
o pide garantfas accesorias.

Pada la definicién que hemos aceptado, surge naturalmente
la pregunta, si dar u obtener el uso de una trilladora, por ejem-
plo, con la obligacién de restituir después de un cierto tiempo la
misma cosa y pagar una remuneraciéon por el uso de ella, cons-
tituye o no una operacién de crédito.

Es indudable que toda operacién que incluya el uso, por parte
de una persona, de la cosa obtenida con el ahorro ajeno e im-
plique la confianza de que la cosa serd devuelta a su tiempo,
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ademaés del pago de una alquiler, flete, etc., entra, en un sentido
general, entre las operaciones de crédito, segin la definici6n
que hemos aceptado. _

Obsérvese al efecto, que desde el punto de vista econdémico,
poca diferencia existe entre prestar a otro el ahorro no especi-
ficado (dinero), o prestar una cosa determinada, que para pro-
curarla el mismo dinero-podria servir.

Sin embargo, en un sentido estrictamente técnico, el término
«crédito» se limita, en general, sdlo al préstamo de cosas resti-
tuibles en la misma calidad y cantidad, excluyéndose el prés-
tamo de cosas determinadas con la obligacién de devolver la
misma cosa. Asi, de acuerdo a este concepto més restringido
hay operacién de crédito en el mutuo (Céd. Civil, art. 2240)
y no en el comodato (Céd. Civil, art. 2255).

En el caso de titulos serd operacién de crédito el préstamo
de titulos con la obligacién de devolver la misma cantidad y
calidad, y no serfa operacién de crédito el préstamo de titulos
para constituir una caucibn, si los titulos deben devolverse no
solo en la misma calidad y cantidad, sino también los mismos
niimeros; esta Gltima clausula quita al prestatario la facultad
de desprénderse de los titulos para comprarlos en el momento
de la restituci6n. 4

Los préstamos con caucién de titulos es una operacién de
crédito si se considera la suma anticipada, y no es si se con-
sidera los titulos depositados en garantia, desde que, como ocu-
rre en la préactica, el banquero se obliga a devolverlos con los
mismos nimeros. . _

- Hay, finalmente, una razén practica que excluye el préstamo
de cosas no fungibles en el concepto de crédito.

Existe una infinidad de bienes concretos de los cuales por una
razén o por otra, diariamente se concede a otros el uso, para
los fines més variados, como serian el que alquila un camidn,
el que presta una trilladora, el que concede el uso de .aparatos
telef6nicos, cocinas a gas, etc.

La multiplicidad de cosas no fungibles y la variedad de sus
caracteristicas, hacen que el mercado en el cual se alquilan o
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se prestan, se divida en una infinidad de pequeiios mercados no
comunicantes, muy diferente del mercado del ahorro fungible
y amorfo, el cual permite que se realicen operaciones en gran-
des masas, de acuerdo a tipos uniformes, las cuales precisamente
son las que interesan a la economia bancaria.

Un elemento fundamental en las operaciones de crédito es
el riesgo, y es un elemento de tal importancia que tratando
de operaciones de crédito, prescindir del mismo, seria ponerse
en absoluta oposicién con la realidad econdmica.

La circunstancia que ‘el riesgo sea asumido en una u otra
proporcién por las partes contratantes, o que sea adosado a una
sola de las partes que intervienen en el negocio, 0 que sea asu-
mido por un tercero que es por lo deméas extrafio a la opera-
cién de crédito, no destruye el hecho de que un cierto com-
plejo de riesgos es inherente a toda operacién de crédito.

Sin entrar a una clasificacién de los riesgos, por ahora, con-
viene hacer notar que hay una forma particular de riesgo,
que es caracteristica de las operaciones de crédito, ella es la
que depende de las oscilaciones de los precios. Fiste riesgo es
inherente a los préstamos de cosas fungibles, destinadas a ser

- consumidas y no a los préstamos de cosas determinadas cuyo
consumo no esta autorizado.

El que pide dinero en préstamo, lo pide con el propésito de
gastarlo, es decir, consumirlo, no en el sentido fisico, sino en
el sentido juridico y econémico, con el objeto de procurarse
otros bienes. Una vez llegada -a término la operacion para la
cual se solicitoé el crédito, el prestatario debe transformar de
nuevo estos bienes en dinero, para poder restituirlo.

Es posible que el deudor sea honesto y que haya conducido
la operacién con toda la diligencia técnica necesaria y que sin
embargo no esté en condiciones de proceder al pago, llegado
el vencimiento, por la sola razén de que, durante el tiempo
transcurrido, el precio de los bienes ha disminuido, o lo que
es lo mismo, que el precio de la moneda, expresado en térmi-
nos de estos bienes, ha aumentado.

Puede haber casos en que el deudor tenga sus depdsitos re-
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pletos de la mercaderia comprada con el dinero. obtenido en el
“préstamo y sin embargo, se encuentra insolvente, por el hecho
de no poder vender a precios convenientes, la mercaderia que
posee, para obtener el dinero con el cual debe reembolsar el
préstamo.

Si alguno toma en préstamo titulos y los vende para pro-
curarse fondos se expone al riesgo de no poder con estos fondos
recuperar los titulos originarios, por la circunstancia que en el
tiempo transcurrido, el precio de los mismos ha aumentado:

La vinculacién entre el mercado del crédito y el indice gene-
ral de los precios-es estrechisima y caracteristica. Un periodo
de precios crecientes, por cualquier causa, hace més facil el
crédito, por cuanto el deudor se siente garantido por el incre-
mento del precio que prevé en la mercaderia, entre el momento
de la concesién del crédito y el momento del reembolso. .

Una primera expansién del crédito, debida a una causa cual-
quiera, motiva un aumento en los precios y alienta a los empre-
sarios a pedir ulteriores préstamos y a los bancos a facilitarlos.
Inversamente ocurre en periodos de precios decrecientes.

Este fenémeno caracteristico no se verifica en el caso de prés-
tamos de una cosa determinada. El que tiene en alquiler una
trilladora, no le da una importancia a la variacién de precio
que pueda experimentar en el intervalo, no teniendo la facul-
tad de lucrar con el aumento de precio, y por otra parte los
prestamistas de bienes no fungibles tiendem a volverse més
restrictivos en la concesién del préstamo, en caso de aumento
de precios.

La interdependencia entre el movimiento del crédito y el
movimiento de los precios, es un hecho de importancia funda-
mental en el estudio de los fenémenos del crédito.

BT T |
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HI. — CREDITO PRODUCTIVO Y CREDI’I“O »
DE CONSUMO

SuMARIO: Def’mclon de cl‘edlt/O productwo — Definicién de crédito de
"consumo. — Fuentes de donde se obtiene el importe para restituir el
préstamo. — Significado de producir. — Significado de consumir. —
Distingo entre crédito de consumo improductivo y destructivo.— Con-
cepto de crédito de consumo productivo. — El factor hombre. — Pro-
ductividad del gasto destinado a esperar el momento oportuno.

No obstante ser ésta, una clasificacién del crédito que perdu-
ra a través del tiempo, interesa sin embargo, desde el punto de
vista bancario, examinar las bases en que se funda.

Crédito productivo es el que se obtiene para crear o auxiliar
una produccién industrial, entendiendo esta palabra en su
acepcién mas extensa. Crédito de consumo es el que esta -desti-
nado a un objetivo inmediato de consumo.

En el primer caso el productor obtiene de la misma industria,
alimentada con el capital tomado a crédito, los medios para
cumplir su obligacién. En el segundo caso el capital obtenido
a crédito se consume y el deudor debe sacar de otras fuentes
el importe para restituirlo. ‘

Es asi como el crédito aplicado al consumo personal pone
al deudor en condiciones mas dificiles, que si se ha obtenido
con fines productivos.

Producir significa aumentar la utilidad de los bienes, consu-
- mir significa destruir la utilidad o alguna forma de utilidad de
los mismos. :

Por eso, contrariamente a lo que se supone de primera inten-
cibén, lo contrario del término productivo, no es improductivo,
sino destructivo, es decir destruccién de utilidad, sin la forma-
cién de una utilidad nueva, o con la formacién de una utilidad
" menor de la que se ha destruido.

Hay algunos bienes que dan inmediatamente una utilidad,
mientras otros concurren a la formacién de otros bienes, me-
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diante una serie de transformaciones, y los cuales son tiles
al hombre.

Es indispensable distinguir en el crédito de consumo, cuando
es simplemente improductivo, de cuando es destructivo.

Con el recurso del crédito de consumo se pueden hacer gastos
que aumenten la capacidad de ganar, del individuo, o al contra-
rio que la disminuyan, como en el caso del consumo de bebidas
alcohdlicas por la clase obrera, etc. En el primer caso no es
necesario que los gastos den lugar a la formacion de nuevos
bienes tangibles. Pues si se considerara asi, se llegaria a la si-
guiente contradiccién: Seria una operacién de crédito pro-
ductiva la que tuviera por objeto engordar un novillo y no seria
productiva la que tuviera por objeto dar una conveniente pre-
paracién a un Pasteur.

Prescindiendo de casos excepcionales, se puede afirmar que,
en general, desde que el hombre es un factor de la produccién,
las cantidades gastadas para aumentar su capacidad producti-
va, ya sea aumentando sus conocimientos o ya sea mejorando
sus condiciones fisicas, es una forma de inversién productiva.
La. circunstancia que puede ocurrir de que la educacién sumi-
nistrada, no surta el efecto esperado, es un riesgo com@n a
cualquier otra clase de inversiones, como cuando una maquina
no resulte apta para el objeto a que se destinaba, o cuando
una industria no trabaje porque el mercado no pide la merca-
deria que ella fabrica.

Puede objetarse que para el caso de la industria se tiene un
elemento objetivo més seguro que para el caso del factor hombre,
sin embargo ello constituye una diferencia de grado, pero no
de calidad. '

Por otra parte, es un prejuicio el suponer que toda cantidad
tomada en préstamo por industriales o comerciantes sea ver-
daderamente reproductiva. Aun prescindiendo de errqres téc-
nicos de inversién, muchas veces gastos importantes realiza-
dos por industriales o comerciantes resultan destinados a satis-
facer deseos de ostentacién o de vanidad y maés propios para
disminuir que para aumentar las utilidades del negocio.
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Prescindiendo del recurso al crédito para educar y fortalecer

a una persona, lo que podria asimilarse a los gastos de instala-
cién de una industria, existen otros gastos simplemente desti-
nados a permitir al individuo «esperar» el momento oportuno
" para ofrecer su trabajo o su mercaderfa, operacibén ésta semejante
al crédito a que recurre el que tenga mercaderias en depésito
y (uiere esperar el momento oportuno para venderlas.
. En este caso el crédito destinado a este objeto, no solamente
es atil al individuo que lo recibe, sino también a la sociedad.
El ofrecimiento de mercaderias en momentos en que el mercado
no estid dispuesto' a absorberlas, o la oferta de trabajo, en
cualfuier condicién, bajo el empuje de una necesidad urgente,
pueden ocasionar oscilaciones en los precios, perjudiciales a
todos.

Asi, prestar al duefio de un campo que ha perdido la cosecha,
aun cuando el importe del préstamo no se utilice para mejorar
el inmueble y s para poder esperar tiempos mejores, prestar
a un trabajador desocupado, en tiempo de desocupacion, siem-
pre que el crédito concedido no sea un incentivo al ocio, pres-
tar a un profesional en espera de clientes, no son sino uno de
los tantos medios con que practicamente se procura y en parte
se obtiene, la estabilizacion de los precios, operacién productiva
en cuanto reporta una relativa seguridad econ6émica.

Es verdad que, entre los consumos que aumentan la produc-
tividad futura de las personas y aquellos que no solamente no
la aumentan sino que la disminuyen, hay una gradacién tal,
que decidir si una operacién de crédito aumenta la capacidad
~ de ganar de un hombre o del ente que la contrae es dificil.
Es cuestién que se determinard en cada caso, en lugar de clasi-
ficar a priori las operaciones de crédito, en dos categorias dia-
metralmente distintas, basindose solamente en. los caracteres
externos de las operaciones.

La distinci6én entre crédito productivo y crédito de consumo
contiene todavia dos aspectos que conviene sefialar:

Cuando a rafz de una operacién de crédito se forma un nuevo
bien o una serie de bienes tangibles, éstos constituyen una ga-
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rantia para el acreedor, la cual no existe en el caso en que el
crédito ha sido destinado a perfeccionar aptitudes personales.

Refiriéndonos a un ejemplo anterior, es posible obtener la
garantia prendaria del novillo engordado, pero no sobre la sabi-
duria de un Pasteur.

Asi muchas veces se confunde una distincién de caracter
técnico, relativa a la garantia del acreedor, con una distincién
de caracter econdmico. Tan es asi, que si una dificultad técnica
no constituyera un obstéculo casi insuperable, una empresa que
se propusiera dar a los jovenes capaces, los medios para per-
feccionarse, con la obligacién de reembolsar los gastos cuando
hubiesen llegado a la edad de ganar, serfa una operacién de
crédito posiblemente mas productiva que cualquier otra inver-
sién de caracter comercial o industrial.

IV. —EL RIESGO EN LAS OPERACIONES DE CREDITO

Sumarto: Causas de inseguridad. — El factor tiempo. — El ries'go en las
operaciones de crédito. — Clasificacién de los riesgos. — Importancia
del riesgo pendiente de la capacidad personal del deudor. — Las defen-
sas contra los riesgos. — Los riesgos asegurables sobre una ‘base esta-
distica. — La distribucién de los riesgos en las operaciones de crédito

Un elemento que grava todas las operaciones econémicas es
la inseguridad. Cuando ella no depende de falta de informacién
relativa a los hechos, o del desconocimiento de la moralidad o
inconsistencia del patrimonio de la persona de que se trata,
depende del tiempo, desde que todas las operaciones econdémicas
se desarrollan en ese factor y por lo tanto se basan sobre acon-
tecimientos futuros y en consecuencia inciertos.

El estudio de los riesgos tiene para nosotros un especial inte-
rés, pues como en toda operacién econdmica, las operaciones de 4
crédito estan expuestas a toda clase de riesgos, de lo que surge
toda una técnica especial para afrontarlos, dividiéndolos de
un modo u otro entre prestamista y prestatario, o transfirién-
dolos a terceros.
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El Tiesgo estd tan estrechamente ligado al elemento crédito
_ que probablemente no hay una sola institucién de crédito que
junto a su funcién de concederlo, es decir, de poner a disposi-
cién de otros el ahorro ajeno, no asegure una o mas formas de
riesgos inherentes a esta funcién.

Una clasificaciéon de los riesgos satisfactoria para nuestros
propositos, es la siguiente:

a) Riesgos dependientes de la falta de honestidad del deudor;

b) Riesgos derivados de la pérdida o deterioro de las cosas
por caso fortuito o de fuerza mayor;

¢) Riesgos dependientes de la circunstancia que los proce-
dimientos industriales puedan .dar un resultado diverso de los
que se esperaban, los que pueden llamarse riesgos de caracter
técnico;

d) Riesgos que dependen de las variaciones de gustos de los
consumidores, de la adopcién de nuevos procedimientos técni-
cos de parte de los competidores, de la apertura o clausura de
otros mercados, etc., es decir, riesgos que no se deben a la
pérdida o alteracién de la cosa ni a la obtenciéon de un producto
méas o menos perfecto o abundante, sino a las variaciones de
los precios, o sean riesgos de caracter econdémico;

e) Hay otro riesgo que tiene la mayor importancia en las
operaciones de crédito y que si bien podria considerarse en
alguna de las categorias precedentes, conviene hacer una cla-
sificacién distinta. Es el riesgo de que el empresario, aun de
4ptima moralidad, no tenga la aptitud necesaria para dirigir
la empresa, o que eventualmente se cambie o sea sustituido
por otro menos capaz.

Uno de los riesgos menos considerados en teoria, pero muy
importante en la praclica es que un empresario inicialmente
bueno, v que por lo tanto goza de fama consolidada en la plaza,
pueda convertirse en malo, ya sea porque se transformen las
condiciones del negocio que dirige o porque cambien sus cua-
lidades.

Muchos desastres que se han querido atribuir a circunstan-

CREDITO
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cias econdmicas e industriales complicadas, se explican simple-
mente si se examinan los hombres.

Claro estd que se entiende por empresario, aquel o aquellos
que tengan el manejo efectivo del negocio, cualquiera sea el
cargo que ocupen.

Contra el efecto de los riesgos el hombre trata de defenderse.

Hay casos en que logra, sino evitar, por lo menos disminuir
la frecuencia con que se producen los siniestros.

Asi, un perfecto servicio de informaciones puede disminuir
los riesgos de la categoria a. ‘

La forma méas perfecta del segurp es la que estd calculada
sobre una base estadistica. '

Al .ocuparnos de los riesgos del crédito haremos abstraccién
de aquellos que pueden asegurarse sobre una base estadistica,
en el supuesto que, el prestatario por su diligencia y por con-
dicién expresa, se asegure contra todos los riesgos, asegurables
estadisticamente, que puedan afectarlo. Asi, el banquero no
se preocupa del naufragio del buque, ni del incendio de la casa,
ni del granizo, ni de otros riesgos semejantes. '

Las otras formas de riesgo que afectan en mayor o menor
grado todas las operaciones de crédito se aseguran sobre la base
de la distribucién de los riesgos, de tal modo los buenos negocios
pueden compensar los malos.

Los criterios con los cuales el banquero distribuye los riesgos
son varios: Es corriente el criterio de subdividir los propios
préstamos entre varios deudores, ademés se distribuyen en el
espacio (deudores de lugares distintos), en el tiempo (vencimien-
tos escalonados) entre varios ramos de la actividad econémica,
etcétera.

En cuanto a los riesgos de la categoria ¢, dependientes de
la moralidad del deudor, constituyen una clasificacién de la que
es mas dificil escapar en las operaciones de crédito. Para defen-
derse de ellos, ademéas de un cuidadoso servicio de informacio-
nes y de la distribucién del riesgo, es necesaria la experiencia
¥y la intuicién del banquero. :

Otro peligro de caracter personal estd constituido, como he-
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mos visto, por la eventual incapacidad del deudor; riesgo au-
merntado por la economia moderna, en la cual falta el contacto
directo que permita al que otorga el crédito juzgar las aptitu-
des del prestatario.

V.— LAS GARANTIAS- DEL CREDITO

Sumario: Crédito personal. — Crédito real. — Aptitudes I‘)ersonales para
hacer fructificar los bienes tangibles. — Distincién entre crédito real
y crédito personal desde el punto de vista econdémico y bancario. —
Razones para exigir garantias aparentementeinnecesarias. — Garantia
de caricter mixto. — El problema de la realizacién de las garantias.

El crédito puede ser personal o real segln las garantias que
constituyen la base de la operacién, las cuales en el primer caso
se fundan en las cualidades intelectuales, morales y econdémicas
del deudor, y en el segundo sobre una prenda o una hipoteca,
las que ofrecen al acreedor el medio de reembolsarse en-el caso
que faltara la contraprestacién.

En realidad la renta para poder reembolsar al prestamista
nace de una combinacién de bienes tangibles, con aptitudes
humanas. Las proporciones de esta combinacién son varias,
en el sentido que, como ocurre, por ejemplo, con el trabajo de
un profesional, la cantidad de bienes materiales es un minimo
respecto a las aptitudes personales, en otro caSo puede ocurrir
que el complejo de bienes tangibles tenga mayor importancia
que las aptitudes personales. ‘ ’

Una diferencia importante es que, mientras en unos casos,
las aptitudes personales necesarias para hacer fructificar los
bienes tangibles, son individuales y raras para combinar, mien-
tras que en otros casos son tan comunes que practicamente no
se le da importancia.

La razén por la cual una hipoteca sobre una casa se consi-
dere un empleo seguro, reside no s6lo como generalmente se
cree, por el hecho que la casa hipotecada represente un bien
inmueble que no puede ser sustraido, sino también por el hecho
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que la administraciéon de una casa situada en un centro urbano
y poblado, es una cuestién tan simple que el cambio de propie-
tario o de administrador no influye sobre la renta. Lo mismo
sucede con la tierra dedicada a la agricultura y ganaderia me-
diante métodos comunes. Mientras que cuando la agricultura
se transforma en una verdadera industria perfeccionada, el
cambio de propietaric o de dirigente, puede ocasionar notables
variaciones en la renta del terreno.

Que desaparezca materialmente la cosa, que se anule su
renta, que se haga imposible su venta o sea realizar su valor,
son eventualidades perfectamente 1dent1cas a los efectos del
interés del acreedor.

La insistencia con que los autores repiten la distincién entre
crédito real y crédito personal, se debe a los siguientes conceptos:

a) Que se trata de dos formas de crédito entre las cuales
existe -una linea demarcadora bien neta;

b) Que las operaciones de crédito real son por su naturaleza
méas seguras que las de crédito personal.

En cuanto al primer concepto, la circunstancia que las dos
formas se distingan bien en el campo técnico o juridico, no
implica que lo mismo ocurra en el campo econdémico, es decir,
cuando se tenga en cuenta no sblo la forma, sino el contenido
y el objeto de la operacibn.

Desde el punto de vista bancario se consideran més afines
dos operaciones como el descuento y el préstamo con caucion,
de las cuales una tiene el caracter de personal y otra de real,
que no el préstamo con caucién y el crédito hipotecario, en que
ambas tienen el caracter de real.

En general, desde el punto de vista econémico no existe una
distincién absolutamente neta, sino que se pasa por una grada-
cion de uno a otro extremo.

En el préstamo prendario, como lo ejercita nuestro Banco
Municipal, en que el prestamista no conoce la persona del pres-
tatario, la garantia real es verdaderamente el elemento cons-
titutivo de la operacién.

Ya en el préstamo con caucién, el Banco no s6lo considera



el valor de la garantia ofrecida, sino el cliente, el cual influye
notablemente en el mayor o menor margen de garantia, con que
se concluye la operacién. En estas operaciones el cliente general-
mente se obliga a aumentar la garantia, cuando los titulos dis-
minuyen de valor. La operacién no es ya puramente real, desde
que esti integrada por una obligacién de caricter personal.

En ciertos casos se acentia aun méas el caricter personal de
operaciones que técnicamente se clasifican entre las de garan-
tia real. .

El banquero muchas veces pide una garantia real, pero tiene
_la firme esperanza que no ha de utilizarla. Su confianza en el
reembolso estd basada en los precedentes del cliente, en su
habilidad personal y en el hecho que su falta de cumplimiento
desalojaria o expulsaria al cliente dél circulo de sus negocios -

(el caso de un corredor de Bolsa).

Las razones por las cuales el banquero pide garantias reales,
aun cuando Do parezcan necesarias, son tres:

1" La costumbre. Para no dar la impresion de tener mu-
chas obligaciones de sola firma, sin garantia ninguna;

2" Para limitar la extensién de los negocios del deudor. El
cliente no puede asf obtener el mismo crédito contemporanea-
mente en varios bancos;

32 Con el tiempo el cliente, de bueno puede llegar a ser
dudoso y resultaria violento pedir garantia en un momento que
revelaria desconfianza en él.

Hay casos en que la garantia Jurldlcamente real, no lo es
econdmicamente.

Tal es el caso de un préstamo garantlzado con hipoteca del
edificio e instalaciones. Si la industria no resulta proficua, las
instalaciones destinadas a ella, en general se- adaptan dificil-
mente a otros objetos, con lo cual tienen un valor casi nulo.
Asi el acreedor’ en realidad estd garantizado, no por la hipoteca,
sino por el conjunto de actividades de la empresa, siempre que
permanezca un organismo productivo.

Contrariamente, hay casos en que la operacién tiene econd-
micamente un caricter real, no obstante que esta calidad no
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resulta de su aspecto técnico o juridico. Es el caso en que se
descuenta un pagaré a un rico terrateniente, aun cuando sea
un mal administrador. En este caso no interesa el caricter de
la persona, desde que la operacion se basa en que la amplitud
del patrimonio sera siempre suficiente para cobrarse por ejecu-
cibn en caso de incumplimiento. '

En la mayoria de los casos el crédito tiene un caracter mixto,
comprendiendo elementos de caracter personal y de caracter
real. .

" Un banquero al calificar a su cliente, tiene en cuenta su ha-
bilidad personal, su moralidad, el valor del negocio o industria
y el valor de los inmuebles que posea, para deducir de este
conjunto de elementos, cudl es el crédito que puede otorgarle.

Desde que el deudor responde de sus obligaciones con todo
su patrimonio y desde que, como ocurre normalmente, el banque-
ro tiene en su mano un titulo ejecutivo, la diferencia entre cré--
dito real y crédito personal, se reduce en el fondo a lo siguiente:
en el primer caso el acreedor constituye desde el momento que
concede el crédito, el objeto sobre el cual ejercitara eventual-
mente sus derechos, mientras que en el segundo caso, el objeto
queda indeterminado hasta el momento de la ejecucién. Ademas,
en el primer caso, el crédito podria ser realizado sobre el objeto
dado en garantia, con preferencia de cualquier'otro acreedor,
aun cuandp el bien saliera del patrimonio del deudor.

Sucede con frecuencia que la necesidad de realizar las garan-
tias, ante el panico de los depositantes, se presenta en el momen-
to culminante de una crisis, es decir, en el instante en que aun
las garantias mas sélidas deben ser vendidas a precios bajisimos
¥y muchas veces no se encuentra comprador. Resulta asi que las
garantias reales desaparecen precisamente en el momento en
que’ son mas necesarias.

Las operaciones cubiertas por garantias reales, deben ser li-
quidadas o al menos notablemente reducidas, con eventual
realizacién de la garantia, no en los momentos de presién mo-
netaria, sino en los momentos en que los négocios son prosperos
y el pablico esta dispuesto a comprar.
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"Por esto, en la vigilancia de los créditos reales, prever con
“tiempo oportuno las variaciones del mercado, debe ser la pre-
~ocupacién del banquero, pues tanto éstos, como los créditos
personales, deben ser realizados no a tltimo momento sino en
el momento de intensa prosperidad que precede la liquidacién
de la crisis. ‘ - :

En la practica el ejercicio de los propios derechos sobre las
garantias reales ocasiona molestias, gastos y pérdidas de tiem-
po, por lo cual el banquero recurre en dltima instancia.

La confianza en las garantias reales puede resultar peligrosa,
pues el banquero confiando en ellas termina por descuidar las
cautelas que se imponen en los casos de créditos no garantizados.

Ocurre a veces que, abusando de los préstamos con garantia
de mercaderias, se ha acumulado un stock tan grande que la
realizacién sblo es posible a precios desastrosos.

En las operaciones garantizadas con titulos, la posicién de un
banco es menos peligrosa, desde que estan en mejores condicio-
nes para vigilar el mercado de titulos.

VL. — FUNDAMENTOS DE LA CONFIANZA QUE SE
ACUERDA EN EL CREDITO

Sumario: La contraprestaciéon depende de una utilidad futura y previsi
ble. — Capacidad de reembolso mediante la facultad de imponer. —
Capacidad del prestatario para emplear de una manera provechosa el
importe del préstamo. — Valuacién del hombre y control del empleo
de los fondos. — Informaciones directas y a través de la documentacién.
— El préstamo con caucién. — Supérioridad relativa del descuento. —
Duracién normal de una operacién de crédito. — El reembolso puede
provenir de fuentes que no tengan relacién alguna con el destino dado
al préstamo. — Conveniencia social en igualar, en el tiempo, las nece-
sidades constantes con las rentas periddicas.

El banquero que acuerda el crédito, se preocupa desde el mo-
mento que lo concede, ademés de la moralidad del deudor o
sea de su buena voluntad de cumplir sus compromisos, de la
posibilidad material de poder hacerlo, la cual depende de una
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utilidad futura y previsible. Futura por cuanto si el prestatario
dispusiese actualmente de lo que necesita, no recurriria al cré-
dito y previsible, por cuanto el banquero no haria la opera-
cién si no tuviese cierta confianza en la contraprestacién pro-
metida. 4

Esta confianza puede tener varios fundamentos:

1° Hay una categoria de entes cuya capacidad de hacer
frente a sus compromisos, depende de su facultad de imponer,
como entes de derecho pablico, tasas e impuestos a sus contri-
buyentes. )

Por lo tanto cualquiera sea el uso que hagan del capital pres-
tado, su capacidad de reembolso esta limitada Gnicamente por
la capacidad impositiva de los contribuyentes.

Asi, el que concede crédito al Estado, Provincias o Munici-
palidades sblo debe preocuparse de la capacidad impositiva
de los contribuyentes y de la probidad de los administradores,
sin preocuparse de investigar posteriormente a qué fin se destina
¢l dinero obtenido con el préstamo;

2° La confianza en la futura contraprestacién puede estar
basada en la capacidad del prestatario para emplear de una ma-
nera provechosa el importe del préstamo.

Es este el caso del crédito comercial, industrial, etc. La fuente
de la cual surge el dinero destinado al reembolso es el empleo
de la cantidad prestada, combinado con la habilidad econémi-
ca del deudor y eventualmente con otros bienes (ue ya posea.

En estos casos precisamente se impone al banquero una mi-
nuciosa valuacién del hombre y también cierto control sobre el
empleo que se propone dar al neto obtenido con el préstamo.
Este control es, por su naturaleza, limitado y mas vale -gené-
rico que especifico.

El banquero es socialmente atil siempre ¢ue no tome una parte
tan activa en la direccién de los negocios del deudor, que llegue.
a ser el dirigente de varios y diversos negocios ajenos al suyo,
limitandose su cometido a sugerir a sus clientes aquellas reglas
generales de conducta que derivan del conocimiento (ue el
banquero tiene de las condiciones generales del mercado y que
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generalmente escapan. al empresario particular, por la circuns-
tancia de actuar en un campo estrecho y especializado.

Muchas veces la accién moderadora del banquero debe ma-
nifestarse imponiendo al cliente la obligacién de limitar su acti-
vidad, mediante la amenaza o la aplicacién de una restriccién
en el crédito. El banquero no debe imponer su voluntad a Glti-
mo momento, perjudicando al cliente, en razén de que él mismo
se encuentre amenazado de un peligro. Debe proceder en tiempo
oportuno, es decir, antes que el cliente se comprometa en nue-
vas operaciones, las que dejadas en la mitad ocasionan graves
perjuicios. :

Para algunas operaciones el banquero obtiene directamente
del cliente los informes necesarios para formarse un concepto
del objeto del crédito; para otras aun recurriendo a estos medios,
procura deducir el objetivo del mismo a través de los documentos
que el cliente le presente, de los movimientos de su cuenta

- corriente, etc.

Es por esto que el banquero prefiere al cliente habitual, cu-
yos antecedentes ya conoce, asi como prefiere los documentos
de crédito a través de los cuales es posible reconstruir la ope-
racién que le ha dado origen. Esta Gltima circunstancia es la
que hace del «descuento» la operacion preferida por el ban-
quero.

Los préstamos con caucién de titulos, si bien puede parecer
al profano més segura, desde que tiene una garantia real, oculta
en cambio las razones por las cuales se realiza y por eso se con-
sidera una operacién de crédito buena, pero de un grado infe-
rior al descuento de pagarés comerciales. ‘

Otro motivo de inferioridad relativa, reside en la dificultad
de realizar la garantia en momentos de tensién monetaria.
El banco esté expuesto al peligro. de ser reembolsado en momen-
tos en que desea tener sus fondos invertidos, como de no ser
reembolsado cuando en realidad lo necesita. '

El conocimiento del objeto de la operaciéon de crédito permi-

~ te al banquero determinar cuél es la «duracién normal> de la
operacién misma. Por duracién normal se entiende una evolu-
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¢ién tal que permita, al bien o a los bienes en que se ha empleado
el producto del préstamo, el recorrido necesario para producir
el importe del préstamo;

3°. — El importe destinado a reembolsar el crédito puede
provenir de una fuente que no tenga relacién alguna con el
destino dado a las sumas obtenidas en préstamo. En este caso
el crédito no hace sino anticipar en el tiempo el goce de una
renta que se habria igualmente producido, con independencia
de la operacién de crédito.

Tal es el caso del crédito concedido al agricultor que espera
la cosecha, al propietario que espera el cobro de los alquileres,
al rentista que espera el vencimiento de los cupones, etc. Todos
estos créditos son esencialmente diversos de aquellos concedidos
al agricultor para comprar la semilla, al propietario para com-
prar la casa, al rentista para comprar los titulos, etc. '

Esta clase de crédito no es antieconémica, como pudiera
parecer, ni desde el punto de vista individual ni desde el punto
de vista colectivo. :

Es un caso excepcional que la produccién de la renta corres-
ponda exactamente en el tiempo, con la presentacion de la ne-
cesidad. La diferencia de tiempo entre el momento en que se
presenta la necesidad, y aquel en que se presenta la renta, puede
ser atendida de dos maneras: acumulando precedentemente un
ahorro suficiente y disponible en la época en que se presentara
la necesidad, o de lo contrario recurriendo al crédito, mediante
el cual se consume una renta todavia no producida.

Recurrir a uno u otro expediente, o a los dos, depende de
la posibilidad de acumular con anterioridad una cantidad sufi-
ciente, o de la conveniencia econdmica.

Muchas son las necesidades constantes, mientras en general
las rentas se producen en épocas determinadas. Igualar estos
dos elementos en el tiempo constituye una utilidad social, por
cuanto para una necesidad que se mantenga constante, el ma-
ximo de la satisfaccion de la misma corresponde al reparto
equitativo, en el tiempo, de los medios aptos para satisfacerla.

Para el crédito de esta naturaleza el banquero no tiene por
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qué preocuparse del objetivo 'de la operacidn, sabiendo desde el
principio que la transaccién no serd reproductiva; debe en
cambio tener presente la solidez del patrimonio o la previsible
constancia de la renta del que pide el crédito. '

- VII. — DIFERENCIAS ENTRE EL MERCADO MONE.-
TARIO Y EL MERCADO DEL CREDITO

Sumario: Empleo de la moneda en una sociedad de economia moneta-
ria. — El mercado de los productos y el mercado financiero. — Divi-
sibn del mercado financiero: mercado monetario, mercado del crédito
y mercado de titulos. — Conveniencia en diferenciar el mercado mone-
tario del mercado del crédito. — Casos en que se necesitan medios de
pago. — Casos en que se necesitan ahorros acumulados.

Periédicamente, como podria ser cada afio, en un pafs se pro-
duce una cantidad de bienes, ya sea de forma tangible o bajo
la forma de servicios.

De todos estos bienes, una parte es destinada a satisfacer

~directamente las necesidades del hombre y otra parte es desti-

nada a producir en el futuro nuevos hienes, es decir, se invierte
- en la produccién. Ademés de estas dos partes, generalmente se
forma una tercera con la cual se espera antes de dar un destino
definitivo a los bienes y se forma asi una masa de bienes, cuyo
empleo queda momenténeamente suspendido y que constitu-
yen un ahorro. .

Si tomamos como ejemplo una sociedad que no utilice la mo-
neda, a manera de hipdtesis, encontramos netamente la divi-
sibn apuntada. o

Supongamos un agricultor que haya cosechado su trigo.
Deducida la parte que directamente o por via de trueque le
sirve para mantener su chacra en el mismo estado, dividra

el trigo en tres partes: La primera para ser cambiada por bie-
nes destinados a satisfacer sus necesidades, es decir, para ser
consumida. La segunda serd para obtener un beneficio pres-
tandola a otros, ya que le resulta mis ventajoso que consumir-
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la. La tercera parte quedara depositada en sus graneros, como
una reserva eventual y que terminara con el tiempo por formar
parte de la primera o segunda categoria.

En una sociedad con economia monetaria encontramos un
primer proceso de generalizacion en el sentido que bienes y ser-
vicios determinados se transforman en un poder adquisitivo
"genérico (moneda). :

De este poder adquisitivo, una parte se emplea en la adqui-
s cidbn de bienes directos, es decir, de consumo, y otra parte se
emplea en la adquisicidn de bienes productivos.

Estas dos transformaciones no se realizan totalmente de
inmediato. Muchas veces el dinero antes de ser transformado
de nuevo en mercaderias o servicios, pasa de mano en mano,
es dado o tomado en préstamo, o es atesorado.

Las transacciones relativas a este estado intermedio son las
que constituyen el mercado financiero, mientras que las tran-
sacciones relativas a los estados extremos constituyen el mer-
cado de productos.

El mercado financiero se divide a su vez en tres mercados
que pueden llamarse: mercado monetario, mercado del crédito
y mercado de titulos (acciones y obligaciones).

En el primero se comercian medios de pago, en el segundo se
comercian titulos representativos de ahorros todavia no inver-
tidos, y en el tercero se comercian derechos sobre cuotas par-
tes de ahorros que ya han sido invertidos, es decir, gue han to-
mado una forma orgénica bajo la direccién de un empresario.

Mientras los titulos de este tercer mercado son tan caracteris-
ticos que no dan lugar a dudas, la circunstancia de vivir en una
economia monetaria, hace que frecuentemente se produzcan
confusiones al querer distinguir el mercado monetario del mer-
cado del crédito.

Se trata sin embargo de dos cosas distintas; unas veces e}
mercado reclama medios de pago y otras veces reclama ahorros
para invertir.

Volviendo al ejemplo que hemos citado del agricultor, vea-
mos el siguiente caso: El trigo ha madurado, se ha cosechado



y se ha depositado en los graneros. El agricultor debe pagar,
por ejemplo, los impuestos de Contribucién Directa. En un
régimen de trueque no habria dificultad. Pero én los paises
civilizados los impuestos se pagan, no en especie, sino en mone-
da. El agricultor no obstante tener suficientes bienes en espe-
cie, llegaria a la insolvencia si no encontrara alguno que le
suministrase el dinero. ¥n este caso en el mercado existe una
demanda de medios de pago. Alguien presta dinero al agricul-
tor, éste a su vez paga el impuesto. El Estado por su parte
gasta el dinero recibido en pago del impuesto, para comprar
trigo con el que al menta al ejército, por ejemplo. El agricultor
restituye el dinero a quien se lo ha prestado, con lo cual la
funcion del dinero, de facilitar el trueque, se ha desenvuelto
en un ciclo perfectamente cerrado.

Tomemos un caso concreto, como Alemania, donde se ha
generalizado la costumbre de efectuar una cantidad de pago
como: intereses, alquileres, honorarios, etc., trimestralmente.
Se verifica asi a cada fin de trimestre una gran tensién mone-
taria que dura alrededor de diez dias. En los primeros dias una
gran, cantidad de clientes se apersonan a los bancos para reti-
rar dinero. Después de algunos dias los que lo han recibido lo
depositan en los bancos y gradualmente se vuelve a la nor-
malidad. . ,
~ Los bienes que sirven para el consumo de los propietarios
de casas, los que sirven para mantener a los profesionales, etc.,
ya existian y como es evidente, no se han fabricado en diez
dias; la tensién se debi6 no a fgﬂta de bienes en especie, sino a
falta de medios aptos para transmitir su disponibilidad, de
persona a persona. ,

En estos casos, la adopcién de medidas relativamente sim-
ples, como la facultad del Instituto emisor de extender el limite
de la emisién, la difusién del uso del cheque, el uso de medios
bancarios, bastan para eliminar les inconvenientes de la falta
de pagos.

Refiriéndonos ahora, de nuevo, al ejemplo del agricultor,
en el caso que tenga la tierra lista para la siembra pero que le
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falta la semilla. En un régimen de economia monetaria el agri-
cultor no trata de buscar quien le preste semilla, sino que busca
quien le preste dinero, con el cual obtendri en compra la semilla
que necesita. Una vez obtenida la cosecha, no devuelve semilla,
sino dinero. En este caso aun cuando parezca que el agricultor
busca medios de pago, en realidad busca ahorro, pues si la se-
milla que necesita no ha sido a su tiempo cultivada y ahorrada
por otros, todos los medios de pago imaginables no le habrian
servido para nada.

La costumbre de pedir dinero, tanto en el caso en que sim-
plemente uno debe liberarse de una obligacién, como en el caso
en que se necesita de ahorro formado por otros, induce muchas
veces en error y el mercado cree necesitar dinero, cuando en
realidad necesita ahorro. '

Si la semilla disponible en un pafs fuese, por hipétesis, excep-
cionalmente escasa y tuviera un precio muy alto, los agriculto-
. res probablemente se resolverian a pedir dinero en mayor can-
tidad y a precio de favor. Aun cuando se,acordasen los medios
que se piden, ello no serviria mas que para aumentar el precio
del trigo, pues, en realidad, cuando la semilla es poca, ‘poco
es lo que se puede sembrar.

VIII. — MONEDA Y DINERO

Sumario: Conceptos sucesivos de moneda. — Definicién de moneda. —
Concepto de dinero. — Elementos que pueden servir de medios de pa-
go. — Créditos a la vista y de primer orden. — Intervencién de las
Céamaras Compensadoras. — Los medios de pago y los Bancos. ’

La definicién de moneda puede resumirse en los siguientes
tres conceptos sucesivos: En un primer momento se daba prin-
cipal importancia al hecho de que el bien utilizado como mo-
neda, tuviese el mismo valor como mercaderia, en cuyo caso
la verdadera moneda es la moneda metélica, de plena garantia
y todo lo demés sucedéneos de la misma. En un segundo mo-
mento se di6 particular importancia al hecho de la obligacién
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legal de aceptarla en pago, asi, era moneda todo lo que el Es-
tado definfa como medio legal de pago y todo lo demés era su-
ceddneo de la moneda. En un tercer momento se dié prepon-
derante importancia al hecho de que determinados elementos
"son «de hecho» generalmente aceptados como medios de pago.

Una definicién aceptada por varios autores, establece que,
«<moneda es aquel bien que todos desean al sblo objeto de gas-
tarlo». . :

Esta definicién tiene la ventaja de poner de relieve ademas
del concepto que la moneda es aquel bien que por definicidon
tiene una sola utilidad, la de intermediario del intercambio,
el concepto que siendo deseada por todos, es el bien que por
definicion tiene la méas extensa zona de intercambio.

Si nos atenemos al aspecto juridico de la cuestibén, es nece-
sario restringir el término moneda, Gnicamente a aquellos me-
dios de pago definidos como tales por el Estado y queda el tér-
mino més amplio de dinero para todos aquellos medios de pago
que de hecho en un determinado momento son aceptados en el
mercado, ya sea que exisia o no la obligacién legal de acep-
tarlos.

Interesa sefialar que una de las funciones de algunos organis-
mos del mercado financiero, es la de suministrar al mercado
el dinero, o medios de pago, en la medida que éste lo necesita
y de la manera méas simple y eficaz.

Veamos ahora que es lo que puede servir como medio de pago.

Observemos lo que pasa diariamente en el mercado financiero.
Supongamos que el Banco A tenga que pagar al Banco B diez
millones de pesos por deudas de naturalezas varias. En este
caso, el Banco A, en condiciones normales y dada la actual
organizacién econémica, no trata de procurarse diez millones
de pesos en moneda de curso legal, lo cual aparte de la difi-
cultad de obtenerlos, seria ello sumamente incémodo; tratara
en cambio de presentar al' Banco B diez millones de pesos en
créditos a cargo de este tltimo, de tal modo que-el Banco A
salde su deuda por compensacién. ' '

Cuando, como ocurre practicamente, existe una Céamara
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Compensadora, ni siquiera es necesario que el deudor oponga
un crédito a cargo directamente del acreedor, sino que un cré-
dito contra cualquier asociado a la Camara podra servirle para
satisfacer una deuda hacia cualquier otro asociado.

Cuando se dice que en el mercado hay una demanda de dine-
ro o. de medios de pago, no significa que se pida moneda legal,
sino que los hombres de negocios piden créditos tales como pa-
ra poderlos presentar en pago-a sus acreedores.

Como es natural no cualquier crédito sirve a estos fines; sola-
mente algunos créditos especiales responden a este objeto,
ellos son tnicamente los créditos a la vista y de primer orden.
Es claro también que un débito y un crédito se compensan entre
ellos, solamente cuando tengan el mismo vencimiento y no
vencimientos distintos.

Un acreedor que tenga un crédito exigible hoy, aceptara en
pago una deuda suya que sea también pagadera hoy mismo y
no a una fecha posterior. _

Por otra parte, los créditos que tengan un vencimiento de-
terminado, como letras de cambio, cupones, etc., entrarin en
la categoria de créditos presentables a la compensacién tan
pronto sean exigibles, es ‘decir, el dia del vencimiento.

Ademés, dado el cruzamiento de débitos y créditos que hay
en un mercado, el hombre de negocios sabe perfectamente cual
es la cifra de sus deudas, pero no sabe muchas veces cull serd
la persona a quien debera pagar. Por esta razbn se buscan cré-
ditos que puedan oponerse a cualquiera, es decir, créditos que
tengan la mayor zona de comercialidad, o aquellos créditos
que gozan comanmente del calificativo de primer orden, o sea
contra deudores de primer orden.

El término «de primer orden», escapa a una definicién pre-
cisa: son créditos de primer orden, aquellos que el mercado,
es decir, la generalidad de los hombres de negocios, en un deter-
minado momento, los considera coino tales, o sea que estan
dispuestos a aceptarlos en pago.

Nuestra Cémara Compensadora, que tiene por objeto, pre-
cisamente compensar y liquidar todo documento pagadero
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“en el dia, presentados- por uno de.los bancos asociades contra

otro cualquiera de ellos, enumera los documentos en cuyo cobro
intervendré; cheques, letras de cambio, giros postales y tele-
graficos, certificados. y obligaciones de depésitos a plazo fijo
y 6rdenes de pago bancarias siempre que sea exigibles a su
presentacion. )

En resumen, puede decirse que dinero o medios de pago es
el conjunto de créditos a la vista y de primer orden, que en un
determinado momento existen en el mercado. ,

Qué cosa, concretamente, constituya dinero en un determi-
nado momento, es una circunstancia de hecho. Hay algunos
créditos o titulos de crédito que el pablico considera general-
mente como medio de pago y hay otros que el pablico no acepta
en pago, aunque no exista razdén alguna para ello, es suficiente
a veces, la falta de habito. o

En un mercado bien organizado, la respuesta es facil; puede
decirse que es dinero todo lo que es aceptado en pago por la C4-
mara Compensadora. La cuestién queda practicamente resuelta
en el reglamento de la misma. Hemos visto ya cuéles son los
documentos que acepta en pago nuestra Camara Compen-
sadora.

En una sociedad adelantada, todos los medios de pago termi-
nan por ser entregados a los bancos. '

IX. — LA FUNCION DEL ORO = »

Sumarto: Billete fiduciario. — Significado de -«pagadero a la vista». —
Caréacter.de titulo de crédito en los metales precicsos. — Variacién del.
valor del oro. — La funcién de las reservas &urecas.-— La proporcién
entre las reservas de oro y la éniisién. — La estabilidad de los precios -
vy la variacién del valor del oro. — El oro base de la creacién de inedios
de pago en el interior y base para la defensa del cambio exterior.-

Se dice generalmente que el hillete fiduciario es un titulo
a la vista pagadero al portador y que la funcién del -banco emi-
sor, mediante el redescuento, es la de transformar un titulo de

crEDITO - 4
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crédito a un vencimiento determinado (letra o pagaré), en un
titulo de crédito a la vista (billetes fiduciarios).

Pagadero a la vista significa, para el pablico en general, «pa-
gadero a la vista en oro». Esta expresién no es exacta ni aun en
régimen de convertibilidad 4urea, por cuanto las reservas meta-
licas son generalmente inferiores a la cantidad de billetes cir-
culantes. ,

Por otra parte, la expresién «pagadero a la vista», en un
régimen de curso forzoso, o con la Caja de Conversién cerrada,
pierde su significacion, por cuanto no puede el billete ser con-
vertido. La expresién se aclara si en lugar del significado co-
rriente nos atenemos a su significado técnico econdmico.

<Pagadero a la vista» no significa necesariamente, ni en la

mayor parte de los casos, que el titulo de crédito deba ser pagado

en alg(n producto o bien diferente, sino méis bien, tiene la pro-

piedad de ser aceptado en pago en cualquier momento, es de-

cir, capaz de extinguir inmediatamente por compensaci6n una
deuda.

Asi aun cuando los billetes no sean convertibles a oro, siem-
pre que el banco emisor los reciba en pago, continfia éste en su
funcién de transformar titulos de crédito a plazo en titulos de
crédito a la vista. Los que posean billetes, aun inconvertibles,
tienen la posibilidad de darlos inmediatamente haciéndose
ceder en cambio alguna cosa. En este caso el billete es paga-
dero a la vista y al portador, no ya en oro, sino en mercaderias
0 servicios.

Por otra parte, los metales preciosos, ya sea que estén acu- .

fiados o no y siempre que se utilizan para efectuar pagos, en
el interior o en el exterior, entran dentro del concepto expuesto
en la categoria de titulos de crédito. Esta afirmacién, que puede
parecer aventurada desde el punto de vista juridico, es en cam-
bio, ajustada a la verdad en el campo econémico. Una moneda
de oro es un billete de banco, emitido sobre oro en lugar de
ser sobre papel. _

Este concepto puede justificarse de dos maneras: 1* Dado
los gustos actuales de casi todos los hombres, cualquiera que

e AR Bt %,
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posea una cierta cantidad de oro tiene la facultad de pedir una.
determinada cantidad de bienes o de servicios, a todos los de-
mas hombres; 2* Desde que la mayor parte de los institutos
de emisién o casas de moneda, tienen la obligacién de comprar
oro a precio fijo y en cantidad ilimitada, el oro constituye un
titulo de crédito contra esos institutos.

En caso de quiebra de un banco, todos los créditos a su cargo
pierden su valor, mientras lo mantiene el oro atesorado, por
cuya razon los tenedores de billetes en caso de panico los pre-
sentan a los institutos emisores para su conversién. Sin embar-
go, hay que tener en cuenta que el mismo oro atesorado puede
perder su valor, si por cualquier causa ha aumentado la canti-
dad disponible en el mercado, de la misma manera como cuando
se multiplica la cantidad de billetes.

La diferencia, como se ve, no es de calidad sino de grado.
En efecto, mientras los otros titulos de crédito pueden ser mul-
tiplicados al infinito con enorme facilidad y en tiempo brevi-
simo, es poco probable, por lo menos en el estado actual de los
conocimientos, que ello ocurra, en la rmsma medida y con la
misma rapidez, con el oro.

Otra diferencia, también de grado y no de calidad, es que la
zona de intercambio, es decir, la capacidad de extinguir deu-
das, es muchisimo més exiensa para el oro que para cualquier
otro medio de pago, desde que el oro, practlcamente es acep-
tado en todo el mundo.

El concepto usual, segin el cual la funcién de la reserva
durea de los institutos emisores es la de «garantizar» la circu-
lacién de billetes, no tiene sentido exacto, si se emplea el tér-
mino garantia en su significado habitual, por el cual se dice
que un crédito estd «garantizado» cuando se encuentra cu-
bierto por una cantidad de bienes, cuyo valor sea por lo menos
igual al crédito.

La funci6n de las reservas &ureas es de primera importancia,
pero diferente de la enunciada.

El mecanismo mediante el cual los institutos emisores estan
obligados a regular de alguna manera la emisién en base del

’
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oro que tengan en sus cajas,- es un expediente tedricamente
imperfecto, pero practicamente til, elaborado ' empiricamente
sobre la base de una larga experiencia, para defender al pablico
- contra una excesiva expansion del crédito, es decir, contra un
ilimitado aumento de precios, adoptando un limite_artificial
que depende de la dificultad y del costo necesario para procu-
rarse una cantidad creciente de metalico.

Cuando los billetes son efectivamente convertibles en oro;
es suficiente que una cantidad «relativamente pequefia» de este
metal pueda pasar congran facilidad de la funcién de mercaderia
ala funcién de moneda y viceversa, para restablecer continuamen-
te la igualdad de valor entre la moneda oro y la mercaderia oro:

Entendida en este sentido, la regla que fija alrededor de un
. tercio la relacidn entre la circulacién y la reserva, es perfecta-
mente razonable. Ella no garantiza al pfblico la conversion
de «todos» los billetes en oro, sino que lo defiende, dentro de
ciertos limites un tanto extensos, de las alteraciones de los pre-
cios debidas al capricho de los hombres. Claro estad que no lo
defiende, — y en esto reside el defecto del sistema — contra
las alteraciones debidas a una mayor afluencia de metal en el
mercado, consecuencia del descubrimiento de nuevas minas,
procedimientos mas perfeccionados, importacién de metal de’
otros paises, etc. '

Teniendo en cuenta que de hecho la mayor parte del oro que
se retira de los institutos de emisién, es exportada y no fundida,
es decir, utilizada como moneda en algin otro pais y no trans-
formada en mercaderia, puede decirse que la verdadera impor-
tancia del oro en un régimen de convertibilidad 4urea, reside
en el hecho que cierta cantidad de metal puede servir alterna-
tivamente como «base» para la fabricacién de medios de pago
en el interior, y también como base para la fabricacién de me- -
dios de pago al exterior. Esto contribuye a mantener mas rapi-
damente, de lo que de otra manera ocurriria, el nivel de precios
nacionales con el nivel de precios internacionales, es decir, con-
tribuye a impedir que los cambios extranjeros pasen més alld
de los puntos metéalicos.
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I — C.REACI()N DE MEDIOS DE PAGO

Sumario: Toda moneda es un crédito. — No todo crédito es moneda. —
Transformacién de un crédito en moneda. — Crédito a plazo convertido
en crédito a Ja vista. — Créditos de primer orden. — Dinero en forma
cémoda para disponer. — Medio circulante constituido por la facultad
de disponer de un crédito de primer orden. — La transformacién de un
tipo de dinero en otro. — La creacién de medios de pago.

Una definicién corriente establece que la verdadera moneda
es un bien del cual el Estado, mediante el cufio, certifica su
calidad y cantidad, y que los titulos de crédito pueden servir
como sucedineos de la moneda. Sin embargo cualquier bien,
en cuanto es utilizado como moneda, por este solo hecho es uni
titulo de crédito. Desde que la funcién de la moneda es la de
facilitar el trueque, surge como inmediata consecuencia, que si
se busca un determinado bien como moneda, lo es en cuanto
este bien puede a su vez procurarnos otra mercaderia o servi-
cio, es decir, es un derecho de crédito.

Si bien toda la moneda est4 compuesta de créditos, no todos
los créditos pueden practicamente servir como moneda. En el
mercado financiero existe toda una organizacién destinada a
«transformar» créditos no utilizables como moneda, o utili-
zables en menor grado, en créditos que practicamente se pres—
ten mejor para este uso, y también a <crearlos».

Esta transformacién se compone de varios momentos y si
bien generalmente se confunden, por cumplirse contempora-
rnieamente, es conveniente tratarlos por separado para evitar
errores. ' .

Una primera transformacion ‘consiste en transformar credltos
a un plazo determinado en créditos a la vista.
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;w/ﬂ{o o dﬂ;’ “" Esto ocurre toda vez que un banco recibiendo de un cliente

un crédito a plazo, abre un crédito.a.la_vista,.es decir, se obliga /

a pagar a la vista mediante 6rdenes del cliente y hasta un cierto

monto. En otros términos el simple hecho de acreditar en cuen-

ta corriente el neto de un descuento, significa crear medio cir-

culante.

Q’u,—» i {u: {WP?.I‘H que el. crédito pueda circular, es decir,. para que Pueda
servir como dinero, no basta que él sea a la vista, es indispen-
sable también que tenga una extensa zona de aceptacion.

Los créditos y los débitos circulan, como ya hemos visto,
en cuanto puedan ser compensados. Es tanto més probable
que un crédito a cargo de un determinado ente sea aceptado
en pago, cuanto mayor sea el namero de las personas que ten-
gan deudas hacia el mismo. ‘

Extender la zona de aceptacién de un crédito significa subs-
tituir un crédito contra un deudor que tenga pocos créditos, por
otro crédito contra un deudor que tenga muchisimos créditos,
lo que constituye un crédito de primer orden.

Con la evolucién de los bancos han llegado a ser créditos de
primer orden, los créditos a la vista, a cargo de los bancos, ge-
neralmente conocidos por el pablico.

% / v mOtras veces €l dinero, en lugar de ser la consecuencia de una

transformacién de un crédito ya existente, es creado al solo

objeto de utilizarlo como medio de pago. Esto ocurre cuando los
bancos abren un crédito\ en descubierto.

Londro ¥ Creado un crédito a la vista a cargo de un deudor de primer

wwde f"’“ou’" orden, la creacién del dinero es un hecho cumplido. Sin embar-
go el puablico, no solamente desea disponer de dinero, sino tam-
bién disponer de una forma cémoda para sus usos, asi general-
mente quiere que el dinero esté representado por titulos de crédito.

De estos titulos algunos son cémodos para la transmisién del
crédito, pero no dan testimonio de que el crédito exista efecti-
vamente (cheques), otros ademés de hacer la transmisién més
coémoda, dan al plblico la certeza que el crédito existe realmente
(billetes de banco, giros bancarios, cheques postales, cheques
certificados, etc.).

L
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La funcién que cumple una casa de moneda, cuando acufia
metal a pleno titulo, es de esta naturaleza, pues certificando
el peso y el fino del metal, ahorra al publico el trabajo y la
" molestia de hacerlo personalmente, como cuando un banco
certifica un cheque ahorrando al tomador la molestia de ave-
riguar si existe provisién de fondos.

El concepto de dinero, en forma <«cémoda» para utilizar,
varia notablemente segin el uso que deba hacerse y las costum-

bres del puablico. :
Los medios de pago de un pais estén compuestos por una‘ﬁvv e do

gran variedad de elementos, cada uno de los cuales tiene una
zona de aceptacién extensa, pero que varfan notablemente
unos de otros. Asi, no hay un medlo general de pago en un pafs,
sino varios que se hacen competencia y que en el mercado fi-
nanciero son transformados dé uno a otro tipo, algunas veces
gratuitamente, otras veces con gastos. :

Algunas veces el requisito que se busca en los titulos repre-
sentativo del dinero es que ellos sean pagaderos en varias
plazas. Otras veces se transforman unos titulos representativos
de dinero en-otros para evitar titulos molestos o pesados.

En resumen, el hecho que una firma considerada de primer
orden abra un crédito a la vista, significa creacién de medio
circulante. Que este crédito a la vista sea luego utilizado, ha-
ciéndose entregar billetes fiduciarios, o haciéndose acreditar
en una cuenta corriente sobre la cual se pueden librar cheques,

- 0 haciéndose entregar letras o giros, etc., es una cuestién aparte.

Resulta asi que el medio circulante est4 constituido en reali-
dad, no como muchos creen en titulos de crédito que circulan
en el mercado, sino por la facultad de disponer de créditos
contra una firma de primer orden, es decn' por simples anota-
ciones bancarias.

La entrega por parte de un banco de un cheque circular con-
tra pago de billetes, no es sino la s@w de un tipo de
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linero por otro que presenta caracteristicas diferentes.
Aun maés, en esta transformacién de un tipo de dinero en otro,
los bancos encueritran la oportunidad de proceder a una nueva
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creacion de dinero, que podriamos llamar «secundaria» en re-
lacién a la «primaria», en la cual un crédito a un plazo deter-
minado es transformado en un crédito a !a vista. )

El banco previendo que el cheque circular, o el giro, queda-
ran en circulacién durante algGn tiempo, prestard una parte
de los billetes que ha recibido. .

En general, los préstamos de los bancos a los clientes se trans-
forman en depésitos a la vista, los cuales a su vez pueden nue-
vamente ser invertidos, aunque sea por un tiempo breve, desde
que se prevé que no seran retirados todos simult4neamente.

Resulta asi evidente que la creacién de medios de pago puede
multiplicarse indefinidamente, siempre que a su multiplicacién
no se oponga preventivamente un freno establecido con otros
criterios que no sean los del crédito. ‘

II. — LA INTERVENCION DE LOS BANCOS

Sumarro: La aparicién del banquero en una economia puramente mone-
taria. — Vinculacién entre préstamos y depdsitos. — El aumento de las-
disponibilidades por el crédito. — Creacién de medios de pago. — Orga-
nismos encargados de esta funcién. — La intermediacién en los medios
de pago. — Funci6n intermediaria de los bancos de giro. — Pagos me-
dianté numerario. — Pagos mediante compensacién. — El ahorro de
numerario en los pagos. — Saldo utilizable para otros fines. — Los
bancos hacen préstamos. — La compensacién transforma créditos a la
vista en créditos a plazo. — La transformacién de créditos a plazo en
créditos a la vista al crear los medios de pago. — La primera transfor-
macién consecuencia de la segunda. — La intervencién de los bancos
aumenta la cantidad de ahorro disponible en el mercado.

Para mejor comprender la intervenciéon de los bancos en las
operaciones de crédito, supongamos el siguiente ejemplo:

En esta clase se encuentran sentados 20 estudiantes a los
cuales. se provee de dos mil fichas, en conjunto, a las que
denominamos unidades monetarias, sin preocuparnos si son de
oro o de papel, desde que convenimos en (ue representan nues-
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‘tra «moneda». Estas fichas representan. una disponibilidad o
un capital en moneda que la «suerte» nos ha deparado.

Supongamos también que cada uno de los estudiantes ejerce
un oficio diferente: albaiiil, carpintero, herrero, etc.

No interesa que el reparto de las fichas entre los estudiantes

se haya realizado en proporciones mas o menos iguales; sin
embargo, a efectos de no crear privilegios iniciales podemos
repartir una cantidad igual, lo que dara cien fichas para cada
uno. .
Pronto ocurrird que los mejores productores habran reunido
mayor cantidad de fichas. Hasta aqui las cosas se desarro-
llan en una economia monetaria en gque no interviene el cré-
dito. '

Admitamos ahora gue una nueva persona llega al aula Y se
ubica en la catedra. Este personaje no trae dtiles de trabajo,
no tiene oficio, no es carpintero, ni herrero ni albaiiil, ni posee
una sola ficha, pero es conocido por todos los estudiantes y
-goza de la mayor confianza de los mismos.

El nuevo personaje manifiesta ser <banquero», recomienda
a los estudiantes que no conserven las fichas en su poder inacr
tivas, desde que entregindoselas a &l en depdsito pagard une
por ciento de interés.

No todos se interesan por esta oferta, pero algunos sé tientan
y este nuevo personaje recoge 500 fichas <en depdsito».

Es natural que no mantenga estas fichas inactivas puesto
que asi no podria cumplir lo prometido. Una ripida mirada a
la clase le permite notar que el carpintero es més activo que los
deméas y que por falta de fichas no podia efectuar todo el tra-
bajo que se le encomendaba. _

El banquero presta 200 fichas al carpintero y con el mismo
proposito presta 100 fichas al herrero, 50 fichas al zapatero y
50 fichas al sastre, a todos los cuales cobra 6 por ciento de in-
terés. Estos productores aumentan asi la produccién, desde que
pueden adquirir mayor cantidad de materia prima.

En este ejemplo, el grupo de los 20 productores que al prin-
cipio, sblo era una economia monetaria, no podia disponer de
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méas de 2000 fichas, dispone en cambio ahora de 2400 fichas,
puesto que los que depositaron las 500 en manos del banquero,
estan convencidos de tenerlas, desde que las pueden retirar a
su voluntad y por lo tanto actGian exactamente como si las
tuvieran en sus propios bolsillos. Por otra parte los cuatro pres-
tatarios han recibido 400 fichas. ‘

Aun maés, el agricultor, el ganadero, etc., que han vendido una
-gran cantidad de productos, advierten que han acumulado
mas fichas de las que consideran indispensables para sus nego-
cios y resuelven depositar una parte de ellas en poder del ban-
‘quero en cuenta corriente. Supongamos (ue depositen en con-
junto 300 fichas. El banquero aprovecha esta circunstancia
para prestar 200 fichas al orfebre, al pintor, etc. El mercado
considerado dispondra ahora de 2600 fichas. Como se ve, cuanto
més se desarrolla el crédito, mayores son las disponibilida-
des del mercado (fichas de los estudiantes que estin en el
aula).

Es un sistema que se basa en los depbsitos que recibe el ban-
quero con la obligacién de reembolsarlos a la vista, convencién
‘que permite al depositante considerar su saldo acreedor a cargo
‘del banquero, como equivalente de moneda efectiva.

Este sistema contiene en si mismo el limite de la actividad
que desarrolla. Cuando un banquero presta a un productor
que no produce, o produce demasiado o mal, es decir, més alla
de las necesidades del mercado, o a un costo més alto que sus
vecinos, este productor no consigue reembolsar a su banquero
que se ve obligado a restringir el crédito.

La primera finalidad del mercado financiero es, como hemos
visto, la de crear medios de pago.

Esta funcién se cumple mediante diversos organismos: las
casas de moneda, en cuanto acufian monedas metélicas; el
Estado o bancos emisores, en cuanto emiten moneda fiduciaria,
o moneda divisionaria, y los bancos en cuanto abren créditos
a la vista a sus clientes. '

Una segunda funcién se agrega a la primera. Los medios de
pago no solamente deben ser fabricados y puestos en circula-



cién, sino que deben también encontrar el lugar donde pueden
ser compensados. A la funcién de creacién se agrega la de inter-
mediacién en los medios de pago.

La funcién primaria de un banco es la de intermediario, como
lo eran los antiguos bancos de giro, luego aparece la segunda
funcidén, en que interviene el crédito y que anula la importancia
de la primera. ’

Supongamos -un determinado grupo de comerciantes que re-
gulen sus débitos y créditos, todos a una fecha establecida y
supongamos también que, como ocurre en realidad, cada uno

"tenga no solamente que pagar sino también que cobrar, lo cual
podria resumirse en el siguiente cuadro:

Acreedores A B -C D
debe a | debe a | debe a | debe a

A — .8 10 6
B............. 14 — 0 2
C............. 16 6 — 12
D ... 4 18 4 —

Totales ... .. 34 32 14 26

Suma de las deu-
das existentes 100
en el mercado.

%,

Supongamos también que A, B, C y D se encuentran ya
en posesién material del numerario que deben pagar, desde
que los bancos todavia sélo actiian como mtermedlarlos Yy no
han acordado créditos.

Completemos ahora el cuadro anterior, indicando para cada
uno, no solamente lo que tiene que pagar sii;o también lo que
tiene que cobrar:



A B C D
Acreedores y Deudores
DIH|{D'H|D| H|D}|H
A —1—| 8]ual1w|16| 6| 4
B o 14 8| — | — 0 6 2118
C o 16 | 10 6 0] — | — {12 4
D....... N 4 6118 2 41121 — | —
{ Deudores ............. 10 16
Saldos { Acreedores ........... 20 6
Sumas .................. 34 | 34132} 321343426 | 26

Suma de los saldos deudores igual a la suma de los saldos acreedores e
igual a 26,

De la comparacion de los dos cuadros resulta evidente que un
complejo de pagos para el cual seria necesario el empleo efectivo
de 100 unidades de numerario, en el caso que cada uno actuara
separadamente, puede cumplirse igualmente y con méas como-
didad, con el empleo de 26 unidades de numerario solamente,
siempre que se realice por compensacion.

En efecto A, que deberia entregar 34 unidades, compensa
sus deudas y créditos con la entrega de 10 unidades solamente.
B, que deberia entregar 32 realiza la operacién con 16.

Del mismo modo C y D que deberian recibir 34 y 26, se con-
forman con recibir 20 y 6 unidades de numerario respecti-
vamente.

El hecho que varios pagos se realicen contemporineamente
Yy en el mismo lugar, deja autométicamente en poder de los ban-
cos un residuo, que en nuestro caso es de 74 unidades de nume-
rario, superfluo para las operaciones de pago en esa plaza y
por lo tanto utilizable para otros fines.

Esto se comprende facilmente, desde que hasta ahora, por
hipétesis, los bancos no han hecho otra cosa que substituir pagos
mediante numerario, por pagos mediante el trueque, con el auxi-
lio de las anotaciones al debe y al haber. El monto del residuo
74 = (100 — 26) indica precisamente la cantidad en que el true-
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que o compensacién bancaria, ha $ubstituido a los pagos me-
diante moneda.

El residuo o saldo de créditos a la vista, mientras queda a
disposicién del cliente desde el punto de vista juridico, en el
hecho no lo reclaman, puesto que no lo necesitan. Esto es lo
que Pareto llama la «parte constante de la circulacién».

Los bancos que hasta ahora, por hipétesis, no acordaban cré-
ditos, se aperciben de que una parte de los depdsitos a la vista
no es retirada y terminan por prestar una porcion de la misma,
abandonando asi la obligacion de retener en caja todo el nume-
rario recibido.

El ejemplo supuesto nos demuestra cémo por efecto de la
compensacién, una parte de los créditos a la vista (depositos),
cuando existe una organizacién bancaria adecuada, puede trans-
formarse en créditos a plazo (préstamos).

Esta transformacion es la inversa de la que hemos hablado
anteriormente, al estudiar la creacién de los medios de pago,

“en la cual los créditos a plazo (préstamos de los bancos) se
transformaban en créditos a la vista (depdsitos en cuenta co-
rriente). .

Conviene hacer notar que esta segunda transformacién es
complementaria de la primera, pues la segunda no es posible
si no se ha producido aquélla. '

El sistema de compensacién no tiene por objeto solamente
el ahorro del numerario necesario para las transacciones, sino
que tiene una consecuencia més importante.

El efecto més considerable es que, aquellos que dejan en po-
der de los bancos sus saldos acreedores que no utilizan, confian
a éstos por algin tiempo la administracién sobre una masa de
bienes, los cuales, de no existir una organizacién bancaria,
permanecerian almacenadas a disposicién de sus dueflos. Asi;
Ja administracién sobre estos bienes puede ser cedida a otrés
por los bancos, aunque sea por periodos breves de tiempo.

En una sociedad econémicamente poco desarrollada, el agri-
cultor almacenard todos los productos que necesitara, por
ejemplo, para un afio. En una sociedad de economia desarro-




— 64 —

llada, en-cambio, empezard por vender todos sus productos
después de la cosecha, depositard luego el liquido obtenido en
un banco y comprara lo que requiere a medida que se le pre-
senten las mecesidades, con lo cual pone por un cierto periodo
de tiempo sus productos a disposicién de los Jotros.

Toda mayor facilidad concedida al puablico para depositar
en un banco, se resuelve en hacer més rapida la circulacién de
las mercaderias, es decir, en un aumento de la cantidad de aho-
rros que, en un determinado momento es encuentra disponible
en el mercado.

III. — EL AUMENTO DEL DINERO POR EL CREDITO

Sumarrio: «Deposit currency». — <Loans make deposits».

El aumento del volumen del dinero, independientemente del
aumento de la moneda en circulacién, constituye lo que se de-
nomina inflacién del crédito.

Toda facilidad de crédito acordada por los bancos aumenta
el dinero en una suma equivalente al importe nominal de la faci-
lidad acordada disminuida de aquella parte que entra direc-
tamente en la circulacién efectiva bajo la forma de moneda.

Esta parte del dinero, creada por el crédito bancario es lo
gue los ingleses denominan «deposit currency».

Supongamos que un banco abre un crédito de 100.000 pesos
a un comerciante. Este comerciante compra mercaderias por
valor de 99.000 pesos al fabricante, pagando al contado y
retirando del banco 1000 pesos para su caja. El fabricante que.
recibe los 99.000 pesos, deposita 20.000 en su banco, paga
30.000 pesos por salarios y compra 49.000 pesos de materia-
prima. El vendedor de la materia prima no teniendo necesidad
de fondos los deposita a su vez en su banco. Los 30.000 pesos
pagados a los obreros quedan en su mayor parte en los bolsillos
de los.mismos, en el de sus familias y en el de los proveedores
de los mismos. Puede admitirse que de estos 30.000 pesos
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3000 sean depositados en bancos. Tenemos asi de los 100.000
pesos acordados en crédito, que 72.000 (20.000 4 49.000
+ 3.000), han sido nuevamente depositados aumentando asi

. los capitales disponibles. El saldo de 28.000 pesos ha quedado

en circulacién bajo la forma de moneda fiduciaria -efectiva.
Este aumento del dinero desaparece el dia en que el comer-
ciante pague su deuda al banco por el crédito que le habia acor-
dado.
i La expresién inglesa «loans make deposits», solamente es
verdadera en un sentido relativo, esto es, que éproximadamente
Jos préstamos aumentan los depésitos en una cantidad igual
a la diferéncia entre el importe del préstamo y la cantidad de
moneda en efectivo que queda en circulacidn.

IV. — EFECTOS DEL CREDITO EN MERCADOS
COMUNICANTES

Sumarro: Situacién de . los banqueros de mercados “comunicantes. — El
banquero internacional. — Los mercados monetarios internacionales. —
El principlo «loans make deposits> y sus limitaciones en los mercados

internacionales.”

~ Para comprender mejor el fenémeno volvamos al ejemplo
citado de los veinte productores ubicados en esta aula, posee-
dores de 2000 fichas que hacen las veces de moneda y el ban-
quero que los ha iniciado en los misterios del crédito. Supon-
gamos ahora esto mismo repetido en cinco aulas distintas de
esta facultad, pero que pueden comunicarse entre ellas, de tal
modo que los productores de una puedan realizar intercambios
con los productores de otra.

El banquero de la primera aula podra estimular la produc-
ci6n de los mejores productores con el crédito, pero siempre
que éstos produzcan més barato que los productores de las otras
cuatro aulas.

El aula donde suponemos reunidos los mejores productores
vera bien pronto afluir las fichas de las otras cuatro aulas. En

crEDITO "5
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estas dltimas los respectivos banqueros deberan reducir sus
operaciones de crédito por falta de fichas (moneda).

Admitamos ahora que los cinco banqueros concedan créditos,
no solamente a los productores de sus respectivas aulas, sino
también a los productores de las otras cuatro. En esta forma
iniciamos la experiencia de crédito internacional, superpuesto
al comercio internacional. El flujo y reflujo de las fichas repre-
sentard para nosotros el elemento limitador del crédito y de
_la produccién. '

El banquero més habil, aquel que sepa elegir y financiar
mejor a sus clientes en las cinco aulas, se constituira en el ban-
quero mtemacxonal

Surge en segulda como ejemplo concreto el mercado de Lon-
dres, el cual apoyado en un poderoso imperio y ayudado por el
libre cambio, se afirma a través de los siglos como banquero
"y centro de compensacién universal. Le sigue en orden de im-
portancia el mercado financiero de Nueva York.

Los mercados internacionales no solamente se benefician
con las comisiones, sino también de los depdsitos que los demés
paises deben tener para asegurarse las compensaciones.

, Londres concede créditos, pero los bancos y comercian-
tes extranjeros deben hacerse de fondos y tener siempre cierta
cantidad de dinero disponible en esa plaza, por lo cual a me-
dida que éstos realizan sus mercaderias van acumulando el
producido de las mismas en vista de los préximos vencimientos.

Todos los mercados financieros del mundo estin vinculados
entre ellos. Las corrientes de flujo y reflujo de capitales son
complicadas; cifras enormes se compensan de pais a pais
por simples anotaciones y con movimientos insignificantes de
moneda.

El mercado que consienta mayores facilidades de crédito
verd aumentar en mayor escala sus disponibilidades, como ocu-
rre en los grandes mercados monetarios mundiales. El que més
presta ve también aumentar en mayor medida sus medios mo-
netarios, siempre (ue preste bien, es decir, que facilite el cré-
dito a productores que reembolsen sin falta al vencimiento-
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Resulta asi, que en el mercado que presta dinero a otros
mercados se verifica el principio de «<loans make deposits», con
la limitacién que si las facilidades consentidas provocan una
salida efectiva de moneda, la disminucién de ésta a su vez,
provoca una restriccién en el mercado del dinero.

V. — DEFINICION DE BANCO

Sumarro: Dificultad del problema. — Criterios que deben tenerse en
cuenta. — El crédito. — Los intermediarios del crédito. — Elemento
fundamental caracteristico. — El capital ajeno. — Aspectos diferen-
ciales entre los bancos. — Necesidad de la’ vinculacién entre las opera-
ciones bancarias. — Definicién de Banco. '

Una definicién satisfactoria, desde el punto de vista cienti--
fico, no es cosa facil, desde que algunas veces el término «Banco»
se aplica a instituciones que ejercitan las funciones més diver-
sas, y por otra parte, verdaderas y propias operaciones banca-
rias suelen ser ejercidas por entes que no se denominan bancos.

Un criterio positivo debe guiar la bisqueda de la definicién.
En primer lugar ha de buscarse una definicién que no se aleje
demasiado del significado comGn y corriente del término, y
en segundo lugar ha de buscarse una definicién que retna el
mayor conjunto de fenémenos fundamentales propios del tér-
mino que se quiere definir.

El crédito, que en su concepto general es toda operacién de
intercambio, en que se efectla una prestacion presente me-
diante la promesa de una contraprestacién futura, puede ten
lugar entre cosas presentes 'y cosas futuras (permuta a crédito,)
entre cosas presentes y moneda futura (compra-venta a crédito)
y finalmente entre moneda presente y moneda futura.

Esta Gltima forma es la manifestacion tipica de la organiza-
ci6n moderna del crédito, concretada principalmente en el de-
posito irregular y el préstamo.

Para que el crédito pueda desenvolverse es indispensable
que quien tenga capitales disponibles se ponga en relacién con
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el que los necesita. De aqui surge una categoria de personas que
se contituyen en intermediarios de operaciones de crédito, los
cuales con una primera operacién, toman a crédito las sumas
disponibles, constituyéndose en deudores, y con otra operacion
ulterior, juridicamente distinta, dan a crédito las sumas asi
obtenidas asumiendo el caricter de acreedores.

En ausencia de una disposicién positiva que defina lo que debe
entenderse por banco, banquero, empresa bancaria o instituto
de crédito, y ante la variedad de operaciones que realizan, asi
como la gran diversidad de las mismas instituciones, desde las
que efectan toda clase de operaciones bancarias, hasta las que
se han especializado en una o varias operaciones determinadas,
se hace necesario buscar una caracteristica tipica, comin a
todas.

Fsta caracteristica, que constituye la base fundamental,
sobre la cual puede construirse una verdadera definicién de
banco, es la que puede denominarse ley de gravitacién bancaria.

Toda la vida bancaria se desarrolla entre dos fuerzas: el
capital y el comercio. Constituye un postulado, que ningln
organismo bancario puede funcionar, como tal, sin esta ley de
atracci6n que emana de su propia vitalidad, para atraerse el
capital y el comercio. Los bancos operan como centros de gra-
vitacién a los cuales las dos corrientes de influencia exterior se
precipitan por la ley de gravitacién econdmica, (ue es pre-
cisamente el crédito.

Esta ley da lugar a un juego de flujo o reflujo reciproco e
interdependiente entre las dos fuerzas exteriores y el centro y
entre éste y aquéllas. - '

Origina un movimiento centrifugo, cuando desde el banco,
constituido en centro, parten dos corrientes: Una, la provisién
se dirige hacia el capital, para atraerlo con el propdsito de tener,
mediante el crédito, la materia prima, el dinero, para inver-
tirlo luego en operaciones sucesivas. Otra, la inversibn, se dirige
hacia el comercio, para atraerlo con el objeto de procurarle la
clientela para la colocacién y aprovechamiento de la materia

prima.
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Constituye un movimiento centripeto cuando, por una parte,
converge al banco, por ley de atraccién y de gravitacién, la
corriente del capital, que busca empleo seguro; por otra parte,
afluye por la misma ley y al mismo centro, la otra corriente
diametralmente opuesta, el comercio, que solicita ayuda.

La conclusién de todo este movimiento de interdependencia
entre el centro y las dos fuerzas, y viceversa, no es mas que una
sola. El capital afluye al banco para conservarse provechosa-
mente e ir a través del banco mismo a manos del comercio.
El comercio, a su vez, acude al banco para obtener el dinero,
que sabe lo recibe siempre del capital, por intermedio del banco.

Estos intermediarios pueden ser personas fisicas (banqueros),
o bien, personas juridicas (bancos o institutos de crédito). A
los propésitos de la definicién debe ser rechazada la diferencia
que se pretende entre banco o banquero y empresa bancaria.

Los banqueros, bancos, institutos de crédito o empresas ban-
carias, desarrollan su actividad mediante la coordinacién de
los factores productivos (capital) en forma de constituir un or-
ganismo econdmico apto para realizar su funcién de facilitar
el crédito, dando vida a verdaderas empresas en el sentido eco-
ndémico. '

Es evidente que un banquero puede atender solo, sin el auxi-
lio de empleados, un limitado niimero de operaciones bancarias,
que si bien no encuadra en el concepto general de empresa, debe
admitirse en este caso la existencia de una empresa, constitu-
yendo si se quiere, una categoria de empresas impropias o ex-
cepcionales.

De modo, pues, que tanto desde el punto de vista econémico
como juridico, banquero, banco, instituto de crédito o empresa
bancaria, ofrecen la siguiente. caracteristica comn:

Si bien pueden tener capital propio, utilizan principalmente
capital ajeno y realizan compras a crédito de capitales, para
efectuar luego ventas a crédito de los capitales as{ adquiridos.
Esta funcién de intermediarios del crédito constituye siempre
su funcién fundamental, aun cuando puedan también ejerer
una funcién directa.



Los bancos pueden presentar caracteres o aspectos diferen-
ciales: por sus operaciones principales (Bancos de Depésitos
y Descuentos, Bancos de Emision, Céoperativas de Crédito,
Cajas de Ahorro, Bancos de Crédito Hipotecario, Bancos de
Crédito Mobiliario, Bancos de Crédito Agrario); por el sujeto
juridico (Bancos Particulares, Bancos del Estado, Bancos
Piblicos, Bancos Mixtos); por la garantia que acepten (Bancos
de Crédito Personal, Bancos de Crédito Real); por su fuente de
recursos (Banco de Emisién, Bancos de Depdsitos) ; por el radio
de accién (Bancos locales, Grandes Bancos con sucursales);
pero siempre deben tener el rasgo comin y la caracteristica
fundamental que hemos enunciado.

No hay queé olvidar que la industria bancaria, actGa siempre

- como intermediaria, da margen a dos 6rdenes de relaciones y
da vida a dos clases de operaciones: las activas y las pasivas.
Si no. se cumplen estos requisitos no hay banco ni banquero.

Es por esto que no puede considerarse bancaria, una opera-
cién por el s6lo hecho que sea, para uno de los contratantes,
una operacién activa o pasiva de crédito; es indispensable que
en el hecho se vincule a otras operaciones activas, si para uno
de los contratantes es pasiva y viceversa. '

No existen, pues, operaciones de banco, abstractamente con-
sideradas; para caracterizarlas es necesario que concurra tam-
bién un elemento de hecho. No puede, p_br lo tanto, haber ope-

racién de banco, si por lo menos uno de los contratantes, no

es banco, banquero o empresa bancaria.

Es por esto que muchas operaciones, que abstractamente
puedan responder a la funcién econémica de los bancos, no son
operaciones bancarias.

Una empresa que coloque su propio capital no realiza opera-
ciones bancarias, ni puede ser calificada como banco.

Ahora bien, si el dinero que emplea lo obtiene principalmente,
sino totalmente, de otras operaciones pasivas de crédito, como,
por ejemplo, depdsitos que reciba, habra que reconocer en las
operaciones de.colocacion que realice, lanaturaleza de opera-
ci6bn bancaria y en la empresa el caracter de banco.

e
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Asf, en Gltimo anélisis, para saber si una empresa es banco,
hay que averiguar si el dinero que presta es, principal o total-
mente, dinero ajeno. . ' '

La definicién de banco ha debido variar paralelamente a
las evoluciones experimentadas por la institucion definida.

No obstante el fondo de verdad que encierran, no son sufi-
clentemente precisas o completas las definiciones, que podria-
mos llamar clasicas como las de Macleod, Garelli, Courcelle-
Seneuil, ni tampoco la de autores mas modernos como: Terrel
et Lejeune, Conant, Sayus. ‘

Desde el punto de vista estrictamente juridico es aceptable
la definicién de Siburu: «<Banco es toda institucién organizada
para el ejercicio regular, continuo y coordinado del crédito, en
su funcién mediadora entre la oferta y la demanda de capitales,
mediante operaciones practicadas por profesion.» '

De acuerdo con el concepto de banco que hemos expuesto
consideramos como la definicién més completa y precisa, la
que da Carabellese, por cuanto abarca los aspectos juridico,
téenico y econdmico: .

«Banco o banquero, teniendo en cuenta los dos elementos
esenciales de su funcién: depdsito y circulacién, se puede con-
siderar como el agente intermediario entre la demanda y la
oferta del crédito que con el ejercicio del depdsito bancario
y a fin de emplear los capitales recibidos, promueve la circula-
cién bancaria con el propésito de obtener beneficios, consti-
tuyéndose de esa manera en deudor hacia la’ oferta y en acree--
dor hacia la demanda del crédito.»
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VI. — FUNCION ECONOMICA DE LOS BANCOS
J

Sumario! Eliminan los inconvenientes del crédito directo. —2-Aumen-
tan los, capitales productivos. —Hacen mas rapida la circulacién de
los capitales. —“Aumentan los medios de pago. ~Simplifican la eco-
nomia monetaria con la compensacién. <5 Ventajas que obtiene el clien-
te. —72La cuestién del riesgo. V’z La mayor distribucién de capitales. —

9 Los bancos y la situacién econémica de un pais.

Las instituciones bancarias est4n vinculadas en tal forma
a la economfa de un pais, que se hace indispensable conocer cuél
es su acciébn econdmica.

Nadie ha precisado con més exactitud que Garrone, a quien
seguimos en este capitulo, la funcién de los bancos:

1° Los bancos eliminan todos los inconvenientes del cré-
dito directo, cuyas dificultades surgen por el conocimiento
deficiente de las necesidades reciprocas entre los contratantes,
por falta de confianza del agreedor en la solvencia del deudor,
por falta de concordancia entre los capitales ofrecidos y los soli-
citados, por ausencia de acuerdo en la forma de devolucién o
en la medida del interés.

2° Contribuyen a multiplicar el capital, entendido en el
sentido de riqueza destinada a la producciéon. Sirven para alen-
tar el ahorro, que encuentra un incentivo en el interés y pro-
mueve asi la creacién de nuevos capitales.

3° La intensificacién de la produccién y la divisién del

“trabajo hacen tanto més necesaria la intervencién de los bancos,

gracias a los cuales los capitales pasan de las manos de los inde-
cisos, de los timidos, de los incapaces, a los emprendedores, a
los capaces, a los activos.

4o Los bancos aumentan la cantidad de dinero que se
dirige a la produccién, no sélo recogiendo este dinero con el
atractivo de un interés, sino reuniendo en ellos las cuotas mi-
nimas de ahorros, que si permanecieran divididas no serian
productivas, por falta de capacidad de los mismos dueiios, o
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por falta de conveniencia, aun de los capaces, en tomar sumas
exiguas que no se podria utilizar.

5° Hacen méas rapida la circulacion de los capitales, de
las manos de los que los acumulan, a las manos de los que los
haceh converger a la produccién, aumentando asi la eficacia
de los capitales, que no permanecen un solo instante ociosos.

6° Los bancos contribuyen a aumentar las disponibili-
dades o medios de pago, mediante la circulacién de cheques y
en la medida de los créditos concedidos. Crean asi la denomi-
nada «deposit currency» o sean los cheques que se libran, no
en base de depésitos de efectivo, sino en base de créditos con-
cedidos, los que dan lugar a nuevos depositos, sobre los cuales
se emiten nuevos cheques.

Es esta la funcién esencial de los bancos de crédito ordinario,
por cuanto de esta manera hacen circular una tercera moneda
que podria llamarse, «<bancaria» al lado de la moneda metalica

de la moneda de papel.

Realizan una simplificacién en la economfa monetaria, desde
que asumen la tarea de proveer al mercado de la cantidad de
medios de pago necesarios, y mediante el sistema de compen-
saciones logran reducir la cantidad de numerario indispensable
para el intercambio nacional e internacional.

7° Las operaciones de crédito realizadas por intermedio

-de los bancos son mas ventajosas que las efectuadas directa-
mente, por cuanto no obstante la remuneracion que el banquero
obtiene para si, beneficia tanto a los que dan el dinero como
al que lo pide, no solamente por la facilidad para encontrar
personas con tan opuestas necesidades, sino por el hecho de
que hacen posible la formacién de una tasa corriente del interés
y la aplicacién de los principios del seguro en materia de crédito.

El banguero que presta cantidades fraccionadas a muchas
personas que conoce, corre, en el conjunto de negocios que rea-
liza, un riesgo mucho menor que el que correria un prestamista
individual, que prestara todo su capital a una sola persona.
Esto permite a los banqueros realizar la mayor utilidad compa-
tible con la seguridad de reobtener la suma prestada y a los



prestatarios el menor costo, derivante del menor premio del
seguro involucrado en la tasa del interés.

8° La funciébn de los bancos puede compararse a la del
corazbn en el organismo humano. Del mismo modo que la vida
difundida por el corazbén a todas las partes del organismo, re-
fuerza el 6rgano mismo de la circulacién de la sangre, los ban-
cos, que infunden, prosperidad y vigor a la industria y al comer-
_ clo, obtienen de estas mismas condiciones la razén de su pro-
pio florecimiento.

9¢ Los bancos contribuyen a la formacion, circulacién y
distribucién de capitales, entre los diferentes empleos y los
varios lugares en que pueden encontrar mejor aplicacibn.

La banca es represa para recoger capitales, en su funcién
pasiva; es canal para suministrarlo y repartirlo donde havan
més falta en su funcién activa.

10° Los bancos constituyen el indice general de la sntua-

cibn econdmica de un pals

VII. — CARACTERISTICAS FUNDAMENTALES
DEL ACTUAL COMERCIO BANCARIO

SU-.\L\mo‘dOperaciones bancarias en la antigiiedad..=* Operacignes ban-
carias en la edad media. = El comercio bancario moderno. —* La trans-
formacién de Bancos monetarios en Bancos de crédito. 7—( La autorio-
mia adquirida por el comercio bancario. —éLa enorme importancia ad-
quirida~£— Evolucién de los bancos modernos hasta la aparicién de la
«deposit currency». — Caracteristicas del comercio bancario contem-
poraneo. — Acrecentamiento del volumen de los negocios. — Gran
variedad de operaciones. — Avanzada especializacion.

Las operaciones tipicas de los bancos en la antigiiedad fueron
el cambio manual de monedas, tanto més necesario por cuanto
eran-muy diversas y variadas las que circulaban, operacién ésta
tan antigua como la moneda misma, y el depdsito en custodia.
Maés adelante se agregan las operaciones de préstamos, mediante

/



la transformacion del depdésito regular, infructifero, en depésito
irregular, fructifero. :
2~ La edad media puso algunos obstaculos al desarrollo banca-
rio, siendo el més grave las leyes contra la usura, que limitaban
el interés del dinero. :
" Las condiciones de la época dieron importancia a la opera-
~ ¢ién de cambio monetario internacional, desde que el transporte -
material de la moneda estaba lleno de dificultades y peligros.
Para (as remesas de un pajs a otro era absolutamente necesaria
la intervencién del banquero. :

Las operaciones de préstamos, en la antigiiedad y en la edad
media, se mantuvieron en una esfera relativamente restringida;
la limitada extensién de las relaciones comertiales, la instabili-
dad de las condiciones politicas y las prohibiciones de las leyes
fueron un obstéculo al desarrollo de las mismas.

> El comercio_bancario_moderno reposa, en cambio, precisa y
principalmente en las operaciones de préstamos, y como tal es
relativamente reciente, desde que no se puede hablar de una
verdadera organizacién del comercio del crédito, sino desde algo
més de dos siglos atrés, con la fundacién del Banco de Ingla-
terra en 1694.

Desde entonces desaparecié el depdsito de moneda en cus-
todia, infructifero y se substituyé por el depésito fructifero.
Las operaciones de cambio manual pasaron a la categoria de
operaciones secundarias y accesorias, de tal modo que ya en la
actpalidad el cambio de monedas .constituye un ramo aparte
Y es ejercido por las agencias de cambio. :

Esta variacién producida en las operaciones fundamentales,
es el rasgo distintivo mas caractenstlco entre el antiguo y el
moderno comercio bancario.

L/ Los” bancos antiguos eran principalmente Bancos de camblo
o Bancos monetarios, mientras que los bancos modernos son
esencialmente bancos de crédito. '

d Otro rasgo distintivo caracteristico entre el moderno y el
antiguo comercio bancario, es la completa autonomia adquirida
por el mismo. El banquero antiguo se dedicaba frecuentemente



— 76 —

a especulaciones o empresas ajenas, tanto al campo puramente
monetario, como al ejercicio del crédito; y el banquero de la
edad media, especialmente, era banquero y comerciante o ban-
quero y fabricante al mismo tiempo, lo que no ocurre con el
banquero moderno, el cual limita, o debe limitar su actividad
a ayudar las varias empresas del comercio y de la industria,
pero sin participar directamente en ninguna.

Finalmente se distingue el comercio bancario moderno del
antiguo por la mayor y extraordinaria importancia que ha
adquirido.

Por otra parte, el comercio bancario moderno presenta las
siguientes caracteristicas fundamentales en su evolucién hacia
la banca contemporéanea:

12) Predominio del billete al principio de la banca moderna;

22)  Su importancia decreciente a medida que se perfeccio-
na el sistema de cheques y depésitos; .

32) Concentraciéon del capital en manos de los bancos de .
* depésitos y la declinacién de la supremacia de los bancos de
emisién, excepto como guardianes de reserva;

“42)  Progreso del principio de ayuda mutua entre los bancos;

52) EKlevacién de los créditos bancarios a la categoria de
moneda como medios de pago.

El comercio bancario antiguo y contemporéneo presenta en
particular las siguientes diferencias fundamentales:

«) Un enorme acrecentamiento del volumen de los negocjos,
como consecuencia de la difusién universal del crédito y del
desarrollo de los medios de comunicacién, a tal punto que las
mas renombradas y potentes casas bancarias de la edad media
no pueden resistir la comparacién no solamente con las colosa-
les instituciones bancarias actuales sino con cualquier banco
de segundo orden, existentes en todos los paises;

b) Una mayor variedad de operaciones, debidas a la adop-
¢ibn de nuevos instrumentos de crédito y de nuevas formas
de garantia y también al hecho d= haberse extendido la activi-
dad bancaria a un gran ndmero de operaciones que no revis-
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ten propiamente el caricter de operaciones de crédito (depésito
de valores y objetos en custodia, valores al cobro, cobro de di-
videndos, etc.); _
¢) Una avanzada especializacién en el sentido de que, ban-
cos diversos con modalidades diferentes, suministran crédito
a distintas categorias de personas (comerciantes, agricultores,
obreros, etc.).






OPERACIONES BANCARIAS






I. — CONCEPTO DE OPERACION BANCARIA

SuMARrio: Semejanza de las operaciones bancarias con otros contratos
va legislados. — Necesaria intervencién de un. banco. -—— La funcién
intermediaria de los bancos. — Vinculacién intencional y caracteristica
de las operaciones bancarias. — Operaciones fundamentales: activas
y pasivas. — Operaciones secundarias: accesorias y extraordinarias.

Cuando se quiere definir el concepto de operacién bancaria,
generalmente se responde con la enumeracién de las operacio-
nes que realizan los bancos. )

Ha de observarse, pues, que las operaciones de banco son ejer-
cidas sisteméaticamente por un Banco ya que cada una de ellas
tomada aisladamente tiene caracteristicas juridicas de otros
contratos ya legislados. por los codigos civil o comercial. Resulta
asi, por lo pronto, que no se puede hablar de operacién de banco,
si por lo menos una de las partes no es un banco o banquero.

Para admitir lo contrario serfa necesario que alguna de las
operaciones de banco llevara grabado en si misma las caracte-
risticas que permitieran reconocerla como tal, prescindiendo
de las personas que le dan vida.

De acuerdo asi con el principio de que no es posible que haya
operacién bancaria, si por lo menos no participa en ella un ban-
co, queda demostrado que el Coédigo de Comercio al establecer
la comercialidad de las operaciones bancarias (art. 8, inc. 3°,
C. de C.) se ha referido al banco y no al cliente que con él trata.

No es suficiente referirse a la practica para establecer lo que
debe entenderse por operacién bancaria, ya que con ello s6lo
llegariamos a establecer empiricamente que son tales las que
realizan los bancos.

crisrro 6
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Se ha observado ya que la nocién de operacion bancaria es
relativa y variable, lo que no debe impedir sin embargo que se
fije su concepto. Las numerosas operaciones que efectGan los
bancos pueden reunirse en dos grupos: ¢) Aquellas operaciones
que son esenciales del comercio bancario y cuyo ejercicio da
lugar precisamente a la industria bancaria; b) Aquellas opera”
ciones que pueden entrar en el campo de accidén de un banco,
pero cuyo ejercicio, si se limitara a éstas solamente, no permi-
tirfa atribuir a quien las cumple la calidad de banquero.

Para establecer el criterio de operacién bancaria no hay que
olvidar que los bancos ejercen una funcién de intermediarios.
Asi se coloca en un doble orden de relaciones y da vida a dos
categorias de operaciones: activas y pasivas. Si no existe este
doble orden de relaciones, si falta esta doble especie de opera-
ciones vinculadas en el ejercicio del crédito, no existe el banco.
Es por esto que no puede decirse que una operacion es bancaria,
solamente porque sea para uno de los contrayentes, una opera-
cibn activa o pasiva de crédito; es absolutamente indispensa-
ble ‘que se encuentren vinculadas entre si las operaciones acti-
vas y pasivas.

Por lo tanto no existen operaciones de banco abstractamente
consideradas; para caracterizarlas es necesario que concurra
también un elermento de hecho. No puede haber operacién de
banco, si por lo menos uno de los contratantes no es un banco,
banquero o empresa bancaria.

En conclusién diremos que las operaciones bancarias presen-
tan, en medio de su evidente complejidad, aspectos que las
caracterizan netamente, diferencidndolas de otras operaciones
en apariencia semejante.

"En efecto, en los bancos comerciales no se toma dinero a cré-
dito para emplear directamente los capitales obtenidos, sino
con el objeto de facilitar a otros su uso o goce; de la misma ma-
nera no se concede dinero a crédito con los propios medios ori-
ginarios, sino con aquellos obtenidos mediante una precedente
operacién anéloga. Por lo tanto, una operacién se presenta
vinculada con la otra, es decir, la operacion con la cual se ob-
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tiene crédito (operacién pasiva) con otra en la cual se concede
{(operacidn activa), y no debe tratarse de una vinculacién pu- .
ramente ocasional o fortuita, sino evidentemente voluntaria-
o intencional. Esta intencién se pone de manifiesto precisa-
mente en que una operacion pasiva, es efectuada por aquel que
mediante ella recibe dinero a crédito con el propdsito de reali-
'zar, con esos mismos medios asi obtenidos, una sucesiva opera-
cién activa.

Los bancos en el ejercicio de su actividad econdémica inter-
media, realizan fundamentalmente dos clases de operaciones:
Por una parte aquellas operaciones con las cuales los bancos
se procuran los capitales obteniéndolos de aquellos que los
tienen disponibles, y por la otra, las operaciones en las cuales
emplea estos mismos fondos con el ejercicio del crédito.

Los bancos, ademés, aprovechando generalmente de las condi-
ciones particulares en que se encuentran (sucursales o corres-
ponsales en otras plazas, conocimientos practicos de las mo-
nedas y del comercio de titulos, locales adecuados para la cus-
todia de valores, etc.) realizan una cantidad de otras operacio-
nes, que substancialmente no tienen nada que ver con la acti-
vidad bancaria propiamente dicha, y que revisten el caracter
de simples servicios, que estas instituciones hacen a los clientes,
obteniendo un beneficio, no en forma de interés, sino bajo la
forma de diferencias, comisiones, etc..

Entre estas operaciones tenemos: el cambio manual de mo-
nedas, depdsito de documentos al cobro, compraventa de titu-
los por cuenta de terceros, dep6sitos en custodia, administra-
ciébn de propiedades, operaciones de financiacién, etc.

Por otra parte los bancos, en circunstancias particulares.
pueden recurrir a operaciones de caracter extracrdinario, ya
sea para procurarse capitales, o ya sea para emplear proficua-
mente fondos transitoriamente exhuberantes para las necesi-
dades ordinarias..

Por dltimo, los bancos pueden, habitualmente unos y ocasio-
nalmente otros, realizar operaciones de caracter especulativo,
que estan fuera de la actividad normal de intermediario entre
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la oferta y la demanda de capitales, y con las cuales se quiere
obtener un lucro especial bajo la forma de diferencias en las
cotizaciones de los cambios o de los titulos.

En resumen tenemos:

a) Operaciones de recoleccién
Fundamentales de fondos (pasivas).
o principales (b) Operaciones de empleo de

Operaciones : *
fondos (activas).

/
bancarias
Secundarias { ¢) Operaciones accesorias.
\ o cventuales. | d) Operaciones extraordinarias.

Las operaciones de provisién de fondos se llama también,
operaciones pasivas, y las de empleo de fondos, operaciones
aclivas.

Las dos expresiones <activas» y «pasivas», deben entenderse
en el sentido juiidico, 0 sea que en las primeras el banco se
constituye en deudor y en las segundas en acreedor, con respec-
to a los terceros clientes.

Hay que tener presente que esta clasificacién de las opera-
ciones de la banca en cuatro grupos, no debe tomarse en sentido
riguroso y si solamente en grandes lineas. Una misma operacién
puede entrar unas veces en un grupo y otras veces en otro.
El descuento, que es una operacién de empleo de fondos, seréd
operacién de provisién si lo hace un banco en otro banco; la
negociacién de letras sobre el extranjero es para algunos bancos,
simplemente accesoria, mientras para otros es una’operacién
de empleo de fondos, semejante al descuento, y puede consti-
tuirse en una operacién extracrdinaria o de especulacion; el
servicio de valores al cobro, realizado por un banco, en gran
escala y por cuenta de otros bancos, puede llegar a ser un medio
de obtener una buena provisién de fondos.
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II. — LEYES ECONOMICAS DE LA GESTION
BANCARIA

Sumario: Consideraciones generales. — Ley de productividad. — Lay
de compensacion. — Ley de dinamismo. — Ley de independencia de
las garantias. — Ley de equilibrio interno. — Ley de los grandes nfi-
meros. — Ley de equilibrio externo en el espacio. — Ley de equilibrio
externo en el tiempo. — Ley de especializacién. — Ley de independencia
entre el banquero y el cliente. — Riesgos del comercio bancario. — Con-
diciones de éxito. o

En la Facultad de Ciencias Econdmicas se imparten a los alum-
nos los conocimientos, que se consideran indispensables, sobre
econorafa y técnica bancaria. _

Podria objetarse que el egresado, no obstante tener un cono- .
cimiento exacto de las instituciones de crédito y de su funcio-
namiento, carece de las nociones practicas que da el ambiente
bancario y la vida seguida en un banco. No creemos que sea
imposible dar en la citedra las nociones indispensables para el
banquero y pensamos que sblo es cuestién de basar la prepara-
cion bancaria, en la ciencia econdmica, buscando sus leyes
fundamentales. !

Hemos tenido ocasién de ver cuél es la funcidn esencial que
incumbe a los bancos, asi como los medios que les permiten
alcanzarla. Sobre la experiencia que es el mejor fundamento
de la ciencia, se ha llegado a determinar una serie de leyes que
regulan la accién bancaria, leyes que han sido consagradas por
la practica y que se aplican a toda clase de bancos y a todo pro-
blema del crédito, con la simple adaptacion de tiempo y de forma.

He aqui las més importantes reglas o normas para la buena
gestién bancaria.

‘-LEY' DE PRODUCTIVIDAD

Hemos visto ya que uno de los elementos esenciales del cré-
dito es la confianza en el reembolso del prestatario, contando
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con el producto de su trabajo, que no existe todavia, como si
fuera un valor.actual y creando el documento o titulo que lo
representa, el cual es objeto de intercambios y de contratos
diversos: Resulta como consecuencia légica de esto, que toda
operacién de crédito debe corresponder a un acto de la produc-
cion, en el cual el deudor obtiene los recursos para hacer frente
a sus obligaciones.

Ya sea que la operacién de crédito sea la més simple o la mas
compleja, detras de ella existe un acto de la produccibén, del
cual se espera un producido suficiente para reembolsar el capital
recibido en préstamo, més los intereses y las utilidades de todos
los intermediarios.

La verdadera caracteristica del crédito inmoral, del crédito
¢ue ha pasado al patrimonio de los que hoy dia se llaman vul-
garmente usureros, es precisamente la improductividad de la
operacién de crédito, puesto que el crédito ha sido facilitado
al que se sirve de los fondos recibidos para aplicarlos a consu-
mos de lujo, diversiones o vicios. _

El crédito no resulta en este caso una forma de progreso en
el campo de la modema economia, sino una forma de alentar
la disipacibn.

LEY DE COMPENSACION

Para que la operacién del banquero sea productiva, para
que él vuelva a encontrar, después de cumplido el ciclo de la
operacién de crédito, el capital invertido mas la utilidad que
esperaba, es indispensable que en la tasa de empleo del dinero
se incluyan los cinco elementos siguientes:

a) La remuneracién al dinero ajeno que el Banco paga;

b) La prima por el riesgo;

¢) La remuneracién de aquella parte del dinero que el Banco
debe tener inmovilizada para hacer frente a la demanda de los
depositantes;

d) La parte en los gastos generales de la empreaa,

e) La utilidad calculada.
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- 8i se considera por ejemplo el caso de un banco de depdsitos
y- descuentos que pague 3 por ciento sobre el total de los de-
positos, que por su larga experiencia sepa que cada afio pierde
1|4 por ciento sobre el monto de los préstamos y descuentos,
que tenga una existencia improductiva en caja de 20 por ciento
de sus depdsitos, que los gastos generales asciendan al 1 por
ciento anual de los depdsitos, para obtener una utilidad de 1
por ciento anual sobre el importe de los depésitos, debera cobrar:

3 X 20 - ge
3% + )P0+ " Pt 1%+ 1% =58%

LEY DE DINAMISMO

Hemos visto en otra parte, que la dificultad en el ejercicio del
crédito no reside tanto en conocer la situacién de hoy, sino
aquella probable de mafiana. No es muy dificil conocer exacta-
mente la situacién presente del cliente, o cudl es hoy la situa-
¢ién de una determinada industria o de un determinado comer-
cio, como lo es prevenir la situacién de mafiana. En el futuro
estan todos los imponderables y por lo tanto la dificultad en la
determinacién del riesgo.

Surge como conclusidn logica que: cuanto méas breve es la
operacion del banquero, tanto menor es el riesgo.

Asi, un banquero que descuenta documentos, estard més
seguro si su cartera tiene un vencimiento medio de 60 dias, que
si fuera de 120 puesto que en 120 dias la-probabilidad de insol-
vencia de los firmantes es mucho mayor que en 60.

Podria parecer, a primera vista, que cuanto més numerosas
son las operaciones que se hacen, mayores son también los ries-
gos, pensando que es més probable encontrar un insolvente
si se descuentan 10 documentos a breve plazo, que si se des-
cuenta un solo efecto a largo plazo; sin embargo no es asi.

El banquero, intermediario del crédito, no es un capitalista
que invierte sus capitales y l_uégo se despreocupa; el banquero



trabaja sobre diferencias marginales. La competencia reduce
siempre al minimo tales diferencias, y para que no se produzcan
resultados negativos es indispensable gue el elemento més
incierto, el riesgo, representado por cambios de situacién en
los clientes, o sea, el tiempo, se reduzca al minimo.

LEY DE INDEPENDENCIA DE LAS GARANTIAS

Para reducir el riesgo se recurre a garantias, que entre otras
pueden ser: varias firmas, mercaderias, titulos, etc.

Para eliminar el riesgo se pueden adoptar dobles garantfas,
de tal modo que si una fracasa la otra queda. En este caso es
indispensable que tales garantias sean independientes unas de
otras, de lo contrario la pluralidad de las garantias es ilusoria.

El ejemplo més elemental es €l descuento de un efecto con
tres firmas, pero las cuales son: una del padre, otra del hijo y
la tercera de la esposa, como si ellas representaran tres respon-
sabilidades distintas, claro est4, en el caso que los bienes sean
exclusivamente de una sola de las partes.

Otro ejemplo caracteristico de garantia ilusoria es el error
que se suele cometer y mediante el cual se acuerda créditora
una sociedad anénima tomando en garantia acciones de la misma.

Hay otros casos en que el error es menos visible, pero que sin
embargo existe. Supongamos (ue el comercio de una determi-
nada mercaderfa se convierta en el monopolio de una sola em-
presa, la cual acumula grandes stocks y que varios bancos le
descuenten warrants. Todos creerdn tener una garantia real,
ampliamente suficiente en base al precio corriente de la mer-
caderia, sin embargo serd una mera ilusién, pues si la acumula-
cién de stocks supera las posibilidades del consumo, el dia en
que la empresa no pueda descontar sus warrants, se encontrara
en estado de insolvencia y la mercaderia bajard de precio de
tal modo que la garantia no tendra valor alguno.

Lo mismo puede decirse de préstamos sobre titulos poseidos
por una sociedad, de los cuales tiene el control y que ha acumu-
lado una gran cantidad en sus manos.
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LEY DE EQUILIBRIO INTERNO

Hemos visto que el banquero recoge capitales para distribuir-
Jos entre los productores, y como lo hace de tal modo que pueda
restituirlos a quienes se lo han confiado, crea disponibilidades
nuevas, puesto que los que se los han entregado contintian su
trabajo como si lo tuvieran en el bolsillo y aquellos que lo han
recibido en préstamo, lo tienen en realidad. _

Para que esto ocurra es indispensable que el periodo maximo
necesario para la realizacién de la disponibilidad sea inferior al
periodo minimo del éxodo posible de los capitales recogidos.

Ya sea un banco de depésitos y descuentos, que tiene dep6-
sitos a la vista y colocaciones a breve plazo, o ya sea un banco
de crédito hipotecario que emita obligaciones reembolsables en
33 afios, es indispensable que las operaciones estén dispuestas
de tal modo que las entradas no se verifiquen en periodos més
largos que las salidas. '

En un banco de crédito comercial es naturalmente imposible
hacer coincidir exactamente los vencimientos de las operaciones
- activas con los de las operaciones pasivas. Como también serfa
imposible rechazar toda colocacion de fondos, cuyo vencimiento
esté més lejos que el méas breve periodo de una posible extrac-
cion de los depésitos, que en su mayor parte son retirables a la
vista, es decir, en cualquier momento.

La coincidencia de los vencimientos de las exigibilidades con
las disponibilidades, s6lo puede establecerse por grupos de ope-
raciones, vy los compromisos realmente a’'la vista se comparan
con las existencias de caja, con dinero a la vista depositado en
otros bancos y finalmente con el mas liquido de los empleos de
fondos, sobre todo si se encuentra bien organizado el redescuento.

La relacién entre las disponibilidades y exigibilidades de un
banco de crédito, dentro de un determinado vencimiento, es
lo que se llama su liquidez.

Asi se llama liquidez inmediata, o a la vista, la relacién
entre la existencia de caja, los depdsitos a la vista en otros ban-
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cos, los depbsitos en el clearing, cupones de vencimiento inme-
diato, cheques, etc., con el total de los depbsitos pasivos en cuen-
ta corriente a la vista. ’
- Liquidez a breve plazo, generalmente a 30 dias, es la que
comprende por un lado las disponibilidades hasta un plazo méa-
ximo de 30 dias y por el otro lado todas las obligaciones y com-
promisos del banco que deban o puedan ser afrontados dentro
de los treinta dias.

En general, en los bancos de depdsitos y descuentos bien ad-
ministrados se establecen situaciones de liquidez en las cuales
todas las partidas del activo y del pasivo se reparten en tres
grupos: disponibilidades y exigibilidades a la vista, disponibi-
lidades y exigibilidades a breve plazo, dentro de los 30 dias y
disponibilidades y exigibilidades a largo plazo, méas alla de los
30 dias. : '

En un banco de crédito hipotecario, la situacién de liquidez
debe considerarse sobre un gran nimero de afios, y la relacién
debe encontrarse entre los vencimientos de los préstamos con-
cedidos y los vencimientos previstos para el rescate de las obli-
gaciones, dentro del plan de amortizaciéon adoptado.

LEY DE LOS GRANDES NUMEROS

Practicamente la liquidez de que hemos hablado no es necesa-
rio que se mantenga siempre en 100 por ciento.

El problema que debe resolver el banquero consiste en esta-
biecer la cuota de liquidez que puede mantenerse sin riesgo.

La generalidad de los banqueros resuelve esta cuestién por
pura practica. Sin embargo esta préactica no debe ser puramente
empirica y superficial, sino el fruto de una profunda experien-
cia, que podria ser reflejada en estadisticas exactas, en un ni-
mero de afios tales que permmeran una prev1510n casi mate-
matica.

La practica del banquero no es otra cosa que experiencia ra-
zonada: En efecto, hagamos el examen de la situaciébn de un
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banco de depositos y descuentos y procedamos por aproxima-
ciones sucesivas.

Si un banco comercial tuviera un solo cliente con un gran
depdsito a la vista, es natural que para estar pronto a reembol-
sarlo seria indispensable tener en la caja el importe exacto del
depésito. Serfa asi imposible conceder préstamos sin incurrir
en el peligro de insolvencia. ;

Si este mismo banco tuviera diez clientes diferentes, la si-
tuacién no se habria modificado mucho, sobre todo si los diez
clientes ejercieran la misma industria o comercio, pues habria
el riesgo de la concomitancia de sus necesidades.

" Si suponemos que los depositantes sean cien y ejerciten co-
miercios e industrias distintas, ya habrd que excluir la concor-
dancia de necesidades y se comenzara a ver una probabilidad de
compensacioén entre los depdsitos y extracciones de la clientela.

Si continuamos el ejemplo, suponiendo mil clientes y luego
diez mil, veremos que la practica del banquero se acerca a la
matematica y la ley sobre la cual se basa el ejercicio del crédito,
¥ que es ley fundamental, no es otra que la realizacién del teo-
rema de Bernoulli, o ley de los grandes ndmeros.

En los bancos, esta ley, cuando el campo de observacién es
suficientemente vasto, act@a con la misma exactitud y con la
misma constancia que para otros fenémenos.

Se puede establecer el porcentaje de extracciones diarias,
en un banco de crédito comercial, en tiempos normales; des-
pués de una serie suficiente de afios se puede precisar para las
necesidades estacionales, y como a través de una larga serie
de afios se han producido seguramente varios casos imprevis-
tos, imprevisibles y fatales que provocan los pénicos, la estadis-
tica bancaria permite, aun dentro de ciertos limites, establecer
la posibilidad de extracciones en momentos anormales.

LEY DE EQUILIBRIO EXTERNO EN EL ESPACIO

Hemos visto ya la accién del crédito desarrollandose en mer-
cados comunicantes. El mercado cerrado no existe mas que en
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teoria, puesto qué en el hecho todos los mercados estdn vincu-
lados desde el punto de vista financiero.

Las fronteras de los Estados no son méas que dificultades siem-
pre salvables por el ahorro, en su intento de buscar las mejores
condiciones de seguridad y de rendimiento, con lo cual los fe-
némenos del crédito estén estrechamente ligados en el mundo
entero. ‘

Los bancos, instrumentos de crédito y de circulacién de ca-
pitales, aun cuando aparentemente estén confinados en un
pequeinio rincén del mundo, no pueden sustraerse a las repercu-
siones de los fenémenos del crédito que se verifican en los mer-
cados lejanos. No pueden sustraerse a los efectos del cambio
monetario internacional, no pueden tampoco sustraerse de las
variaciones de la tasa del descuento, ni pueden sustraerse de
la tendencia a favorecer una u otra forma de produccién o una
u otra forma de inversibn.

La interdependencia de los mercados en materia de crédito,
es un hecho comprobado y es ain mas absoluta que en mate-
ria comercial.

Asi un banco debe basar su equilibrio, no solamente sobre el
limitado mercado en que opera, sino también en relacién a las
situaciones de todos los mercados con los cuales puede tener
un contacto indicecto. '

LEY DE EQUILIBRIO EXTERNO EN_EL TIEMPO

Esta ley puede expresarse en los siguientes términos: Con-
viene al banquero extender el crédito en los periodos de depre-
sién ‘de los precios y de disminucién del intercambio, y restrin-
girlo en los periodos de alza de los precios y de intensificacién
del intercambio.

Hemos visto ya, que las utilidades del banquero seran tanto
més seguras y por lo tanto méas abundantes, cuando pueda
efectuar répidamente numerosas operaciones de crédito, con-
tentandose con modestos mérgenes, pero haciendo girar sus ca-
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pitales, de tal modo que puedan fructificar varias veces en
breve tiempo. Hemos visto también que esta verdad se basa
en el hecho que es mucho mas dificil prever el futuio, que no
apreciar con seguridad el presente; por lo tanto el riesgo es
tanto mayor cuanto mayor sea el plazo de la operacién.

Es facil comprender también 'queA cuando se pueden hacer
operaciones perfectamente seguras serd siempre posible au-
mentarlas, de tal modo que sea posible encontrar en el conjunto
de las operaciones realizadas, una compensacién aun mayor
de la que se habria podido obtener, si las cosas fueran siempre’
bien, de una operacién muy lucrativa, pero de largo plazo.

El banquero no desea tanto grandes mérgenes de beneficio
sino que prefiere mas eliminar el riesgo.

El banquero arriesga en cada operacion que efectia, el capi-
tal generalmente ajeno, y lo arriesga casi siempre con marge-
nes de utilidad minima. Constituye una condicién ideal para
el banquero actuar en un mercado de equilibrio estable, y para
que esto ocurra es mnecesario que la produccién se mantenga
dentro de los limites méaximos del consumo.

Las crisis econémicas suelen ser la consecuencia.de una ro-
tura del equilibrio entre la produccién y el consumo. General-
mente es la produccién que aumenta, en otros casos es el con-
sumo que disminuye, y en otlros actiian las dos causas concu-
rrentemente, como parece ser en la crisis mundial 1929-1931.

Es fécil observar un marcado paralelismo entre la expansién
del crédito y el aumento de la produccién, por cuya razén al
banquero interesa, en el periodo de expansién del crédito, mo-
derar el fenémeno, de tal modo que permita un enriquecimientq
progresivo y armoénico genefal, manteniendo el equilibrio entre
el consumo y la produccién y por lo tanto evitando la crisis.
Inversamente interesa al banquero, en los perfodos de depre-
sién y de estancamiento de la produccién, alentar a su clientela
¥ animando el mercado.

En los momentos de optimismo, en momentos de «boom»
es facil al banquero eliminar el riesgo que lo tiene intranquilo,
realizando la garantia, mientras que en los momentos de depre-
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sién es més dificil hacerlo, y si lo hace contribuye a empeorar
la situacion general, agregando nuevos males a los existentes.
Por lo tanto no sélo conviene tener la mano firme sobre el cré-
dito, en los momentos de expansién, para evitar el desequili-
brio entre la producciébn y consumo, sino también porque es
el momento en que pueda librarse de las operaciones indesea-
bles. Cortar los créditos a la clientela en momentos de pamco
es perjudicarse a si mismo.

La economia ideal para el banquero es una economia conser-
vadora, en la cual sélo haya productores buenos, especializa-
dos y seguros, que hayan puesto a prueba por largo tiempo y
a través de toda clase de adversidades sus instrumentos de pro-
duccién y su capacidad. Es con esta clientela que los riesgos
se reducen al minimo. El éxito del banquero, més que sobre la
expansién alcanzada se basa sobre las adversidades superadas.

LEY DE ESPECIALIZACION

Hemos hablado de subdivisién del riesgo y serfa fécil caer
en el error de creer que convenga al banquero asumir los més
variados riesgos, en paises extrafios y en operaciones ajenas a
su actividad normal.

Hemos visto que todo el arte del banquero consiste en dis-
minuir los riesgos, es natural que el que los asuma sin un madu-
ro conocimiento y sin una profunda competencia, resultara
fatalmente perjudicado. ,

Asi el banquero debe subdividir el riesgo en operaciones va-
riadas, pero permanentemente siempre dentro del limite de sus
conocimientos y de su competencia.

En la compleja organizacién del crédito nacional e interna-
cional s6lo tienen probabilidades de éxito los especialistas.
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LEY DE INDEPENDENCIA ENTRE EL BANQUERO Y EL CLIENTE
Y VICEVERSA

El banquero que ha estudiado bien y que ha seguido la acti-
vidad de su cliente, se siente generalmente inducido a imponerle
la exclusividad de sus servicios para todas sus operaciones. La
presencia de un banquero competidor le molesta. Tiene tanta
conciencia de la importancia de los servicios prestados al cliente,
que considera a éste como una creacion suya, por lo que no pue-
de admitir que otro competidor participe en el beneficio de su
trabajo. ' '

El cliente, por otra parte, tiende generalmente a pensar que
el banquero, que por una larga serie de afios le ha dispensado
crédito, esta en la obligacion de servirlo siempre sin imponerle
la obligacion de buscar otro.

En los bancos, €l imperio de las leyes técnicas y econémicas
que los rigen no se ejercita sino cuando se reparten los riesgos
y para lo cual es absolutamente necesario que el banquero no
se encuentre en la imposibilidad de poder rechazar una opera-
cién a un cliente porque éste no sabe a qué otro banquero di-
rigirse. ,

Por otra parte, el cliente debe estar siempre en condiciones
-de poder llevar su operacién a un banquero u a otro, segin sus
propias conveniencias.

RIESGOS DEL COMERCIO BANCARIO

Los bancos en el ejercicio del crédito deben -afrontar los si-
.guientes riesgos comunes al conjunto de operaciones:

a) El riesgo que los intereses activos no sean suficientes
para compensar los intereses pasivos.

Este riesgo es el menos probable por cuanto el banco tiene
la posibilidad de reducir, en cualquier momento, los intereses
sobre los depdsitos, provocando asi el retiro de los capitales
.excedentes.
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b) El riesgo de perder, todo o parte, los capitales prestados.
Este es el riesgo més frecuente y méas grave.

¢) Bl riesgo de no cubrir con las utilidades los gastos del ejer-
ciclo. .

Esta eventualidad es com{n a toda empresa comercial, cuan-
do las operaciones no han logrado un determinado desarrollo.

CONDICIONES DE £XITO

‘El comercio bancario, asi como cualquier otra clase de comer-
cio necesita: a) Poseer medios adecuados; b) un ambiente favo-
rable; ¢) aptitudes personales.

En cuanto a la necesidad de medios adecuados, serd tanto
més ventajosa su situacién cuanto més importante sea el patri-
monio que posea. Del monto de este patrimonio depende el
grado de confianza que los terceros pongan en el banco y por
lo tanto la cantidad de capitales que le confien.

A la formacién de un ambiente favorable para el ejercicio,
en general, concurren las condiciones de prosperidad econdémi-
ca del pais o de la zona en que el banco opera y de las condicio-
nes morales y hébitos de la poblacién, de la cual forma parte
su clientela. '

Las aptitudes personales se apoyan en un complejo de conoci-
mientos practicos, técnicos, econdémicos, y juridicos, que los dis
rigentes deben poseer, asi como también se apoyan en un con-
junto de cualidades intelectuales y morales adecuadas a las
funciones del banquero.



ITI. — ESTUDIO TECNICO DE UNA OPERACION

Sumario: Consideraciones generales. — La devolucién de los depositos. —
La movilizacién de los créditos. — Seguridad y garantias. — Aspectos
que deben ser considerados- al examinar una operacion bancaria. — Los
problemas externos de la realizacién de una operacién bancaria. — Estu-
dio de los elementos internos para la apreciacién de una operacién ban-
caria. — Elementos. sobre el valor del beneficiario. — Elementos sobre

" el valor del docurnento de crédito. — Elementos sobre el valor de las
garantias accesorias. — Las modalidades de la operacién.

Hemos pasado en revista. las, principales leyes econdémicas
de las operaciones de banco, de las cuales ha de desprenderse
el método para el examen técnico de las mismas.

Cada detalle, al examinar una operacién de banco, se refiere
a las mencionadas leyes. La cantidad de cuestiones que se pre-
sentan obligan a considerarlas en un orden l6gico para que sea
posible la eliminacién racional de los riesgos.

En su caricter de intermediarios los bancos trabaJan con
depdsitos, en gran parte a la vista y susceptibles de un reem-
bolso inmediato. El banquero debe por lo tanto considerar:

1° Que su poder de crédito no es ilimitado y que debe con-
servar una justa proporcién con sus propias fuerzas;

2° Que la naturaleza de sus inversiones debe permitirle
volver a dar a los capitales empleados su forma libre y que las
colocaciones que haga deben de alguna manera poderse anular -
a su voluntad. Es el problema de la movilizacién de los créditos.

Resulta igualmente de su rol de intermediario, sujeto a la
naturaleza de los depésitos, que el banquero no debe quedar
bajo la dependencia de sus prestatarios. El banco debe suplir
la insuficiencia temporaria de los clientes sin llegar a consti-
tuir el complemento necesario y permanente. _

Si la cuesti6én del reembolso de los depésitos plantea el proble—
ma de la movilizacién de los créditos, por otra parte, la cuestién
de la inversion de los capitales plantea el problema de la inde-
pendencia del banquero y de su libertad de accién.

Ahora bien, la garaniia del reembolso, que es para el depo-

CRIDITO . 7



08

sitante, la facultad de movilizar los créditos y la independencia
del banquero con respecto a los pfestatarios, serian letra muerta,
si en su base, la solidez de los préstamos acordados no fuese
perfecta. Asi la seguridad de los créditos debe ser la preocupa-
cién del banquero. ,

Un crédito no es practicamente movilizable si no es bueno.
La facultad de declarar de plazo vencido un préstamo es vana
si la situacién del prestatario no esta en estado de responder con
una devolucién rapida. :

Hemos visto ya que la mejor garantia dé un crédito es su
productividad. ‘
= Claro estd que el problemé de la seguridad debe enfocarse
desde varios 4ngulos. La seguridad de un préstamo depende en
primer lugar, de la situacién econémica tomada en su conjunto,

luego de la situacién particular del comercio o industria‘bene-

ficiaria.

Con el tiempo estas garantias de hecho no resultan perfectas
y el riesgo de la disminucién del capital prestado debe cubrirse
con garantias materiales y morales y a falta de éstas por garan-
tias y cauciones de terceros. '

El estudio de la situacién del deudor aparece como una cues-
ti6n esencial y satisface el principio de seguridad desde e! punto
de vista interno de la operacién.

Las caracteristicas de una operacién de crédito son:

1* Debe ser segura: realizada en un medio econémico y
bancario equilibrado; en vista de la produccién; con personas
capaces de detener la depreciacién del capital productivo pres-
tado; : ' :

22 Debe ser ficilmente movilizable;

3* Debe dejar al banquero toda su libertad de accién.

El examen técnico completo de una operacién de crédito

-supone la solucién de todas estas cuestiones.

Si se considera que el examen logicamente, no sélo debe
abarcar todos estos elementos, sino también ser realizado en
un minimo de tiempo, el estudio debe efectuarse encarando al

principio las condiciones generales de la operacién y luego las
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condiciones particulares.- El estudio de los detalles seré super-
fluo si no han sido satisfechas las condiciones generalés. El exa-
men debe hacerse de lo general a lo pérticular. :

Si bien no es posible dar un método préctico que catalogue
las cuestiones en un orden exacto de importancia, el examen
puede hacerse en el siguiente .orden:

a) Los problemas externos de la realizacién de una opera-
ci6n bancaria;

b) Estudio de los elementos internos para apreciar una ope-
racién:

1° Elementos sobre el valor del beneficiario;

2° Elementos sobre el valor del documento de crédito;

3° Elementos sobre el valor de las garantias accesorias.

¢) Las modalidades de la operacién.

En los cuadros que siguen se explica en detalle el método que

se propone:
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A. — PROBLEMAS EXTERNOS SOBRE LA REALIZACION DE UNA OPERACION BANCARIA

. Condiciones econémicas generales
b . . del mercado. ’
T ' : Con el Mercado . .
Condiciones econdmicas particula-

res de la industria beneficiaria.

Punto de saturacién- del crédito
global del Banco.

Las relaciones de
. equilibrio ] ¢
. Con &l Banco pacidad de crédito del Banco.

\

ficiaria.

¢

{ Indices econémi-
| cos

{ Indices comercia-

les particulares

Equilibrio con los
depdsitos

Capacidad de cré-
dito exterior

Relacién entre el monto de las operaciones y la di-
visién de los depdsites a la vista.

Punto de saturacion del crédito a la industria bene-

Principios
% Seguridad econdmica

Seguridad econémica

Seguridad bancaria (Potenciali
dad ‘del crédito) - :

Relaciéon entre el monto de las operacionesy la ca- | Seguridad bancaria (Divisién de

! los riesgos individuales)

Seguriad bancaria (Divisién de
los riesgos del reembolso de los
depbsitos)

s Divisién de los riesgos#ondmicos

Resultado del examen ¢La situacién del Mercado y del Banco permite realizar la operacién propuesta?

’

Medios practicos

Informaciones al dja sébre el
Mercado.

Informaéiones al dia sobre el Mer-
cado. :

] Situacién de los compromisos.

S
(

Situacion de los depésitos a la
" vista. : )

-

Cuadro de la’ di\;isién de los em-
pleos. .



_ B.— ESTUDIO DE LOS ELEMENTOS INTERNOS PARA LA APRECIACION .
DE UNA OPERACION BANCARIA v

Averiguacién sobre la naturaleza exacta de la

o o, operacién propuesta. Rechazar de inmediato
De orden bancario - p prop :

( toda operacién incompatible con la estructura

Condiciones previas
P del Banco.

a todo examen

De orden moral ; Honestidad del benef iciario_del crédito.

Llenadas estas - condiciones, los elementos de orden interno para la apreciacién de una operacién propuesta,
pucden presentarse para su estudio en el orden que establecen los cuadros siguientes:



I. — ELEMENTOS SOBRE EL VALOR DEL BENEFICIARIO

g Cualidades morales. Caracter. Nacionalidad. Ante-
cedentes. Parentesco. Casamiento. Relaciones.

La persona 3
: (Btisqueda de garantias)

Elementos morales (

| Desde el punto de vista industrial

Aspecto de la explotacién . . .
P P Desde el punto de vista administrativo

Situacién econdémica de la explo- 5 Posicién geografica (Mercados naturales)

tacién ! Mano de obra (Salarios)

{ De los competidores

Opinién y crédito en la plaza -
pIuon y plaz De los acreedores

Valor de contabilidad
Determinacién del activo neto

La explotaciébn de acuerdo con
el balance

Los medios de produccién vy los

El negocio o explolacién
fondos de 'rotaci6én

(Activo comercial) Indice
’ cor:erlccla?es El monto de las ventas y los stocks
( El producido bruto y el producido
La vida de la explotacién (Estudio neto
comparado de los balances y ¢ . El capital y las deu das
de las cuentas de ganancias y
i Crédito
pérdidas) i
Indices El sistema de utiliza- comercia
financieros cién del crédito. ; Crédito

| bancario
La liquidez y el estado de caja.

\ Relacién de equilibrio enire la situacién del beneficiario y la operacién propuesta.

Los bienes mobiliarios { Basqueda de garantias
. Los bienes inmuebles { Hipotecas
El activo .
exira comercial : Realizacién de contratos civiles \(seguros, donacio-
Eventualidades. varias © nes, sucesiones, etc.)
Convenciones matrimoniales

Resultado del examen

" Principios Medios practicos
| Visita del jefe de la empresa.

Seguridad moral ) .
[ Encuesta sobre la moralidad.

Seguridad (impresiones

|
R } Impresiones sobre el mismo lugar.
de conjunto) :

Inspeccién ocular. Conocimientos
geogréaficos. Preguntas al bene-
ficiario.

Seguridad econémica
(elementos del costo de
la produccién) {

—

Encuesta comercial. Formacion
de una némina de proveedores

y Bangqueros.

| Seguridad (impresiones
| de conjunto)

Seguridad material i Examen y control del balance.

[ Estudio sobre los tres Gltimos, ba-
lances.

g Seguridad- material

| Anélisis de los tres Gltimos balan-
; Seguridad materlal X .
S {  ces y en especial el dltimo.

: Manifestacién de bienes. Pregun-
{ tas al beneficiario. Registro de
Seguridad material S la propiedad. Registro de hi-
! potecas.

¢Cual es la parte de riesgo exclisivamente cubierta por el beneficiario?
¢Es suficiente para realizar la operacién propuesta?



II. — ELEMENTOS SOBRE EL VALOR DEL DOCUMENTO DE CREDITO -

Deshndar bien, de la naturaleza de la operacién bancaria, el documento o los documentos de crédito.

. . Su representacién comercial (pro-

Valor comercial del documento . l? (p
. visién)

La cesién valida. Las cliusulas

restrictivas al derecho del ban-

quero

Valor juridico del docuinento

Documento de crédilo circulante
(Pagaré, letra de cambio, conoci-
-miento, etc.)

Valor de conjunto de la clientela

- del cedente

Valor particular de los principales
deudores

Valor de las partes que figuran
en el documento.

Valor de movilizacién del docu-

{ Facilidades para el redescuento
mento

Ausencia de garantia en la cuenta corriente activa -
Valor juridico de la cuenta

. ’ . 2
Documenlo de crédilo inntovilizable Fusién eventual de cuegtas

(Cuenta corriente en descubierto) ) pacultad de movilizacién eventual:

Aceptacién de banco.
Pagarés (exigencia de aval.)

Resullado del examen ;

Principios Medios praclicos

id . -
(garaiféUZO;:rcial) ; Preguntas al beneficiario.

Seguridad

> Conocimientos juridicos.
(garantias legales) -

{ Conocimiento de la lista de clien-

Seguridad
. . tes.
< (garantias legales y . . L
. Informaciones sobre los principa-
comerciales) N
\ les clientes.

Movilizacién

| Facilidades en el mercado banca-
del crédito :

| rio.

Seguridad

, ! Cartas sobre fusién de cuentas.
(garantias legales) §

e ., Determinacién de los medios de
Movilizacién e .,
; movilizacién.

-

¢La garantia de conjunto del beneficiario y del documento de crédito, cubre completamente los
riesgos de la operacién? ¢Debe recurrirse a una garantia accesoriad
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HI. — ELEMENTOS SOBRE EL VALOR DE LAS GARANTIAS ACCESORIAS
) S Principios Medios praclicos’
Determinar bien, después del examen de los cuadros precedentes, la oportunidad ‘
para la constitucién de una garantia.
v -/ ‘ Naturaleza de la garantia { Informacién de plasa.
{ Valor comercial o de Bolsa Informaciones * Seguridad comermal? Cot17ac(10n de Bz];a
Variaciones de calidad y de precio
Propiedad de la garantia
Garantias reales Valor iuridico Caracteres juridicos de la garantia Seguridad { Justificacién de la propiedad.
(Mer(v;a(‘i‘evrias t,iulllos) 5 J Constitucién, realizacién, modos { (garantias legales) | Contrato de garantfa.

de prueba

Clausulas especiales en el con-
trato de garantia.

Seguro contra la depreciacién de | Margen de garantia

. 4 . (garantlas conven-
\  la garantia ) Clausulas especiales

cionales)

*
I3

Capacidad de las partes, for-
mas, modos de prueba, rea-
lizacién eventual

Seguridad ! Documento de garantia.
(garantias legales) | -

Valor juridico S
Garantias personales : (

(Firmas, aval)

&
I
% Seguridad
|

Apreciacién sobre los terceros garantes ' "} Seguridad material | Ver cuadro 1.

Resuliado del examen | ¢El valor de la garantia accesoria suple la insuficiencia de la garantia del beneficiario y del documento de crédito?
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C. — MODALIDADES DE .LA OPERACION

Principios Medios practicos
cpe Limite y ibn ma- /
Notificaciones verbales | lm,] ey duracién ma
Apertura : ’ xima. . . .
del crédito . Limite y duracion ;
\ -Notificationes escritas 2 ¥ L “} Libertad de acci6n
E Cartas de crédito. ] :
: ' ’ (Facultad de decla- | Cont ato .dc apertu a del crédito.
7 - .
, . ; Clausulas sobre el modo de utilizar el crédito rar el plazo ven-
Clausulas que afeclan la liberlad ) : . - cido)
de decibn del banquero Utilizacién / Utilizacién anormal.

Clausiflas sobre declara-
ci6n anticipada de pla-
zo vencido por

del crédito Hechos nuevos posterio-
res a la apertura del
crédito.

f

Improrrogable al vencimiento.
Clausula de renovacién eventual.
Amortizacién peribdica.

Reembolso
; del crédito

¢En el caso que la operacién presentase riesgos inesperados, se estaria en condiciones de rescindirla facilmente o

I
Resullado del ezamen de cambiar las modalidades?

gAccién judicial practicamente imposible: Libertad de accién.
Ineficacia de las convenciones rea- Negocios de amistad o de parentesco (Facultad de decla-
azadas 2Acci6n Jjudicial inftil: ) ‘ rar el plazo ven-
Relacién entre el interés del banquero y los gastos judiciales cido)
Parte correspondiente al interés sobre los fondos prestados: _ ..
. «4f ( Conocimiento del mercado mone-
Tasa del Banco redescontador Beneﬁcxos ; .
.. . s tario.
Condiciones Tasa bancaria libre ]
. . - Conocimientos de las condiciones
Parte correspondiente a los varios servicios prestados 4 Beneficios ndiel
| de los concurrentes.
.
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bre y control del empleo de los fondos. — Informaciones direc-
tas y a través de la documentacién. — El préstamo con cau-
cién. — Superioridad relativa del descuento. — Duracién nor-
mal de una operacién de crédito. — El reembolso puede provenie
de fuentes que no tengan relacién alguna con el destino dado
al préstamo. — Conveniencia social en igualar, en el tiempo,
las necesidades constantes con las rentas periddicas.........

VII. DIFERENCIAS ENTRE EL MERCADO MONETARIO Y EL MERCADO
DEL CREDITO

Empleo de la moneda en una sociedad de economia monetaria.
— El mercado de los productos y el mercado financiero. — Di-
visién del mercado financiero: mercado monetario, mercado
del crédito y mercado de titulos. — Conveniencia en diferen-
ciar el mercado monetario del mercado del crédito. — Casos
en que se necesitan medios de pago. — Casos en gque se necesi-
tan ahorros acumulados ..................................

VIII. MoNEDA Y DINERO

Conceptos sucesivos de moneda. — Definicién de moneda. —
Concepto de dinero. — Elementos que pueden servir de medios
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de pago. — Créditos a la vista y de primer orden. — Inter-
venciébn de las Camaras Compensadoras. — Los medios de
pago y los Bancos ........ ... ... ...

LA FuNCION DEL ORO

Billete fiduciario. — Significado de c«pagadero a la vista». -—

Caracter de titulo de crédito en los metales preciosos. — Varia-
cién del valor del oro. -— La funcidén de las reservas Aureas. —
La proporcién entre las reservas'de oro y la emisién. — La
estabilidad de los precios y la variacion del valor del oro. —
El oro base de la creacién de medios de pago en el interior y
base para la defensa del cambio exterior. .............. ... .

BANCOS

I. CREACION DE MEDIOS DE PAGO

Toda moneda es un crédito. — No todo crédito es moneda. —
Transformacién de un crédito en moneda. — Crédito a plazo
convertido en crédito a la vista. — Créditos de primer orden.
— Dinero en forma cémoda para disponer. — Medio circulante
constituido por la facultad de disponer de un crédito de primer
orden. — La transformaciéon de un tipo de dinero en otro. —
La creacién de medios de pago ........ B

JI. LA INTERVENCION DE 1.0OS BANCOS

La aparicién del banquero en una economia puramente mone-
taria. — Vinculacién entre préstamos y depoésitos. — El au-
mento de las disponibilidades por el crédito. — Creacién de
medios de pago. — Organismos encargados de esta funcién. —
La intermediacién en los medios de pago. — Funcién interme-
diaria de los bancos de giro. — Pagos mediante numerario. —
Pagos mediante compensacién. — El ahorro de numerario en
los pagos. — Saldo utilizable para otros fines. — Los bancos
hacen préstamos. — La compensacién transforma créditos a la
vista en créditos a plazo. — La transformacién de créditos a

plazo en créditos a la vista al crear los medios de pago..— La

primera transformacién consecuencia de la segunda. — La
intervencién de los hancos aumenta la cantidad de ahorro dispo-
nible en el mercado ......... .. ... ... ...
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111. EL AUMENTO DEL DINERO POR EL CREDITO

1v.

«Deposit Currency>. — <Loans make deposits» .............

EFECTOS DEL CREDITO EN MERCADOS COMUNICANTES

Situacién de los bangueros de mercados comunicantes. — Ei
banquero internacional. — Los mercados monetarios interna-
cionales. — El principio de <loans make deposnts» y sus limi-
- taciones en los mercados internacionales......... e R

V. DEFINICION DE BANCO

VI

Dificultad del problema. — Criterios que deben tenerse en
cuenta. — El crédito. — Los intermediarios del crédito. —
Elemento fundamental caracteristico. — E} capital ajeno. —
Aspectos diferenciales entre los bancos. — Necesidad de la
vinculacién entre las operaciones bancarias. — Definicién de
banco ......... .. ... ... .. e e

FunciON ECONOMICA DE LOS BANCOS

Eliminan los inconvenientes del crédito directo. — Aumentan
los capitales productivos. — Hacen més réapida la_ circulacién
de los ‘capitales. — Aumentan los medios de pago. — Simpli-
fican la economia monetaria con la compensacién. — Ventajas
que obtiene el cliente. — La cuestion del riesgo. — La mayor
distribucién de capitales. — Los bancos y la situacién econé-
mica de un pais.......... e

VII CARACTERISTICAS FUNDAMENTALES DEL ACTUAL COMERCIO
BANCARIO

Operaciones bancarias en la antigiiedad. — Operaciones ban-

carias en la edad media. — El comercio bancario moderno. —

La transformacién de bancos monetarios en bancos de crédito. —

La autonomia adquirida por el comercio bancario. — La enorme

importancia adquirida. — Evolucién de los bancos modernos
hasta:la.aparicién de la «Deposit Currency». — Caracteristicas
del comercio bancario- contemporaneo. — Acrecentamiento del
volumen de los negocios. — Gran variedad de operaciones. —
Avanzada especializacion . ........... . ... .. ... .. ... ...
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. OPERACIONES BANCARIAS

I. CONCEPTO DE OPERACION BANCARIA

Semejanza de las operaciones bancarias con otros contratos ya
legislados. — Necesaria intervencién de un banco. — La fun-
cién intermediaria de los bancos. — Vinculacién intencional y
caracteristica de las operaciones  bancarias. — Operaciones
fundamentales: activas y pasivas. — Operaciones secundarias:
accesorias y extraordinarias ... ............................

II. LEYES ECONOMICAS DE LA GESTION BANCARIA

III.

Consideraciones generales. — Ley de productividad. — Ley

de compensacién. — Ley de dinamismo. — Ley de indepen-
dencia’ de las garantfas. — Ley de equilibrio interno. — Ley
de los grandes ntimeros. — Ley de equilibrio externo en el es-

pacio. — Ley de equﬂibri(') externo en el tiempo. — Ley de’

especializacién. — Ley de independencia entre el banquero y el
cliente. — Riesgos del comercio bancario. — Condiciones del

EsTunio TECNICO DE UNA OPERACION BANCARIA

Consideraciones generales. — La devoluciéon de los depésitos.
— La movilizacién de los créditos. — Seguridad y garantias.
— Aspectos que deben ser considerados al examinar una ope-
racién bancaria. — Los problemas externos de la realizacién
de una operacion bancaria. — Estudio de los elementos inter-
nos para la-apreciacién de una operacién bancaria. — Elemen-
tos sobre el valor del beneficiario. — Elementos sobre el valor
del documento de crédito. — Elementos sobre el valor de las
garantias accesorias. — Las modalidades de la operacién.. ..
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