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Prologo

Las Jornadas de Epistemologia de las Ciencias Econdmicas, orga-
nizadas desde 1995, y llevadas a cabo ininterrupidamente hasta el
dia de hoy, han sido creadas con el propodsito de fomentar el debate
filosofico en el campo de la economia. Multiples ramas se han uni-
do a dicho debate, ya sean desde la 16gica aplicada, la filosofia de
la contabilidad y de la administracion, la historia del pensamiento
econdmico, etc.

En este marco, el presente libro retine una seleccion de trabajos pre-
sentados en las XVII Jornadas, que tuvieron lugar en nuestra casa
de estudios los dias 6 y 7 de octubre de 2011. Esperamos que los
mismos sean de utilidad tanto para estudiantes, docentes e inves-
tigadores, como para toda persona interesada en la filosofia de la
economia.

Leonardo Ivarola






Teoria de Juegos e Individua-
lismo Metodologico

Marcelo Auday (Universidad Nacional del Sur)

INTRODUCCION

La teoria de juegos se ha convertido en una de las herramientas fun-
damentales a la hora de modelar la interaccion entre agentes. Si bien
ha sido la economia la primera disciplina social en utilizarla y la
que mayor uso hace de ella, en la actualidad dicha herramienta ha
sido incorporada en otras disciplinas sociales asi como en las cien-
cias de la computacion. En tanto “teoria” es un conjunto de teorias
matematicas. Sin embargo, es mejor considerarla un lenguaje para
construir modelos de posible aplicacion a otras disciplinas.

Si bien es natural hablar de “teoria de juegos”, conviene destacar
diferentes ramas o tipos de investigacion agrupadas bajo dicha de-
nominacion: a) teoria de juegos clasica, b) teoria de juegos evoluti-
va, ¢) teoria de juegos epistémica, d) teoria de juegos conductual y
e) teoria de juegos experimental. Otra rama en ascenso es la teoria
de juegos algoritmica.

En términos generales, puede decirse que se asocia a la teoria de
juegos con la postura filosofica denominada “individualismo me-
todoldgico”. Tomemos como muestra de esto el trabajo de Kenneth
Arrow (1994). En verdad, dicha denominacion no remite a una pos-
tura homogénea sino a un conjunto de posturas que guardan alguna
relacion entre si. En este trabajo no nos ocuparemos ni de clasificar
las diferentes concepciones que han recibido dicho nombre, ni tam-
poco de dar un panorama historico; para esto pueden verse los muy
buenos trabajos de Heath (2011) y de Crespo (2009). Nuestro objeti-
vo, mas humilde, es presentar algunas de las tesis que usualmente
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se consideran asociadas al individualismo metodoldgico, y conside-
rarlas en relacion con la teoria de juegos, tomando como punto de
partida y foco de nuestro analisis la critica de Herbert Gintis a dicha
postura filosdfica.

INDIVIDUALISMO METODOLOGICO: ALGUNAS TESIS

De manera rustica, podemos decir que el individualismo metodo-
logico privilegia el rol de los individuos respecto de entidades su-
praindividuales, como la sociedad. Desde ya esta presentacion es
sumamente vaga, y en lo que sigue postularemos algunas de las
tesis que usualmente se asocian al individualismo metodoldgico
con el fin de precisar esto. Antes de llevar a cabo dicha tarea es con-
veniente hacer una aclaracion: si bien hablaremos de individuos y
agentes indistintamente, debe tenerse en cuenta que, dado que nos
centramos en la teoria de juegos, es decir, un lenguaje para construir
modelos formales, un problema adicional es el de la relacion entre
el agente en un modelo (una entidad formal) y su posible referen-
cia real (por ejemplo, un ser humano). No nos ocuparemos de este
problema aqui.

Las tesis que nos serviran para el andlisis posterior son las siguien-
tes:

T1) Sélo existen los individuos.

T2) Lo social (la sociedad, sistemas sociales, etc.) puede ser (o debe
ser) explicado solo recurriendo a los individuos y a las caracteristi-
cas los individuos.

Mientras que la primera tesis es de caracter ontoldgico, la segunda,
en principio, no parece hacer alguna postulacion ontoldgica sino
mas bien establecer qué tipo de explicacion de lo social es aceptable.
Un punto no menor, aunque no nos ocupemos del mismo, es el de la
distincion entre el puede y el debe mencionados en T2.

Obviamente hay un grado de ambigiiedad respecto de qué ha de
ser considerado un individuo, pero en la interpretaciéon mas comun
del individualismo metodologico “individuo” refiere a los seres hu-
manos. La version mas brutal, si se quiere, esta perfectamente con-
densada en la famosa frase de Margaret Thatcher: “there is no such
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thing as society. There are individual men and women, and there
are families” (Gintis, 2009, 132)".

Por otra parte, la segunda tesis requiere la especificacion de cudles
son las caracteristicas de los individuos relevantes para explicar lo
social, y cudl es su status respecto de la dicotomia individual-social.
Respecto de esto ultimo distinguimos, entonces:

T.2.1. Las caracteristicas mencionadas en T2 son puramente indi-
viduales.
T.2.2. Las caracteristicas mencionadas en T2 pueden ser sociales.

T.2.1 se asocia con una versiéon particular del individualismo
metodoldgico, a veces denominada atomismo (Heath, 2011).

Dado que nuestro trabajo se centra en la teoria de juegos, las carac-
teristicas de los individuos que nos importan de manera directa son
las preferencias, creencias y restricciones u oportunidades®.

GINTIS Y LA TEORIA DE JUEGOS

El ejemplo prototipico de teoria supuestamente fundado en el indi-
vidualismo metodoldgico es la teoria microecondmica neoclasica.
El hecho de que el agente en esta teoria es el homo economicus, a
saber, el agente racional y egoista, muchas veces lleva a pensar que
el individualismo metodoldgico implica necesariamente tal tipo de
agente, lo cual es facil de ver que no es cierto.

Sin embargo, esta conexion usual nos sirve para aclarar la perspec-
tiva de Gintis en su presentacion y andlisis de la teoria de juegos.
Gintis ha publicado dos manuales sobre teoria de juegos: Game
Theory evolving, cuya primera edicién es del afio 2000 y la segunda
del 2009°, y The Bounds of Reason: Game Theory and the Unifi-
cation of the Behavioral Sciences, también del afio 2009. Ambos,

1 Irénicamente, el incluir a la familia presupone un nivel supraindividual.

2 De hecho, Gintis (2009b,1) dice que el modelo del actor racional deberia lla-
marse, mas apropiadamente, Beliefs, preferences and constraints model.

3 En este trabajo usamos la primera edicion. Los puntos que nos son de interés
se mantienen en la segunda edicién.
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que deben ser vistos como complementarios, presentan la teoria
clasica de juegos y dan una perspectiva critica de la misma, sefia-
lando como esencial el desarrollo de la teoria de juegos conductual
y experimental. Game Theory Evolving se concentra en la teoria de
juegos evolutiva y no hay mencion de la teoria de juegos epistémica,
mientras que The Bounds of Reason ofrece una presentacion actual-
izada de esta ultima y no desarrolla la primera.

Game Theory Evolving (GTE)

En este libro no hay un analisis del individualismo metodoldgico,
ni siquiera aparece en el index, pero si hay una fuerte critica al su-
puesto del homo economicus (como le gusta decir habitualmente,
solo los socidpatas se parecen a este tipo de agente). En particular,
dedica el capitulo 11 a mostrar las limitaciones de dicho supuesto,
basandose en evidencia empirica provista por la teoria de juegos
experimental, y a desarrollar modelos basados en supuestos alter-
nativos (homo egualis, homo reciprocans, homo parochius).

La critica principal aqui, entonces, esta dirigida al repertorio de mo-
tivaciones que pueden guiar el comportamiento, es decir, al con-
tenido de las preferencias. Por otra parte, Gintis también somete
a critica la nocion de creencias y la nocién de racionalidad. Tales
criticas hay que entenderlas en el marco de su critica a la teoria de
juegos clasica y su defensa la teoria de juegos evolutiva como la
alternativa adecuada para modelar la interaccion entre agentes. Re-
specto de las creencias afirma:

“in classical game theory, beliefs are characteristics of individuals
than explain behavior. In evolutionary game theory, beliefs are ei-
ther shorthand ways of describing evolved behavior (“the birds be-
lieves the brightly colored butterfly is inedible”) or are simply sup-
pressed” (Gintis, 2000 xxvi). Respecto del supuesto de racionalidad:
“game theory is about the emergence , transformation, diffusion,
and stabilization of forms of behavior. Traditionally, game theory
has been seen as a theory of how “rational agents” do behave, and/
or how the rest of us should behave” (Gintis, 2000,xxv). “It is better
to drop the term “rational” altogether, which is what we do in this
book” (Gintis, 2000, xxvi).
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Finalmente, su vision queda resumida en la siguiente cita: “In short,
evolutionary game theory replaces the idea that games have “solu-
tions” that agents “learn”, with the idea that games are embedded
in natural and social processes that produce agents who play effec-
tively” (Gintis, 2000, xxvi).

Aunque, como deciamos, no se menciona al individualismo
metodoldgico, podemos sefialar tres aspectos que se relacionaran
con su critica general a esta perspectiva:

1. Critica al supuesto del homo economicus (la variante
mas conocida del Individualismo metodoldgico, presen-
te en la teoria microeconomica neoclasica y en la teoria
de juegos clasica).

2. Rol secundario de las creencias.

3. Rol privilegiado del entorno o contexto (sea natural o
social).

The Bounds of Reason (BoR)

La novedad de BoR, ademas de la actualizacion del material experi-
mental, es la incorporacién de la teoria epistémica de juegos. Este
aspecto es mas que relevante dado que ahora su critica a la teoria de
juegos no se articula solo sobre el ataque al supuesto del homo eco-
nomicus, sino a lo que Gintis considera el IM implicito en la teoria
de juegos clasica.

Tanto en BoR como en diferentes articulos Gintis menciona explici-
tamente IM para criticarlo. Citamos dos textos aqui que nos per-
mitirdn articular su posicion:

El individualismo metodologico es “a philosophical position assert-
ing that all social phenomena can be explained purely in terms of
the characteristics of rational agents, the actions available to them,
and the constraints they face. This position is incorrect because, as
we shall see, human society is a system with emergent properties,
including social norms, that can no more be analytically derived
from a model of interacting rational agents than the chemical and
biological properties of matter can be analytically derived from our
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knowledge of the properties of fundamental particles.” (Gintis,
2009, xiv).

“Game theory in particular, hold to a much stricter and I believe in-
defensible form or methodological individualism in which all social
phenomena above the level of the individual must be explained as
nash equilibria in a game played by self-regard, amoral, rational ac-
tors.” (Gintis, 2011, 2).

Podemos distiguir aqui al menos tres tesis orientadas a criticar el
individualismo metodoldgico:

1. Lasociedad tiene propiedades emergentes no reducibles
a los individuos y sus caracteristicas.

2. Los fenémenos sociales no pueden ser adecuadamente
modelados en teoria de juegos mediante la nocién de
equilibrio de Nash.

3. En particular, el agente requerido en dichas modelacio-

nes no puede reducirse al homo economicus.

La ultima ya habia sido tratada extensamente en GTE. BoR incor-
pora la teoria de juegos epistémica para atacar principalmente la
nocion de equilibrio de Nash y desarrollar su teoria de una episte-
mologia social. No es posible dar aqui una presentacion detallada
de este punto, por lo cual, habiendo introducido la nocion de equili-
brio de Nash, mencionaremos los aspectos principales de la postura
de Gintis.

Desde sus comienzos, el equilibrio de Nash ha sido lanocion de so-
lucién de juego central en la teoria de juegos. Sobre la misma luego
se articularon una variedad de refinamientos, usualmente con el ob-
jetivo de poder reducir las predicciones en los casos de equilibrios
multiples. De manera brutal podemos decir que estas nociones eran
lanocion de equilibrio de Nash mas restricciones adicionales. Como
casos alternativos, es decir, nociones de soluciéon mas abarcativas
que la de equilibrio de Nash, podemos contabilizar la de racionali-
zabilidad y la de equilibrio correlacionado. Esta tiltima, como men-
cionaremos abajo, es fundamental en la argumentacion de Gintis.
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Si consideramos un juego de dos jugadores en forma normal, un
par de estrategias (a,b) (donde a es la estrategia del jugador 1y b es
la estrategia del jugador 2) es un equilibrio de Nash si y so6lo si a es
una de las mejores respuestas de 1 a la estrategia b de 2, y b es una
de las mejores respuestas de 2 a la estrategia a de 1. Para simplificar
el analisis, supongamos que a es la inica mejor respuesta contra b,
y b es la tinica mejor respuesta contra a. Es razonable pensar que
si 1 sabe que 2 jugara su estrategia b, 1 jugara su estrategia a y vi-
ceversa. En otras palabras, en un equilibrio de Nash, si los demas
jugadores estan jugando su parte del equilibrio ningtin otro jugador
tiene incentivos (considerados individualmente) a no jugar su parte
del equilibrio.

El punto clave que debemos remarcar aqui es que la definicién de
equilibrio de Nash sélo explicita el aspecto relacionado con los in-
centivos, pero nada dice respecto del conocimiento o las creencias
que los jugadores tienen o deberian tener.

La teoria de juegos epistémica puede verse como la rama de la teo-
ria de juegos que se ocupa de proveer modelos para tratar explicita-
mente este segundo aspecto o problema. Si bien no es posible aqui
presentar los resultados que Gintis utiliza en su argumentacion, al
menos sefialaremos el punto principal: por una parte, los requisitos
epistémicos (en términos de conocimiento comun y de consisten-
cia de las creencias de los agentes) para justificar que jueguen un
equilibrio de Nash son muy demandantes (en particular, son mas
demandantes que los que exige jugar un equilibrio correlacionado).
Pero ademas, y esto es lo que remarca Gintis, la cuestion es como se
cumplen esos requisitos. Gintis presenta en BoR (Gintis, 2009, cap.
7y 8) requisitos epistémicos mas simples a partir de los cuales deri-
var cudndo un evento es conocimiento comun entre agentes. Tales
requisitos no puede deducirse de las caracteristicas individuales de
los agentes. En términos simples, esto nos remite a la idea de que el
conocimiento social no es reducible al conocimiento individual que
poseen los agentes.

De manera muy esquematica podemos sefialar, entonces, que la jus-
tificacion epistémica del equilibrio de Nash (y de otras nociones de
equilibrio, incluida la de equilibrio correlacionado) requiere cono-
cimiento comun y priors comunes, y la justificacion de éstos no es
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posible realizarla solamente en términos de las caracteristicas indi-
viduales de los agentes.

Pero la critica al Individualismo metodoldgico por parte Gintis es
mas profunda aun, puesto que la posibilidad y plausibilidad de
que existan tales priors comunes y conocimiento comun depende,
segin Gintis, fundamentalmente de la existencia de normas socia-
les, las cuales son propiedades emergentes de los sistemas sociales.
Por esto, Gintis no esta de acuerdo con los enfoques que tratan de
explicar las normas sociales en términos de equilibrios de Nash en
un determinado juego (al margen de que no niega que algunos de
estos desarrollos, como el de Bicchieri (2006), iluminan algunos as-
pectos del comportamiento estratégico de los agentes en relacion
al cumplimiento o no de una determinada norma social existente).
Para Gintis, las normas sociales son mecanismos que coordinan
las creencias y preferencias de los agentes; en términos mas técni-
cos, son mecanismos que implementan equilibrios correlacionados
(Gintis, 2009, 132). Ademas, como ya dijimos, no pueden ser explica-
das en términos de la teoria de juegos y jugadores bayesianos, sino
que hay recurrir a modelos de co-evolucidn gene-cultura (Gintis,
2009, 143).

CONCLUSIONES

La critica de Gintis al individualismo metodolédgico abarca diferen-
tes aspectos de las tesis mencionadas al principio del trabajo. En sus
manuales de teoria de juegos ataca la version atomista del indivi-
dualismo metodologico, a saber, el supuesto del homo economicus.
Esto implica un rechazo de la tesis T2.1 pero no necesariamente de
la tesis T2.2, es decir, las caracteristicas de los individuos no pueden
ser reducidas a caracteristicas puramente individuales, sino que se
requiere tener en cuenta caracteristicas sociales. En este caso, esto
implica el reconocer la relevancia de las preferencias sociales.

Sin embargo, la argumentacion desarrollada en BoR va mas alla de
esto sosteniendo que tanto las preferencias como las creencias (que
justifican que los agentes jueguen un determinado equilibrio) invo-
lucran aspectos sociales no reducibles a los individuos y sus carac-
teristicas. En particular, Gintis sefiala aqui el rol fundamental cum-
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plido por las normas sociales a la hora de coordinar preferencias y
expectativas, y sostiene que las mismas son propiedades emergen-
tes de los sistemas sociales. Esto tltimo también podria verse como
un rechazo de la tesis T1.
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Sobre el proceso de matemati-
zacion del pensamiento econo-
mico moderno

Hugo D. Ferullo (Universidad Nacional de Tucuman)

POSICIONES ANTAGONICAS

Sabemos que el economista, en tanto cientifico abocado a construir
su propio objeto de estudio, no puede eludir la simplificacion de la
realidad elegida; el problema es como y de qué manera practica esta
simplificacion. Si aceptamos que el campo de estudio de la econo-
mia es, parcialmente, la vida humana en sociedad, la cuestion de
fondo consiste en preguntarse si la reduccion que surge de la ma-
tematizacion de la economia no termina desvirtuando este objeto o
campo de estudio que la disciplina se plantea como propio. Con el
fin de resumir los puntos mas salientes del debate abierto a partir de
esta pregunta esencial, permitasenos presentar esquematicamente,
en los parrafos que siguen, las distintas posiciones que, sobre este
delicado asunto, pueden senalarse hoy en el seno de nuestra ciencia.

La posicion dominante en la disciplina, que aboga a favor de la
matematizacion creciente del pensamiento economico, pude leerse
cabalmente en la obra de economistas esencialmente matematicos,
entre los que sobresale Gérard Debreu. Cabe aclarar, desde el inicio
mismo de nuestra presentacion, que ningin economista matemati-
co de renombre afirmo nunca que la ciencia de la economia no ofre-
ce cabida para pensadores que no busquen apoyarse de manera ex-
plicita en el razonamiento matematico. La profesion, en su conjunto,
dio muestras claras de la aceptacion y reconocimiento que merecen
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aquellos grandes pensadores que, como Ronald Coase, Frederick
Hayek y Albert Hirschman (entre muchos otros), razonaron y es-
cribieron como economistas “literarios”’. El propio Debreu admi-
te explicitamente su posicion en favor de una suerte de pluralismo
metodoldgico, donde tengan cabida tanto los economistas que usan
las matematicas, como los que no la usan; en una conferencia anual
ante la Asociacion de Economistas Americanos, respondiendo qui-
zas a otras exposiciones criticas frente al avance de las matematicas
expresadas en afios anteriores en el mismo foro, el gran economista
matematico francés expresa que:

“Nuestra profesion puede sentirse orgullosa de su excepcional di-
versidad intelectual (...). Los lazos que mantienen a los economistas
unidos en el estudio de una materia comtin han sido testados no
solo por diferencias metodoldgicas. Han sido también probados por
diferencias en ideologias. En su esfuerzo por convertir su campo de
estudio en una ciencia, los economistas deben renunciar a su forma
favorita de pensar (...); deben ser espectadores imparciales de un
juego en el cual ellos son los actores. Mientras intentan conservar
esta postura inhumana, son presionados para dar respuestas inme-
diatas a cuestiones societales de inmensa complejidad y para aban-
donar, por lo tanto, el enfoque cientifico que procede con la lenta
exactitud que consigue quien va paso por paso. Las divisiones me-
todoldgicas e ideologicas, las criticas desde adentro y desde afuera
y las modas intelectuales que recorren nuestra disciplina, hicieron
remarcable cada uno de sus firmes desarrollos. La matematizacion
de la teoria econdémica constituye, desde hace un siglo y medio, uno
de estos.”?

Pasando por alto la curiosa forma en la que se refiere aqui Debreu a
la figura del espectador imparcial (clave en la obra que Adam Smith
escribid acerca de los sentimientos morales), ademas de la muy dis-
cutible consideracion que hace al pasar sobre la necesidad que tiene
el economista de “abandonar el enfoque cientifico” si pretende aten-
der las cuestiones mas agudas que su sociedad le plantea, lo que

1 En el diccionario de Samuelson, un “economista literario” se define como un
“eufemismo de economista no-matematico”. Cfr. SAMUELSON Paul A. “Mathe-
matics In Economics — No, No Or Yes, Yes, Yes?”, en Mathematics In Economics,
The Review Of Economics And Statistics, 1945, vol. XXXVI, n°4.

2 DEBREU Gérard: “The Mathematization Of Economic Theory”, op. cit.
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queremos remarcar con la cita anterior es el valor que se reconoce
a otras metodologias que, junto con la axiomatizacion matematica,
contribuyen con su desarrollo a la riqueza del pensamiento econd-
mico moderno. Aceptado esto, consideramos que la propuesta de
axiomatizacion de la teoria econdémica, de la que este autor consti-
tuye probablemente su principal mentor, se ubica claramente entre
las que mayor preponderancia otorga a las matematicas en la cons-
truccion de la ciencia de la economia. Como veremos, lo que esta
propuesta axiomatica busca es directamente el ajuste perfecto del
contenido de la teoria econdémica con la forma impuesta estricta-
mente por el razonamiento matematico.

Surgido de la escuela francesa autodenominada Bourbaki, lo que
Debreu afirma es que las matematicas tienen que ser estudiadas en
tanto estructuras formales puras, desprovistas de todo tipo de inter-
pretacion ajena a las propias matematicas; en el prélogo de su obra
sobre la teoria del valor, a la que trata “con las normas de rigor de la
escuela formalista contemporanea de matematicas”, el gran econo-
mista matematico francés escribe:

“La fidelidad al rigor dicta la forma axiomatica del andlisis donde la
teoria, en el sentido estricto, esta logicamente totalmente desconec-
tada de sus interpretaciones. Para hacer resaltar al maximo esta des-
conexion, todas las definiciones, todas las hipotesis y los principales
resultados de la teoria, en el sentido estricto, estan diferenciadas por
bastardillas; ademas, la transicion de la discusién informal de las
interpretaciones a la construccion formal de la teoria se sefiala, a
menudo, por una de las siguientes expresiones: “en el lenguaje de la
teoria”, “para los fines de la teoria”, “formalmente”. Tal dicotomia
revela todas las hipotesis y la estructura logica del analisis. Hace
posible también extensiones inmediatas de este analisis, sin modifi-
cacion de la teoria, por una simple reinterpretacion de conceptos”?.

El desarrollo de la economia matematica es considerada por Debreu
como una “corriente de pensamiento poderosa e irresistible” y la
razon ultima de esto hay que buscarla en el simple hecho de que la
economia estd en una posicion privilegiada, en comparacion con las
otras ciencias sociales, para usar las matematicas como guia de su

3 DEBREU Gérard: “Teoria Del Valor. Un Analisis Axiomatic-o Del Equilibrio
Econémico”, Bosh Casa Editorial, Barcelona 1973, pag. x.
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razonamiento deductivo; después de todo, los conceptos centrales
de la ciencia econdmica son inmediatamente cuantificables en las
unidades de medida elegidas y, sobre esta base, “tan pronto como
un modelo formal de una economia adquiere una vida matematica
propia, se convierte en objeto de un inexorable proceso en el cual
el rigor, la generalidad y la simplicidad son metas perseguidas sin
descanso”.

El rigor matematico del razonamiento econdmico se muestra en la
formulacion precisa y exacta tanto de los supuestos del modelo for-
mal como de las conclusiones que de estos se derivan, lo que acerca
al andlisis econdémico hacia el ideal de una ciencia que puede consi-
derarse libre de toda ideologia y de toda ambigiiedad:

“Una teoria axiomatizada sustituye todo concepto ambiguo por un
objeto matematico sujeto a reglas definitivas de razonamiento”*, lo
que otorga a la teoria econémica no sdlo una mayor claridad de ex-
presién sino también, y sobre todo, la capacidad de encarar seria-
mente cuestiones abstractas consideradas fundamentales, como el
problema de la existencia de un equilibrio econémico general y las
extensiones a las que este marco general de andlisis puede verse
sometido cuando introducimos fallas como las externalidades, los
mercados incompletos, los bienes ptblicos, los retornos crecientes,
las indivisibilidades, etc. “La axiomatizacion, con su insistencia en
el rigor matematico, ha llevado repetidamente a los economistas ha-
cia una comprension mas profunda de los problemas estudiados y
al uso de técnicas matematicas que mejor se ajusta a estos proble-
mas. Ha establecido bases seguras a partir de las cuales se asientan
exploraciones de nuevas direcciones. Ha liberado a los investigado-
res de la necesidad de cuestionar en cada detalle el trabajo de sus
predecesores”>.

No menos importante que perseguir un razonamiento econémico
mas riguroso resulta, para Debreu, la busqueda de generalidad y
de simplicidad. También para esto, la formalizacién axiomatizada
aporta, por supuesto, una gran ayuda:

4 DEBREU Gérard: “Theoretical Models: Mathematical Form And Economic
Content”, en Econometrica, 1986, vol 54 n° 6.

5 DEBREU Gérard: “Economic Theory In The Mathematical Mode”, en The
American Economic Review, 1984, vol. 74 n° 3.
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“con su busqueda compulsiva de supuestos cada vez mds débiles
(...) y pruebas mas transparentes en las que los errores logicos no
pueden permanecer ocultos, y que son mas facilmente comunicadas
(...) Ceteris paribus, nadie puede preferir menos rigor que mas rigor,
menos que mas generalidad, o la complejidad a la simplicidad”®.

Pasemos ahora al polo opuesto del arco de opiniones que, sobre el
valor de las matematicas en la construccion cientifica de la econo-
mia, existe hoy en el interior mismo del pensamiento econémico. Si
en el polo anterior el razonamiento matematico-deductivo resulta
imprescindible para convertir al saber econdémico en una ciencia a
cuerpo entero, lo que se remarca en este otro polo es el pobre papel
que, en la historia cientifica de la disciplina, le cupo a la formali-
zacion matematica. Para personificar esta posiciéon con un ejemplo
concreto, hemos elegido, nos apoyaremos en sendos escritos de
Tony Lawson y Michio Morishima.

Bien informado acerca de las virtudes innegables que las matemati-
cas exportan al campo cientifico en general, Lawson no puede me-
nos que aceptar el rigor, la simplicidad y la generalidad que estas
virtudes permiten eventualmente alcanzar en el terreno del saber
economico en particular. El problema surge cuando comienza a in-
sistirse que, si queremos encarar seriamente cualquier tarea relacio-
nada con la construcciéon de una teoria econdmica, estamos presun-
tamente obligados a recurrir necesariamente al método deductivo
apoyado en la formalizaciéon matematica. En contra de la supuesta
exclusividad que otorgaria la necesidad de recorrer, en tanto cien-
tificos de la economia, un camino formal tinico, aboga este autor
inglés por un pluralismo metodoldgico que permita acercarse a la
teoria econdmica desde rutas tedricas y metodoldgicas distintos,
donde las matematicas pierden irremediablemente su condicion de
monopolio del rigor.

En nuestra disciplina, estos modelos matematico-deductivos son
valorados y defendidos en si mismos, no como un medio para me-
jor conocer nuestro objeto de estudio sino como el fin mismo del

6 DEBREU Gérard: “The Mathematization Of Economic Theory”, Discurso
Presidencial ante la AEA, Diciembre de 1990, en The American Economic Review,
1991, vol. 81 n° 1.
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conocimiento. Para nuestro autor:

“el proyecto central (el “mainstream”) de la economia moderna debe
ser caracterizado no en términos ni de sus resultados sustantivos
(tales como la demostracidon de que el orden econdmico imperante
es una situacion deseable), ni tampoco en términos de las unidades
basicas usadas en el andlisis (individuos perfectamente racionales),
sino en su orientacion metodoldgica.

Esta es mi primera y mayor disputa: el proyecto central de la econo-
mia moderna es simplemente una insistencia acerca de que, como
un amplio principio de la disciplina, los fendmenos econémicos tie-
nen que ser investigados usando solamente ciertas formas matema-
tico-deductivas de razonamiento.””

(Cual es el problema tan serio que provoca el énfasis puesto por
los economistas en los modelos matematicos formales? La respuesta
de nuestro autor se sintetiza en las siguientes tres proposiciones:

1) Las clases de métodos matematico-deductivos que usan los eco-
nomistas son, como todo método de investigacion, tipos particula-
res de instrumentos.

2) Todos los instrumentos son ttiles para tratar sdlo un conjunto
limitado de tareas, que involucran un limitado conjunto de fenéme-
nos, en un conjunto limitado de contextos, y no en otros.

3) La naturaleza y las condiciones de la realidad social son tales que
las formas de razonamiento matematico-deductivos favorecidos
por los economistas modernos son casi enteramente inadecuadas
como instrumentos de un andlisis social perspicaz”®.

De la misma manera que un destornillador no nos sirve demasiado
par luchar contra la inflacion, el instrumental matematico no resulta
muy util, nos dice Lawson, para estudiar cientificamente una
realidad social como la economia. Y esto basicamente por la forma
particular que el economista se ve obligado a reducir su materia de

7 LAWSON Tony: “The Nature Of Heterodox Economics”, en Cambridge Journal
of Economics, 2005.

8 LAWSON Tony: “The Current Economic Crisis: Its Nature And The Course Of
Academic Economics”, en Cambridge Journal of Economics, 2009 n° 33.
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estudio (la realidad social), de manera tal que pueda ésta adecuarse
al instrumento utilizado en el estudio (las matematicas). Dicho
de otra forma, la forma tradicional en que esta simplificacion del
campo de estudio de la economia se practica, resulta muchas veces
incompatible con la ontologia misma del fenémeno econdmico.

Dos presupuestos centrales que se desprenden de la adecuacién que
el economista se ve obligado a practicar entre la materia de estudio
y el instrumento matematico que emplea para conocerla resultan, en
particular, totalmente inadecuados. Dicho con palabras de nuestro
autor:

“La esencia de mi critica al énfasis de los modelos (matematicos) es
simplemente que dos presupuestos de los modelos econdmicos son
sencillamente erréneos: (i) las regularidades empiricas de la forma
requerida son ubicuas, y (ii) la realidad social estd constituida por
atomos aislados”’.

Tanto el ser humano como la sociedad tienen una naturaleza
compleja, evolutiva y, sobre todo, abierta. Resulta completamente
equivocado, entonces, optar por una metodologia que exige que la
economia sea estudiada como un sistema donde la estructura de
las explicaciones es cerrada, de manera de garantizar la presencia
habitual de regularidades; y esto porque, supuestamente, sélo la
existencia de estas regularidades permite acometer con éxito el
ejercicio cientificamente central de la prediccién (lo que, de manera
determinista o probabilistica, nos asegura que, cuando ocurre un
evento X, entonces ocurre necesariamente otro evento y).

Si admitimos que cualquier agente econdémico tiene la libertad
de actuar de manera tal que, dadas las condiciones que hemos
llamado x, el resultado puede diferir significativamente de lo que
hemos llamado y, la seguridad de las predicciones desaparece de la
teoria; es por eso que el tedrico de la economia apela normalmente
al presupuesto que obliga a tratar a los individuos como atomos
que operan de manera aislada; lo que este presupuesto permite
asegurar es que todos los agentes siguen una conducta separada,
independiente e invariable, permitiendo asi que los efectos de las
acciones puedan ser siempre debidamente anticipados.

9 Ibidem.
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Una de las razones que nos lleva a evitar la axiomatizacion extrema
de la economia (aquélla que manda a concentrar nuestro esfuerzo
cientifico en la forma matematica rigurosa y correcta, liberando a
la teoria econdmica de toda obligacién de ocuparse de preguntas
socialmente relevantes), consiste en acentuar la obligacion que tiene
el cientifico de la economia de respetar el contenido necesariamente
empirico de su ciencia. Claro que, sin necesidad de utilizar las
matematicas como una forma de escaparse de la realidad econémica
concreta y de las grandes preguntas que esta realidad plantea al
economista, economistas de la talla de Paul Samuelson piensan que,
obligada a responder a estas preguntas concretas, empiricamente
relevantes, corresponde a la ciencia de la economia hablar con el
lenguaje de las matematicas.

Conidéntica preocupacion por destacar el contenido eminentemente
empirico de la teoria econdmica, pero mucho menos seguro de la
necesidad de acudir al lenguaje y al razonamiento matematico para
garantizar el estatus cientifico de la economia, el gran tedrico japonés
Michio Morishima aparece como una de las voces mas significativas
que, dentro de la disciplina, se alzaron para expresar su descontento
por la falta apego al conocimiento de la realidad social concreta que
se manifiesta muy a menudo en la teoria econémica moderna. En un
ensayo destinado a analizar criticamente el uso de las matematicas
en nuestra disciplina, Morishima escribe:

“En nuestra disciplina, hemos sido conducidos por la mano invisible
del demonio hacia el sendero equivocado y, puesto que lleva tiempo
y dinero construir un motor, estamos produciendo en gran escala
aeroplanos que no tienen motor” .

Para liberarnos de la “mano invisible del demonio”, tenemos que
alterar los limites que la teoria econémica se impuso bajo el influjo
de la formalizacion matematica, ampliando sustancialmente
su capacidad para integrar en su seno cuestiones que resultan
urgentes de atender en las sociedades modernas y que forman parte
del territorio tradicional de, por ejemplo, la sociologia, la historia
y la antropologia. S6lo expandiendo el alcance del campo de lo

10 MORISHIMA Michio: “The Good And Bad Uses Of Mathematics”, en Econo-
mics in Desarray, Oxford 1984. Citado po Amartya Sen, op cit, pag. 619.
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economico, de manera de incluir en su seno aspectos culturales de
la realidad japonesa, pudo este gran economista encarar sus ultimas
investigaciones, que culminaron en influyentes textos que ayudan a
explicar el asombroso “éxito” de esta economia asiatica después de
la segunda gran guerra.

No es la matematica quien provee el lenguaje tinico de nuestra
ciencia; por el contrario, el compromiso empirico de nuestra ciencia
tiene que servirle de barrera interpuesta con el fin de eliminar de
su territorio a los “juegos” meramente intelectuales y sin relevancia
practica. El sentimiento de que el saber econémico resulta completo
cuando se teoriza matematicamente, no es mas que un falso
sentimiento tefiido de soberbia cientificista.

KEYNES, LA LOGICA HUMANA Y EL BUEN JUICIO DEL
ECONOMISTA

La posicion de Keynes acerca de este delicado asunto aparece es-
bozada ya en sus primeros escritos, en particular en su Tratado de
Probabilidades, donde pueden rastrearse los principales argumen-
tos que sirvieron de fundamento a las fuertes criticas que el gran
economista inglés dirigiera, a finales de los afos 30, a la tendencia
que parecia llevar a la economia hacia una creciente matematiza-
ciéon. Apoyado sobre una reflexion que supera largamente el marco
de la estricta economia, considera Keynes que los errores de la orto-
doxia, a la que denomino escuela “clasica”, provienen basicamente
de una concepcidn equivocada de la ciencia; y la raiz de la equivoca-
cién hay que buscarla, nos dice este autor, en la pretension de hacer
de la economia una ciencia “objetiva”, de la misma naturaleza que
la ciencia fisica.

Aislar una rama de la economia hasta convertirla en enteramente
“positiva” (liberada de todos los valores e impulsos que sirven de
motor a la accion humana, confiando en el interés individual como
unico movil de esta accion), es una quimera. No se puede tratar las
cuestiones econdmicas mas significativas, relacionadas con la accion
humana en condiciones de irremediable incertidumbre, sin apelar
de manera explicita o implicita a lo que el positivismo pretende ex-
cluir completamente de todo pensamiento con ambiciones cientifi-
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cas, esto es: los juicios de valor. Estos juicios de valor, junto con la
introspeccion (también excluida del mundo de la ciencia por los que
pretenden apoyar el conocimiento cientifico sobre “datos” externos
al sujeto que conoce), son parte esencial del método de analisis que,
subraya Keynes, corresponde al economista emplear necesariamen-
te en su quehacer cientifico.

Los resultados que se observan en la vida econdmica cambian con-
tinuamente como consecuencia de la accion humana; y esta accion
del sujeto econémico no puede ser reducida a formulas absoluta-
mente previsibles, simplemente porque la acciéon humana no res-
ponde de manera excluyente a la mas estricta racionalidad de tipo
instrumental. S6lo apelando a elementos sicoldgicos profundos, que
Keynes engloba bajo la vieja férmula de “animal spirits”" (a lo que
se agregan a fendmenos de naturaleza politica y cultural), puede el
economista intentar explicar cabalmente la materia que se propuso
estudiar. Por todo esto, la economia se diferencia sustancialmente
de las ciencias fisicas o naturales’. Alejandose definitivamente de
todo monismo metodoldgico, Keynes reconoce en la economia un
conocimiento cabalmente cientifico; pero se trata de una ciencia hu-
mana, de una ciencia social o, como él mismo lo expresa textual-
mente, de una ciencia moral.

La ciencia de la economia, en tanto ciencia moral, tiene necesaria-
mente que habérselas con la incertidumbre que generan los factores
sicoldgicos y sociopoliticos que acabamos de apuntar. Y si la incer-
tidumbre se deja de lado (junto con los juicios intuitivos que guian
al conocimiento en estas condiciones) por la supuesta necesidad de
acomodar el objeto de estudio de la economia a los dictados de la

11 Con esta expresion, cuyos origenes hay que rastrar en tiempos muy anti-
guos, hace referencia Keynes a una series de motivos que tiene la gente para obrar
en su vida econémica y que no corresponden a lo que los economistas tradicio-
nales consideran como persecucion “racional” del interés individual del agente
que decide qué acciones realizar. En condiciones de incertidumbre, una sensaciéon
espontanea de urgencia mueve al sujeto econdmico a actuar, antes que permane-
cer inmdvil. Sobre la importancia de estos animal spirits para explicar el desem-
pleo y las crisis recesivas de las economias modernas, ver: AKERLOF George and
SHILLER Robert: “Animal Spirits”, Princeton University Press 2009.

12 Cuenta Keynes que Max Plank, el gran cientifico mentor de la fisica cuantica,
le confesd una vez sus inclinaciones juveniles hacia el estudio de la economia;
pero desistio, porque le parecia un asunto demasiado complicado!
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mas estricta ldgica de las matematicas (o de la econometria), lo que
se consigue no una ciencia exacta sino, mas bien, pura “charlatane-
ria matematica”. Sélo una fuerte ilusion, nacida de una utilizacion
abusiva de las matematicas (o de la estadistica), puede conducir a la
creencia de que todos los elementos significativos que configuran el
campo de estudio de la economia pueden ser cuantificados, medi-
dos, adicionados y restados, de tal manera de verse transformados
en instrumentos confiables de prediccion econémica. Como dice
nuestro autor en su obra econdmica cumbre:

“Lo que queremos recordar es simplemente que las decisiones hu-
manas que comprometen el futuro sobre el plano personal, politico
0 econdmico no pueden estar inspiradas por una estricta prevision
matematica, porque no existe la base de tal prediccion; es nuestra
necesidad innata de actividad lo que constituye el verdadero motor
de los negocios, nuestro cerebro eligiendo como puede y calculando
cuando puede, pero anulando a menudo el cdlculo frente a impul-
sos que responden al capricho, al sentimiento o a la suerte”".

La logica que Keynes pregona para el razonamiento econémico con
pretensiones cientificas, es una “légica humana” capaz de tratar los
temas econdmicos sin excluir la complejidad, ni el caracter organico
de las relaciones sociales, ni el caracter inexacto del conocimiento
propio de nuestra disciplina. No basta con una légica puramente
formal (aquélla que permite deducir, con toda precision, las conse-
cuencias que se derivan de las premisas asumidas), puesto que la
materia sobre la que el economista trata no es homogénea a través
del tiempo y esta compuesta, contrariamente a lo que supone el ato-
mismo de la fisica, por unidades complejas u organicas, donde la
suma de las partes no coincide con el todo y donde la inestabilidad
estructural es la norma. Todo esto limita drasticamente la utilidad
de apelar a parametros constantes en cualquier momento del tiem-

po.

Ni las estadisticas ni las matematicas son, para Keynes, el lenguaje
exclusivo al que el cientifico de la economia tiene necesariamente
que apelar. Nada puede sustituir cabalmente al buen juicio del eco-
nomista, para quien el lenguaje ordinario constituye, muchas veces,

13 KEYNES, John M.: “Teoria General de la Ocupacion, el Interés y el Dinero”,
op. cit.
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el mejor vehiculo con el que cuenta para expresar cientificamente
las ideas econdmicas mas profundas, si pretende evitar tratar lo que
es, por naturaleza, vago e impreciso, como si se tratara de asuntos
categdricamente precisos. Los siguientes puntos pretenden resumir
su posicidn en relacion con el tema que nos ocupa:

- Las matematicas definen el enfoque correcto para analizar
las cuestiones econdmicas sélo cuando éstas resultan coherentemen-
te adaptables a las propiedades tipicas de aquéllas, esto es: cuando
estudiamos sistemas cerrados, cuando podemos apelar a la hipdte-
sis del atomismo, cuando suponemos homogeneidad en el tiempo y
confiamos en la ergodicidad de los fendmenos, etc.

- En economia, en lugar de pensar que el analisis cuantitativo
formal resulta siempre el apropiado para investigar las cuestiones
mas relevantes, conviene suponer lo contrario: este tipo de analisis
queda excluido en el tratamiento de los problemas mas complejos,
salvo que se justifique debidamente su uso.

- La busqueda, con ayuda de las matematicas, de una so-
lucién general valida para todo tiempo y lugar (como el equilibrio
de los mercados competitivos) constituye, en el mejor de los casos,
una falsa ilusidn de precision, tanto en términos descriptivos como
prescriptivos.

- Sélo lo que Marshall consideraba el “sentido comun en-
trenado” puede dar cuenta de la complejidad del fenomeno econd-
mico, lo que significa apelar a una amalgama de dotes del investi-
gador interesado en las cuestiones econdmica mas complejas: tiene
éste que integrar, ademas de la habilidad analitica que garantiza el
buen uso de la l6gica formal y de las matematicas, la intuicién y un
conocimiento amplio de los hechos, aquellos que son propios de la
realidad econdémica concreta y cuyo estudio tiene el economista que
encarar, liberado del condicionamiento que producen las teorias
preconcebidas; sélo asi puede conseguir una “observacién vigilan-
te” de los hechos.

- En los asuntos propios de la economia, el estilo de exposi-
cién quasi-formal resulta a menudo mas apropiado que el lenguaje
propio de las matematicas.

CONCLUSION

La ciencia de la economia no tiene por qué eludir la responsabilidad
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que le cabe y que la obliga a comprometerse seriamente a realizar
el mayor de los esfuerzos en la busqueda de explicaciones capaces
de dar cuenta de esta complejidad real de la vida econdmica, reco-
nociendo que el criterio ético de valoracion de su saber no puede
ser otro que la dignidad de la persona humana viviendo en comu-
nidad. Estas preocupaciones muy presentes en la obra de autores
como Keynes, que ligan la economia con la ética y con el pensamien-
to social, quedaron en segundo plano a medida que el pensamiento
economico con pretensiones cientificas dedicaba una atencién pri-
vilegiada a la logica matematica de los argumentos y a las reglas
econométricas que sirven de guia para el trabajo de cuantificacion
de la evidencia empirica, utilizada para testar las hipdtesis teodricas
mas significativas.

Lo que la ciencia econémica necesita hoy, mas que nada es cues-
tionar seriamente el simplismo tedrico que encierra una suerte de
“visiéon” penosamente empobrecida del hombre y de la sociedad
que la economia moderna en su conjunto termino, innecesariamen-
te, asumiendo como propia.
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INTRODUCCION

La presente investigacion tiene por objetivo analizar, desde los dife-
rentes aspectos tomados en cuenta por la Comision Econdmica para
América Latina y el Caribe y por uno de sus mas importantes repre-
sentantes, el economista Raul Prebisch, la posibilidad de estructu-
rar el desarrollo socio-econdmico de manera coherente, mediante el
estudio y analisis detallado del accionar de las politicas referentes a
los tépicos como Comercio Exterior, Cooperacion Internacional y el
Progreso Técnico, con el fin de alcanzar y propender altos estdnda-
res de vida en la poblacion de Latinoameérica. Se ha observado que la
evolucion econdmica de la region latinoamericana tradicionalmente
ha estado condicionada por factores tanto nacionales como interna-
cionales. La intensidad y el sentido de las repercusiones generadas
han sido multiples y diversas, dependiendo fundamentalmente de
las propias condiciones internas, de manera que el proceso de desa-
rrollo que asi se genera tiene una complejidad que por su parte ha
experimentado durante los tltimos 60 afios importantes cambios en
sus estructuras econdmicas y formas de organizacion institucional.

En el contexto mundial la no consideracion de los paises periféricos
en las reformas politicas y econdmicas internacionales al organizar-
se la economia capitalista de posguerra, se convertiria mas adelante
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en un elemento que acentuaria la vulnerabilidad del sistema en su
conjunto, obstaculizando el desarrollo del tercer mundo, y obtenien-
do fragilidad en las relaciones econémicas internacionales. Dentro
de los principales problemas del estado de subdesarrollo se encuen-
tran las bajas tasas de crecimiento de la produccion, intensificacion
de presiones inflacionarias, encarecimiento de los energgéticos, ele-
vacion desproporcionada de la liquidez, incertidumbre cambiaria, y
ausencia de un marco institucional capaz de hacer frente a la nuevas
situaciones de gran volatilidad financiera y especulativa (CEPAL,
2002).

COMERCIO EXTERIOR

Uno de los topicos a través del cual se puede dar mejoria a las con-
diciones econdmicas y sociales es el comercio exterior, que ha es-
tado orientado por la necesidad de dar viabilidad al crecimiento
economico en lo que respecta al abastecimiento interno de bienes
importados de origen industrial y al intento de situar el problema
del financiamiento en magnitudes manejables. De acuerdo a esto,
en los paises latinoamericanos la magnitud de las exportaciones
estd condicionada a la necesidad de equilibrar la balanza de pagos
y su composiciéon con el dinamismo y las elasticidades de la deman-
da. En los ultimos afios como en la actualidad el comercio exterior
latinoamericano ha tenido una estructura absolutamente asimétri-
ca: se exportan predominantemente bienes cuya demanda crece de
manera lenta y que se producen con mano de obra poco calificada y
mal remunerada (bienes primarios, semi-manufacturados y de ma-
nufacturas livianas), cuyos precios tienden a tener grandes fluctua-
ciones a través del tiempo; mientras que se importan bienes de alta
tecnologia e innovacion. Esta asimetria genera amplios margenes
de utilidad para los paises desarrollados comparados con los de la
periferia. Esto genera que en el contraste de ambas economias, los
primeros, con una economia oligopdlica, puedan fijar precios facil-
mente, mientras que los ultimos, con una economia competitiva en
bienes de exportacidn, sean tomadores de precios, lo que ocasiona
disminucion en sus ganancias.

En este sentido se debe forjar una politica de economia abierta que
procure sincrénicamente la expansion de las importaciones y de
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las exportaciones, lo que implica manejar con cautela la apertura
en funcidn del mercado de divisas (disponibilidad de moneda fuer-
te) y concordar las acciones que se ejecuten en materia de politica
cambiaria con las politicas de proteccion arancelaria y de fomento
de exportaciones, de manera que se puedan lograr unos incentivos
eficientes y eficaces tanto en la produccién para el mercado interno
como para el mercado mundial. Mediante el impulso de la sustitu-
cién por importaciones se han consolidado las bases industriales. Es
momento de proponer nuevas estrategias que permitan la creaciéon
de nuevos mercados junto con la integracion social. De esta manera
se propendera la expansion de la industria que a su vez absorbera
mayor fuerza de trabajo, dando vigor a la demanda de productos
agricolas, como lo argumentaba Raul Prebisch, lo que estimularia
la demanda y el apoyo reciproco, reforzando asi la competencia y
expansion de estos dos sectores al resto de la economia (Prebisch,
2008).

Sin embargo, para plantear politicas eficientes es pertinente conocer
la estructura de la economia de la region, la cual se caracteriza por
una economia informal que genera unos ingresos exiguos, asi como
por el comportamiento dispar de las productividades del trabajo y
el deterioro de la relacion de precios del intercambio subyacentes
en ella, que ocasionan una debilidad en las economias periféricas
para mantener altas tasas de acumulacion. Se debe reconocer que
la debilidad del impulso al desarrollo en buena parte de estos pai-
ses es consecuencia de todos esos factores internos que integran un
determinado esquema social, ademas de los factores exteriores que
son propensos a ahogar el crecimiento. El desarrollo exige entonces,
cambios en las formas de producir y en la estructura de la economia
que no podrian operarse sin que la transformacion de esa estruc-
tura social abra paso a las fuerzas del progreso técnico (Prebisch,
1970). Teniendo claro el panorama de los paises latinoamericanos,
se deben propender politicas de inversidon productiva contrarias al
gasto infructuoso (despilfarro de dineros y corrupcion) que permi-
tan aprovechar la acumulacién del excedente de capital basado en
la demanda agregada y la estructura productiva que impulsen la
expansion de los diferentes sectores de la economia, generandose
asi mayores oportunidades de empleo y mejoramiento de la calidad
de vida para la poblacion en general, principalmente para los estra-
tos sociales menos favorecidos, y obteniendo por consiguiente una
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mejor redistribucién de la riqueza.

En cuanto al futuro, es indudable el interés que debe tener el mundo
en desarrollo y en particular América Latina acerca de la politica
a ejecutar con respecto a los productos basicos de exportacion. Es
necesario lograr una mayor participacion de Latinoamérica en la
produccion de productos con alto valor agregado para el comercio
exterior. El principal objetivo que se debe perseguir es obtener una
mayor participacion de estos paises en el comercio internacional a
través de un progresivo procesamiento de los productos con gra-
dos de elaboracion mas alto para ser exportados. Con respecto a las
condiciones sociales de Latinoamérica, la pobreza en el campo, la
marginalidad social en las ciudades, las manifiestas disparidades
distributivas, y la limitacién de oportunidades, constituyen algunos
de los inconvenientes relevantes para el desarrollo social de estas
zonas. Diversificar las exportaciones y emplear de manera adecua-
da la mano de obra calificada seran los cimientos para lograr este
desarrollo. En América Latina no se puede solamente tender a ser
exportadores de materias primas, ni tampoco de bienes producidos
con mano de obra barata no calificada, porque ello no permitira dar
empleo adecuado a poblacién de calificacion media y alta. La solu-
cidn de estos problemas depende sobre todo de politicas y transfor-
maciones internas que mejoren la distribucion del ingreso, superen
la pobreza extrema y den mayor ocupacion. Pero ademas, para eli-
minar o disminuir drasticamente estos problemas se requiere de un
ritmo de crecimiento alto en la economia, mayor que el del pasado
(Prebisch, 2008).

Las multiples medidas de politicas que deberan tomar los gobiernos
para resolver la diversidad de problemas que enfrentan, los obliga a
contar con un marco de caracter general que les otorgue coherencia.
Ademas, la naturaleza de estos problemas obliga a tomar medidas
cuyos resultados van condicionando paulatinamente el desarrollo a
largo plazo, de manera que es de suma importancia construir poli-
ticas donde se ejerza un mayor control hacia los objetivos y se per-
mita tener la posibilidad de apreciar todas sus consecuencias para
poder mejorar en el transcurso del tiempo. Por tanto, el estudio y
la definicién de una opcion de politica viable, exigira contar con un
marco general ordenado y adecuado en el largo plazo.
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COOPERACION INTERNACIONAL

Es indispensable que las politicas sobre cooperacion internacional
entren en el conjunto de paises desarrollados y en vias de desarro-
llo, para que se tengan en cuenta tanto los denominadores comunes,
como las disparidades socio-politicas del tercer mundo. Es posible
elaborar una politica que tome en consideracion las similitudes y
las peculiaridades, pero para ello es necesario comenzar por tener
explicitamente presente las diferencias que surgen de distintas si-
tuaciones entre los paises en desarrollo, en la que se pueda construir
una unidad que asimile la diversidad. Asimismo, el entendimiento
de la realidad social es de gran importancia, tanto en la aceleracion
del desarrollo econémico como en el desenvolvimiento politico de
los paises latinoamericanos, siendo asi que la consecucién y afian-
zamiento de modalidades de convivencia internacional deban ser
diferentes de lo que prevalecen hoy en dia (Prebisch, 1970).

La cooperacién internacional se considera relevante para el desa-
rrollo por cuanto la globalizacidén genera procesos internacionales
de tipo econdmico, politico, social y cultural que afecta los aspectos
nacionales (CEPAL, 2002). Es por ello que el disefio de politicas debe
tener presente el desenvolvimiento de la economia mundial. Al re-
conocer el papel de la globalizacion se puede propender el progreso
social y econémico mediante mecanismos de integraciéon y coope-
racion, ya que se consideraria la influencia del dinamismo de las
demas economias en la economia nacional, asi como la competencia
en los mercados internacionales que puede rezagar a algunos paises
seguin su capacidad y fortaleza para encarar procesos econdmicos
de gran magnitud.

Se hace necesario entonces enfocarse en la cooperacion internacio-
nal, con el fin de establecer interacciones entre las diferentes nacio-
nes a nivel econémico, politico, social, entre otros, que permitan ob-
tener un mayor crecimiento y progreso social. Mediante estos meca-
nismos de interaccion se debe buscar reducir la desigualdad social
y econdmica, mejorar la calidad de vida de los ciudadanos y en esa
medida procurar mayores niveles de inversion en investigacion y
tecnologia que influyan en la generacion de industria, produccion y
desarrollo sostenible. De esta manera, se podrian evitar los efectos
negativos de la globalizacidon que acenttian los rezagos sociales sub-
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sistentes en la regidon en aspectos importantes del bienestar social
como lo son la educacidn, el empleo y la proteccion social (CEPAL,
2002).

Se hace fundamental la investigacion y el conocimiento, cuyos nive-
les de crecimiento dependen de la educacion. Segin la CEPAL “La
educacion es, pues, un requisito tanto para que las personas puedan
acceder a los beneficios del progreso, como para que las economias
estén en condiciones de garantizar un desarrollo sostenido median-
te una competitividad basada en el uso mas intensivo del conoci-
miento” (CEPAL, 2002, p 307). Los avances en este aspecto no han
sido muy homogéneos en la region y esto obedece a la manera como
los paises afrontan las épocas de crisis y desaceleracion econdmica:
algunos paises de la region no tienen los recursos suficientes para
atender adecuadamente este tipo de circunstancias, lo que impide
en muchas ocasiones el incremento de la inversidon educativa. Esto
ocasiona que en el largo plazo disminuyan los indices de ciencia
e investigacion, extendiéndose la brecha del ingreso nacional res-
pecto a los paises desarrollados. Con respecto al empleo, éste es
considerado por la CEPAL como el mejor enlace entre el desarrollo
economico y el desarrollo social, puesto que es el principal medio
de ingreso de los hogares (CEPAL, 2002). La falta de acceso a éste
desata la pobreza y por ende, la desigualdad social que conlleva en
el tiempo a la concentracion del ingreso. En la regidn, el empleo se
ha visto afectado por las altas tasas de inestabilidad laboral, pocos
empleos de calidad y baja cobertura del sistema de protecciéon so-
cial, lo que genera altas tasa de desempleo e informalidad.

Para mejorar los indices de empleo tanto de calidad como de acce-
so a él, se requiere impulsar la produccion industrial como modelo
de organizacién productiva predominante, donde la generacion de
empleo esta relacionada con los estandares de especializacion del
pais. No obstante se debe tener presente que en el proceso de la
globalizacién es inevitable la flexibilizacion del trabajo, por lo que
el Estado debe hacer un uso mas eficaz de su funcién reguladora de
mercados, evitando asi la creacién de empleos de mala calidad, con
baja remuneracidn, inestabilidad e inseguridad laboral, ademas de
prevenir la precarizacion de la seguridad social y de las condiciones
de trabajo. Bajo este escenario, la proteccion social se ve seriamente
deteriorada, al disminuir la cobertura de la seguridad social. Para
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evitar esto, el Estado debe participar activamente en el fomento de
politicas sociales que garanticen un servicio de calidad, equitativo,
eficaz y universal; donde se propenda por el fortalecimiento de los
sistemas de seguridad y asistencia social. Esto obedece a que la pro-
teccidn social al encargarse de atender, controlar y prevenir las ma-
las condiciones de vida y salud de la poblacion, se convierte en un
elemento importante del desarrollo. De esta manera, es necesario
buscar el progreso del recurso humano (aumento de su productivi-
dad) que permita la participacion de todos los actores de la sociedad
en la expansion y desarrollo de los diversos mercados, y por ende
en los beneficios que estos puedan traer.

Por tanto, se puede afirmar que al hacer frente a estos tres grandes
temas (educacion, empleo y proteccion social) mediante la coopera-
cién internacional y el compromiso de las naciones en su crecimien-
to y fortalecimiento, se pueden mejorar las condiciones de vida de
los sectores mas vulnerables, atacando asi los altos indices de pobre-
za en la region. De manera que se deben crear politicas tributarias
que contengan un buen manejo de la capacidad fiscal y un manejo
adecuado de la politica socio-econdmica para afrontar estas exigen-
cias en pro del desarrollo. Para la consecucion de estos objetivos
se debe fomentar la construccion de un nuevo orden internacional
y comprometerse efectivamente a instrumentarlo, mediante el es-
tablecimiento de objetivos, normas e instituciones que promuevan
la complementariedad y el respeto a la diversidad de las regiones
(CEPAL, 2002), con fin de prevenir y reducir los efectos negativos
de la globalizacién y asi propender hacia el desarrollo social, la es-
tabilidad macroeconémica y la eficiencia de las politicas econdmicas
y ambientales.

Es en este sentido que se hace necesario la participacion activa del
Estado junto con la cooperacion internacional a través de institucio-
nes mundiales y nacionales para el suministro y provision de los
“bienes publicos globales” necesarios como la paz, la seguridad,
la justicia, la democracia, la sostenibilidad ambiental, la seguridad
social, la educacion y la estabilidad macroeconémica; al igual que
promover y defender los derechos del hombre. Se hace evidente la
relacion entre un pais y el resto del mundo para el desarrollo institu-
cional, de conocimiento tecnoldgico y de proteccion de los derechos
humanos, sin olvidar que es cada Estado el que mediante sus politi-
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cas nacionales y su compromiso social moldea de primera mano su
proceso de desarrollo.

PROGRESO TECNICO

Otro foco primordial de gran importancia para el desarrollo de La-
tinoamérica es el progreso técnico, porque es una de las vias mas
fundamentales a través de la cual es posible eliminar la pobreza y
la vulnerabilidad externa de la region de manera progresiva. Esto
se debe a que la estructura agraria e industrial (que depende de los
avances tecnologicos de los medios de produccion) determina fir-
memente la distribucién del ingreso que, a su vez, define el ritmo
de consumo y la capacidad de ahorrar e invertir, ocasionando que
la mayor satisfaccion de necesidades basicas pueda resultar de una
equidad en la poblacién con patrones socio-econémicos mas capa-
ces de dinamizar la economia, y donde de igual forma se hace nece-
sario planear de manera conveniente la relacion capital-producto en
el régimen de acumulacion presente (es decir, el nivel de intensidad
en la utilizacion de cada factor productivo) (Bielschowsky, 1998).
Por tanto se debe reconocer la fragilidad de la industria heredada no
como un limitante sino como una oportunidad de reestructuracién,
articulacion interna y progresivo fortalecimiento. En este sentido, se
deben plantear como metas: elevar la inversidn, alcanzar una situa-
ciéon de dependencia cada vez menor de las exportaciones de un re-
ducido nimero de productos basicos, y evitar la inflacién; en resu-
men, alcanzar un grado maximo de bienestar con igual oportunidad
para todos, en sociedades democraticas, colocando los beneficios
del progreso técnico a disposicion de todos los sectores econémicos
y sociales mediante una reparticion mas justa del ingreso nacional
(Prebisch, 1970).

Entonces, al tener en cuenta que el crecimiento econdmico es una
condicion necesaria mas no suficiente del desarrollo econémico, en
especial para los paises en vias de desarrollo (en donde es vital un
sistema politico, educativo y cultural sostenible y eficiente), el cre-
cimiento econdmico debe estar intimamente vinculado al contexto
estructural, constituido por el aparato productivo-tecnoldgico, la
configuracién de los mercados de bienes reales y el buen funciona-
miento financiero de los capitales (Prebisch, 1970). Hay que destacar
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el cardcter sistematico del progreso técnico, que incluye toda una
red de vinculaciones entre los agentes productivos y la infraestruc-
tura fisica y educacional, recalcando la formacién de recursos hu-
manos como método decisivo para la evolucién productiva de largo
plazo, junto con politicas de investigacion y ciencia que permitan
la innovacion tecnologica. La industria debe permanecer como eje
de la transformacién productiva, destacando sus articulaciones
con la actividad primaria y de servicios. De esta manera la ciencia
y tecnologia puede asociarse al establecimiento de fines sociales, y
a la profundizacion en la comprension de las relaciones humanas,
asi como del medio ambiente y los procesos mediante los cuales se
transforma. (CEPAL, 1987).

CONCLUSION

Se hace prioritario encaminar las economias por la senda del desa-
rrollo econémico equilibrado y sostenible, donde cuenten con un
mayor apoyo relativo en el marco interno, posean cierto grado de
conglomeracién industrial, hagan uso de economias de escala, cuen-
ten con un desarrollo cientifico y tecnoldgico propio, posean cierto
grado de desarrollo social, se apoyen en un sistema institucional y
financiero bien establecido, hayan desarrollado durante un periodo
prolongado relaciones econdmicas externas con mercados estables
y dispongan de cierto poder de negociacion frente a terceros. Una
nacion latinoamericana con estas caracteristicas contard ademas con
un margen de maniobra muy superior al de un pais de poco desa-
rrollo econdmico, que no retina estas condiciones y que tenga mayor
necesidad de especializar su economia en funcion de su localizaciéon
geografica, de recursos naturales o de su abundancia de mano de
obra no calificada, y cuyas relaciones econémicas externas son alta-
mente concentradas y por lo tanto vulnerables.

Es igual de relevante tener en cuenta que la gestion de politica res-
pecto a bloques de integracion econdémica de todos los paises lati-
noamericanos enfrenta un reto importante fundamentado en asegu-
rar que el crecimiento econémico contribuya con la construccién y
consolidacién de una sociedad mas justa y equitativa para las gene-
raciones presentes y futuras. Por tanto los planes de la adopcién de
esquemas de responsabilidad inter-gubernamental y mecanismos
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de informacion publica tendran que ser revisados constante y rigu-
rosamente con indicadores de cumplimiento, un desempeno ade-
cuado de estos y un control ejemplar de la situacién actual en cada
aspecto importante para la generacion de mayor bienestar en las
naciones latinoamericanas. Y asi, finalmente se puede afirmar que
como decia Prebisch son considerables los obstaculos que se oponen
a este esfuerzo del desarrollo (Prebisch, 1964); sin embargo, con la
ayuda de politicas de planificacidn estratégica se podra conseguir la
propagacion del cambio técnico, y por ende un aumento de la pro-
ductividad y del ingreso por habitante de los paises en desarrollo, el
fortalecimiento del sistema educativo, el no consumo improductivo
del excedente econdomico por parte de los grupos de altos ingresos,
y la posterior inversion social efectiva, todo esto con el importante
fin de aumentar el bienestar y la calidad de vida en la naciones lati-
noamericanas.
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La economia, si rastrea su origen como ciencia social, tendrad como
objetivo primario y considerando un posible sesgo epistemologico,
explicar las elecciones del hombre. Para ello utiliza modelos cons-
truidos a partir de determinados supuestos simplificadores que,
en su afan de generar implicaciones, abstraen o alejan a la ciencia
del hombre real, siendo objeto de innumerables criticas de parte
de otras disciplinas y otras escuelas de pensamiento. Ahora bien, y
siempre rivalizando con la economia en la explicacion de determi-
nados comportamientos del hombre, estd la psicologia. Dado que
la misma explora sistematicamente los juicios, el comportamiento
y el bienestar humano, puede describir determinados hechos sobre
los individuos, distintos a como los describiera el modelo neocla-
sico tradicional. Esta contribucion interdisciplinaria entre psicolo-
gla y economia, adoptada en los comienzos por los clasicos y luego
desechada durante la denominada revolucion ordinal, constituye el
enfoque utilizado por una corriente “heterodoxa” conocida como
Economia del Comportamiento, que busca cambiar la concepcion
del ser econdmico tradicional, aquel individuo egoista, completa-
mente racional y maximizador de alguna utilidad “U(x)”, por una
representacion mas fiel de la realidad.

El proposito de este ensayo es exponer la potencial contribucion que
puede hacer el analisis de la conducta individual, particularmente
con un abordaje psicologico, al deliberadamente simplificado agen-
te maximizador que propone el modelo ortodoxo. Para ello, prime-
ro esbozaremos una breve descripcion del modelo neoclasico, en
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la segunda parte haremos una revision historica sobre la relacion
entre la economia y la psicologia, y en la tltima parte, ofrecemos
una vision alternativa que se obtiene, al descartar determinados su-
puestos, en particular los de racionalidad, egoismo y de preferen-
cias invariantes.

Se define la economia del comportamiento, en un sentido positi-
vo, como aquellas teorias que predicen o tratan de explicar el ac-
cionar individual de los agentes econémicos'. Podemos concebirla
también, de manera mds conveniente para nuestros fines, como el
enfoque que resulta de abandonar determinados supuestos sobre
el denominado “homo economicus” en cuanto a sus incentivos,
preferencias y demas axiomas implicitos. A pesar de las poderosas
implicancias de éstos, y de las hipodtesis refutables que nos permi-
ten derivar de ellos, nada impide que, tal como se hace asumiendo
poder de mercado (vale decir, relajando el supuesto de competencia
perfecta), podamos encontrar utiles conclusiones desechando el su-
puesto de preferencias completas y transitivas, o suponiendo que
los individuos ya no descuentan sus decisiones futuras a una tasa
exponencial. Esta metodologia aludida, no representa de ninguna
manera un alejamiento al método cientifico de la ciencia econdmica,
ya que con solo afadir algunos parametros a los modelos tradicio-
nales, podemos tener un modelo de comportamiento, que ajuste de
manera mas precisa la situacion, sobre todo en modelos dindmicos
y de interaccidn estratégica (Camerer, 2004).

Por ultimo, es menester aclarar que este articulo solo pretende
orientarse hacia el enfoque, abordaje tedrico, denominado econo-
mia del comportamiento, y no particularmente al método, a saber,
la economia experimental. Por otra parte, debido a la brevedad del
ensayo, no se pretende profundizar, sino apenas mencionar, las po-
sibles aplicaciones que puede llegar tener este andlisis en el resto de
la teoria econdmica, como las rigideces de los salarios o los sesgos
de comportamiento que se producen en el &mbito de las finanzas.

1 Hands (2010) Para un analisis sobre la enfoque normativo de la economia del
comportamiento, ver Kahneman y Thaler (2006)
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EL MODELO NEOCLASICO EN SU CONCEPCION CONTEMPO-
RANEA

El término economia neocldsica es un concepto impreciso utiliza-
do en economia, para referirse en general a un enfoque basa-
do en el andlisis marginalista. Se emplea indistintamente en dos
concepciones: para referirse a la escuela de los desarrollos tedricos
en el pensamiento econémico entre 1870 y 1920, o bien a lo que
se considera el pensamiento econdmico ortodoxo o dominante
(mainstream) en la actualidad.”

Colander caracteriza al pensamiento neoclasico centrado en la asig-
nacion de recursos en un momento determinado, es decir, se refiere
a la eleccion y disposicion de recursos escasos entre posible alterna-
tivas. Acepta alguna variedad del utilitarismo metodoldgico, jugan-
do un papel central para comprender la economia y se estructura
alrededor de un concepto de equilibrio general, centrado en cam-
bios marginales. Asume una racionalidad de largo plazo y acepta
el individualismo.

El ntcleo de la teoria neoclésica se construye sobre un simple pero
poderoso modelo conductual humano. Entre los supuestos de los
que parte el enfoque neocldsico se encuentra que la conducta de la
economia como un todo surge del comportamiento agregado de los
individuos que son racionales, que tienen preferencias completas
y transitivas, y que, usando la informacion disponible, maximizan
una funcion de utilidad expresada en un sentido ordinal, como un
mero ranking de elecciones. Supone también que las preferencias de
los individuos tienen consistencia temporal y que son independien-
tes de cualquier efecto de presentacion. Esta concepcion ha sido ata-
cada por distintos tedricos, gran parte en virtud a que se supone que
las personas son capaces de realizar los calculos complejos necesa-
rios para la maximizacién de la utilidad, hecho que resulta bastante
improbable en la practica. Esto termina siendo un postulado de tipo
urbi et orbi no sélo para los consumidores racionales, si no para to-
dos los consumidores, aunque numerosos pensadores de la historia

2 Colander (2000) hace una revision sobre los diferentes significados que se
asignan termino Economia Neoclasica. A los fines de no aunar en esta profunda
discusion, a lo largo del ensayo se hace referencia a la economia neoclasica como
al mainstream de la economia, en el sentido ortodoxo.
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econdmica comprobaron que algunos consumidores se encuentran
contradiciendo sus acciones y que los mismos, en el esquema propio
de la teoria neoclasica devendrian en irracionales (Silberberg, 1990).

En términos formales, una funcién de utilidad es un grupo de as-
pectos, de gustos determinados o preferencias respecto al consumo
de diferentes canastas, que asigna valores numéricos a cada elemen-
to de X de acuerdo a las preferencias del individuo. La funcién de
utilidad se considera una funcion mondtona creciente de los bienes,
invariante respecto de cualquier transformacion, pero cuyo valor es
puramente ordinal, esto es, que se pretende con ella ordenar o jerar-
quizar canastas, pero no decir cuanto es mejor una canasta que otra,
por tanto, no es una funcion cardinal.

En términos globales, la escuela de pensamiento neoclasico propuso
explicaciones para el funcionamiento y organizacion de la econo-
mia a partir del comportamiento de agentes individuales, per-
sonas que buscan la felicidad o un estado de bienestar a través del
maximo beneficio que les puedan proporcionar las situaciones.

Ahora bien, el esquema tedrico antedicho es aplicado, operacional-
mente a la conducta humana. En ella, los individuos deben tener en
cuenta factores a los cuales ajustarse: el presupuesto, las restric-
ciones que tienen para adquirir bienes, los usos o la utilidad de
tales bienes y acomodar sus preferencias a estas variables para lo-
grar la maxima satisfaccion o utilidad posible. Es de notar aqui, que
para que la conducta del individuo sea econdémica el sujeto debe
ser racional, en el sentido de que esté en capacidad de calcular
conscientemente su maximo beneficio y las utilidades puede espe-
rar en un futuro, y con base en esto organiza su comportamiento
(Smith, 2005) .

Algunos autores han distinguido “tipos” de neoclasicismo que
pueden diferenciarse en tres corrientes:

a) la aproximaciéon de Walras que dio origen a una vision de
la economia que es percibida por algunos como dominante en el

presente.

b) la de Marshall o “sintesis marshalliana” que algunos consideran
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representa el origen del pensamiento ortodoxo en la economia ac-
tual.

c) la de la Pigou, Edgeworth y Pareto, que dio origen a la economia
del bienestar.

Esta cosmovision del mainstream no ha sido homogénea ni ha per-
manecido invariante. Ya para la segunda mitad del siglo XX los psi-
cdlogos sabian que los individuos no se comportan de acuerdo a lo
que dicen, ni a lo que quieren, y tampoco maximizan (Kahneman,
2003; Smith, 2005), por lo que los supuestos de los economistas eran
calificados como irreales y carentes de sustento empirico (Rabin,
2002) y, por consiguiente, su teoria carecia de consistencia interna;
aun asi, una teoria puede funcionar prediciendo con supuestos
equivocos (Becker, 1948; Thaler, 1986).

LA ECONOMIA DEL COMPORTAMIENTO COMO ENFOQUE
ALTERATIVO: UNA REVISION HISTORICA

Las decisiones de los individuos son conformadas por factores eco-
ndémicos, personales, culturales y sociales que pueden estimular o
inhibir su conducta. Los factores econémicos son las circunstancias
y condiciones que limitan una eleccion. También se encuentran los
factores personales, que consisten en las caracteristicas de la per-
sonalidad, asi como el estilo de vida; y los factores sociales, que in-
cluyen las caracteristicas globales y culturales a las que pertenece el
individuo. Todos estos factores, al actuar en conjunto, pueden gene-
rar una reaccion de optimismo o, en caso contrario, de pesimismo
y rechazo; produciendo asi expectativas que influyen en la decision
de los agentes.

En cuanto a los origenes de esta rama de la economia, prima facie se
la podria considerar como un enfoque joven, pues los avances con-
tempordneos en la materia, comenzaron desde la publicacion del ar-
ticulo seminal de Kahneman y Tversky en 1979 sobre las violaciones
de la utilidad esperada, a la que le subsiguieron otras tantas como
las de Thaler, Loewenstein, Rabin, Levitt, por citar sélo algunos.

Sin embargo, la aplicacion de principios psicoldgicos a la economia
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se remonta a los comienzos de esta ciencia. Fue el mismisimo Adam
Smith, quien escribié en su segundo libro (mucho menos recono-
cido que “La Riqueza de las Naciones”) acercamientos tedricos al
respecto. La Teoria de los Sentimientos Morales, describié como los
principios psicologicos de la conducta individual podian llegar a
tener implicancias econdmicas, en particular, senté las bases de la
aversion a las pérdidas. Un poco mas adelante en el tiempo, a fina-
les del siglo XIX, fueron los primeros neoclasicos, Jevons, Walras
y Edgeworth quienes propusieron el concepto de utilidad margi-
nal, basados en Bentham, quien concebia la utilidad a partir de la
psicologia hedonista y de la introspeccion, percibiendo esta funcion
como la indicacion de una medida cardinal de satisfaccion recibida
por un consumidor en la eleccién de bienes y servicios.

Si los primeros neoclasicos adoptaban la psicologia en la configura-
cién del individuo, entonces, ;Cuando y por qué se produjo el aban-
dono de la misma? El alejamiento de la psicologia de la economia
pudo haberse provocado, en parte, debido a la critica de Vilfredo
Pareto, quien argumentaba que la separacion no era solo aceptable,
sino también necesario. Asumia este divorcio, suponiendo el factor
subjetivo (la utilidad de Bentham) es revelado por el factor objetivo
(la eleccion), restringiendo su atencion sélo a acciones repetidas, de-
jando de lado, hacia las “colas” de la distribucién, a aquellos com-
portamientos mas esporadicos. Eugene Slutsky® discutié también
este aspecto, sugiriendo que los factores interiores no eran objetiva-
mente observables y por ende, concluyendo que a partir del concep-
to de utilidad como medida cardinal no se podian derivar hipdtesis
refutables. Es en este punto en el cual se produce la denominada re-
volucion ordinal, que entendia el valor de los bienes en funcion
de utilidad expresada como una jerarquia de preferencias, un mero
ranking de elecciones basadas en la informacion disponible.

De acuerdo a la teoria ordinal de la utilidad, los consumidores su-
ponen que maximizan una funcién de utilidad pero sélo en forma
ordinal, no con una valuacién a sus canastas de consumo, por lo
tanto, una curva de indiferencia particular no estd asociada a un
nivel especifico de utilidad cardinal. Dado que la utilidad cardinal

3 Hands op. Cit, discute el papel de este autor en la revolucion ordinal, argu-
mentando que en realidad su andlisis técnico estaba basado en supuestos cardina-
listas.
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era aquella asociada a la psicologia hedonistica, el cambio a la teoria
ordinal de la utilidad era visto como un rechazo a tal hedonismo y
por ende a la psicologia (Hands, 2009).

Las consecuencias conocidas de la hipdtesis de maximizacién de la
utilidad pueden derivarse de la suposiciéon de que los consumi-
dores no son capaces de calificar todas las canastas de productos
béasicos, sin tener en cuenta la intensidad de la satisfaccion obtenida
por el consumo de una canasta de productos. En este sentido, la
revolucion ordinal fue la solucion perfecta al problema de la cre-
dibilidad epistémica de finales del siglo XIX, dado que permitié a
la teoria deshacerse del abordaje tedrico con relacion problematica
con el hedonismo y el cardinalismo, manteniendo la idea del que
el comportamiento del consumidor era basado en la libre vision de
sus agentes.

A pesar de este alejamiento, a lo largo del siglo XX, emergieron di-
versos enfoques de una psicologia aplicada a la econdmica entre
otros podemos citar, la obra francesa de Gabriel Tarde: La Psycho-
logie Economique (1902), y al norteamericano George Katona, que
trato de explicar la psicologia del consumo. Sin embargo, ninguno
cobreo demasiada relevancia. Herbert Simon, fue otro exponente de
esta corriente que reconocié que la racionalidad los individuos, era
limitada o acotada*®. Fue recién afios mas tarde, que surgieron los
estudios de los israelies Amos Tversky y Daniel Kahneman (1979),
que evidenciaron violaciones a la utilidad esperada de la teoria
neoclasica, y dieron comienzo a la escuela de la Economia del Com-
portamiento. Pronto una serie de anomalias observadas sobre otros
aspectos como la toma de decisiones bajo incertidumbre y el consu-
mo intertemporal comenzaron a ganar amplia aceptacién, surgien-
do asi la economia del comportamiento que permitié la generacion
de hipotesis verificables partiendo de supuestos no tradicionales.
De a poco se fueron incorporando otros efectos psicologicos a la
economia del comportamiento, tales como el exceso de confianza, el
sesgo de proyeccion, y los efectos de una atencion limitada.

De acuerdo a la percepcién psicoldgica, la conducta econémica no
puede ser interpretada aisladamente del contexto en el que se pro-
duce, ya que dicha conducta se da bajo condiciones subjetivas y co-
4  Simon (1955)
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lectivas de una sociedad. Como resultado, el estudio de la economia
del comportamiento se resume en tres sectores de similar importan-
cia: el sector cognitivo que gobierna el saber y el conocimiento; el
sector afectivo, que se caracteriza por los sentimientos y las pasiones
que juegan un papel decisivo en la conducta econdmica; y por ulti-
mo el sector que concierne a las actividades economicas. Desde esta
perspectiva, la economia del comportamiento se determina como
un modelo de orden cualitativo que permite comprender como re-
accionan los agentes econdmicos en presencia de estimulos prove-
nientes tanto del interior (aspecto psicologico) como del contexto.

ABANDONO DE SUPUESTOS

A los fines de abordar la metodologia de la economia del compor-
tamiento, analizaremos tres supuestos del modelo neoclasico, sus
implicancias y violaciones, y las versiones alternativas que le puede
dar este enfoque.

Racionalidad

Es preciso aclarar el significado de este supuesto, dado que el sen-
tido literal puede sugerir una psicologia sobresaliente, una motiva-
cidon hedonista o algin otro comportamiento irreal. En realidad, el
comportamiento racional del individuo implica la maximizacién de
una funcion, bien sea de utilidad o de beneficio, sujeta a una res-
triccidon presupuestaria. Aunque simple, es esta formulacion aque-
lla que permite derivar la teoria del equilibrio general. En ultima
instancia, la racionalidad es el factor determinante del compor-
tamiento de los agentes econémicos, puesto que tanto los precios
como los salarios estan dados por el mercado.

Muchos investigadores no economistas han criticado el supues-
to de la teoria neoclasica estandar acerca de la racionalidad como
parte fundamental de los agentes econdémicos (Kahneman, 2003;
Rabin, 2002). Tal concepcion de racionalidad se difundid dentro
del cuerpo tedrico de la ciencia econdmica en el momento en que el
pensamiento neoclasico se establecié como paradigma. Por tanto, el
concepto de racionalidad se articul6 con la teoria econémica como
explicacion de resultados finales satisfactorios (bienestar) genera-
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dos por los individuos, a la vez que sirvi6 para describir las interac-
ciones que éstos sostenian en agregado o individualmente con
el mercado (Rosser, 1993). Los individuos no se podrian comportar
irracionalmente, puesto que en grupo el precio en el mercado refle-
ja su comportamiento racional como agregado. Esto es algo funda-
mental en el pensamiento neoclasico, poner en duda la racionalidad
lleva a cuestionar toda su teoria de precios y, por tanto, las explica-
ciones del funcionamiento del mercado a través de las interacciones
entre oferta-demanda.

Un aspecto que debemos de mantener presente es analizar de ma-
nera mas concreta la supuesta racionalidad de la conducta humana
y por el contrario, como casi todas las aproximaciones psicoldgicas
experimentales han verificado algo distinto a la racionalidad que
determina la conducta. Por ello, diversos autores han criticado este
supuesto (Becker 1962, Simon 1957). Arrow (1986) explica que no
sOlo es posible construir modelos con hipotesis contrastables, sino
que la mayoria de los modelos de macroeconomia, estan parcial-
mente basados en este hecho. Kahneman (2003) argumenta: “Nadie
cree que toda la gente tiene creencias racionales y toma decisiones
racionales”. El supuesto de racionalidad es entendido como una
aproximacién, esperando que las desviaciones de estas conductas,
o bien, el término de error sea pequeno. Las caracteristicas del com-
portamiento racional segun Arrow (1986) son una propiedad ordi-
nal y el supuesto tendria algunas implicancias observables.

El estandar por excelencia de racionalidad en la economia ha sido la
maximizacion subjetiva de la utilidad esperada, todos estos supues-
tos han sido discutidos por los economistas del comportamiento
que han sugerido los denominados “efectos de presentaciéon”, que
describe como el orden o manera en que las opciones son expuestas
determina que preferencia son las reveladas. Ademas, han surgido
varias cuestiones sobre el supuesto de racionalidad que han llevado
al desarrollo de modelos que abandonan este supuesto principal-
mente aplicado a las finanzas del comportamiento. Las investiga-
ciones mostraban que los individuos no se comportan siguiendo el
ideal de maximizacion. Estos resultados fueron catalogados como
anomalias y no se consideraron como un llamado para reformular
la teoria neoclasica. El ideal de la racionalidad y la maximizacion,
entonces, adquirid estatus axiomatico dentro de la ciencia econémi-
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ca, por lo que era dificil hallar cualquier explicacién a fendmenos de
toma de decisiones o asignacién de recursos que contradijeran la
version clasica de racionalidad.

Preferencias Invariantes

En la teoria neocldsica las preferencias del consumidor, permanecen
constantes entre distintas canastas de bienes, respecto a la dotacion
del individuo. La completitud y la transitividad de las preferencias
que, como discutimos anteriormente, caracterizan a la funciéon de
utilidad, conllevan una poderosa simplificacion. En realidad, su re-
levancia, radica en la exclusién de todas las otras variables de la que
la utilidad del bien podria depender. La version psicoldgica sugiere
que el valor de la utilidad asociada a una cantidad de un bien X,
depende no solo de x, sino también en la situacion del agente en ese
momento, el denominado “punto de referencia”, de la forma que, la
funcion de utilidad, tomaria la forma U(x, ro). Es aqui donde entra
el concepto de aversion a las perdidas, o bien a la desposesion, el
hecho de que las personas reaccionan en mayor medida a una re-
duccidén de su ingreso, que a una ganancia del mismo monto. Esto
implica una funcion céncava a la derecha del punto de referencia
y una funcién convexa a la izquierda de este. Aplicando este prin-
cipio a la teoria del consumidor (sin incertidumbre), se produce el
“efecto dotacion” (Endowment Effect). Richard Thaler (1980) defi-
nio por primera vez este comportamiento, como el hecho de que los
individuos generalmente estan dispuestos a vender un objeto por
una cantidad mayor de dinero, que lo que ellos realmente pagarian
por adquirirlo. Estos efectos, tienen importantes implicancias, pues
entre otras situaciones, pueden llegar a explicar las rigidices nomi-
nales de los precios y los salarios a niveles macroeconémicos.

Egoismo

En 1881, Edgeworth publico en su libro “Mathemathical Physics”
que “el primer principio de la Economia es que cada individuo ac-
taa solo por su propio interés”. Si bien, este supuesto de que las per-
sonas solo se interesan por su propio bienestar, no es el centro de la
teoria de la eleccion racional, constituye un supuesto simplificador.
El estudio de la perspectiva psicoldgica de la economia, argumenta
que los valores juegan un papel importante en la actividad perso-
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nal, social y cultural, es asi como la economia del comportamien-
to ha corregido este supuesto, comprobando que en determinadas
ocasiones, algunas personas sacrifican parte de su bienestar, para
disminuir el de otras, en reciprocidad a un trato que consideraron
injusto. Esto se ha comprobado en severas oportunidades en el de-
nominado “juego del ultimatum”, donde los individuos rechazaban
aquellas ofertas pequenias en relacién al monto que obtenia el otro
jugador. Incorporando esta propension a la justicia, se puede enri-
quecer a los modelos tradicionales, para obtener mejores prediccio-
nes sobre el comportamiento de los agentes econdmicos.

CONCLUSION

Desde el momento en que la ciencia econémica analiza e intenta
“echar luz” sobre el universo econémico de los individuos, la psi-
cologia, bien como anadlisis sistematizado o al menos como cosmo-
visién de la conducta, debiera ser tomada en cuenta a la hora de ex-
plicar las decisiones econdémicas. Entonces, en base a lo expuesto, se
concluye que habria indicios para suponer que la psicologia pueda
aportar al analisis econdmico, puesto que muchas de las relaciones
economicas tiene implicitamente un elemento conductual y que es
seguro que nuestra ciencia, por tanto, se pueda beneficiar de ideas
y datos psicoldgicos. Vale aclarar también que la economia del com-
portamiento no pretende ser un enfoque separado en el largo plazo,
sino una escuela de pensamiento. Mdas aun cuando la brecha de los
puntos de vista entre la economia y la psicologia han estado perma-
nentemente relacionados. Es importante mencionar que debiera ser
importante contribuir a que estas dos ciencias compartan una teo-
ria del comportamiento humano. Sera necesario, por tanto, intentar
interpretar a este ser humano que actta, que se contradice, y que
repite comportamientos pasados. La historia personal, las pasiones
y las alegorias estan en el ntcleo de la conducta humana y cuan-
do ellas involucran decisiones econémicas, es poco ingenuo creer
que no forman parte del campo de estudio de la economia. Creemos
para ello que la introduccién del analisis econdmico, representard la
génesis de un nuevo homo economicus, que deje su aislacionismo
epistemologico para ayudarle a la economia a ser una ciencia por y
para seres humanos. Para finalizar, nada mejor que una cita del Pre-
mio Nobel Kahneman (2003) quien ha hecho sustanciales aportes
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para reconciliar a ambas ciencias:

“La opinién econdmica se reparte ampliamente entre aquellos que
creen que el homo economicus instaurado por la Escuela de Chi-
cago es la verdad literal a aquéllos que creen que los fracasos de
racionalidad aparecen sistematicamente y predeciblemente en las
decisiones econdmicas, con lo cual hablar de un hombre econémico
con determinantes precisos, no es, sino, un juego mental sin mayor
importancia. Sin embargo, yo creo que la mayoria de los economis-
tas consideran que la racionalidad en su formas mas fundamental
y robustas es vdlida, y piensan en el “hombre de Chicago” como
una abstraccion o aproximacion a esta forma de racionalidad. Ellos
realmente no esperan que la aproximacion sea perfecta, y no inter-
pretan la evidencia contra la aproximacién como necesariamente
evidencia contra los principios. Quizas ésta es una manera sensata
de acercarse el andlisis econdmico, pero puede deslumbrar a econo-
mistas la evidencia conductual que desafia la racionalidad a un ni-
vel mas fundamental. Una implicacion de estos comentarios es que
esa racionalidad econdmica tiene muchas vidas, y no se derrumbara
por los fuegos de artificio provocados por un solo experimento.”
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Institucionalismo: Un problema de
definicion

Paulo Pascuini (UBA)

INTRODUCCION

Existe una gran diversidad en la literatura de las ciencias sociales
en cuestiones tan basicas como la mejor forma para definir, con-
ceptualizar y analizar a las instituciones. Como lo han mencionado
Dunning y Pop-Eleches (2004), esto probablemente sea debido a que
las dificultades conceptuales son casi inevitables. Los mismos au-
tores advierten que, con el objetivo de poder establecer un dialogo
interdisciplinario constructivo entre las instituciones y las diversas
ramas dentro de la Economia es necesario establecer cierto terreno
conceptual comun que facilite la discusion. En este sentido, se suele
tomar alguna de las definiciones del concepto de “institucion” y
desde alli junto con alguna interpretacion del enfoque instituciona-
lista se procede trabajar en el marco de la investigacion econdmica.
Muchas veces las definiciones o interpretaciones del enfoque in-
stitucionalista no son conceptualizadas en forma explicita, como
si existiera un significado implicito al respecto sobre el cual existe
consenso dentro de la teoria econémica. El problema es que la reali-
dad dista de ser asi. Es decir, no existe tal consenso respecto de qué
consta el enfoque institucionalista y menos atin sobre el concepto
de institucion.

Las cuestiones mencionadas en el parrafo anterior son pasadas por
alto, la discusion es evitada por quienes utilizan a las instituciones
para explicar los fendmenos econdmicos o por quienes quieren ex-
plicar a las instituciones en si mismas. Al respecto, el problema que
refiere a la caracterizacion del institucionalismo y a la definicion del
concepto de institucion ain no ha sido resuelto.
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Esto no implica que no haya sido un tema ampliamente debatido.
Por ejemplo, las caracterizaciones de institucionalismo y neo-insti-
tucionalismo han sido objeto de intensas discusiones académicas.
Las mismas son retomadas y expuestas junto con el debate respecto
del concepto de institucion, y una larga lista de otros dilemas que
giran en torno a las instituciones dentro de la ciencia, de manera
muy clara pero no concluyente, en “Rationality, Institutions and
Economic Methodology” (Méki, Gustafsson y Knudsen, 1993).

En primera instancia se expondran los principales aportes tedricos
realizados en referencia a la caracterizacion de las escuelas (insti-
tucionalismo y neo-institucionalismo), asi como algunas contribu-
ciones referentes a la definicién del concepto de institucion. Luego
se buscara exponer la discusiéon por las etiquetas que surge entre
aquellos autores que utilizan a las instituciones como objeto, ya sea
de investigacién o como instrumento para analizar los fendmenos
economicos, al intentar caracterizar a sus propias escuelas, anadi-
endo aquellos aportes identificados dentro de la literatura sobre la
problematica. Por otra parte, se hard foco sobre la falta de uniformi-
dad en la definicién de “institucion” para finalmente dar claridad a
aquellos aspectos constitutivos de la nociéon implicita del concepto
con el objetivo de establecer un terreno que permita futuros avances
hacia la conformacion de una definicién sobre el mismo.

MARCO TEORICO

A diferencia del paradigma neoclasico sobre la asignacion de recur-
sos, el cual se focaliza en: precios y producto, oferta y demanda y
un desdefio por las instituciones, tanto el tradicional como el neo-
institucionalismo insisten en que las instituciones importan (Wil-
liamson, 2008). Esto se debe a que contribuyen a la comprensién de
los limites y el resultado en la eleccion de los agentes.

A pesar de que la aparicion y el desarrollo del neo-institucionalismo
presuponen un predecesor, Langlois (1986) comenta que probable-
mente sea Carl Menger el santo patrono del neo-institucionalismo
mas de lo que lo pudiera ser cualquier otro de los institucionalistas
originales. Es decir, el neo-institucionalismo no nace como un resur-
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gimiento del institucionalismo tradicional sino que se desarrolla des-
de el corazén de la propia teoria ortodoxa moderna. De ahi la ironia
sefialada por Hodgson (1988) de que, el institucionalismo original
de Veblen y otros han emergido en gran medida como una critica a
los supuestos ortodoxos. A pesar de esto, y de que Williamson, en su
caracterizacion del neo-institucionalismo, sehala que lo que se hace
es complementario y no sustituto del andlisis tradicional, la diferen-
ciacion entre “el surgir de la critica a los supuestos ortodoxos” (viejo
institucionalismo de Veblen) y “el ser un enfoque complementario
al andlisis tradicional” (el neo-institucionalismo segun lo caracteriza
Williamson), no es tan tajante. El mismo Williamson (2008) sefiala
que algunos autores del neo-institucionalismo como Ronald Coase
(1937) (1960) encuentran que la ortodoxia estuvo plagada de fallas
conceptuales, muchas de las cuales surgen directa o indirectamente
de la suposicidon no reconocida de que los costos de transaccion eran
iguales a cero. En este sentido, aquello que los diferencia (la critica
a los supuestos) es algo que también comparten. De alli que la dife-
renciacion no es tan clara y se vuelve un tanto confusa cuando las
caracterizaciones que se realizan desde ambos enfoques parecerian
tener como objeto a la lucha por las etiquetas mas que a la necesidad
de marcar diferencias tedricas elementales.

En cuanto a la actividad explicativa de los enfoques instituciona-
listas, Uskali Médki sefiala que la misma es variada, ya que difieren
en lo que refiere a sus explananda, explanantia y a la relacion ex-
plicativa entre ambas. Mientras que algunas versiones se ocupan
de la génesis y la persistencia de las instituciones existentes, otras
se dedican a analizar los diferentes resultados como consecuencia
del comportamiento de los diferentes regimenes institucionales.
Desafortunadamente no existe una definicion completamente satis-
factoria del concepto de institucién en la literatura de la ciencia so-
cial (Maki, 1993). A continuacion se citan algunas de las definiciones
disponibles:

“La institucion es de la naturaleza del uso que se ha convertido en
axiomatica e indispensable por la costumbre y la aceptacion gen-
eral” (Veblen, 1924).

“Podemos definir a la institucion como la accion colectiva que con-
trola la accion individual. La accidn colectiva abarca todo el camino
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desde las costumbres no organizadas hasta las muchas preocupa-
ciones actuales organizadas” (Commons, 1934).

“Las instituciones son sistemas de rutinas interrelacionadas y mu-
tuamente estabilizadoras” (Vanverg, 1986).

“Una institucion social es una regularidad en el comportamiento
social que es aceptada por todos los miembros de la sociedad, es-
pecifica el comportamiento en situaciones especificamente recur-
rentes, y también se auto vigila o es vigilada por alguna autoridad
externa.”...” Todos esperan que el resto conforme a la regularidad”
(Schotter, 1981).

“Las instituciones se encuentran hechas de reglas, de la forma siem-
pre se reacciona de la manera X al evento Y” (Langlois, 1986).

“Lo que llamamos instituciones sociales son de hecho nada mas que
agentes que racionalmente siguen reglas de accion, creyendo que
otros agentes haran lo mismo” (Rowe, 1989).

“Una institucion social es definida como una organizacion social la
cual a través de la operacion de la tradicion, costumbre o limitacion
legal, tiende a crear patrones rutinarios y durables de comporta-
miento” (Hodgson, 1988).

UN PROBLEMA DE DEFINICION

El hecho de que el panorama de la ciencia econémica sea hoy mucho
mas rico de lo que fue hace algunas décadas, le otorga un espacio
relevante a la investigacién metodoldgica para reflexionar respecto
a ciertos problemas actuales en esta disciplina. En tal sentido Uskali
Maiki (1993) ha argumentado que “La investigacion metodologica
puede ayudar a aclarar aquellos temas que son vitales para la ori-
entacion en este panorama, a saber, puede proveer analisis de: los
compromisos explicitos o implicitos, de los supuestos y de los con-
ceptos fundamentales pertenecientes a los diferentes enfoques. Esto
compete a sus miradas del mundo, incluyendo a las de la capacidad
y el comportamiento humano, a la estructura social asi como tam-
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bién a los principios mas generales de justificacion epistemoldgica.

Al tiempo que surgen nuevos conceptos y enfoques dentro de la
disciplina, con el objetivo de poder comprender y explicar con may-
or claridad la realidad, su estructura se enriquece y complejiza a
la vez. Los nuevos conceptos y enfoques en ocasiones disputan un
lugar propio dentro de la disciplina y los multiples aportes pugnan
por una identidad que los diferencie entre si. Esto convierte la plu-
ralidad en un fenémeno que heterogeiniza la estructura, aportando
mas confusiones que certezas.

El caso del institucionalismo, no es una excepcioén. El instituciona-
lismo, en el sentido amplio, se encuentra plagado de problemas de
pertenencia, algunos como el origen del neo-institucionalismo ya
mencionado y otros como se analizard a continuacién que surge en
la diferenciacion entre “neo-institucionalismo” y el “institucional-
ismo” (de la vieja escuela).

Los aportes que intentan utilizar a las “instituciones” para explicar
el comportamiento y las elecciones del homo-economicus, diver-
gen en su propia definicion del concepto de “institucion” y en la
caracterizacion del enfoque “institucionalista”, creando confusion
respecto de cudl es realmente el medio utilizado para aportar a la
comprension y explicacion de los fendmenos econdmicos. En la
practica, pareciera que el institucionalismo y las instituciones po-
seen un significado implicito donde lo mas facil, antes de discutir
con precision su significado, es tomar el concepto segtin alguna de
las definiciones existentes y avanzar en la utilizaciéon del mismo.
Después de todo, si bien algunos encuentran diferencias incon-
ciliables entre las respectivas definiciones de los conceptos, como
aquellos que conceptualizaron a la vieja escuela del institucional-
ismo y los que fundaron el neo-institucionalismo con definiciones
tan especificas como restrictivas entre si, otros prefieren recurrir
a definiciones menos especificas y mas abarcativas. En el caso de
los segundos, las definiciones pueden ser interpretadas como simil-
ares, al poseer diferencias sumamente marginales, lo cual permitiria
una utilizacion indistinta de las mismas, dando espacio a quienes
las utilizan de librarse de la problematica que aqui se analiza, pero
con el riesgo de que en contextos donde esas diferencias ya no sean
marginales sino que contribuyen a un interés de manera significa-
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tiva, siguiendo las ideas de Habermas (1982), éstas sean utilizadas
seglin conveniencia. Respecto a la actitud de escapar del problema
de la investigacion metodoldgica, el bioquimico L.J. Henderson lo
ha expresado de la siguiente manera: “Es normalmente mucho mas
atil disponerse a trabajar en el fendémeno y entonces adquirir famil-
iaridad con las cosas que gastar tiempo hablando de metodologia o
prestar demasiada atencién al analisis de métodos genuinos™’.

Un claro ejemplo de la discusién por las etiquetas se da cuando el
neo-institucionalismo y el institucionalismo (el de la vieja escuela),
son caracterizados restrictivamente uno del otro. Oliver Williamson
(1975) caracteriz6 al “neo-institucionalismo” con tres creencias fun-
damentales que este debe defender: (i) “la microteoria recibida... op-
era a un nivel muy alto de abstraccion” (ii) “el estudio de las “trans-
acciones”...es realmente un asunto central” (iii) “lo que se hace es
complementario a, mas que sustituto del, andlisis convencional”.
Claramente la version de los costos de transaccion de Williamson
encaja perfectamente en su caracterizacion. Sin embargo, como
aclara Uskali Maki (1993), esta definicion es demasiado restrictiva
para incluir a muchos de aquellos economistas que han sido etiqu-
etados como “neo-institucionalistas”. Siguiendo a Veblen y Com-
mons, William Dugger en su “The new institutionalism: new but
not institutionalist” (1990), luego de caracterizar lo que él entiende
como el institucionalismo genuino en seis principios, deja en claro
que Williamson no califica en ninguno de éstos. Volviendo a las
opiniones de Uskali Maki (1993) estos enfoques serian innecesari-
amente restrictivos.

Si bien la distincidn entre el institucionalismo tradicional y el neo-
institucionalismo sirven para el andlisis de la evolucién histérica de
aquellos enfoques que estudian los fendmenos sociales y econdémi-
cos mediante la utilizacion de las instituciones y a las instituciones
en si mismas, la lucha por las etiquetas no contribuye mas que a la
confusion.

Una vez expuesta la falta de uniformidad en la nocion de institucion
y las innecesariamente restrictivas caracterizaciones de los diferen-
tes enfoques institucionalistas; es preciso preguntarse si se puede

1 Citado en el prefacio de “Rationality,Institutions and Economic Methodology”
(Méki, Gustafsson, & Knudsen, 1993)
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trascender a las multiples nociones de instituciéon con una formu-
lacién funcional al estudio de la economia y que a la vez desde alli
permita caracterizar al enfoque “institucionalista” (en forma am-
plia), superando las necesidades de identidad e individualismo ex-
puestos por la mayoria de los autores en sus propias caracterizacio-
nes.

PROPUESTA

Quizas el problema radique en intentar responder la pregunta ;qué
son las instituciones? en lugar de ;que son las instituciones en la
economia? Para responder la primera existe un campo amplio den-
tro de las ciencias sociales, para responder la segunda, habria que
remitirse mas que a las ciencias econdmicas, a los objetivos de la
misma. Es decir, tratar de definir a las instituciones entendiendo su
rol funcional a la econdmica y no tomar al concepto escindido de
su marco de aplicacion dentro de la misma. Como ya se ha men-
cionado, existen muchos aportes dentro de la disciplina econdmica
respecto de la definicién del concepto de institucion. La idea no es
desconocerlos, sino materializar aquellos aspectos que forman parte
de las diversas expresiones componiendo el acuerdo implicito sobre
su significado, en una manifestacion explicita y completa sobre el
mismo. Con el objetivo de aportar a la futura construccion explicita
de una definiciéon uniforme, el presente trabajo se propone revisar
los aspectos que se encuentran detras de las diversas definiciones de
institucién. Los mismos, vale aclarar, no son contrapuestos sino que
complementan a la nocion intuitiva sobre el término.

Los principales aspectos presentes en las definiciones existentes so-
bre las instituciones son; rutina, costumbre, cultura, aceptacion, ex-
pectativa sobre el comportamiento del resto de la sociedad, reglas y
el modo en el cual se hacen cumplir las mismas. A continuacion se
amplia sobre el rol de estos aspectos como determinantes del com-
portamiento social.

Los usos y costumbres de cierta poblacion se manifiestan en com-
portamientos rutinarios y en formas de reaccién por parte de los
individuos ante ciertos episodios del ambito social. Esto significa
que los individuos se comportan habitualmente de cierto modo en
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funcion de las costumbres, valores y principios que prevalecen en
su entorno social y bajo los cuales fueron educados. Las costumbres
y los valores son aspectos intrinsecamente vinculados en lo que re-
fiere a las caracteristicas de la sociedad. (e.g. En una sociedad donde
no hay respeto por la limpieza de la via ptblica, un individuo que
crece en un entorno donde todos, o muchos, arrojan los residuos
en la acera, se comportard de manera similar). Un punto a sefialar
es que los grupos sociales, no son homogéneos. Esto implica que
no todos reciben la misma formacion siempre que ésta y los vincu-
los de cada individuo dependen del sector socioecondmico al que
pertenecen. Entonces, el comportamiento rutinario al que se hace
referencia es aquel que es llevado adelante por la mayoria de la po-
blacién o por lo menos por un sector con la capacidad de imponer
su voluntad al resto y que mediante su accion afecta a la sociedad en
su conjunto. (e.g. Con que un segmento de la poblacion tenga como
costumbre tirar los residuos en la acera, alcanzara para que la via
publica esté sucia, afectando al resto).

Los comportamientos rutinarios pueden ser caracterizados como
reglas de comportamiento. Estas reglas de comportamiento repre-
sentan parametros bajo los cuales los individuos hacen uso de sus
libertades. Se podria sugerir que es el derecho positivo el que de-
marca los limites en las libertades de los individuos, sin embargo no
siempre las normas escritas delimitan el accionar de los individuos.
(e.g. Aun cuando esté prohibido arrojar residuos en la via publica,
si cada uno de los individuos decide no cumplir con esta norma, la
costumbre prevalecerd por sobre la ley). Solo cuando la ley o nor-
ma sea ejecutada con medidas que condicionen a los individuos en
forma efectiva, (e.g. Existencia de una multa significativa a pagar
por arrojar residuos sin posibilidad de ser evadida), cada individuo
cambiara su conducta, y en definitiva la sociedad cambiara su com-
portamiento rutinario, conformando nuevas costumbres; son estas
reglas de comportamiento (ex-post) las que importan, mas alla de
que estén escritas o no. Esto implica que las reglas de comporta-
miento pueden ser modificadas con los incentivos y los mecanismos
de cumplimiento adecuados. Es decir, como consecuencia de un
proceso que emana de la propia sociedad.

Si la mayoria de los individuos consensuan cierta regla ya sea en
forma explicita o implicita mediante la inercia del comportamiento
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rutinario de la sociedad, vale preguntarse si luego la cumpliran. Cu-
ando se establece una regla que afecta a toda la sociedad, su caracter
de aplicacién generalizada es uno de los aspectos constitutivos de la
regla. Cada individuo la aceptard siempre que esperé que los demas
también lo hagan, ya que si los demas no la cumplen, ésta pierde
su plena vigencia, dejando de ser regla. Aun estando escrita, nadie
querra cumplir con leyes que los demas no cumplen. Esto es, cada
individuo aceptara las reglas en funcion de sus expectativas sobre el
comportamiento de los demas respecto de las mismas.

En cuanto a la ejecucion de estas reglas, es decir a la intervencion
para su cumplimiento, la discusidon se encuentra en si se necesita
o no de un agente externo que cumpla con el rol de “policia”. Si
las normas son aceptadas por la sociedad, sera cada individuo el
interesado en que la regla se cumpla, ya sea por un convencimiento
genuino sobre los beneficios de la misma o por un interés en que la
aplicabilidad de la misma no recaiga solamente sobre €l sino sobre
el resto de la poblacion, evitando la discrecionalidad en la ejecucion
de la regla. Esto se manifestara en la interacciéon de los individuos
que aceptan las reglas con aquellos otros que no las acatan, ya sea
mediante al cohesion o la coercion de los mismos, siempre que no
haya un agente externo destinado a tal funcién capacitado con las
facultades legales para ejercerla. Sin embargo ante la existencia de
normas, que alin no se encuentran constituidas como reglas de com-
portamiento, es decir que atin no fueron aceptadas, por lo que aun
no se han modificado las costumbres, la existencia de un agente ex-
terno que cumpla el rol de “policia” (junto con los incentivos adec-
uados), sera fundamental para que esta norma se transforme en una
regla de comportamiento.

El objetivo de aclarar los aspectos constitutivos de la nocién im-
plicita sobre el concepto de institucion es establecer un terreno
firme sobre el cual se pueda trabajar para conformar una definicion
uniforme, explicita y consensuada del concepto de institucion. Sin
embargo, para futuros trabajos al respecto, es necesario que los as-
pectos mencionados sean vinculados con su aplicabilidad dentro en
el campo de la economia, es decir que aquellos aspectos que le dan
forma y sentido al concepto de institucién lo hagan conformando
una estructura homogénea donde prevalezca el valor instrumental
del concepto.
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Un Analisis de la Organizacion del
Sector Salud en Argentina Desde la
Perspectiva de la Eficiencia y Equi-
dad: Una reflexion Epistemologica

Pablo Sebastian Garcia (Universidad de Buenos Aires. CONI-
CET).
Silvana Mateu (Universidad de Buenos Aires. PROINC)

Uno de los objetivos del PROINC se enmarca en la ampliacion del
papel de las consideraciones éticas en el analisis econdmico del com-
portamiento social y su posible giro ético. Ello daria pie a un nuevo
concepto de racionalidad econdmica fundamentado en el compor-
tamiento ético de un nuevo modelo de persona que incluye al otro,
con consecuencias para la toma de decisiones politicas y sociales:
este seria el caso de las decisiones que se toman al desarrollar una
politica de salud, de educacion o de inclusion social. Este trabajo
versa, especialmente, en lo concerniente a las politicas de salud.

ORGANIZACION DEL SECTOR SALUD EN ARGENTINA: EFI-
CIENCIAY EQUIDAD

Si bien es cierto que, en general, las presentaciones que aluden a la
historia de una institucién suelen referir, directa o indirectamente, a
una explicacion genética, en este caso ese aspecto debe tomarse con
cautela ya que se trata de una indagacion exploratoria que recurre
al examen histdrico del sector salud para inferir un diagndstico mas
adecuado de sus falencias y del modo de superarlas, para lo cual
adoptaremos una perspectiva sistémica.
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En efecto, en el presente trabajo analizaremos la evolucién y funcio-
namiento del sistema de Salud en la Argentina haciendo hincapié
en la eficiencia y la equidad. Abordaremos el estudio desde una
perspectiva histérica dado que entendemos las actuales condiciones
del mercado como el resultado de un proceso dindmico y evolutivo
producto de los cambios que se han ido dando en el marco institu-
cional, normativo, politico, econdmico, tecnologico, entre otros.

Una vez descriptas las condiciones institucionales en que se desen-
volvio el proceso analizaremos la forma que las mismas adoptan
desde el punto de vista de las relaciones econdmicas y sus conse-
cuencias. Por ultimo, estudiaremos alternativas planteadas desde el
Estado Nacional que permitan dar respuesta a la problematica de
la equidad y justicia social.

Sintesis historica 1910-1989

Numerosos estudios del sector salud han coincidido en caracterizar-
lo como segmentado en cuanto a su composicion institucional, dado
que consta de tres subsectores (publico, privado y seguridad social)
que poseen caracteristicas y logicas de financiamiento diferentes.
Estas caracteristicas las encontramos en los origenes del sistema con
las sociedades de socorros mutuos. Nos referiremos principalmente
a la evolucion del subsector de seguridad social.

Estas entidades tuvieron por finalidad dar cobertura por riesgos de
enfermedad a la poblacion trabajadora. Ya desde los inicios la forma
de organizacion de las mutuales llevo a que existieran fuertes dis-
paridades de ingresos por beneficios entre ellas, a la vez que el peso
relativo de gastos administrativos y operativos era mayor en aque-
llas entidades que registraban menores niveles de ingresos medios
y en las menos numerosas.

Esto llevo a que el sistema de seguridad social adoptara una con-
figuracion de desigualdad e inequidad en la cobertura y en la ca-
lidad de los servicios provistos, en un contexto caracterizado por
la ausencia de un organismo estatal que actuara como regulador,
fiscalizador y coordinador del sistema. Estas caracteristicas se re-
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petirian en periodos posteriores, mientras que el comportamiento
de los actores sociales y politicos se enlazara alrededor de la puja
distributiva.

A partir de 1943 el Gobierno puso en marcha desde el Ministerio de
Salud politicas dirigidas a centralizar, y normalizar las institucio-
nes de atenciéon médica. En contrapartida, el Ministerio de Bienestar
Social promovio la continuidad de la organizacion del sistema de
salud a través de los sindicatos que prefirieron organizar sus pro-
pios servicios de atencion médica conforme a la tradiciéon mutua-
lista dando origen a las primeras obras sociales, circunstancia que
permitid la continuidad de un sistema heterogéneo, poco equitativo
dado la diversidad de coberturas e ineficiente dado la falta de coor-
dinacién entre subsectores y duplicacion de esfuerzos, como expli-
caremos posteriormente.

En 1970 se sancion¢ la ley 18.610 que institucionalizd el sistema de
obras sociales para la totalidad de la poblacién en relaciéon de de-
pendencia. También cred el Instituto Nacional de Obras Sociales
(INOS) que funcionaria como organismo descentralizado en el am-
bito del Ministerio de Bienestar Social y seria el responsable de re-
gular y controlar el sistema y de fiscalizar los contratos entre obras
sociales y corporaciones médicas. Por su parte, la poblacion pasiva
fue incorporada de manera obligatoria al sistema de obras sociales
a través de la creacion del Instituto Nacional de Servicios Sociales
para Jubilados y Pensionados mediante la Ley N° 19.032.

Con la llegada del gobierno militar en 1976, comenzaron a gestarse
nuevos proyectos de reforma del sistema de obras sociales. Final-
mente, Ley N° 22.269, promulgada en1980, estableci6 la constitu-
ciéon de “entes de obra social” con individualidad juridica, admi-
nistrativa y financiera, desvinculados de las asociaciones gremia-
les de trabajadores. Su conduccion estaria a cargo del INOS y seria
financiado con el aporte obligatorio de todos los trabajadores en
relacién de dependencia, jubilados, pensionados y beneficiarios de
prestaciones no contributivas a nivel nacional. En el articulo 4° di-
cha ley habilitaba a los beneficiarios del sistema a retirar el 90% de
sus aportes a efectos de contratar prestaciones médicas en caso de
que no quisieran permanecer en la obra social del gremio que les
correspondia. El esquema propuesto mantuvo el caracter solidario
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hacia adentro de cada rama de actividad, aunque no entre ellas y
nunca se aplico por falta de reglamentacion.

En 1983 se abrié una nueva posibilidad de integrar el sistema de
salud con la presencia del estado en el doble rol de regulador del
sistema, dirigido a asegurar la cobertura universal, y de prestador
de servicios asistenciales. A fines de 1988 se sancionaron las leyes
23.660 de Obras Sociales y 23.661 de Seguro Nacional de Salud, con
el objetivo de regular el sistema en su conjunto y otorgar cobertura
a indigentes y auténomos en un intento de crear una red sanitaria
nacional en la que prevaleciera un criterio de justicia distributiva
que incluyera al total de la poblacion.

Periodo 1990-2002

Las reformas introducidas durante el periodo de desregulacion de
la seguridad social de prestaciones médicas que se inicié en 1993
tuvieron por objeto imprimir al sistema de salud la eficiencia que
teoricamente caracteriza el funcionamiento de los mercados com-
petitivos. De esta forma, cuestiones tales como la fragmentacion de
la cobertura, el alcance de las prestaciones, y las inequidades distri-
butivas existentes de acuerdo con la estratificacion segtin el ingreso
por beneficiario, fueron consideradas como susceptibles de ser re-
sueltas por el libre juego de la oferta y la demanda.

En 1993 mediante el Decreto N°9 se dictaron las primeras medidas
tendientes a reformar el sistema de servicios de salud. La norma es-
tablecid los siguientes lineamientos: a) la libre eleccién de las obras
sociales por parte de los afiliados que podian ejercer una vez al afio;
la ANSSAL (ex INOS) establecio las prestaciones basicas que debia
otorgar cada obra social y su costo, también garantizaria el pago a
la obra social de la diferencia entre los aportes y contribuciones de
cada beneficiario y el costo fijado; b) las relaciones entre obras socia-
les y proveedores se realizarian sin sujecion a nomencladores a fin
de posibilitar la libre competencia de precios; c) las obras sociales se
comprometian a pagar a los hospitales publicos el costo de la aten-
cion brindada a los beneficiarios de las mismas.

De esta forma, el nivel medio de prestaciones de cada obra social
pasé a depender de los ingresos de sus titulares y de que los grupos
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familiares fuesen reducidos, a la vez que se adoptd un mecanismo
de redistribucién que aseguraba un minimo de prestaciones.

El creciente traspaso de afiliados hacia las obras sociales de empre-
sas, sumado a la aparicion de empresas de medicina privada, sig-
nific6 una amenaza para las obras sociales sindicales, por lo cual
en 1998 el gobierno dispuso restringir la libre elecciéon a las obras
sociales sindicales, mixtas, de la Administracion Central del Estado
Nacional y sus organismos autarquicos y descentralizados y de per-
sonal de direcciéon. Las empresas de medicina prepaga se insertaron
en el sistema a través de contratos de prestacion de servicios con las
obras sociales.

Se observa que si bien existe un marco regulatorio para el sistema de
obras sociales se produce un vacio legal respecto de las empresas de
medicina prepaga y de la incorporacion de los trabajadores auténo-
mos, que sera subsanado con posterioridad.

Conductas y estrategias de los actores econémicos previo a la dé-
cada del ‘90

Cada uno de los modelos de organizacion del Sistema de Seguri-
dad Social implicé distintas formas de relacion entre financiadores
y prestadores. Hasta los anos "90 el marco regulatorio vigente se
organizod en funcién del denominado “pacto corporativo”, susten-
tado en los acuerdos entre las obras sociales y las organizaciones
de prestadores de servicios. Mientras que las primeras detentaban
una posicion de monopolio respecto de los beneficiarios, los presta-
dores se congregaban en organizaciones corporativas bajo la forma
de oligopolio desde el lado de la oferta. El pacto corporativo cons-
tituyd la base de lo que se denomind puja distributiva entre actores
hegemonicos.

El Estado se mantuvo en un rol de regulador fragil, limitandose a
actuar como mediador entre ambas partes y a conferir fuerza juri-
dica a las decisiones acordadas entre ellos. Adicionalmente, y desde
el punto de vista operativo, el nomenclador fue el instrumento que
posibilito la asignacion de recursos y la distribucion del riesgo entre
las partes.



72  Pablo Sebastian Garcia - Silvana Mateu

En cuanto a la provision publica de servicios en el interior del pais,
el progresivo proceso de descentralizacidon generd que las provin-
cias asumieran el rol regulador de las instituciones de salud y ope-
raran sin definiciones sobre la acreditacion o control de calidad.
Ello dio lugar a gran heterogeneidad de conductas a nivel provin-
cial y municipal.

Periodo posterior a la década del ‘90

Como observamos, las reformas de los afios ‘90 profundizaron la
fragmentacion del esquema solidario planteado por las obras so-
ciales, como consecuencia de la libre eleccion que pudieron ejercer
a partir de ese momento los trabajadores, derivando sus aportes y
contribuciones hacia obras sociales distintas de las de su gremio. En
general las personas con mayores ingresos optaron por afiliarse a
obras sociales de ingresos medios mas altos que la propia.

Es decir, que el alcance y calidad de la cobertura pasé a depender
no solo del ingreso medio de la rama de actividad a que pertenecia
el trabajador, sino también del diferencial de ingreso de los benefi-
ciarios que mas ganan dentro de cada gremio respecto del ingreso
promedio del mismo. Adicionalmente, la aparicion de diferentes
planes de cobertura hizo que la atenciéon dependiera de pagos ex-
tras por parte de los asociados, profundizando la ausencia de soli-
daridad hacia adentro de cada obra social.

La provisién del programa médico obligatorio para los sectores
marginales que garantiza el Estado implicé mayor acentuacion de
las desigualdades dentro del sistema dado que garantiza un mini-
mo para todos en lugar de una cobertura homogénea al interior de
cada sector de actividad, como ocurria previamente. Los gastos por
encima de dicho nivel deben ser cubiertos por cada asociado en el
sistema privado.

En el caso del sector ptiblico, los procesos de descentralizacion fue-
ron llevados a cabo sin acompanar la transferencia del gasto con su
respectivo financiamiento, circunstancia que operd profundizan-
do la fragmentacion regional debido a la disparidad de recursos
economicos y presupuestarios de cada provincia. Por tal motivo la
ganancia de eficiencia que se suponia obtener a través de la mayor
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autonomia de los hospitales publicos, no se produjo.

En cuanto al sector privado, los cambios en la modalidad de con-
tratacion de las obras sociales y la libre elecciéon basada en capitas
diferenciales favorecieron su insercion. Muchas obras sociales rea-
lizaron contratos de capitacién con unidades transitorias de empre-
sas o gerenciadoras de servicios de salud a cambio de una porcion
de los ingresos, resignando su funcién social como operadores del
sistema.

Las nuevas formas de organizacion que adoptaria la seguridad so-
cial a partir de 1990 se debieron a la crisis econdmica y financiera
general y al agotamiento que presentaba el modelo de regulacion
del pacto corporativo con motivo del aumento de los costos de pro-
duccidn originados en la expansion excesiva de la capacidad insta-
lada y la incorporacién de tecnologia que se produjo en la década
del "80 favorecida por condiciones econémicas coyunturales (Katz-
Munhoz).

La inviabilidad financiera del sistema de seguridad social, gener6 la
necesidad de establecer nuevos mecanismos de redistribucion del
riesgo y criterios de organizacion de la oferta de servicios. La frag-
mentacion de la oferta serd uno de los mecanismos que permitira la
viabilidad del sistema en un ambiente competitivo.

En funcién de lo expuesto, aparece como prioritaria la regulacion
efectiva del subsector privado que promueva la integracién de los
diferentes segmentos de la seguridad social entre si, y la reformu-
lacién de las politicas publicas de manera de adecuar la provision
publica a un contexto con amplios sectores de la poblacidon que per-
manece excluida del mercado formal de trabajo.

REDEFINIR EL ROL DEL ESTADO

La organizacion actual del sector es producto de una historia que
vamas alla de la propia dindmica sectorial. Es un mercado formado
por tres subsectores, con oferta heterogénea de bienes y servicios.
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El subsector de la seguridad social estd formado por instituciones
que obedecen a ldgicas y motivaciones diversas, que concentran el
32% del gasto en salud, y estan parcialmente reguladas.

En el caso del sector publico la mayor parte del gasto esta a cargo
de las provincias y municipios (84%), como anticiparamos los go-
biernos provinciales cuentan con total autonomia en materia de po-
liticas de salud, por lo cual los lineamientos del Ministerio de Salud
de la Nacién, maxima autoridad nacional en el area de salud, solo
tienen valor indicativo, estando la provision de servicios a cargo de
los gobiernos provinciales.

En este contexto es genuino preguntarse cudles son las capacidades
de que dispone y esta en condiciones de desarrollar el estado, como
actor integrado en la escena politica y sectorial, para generar las
transformaciones necesarias que operen sobre los mecanismos ins-
titucionales y de regulacion del sistema de servicios de salud. ;Qué
rol juega la sociedad civil como participe del desarrollo de la seguri-
dad social en salud y en las organizaciones sanitarias publicas como
factor de cohesion entre la brecha que se abre entre las politicas pu-
blicas vigentes y las necesidades y preferencias de la poblacion?

En el ambito del subsector publico, la diversidad de situaciones a
nivel provincial llevé a que el nivel basico de cobertura entre pro-
vincias fuera heterogéneo; lo mismo que el acceso por parte de la
poblacion dependiendo de su localizacidn dentro de la jurisdiccion.

En este sentido la necesidad de coordinacién entre provincias ha
llevado a fortalecer el papel del Consejo Federal de Salud (COFESA)
cuya funcidén a partir del ano 2000 es la de coordinar el desarrollo
sectorial, teniendo en cuenta los problemas comunes a todo el pais
y los particulares de cada provincia. Se trata de generar consensos
entre nacidn y provincias respecto de la provision publica en salud
y el disefio de programas y transferencias de fondos. También dio
relevancia a la participaciéon comunitaria como mecanismo institu-
cional para identificar y ordenar las preferencias.

En forma paralela a partir de 2001 se pusieron en marcha programas
de emergencia sanitaria como la Politica Nacional de Medicamentos
y el Plan Nacer, entre otros. En el primer caso, se intenta a garanti-
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zar el acceso de los grupos mas vulnerables o de mayor riesgo a ser-
vicios de medicamentos. Un objetivo adicional del programa es la
de fortalecer el vinculo de la poblacion objetivo con los equipos de
atencion primaria a fin de efectuar controles médicos preventivos
que contribuyan a evitar el deterioro de las condiciones de salud.

En el caso del Plan Nacer el objetivo es el de disminuir la morbimor-
talidad de madres y nifios menores de 6 afios sin obra social y su
financiamiento estd basado en la obtencion de resultados. Los recur-
sos se transfieren a las provincias por medio de capitas en funcion
de la inscripcidn de beneficiarios (es decir de los niveles de inclusion
de la poblacién sin obra social) y del cumplimiento de diez metas
sanitarias medidas a través de indicadores. La implementaciéon de
estos programas produjo avances en la construccion de mecanismos
y espacios de coordinacion e integracion entre las distintas instan-
cias de gobierno (nacién, provincias, municipios).

Por ultimo, en cuanto a la regulacion del subsistema privado de
salud, en mayo de 2011 se aprobd el texto que convierte en ley el
proyecto que regula el funcionamiento de la medicina prepaga. La
ley obliga a las empresas a disponer de planes de cobertura médico
asistencial, el Programa Médico Obligatorio, y el sistema con pres-
taciones basicas para personas con discapacidad. También modifica
los términos de contratacidn, ya que no podran contener periodos
de carencia o espera para las prestaciones incluidas en el Programa
Meédico Obligatorio. Por primera vez, los contratos de prestaciones
deben ser autorizados por el Ministerio de Salud.

UNAPROPUESTA DE ANALISIS E INTERVENCION DESDE UNA
EPISTEMOLOGIA NO POSITIVISTA

Ahora bien, el estado, como venimos sefialando, tiene juridicamente
la posibilidad de desarrollar un papel de actor integrador de un sis-
tema caracterizado por la fragmentacion y la heterogeneidad, lo cual
deriva en graves fallas de equidad al tiempo que vuelve ineficien-
te el funcionamiento global del sector. En un trabajo reciente, Isaac
Reed y Jeffrey Alexander observan que la sociologia de la cultura ha
incursionado en un intenso debate acerca del significado de la pa-
labra “experiencia”, que es lo que se supone que toda ciencia social
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investiga, generando asi una ‘epistemologia culturalizada” que po-
dria expresarse a través de dos tesis principales: (i) los objetos empi-
ricos a los que se refieren las ciencias sociales tienen una doble signi-
ficacidon porque como significantes forman parte de dos sistemas de
significado que no se solapan completamente, y (ii) la ciencia social
en su produccion tedrica y en su busqueda de la “verdad” consiste
en una actividad de ejercer actos de habla que son simbolicos y con-
notativos y a la vez constatativos y denotativos. La tesis enunciada
en primer lugar concuerda explicitamente con la existencia de una
relacién entre teoria y realidad en la investigacion social, mientras
que la segunda tesis articula en proceso a través del cual la teoria y
la evidencia empirica se combinan para construir explicaciones en
ciencias sociales. La posicién que estamos planteando, claramente
antipositivista, sostiene que cuando hacemos investigacion empiri-
ca mas bien “leemos” que “observamos”. Es decir, estamos orienta-
dos hacia lo que podemos ver y describir en nuestras notas y a veces
hasta medir cualitativa o cuantitativamente, pero estos “datos” son
incomprensibles hasta que los introducimos en nuestros sistemas
de significados tedricos, y al hacerlo describimos el sistema de sig-
nificados que conforma el mundo social en el cual esos datos han
sido incluidos. De manera que la “verdad” que alcanzamos en una
ciencia social empirica es un sistema de signos. Lo que nos propone-
mos aqui es una posible manera de enfrentar la “fragmentacion” e
“inequidad” que detectamos en nuestro sistema de salud incluyen-
do estos datos que hemos expuesto en un mundo de significaciones
que solo tienen sentido a la luz de una teoria. Proponemos, pues,
incluir los datos empiricos que el estudio historico del desarrollo del
sector salud dentro de una perspectiva sistémica. Queda claro que
una multiplicidad de planos institucionales diferentes expresan un
cuadro de fragmentacion, y nuestra habilidad como investigadores
consistira precisamente en re-significar esa pluralidad desarticula-
da de modo que configure una posible totalidad sistémica donde las
partes fragmentarias se complementen como un todo. Pero como a
la vez pretendemos ofrecer desde la teoria una guia para la accion,
esto es, no solamente ofrecer un diagndstico de las falencias detec-
tadas sino un camino hacia su posible superacion, es que vamos a
proponer la creacion de instituciones regulativas, en principio intro-
ducidos por el Estado, construidas segin el modelo de las Unidades
de Vinculacién Tecnologica. Si bien los estrechos limites de este tra-
bajo nos impiden detenernos demasiado en los aspectos particula-
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res de estas “instituciones puente” no queremos dejar de esbozar su
posible implementacion como manera de enfrentar las deficiencias
del sector. El concepto de UVT surge de la necesidad de establecer
una interaccion mas eficiente entre pequefias y medianas empresas
a través de vinculaciones con actores no empresariales, como los
gobiernos y las instituciones educativas y de investigacion. Se trata
de instituciones que actian como enlace en la generacién de un en-
torno de confianza que permita la generacion de redes de coopera-
cidén entre diversos actores, en este caso, entre diversas instituciones
dedicadas a la salud. Creemos que a partir de este concepto podrian
generarse esas “instituciones puente” que vincularan los diferentes
aspectos del paisaje fragmentario que hoy caracteriza al sector salud
en Argentina.
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Una Interpretacion de los Tontos
Racionales de Amartya Sen

Ignacio de la Puente (UBA)
Sabrina Solange Ruiz Diaz (UBA)

INTRODUCCION

Alo largo de los anos se ha presentado como una constante para la
economia el problema de explicar de una manera cientifica y con
cierto grado de elegancia matematica el comportamiento de los in-
dividuos en el complicado contexto econdmico social en el que in-
teractiian. Numerosos tedricos de las ciencias sociales han debatido
respecto al proceso de toma de decisiones de los agentes econdmi-
cos, formulando diferentes posturas en el afan de llegar a descrip-
ciones fehacientes de la realidad que les permitiese tanto la explica-
cidon de los fendmenos acontecidos, como asi también el vaticinio de
futuras eventualidades.

Amartya Sen en su texto “Los Tontos Racionales: Una critica sobre
los fundamentos conductistas de la teoria econémica” postula como
hipotesis principal la necesidad de incluir el compromiso como par-
te del comportamiento econdmico.

Uno de los aspectos de la teoria neocldsica que Sen se propone criti-
car es uno de los pilares basicos de dicha teoria. Hablamos aqui del
concepto desarrollado por Edgeworth en 1881, donde postula que
cada agente estd movido solo por su propio interés y presupone
que los agentes actuaran siempre de forma “racional”. Este concep-
to también es conocido en muchos textos como Homo ceconomicus,
una concepcion del hombre totalmente egoista, que toma las deci-
siones maximizando una cierta funcion de utilidad u ordenamiento
de preferencias. Este concepto fue documentado por primera vez
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mucho antes de Adam Smith (como muchos creen) alrededor del
1300, por el tedlogo escolastico Jean Buridan, partidario del libre
albedrio y de la posibilidad de ponderar toda decision a través de
la razon.

Sen considera simplista la idea de Edgeworth de no considerar otros
intereses por fuera del egoismo y el utilitarismo; el autor da cuenta
de que la realidad bajo la cual los agentes econémicos toman de-
cisiones y actian es mucho mas compleja y requiere la inclusion
de otras consideraciones que presentan puntos intermedios entre el
interés propio y el de todos, como por ejemplo diversos grupos con
sus respectivos intereses.

EFICIENCIA VS. BIENESTAR SOCIAL

Edgeworth demuestra que en base a algunos supuestos, en una eco-
nomia de intercambio puro y asignaciones iniciales de recursos, el
mercado competitivo, con agentes totalmente egoistas lleva a resul-
tados que pertenecen a lo que se conoce como el nucleo de la eco-
nomia (Edgeworth, 1881). En dicho ntucleo se concentran todos los
equilibrios competitivos, los cuales son lo que en la jerga econdémica
se conoce como Optimos en el sentido de Pareto, esto quiere decir
que ningun agente puede mejorar su situacion alejandose del ép-
timo, sin empeorar la de algin otro agente. Ha sido generalmente
aceptada en la corriente econdmica neocldsica la idea de que deri-
vaba de la optimalidad de Pareto un 6ptimo para la sociedad en su
conjunto. Se creyd durante un largo tiempo que se habia encontrado
la explicacion cientifica a la “mano invisible” de la que Adam Smith
habia hablado en 1776. La pregunta es ;Hasta qué punto el compor-
tamiento egoista conduce a una situacion de bienestar para la socie-
dad? La respuesta puede ser ilustrada mediante una simplificacion
de la teoria de Edgeworth, suponiendo una economia sin produc-
cién, con dos bienes y dos agentes egoistas, con preferencias repre-
sentadas por una cierta funcién de utilidad, costos de transaccion
nula, bienes infinitamente divisibles, dotaciones iniciales positivas y
que puede ser graficamente representada mediante la denominada
caja de Edgeworth.

En la esquina inferior izquierda se encuentra el agente 1, y en la
opuesta el 2, en los margenes horizontales tenemos las dotaciones
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del bien 2 y sobre las verticales las dotaciones del bien 1. A partir de
cada consumidor se grafican sus curvas de indiferencia, las cuales
supondremos convexas. Los equilibrios competitivos se daran en
los puntos donde dichas curvas sean tangentes entre si, formando
un conjunto que se conoce como la “curva de contrato” y no es mas
que el ntcleo anteriormente mencionado.

<«+—— Dotaciones del bien2 ——»

Curva de contrato

Curva de indiferencia
del consumidor 1

<—— Dotaciones del bien | —»

Curva de indiferencia
del consumidor 2

(Afirmaria usted que el punto “B” es igual de eficiente que el punto
“A”? Desde el punto de vista del 6ptimo de Pareto si, mas a la luz de
las reflexiones de Amartya Sen no es socialmente equitativo, puesto
que el agente 2 se encuentra consumiendo la mayor cantidad de
ambos bienes, mientras que el consumidor 1 persiste en su pobreza.
Sen reconoce que Edgeworth no se ocup6 del arbitraje que proviene
de la asignacion inicial de recursos y argumenta que “el hecho de
encontrarse en el ntcleo no es por si solo un gran logro desde el
punto de vista del bienestar social”, y a partir de estas consideracio-
nes han surgido diversas teorias sobre la reasignacion de recursos,
como el segundo teorema del bienestar, las cuales no atafien a los
objetivos del presente trabajo.

LA PREFERENCIA REVELADA

Uno de los grandes pilares sobre los que descansa la teoria econdmi-
ca neoclasica es el Axioma de la Preferencia Revelada, el cual deriva
inmediatamente de la concepcion neoclasica del hombre egoista y
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que posee un ordenamiento racional de preferencias o una funcién
de utilidad la cual maximiza en el momento de la eleccién. Dicho
axioma postula que las preferencias de las personas pueden ser de-
terminadas mediante la observacion de sus elecciones, es decir, que
cuando eligen, los agentes “revelan” sus preferencias. Por ejemplo
si el agente A elige X en lugar de Y, se asume que A preferira X por
sobre Y siempre; A reveld su preferencia de X por Y. Si A escogiese
en otra oportunidad Y teniendo disponible X, el tedrico de las pref-
erencias reveladas declararia al agente como inconsistente e irracio-
nal, ya que no posee una funcion de utilidad o un ordenamiento de
preferencias definido.

Que el comportamiento “deba explicarse en términos de prefer-
encias, las cuales a su vez se definen sdlo por el comportamiento”
amen de aparecer como uno de los primeros problemas de la teoria
y presentar una dicotomia clasica que ha llevado en ciertas ocasio-
nes a razonamientos circulares, no constituye mayores problemas
en sentido técnico. Esto se explica a partir de que el postulado del
Axioma Débil de las Preferencias Reveladas (ADPR) que deman-
da consistencia interna de los individuos se refleja en la eleccio-
nes, las cuales también deberan ser consistentes, y esto podria ser
“facilmente” refutado o verificado mediante la observacion. Aqui
acabamos de explicar brevemente por qué el ADPR no presenta, en
principio, problemas técnicos de indole tedricos, mas el “mundo en-
cantado de las definiciones” tambalea cuando hacemos la crucial
pregunta: ;Es empiricamente la condicion de consistencia interna
suficiente para la verificacion efectiva? Las condiciones de observa-
cidn Optimas son practicamente imposibles de alcanzar; incluso con
dos bienes, tenemos infinitas combinaciones de precios relativos y
asignaciones. Un tedrico del inductivismo no tardaria en entender
que son dos los motivos que imposibilitan la verificacion de consis-
tencia mediante la mera observacion de las elecciones. Por un lado,
como se menciond, existen infinidad de combinaciones de produc-
tos, precios relativos, asignaciones iniciales de recursos, funciones
de utilidad, ordenamientos de preferencias, etc., esto quiere decir
que independientemente de las observaciones que se puedan hac-
er, la relacion situaciones observadas-situaciones posibles rondara
siempre el valor nulo. La segunda limitacion es que dada la natu-
raleza de la dimension espacio-tiempo que habitamos resulta inevi-
table que ocurra un lapso temporal entre una eleccion observable
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y la siguiente, tornando de esta manera indistinguible la linea que
divide las inconsistencias de los cambios de preferencia a través del
tiempo.

En la historia de la economia neoclasica, por los motivos antepues-
tos, se cuentan con pocos intentos de aplicacion empirica del ADPR,
y tampoco se encuentra en la extensa bibliografia ningun tipo de
consenso sobre lo que haya de considerarse como una prueba ad-
misible. Sin embargo, el ADPR presenta complicaciones técnicas
estructurales mas alla de la verificacion empirica. Suponiendo que
la consistencia requerida para rectificar las dificultades expuestas
fuese conseguida, todavia quedarian pendientes ciertas considera-
ciones que presentan dificultades, referentes principalmente a la
concepcion del hombre totalmente egoista que presupone abstrac-
tamente la teoria neoclasica.

EL COMPROMISO

Hasta aqui hemos planteado algunos problemas frente a los que se
enfrenta la teoria neocldsica y su supuesto mas importante, a saber,
el miramiento del hombre como un ser que actia de forma total-
mente egoista maximizando su funcién de utilidad y nada mas que
su funcidn de utilidad, la cual depende basicamente, valga la redun-
dancia, de su utilidad. Sen nos dice sobre esto: “An act of choice for
this social animal (man) is, in a fundamental sense, always a social
act”. Esto seria que el acto de eleccion para el hombre como animal
social es siempre un acto social. Es esperable que omitir la condicion
social en la que se toman las decisiones conlleve fundamentalmente
a problemas conceptuales y que en algiin punto nos enfrentemos a
un callejon sin salida.

Es aqui donde entra en juego uno de los conceptos claves en la teo-
ria de A. Sen cuando se refiere a las desviaciones de la conducta ego-
ista que se presentan a la hora de observar las decisiones. Se debe
diferenciar aqui entre dos conceptos claves, a saber, simpatia y com-
promiso. La primera deviene de la posibilidad de que al individuo
le genere felicidad (o infelicidad) la felicidad de otro individuo. El
caso en el que el sentimiento hacia la felicidad de un agente externo
sea negativo podria ser considerado antipatia, pero por cuestiones
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practicas nos referimos a ambos como simpatia. Este concepto no
presenta mayores dificultades para la teoria neoclasica ni para el
ADPR ya que se explica facilmente mediante la inclusién de la uti-
lidad ajena en la funcion de utilidad del agente. Sobre el segundo
caso es donde Sen hace énfasis y es aqui donde el ADPR y junto
con él toda la teoria neocldsica hace agua. Cuando hablamos de
compromiso nos referimos a los casos en los que un agente elige en
base a consideraciones morales o religiosas, teniendo a su alcance
otra opcion que le generaria mayor utilidad actual o esperada (esto
implica que no nos referimos a casos donde la eleccion se basa en
un mal prondstico de las consecuencias). Se puede argumentar aqui
que el agente elige maximizando su utilidad ya que de no haber
hecho dicha eleccion el remordimiento seria negativo y la utilidad
seria menor, pero es importante aclarar que incluimos aqui también
los casos en los que el malestar resultante del remordimiento se ve
superado por el incremento del bienestar de la eleccion no compro-
metida. En caso de que esto no suceda el problema es aun mayor ya
que el individuo maximiza su utilidad pero no es este el motivo de
su eleccion.

Sen ilustra la diferencia entre compromiso y simpatia con un ejem-
plo que se expone aqui modificado y parafraseado. Dos agentes (A
y B) deben elegir entre dos bienes, el bien 1 (que genera mayor uti-
lidad) y el bien 2 (que genera menor utilidad). El agente B decide
ceder su derecho a elegir al agente A, el cual elige el bien 1, frente a
lo cual el agente B, enojado, cuestiona al agente A por haber elegido
el bien de mayor utilidad. Cuando el agente A le pregunta cual bien
hubiese elegido €], el agente B contesta con conviccidén que €l hubi-
era elegido el bien 2 perentoriamente, a lo que el agente A le dice
que no se queje, ya que en ultima instancia es el bien con el que se
quedod. Puede usted ahora estar preguntandose como ilustra este
ejemplo el concepto de compromiso. Pues bien, nadie duda de que
el agente B hubiese elegido el bien 2, pero si esa opcion hubiese sido
la que maximizara su utilidad (simpatia) no habria tenido ningtin
problema en que el agente A elija el bien 1. El problema radica en
que la eleccion de B hubiese estado basada en el compromiso, y no
en la simpatia.

El motivo principal por el cual el compromiso presenta un proble-
ma tan grande para el ADPR y consecuentemente para la teoria neo-
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clasica es que se genera una brecha entre los conceptos de eleccion
y bienestar personal, y esto es intolerable por la teoria econémica
tradicional. Simplemente, si mi eleccién no esta maximizando mi
utilidad, el ADPR pasa de ser uno de los pilares tan 16gicos y bril-
lantes de la economia neoclasica a un buen rejunte de postulados de
apariencia bonita carente de todo fin practico eficiente.

Amartya Sen traslada la cuestién del compromiso a diversos con-
textos econdémicos. Uno de ellos es el ambito del trabajo, en el cual
no soélo se tiene en cuenta la productividad del trabajador para la
determinacion de su salario, sino también el compromiso de aquel
hacia la firma y viceversa. La teoria neoclasica, dice al respecto, que
de la maximizacion del beneficio, obtenemos como una de las Con-
diciones de Primer Orden:

IP/IL = p.PMgL - W =0

conlo cual p.PMgL = W

donde,
p: precio
PMgL: productividad marginal del trabajo
W: salario

En palabras, esto quiere decir que cada trabajador recibe como com-
pensacion a su labor, el valor de su rendimiento, dejando de lado, de
este modo, cuestiones como la motivacién y el compromiso.

El trabajador promedio de una firma no posee la informacion ni el
conocimiento necesario como para derivar de la funcion de benefi-
cio, su salario y saber si estd siendo bien remunerado, o si su com-
pensacion es la éptima. No calcula derivadas, ni conoce siquiera la
forma de la funcién de produccion. Las ideas de satisfaccion y de
niveles de aspiracidon elaboradas por Simon (1959) se aplican per-
fectamente en este contexto, puesto que aunque existiera un 6ptimo,
el trabajador seria incapaz de reconocerlo. Por otra parte, la persona
desempleada que busca trabajo, lee avisos de empleos en los cuales,
ademas de detallar las tareas a realizar por el elegido, se mencionan
aspectos como el “buen ambiente laboral” o bien, “posibilidades de
hacer carrera”, o “btisqueda de personas dindmicas y proactivas con
capacidad de trabajo en equipo”, etc. Estas caracteristicas no son
menores e influyen en la actividad econémica de una empresa. Es
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decir que, ni el trabajador ni la empresa toman tinicamente como
parametro de evaluacion la productividad, sino que tienen en cuen-
ta, por suerte, otros aspectos como el compromiso.

Otra circunstancia que podemos observar son las colusiones im-
plicitas dadas entre empresas en apariencia competitivas. Por ejem-
plo, cuando el grupo Santander ofrece un producto nuevo a cierto
precio, BBVA responde con un producto de similares caracteristicas
y a un precio practicamente igual, repartiéndose de esta manera el
mercado. La teoria de juegos, que estudia estos comportamientos,
explica que cuando el castigo por no coludir es creible, entonces la
estrategia de colusidn sera un equilibrio de Nash. Aunque el desar-
rollo de esta teoria excede a los fines del presente trabajo, aqui se
pretende mostrar la existencia de decisiones que son tomadas por
fuera del egoismo y el utilitarismo, puesto que estan presentes otros
intereses. Sen reflexiona que estas colusiones son efectuadas por
una cuestion de ética empresarial.

El principal agente econdmico que no toma decisiones egoistas ni
mucho menos utilitaristas, es el Estado. Cuando el Estado regula
actividades econdmicas llevadas a cabo por monopolios naturales,
lo hace en beneficio de la sociedad en su conjunto, como asi tam-
bién, de la empresa en cuestion. El compromiso del Estado hacia
la sociedad, cuando esta es democratica, es fundamental en todas
sus decisiones. Es por esto que Sen considera también importante la
consideracion del compromiso en el area de los bienes publicos, que
en las ultimas décadas han ido tomando cada vez mas importancia
en las economias, hasta representar grandes proporciones del gasto
publico total. El problema de los bienes publicos es particularmente
interesante para este andlisis ya que la principal dificultad que pre-
senta esta problematica es lograr que los individuos revelen sus
preferencias, para poder llegar a una asignacion optima de bienes
publicos.

Una de las cualidades de los bienes publicos es que al agregarse
un consumidor al mismo bien, no afecta la utilidad de los demas.
Péngase por ejemplo el alumbrado publico. Claramente si en vez de
comer mi manzana solo, la debo compartir con 300 personas mi utili-
dad se verad significativamente afectada. Cuando se le pregunta a un
individuo cuanto esta dispuesto a pagar por el alumbrado publico
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es altamente probable que este responda de manera de maximizar
su utilidad sabiendo que si el resto paga por ese bien el también
podra usarlo, este se conoce como el problema del “free-rider”, y
no resulta dificil derivar las implicancias hacia otros campos de la
economia, como por ejemplo el andlisis de los regimenes tributarios.

Citando a Amartya Sen: “es posible que el campo del compromiso
sea extenso, y que el compromiso basado en el utilitarismo y otros
sistemas morales universalizados constituya una parte relativa-
mente pequefia del conjunto total”.

TODAVIA NOS FALTA ESTRUCTURA

La teoria econdmica neocldsica posee muy escasa estructura, puesto
que un simple orden de preferencias refleja los intereses, bienestar
y elecciones de los individuos. A simple vista, se le pide mucho al
axioma de la preferencia revelada. Sen denomina “tontos” a los
individuos hipotéticos de esta teoria que engloban tan diferentes
conceptos en uno solo, el de preferencias. Dado que la teoria neoc-
lasica llama “racionales” a los individuos que son consistentes con
su ordenamiento de preferencias, Sen agrega el adjetivo “tontos”
para especificar la falta de distincion entre intereses, bienestar, com-
portamiento, etc.

Es necesaria una estructura mas compleja que incluya estos concep-
tos, pero a la vez los diferencie. Para esto, Sen recurre a la distinciéon
realizada por John Harsanyi entre preferencias “éticas” que reflejan
lo que el individuo quiere en virtud de su vinculacion con la socie-
dad, y las preferencias “subjetivas” las cuales refieren lo que en efec-
to prefiere cada individuo desde el punto de vista de sus intereses
personales'. El autor ubica a la simpatia dentro del segundo grupo
de preferencias, pero el lugar del compromiso sigue quedando poco
claro.

En la busqueda de otra estructura Sen llega a lo que denomina “or-
denamientos de ordenamientos de preferencias”. Este meta-orde-
namiento puede incluir cuestiones como la moral, al realizar un or-

1 Ver Harsanyi, John. (1955). “Cardinal Welfare, Individualistic Ethics, and
Interpersonal Comparisons of Utility”. Journal of Political Economy. 63, 309-321.
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denamiento moral de los ordenamientos de las acciones. Aunque
esta estructura no constituya de por si una teoria, permite seguin el
autor, un mejor entendimiento de la preferencia y el comportamien-
to; puesto que la consistencia se puede dar tomando las preferencias
de a pares -por ejemplo-, a pesar de existir alguna reversion en el or-
denamiento de alguna de ellas. A pesar de no seguir desarrollando
esta idea, lo que deja en claro es que definir las preferencias de un
individuo mediante la observacién ex post de sus elecciones, no es
la tinica via de informacion sobre el bienestar.

El Dilema de los Prisioneros es un clasico ejemplo del no cumplim-
iento de la preferencia revelada, que sin embargo puede ser explica-
do alaluz de esta estructura de los metaordenamientos. Un individ-
uo puede realizar consideraciones sobre lo que prefiere, de manera
altruista. Esto es, pensando qué haria él si estuviera en la posicion
del otro individuo que también tiene que tomar la misma decision,
y en base a ese ordenamiento, realizara el suyo propio. Desde el
punto de vista de la preferencia revelada, este comportamiento es
inconsistente porque la persona elige lo que en otras circunstancias
no habria elegido, puesto que no maximiza su utilidad.

CONCLUSIONES

La inclusion del compromiso en el comportamiento econémico tiene
consecuencias que no pueden dejarse a un lado, ya que permite la
explicacion de ciertos comportamientos que de otro modo serian
considerados inconsistentes. Es comtn, bajo la mirada tradicional,
considerar a un individuo como racional por la consistencia de sus
elecciones, y cuando no las cumple, en lugar de ajustar la teoria a
estos casos, se decide que es el individuo quien no se adapta a ella
considerandolo una excepcion. A pesar de considerar esta vision de
racionalidad como muy restringida, “el compromiso no presupone
el razonamiento, pero tampoco lo excluye; en efecto, en la medida
en que las consecuencias para los demas deban entenderse y evalu-
arse con mayor claridad en términos de nuestros valores e instintos,
es posible que se amplie el campo del razonamiento”.
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Légicas Aplicadas a la Ficcion

Alba Massolo (UNC / Conicet)
Luis Urtubey (UNC)

INTRODUCCION

El objetivo de aplicar un sistema logico a la ficcion consiste en ca-
racterizar o adaptar un sistema que permita justificar las inferencias
realizadas por un agente cognitivo con respecto a una historia de
ficcion. Expresado con otras palabras, el objetivo perseguido pre-
tende justificar de qué manera el lector de una obra, por ejemplo, un
lector de Fahrenheit 451, logra inferir que “Guy Montag se dedica a
quemar libros” a partir de las sentencias “Guy Montag es un bom-
bero” y “los bomberos se dedican a quemar libros”. Sin embargo,
este objetivo no ha resultado ser una tarea facil para la filosofia de la
logica. De hecho, los intentos de aplicar sistemas logicos a la ficcion
se remontan a mediados de los afios setenta. En general, estos inten-
tos consistieron en adaptar distintos sistemas no clasicos con ciertas
caracteristicas que permitieran dar cuenta de algunos rasgos inhe-
rentes a la ficcion. Tales rasgos son fundamentalmente tres, a saber,
la peculiar ontologia de la ficcidn, la controversia con respecto a la
interpretacion semantica de los enunciados ficticios y las particula-
ridades inferenciales que se dan en el contexto de una historia de
ficcion. Como ha senalado John Woods (2006), el gran desafio de los
sistemas ldgicos aplicados a la ficcion reside en lograr caracterizar
una teoria formalmente adecuada que modele, a su vez, los rasgos
distintivos de la ficcion.

Las logicas modales han ocupado un lugar destacado entre los men-
cionados intentos de aplicaciones logicas a la ficcion. Muchos auto-
res han sostenido que las sentencias ficticias estan siempre prefija-
das por algun tipo de operador. Estos operadores desempenan la
funcion semantica de indicar que la sentencia que acompanan debe
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evaluarse en el contexto de una historia de ficcion. Sobre la base
de esta idea, se propuso aplicar légicas modales para caracterizar
el comportamiento semantico de dichos operadores. El intento mas
representativo dentro de este enfoque ha sido el David Lewis (1978).
Segun Lewis, las sentencias ficticias estan siempre prefijadas por el
operador intensional “en la ficcién £”. Este operador se comporta de
manera analoga al operador de necesidad, puesto que se interpre-
ta como un cuantificador universal que toma como rango mundos
posibles.

Se han esgrimido diversas criticas tanto contra la propuesta de
Lewis, en particular, como contra los enfoques modales de la fic-
cidn, en general. Partiendo de estas criticas, la propuesta para este
trabajo consiste en presentar una caracterizacion modal de la in-
ferencia en ficcidon sobre la base de una légica hibrida polivalente.
Argumentaremos, ademas, que esta propuesta logra superar algu-
nas de las criticas esgrimidas contra los enfoques modales clasicos
de la ficcion. Para esto, comenzaremos exponiendo las ventajas de
los enfoques modales. Asimismo, comentaremos las criticas esgri-
midas contra estos enfoques. En segundo lugar, presentaremos las
caracteristicas principales tanto de las ldgicas hibridas como de las
logicas hibridas polivalentes. Posteriormente, presentaremos una
caracterizacion de las inferencias de la ficcion basada en estas 16gi-
cas hibridas polivalentes y mostraremos los puntos fuertes de nue-
stra propuesta. Finalmente, y a modo de conclusién, evaluaremos
las ventajas de nuestra propuesta en relacion con los enfoques mo-
dales estandar.

LOGICAS MODALES APLICADAS A LA FICCION
Consideremos las dos siguientes sentencias:

(1) Guy Montag es un bombero
(1") Segun la historia de Ray Bradbury, Guy Montag es un bombero

Como puede verse, (1) es una tipica sentencia ficticia'. El rasgo di-

1 Amie Thomasson (2003) ha distinguido cuatro tipos de sentencias de ficcién, a
saber, sentencias de una historia, sentencias acerca de una historia, sentencias trans-
ficcionales y sentencias externas a la ficciéon que afirman que los personajes de las
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stintivo de este tipo de sentencias radica en contener nombres de
ficcidn y atribuir a esos nombres una propiedad. No obstante, como
estas sentencias contienen nombres sin referencia, resulta contro-
vertido, en principio, establecer qué valor semantico se les deberia
asignar®. Por este motivo, algunos autores han sostenido que las
sentencias como (1) son formas abreviadas o elipticas de expresar
(1'). Asi, a fin de evaluar este tipo de sentencias, resulta necesario
anteponer un indicador de historia, puesto que, en sentido estricto
(1) no expresa una proposicion, y por esto, no se puede establecer
si es verdadera o falsa. En cambio, (1”) expresa una proporcién y
puede evaluarse. De esta manera, el operador de historias permite
atribuir a las sentencias de ficcion un valor de verdad.

Asi como el uso de operadores de ficcidon resulta sumamente util
para justificar el valor de verdad de las sentencias, estos operadores
sirven también para bloquear algunos tipos de inferencias que son
claramente invalidas. Consideremos el siguiente ejemplo:

Guy Montag es un bombero
Los bomberos se dedican a apagar incendios
\ Guy Montag se dedica a apagar incendios

Esta inferencia no preserva la verdad: la primera premisa parece
intuitivamente verdadera y la segunda es verdadera de hecho. Sin
embargo, la conclusion es falsa tanto de hecho como intuitivamen-
te, es decir, no es verdadera ni el mundo de la ficcion ni el mundo
real. No obstante, el uso uniforme de un operador de ficcién permi-
te enmendar el problema:

Segun las historias de Ray Bradbury, Guy Montag es un bombero
Segun las historias de Ray Bradbury, los bomberos se dedican a apa-
gar incendios

\ Segun las historias de Ray Bradbury, Guy Montag se dedica a apa-
gar incendios

La inferencia es valida, pero no sélida. La conclusion es falsa, pero

historias son meramente ficticios. En este trabajo, nos centraremos exclusivamente
en las sentencias acerca de una historia, también denominadas metaficcionales. Es-
tas sentencias se expresan o infieren a partir de lo relatado en una obra de ficcion.
2 Las principales criticas con respecto a la posibilidad de evaluar sentencias
como (1) se basan en la teoria de la referencia directa.
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la segunda premisa también lo es.
De manera similar:

Guy Montag es un bombero
Los bomberos se dedican a apagar incendios
\ Guy Montag se dedica a apagar incendios

Nuevamente, esta es una inferencia valida pero no sélida. En este
caso, la conclusion es falsa pero la primera premisa no es verdadera,
puesto que, no es una verdad de hecho.

Una tercera razdn para preferir tratamientos elipticos de la ficcion
radica en el hecho de que el uso de estos operadores permite evitar
algunas contradicciones que se darian entre la informacion extraida
de la ficcidn y la informacion de la realidad. Por ejemplo: segun la
novela Fahrenheit 451 de Ray Bradbury sabemos que los bomberos
se dedican a quemar libros. Sin embargo, la informacién de la rea-
lidad nos dice que los bomberos se dedican a apagar incendios. El
uso de operadores, permite distinguir la informacién de la ficcion
de la informacién de la realidad. Si pensamos en un agente cogniti-
vo que realiza inferencias en el contexto de esta novela, es necesario
poder distinguir el origen de estos dos tipos de informacion. Puesto
que, en este caso, la informacién proveniente de la realidad no po-
dria usarse como premisas de las inferencias.

A partir de las ventajas mencionas, propias del tratamiento eliptico
de la ficcidn, algunos autores han intentado establecer el comporta-
miento semantico del operador de ficcion. Es decir, se ha intentado
determinar de qué manera el empleo de este tipo de operadores per-
mite asignar un valor de verdad a las sentencias de ficciéon. Una de
las primeras propuestas en esta linea, y quizas la mas paradigmati-
ca, ha sido la de David Lewis (1978). Segin Lewis “en la ficcion f...”
es un operador intensional, similar al operador de necesidad. Este
operador debe analizarse como un universal restricto que cuanti-
fica sobre mundos posibles. De acuerdo con esta idea, los mundos
posibles podrian entenderse como mundos donde se representan
las historias de ficcion. En particular, Lewis sostiene que los mun-
dos relevantes a considerar son los mundos en los cuales la ficcion
se cuenta como un hecho conocido y no como una ficciéon. De esta
manera, Lewis define la verdad en ficcidén recurriendo a una idea
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contrafactica: lo verdadero en las historias de ficciéon es lo que seria
verdadero si tales historias se contaran como un hecho conocido y
Nno como una mera ficcion.

Se han planteado diversas criticas en contra de la idea de emple-
ar la semantica de mundos posibles como base para interpretar el
comportamiento semantico de los operadores de ficcion. Asimismo,
la propuesta de Lewis en particular recibi6 criticas dirigidas tanto
contra la caracterizacion de los mundos de ficcion como mundos
posibles como contra la semantica propuesta para el andlisis de los
contrafacticos. Nos referiremos a continuacion a la critica mas con-
tundente en relacion con el tema que nos interesa discutir. En la
semantica propuesta por Lewis, los valores de verdad admitidos
son sOlo verdadero y falso. Asimismo, en la semantica de mundos
posibles los mundos posibles se definen como conjuntos completos
de proposiciones. La conjuncién de estas dos caracteristicas acarrea
problemas a la hora de caracterizar el razonamiento en la ficcion
puesto que, algunas sentencias de ficcidn se caracterizan por ser in-
determinadas. Es decir, como las historias de ficcion siempre son
incompletas, dado que, no es posible determinar si un personaje de
ficcidon posee o no posee algunas propiedades, resulta que algunas
sentencias de ficcidn no serian verdaderas ni falsas. Por ejemplo,
(qué valor de verdad deberia asignarse a la sentencia (3) “Guy Mon-
tag tiene una cicatriz en el tobillo izquierdo”?

Asimismo, nosotros encontramos dos limitaciones intrinsecas a la
caracterizacion del operador de ficcion como un operador de ne-
cesidad. En primer lugar, esta caracterizacion parece ser demasia-
do rigida para caracterizar el razonamiento de la ficcion. El uso de
estos operadores s6lo permite cambiar el mundo de evaluacion de
la sentencia ficticia. Sin embargo, no es posible expresar en el mun-
do actual que las proposiciones de ficcidn refieren sdlo a mundos de
ficcion. Es decir, no es posible expresar en el mundo actual, por ejem-
plo, que Guy Montag es un bombero en la historia de Ray Bradbury.
No obstante, las sentencias como (2) tienen un efecto persistente,
puesto que, al ser verdaderas en el mundo de ficciéon pueden, a su
vez, afectar el mundo desde donde son evaluadas. Esto es asi dado
que las sentencias de ficcion inciden sobre las creencias de las per-
sonas del mundo real y, de esta manera, inciden también sobre otras
sentencias del mundo real. Denominamos a este rasgo la persisten-
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cia de la ficcion en el mundo actual. En segundo lugar, el modelo
resultante permite caracterizar un tinico operador de ficcion, puesto
que, los modelos modales cuentan con un tinico operador de ficcién.
De esta manera, cada operador de ficcién corresponde a un modelo
particular, asi, estos modelos pueden representar inicamente las in-
ferencias que tienen lugar en el marco de una ficcién especifica. No
se puede, sin embargo, justificar, en un mismo modelo, inferencias
de diferentes obras de ficcion.

LOGICAS HIBRIDAS Y LOGICAS HIBRIDAS POLIVALENTES

Las logicas hibridas son una extension de las logicas modales estan-
dar. En tanto extension, estas logicas incorporan al lenguaje modal
un conjunto de simbolos especiales utilizados para nombrar esta-
dos individuales en modelos. Estos nuevos simbolos se denominan
nominales y forman un conjunto disjunto del conjunto de variables
proposicionales. De esta manera, las ldgicas hibridas cuentan con
dos conjuntos de simbolos atomicos: NOM=(j, j, k, ...} y PROP={p, q,
1,...}, correspondiendo, respectivamente, al conjunto de nominales
y de variables proposicionales. Los simbolos de ambos conjuntos se
combinan libremente en las féormulas del lenguaje. Los nominales
tienen la particularidad de ser verdaderos en un tinico punto del
modelo. Esta particularidad, permite introducir en el lenguaje, para
cada nominal i, un operador @i que posibilita dirigirse hasta el pun-
to nombrado por i. De esta manera, para evaluar la férmula @ij, es
necesario cambiar el punto de evaluacion al estado nombrado por i
y determinar el valor de verdad de la formula j en ese punto.

La semantica para esta ldgica es una semantica de Kripke estandar.
Un modelo hibrido M es un triplo M = aM, (R™),Vii donde M es
un conjunto no vacio, cada R™ es una relacién binaria sobre M, y
V es una valuacién tal que para cada nominal i I NOM, V(i) es un
subconjunto unitario de M. Los operadores @, se interpretan de la
siguiente manera:

M, we @d UM, w o ¢ (donde w’ es el mundo denominado 1)
Esto da lugar a un lenguaje modal mas rico. Por ejemplo, el siguien-
te esquema es valido cuando i es un nominal (sin embargo, no seria
valido si i fuese una variable proposicional arbitraria):
aiUp)Ua@Uq®a(pUq)
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Areces y ten Cate (2006) presentaron un sistema axiomatico para
la 16gica hibrida basica KH_ correcto y completo con respecto a la
semantica anterior.

Hansen, J. Bolander, T. y Braiiner (2008) han presentado una logica
hibrida polivalente. En esta ldgica, los valores de verdad clasicos
han sido generalizados, resultando, de esta manera, una ldgica con
mas de dos valores de verdad. T denota un algebra finita de Heyt-
ing, esto es, un reticulo finito tal que para todo a y b en T hay un
elemento mayor de T, a saber, X, que satisface aUx £b. Este elemento
x se denomina el seudo complemento relativo de a con respecto a b,
en simbolos, a Pb. El mayor y el menor elemento de T son denotados
por Ty *, respectivamente. Los elementos del dlgebra de Heyting T
son usados como valores de verdad de las ldgicas hibridas poliva-
lentes.

Un modelo hibrido polivalente M es una tupla M =aW, R, n, vA,
donde W es un conjunto de mundos, R es un mapeo R: W X W®T,
de esta manera la relacién de accesibilidad puede tomar valores
de T. Ademads, n es una funcién que interpreta los nominales, n:
NOM®W. Finalmente, la valuacion v: W X PROP®T asigna valores
de verdad a las variables proposicionales en cada mundo. La val-
uacion v para los nominales y los operadores @, es la siguiente:

v (w, i) =T, si n(i) = w, en caso contrario, *

v (W, @) = v(n(), )

Por lo tanto, nominales y operadores @i se interpretan en el modelo
de la siguiente manera:

M, wei U sin(i)=w

Mwoad UM, weod

Cabe sefalar que la interpretacion semantica de @ ¢ establece que
su valor de verdad es el valor de verdad de la formula j en el mundo
denotado por i. Asimismo, cada nominal i obtiene el valor T sdlo
en un mundo, en el resto de los mundos toma valor . Esta idea
estd en consonancia con la semantica de las logicas hibridas biva-
lentes expuestas anteriormente, captando de esta manera el rasgo
caracteristico de los nominales. Esta semantica, ademas, es correcta
y completa con respecto a un sistema de arboles desarrollados por
Hansen, J. Bolander, T. y Bratiner (2008).
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UN SISTEMA HIBRIDO POLIVALENTE PARA CARACTERIZAR
LA LOGICA DE LA FICCION

Nuestra propuesta consiste en adoptar un lenguaje con nominal-
es para caracterizar la logica de la ficcion LF. Denominamos a este
lenguaje LEN. Esta logica nos permite evaluar en el mundo actu-
al proposiciones que pertenecen a los mundos de ficcién. De esta
manera, la referencia a las proposiciones del mundo de ficcion en
cualquier mundo del modelo estd ahora permitida usando nomina-
les. Este rasgo de los lenguajes hibridos, junto con la incorporacion
en la sintaxis de los operadores @, permiten brindar una caracter-
izacién muy interesante de los operadores de ficciéon. Esta caracter-
izacion es considerablemente diferente de la caracterizacién modal
estdndar expuesta anteriormente. En el marco de las légicas hib-
ridas, los operadores @, tienen una similitud con los operadores de
actualidad. De esta manera, y teniendo en cuenta la caracterizacion
semantica presentada en la seccion anterior, las sentencias de ficcion
prefijadas, en este caso con operadores @, se evaltian directamente
en el mundo nombrado por el nominal i. La incorporacion de estos
operadores, denominados operadores de satisfaccion, indica que a
fin de evaluar la férmula es necesario cambiar el mundo de evalu-
acién de la proposicion

Consideremos ahora una variante del modelo hibrido polivalente M
, que denominaremos M,. Este modelo M, es una tupla M,= aw, R,
n, v, w, donde, a diferencia del modelo presentado en la seccion
anterior, se cuenta con elemento w*, tal que w*IW. Este elemento
se define como el mundo distinguido del modelo. Asimismo, la
valuacion también ha sido modificada, puesto que, en M, T={falso,
7, verdadero} con el siguiente orden: falso £ * £ verdadero. Resul-
tando, de esta manera, un modelo trivalente. El mundo distinguido
del modelo, w*, se interpreta como el mundo actual. A su vez, el
elemento * de T se interpreta como un tercer valor representando
lo desconocido, indeterminado o no especificado. A partir de esta
semantica trivalente, es posible pensar justificar la idea de que si @j
es verdadera, siendo j una sentencia de ficcion, j puede tomar valor
de verdad " en el mundo actual, es decir en w*.

En relacion con las virtudes de este modelo, en primer lugar, la
semantica trivalente adoptada permite dar cuenta de la incomple-
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tud caracteristica de la ficcion. Como expresamos anteriormente, en
la semantica de mundos posibles, los mundos posibles se definen
como conjuntos completos de proposiciones. No obstante, algunas
sentencias de ficcion se caracterizan por estar indeterminadas. Este
es el caso de sentencias como (3) “Guy Montag tiene una cicatriz
en el tobillo izquierdo”. En el modelo M, presentado, las sentencias
como (3) pueden tomar el valor *, rescatandose, de esta manera, la
incompletud caracteristica de la ficcion.

En segundo lugar, con respecto a la persistencia de la ficcion en
el mundo actual, si se quiere expresar en el mundo w* que una
proposicion p se da en el mundo de ficcion F, esto puede hacerse
mediante la férmula (j U p) de FLN, donde j nombra precisamente
el mundo de ficcion F. Siendo el nominal j el nombre del mundo de
ficcion F. Asimismo, si se quiere decir simplemente que p es una
proposicion que se da en el mundo de ficcion nombrado por j, esto
se puede expresar usando la formula de LFN @ p. Donde j nombra
el mundo de ficciéon del modelo. Se ha sostenido que la incorpo-
raciéon de nominales en los lenguajes modales produce lenguajes
modales con mayor capacidad expresiva. Esta mayor capacidad ex-
presiva también se refleja en la presente aplicacion a la logica de la
ficcidn, puesto que, usar nominales para nombrar mundos de fic-
cion permite expresar caracteristicas que no pueden expresarse en
los lenguajes modales estandar.

Finalmente, como un lenguaje modal hibrido puede contener un
conjunto infinito de nominales, es posible pensar un modelo donde
los distintos nominales nombren distintos mundos de ficcion. Clara-
mente, esto no seria posible de expresar en un modelo como el de
Lewis, puesto que, en ese modelo, el operador “segtin la ficcion £”
se caracteriza como un operador de necesidad y es sabido que los
modelos modales cuentan con un tnico operador de necesidad. De
esta manera, el modelo M, permitiria caracterizar las inferencias de
la ficcidn sin limitarse a considerar una tinica obra de ficcion. Esto,
en principio, nos daria la posibilidad de emplear el modelo para
justificar inferencias transficcionales, es decir, inferencias que impli-
quen manejar informacién de diferentes historias de ficcién.
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CONCLUSIONES

La caracterizacion de la ficcion que hemos presentado toma como
base una légica hibrida polivalente. Asi, el mayor poder expresi-
vo de los lenguajes hibridos y la semantica polivalente del mod-
elo adoptado permiten recoger rasgos de la ficcién que no se tenian
en cuenta en los tratamientos modales estandar. En particular, nos
hemos referido a la posibilidad de rescatar la incompletud carac-
teristica de la ficcion, de expresar la persistencia de la ficcion en el
mundo actual y de caracterizar un modelo aplicable a multiples fic-
ciones. Por lo visto hasta el momento, pareciera que una semantica
trivalente resulta suficiente para una caracterizacion légica de la fic-
cion.

Asimismo, el modelo presentado permite rescatar lo que parece ser
un rasgo distintivo de la inferencia en ficcion, a saber, permite mar-
car, empleando nominales y operadores @, que las sentencias de
ficcion refieren a un mundo o contexto diferente del mundo actual.
Ademas, sostuvimos que partiendo de este modelo, seria posible, al
menos en principio, justificar el razonamiento transficticio. Es decir,
justificar inferencias que implican manejar informacion de diferen-
tes historias de ficciéon. Determinar cémo esto seria posible en el
modelo propuesto es tarea pendiente para futuros trabajos.
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El Derrotero de la Representacion:
Los Modelos como Mapas y su Fun-
cion Representacional
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INTRODUCCION

Tradicionalmente se ha considerado a las teorias como las portado-
ras de informacion acerca del mundo, y a los modelos como meros
subrogados suyos. La asi llamada “Concepcion Sintactica” encarnd
el sentido comun en filosofia de las ciencias hasta fines de los afios
’60, y de su mano brotd y se extendid la nocion segtin la cual el obje-
to fundamental de andlisis para comprender la marcha de la ciencia
son las teorias, entendidas estas como entramados lingiiisticos ana-
lizables l6gicamente y capaces de brindar informacién acerca de la
realidad. En este marco, los modelos fueron ampliamente relegados
a elementos secundarios de relativo valor heuristico para la ciencia.

Esta postura comenzo a cambiar hacia los afos 60". La revaloriza-
cion de los modelos en relacion a las teorias y la caida de la Con-
cepcion Sintactica tienen como punto comun el auge de la “Con-
cepcion Semantica”, asociada a la obra de Patrick Suppes', segin
la cual las teorias son conjuntos de modelos. Hoy existe un amplio
acuerdo entre los filésofos de la ciencia en cuanto al papel central
de los modelos en la ciencia, y en el hecho de que, a diferencia de
la comprension de las teorias bajo la Concepcion Sintactica, los mo-
delos cientificos son entidades no necesariamente lingiiisticas y de
caracter central a la practica cientifica.

1 Ver Suppe (2000) para un relato calificado y referencias fundamentales.
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El desplazamiento del eje de analisis sin dudas trajo consecuencias.
El realismo asociado a la Concepcién Sintdctica indujo a pensar la
relacién entre las teorias y la realidad en la secular tradicion aris-
totélica. Como ella las teorias son entramados de enunciados, y los
enunciados son definidos como aquellas oraciones de las que tiene
sentido predicar verdad o falsedad, las teorias pueden ser verdade-
ras o falsas, en la medida en que sus enunciados se correspondan
0 no con la realidad. Al aceptar que son los modelos, en lugar de
las teorias, los portadores de conocimiento, y dado el caracter no
lingtiistico de muchos de ellos, el problema ahora es explicar la ma-
nera en que los modelos cientificos se relacionan con la realidad.

Enfrentados a las perplejidades suscitadas por la relacion entre mo-
delos y realidad, muchos cientificos y filosofos de la ciencia han
acudido a analogias, a falta de respuestas claras, y una de ellas es
que los modelos representan la realidad como lo hacen los mapas.
En efecto, podriamos decir que los mapas no son en si verdaderos
ni falsos y sin embargo, en algun sentido, representan la realidad.
De idéntica manera, los modelos cientificos representarian sistemas
reales, como el modelo de niveles cudnticos lo haria con la dispo-
sicion de electrones alrededor del a&tomo, o el modelo de bolas de
billar el movimiento de particulas, sin que ninguno de ellos sea
descriptivamente adecuado en todos los sentidos, ni que sus partes
componentes sean genuinos enunciados capaces de portar valores
de verdad.

El tema no resulta ajeno al economista. Ante las acusaciones de fran-
co irrealismo acerca de los supuestos de sus modelos, una de las
mejores defensa de sentido comun del economista suele coincidir
con la de cientificos de otras disciplinas: “no esperen exactitud des-
criptiva de nuestros modelos econdmicos: después de todo, los mo-
delos son como los mapas”. Creemos que la posicion que subyace
a la analogia merece ser indagada filoséficamente, con el objeto de
echar luz sobre sus fortalezas y debilidades, y hacerla susceptible de
discusion critica.

Como adelantamos, incidentalmente el giro cuenta como uno de sus
méritos el de coincidir con la practica académica de los economistas,
que trabajan mdas con modelos que con leyes y teorias. Explorar la
metafora de los mapas podria arrojar luz sobre ciertas perplejida-
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des propias de los modelos econdémicos, como por ejemplo en qué
medida son capaces de representar el complejo mundo social en el
que vivimos aquellos los modelos matematicamente sofisticados y
rebosantes de supuestos heroicamente “irrealistas” que han sido
enfatizados con acierto como caracteristicos de buena parte de la
economia.

Ciertos debates, algunos de antigua data, resultan también resig-
nificados. En el marco tradicional de las teorias concebidas como
sistemas de enunciados, la discusidon acerca del realismo involucra
discernir si las entidades postuladas existen o no. La posiciéon anti-
realista argumenta que la empresa cientifica consiste en la creacion
de instrumentos utiles para la prediccion, sin valor de verdad en si
mismos. El reciente desplazamiento del interés hacia los modelos
pareceria terciar en esta discusion a su favor, pero la apariencia es
erronea. Como veremos, si bien los modelos son instrumentos, lo
son en tanto que representan (y este hecho los diferencia de los ins-
trumentos convencionales en los que abunda la analogia anti realis-
ta, como martillos, cuchillos, etc.).

El trabajo esta estructurado de la siguiente manera. En la seccion 1
se postula la metafora de los mapas como un artilugio conveniente
para evaluar las criticas y defensas convencionales al irrealismo de
los modelos econdmicos. La seccion 2 se ocupa de ilustrar la inclu-
sion explicita las intenciones de los agentes en esta metafora. La sec-
cién 3 motiva el traspaso del andlisis desde los mapas hacia los mo-
delos. La seccion 4 explora la respuesta que la concepcién semantica
de las teorias forjo para dar cuenta de la capacidad representacional
de los modelos, construida alrededor del concepto de isomorfismo
entre modelo y sistema representado o target system. Es sus sub-
secciones se vera ademas que la posicion es pasible de fuertes criti-
cas y se examina la introducciéon de la pragmatica como intento de
solucidn, sobre la base de los propdsitos de los individuos son los
que determinan los grados y aspectos en los cuales son similares un
modelo y su target system.

La seccion 5 examina algunas objeciones a la idoneidad de los ma-
pas como analogia de los modelos cientificos y se ofrecen algunas
conclusiones preliminares mientras se indagan los limites de la teo-
ria de la representacion cientifica para la comprension del papel que
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los modelos desempenan en relacién a nuestro conocimiento de la
realidad.

LA METAFORA DE LOS MAPAS

La metafora de los mapas tiene una tradicién propia en filosofia de
la ciencia (Van Fraassen 2008; Van Fraassen 1980; Kitcher 2001; R.
N. Giere 2006) En este punto volveremos a invocarla para procurar
extraer algunas analogias ttiles a la comprension de los modelos en
general, y los modelos econémicos en particular. La defensa estan-
dar del economista ante las acusaciones de irrealismo posee impli-
caciones que vale la pena sacar a la luz.

Los mapas son, ante todo y en general, objetos fisicos. No son enun-
ciados, y por lo tanto no es posible predicar su verdad o falsedad en
sentido estricto. Mas que mapas verdaderos o falsos, habitualmente
calificamos a los mapas como buenos o malos, es decir mapas que
cumplen los cometidos que se le adjudican y mapas que no lo hacen.
A pesar de ello, la categoria de progreso parece no ser ajena a la car-
tografia. En general, cuando comparemos un mapa del siglo XVII
con un mapa actual, las diferencias son notables, es mas, nos en-
contrariamos tentados a afirmar que el mapa actual es mas realista
o incluso mejor en comparacion al del siglo XVII. Entidades inexis-
tentes se han omitido en las versiones modernas, se dan cuenta de
otras que efectivamente si existen y no han sido representadas en las
versiones anteriores, ademas de que relaciones entre las entidades
postuladas, como podria ser la distancia entre dos ciudades, se aco-
moda mejor con la realidad.

Sin duda los mapas han mejorado en este sentido, y sin embargo la
nocion de un mapa ideal o perfecto parece ser una quimera. Tome-
mos como ejemplo de “buen” mapa uno de los ofrecidos por Google
Maps. El servicio nos permite bascular entre una gran variedad de
mapas de una misma zona, y realizar acercamientos con algun limi-
te. Pero incluso el mapa que representa la superficie terrestre con un
altisimo grado de precisién no es completamente preciso en ningin
aspecto (mas adelante trataremos un caso especial) ni releva todos
los aspectos posible®. Por otro lado, el mapa completo o universal
2 Para una defensa sistematica de estas limitaciones en referencia directa a los
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no es solamente una imposibilidad practica, también es, como en el
cuento de Borges, una finalidad indeseable.

Existe una enorme impensada variedad de mapas, cuya heteroge-
neidad de usos permite notar el papel de las convenciones en la re-
presentacion cartografica. Un mapa de subte, por ejemplo, podria
representa a las estaciones como circulos, a las lineas de subte como
lineas de distinto color y a las conexiones como marcas punteadas.
Es claro que las estaciones no son circulos, ni las vias lineas de dis-
tinto color, pero nadie espera que un mapa de subterraneos brinde
esa informacion. Tampoco es sensato criticarlo porque haga ese tipo
de concesiones. Antes bien, entender un mapa de subte como tal es
comprender que hay representaciones irrelevantes, que son meras
simplificaciones o convenciones (estaciones como circulos, conexio-
nes como lineas punteadas, etc.) y representaciones centrales —en
este caso, el orden de las estaciones. Es decir, un buen mapa del
sistema de subterraneos debe representar adecuadamente el orden
de estaciones. A modo de digresion, cabe comentar que aqui nos
encontramos frente a un caso especial, por cuanto el propdsito ad-
judicado al mapa es relevar sistemas ordinales cuya representacion
puede ser perfectamente exacta con respecto a tal propodsito (pero
permaneciendo indeterminadamente inexactos con relacién a todos
los demas). Sobre la base de nuestra suposicion de que el mapa re-
presenta adecuadamente el orden de las estaciones realizamos infe-
rencias en relacion al sistema real.

MAPAS Y PROPOSITOS

Sin dudas la cuestion de los propdsitos de los usuarios es central
aqui. Ellos distinguen las inferencias validas de los mapas de las
invalidas. La linea divisoria entre las simplificaciones aceptables e
incluso necesarias y las deformaciones intolerables dependen cier-
tamente del propdsito en cuestion. Alternativamente, puede verse
de manera semejante la diferencia entre las inferencias validas de
las invalidas. Una inferencia valida (“La estacion Agtiero esta conec-
tada con Bulnes”) se diferencia de una invalida (“La estacion Agiie-
ro es un circulo bidimensional”) en el transfondo de los propdsitos
del mapa.

modelos ver (Teller 2001).
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Independientemente de los estados mentales que los usuarios po-
sean, los mapas de subte estan disefiados adjudicdndoles un propo-
sito que trasciende a los usuarios -llegar desde una estacion a otra
cualquiera en la red-. Incluso se podria decir que conocer tal pro-
posito es lo que nos permite identificar al mapa como tal. Un mapa
carretero es simplemente una “rapsodia de sensaciones” para quien
lo desconoce. Tales propdsitos intersubjetivos (y en tal sentido, obje-
tivos) son los que permitiran, ademas, evaluar mas tarde las bonda-
des de un mapa por sobre otro.

En efecto, es la adecuacién al propdsito lo que traza la linea entre
qué sectores o elementos de la realidad pueden ser deformados o
directamente eliminados y cudles deben ser respetados. El propdsi-
to de representar el orden de las estaciones determina que las esta-
ciones mismas pueden ser representadas de manera arbitrariamen-
te irrealista, como circulos verdes. Nadie que comprenda el mapa
subterraneo objeta tales simplificaciones.

No es el territorio geografico lo que determina la forma del mapa.
Consideremos un mapa de la Patagonia hecho para mochileros y
comparémoslo otro destinado a ciclistas. Las entidades incluidas en
cada uno difieren: en el primero encontramos campings, pasos, in-
formacién de precios. En el segundo alturas, zonas transitables, etc.
Como objetos ofrecen una forma muy diferente uno de otro, a pesar
de que podria decirse que representan el mismo territorios: lo que
varia es, una vez mas, el proposito, que determina qué entidades se
incluyen y bajo qué aspectos y grado de precision.

Hemos hablado hasta aqui de los propdsitos practicos que guian la
construccion y utilizacién de mapas. En tal sentido, el relato pare-
ceria inclinarse a favor de una concepcion instrumentalista de los
mapas. Pero la apariencia es engafosa. Los mapas, a diferencia de
otros instrumentos, son capaces de satisfacer un propdsito porque
representan. Un martillo no necesita representar nada para hundir
un clavo, pero si un mapa de mochileros representa sistematica-
mente mal su territorio se torna incapaz de cumplir el suyo, porque
las inferencias de sus usuarios seran fatalmente incorrectas.
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MAPAS Y MODELOS

El paso siguiente en la metafora de los mapas es asumir que, en
algunos sentidos relevantes, los modelos cientificos son como los
mapas. Los modelos son, en tanto vehiculos y por lo general, objetos
fisicos, concretos, al igual que los mapas; o bien objetos lingtiisticos
pero carentes de reglas de correspondencia Relacionado con lo an-
terior, tampoco poseen valor de verdad en si mismos. De la misma
manera que es imposible decir sin mas que un mapa es en si mis-
mo verdadero o falso (después de todo un mapa suele ser un trozo
de papel, no un enunciado), los modelos tampoco son —en si mis-
mos- verdaderos o falsos (salvo trivialmente falsos). Sin embargo,
son capaces de dar origen a enunciados conjeturales que pueden ser
verdaderos o falsos. Mapas y modelos son representaciones episté-
micas de la realidad, y algunos de ellos son ademas representacio-
nes epistémicas confiables. (Contessa 2007).Por ultimo, los modelos
y los mapas derivan su utilidad de la capacidad de representar con
respecto a un propdsito, el cual guia su construccion y evaluacion.

Ahora aparece mas claro una derivacion significativa de la metafora
de los mapas, tal como es utilizada por el economista. Afirmar que
un modelo econémico es irrealista sin mas porque inventa o defor-
ma entidades podria asemejarse a decir que un mapa de subterra-
neo es irrealista porque la estaciéon Constitucidon no es un circulo
euclideo. Los disenadores de mapas saben eso, asi como los econo-
mistas conocen que los hombres no son completamente racionales,
o los fisicos que los planetas no son puntos carentes de masa. En
términos del presente trabajo, inferencias de esta clase son invali-
das, aunque sean correctas. Nada se opone, desde el punto de vista
logico, a que se extraigan esas conclusiones, pero independiente-
mente de que sean correctas, comprender el mapa de subtes como
tal inhabilita la pertinencia de estas inferencias, porque el proposito
del mapa es orientarse y no describir la estacion Constituciéon. La
metafora de los mapas permite ilustrar de qué manera el campo de
las criticas relevantes - y sin dudas necesarias- a los modelos cienti-
ficos esta acotado por los propositos.

Mapas y modelos son representaciones epistémicas que, una vez
establecidas, hacen aparecer ante nuestros ojos las similaridades en-
tre vehiculo y sistema representado de manera obvia. Pero lo que es
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evidente a posteriori puede no serlo a priori. En otros términos, las
semejanzas o similaridades que una representacion exitosa resalta
no sirve como criterio para seleccionar ciertos vehiculos como mas
adecuados a otros. Esto nos lleva a la siguiente cuestion.

;COMO REPRESENTAN LOS MODELOS?

Tal vez sea preciso comenzar desde cota cero: bajo lo concepcion
representacional de los modelos, los modelos se relacionan con la
realidad procurando representarla, y a su vez, esta relacion es la
garante epistémica de la afirmacion de que los modelos nos per-
miten adquirir efectivamente algun tipo de conocimiento del obje-
to representado. Es entonces, menester de esta postura, responder
como un modelo podria representar su sistema objetivo, y mas pre-
cisamente, como podria hacerlo adecuadamente. En términos de la
seccion anterior: ;Qué hace que los modelos cientificos sean capaces
de establecer una relacién de representacion epistémica, y en par-
ticular de representacion epistémica confiable con un sistema real?
Ambas preguntas han dado lugar a una diversidad de respuestas,
entre las que se destacan las posiciones que introduciremos en bre-
ves: la concepcién estructural o por isomorfismo y la intencional o
por similaridad. A modo de presentacién, podemos adelantar que
la primera sostiene la existencia de alguna relacion directa y de tipo
logica — por ej. el isomorfismo- entre la estructura de la realidad y la
propia de los modelos, mientras que para la segunda, la relacién de
representacion es ciertamente de cardcter mas débil que una estricta
relacién logica —por ej. la similaridad - y solo puede entablarse y
evaluarse, a la luz de los objetivos del usuario del modelo.?

3  Esnecesario aclarar que el caracter abreviado y simplificado de esta exposi-
cidén atenta contra la posibilidad de describir la riqueza completa de ambas pos-
turas. Entendemos que nuestras principales omisiones consisten en no considerar
la posibilidad de que ambas posiciones tengan cada una variante no intencional
y una variante intencional (Suarez 2002, pt.1), ni tampoco interpretaciones mas
sofisticadas de la representacion por similaridad o isomorfismo(Contessa 2007)
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L ISOMORFISMO ESTRUCTURAL COMO SOLUCION Y COMO
PROBLEMA

Profundizando lo antedicho y siguiendo a Frigg (2006) podemos de-
cir que las teorias semanticas de la representacion cientifica deben
resolver, entre otros, dos grandes interrogantes: ;Que son los mode-
los? o el puzle ontoldgico, y ;Por qué son capaces de representar?
o el enigma de la representacion. La respuesta de la vision estruc-
turalista de los modelos consiste en afirmar que los modelos son
reductibles a estructuras, es decir un dominio mas un conjunto de
relaciones, capaces de representar a sus sistemas objetivos debido a
que las estructuras de ambos mantienen una relaciéon de isomorfis-
mo (o isomorfismo parcial u homomorfismo en otras versiones mas
refinadas). Es decir, los modelos cientificos serian uno de los polos
de una relacion diddica formada por entidades muy distintas entre
si, pero que comparten cierta estructura en comun4. En términos
mas formales:

1. Esquema general: “X representa W”

2. M representa T si y solo si la M y T son estructuralmente
isomorficas

3. My T son estructuralmente isomorficas si existe una dis-
posicion que preserva la relacion entre los elementos de M
ydeT.

La concepcidon implica que para dar cuenta de la representacion,
todo lo que hace falta es analizar ciertas propiedades de ambos po-
los y verificar que la relacion se mantenga. Idealmente, un obser-
vador privilegiado podria examinar el vehiculo por una parte, y la
porcion de realidad modelada por la otra, y decidir sobre esta base
si existe isomorfismo estructural o no. Por supuesto, sélo en el pri-
mer caso el modelo representa epistémicamente, y por lo tanto es
capaz de brindar conocimiento.

Si la version resefiada no es demasiado injusta, pareceria ser que el
isomorfismo es una tentativa de respuesta adecuada solo para cierta
subclase de modelos, como son los modelos a escala. El modelo a es-
cala de un avion comercial estd construido para asemejarse al avion
real, de manera que aqui el isomorfismo es claro. Como saben los
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aficionados, cuanto mayor es el grado de detalle del modelo, mas
valioso resulta, y tal isomorfismo puede ser determinado simple-
mente observando los dos polos de la relacion.

Sin embargo, como respuesta general a la cuestion acerca de la re-
presentacion en los modelos cientificos, esta versidn es sin dudas
problematica. A grandes rasgos, tres criticas basicas han sido insis-
tentemente repetidas contra la vision estructuralista de los modelos
(v sus variantes)(Suarez 2003, Frigg 2002). La primera de ellas es de
caracter formal y consiste en impugnar que la representacion cienti-
fica pueda ser explicada en términos de relaciones de isomorfismo,
ya el isomorfismo es una relacion simétrica y reflexiva, propieda-
des no deseables para la representacion, que se caracteriza por la
asimetria e ireflexibilidad. Puesto en términos ilustrativos, estos re-
quisitos coinciden con el sentido comtn cuando reconocemos que
evidentemente una hipotética foto es la representacion de un rostro
y no al revés- asimetria-; y que el rostro no es una representacion
del rostro, sino simplemente el rostro en si mismo- irreflexibilidad-.
La segunda, pone en cuestiéon que pueda determinarse la existen-
cia misma de una relacién de isomorfismo entre los modelos y sus
sistemas objetivos. El argumento central es que ni la realidad, ni
el modelo exhiben su eventual estructura per se, siendo necesario
primeramente describirlos. Aun mas, asumiendo que esta descrip-
cién fuera posible, no hay razones en principio para pensar que sea
univoca. Es decir, aun cediendo que es factible acceder a describir
las estructuras de la realidad y de los modelos, la mera posibilidad
de que descripciones diferentes delineen estructuras diferentes — y
no isomdrficas- de ambos polos veda la relevancia del isomorfismo
como relacidn para establecer la representacion.

Por ultimo, la practica de la modelizacion cientifica no es ajena a la
idealizacion, deformacion, exageracion y recorte de su target sys-
tem, aspectos ampliamente conocidos y discutidos, pero de los cua-
les no ha podido dar cuenta la vision estructural.

LA SOLUCION INTENCIONAL

El creciente consenso relativo a la importancia de los propdsitos
para dar cuenta de la representacion de los modelos cientificos ha
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dado lugar a una segunda ola de estudios que presta particular
atencion a los fines perseguidos por el modelo. Dentro de la vision
representacion, R. Giere (2006), realiza un intento destacable de so-
brepasar este escollo apelando a revalorizar la actividad pragmatica
de representar como forma de resituar la discusion. En sintesis, la
version intencional desarrollada por R. Giere introduce tres nove-
dades al cuadro: i) por un lado reubica a la practica cientifica en el
centro de la escena introduciendo explicitamente a los cientificos en
tanto agentes con propdsitos. Asi, el esquema general “X representa
W” se transforma en “S usa X para representar W con el proposito
P”. ii) Por otro lado avanza presentando una comprension de las
teorias como la resultante de un proceso basado en el uso de mode-
los que lo distancia considerablemente de la interpretacion seman-
tica estandar de las teorias armadas de leyes, donde los modelos
ocupan el mero rol de especificaciones de las teorias. iii) Por altimo
sostiene que la relacion relevante entre los modelos y la realidad no
es de isomorfismo ni de verdad, sino que es de similaridad y solo
en relacién a un aspecto y con un grado de precision determinado
dentro del marco intencional.

Para desarrollar brevemente estos tres puntos comencemos con
el nuevo esquema de la representacion que el nombrado autor de-
nomina “Concepcion Intencional de la Representacion Cientifica”.
En el, 1) los agente se proponen, 2) utilizar el modelo M, 3) para
representar una parte del mundo W, 4) con algtin objetivo O. Este
esquema pretende atender a los problemas de la simetria y la nece-
sidad de un descripcién univoca de la realidad propios de la version
estructuralista de la representacion, ya que la intencion de los agen-
tes introduce la asimetria y especifica los aspectos de la realidad a
representar adecuados con el propdsito O, asi como los gradientes
de similaridad requeridos entre ellos y el modelo M, negando si-
multdneamente que exista una relacién intrinseca de representacion
entre las cosas.

A modo de sintesis, para la vision intencional, un modelo es, en el
mejor de los casos, similar a un sistema real, y lo es solo en el aspec-
to y con el grado de precision establecido por el usuario en funcion
de sus propositos.
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CONCLUSIONES: ALCANCE Y DILEMA DE LA TEORIA DE LA
REPRESENTACION

Como conclusion preliminar podemos sefialar que en la medida en
que la visién pragmatica hace descansar la representacion en los
propositos especificos de los modeladores, nada demasiado general
puede ser dicho acerca de la representacion en si misma (Knuuttila
& Boon 2011). Esto ha conducido al progresivo abandono de la pre-
gunta por la capacidad representacional de los modelos cientificos.
Si no existe un criterio independiente de semejanza o similaridad,
todo lo que decimos cuando afirmamos que un mono es un buen
modelo del hombre para el proposito X es que, como el mono resul-
té a posteriori eficaz para ciertos propdsitos, entonces debe existir
alguna semejanza o similaridad entre ella y el hombre. Parece mas
un acto de bautismo que una genuina explicacion. Esto ha sido re-
conocido por los partidarios del enfoque pragmatico (R. Giere 2010;
Teller 2001), y en el extremo se asume una version minimalista de la
representacion en la cual -a la luz de las antiguas pretensiones- nada
substantivo se dice de ella (Suarez 2004), ni se la intenta reducir a
isomorfismo, similaridad (Giere 2004), o resemblanza (Maki 2009).

Dicho de otro modo. El enfoque semantico posee el mérito de pro-
porcionar una explicacion clara de los modelos como artefactos que
nos brindan conocimiento acerca de la realidad: en la medida en
que existe una relacion de isomorfismo estructural, los modelos re-
presentan y por ende son genuinos portadores de conocimiento. Las
criticas sin embargo tornan a esta vision inaceptable. Por su parte, la
alternativa pragmatica presenta candidatos ciertamente mas débi-
les (similaridad o resemblanza) que no parecen mejorar substancial-
mente el panorama. El problema, expresado en toda su magnitud,
es el siguiente: nada impide afirmar que un modelo cientifico nos
brinda conocimiento acerca de su objeto porque representa, pero al
no existir un criterio independiente de representacion toda la expli-
cacion parece ser un juego de palabras.

Arribamos de esta manera a lo que podemos llamar el dilema de la
representacion: o bien explicamos la representacion sobre la base
de propiedades del modelo y su objeto, y entonces somos suscepti-
bles de las criticas a la concepcién semantica, o bien adoptamos una
concepcion minima de la representacion a la manera pragmatista o
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inferencial, pero en tal caso renunciamos a brindar una respuesta
sustantiva a la pregunta epistémica de como nos dan conocimien-
to los modelos cientificos (o decimos “por similaridad”, y rapida-
mente declaramos al concepto inanalizable)*. Por ultimo, si bien la
analogia de los mapas, licencia a la los economistas a construir y
utilizar modelos irrealistas en diversos sentidos, simultdneamente
la comprensién de estos ultimos desde cualquiera de las teorias de
la representacion cientifica resefiadas los constrifie a aceptar que no
pueden ser irrealistas en cualquier sentido.
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Una Mirada Critica sobre el Realismo
Critico

Agustina Borella (CIECE- FCE- UBA)

La transformacion del mundo social, que intenta Lawson, surge
de la adhesidén al realismo critico, esto es, de trasladar el realismo
trascendental de Bhaskar al reino social. Con el propdsito de pro-
fundizar en las criticas a este movimiento, explicitaremos qué es el
realismo critico, y cudles son los presupuestos filosoficos de la ma-
instream segun este autor. Plantearemos las criticas en torno a: a) la
nocion de economia mainstream, b) las posibilidades de una eco-
nomia fundada en la ontologia social, c) el realismo de los modelos
econdmicos y d) las nociones de aislamiento y abstraccion.

QUE ES EL REALISMO CRITICO

Segun el realismo trascendental el mundo esta compuesto no sélo
de eventos o estados de cuestiones y nuestras experiencias o impre-
siones, sino también de estructuras, poderes, mecanismos y tenden-
cias subyacentes que existen, y gobiernan o facilitan los eventos.!
Distingue tres dominios de la realidad: el empirico (de la experien-
cia y las impresiones), el actual (de los eventos mismos y estados de
cuestiones sumado al empirico) y el real (de las estructuras, pode-
res, mecanismos y tendencias, sumado al anterior).

Seguin el realismo critico a los fendmenos sociales subyacen meca-
nismos o poderes causales y la ciencia ha de “iluminar” tales meca-
nismos. Lawson adhiere al realismo porque piensa que esta orienta-
cién puede facilitar una economia mas relevante.

1 Cf.Lawson, T. (1994), 262.
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El realismo trascendental se opone al nuevo realismo o realismo
empirico segun el cual la realidad consiste en objetos de experiencia
o impresion que constituyen eventos atomisticos. El realismo criti-
co concibe al mundo social como estructurado, diferenciado y cam-
biante. Segun esta posicion sélo podemos entender al mundo social
si identificamos las estructuras que generan los eventos. Esto es po-
sible mediante el trabajo teorético y practico de las ciencias sociales.?

El realismo critico no es para Lawson la manera en que los econo-
mistas piensan sobre su disciplina, sino es aquella forma como de-
bieran pensarla.

En esta concepcidon del mundo social los poderes de las cosas com-
plejas dependen de sus estructuras. Los objetos que componen el
mundo son estructurados en el sentido de irreductibles a eventos
de experiencia, e intransitivos en el sentido de que existen y actian
independientemente de su identificacion.?

LAREALIDAD SOCIAL

El reino social esta constituido para Lawson por aquellos fendmenos
que existen dependiendo de la actividad humana en tanto intencio-
nal.* La realidad social es una red dindmica y compleja, formada por
el obrar humano, las estructuras y los contextos de accién, que se
relacionan entre si y estan en constante cambio.’

La estructura social como reglas, posiciones y relaciones es una
precondicion para la accion intencional. La estructura no puede ser
considerada fija.°

Los poderes que tienen las cosas son en virtud de su estructura.
Investigando su estructura podemos conocer sus poderes. Las es-

2 Cf. Bhaskar, Roy, (1989), 2.

3 Cf.Lawson, T., (1997), 21.

4 “Qué es, antes que nada, el reino social? Es tipicamente definido como aquel
dominio de todos los fenémenos cuya existencia depende al menos en parte de
la agencia humana intencional.” Idem, 173. Aqui y en adelante la traduccion de
todos los textos en inglés en el original es mia.

5 Cf.Idem 159.

6  Cf. Lawson, (2003), 44.
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tructuras actian a través de mecanismos.” Ellas estan formadas por
poderes causales que actian como mecanismos que determinan los
fenéomenos.®

Lawson caracteriza el reino social del siguiente modo:

a. relacionado internamente.’

El reino social es lo que es, en virtud de la relacién en la que cada
uno se ubica respecto de los otros.

b. holistico.

c. abierto."

Segin Lawson muchos economistas comparten la intuiciéon de que
los agentes humanos tienen la capacidad real de elegir. Pero, si la ca-
pacidad de elegir es real, entonces, siempre el hombre podria haber
obrado diferente. Esto supone, que el mundo estd abierto y que los
eventos no ocurren con necesidad. Asi también la intencionalidad
de los agentes esta vinculada al conocimiento que éstos poseen.' La
estructura social s6lo puede estar presente en un mundo abierto."

d. estructurado.

Lawson sefiala que detras de los eventos y estados de cuestiones
que forman la realidad social estan las estructuras, poderes, meca-
nismos y tendencias que los hacen posibles."

Conforme a la estructura se poseen determinados poderes, que se
actualizan mediante mecanismos.!* Los poderes y la estructura se
conservan aun cuando no sean ejercitados.'

7 “Un mecanismo es basicamente una manera de actuar o trabajar de una cosa
estructurada.” Lawson, T., (1997), 21.

8 Cf.Idem 21.

9 Cf.Lawson, T., (2003), 58.

10 Cf. Lawson, T. (2002), 2-3.

11 Cf. Lawson, T., (1994), 269.

12 Cf. Idem, 270.

13 Cf. Lawson, T., (2002), 3.

14  Sibien los mecanismos, tendencias y poderes tienen un rol fundamental en
la ontologia social de Lawson, es preciso sefialar que a lo largo de su obra, estos
conceptos no aparecen suficientemente explicados. En muchas oportunidades
destaca el rol central que cumplen, aunque utiliza tales términos como si fueran
primitivos.

15  “Consideremos una aspirina. En virtud de su intrinseca estructura quimica
ella tiene ciertos poderes, mas obviamente para aliviar el dolor de cabeza (o el do-
lor en general). O consideremos una bicicleta. Por su estructura fisica ella facilita
andar. Ahora, los poderes de aspirinas, bicicletas o cualquier otra cosa, pueden
existir sin ejercitarse; la aspirina puede quedar en el frasco, y la bicicleta en el
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e. procesual.
La naturaleza misma de la realidad social es el proceso. El cambio es
intrinseco a la forma de ser de la realidad social.*

LOS PRESUPUESTOS FILOSOFICOS DE LA MAINSTREAM

Lawson critica los presupuestos filoséficos de la mainstream: el de-
ductivismo y el realismo empirico."”

a. El deductivismo:

Critica del deductivismo la concepcion de ley de la que depende
la explicacion deductiva. Segin Lawson en esta concepcion la ley
es formulada en términos de conjunciones constantes de eventos o
estados de cuestiones. Son leyes que conectan resultados al nivel
de los eventos. Expresan regularidades de la forma “siempre que el
evento X, luego el evento y”. Las teorias que se construyen con esta
concepcion de ley es lo que Lawson llama deductivismo.'®

Tales regularidades constantes de eventos, expresadas en esas le-
yes, refieren a sistemas en los que esas conjunciones constantes de
eventos surgen, estos es, a los sistemas cerrados. Para aplicar el de-
ductivismo es necesario un sistema cerrado.

b. El realismo empirico:

Como hemos mostrado, segtin el realismo empirico, que rechaza,
solo existen eventos e individuos que los registran mediante los sen-
tidos, y las leyes son conjunciones constantes de eventos. Considera
el positivismo como el conocimiento que consiste en sensaciones o
impresiones. Aparece aqui la relacion con el instrumentalismo. Las
teorias econdmicas son ttiles o eficientes, pero no verdaderas o fal-
sas.!” contrariamente, Lawson entiende que el realista esta ocupado
en explicar el mundo.

“cuartito de las bicicletas”. Cuando los poderes son ejercitados ellos trabajan por
medio de mecanismos o procesos.” En Lawson, T., (2001), 172.

16 Cf.Idem, 279.

17 Cf. Marqués, G., (2004), 491._

18 Cf.Lawson, T, (1997), 17.

19 Cf.Lawson, T., (2001), 158.



Una mirada critica sobre el realismo critico 121

CRITICAS AL REALISMO CRITICO
La nocidon de economia mainstream

Diversas criticas han surgido en relacion a lo que Lawson entiende
por mainstream.

Vromen estd en desacuerdo acerca de que tal teoria suponga una
ontologia de mundos cerrados de atomos aislados®.

Davis sefiala que el objeto de critica de Lawson es difuso?. Entiende
que la teoria mainstream es mas heterogénea que lo que Lawson
plantea. Acerca de los dos criterios fundamentales que usa para dis-
tinguir lo que llama mainstream: 1) la insistencia en los métodos
formalistas. 2) la ontologia presupuesta, en algunos casos parece
referirse solo al segundo, que es el mas relevante. En otras oportuni-
dades mantiene los dos. El primer criterio es mas bien epistemold-
gico, aunque él sostiene que no hace epistemologia.

En torno a cudl es el estado de la mainstream también hay dificulta-
des.”? Seguin Lawson el estado es “poco saludable”, y frente a la pre-
gunta por ;cual seria la enfermedad de la mainstream?, responde
“el deductivismo”. De este ultimo infiere una manera de entender
la realidad, diferente a la del realismo critico.

Agrega Lawson que la situacion de la economia mainstream es tris-
te y desafortunada. Sin embargo, Deichsel sehala que sobre esta
evaluacion que hace Lawson de la economia moderna, que toma
como punto de partida para su propuesta ontoldgica para reorientar
la economia, no hay acuerdo.”

Las posibilidades de una economia fundada en la ontologia social

Seguin Lawson las investigaciones ontologicas llevan en si implican-
cias metodoldgicas. La diferencia ontoldgica mas importante en este

20 Cf. Vromen, J., (2009), 325-334.

21 Cf. Davis, J., (2009), 83- 92.

22 Cf. Hodgson, G., (2009), 175-188.

23 Cf. Deichsel, S., (2011), 14. Y también Hodge, D., (2007), 23.
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sentido es la existencia de transfacticos. Hausman? sefiala dos razo-
nes a criterio de Bhaskar y Lawson para aceptar los transfacticos:*

—_

Sin ellos no es posible teorizar en sistemas abiertos.

2. El conocimiento de los transfacticos permite explicar y pro-
vee una guia para la politica cuando no hay regularidades
disponibles.

Hausman rechaza estas dos razones porque sefiala que asi como las
afirmaciones ceteris paribus no dicen lo qué pasara cuando otras
cosas no estén iguales, los transfacticos no dicen qué pasara en los
sistemas abiertos. A su criterio no hay nada que no pueda ser hecho
con los transfacticos, que no pueda ser hecho con las afirmaciones
ceteris paribus o los contrafacticos, salvo convencerse equivocada-
mente de que el conocimiento de la actividad no empirica permite
explicar y hacer politica sin conocer nada sobre resultados reales.

Los transfacticos tienen un rol central en el realismo critico de Law-
son. Lo distintivo es, a criterio de Hausman, la tesis de la trans-
facticidad (transfactuality) de los mecanismos, que ademas de ser
reales, estan siempre activos (una vez desencadenados) debajo de
los fenémenos.*

Hausman senala dos problemas en torno a los transfacticos:

1. ¢Coémo se justifica la operacion? Porque los mecanismos
pueden pertenecer a la esencia de la cosa, y por eso se puede
suponer que se mantiene de un contexto a otro.

2. Suponer que “x tiende a realizar y”, dado que puede haber
otros mecanismos operantes que intervengan.”

Pero, ;es posible saber qué mecanismo particular esta operando
aqui y ahora? Si la economia no puede predecir a criterio de Law-
son, pero frente a estas dificultades, tampoco podria explicar en
un sentido fuerte, (esto es, saber qué mecanismo particular esta ac-
tuando en un lugar y tiempo determinado), entonces, lo que queda
es una “how possible explanation”, pero esto también lo hace la

24 Cf. Hausman, D., (1999a), 287-288.
25 Cf.Lawson, T, (1999), 5.

26 Cf. Hausman, D., (1999b), 73.

27  Cf. Bhaskar, R., (1978), 82.
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mainstream.

La propuesta de Lawson implica que sé cudl es el mecanismo, que
si estuviera funcionando, haria que se produjeran estos eventos.
Pero, en general, hay mas de un mecanismo, y mecanismos que
se solapan, jcomo distinguir qué mecanismo esta operando? Si no
puedo responder a esto, ;es posible explicar?

Seguin Bhaskar los transfacticos pueden explicar lo que ocurre en
los sistemas abiertos mediante un procedimiento, que consiste en:

1. Desglosar los componentes causales del fendmeno.
Describir la causa y el efecto en términos del conocimiento
teorico de uno de los mecanismos relevantes.

3. Identificar una causa posible.

4. Eliminar las causas alternativas.”

Como resultado de este procedimiento el conocimiento transfactico
del mecanismo permite explicar el fendmeno.

El realismo de los modelos econdmicos

Si bien Lawson esta de acuerdo con que la realidad es compleja, no
lo esta con que por eso debamos construir modelos simples. Lawson
ataca la idea que de la complejidad del mundo, se infiera que nues-
tros analisis deban distorsionar la realidad a sabiendas.”

Hodgson entiende que si bien las posiciones de Lawson y de la
mainstream son contrarias, ambos tienen suposiciones. Los econo-
mistas mainstream asumen que los modelos son suficientes para
representar el mundo, y se puede dejar de lado la interpretacion.
Lawson asume, por su parte, que los modelos suponen una manera
de entender la naturaleza de la realidad. Hodgson sostiene que los
supuestos de ambos son falsos. Hodgson agrega que ningun eco-
nomista mainstream negaria que el mundo es abierto, ni sostendria
que ningiin modelo formal supondria que no existen otros mecanis-
mos causales, que han sido omitidos en el modelo.*

Lawson entiende que la comprension de la realidad social es inde-

28 Cf. Hausman, D., (1999b), 83.
29  Cf. Hirsch-DesRoches, (2009), 105.
30 Cf. Hodgson, (2009), 182.
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pendiente de la construccion de modelos.*

Hodgson cree que para Lawson “mayor realismo” significa “mayor
riqueza o complejidad” de los modelos. Pero Lawson no sostiene
lo que se le atribuye. Para él, mayor realismo significa incorporar
mecanismos que “sabemos” funcionan en la realidad. La critica de
Lawson a la complejidad creciente de los modelos econométricos
ilustra este punto.

Deichsel cuestiona también pensar que una economia que describa
mejor, mas detalladamente el mundo social vaya a ser mejor que la
teoria mainstream. La descripcion mas detallada puede no ser una
base util para teorizar.

Las nociones de aislamiento y abstraccion.

La abstraccion permite, a criterio de Lawson, investigar sistemas
cerrados y abiertos. Abstraer implica focalizar algunos aspectos
de algo y dejar de lado otros.* También mediante la abstraccion se
seleccionan posibles mecanismos causales que podrian ocasionar
tales fenémenos.*

En Lawson el aislamiento se realiza mediante la abstraccion, que
no implica necesariamente idealizacion. Abstraer no es idealizar.
Lawson no acepta el aislamiento en tanto implica idealizaciéon y
omision.

Su defensa del realismo critico no se apoya en el uso de los ais-
lamientos mediante idealizaciones falsas. El lugar del aislamiento
se vincula con la relacion de Lawson con la economia mainstream,
para reorientar la economia, alejandola de los modelos idealizados,
simplificados, que nada tienen que ver con la realidad social. Las
entidades sociales son totalidades, conforme a esto no es viable el
aislamiento, porque esto implicaria una escision.®

31 Cf.Lawson, T, (2009), 229, nota 20.
32  Deichsel, S., (2011), 14.

33 Cf.Lawson, T., (2009), 203-204.

34  Cf. Hodge,D., (2007), 27-28.

35 Cf.Lawson, T., (2009), 205.
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Abstraer es identificar un conjunto de aspectos que son esenciales
al fenémeno. Pero no consiste en senalar cudl de esos aspectos es
mas general.*

Abstraer no es tampoco realizar clausuras. Esto es conforme a la
nocioén de abstraccion que hemos explicitado y a que una clausura
es un sistema que sostiene una regularidad de evento.”

Existe una relacion entre abstraer y modelar, en cuanto al modelar
se deja de lado el resto del mundo.®

Hodgson® le critica a Lawson que hay en su propuesta una distin-
cién imprecisa entre aislamiento y abstraccion.

Hodgson senala que Lawson se da cuenta de que no hay teorias
sin algun grado de abstraccion, dado que es imposible considerar
todos los elementos a la vez. Pero, si la abstraccion es necesaria,
e implica una limitacién de lo que se va tratar, excluir relaciones
adicionales o fuerzas, etc. esto implica también el supuesto de un
sistema cerrado.

Sin embargo, Lawson mantiene que abstraer y aislar son diferentes.
Abstraer es enfocar en determinados aspectos de algo dejando de
lado, momentaneamente, otros. Enfocar en algunas caracteristicas
de algo, mientras que otras quedan “en el fondo”. Aislar es tratar
aquellos aspectos que no se enfocan como si no existieran.*

La abstraccidn, a criterio de Lawson, no implica cierre o clausura,
dada la definicion de abstraccion sefialada, y la consideracion de
lo que entendemos por cierre: un sistema que sostiene una regula-

ridad de evento.* La abstraccion puede ser aplicada a todo tipo de
36 Cf.Lawson, T., (1997), 230.
37 Cf.Lawson, T., (2009), 207.
38 Cf.Lawson, T., (1997), 235.

39 Cf. Hodgson, (2009), 175-188.

40 Cf. Lawson, T., (2009), 204.

41 “Es verdad que yo sostengo que las regularidades (reales o imaginarias)

de la forma “siempre que el evento (o estado de cuestiones) x luego el evento (o
estado de cuestiones) y” (o estocastico cerca de equivalente) son una condicién
necesaria si los métodos formales deductivos del tipo que los economistas buscan
van a ser utilizados. Sistemas en los que estas regularidades ocurren yo me refiero
como cerrados.” Idem, 194.
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sistemas, aquellos que sostienen estrictas regularidades de eventos,
parciales, o ninguna. Puede ser aplicada a cuestiones reales o ficti-
cias.

La abstraccion es relevante cuando el todo no es la suma mecanica
de sus partes, como en el planteo de Lawson. El explica que si bien
estos métodos son distintos, no son alternativos. La complejidad del
mundo hace que la abstraccion esté siempre involucrada. El método
de aislar, en cambio, tiene condiciones muy restringidas bajo las que
es util o relevante.

Un aislamiento tedrico es un experimento de pensamiento. Es el
proceso de imaginar qué ocurriria si un aislamiento fisico pudiese
ser alcanzado.

No se trata de aislar para explicar cdmo es el mundo social. Hay una
preeminencia de lo ontologico por sobre lo tedrico. No tiene sentido
para Lawson separar lo que en la realidad no puede ser separado. Si
bien la realidad es compleja, el método propuesto por este autor no
es simplificarla mediante aislamientos, sino abstraer. Los modelos
alcanzados mediante aislamientos no se ajustan al mundo social.

Frente a la critica de Hodgson de que la distincion entre aislar y abs-
traer es insuficientemente precisa, Lawson pretende mostrar que los
dos métodos son irreductibles entre si.

CONCLUSION

En este trabajo hemos intentado mostrar las dificultades principales
que surgen en torno al realismo critico de Lawson. Para esto explici-
tamos qué es el realismo critico y cudles son los presupuestos filoso-
ficos a la teoria econémica maisntream segun este autor.

Sefialamos los aspectos criticos vinculados a la nociéon de economia
mainstream; las posibilidades de una economia fundada en la on-
tologia social; sobre el realismo de los modelos econdémicos; y las
nociones de aislamiento y abstraccién.

Sobre la primera, hay dificultades para definir la teoria econdémica
mainstream y distinguir si Lawson hace una caracterizacién ade-
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cuada de la misma y del estado de la economia moderna.

Sobre las posibilidades de una economia fundada en la ontologia
social, se planted que existe cierto desacuerdo acerca de que la pro-
puesta ontoldgica de Lawson permita realizar una mejor explica-
cién sobre el mundo social. (Especialmente si hay desacuerdo en
torno al estado de la economia mainstream)

Sobre el realismo de los modelos, lo que Lawson “reclama” no es
exactamente modelos mas complejos, sino modelos que sean capa-
ces de capturar los mecanismos que operan detras de los eventos y
asl transformar el mundo social.

Aun queda por precisar algo mas qué son los transfacticos, y en
particular la nocién de mecanismos, central en su ontologia social.

Respecto de la diferencia entre abstraccion y aislamiento, claramen-
te las distingue porque le atribuye a estos conceptos ontologias dife-
rentes. El aislamiento exige el realismo empirico contrario al realis-
mo critico de Lawson. El aislamiento lejos de acercarnos al mundo
social, nos aparta de él e impide explicarlo y transformarlo.

Por ultimo, se hace preciso para adherir al realismo critico y lograr
reorientar la economia y transformar la realidad, adherir a su on-
tologia social y aplicar al reino social el realismo trascendental. Sin
esta mirada respecto del mundo social, la economia va a seguir en el
estado poco saludable que diagnostica Lawson.

Ahora bien, si no se comparte la ontologia de Lawson, ;qué lugar
queda para el didlogo con la propuesta de la teoria econémica ma-
instream?
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