3495

Revista

de

Ciencias Econdémicas

PUELICACION MENSUAL DEL

” ¢

“Centro Estudiantes de Ciencias Econdmicas”, “Colegio de
doctores en Ciencias Econémicas y Contadores Piblicos
Nacionales”

Director:

RAUL PREBISCH

Administrador;

BERNARDO J. MATTA

Afo IX Junio-Julio de 1921 N 96-97

DIRECCION Y ADMINISTRACION
"CHARCAS 188365
BUENOS AIRES



El estado de la competencia
en el comercio Sudamericano

Julius Klein, autor del articulo que sigue, co-
nocié experimentalmente nuestra economia, en su.
caracter de embajador comercial de los Estados
Unidos. No se crea que todos sus trabajos res-
ponden a los fines de expansién comercial de su
pais; Klein se interes6 vivamente por uno de los.
aspectos més importantes de la historia econé-
mica de Espafia en los siglos anteriores (véase
su libro The Mesta: A Study in Spanish Eco-
nomic History, 1273-1836, publicado el afio pasa-
do por la Universidad de Harvard), asi como-
otros compatriotas suyos se apasionan ahora
por la historia hispano-americana y lo§ cla-
sicos espafioles. Ello es un hecho sintomatico-
del desarrollo de una cultura superior en los
Estados Unidos. (N. de la D.).

Los aspectos agudos de la depresiéon mundial presente han
originado en el 4nimo de los exportadores americanos un ni-
mero de ansiosas preguntas respecto al estado de nuestros com-
petidores europeos y de otras naciones en los mercados del Sud.
Se han expresado dudas sobre nuestra capacidad para retener
aquella parte del comercio Britanico que tomamos durante la
guerra. Se tiene temores sobre la posible recuperacién de Ale-
mania en esta regién y sobre la intrusion de algunos recién lle--
gados como el Japén, los paises escandinavos, y aun las Re-
publicas Latino-Americanas mas grandes que han comenzado
a explotar reciprocamente sus mercados en proporciones mo-
destas, pero crecientes. Como culminacién de esta situacion
en. conjunto, el premio del doélar en cada una de las capi-
tales mas grandes del Sud, ha persistido en alturas anormales,.
dando asi a los exportadores europeos una ventaja, que en cier-
tos articulos, tales como cintas, alambres y hierro galvanizado,
han ido capitalizando en cantidades considerables.
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El problema de apreciar las posibilidades de competencia
de nuestros rivales mas importantes en el cometcio de Sud
América implica por lo pronto, una revista de su comercio
con ésta en el pasado reciente, como base parcial para la iden-
tificacion de sus terrenos de especial interés y de nuestras in-
cursiones en sus mercados. Otro factor importante que es fre-
cuentemente ignorado por muchos exportadores norteameri-
‘canos, es la transformacién que la guerra ha traido en las ne-
cesidades mas importantes de los mercados del Sud. A pesar
de los cambios econdémicos radicales en Europa y los Estados
Unidos desde 1914, muchos de los exportadores de ambas mar-
genes del Atlantico Norte, estan volviendo ‘a sus mercados: sud-
americanos con la esperanza de encontrar alli-las mismas con-
diciones para la venta de sus productos que en 1913. Esta su-
posicién desconoce completamente la vasta determinacién pre-
sente, practicamente en todos los paises sud-americanos, de
“hacer permanente una_parte considerable de' sus nuevas in-
dustrias nacidas durante la guerra. Puede encontrarse amplias
pruebas de estas intenciones, en los programas de tarifas protec-.
toras, en los proyectos de impuestos a las sociedades anénimas
y ala renta, y en los activos planes para la explotacién de fuer-
zas hidroeléctricas, hasta ahora intactas, y de campos de petro-
leo. Los efectos de estos nuevos hechos sobre la situacion
comercial, son ya aparentes, como se verd mas abajo; sus ma-
‘nifestaciones mas importantes recaen sobre las posiciones rela-
tivas de los competidores que ahora estin tratando de conse-
guir o retener sus estribos en aquellos mercados. Estas posi-
-ciones estaran determinadas principalmente por la agilidad y
los recursos desplegados por los comerciantes rivales en anti-.
cipar y hacer frente a estos cambios fundamentales en la m-
dustria de Sud América.

Obviamente, la Gran Bretafia es la mas formidable de nues-
tros competidores y por consiguiente, tienen mucho significado
sobre su comercio los efectos, de cualquier transformacion, -
actual o potencial de la industria en las Reptiblicas del Sud.
La historia reciente de su importante comercio de carbén con
Chile, ilustra este punto. El cambio ocurrido en la mdustma
de los nitratos, que antes quemaba carbén y ahora consume pe-
tréleo, ha reducido mucho y eliminarad practicamente la impor -
tacién en Chile del articulo que por muchos afios antes de la
guerra, habia .constituido no menos de 30 % y frecuente-
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LAY
mente mas de 40 % de la exportacion br1tan1ca total a ese

lpa:s El cuadro I muestra la disminucién de las 1mportac1ones

@HQDRO.I.—-IM‘PORTAC.IO,N.E’S CHILENAS DE CARBON I19I3-20

(Miles de ‘toneladas métricas)

Pojses de origen | 1913 | 1014 | 1015 | 1016 | 1017 | 1918 | 1910 [ Jo20

Ingloterra . . .| 924 527) 200 | 163 | 72| 9| 7| 6

s{ados Unidos. 99| 143| 51| 165 | 288 800 | 94| 360
Austraba ., 457 517| 155 4 45 — R A
Otros . 59| 69 2 4 L - — —

| 1.540] 1.527] 411 407| 406 | — | — —

() No disponibles. Las cifras inglesas y americanas para 1920
son aproximaciones basadas sobre los totales de 10 meses, Enero-.
@ctubre

chilenas de carbon desde 1913 y la adquisiciéon de una parte
el comercio britanico por los Estados Unidos. La interrup-
cion- de la navegacién durante la guerra tuvo indudablemente
.alguna influencia sobre este comercio, pero, después de la eli-
minacion.de la flota de Von Spee, la escasez de tonelaje en la
costa occidental no fué tan seria como en las otras aguas sud-
americanas, a causa de los esfuerzos hechos por los Aliados
durante la dltima mitad de la guerra para proveer amplio to-
nelaje para .el transporte de los nitratos del Norte de Chile.
En el cuadro II la substitucién del carbon por petréleo desde

€uapro IT.—IMPORTACIONES CHILENAS.DE PETROLEO CRUDO
1913 - 17

(Miles de toneladas métricas)

Paises da origen. . 1913 1914 1915 1916 ¢ 1917 .

" Esfados Unidos. . .| 819 3714 | 24 587 982
Peri. . . . - . . . 82 185 3 118 52
Méjico. . . . . .. — B 54 | 422
@tros. . . . . .. : _— — - — : 3
1 402 509 | 839 755 | 760

Nota—Las cifras amerlcanas para los .afios: 1918 - 20 denotan un
.aumento. de las. exportacnoqes de petrélep. refinado para Chile de
30 879 655 gals en 1018 a 58.379.965 en 1920.
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1913, se vé claramente. Otro factor en la situacidon .del.combus-
tible en Chile, es el reciente estimulo de los proyectos hidro-
«eléctricos, .del cual son una prueba :los planes de electrificacion
de una parte importante de los ‘ferrocarriles del Estado. Ade-
mas, la terminacién de la presente estrechez financiera, traera
la inauguracion por-lo menos.de dos de las empresas de este.tipo
.en conexion con trabajos de irrigaciéon. La situacién en la Ar-
.gentina, Uruguay y Brasil, es similar a la .de Chile, en lo.que
«congierne a las pérdidas del comercio .inglés del carbon .y a‘l_au
.ganancias ,del norteamericano (Cuadro IIT). '

' La competencia de la fuerza hidroeléctrica también afecta-
14 el comercio de .carbon en la costa este, especialmerite en el
Brasil, en donde centros industriales como Rio de Janeiro v
Sao Paulo, han cambiado, dentro de los diez dltimos afios, su
consumo .de carbén por el de hulla blanca, Como en Chile,

Cuapro III.—EXPORTAGION, DE .CARBON
(Miles .de toneladas)

DARA DEL REINO UNIDO | DE LOS ESTADOS UNIDOS

; 41909'.13_.[ 1919 l 1920 1910-14.1 1919 [ 1920
Argentina. . . . . .| 3.129. 6394 270 78 483.] 1.800
Brasil. . . . . . .| 1.604° 189 160 185 634" 960
Uruguay. . . . . . 895 185 125 21 - 195 276
5.628 | 1.013| 555 | 284° | 1.312°| 8.036

(’) Promedio anual—En el caso de. los Estados Unidos, las ci-
fras para 1910-14 estin basadas en los wafios fiscales que terminan en
Junio 30. Los afios 1919 y 1920 son calendarios; los datos para el l-
timo .estan calculados a base de los diez meses Enero-Octubre.

rapidamente sus importaciones ,de petroleo, .especialmente .de
‘Méjico. Las importaciones brasilefias .de petrdleo combustible
suben de:61.465 toneladas métricas en 1915 a 161.423 tonela-
das-en 1919. Las cifras argentinas respecto este articulo han
.sido reclasificadas durante la guerra, de manera que no puede
‘hacerse una.comparacioén aproximada con las importaciones re-
.cientes de la Argentina, pero alguna idea de la razén de cre-
cimiento.de.su consumo de petrdleo.crudo,-la,da el-hecho de que
‘las .importaciones de este combustible de los. Estados Unidos
aumentaron.51 % de 1918 a 1920. Y como en el futuro inme-
.diato.se abriran los ricos.campos de petréleo -a lo . largo de:la

o
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falda oriental de los Andes, las importaciones de”estos palsea
sufriran’ modificaciones posteriores.

El comercio britanico de carbén con Sud América fué una
de las primeras cosas sacrificadas al llevar a cabo, la Gran Bre-
tafia, su programa de violentas reducciones- de su comercio du-
rante la guerra. Entonces, los exportadores -americanos-toma-
ron la delantera en este trafico; pero debe hacerse notar que
antes de empezar la guerra, ya estaban haciendo camino en la
Argentina, el mas grande de los mercados sudamericanos de
combustibles. También debe hacerse notar que, aunque este
comercio constituia uno de los dos o tres renglones mas im-
portantes del comercio britinico de anteguerra con Sud Amé-
rica, .no ha habido ningiin esfuerzo efectivo de parte de los
exportadores britanicos de carbén durante los dos tltimos afios,
para reconquistar la supremacia perdida. La explicaciéon es-
triba principalmente en las dificultades obreras en la industria
en Gales, lo que justifica, en parte, el mas alto costo del carbdn
Cardiff, f. o. b. en comparacién con los costos americanos..

Por lo tanto, los rasgos significativos de esta situacién de
.competencia en este- importante comercio son, que la Gran Bre-
tafia ha perdido el control de un trafico que ha sido considerado
especialmente como un trafico pagador de fletes (freight payer)
para otros cargamentos mas costosos; y que la demanda sud-
americana de combustible, estd sufriendo importantes transfor-
maciones que afectaran todas las importaciones en este rubro,
asi como en muchos otros renglones. de art1culos que han sido
v son embarcados en lastre.

El comercio de carbén y posiblemente el de ciertas ca-
tegorias de articulos de metal, tal como el de hojalata, son los
unicos campos importantes en que la guerra trajo consigo una
clara transferencia de supremacia, del Reino Unido a los Fs-
tados Unidos, en los mercados del sud; y atn en esos articulos,
una competencia aspera entre los dos rivales, estaba ya en evi-
-dencia antes de 1913, de manera que la guerra acentud, pero no
causo este cambio. Practicamente en todos los otros articulos
la Gran Bretafia fué apta, sin embargo, para conservar su posi-
cién dominante durante la guerra — como sucedid respecto de
los articulos de algodén — o, si se vi6 compelida a abandonar
el campo, su lugar quedd simplemente vacante y todavia espera
su vuelta. En otros términos, en lo que concierne a la compe-
‘tencia de Norte América con la Gran Bretafia, los exportadores

- americanos se aprovecharon de la eliminacién Britinica durante
°
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la guerra, en el trafico de solo un articulo de importancia, a
saber el carbén. En otro comercio capital, el de hierro y ace-
ro, la Gran Bretafia perdi6 y Norte América gand, pero no por
una clara trau.rerencia de una a la otra como ocurrié en
€l comercio de carbén. En parte, la supremacia americana, como
se vera mas adelante, fué ganada a expensas de Alemania. El
cuddro IV muestra el estado britanico y el americano:

CUADRO IV. ———EXPORTACIONES DE HIERRO Y ACERO
A SUD AMERICA (1)

(Promedio anual en miles de tonéladas)

t' 1920
1913 1919
|(primer trim.)
Reino Unido . . . 27.5 3.5 7.5
. Estados' Unidos. 22.8 43 4 44 4

(1) Del “London Times Trade Supplement”, Seccibn Hierro y
Acero, Julio 31 de 1920 compilado por M. S. Brikett.

Los datos subsiguientes para los ultimos meses de 1920,
confirman la impresion, dada en el cuadro de arriba, que es
probable que el recobro por la Gran Bretafia de este importan- -
te comercio, sea un proceso muy lento.

De hecho, si omitimos €l carbdn, la hojalata y otros pro-
ductos de hierro y acero de menor cuantia, practicamente, todas
las ganancias hechas por los Estados Unidos en los mercados
sudemericanos desde 1914, fueron conseguidas, no a expensas
‘de los exportadores britanicos, sino de una o mas de las fuen-
tes siguientes: (1) exportaciones recién creadas y hasta enton-
ces no conocidas extensivamente en Sud América (automdviles,
peliculas de cinematografo, utiles de oficina, equipos para indus-
trias nacidas durante la guerra, etc.); (2) extension de traficos
previamente dominados por los FEstados Unidos (maquinarias
agricolas, productos de petrdleo; aparatos patentados, como ma-
quinas de escribir, etc:) (3), articulos comerciados antes por
los competidores de la Furopa Continental, especialmente Aus-
tria, Italia, Bélgica, y Alemania. Algunas ilustraciones de esto
se ven en el cuidro V que ofrece datos del comercio, durante
la guerra, del mercado de importacién mas grande de Sud Amé-
tica, a saber la Argentina.

- El cuadro V, representa la situacién de lo que tal vez sea
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CuaDRO V.—IMPORTACIONES DE LA ARGENTINA, IQI3 Y IQI7

HMiles de toneladas métricas

Arroz Azicar Papel de Medias Plomo
- X en barras y
D.E limpio a refinada b imprenta ¢ | de algodén d hojas e
1913 ‘ 1017 | 1013 ' 1917 | 1013 } 1917 | 1013 l 1017 | 1013 I 1017
Reino Unido g. .| 4. 7$ 6l — ‘ — | - \ — | .016} .011 2.07‘ .84
Estados Unidos. . 16.5 — 178.2111.0121.5!.001! .416! .16l .93
Alemania . . . . —~ — 15.7\ — 10.6‘ — '667‘ — ,201 =
Francia. . . . .| — | — | 8.2 .2| —| —| —| — | .87 —
Acero Rufzdas Planchas Mercaderias Hierro
en barras 3 de hierro y en lingofes y-
DE hojas £ ejes de acero Electro-Plata en hojas
1013 | 1017 | 1913 | 1017 | 1013 ‘ 1917 | 1913 ( 1017 | 1913 | 1917
Réino Unido. . . |5.67] .78/10.8] .07 5.0 — .02) .01 .02 —
Estados. Unidos. . | .20/1.02} 4.0 — ! 2.8 — 1 .01l .06/ ,01} .03
Alemania . . . . 58‘ s — 3.31 .03 .19‘ ) los] =
Francia. . . . .{ — | — | — ! — 1 — - .04 .01 — | —

g9

Las importaciones de Italia bajaron de 21.4 a 2. y las de Holanda
de 10.8 a cero, mientras que las importaciones del Brasil, aumen-
taron de cero a 10.7 mil toneladas métricas y las del Japén de o
a 5.6 mil toneladas entre 1913 y 1917.

Las importaciones de Austria-Hungria bajaron de 28.6 a cero,
mientras que las del Uruguay subieron de cero a 13.4 mil tone-
ladas.

Las importaciones de Noruega y Suecia ba]aron de 8.5 a 7.2 mil
toneladas.

TLas importaciones de Espafia aumentaron de .019 a .219 mil to-
neladas.

Las importaciones de Espafia bajaron de 5.35 a 3.88 y de Suecia

de 27 a 10 mil tonedalas.

Las importaciones de Espafia ba;aron de .28 mil toneladas en 1913
a ‘cero en 1Q17. .
Incluyendo las posesiones britanicas en el caso del arroz limpio.

el mercado mas lucrativo de Sud América y ciertamente, en el
que se hace sentir mas la competencia. En cada uno de los tra-
ficos indicados el predominio americano fué tomado a costas de
algtin competidorcontinental. De Italia-y Holanda, adquirimos
el comercio de arroz, aunque los progresos del Brasil en este
trafico indican que la costa del este pronto sera suplida por este
pais. Austria y Alemania, fueron desplazadas en el trafico del
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azficar refinada, aunque aqui también, estamos siendo estorbados.
por la rapida expansién de la industria del azticar de la Argenti--
na.y sus vecinos. Los exportadores americanos suplantaron a
los alemanes en el caso del papel de imprenta y de las medias de-
algodén, como también en otros articulos que aqui no se men-
cionan, tales como papel para escribir, alambre, artefactos eléc--

tricos y articulos de algoddn estampados y tefiidos. En ninguno

de estos traficos, hubo considerables incursiones de los Estados:
Unidos en las zonas comerciales britinicas y en el caso del im-

portante comercio de metales en que la Gran Bretafia perdio,

las ganancias americanas fueron en una proporciéon mucho mas. .
pequeila que las pérdidas britanicas y se efectuaron evidente-

mente a las expensas de los competidores continentales. De he-

cho, en lo que concierne a las importaciones argentinas, hay sélo-
un caso claro de transferencia de predominio del Reino Unido

a los Estados Unidos, a saber en las importaciones de hojalata,.
respecto a las cuales, la tarea de suplir los frigorificos argentino-

norteamericanos en su trabajo durante la guerra, fué tomada.
por los exportadores americanos; y en vista de la presente soli-

dez de esta industria en los Estados Unidos, es improbable que-
este comercio vuelva a cambiar de manos. Hay otros dos cam-

pos de competencia en los mercados argentinos en que el Reino

Unido ha perdido terreno y los Estados Unidos han ganado-
durante los afios 1913 - 1918, a saber, el de alambre de puas

y el de plomo en barras y en hojas. En ambos, sin embargo,
las ganancias americanas fueron casi todas a expensas de

Alemania en el primer caso, y de Espafia en el altimo mas.
que a costas de la Gran Bretafa.

Ademas, debe tenerse presente que los mercados para
varios articulos importantes en los cuales la Gran Bretafia.
era incapaz, por razones debidas a la guerra, de mantener su
corriente de exportaciones, simplemente fueron dejados in-
tactos durante el periodo de guerra y ninguna tentativa se hizo-
por los Estados Unidos para aprovecharse de la situacién..
Fsto sucedié especialmente en los paises méis grandes, en el
renglén de suministros para ferrocarriles y material rodante,
'y de equipos eléctricos para servicios publicos, en los que los-
exportadores americanos hicieron algunos avances pero no
suficientes para llenar la deficiencia dejada por la eliminacidn:
del Reino Unido y de Alemania. En este comercio, las gran-
des inversiones de capital britinico en la Argentina, que as--
cienden a mas de 5.500.000.000 (ddl.), ejercerAn una poderosa.
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influencia en lo futuro como la tuvieron en lo pasado. El
“Board of Trade” Britdnico estimé recientemente que para.
1920 las exportaciones invisibles de la Gran Bretafia sumaban,
a lo menos 640.000.000 Libras Esterlinas, y que gran parte
de ellas tomé direcciéon a Sud América en conexidén con las
* inversiones, navegacion, seguros y otros servicios que afectan
tan vitalmente la distribucién de las exportaciones. Aunque
.en este campo las inversiones americanas han estado creciendo
" rapidamente, es dudoso, que lleguen a mas de un quinto del
total britanico. Por consiguiente, los exportadores americanos
no han sido capaces de abrirse un camino considerable en el
.comercio de una cantidad de articulos que han sido siempre
la especialidad de los britanicos, tales como, bolsas de yute,
‘malta y otros suministros para la fabricacién de cerveza y ar-
ticulos de lana, para todos los cuales hay una gran demanda
‘en Sud América y por lo consiguiente una oportunidad sin
-obstaculos, para la renovacion del comercio britanico.

También debe notarse, que en varios articulos, el comer-
.cio de los dos grandes competidores declin en Sud América
“durante el periodo de guerra. Por ejemplo, en un renglén
de tanta competencia como en el del calzado, los embarques
americanos para el Rio de la Plata y Chile, al fin de la guerra
fueron alrededor de un tercio de las cantidades' exportadas
-en I19I3, mientras que las exportaciones britanicas del mismo
.articulo, se redujeron a la quinta parte de sus proporciones de
anteguerra. Ambos paises sufrieron en casi las mismas pro-
porciones en el caso de las exportaciones de muebles y hasta
.cierto punto, en lo que concierne a los paises del Rio de la
Plata, en el caso de los rieles de acero y del hierro forjado.
Puede ser interesante notar que en dos ejemplos importantes,
la guerra trajo consigo una seria interrupcién de las expor-
‘taciones de especialidades americanas para Sud América, a
saber aceite de semilla de algodén y maquinas de coser, en
ambas de las que nuestro comercio en esta regiéon ha continua-
-do declinando durante los afios siguientes al armisticio.

Sin embargo, en contraste con el comercio de los articu-
los arriba sefialados, el trafico de articulos de algodén, que
normalmente ha sido el item de més importancia en la ma-
yoria de los paises sudamericanos y, durante mucho tiem-
po, la principal mercancia del comercio de. exportacion
‘britanico, se volvié el objeto de la atenciéon especial de los
«comerciantes britdnicos y de su gobierno durante la guerra.



ESTADO DE L\ COMPET. EN EIL COMERCIO SUDAMERICANO 363

No se escatimé esfuerzos para sostener las elevadas cifras
de exportacién en este comercio vital, y hasta donde este ob-
jeto fué alcanzado, se evidencia en el cuadro VI. El descenso

Cuapro VI. — EXPORTACIONES DE ARTICUIOS DE ALGODON
prr, RErno UNpo '

(Millones de Yardas)

DESTINQ ,I 1913 1915 1916 1917 1918 1919 1920
Argentina . . . . . .| 199.1] 121.7 195 7| 172.5] 183.0| 107.7| 166.2
Bolvia . . . . . . . 5 8 1.8 3.3 6.9, 11.4] — —_
Brasil . . . ... . .| 96.5 38.1] 66.4/ 58.3] 52.0/ 82.1 40.8
Chile. . . . . . .. 61.7) 28.7/ 71.6/ 60.1] 58.8] 21.0] 28.8
Colombia y Panama. .| 79.8| 42.6] 62.1| 44.5 28.8| 80.1| 60.6
Eeuador. 16.5| 19.4/ 13.6{ 17.8] 7.4 — —
Perd . ce .. .].28.8 10,8/ 15.83; 22.1 177 7.7 188
Uruguay. . . . . . .| 388.1} 17.8/ 381.2| 31.6] 29.8) 16.0| 18.6
Venezuela . . . c84.7 25,00 40.2| 40.9/ 86.8! 31.7) 39.0

(’) No disponible. — Los datos para 1920 han sido calculados

a base de los datos para los diez meses, Enero-Octubre.

brusco de 1919, no estuvo de ninguna manera confinado al co-.
meércio britanico, sino que fué debido generalmente a la absten-
cién de comprar ; y los embarques para 1920 prometen un pronto
retorno a las cifras de ante-guerra. Por lo consiguiente, al
fin de la guerra como en 1913, los exportadores britinicos,
continuaron teniendo alrededor del mismo porcentaje de este tra-
fico en los méis grandes mercados de Sud América. Por ejemplo,
en la Argentina el Reino Unido suministraba el 47 % de todos
los articulos de algodén importados en 1913.y 53 % en 1918;
en el Uruguay las proporciones de las importaciones britani-
cas para el mismo afio, fueron 59 y 57,6 % respectivamente,
mientras que en el Perti, la parte de los britanicos en este
articulo, se mantuvo constante durante la guerra en la cifra
de 55 %.

~ Sin embargo en los pequefios mercados de Venezuela,
Colombia y Fcuador, los exportadores americanos de textiles,
se abrieron camino rapidamente durante la guerra, como se
demuestra en el cuadro de abajo, y en 1918 ya tomaron casi
la totalidad de este comercio. Estin tan atrinc¢herados allj,
que aun no es probable que la ventaja temporaria del cambio
britanico, ponga en peligro su posicién. A través .del conti-
nente Sud, el ccmercio americano de textiles de algodén, hizo
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algunas ganancias a expensas de Italia, Suiza, Espafia y Ale-
mania. Este fué particularmente el caso de la Argentina, en
" que nuestra participacion en este trafico subié de 0.9 % en
1913 a 18 % en 1918, y en el Uruguay, en que el aumento fué
de 0.6 % a 10 % -en el mismo periodo. Estas mejoras en la
posicién relativa del comercio americano, evidentemente no
fueron ganadas a expensas del Reino Unido, ni resultaron en
un considerable mejoramiento del total general de las expor-
taciones americanas a los paises en cuestiéon. El contraste entre
la fuerza de los exportadores americanos de textiles en las
reptiblicas del Norte y sus pérdidas presentes en los mucho
‘mas grandes mercados del Sud se nota en el Cuadro VII.
Con la base de los hechos arriba establecidos, se puede
concluir que el comercio Britanico en la América Lati-.
na, de ninguna manera estd en malas condiciones, aun-
que no hay miras de que recobre el primer lugar. De hecho,
debe recordarse a los que sugieren la probabilidad de su vuel-
ta a la primacia en este comercio, que ya ocupaba, antes de la
guerra, el segundo lugar, después de los FEstados Unidos. En
1913 cerca del 25 % de las importaciones de la América Latina,
vinieron de los Estados Unidos mientras que el 23,7 %, fué
suministrada por el Reino Unido, y el 16,5 % por Alemania.

Cuapro VII — EXPORTACIONES DE ART{CULOS DE ALGODON
: pE Los Esrapos Unmos (*)

{Millones de yardas; aiios fiscales que terminan en Junio 30)

DESTINO 1918 1919 1920
Argentina . . . . . 49.1 53.9 27.8
Brasil. . . . . . . 13.5 14.1 9.7
Colombia . . 11.0 10.8 97.7
Chile . . . 31.5 25.2 16.2
Venezuela . . 3.0 2.4 23.2
Resto de Sud Amenca 28.3 22.2 56.4

(’) Las cifras del Brasil omiten los articulos no blanqueados;
as de Colombia omiten los articulos tefiidos en la pieza; y las de Ve-
nezuela omiten los articulos blanqueados e impresos.

Desde el final de la guerra, la proporciéon proveniente de los
Estados Unidos ha pasado méis alld del 60 %, mientras que
la participacién britanica ha bajado alrededor del 14 %.

La prontitud del retorno britdnico en gran escala a los
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mercados latino americanos, estd condicionada por la rapidez
con que tome lugar la rehabilitacién industrial en Inglaterra,
materia que, por razones obvias, no puede considerarse en
este articulo. Ademas, debe notarse que el interés britanico
en el comercio transocéanico, se ha trasladado en una exten-
sién considerable, de los paises latino americanos, a la Europa
continental. -

El cuadro VIII, demuestra claramente la transf¢rencia
de las energias de exportacién britanicas de la América Lati,
na, y otros mercados distantes, a Furopa, durante el periodo
de guerra. Sin embargo, el afio pasado, la Gran Bretafia ha
presentado signos de restauracién en la distribucién de ante
guerra del comercio exterior. Es de creer que para el verano
de 1921, la fase latino americana de la campafia britanica
de exportacion, reciba su participacién normal, en los inte-
reses comerciales britanicos de anteguerra. Entonces las Re-
ptblicas del Sud comprarian casi tanto de mercaderias ingle-
sas como lo que exportasen los Estados Unidos y el Canada
juntos.

Sin embargo cuando llegue este tiempo, nc es probable
que los totales de las exportaciones americanas sufran seria-
mente, aunque el amplio margen presente entre los porcentajes
de las importaciones latino americanas suplidas por los dos
paises, indudablemente, se reduciri. No se han perjudicado
seriamente, las dos grandes ventajas que los exportadores bri-
tinicos gozaban en Sud América antes de la guerra. Primero,
las inversiones britanicas, todavia predominan mucho, y en
lo que concierne a Sud América, probablemente continuara
siendo asi por mucho tiempo. Segundo, las diferencias eco-

Cuapro VIII—PoORCENTAJE DE LA DISTRIBUCION POR DESTINOS
DE LAS ExporracioNrs TorarLrs per, REiNo Unipo

1919 (por frimestre) 1?20

DESTINO - | 1013 por frimestre

10 | 2 ‘ 30 ‘ 40 10 2
Europa Confinental . . | 38.56 | 55.28 | 64.74 162.54 | 57.88 | 51.7 | 42.94
Oriente Medio y Este. |24.18)16.25|14.81|15.95/19.80(20." | 25,41

Australasia é Islas Pa-

cificas. . . . . . . ! 869] 6.09, 5.16| 8.75! 8.75| 4 5| 6.04
ica. .« . . .. 6.98] 7.85| 5.13| 4.46| 4.98] 6.835| 6.86
nadd. . . . . . . 4.70| 2.26| 1.69| 1.84| 2.46| 2.65| 4.05
- ados Unidos . . .. | 5.B8| 8.40| 2.93|4.88} 5,14} 7.09| v.24
+ ' mérica Latina. . . . |11.811 &.87] 5.99| 6.58| 6.49| 7.45| 8.36
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nomicas fundamentales entre el Reino Unido por una parte,
y las republicas latino americanas por la otra, aseguran la
continuacién de un importante trafico doble, que reduce el
comercio extérior a sus mas simples aspectos, a saber, un
.cambio de mercaderias, y consigue para el exportador, costos
muy reducidos en los transportes. Desde la guerra se evidencié
la posesién de ambas ventajas por los intereses comerciales
americanos en S. A., perc en una escala mucho mas mode-
rada que en el caso de sus competidores britnicos. ILas in-
versiones americanas aumentan notablemente en Chile, Bo-
livia, Brasil y Colombia. En tanto la similaridad entre los
productos de las zonas templadas de Sud América y de los
Estados Unidos pueda :mpedir el desarrollo de un trafico
doble extensivo,.no se ha perdido de vista la posible solucidén
de. esta dificultad por varias rutas triangulares de navegacion.

Otra ventaja, antes exclusivamente britanica, pero ahora
gozada en limitada extensiéon por los FEstados Unidos, es el
desarrollo de nuestro trafico de reexportacion de productos
sud americanos, tales como el maiz, carne seca destinada para
los puertos de las Caribes y de Centro América, y de extracto
de caseina y de quebracho para la Europa Norte. El estable-
cimiento de zonas de puertos libres a lo largo de nuestra costa
maritima, indudablemente, estimulara considerablemente este
trafico.

Ademas el crecimiento de nuestra poblacién y la usur-
pacion del terreno de la agricultura por las manufacturas del
_bestg medio, han empezado a afectar el caracter de nuestras
importaciones de Sud América. En 1919, cerca de $ 2.000.000
(délares) de trigo argentino se importaba anualmente por
los Estados Unidos y en 1920 los primeros embarques comen-
zaron a llegar de este mismo pais que por algin tiempo ha
estado enviando embarques de carne, queso, manteca y hue-
vos. Otra transformacién importante en nuestro comercio de
importacién de materias primas sud americanas que concier-
ne directamente  a nuestra capacidad para.competir con los
britanicos, ha sido el cambio de ruta de muchas exportaciones.
sud americanas por lineas méas directas que las seguidas antes
de 1914. Las gangas de estafio de Bolivia, el extracto de que-
bracho y los cueros de la Argentina, las pieles y la goma del
Brasil, las lanas del Rio de la Plata y varios colorantes y dro-
gas tropicales que en otros tiempos nos venian por medio de
Europa, donde servian de base para largos créditos de expor-
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tacién, ahora, son embarcados directamente para los Estados.
Unidos. Este cambio ha afectado particularmente la fuerza
de Londres como centro financiero del comercio exterior y de-
reexportacion en el comercio Sudamericano.

" Cualquier tentativa para predecir el caracter y la rapidez
de la vuelta de Alemania a los mercados Sudamericanos, ne-
cesariamente tiene que ser conjetural. -Los exportadores ame-
ricanos y otros han notado indicios de que ha comenzado- -
a reasumir su contacto con los mercados del sud, pero si
su retorno se efectuard sobre las mismas sendas de que fué-
desalojada tan subitamente en 19I4, es una pregunta que solo-
puede contestarse con aproximacién. Su participaciéon de ante-
guerra en el total de las importaciones sudamericanas fué de-
16.5 %, o sea solo los dos tercios de lo que correspondia a los
Estados Unidos. Estos Gltimos aumentaban rapidamente su por-
centaje, mientras que los dos principales competidores 'eu'ropeos,,
iban perdiendo terreno aceleradamente, siendo los intereses bri-
tanicos los que flaqueaban mas rapidamente que los alemanes.

El cuadro IX trae la distribucién del comercio alemén en:

Cuapro IX—-EXPORTACIONES ALEMANAS SUD AMERICA

(Millones de Ddlares)

DESTINO { 1911 1912 1913
|
Argentina. . . . . . | 60.8 56.9 63.2
Brasil. B | 45.8 47.5
Chile . . . . ... | 2038 26.6 23.2
Uruguay. . . . . . 7.8 9.1 8.5
Colombia.. . . . . | 2.6 3.5 4.2
PerG.. . . . . . . | 3.8 3.7 - 4.0
Bolivia,, . L 2.2 2.9 2.8
Venezuela. . . . 2.2 2.4 2.2
Ecuador . . 1.8 1.4 1.1
Paraguay. . . . 5 4 7
' 188.1 152.7 154 .4

S. A. Es evidente que parecia probable que la Argentina con--
tinuase por algtin tiempo como el principal ‘mercado sudame-
ricano de Alemania aunque el Brasil iba ganando sus favores
con més rapidez que cualquier otro campo importante. Un ras-
go. significativo es el hecho de que S. A. en conjunto estaba
perdiendo su fuerza relativa en proporcién a las actividades de-
exportacién de Alemania en otras regiones, pues los totales da--
dos arriba de las exportaciones para Sud América durante 1917,.
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1912 y 1913, eran, respectivamente, 7.I por ciento, 7 % vy
6.5 % de las exportaciones totales de Alemania en estos afios.
Otro punto digno de tenerse en cuenta es el hecho de la fuerte
concentracién del comercio aleman en los tres principales pai-
ses: sblo alrededor del 15 % de su total de exportaciones sud-
americanas, encontraba su fin en las siete menores republicas
del continente; y més del 40 % del total se dirigia a la Ar-
genina. Se ha estimado que de los $ 211.000 000 (dol) in-
vertidos en las casas comerciales alemanas en toda la América
Latina en 1913, cerca del 26 % estaba en la Argentina, monto
" igual al invertido en forma similar en el Brasil y Chile juntos.
Por consiguiente, es probable que las conexiones y espe-
ranzas del comercio aleman, hayan sobrevivido mas activamente
en la region del Rio de la Plata que en otros lugares de Sud
América y una pronta reasuncién del comercio con esta area,
seri el primer paso en el programa de Alemania respecto al
Comercio Sud-americano. '

Los detalles de su comercio de exportaciéon con los tres
principales mercados sudamericanos, como lo muestra el cua-
dro X también pueden ser de interés. Particularmente digno de
notarse, es el hecho de que la mayor parte de estas principa-
les exportaciones esta constituida por productos de hierro y
.de acero.” Por consiguiente, los cambios acaecidos en los re-
cursos de hierro y de carbéon de Alemania por el tratado de
Versalles, probablemente causaran una marcada alteracién en
el comercio sudamericano de este pais. De hecho, varios ob-
servadores imparciales, han comentado la calidad inferior de
los embarques de mercaderias de hierro y acero que han lle-
gado a los mercados del sud durante el afio pasado. Por lo
‘tanto parece muy dudosa la posibilidad de una -competencia
seria con sus rivales en este renglon particular, dentro de los
afios venideros.

La falta de conexiones cablegraficas con Sud América es
una de las desventajas mas graves con que los intereses co-
‘merciales alemanes tropiezan ahora. KEs tan probable q'ue los
obstaculice asi como los Estados Unidos estuvieron embara-
zados en su comercio con el Brasil o como el comercio japonés
se vé dificultado en Sud América. El cable alemin de Emden
-a Pernambuco por el Africa Occidental fué tendido en 1911
«como parte del programa del comercio alemin sudamericano
y hasta que sea devuelto a Alemania o un adecuado telégrafo
:sin hilos se establezca a manera de substituto, esta nacién ten-
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dra dificultades comerciales en el continente sud. Esta es pro-
bablemente una de las razones por las que el ntimero de co-
‘municaciones inalambricas en Alemania ha aumentado de 27,
en Junio de 1919, a mas de 60 en el verano de 1920. Pero si
el éxito de esta operaciéon de telégrafo sin hilos sobre tan
grandes distancias es ininterrumpido, falta demostrar el im-
portante trafico comercial; su desenvolvimiento requerira al-
gunos afios de trabajo cuidadoso, especialmente con las- esta-
-ciones sudamericanas.

Cuapro X—FEXPORTACIONES ALEMANAS A LA ARGENTINA,
Brasir, vy CHILE '

(Millones de -Délares)

. A la Argenttna Al Brasil A Chile
PRINCIPALES ARTICULOS

1911\1912) 1013 | 1011 | 1912'1913 1011 | 1012 | 1013

|
|
|

Barras de hierro maleable .
Tejidos de algodén .

Medias de algodén

Tejidos de lana. . . . . . .
Articulos de hierro maleable. .
Rieles para ferrocarril .
Cables eléctricos . S
Locomotoras y Tenders. . . .| 1
Alambre de hierro galvanizado | 1.
Autombviles .
Armas pequefias . . . . . .| —
‘Cemento . . . . . . . . .| — T | I
Azicar refinada. . . . . .. — .8 1) .6

60.8(56.9(63.2/36.1|45.847.5{20.3|26.6/23.2
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Ademas, es bueno considerar, que la posicion de ante- .

guera del sistema.bancario alemin en S. América, sera modi-
ficada por la pérdida de los muy considerables negocios norte-
americanos que antes manejaba. Kl establecimiento de mas
de 100 sucursales de bancos americanos en la América Latina
desde 1913, dispensa a nuestros exportadores de la neecsidad
de confiar sus documentos en las manos de los agentes y aso-
ciados de sus competidores.

Talvez, la faz mas caracteristica de la campafia comer-
<ial alemana en Sud América antes de la guerra fué el des-
arrollo de cadenas de agenecias que se especializaron en el ma-
nejo del comercio norteamericano. Mucho de lo que se lla-
‘maba comercio “alemin”. estaba constituido por mercaderias
americanas y gran parte de la inmerecida reputacién de los

P
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alemanes como principales comerciantes en muchos mercados
de Sud América, se habia construido scbre la base del comercio
americano disfrazado.

Durante los seis afios que pasaron, mucho se ha hecho
para iluminar y ayudar a los exportadores norteamericanos en
la seleccién de sus representantes. El numero de las agencias
y sucursales americanas ha venido aumentando en proporcio-
nes sorprendentes, como se colige del establecimiento de doce
0 méas camaras de comercio americanas, ai Sudl, e los Estados
Unidos dentro de los dos aflos pasados. ‘ '

Es probable, por consiguiente, que los alemanes encuen-
tren que sus servicios como agentes ultramarinos no sean mas
tan indispensables comc lo fueron antes de 1914.

Un factor serio con referencia a las conexiones comer-
ciales alemanas con Sud América es el reajustamiento mun-
dial de las vias de transporte de las materias primas. Como.
se indicd arriba, muchos de los articulos de la América La-
tina, por ejemplc quebracho, cueros, pieles y drogas — que
antes eran embarcados a Inglaterra y Alemania para reex-
portacién, ahora, son enviadas directamente a los Estados
Unidos. Los mercados de Alemania para otros materiales sud-
americanos también han sido muy alterados desde 1914, por
el desarrollo durante la guerra de la manufactura de tinturas.
de anilina, nitrato sintéticc y otros productos quimicos. De
hecho, este pais nunca ha sido gran consumidor de materias.
primas ‘de la América Latina, exceptuando el café y el cacao,
y las transformaciones arriba notadas, junto con la severa
.disminucién del poder de compra del marco, significardn que,
por algunos afios venideros, las valiosas relaciones de crédito.
asociadas a las importaciones de Sud América, no serin pro-
vechosas para los exportadores alemanes.

Otra debilidad de Alemania en Sud América comercial
descansa en el hecho de que, comparada con el Reino Unido-
o los Estados Unidos, solo tiene una pequefia cantidad de ca-
pitales invertidos en aquellas empresas sudamericanas que in-
fluencian directamente el curso del comercio de exportacién
a saber: servicios de utilidad ptiblica, minas, propiedades agri-
colas y establecimientos comerciales. Antes de la guerra, sus.
‘inversiones totales en las veinte repfiblicas Latino Americanas
no excedian de $ 700.000.000 (dol), de cuya cantidad, menos
de $ 170.000.000 estaban invertidos en servicios publicos
(mas de 70 % de esta suma, en la Argentina), $ 200.000.000
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en establecimientos comerciales, $ 33.000:000 en minas y
propiedades. agricolas y el resto en titulos publicos. Las me-
didas de guerra de los gobiernos aliados, hostilizaron Ilos.
$ 203.000.000 representados por servicios publicos, minas y
tenencias agricolas, de manera que hoy una gran parte de esta
suma ha sido retirada. Las “listas negras” anglo-americanas,
abrieron algunas brechas en los pequefios establecimientos co-
merciales, pero en lo principal, las organizaciones comercia-
les alemanas en la América Latina, no parecen haber sido da-
fiadas seriamente por la guerra. De hecho, el bloqueo aliado,.
impidi6 la partida del capital y el personal aleman de Sud
América, y estos elementos, en muchos casos, estaban ligados.
a empresas locales, privadas y ptiblicas, y permitié6 a los ale-
manes un asidero de gran valor en.la explotaciéon de industrias
nativas aparecidas durante la guerra en las rephblicas de!
Sud. ‘ .

En lo presente, la. gran ventaja del cambio bajo cel marco
se capitaliza hasta el limite por los alemanes en los mercados
del Sud, especialmente en la puja de aquellos contratos del.
gobierno en los que no se requiere una entrega pronta. FEn
este terreno, estin dando que hacer a los exportadores ame
ricanos de locomotoras, equipos para las obras de los puertos
y-materiales de construccién. Contrariamente a las esperanzas
generales, no son obstaculizados seriamente por la. falta de
facildades de’la navegacién. Los.buques escandinavos estan
disponibles para asistirlos en cualquier cantidad deseada, tal
como ellos lo hacian en los puertos norteamericanos, antes de
la guerra, para llevar nuestro creciente comercio de exporta-
cién con Sud América. Durante los altimos meses de 1920, los
cargamentos alemanes fueron llegando-a los puertos del Rio.
de-la Plata, en barcos escandinavos y holandeses en la: propor-
cién de uno o dos por semana. En lo que concierne al sumi-
nistro de mercaderias, los alemanes estan recurriendo aparen-
temente a las mercaderias suecas, danesas, suizas y ocasional-
‘mente a las mercaderias americanas como substitutos, para
traficarlas . hasta que su propia organizacién industrial haya
sido rehabilitada. Son mas circunspectos en lo concerniente a
los créditos a largo plazo que lo que fueron antes de la gue-
rra y evidentemente han recordado las severas lecciones de la
crisis de 1912-13 cuando muchas casas alemanas perdieron
fuertes sumas en obligaciones a largo. término. La tan anun-
ciada inmigraciéon en gan escala de colonos alemanes a Sud.
América ,ain no ha. aparecido, aunque algunos grupos. de ar-
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‘tesanos calificados de las provincias catélicas del Rhin y de
Baviera, han venido como una de las fases de una campafia
oficial cuidadosamente pleaneada para ligar las empresas y el
método alemanes con el nuevo desarrollo industrial de Sud.
América, movimiento que los exportadores americanos harian
bien en vigilar. ‘

Al lado de las actividades de estos dos rivales europeos.
no hay .perspectivas de un serio problema de competencia para
los comerciantes norteamericanos en Sud América. El comer-
cio y las posibilidades comerciales de los japoneses en esta re-
gion han sido muy exagerados. Han causado alguna ansiedad
las noticias que las exportaciones japonesas a la América
Latina han aumentado en un 600 % durante la guerra, y que
las sucursales bancarias japonesas, las inversiones, las colonias.
agricolas y los vapores estaban apareciendo alli. Pero los ex-
portadores norteamericanos, pueden encontrar consuelo en el
hecho que el total del comercio japonés de exportacion a
todas las regiones al sur de los Estados Unidos en 1919 fué
de alrededor de $ 12.000.000 o algunos millones menos que
las exportaciones americanas a la Republica de Haiti en ese
afio. Ademas, los informes preliminares para 1920, indican un
franco descenso en las cifras japonesas. Los peligros de la.
competencia americana parecen entonces ser insignificantes,
especialmente en vista de las inadecuadas comunicaciones ca-
blegraficas, fletes oceanicos excesivos (doble del que pagan los.
norteamericanos, y los ingleses, a causa del largo recorrido en
pleno mar, sin puertos de escala), y por la exportacién de tales .
mercaderias como algodones y sedas baratas, juguetes y no-
vedades, que compiten con el comercio europeo mas bien que
con el americano. ) .

En lo que concierne a otros competidores menores, debe
hacerse notar que Italia, como el Reino Unido, ha trasladado
sus intereses, al menos por los tiempos que corren, de Sud
América a Europa. En 1913 sus dos principales mercados del
Sud, Argentina’y Brasil, tomaron cerca de 10 % de sus ex-
portaciones totales, mientras que en 1919, su participacién fué
de 3 %. Los aceites comestibles, el arroz y los textiles que
suministraba antes de la guerra, ahora estan siendo suminis-
trados por Estados Unidos o por el Brasil, que se ha vuelto
recietemente un-activo competidor nuestro en el comercio del
Rio de la Plata. El Canadd prepara planes para la explota-
cién de los mercados sudamericanos y ya se abrié un camino
considerable, gracias a la asistencia de los agentes de su go
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bierno, las lineas de vapores, y las sucursales del Royal Bank
of Canada. Sus exportaciones totales a Sud América en el
afio fiscal que termina en Marzo 31 de 1920 ascendieron a -
$ 14.601.539, cifra relat'vamente pequefia, pero, -distinta-
mente al comercio del Japdn, el del Canada crece rapidamente
y desde que sus principales exportaciones son automdviles, ma-
quinaria agricola, harina, papel de imprenta y madera, com-
petira mas directamente con el comercio americano. Debe no-
tarse, sin embargo, que grandes sumas de capital americano
estan invertidas en muchas fabricas canadienses envueltas en
este trafico. :

En conclusién, dos puntos deben ponerse en evidencia
como de importancia especial para los intereses comerciales
americanos respecto a la situacién de competencia en Sud Amé-
rica. En primer lugar, algunos de nuestros mas fuertes ren-
glones de exportacién, son susceptibles de sentir los efectos de
nuevos desarrollos industriales en cada uno de los paises sud-
americanos. Mal o bien, estas reptiblicas estan haciendo es-
fuerzos con tarifas, subsidios y concesiones para mantener las
diversas industrias que nacieron durante la guerra, y el
éxito de sus campafias es ya aparente en aquellos articulos
tales como botines, productos quimicos para la industria, co-
mestibles, vestidos, tejidos bastos de algodén y adn -cuerpos
de automoviles. Esta evolucién mo significara necesariamente
una disminucién de nuestro comercio total, sino un reajusta-
miento respecto otros renglones. Sélo en la Argentina, el ca-
pital invertido en otras empresas aumentd de 4.608.614.669
pesos moneda nacional (un peso, normalmente es. igual a
$ 0.4245) en 1914 a 5.984.461.291 pesos en 1919. El rasgo
més significativo de -esta ganancia es que la mayor parte de
ella fué forma”a con capital nativo, del que 669.000.000 de
pesos estan incluidos en los datos para 1914, y cerca de
2.000.000.000 en el total de 1919. Un desarrollo similar, en
menor escala, se ha estado efectuando no sélo en el Brasil v
Chile, sino también en cada una de las repablicas mas peque-
fias. Algunos exportadores americanos previsores, estin ya
ajustando sus actividades exportadoras para hacer frente a la
nueva situacién, ya sea cambiando el caracter de sus embar-
ques, de productos terminados por suministros, herramientas
y maquinaria, o estableciendo sucursales y asentando fibricas
en las principales capitales sucamericanas.

Finalmente, debe notarse que las condiciones presentes
acentfian mas que nunca la necesidad de que los exportadores
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norteamericanos piensen en nuestra capacidad importadora y-
nuestras posibilidades. Cuanto mas se considera este hecho,
“tanto mas pronto seran capaces de hacer frente a sus rivales
-europeos sobre bases iguales. Britanicos, alemanes y otros com-
petidores, han aprendido desde hace mucho .tiempo a vigilar
las condiciones de la produccion local en las varias republicas
.del sur en donde el comercio estacional (seasonal trading)
-constituye una parte muy vital de cualquier campafia de expor=
tacién cuidadosamente planeada. Casi todas las organizacio-
‘nes de exportaciéon prosperas de Europa, emprenden la tarea
- de asistir las industrias locales y de proveerlas de mercados
'y facilidades de reexportacién. La preminencia de Londres,
" Amsterdam y Hamburgo en el comercio sudamericano antes
-de la guerra fué debida en gran parte a la promocién de este
trafico doble, y la continuacién de la supremacia de los Esta-
-dos Unidos como nacién exportadora en el comercio sudame-
ricano dependerd, en una extensién considerable, de la apre-
ciacién de este principio por los exportadores norteamericanos.

The Review of Economic Statistics, Prel. Vol. 3, Jan 1921, N. 1.
(Statistical Service of the Harvard University, Camb. Mass, U. S. A.).

(Traduccién de Radl Prebisch para el Seminario de la Facultad de
«Ciencias Econdmicas) . . .
Jurius KrEIin.
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