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Informacién Econémico - Financiera

ARGENTINA
Bolsa de Comercio de De la interesante memoria presenta-
Buenos Aires da por el Directorio de la Bolsa de Co-

mercic de Buenos Aires, en la asam-
blea anual realizada tltimamente, extractamos los siguientes capi-
tulos, que se relacionan con los intereses econémico-financieros de
orden general.

PROBLEMAS ECONOMICOS

Expresa la memoria que se mantienen en pie los problemas
econdémicos sefialados en la memoria del afio pasado.

BEsta situacién, afiade, requiere abordar su estudio a fin de po-
der establecer cuales son las resoluciones méas adecuadas que se
habrian de adoptar, porque dentro de nuestro medio es tan inad-
migible para nosotros el lema “bastarse a si mismo”, como lo es la
tendencia de las “puertas abiertas”. Para saber qué camino con-
viene seguir, es necesario saber d6nde se quiere llegar. A poblar
¢l pais es adonde queremos llgar, y, a juicio de la Bolsa, no alcan-
zaremos ese objetivo adoptando una de lasg dos escuelas econémicas
con exclusién de la otra. La superficie de nuestro territorio, la
fertilidad de la tierra y la densidad de la poblacién, son puntos que
determinan la orientacién que debemos tomar en materia de poli-
tica econémica. Y esa orientacién queda més en evidencia si se
consideran los varios millones de habitantes que viven en las ciu-
dades, acusando las estadisticas un indice alarmantemente bajo de
pobladores de nuestros campos.

La necesidad de afianzar nuestros grandes renglones de expor-
tacién es algo que se ha repetido hasta el cansancio, més nunca se
habra repetido lo suficiente mientras no se vean surgir medidas de
gobierno encaminadas a esa finalidad. Pero no debemos conformar-
nog consolidando sé6lo lo adquirido, sino que debemos intensificar
la. produccién agropecuaria, porque dentro de la economia de los
demas pafses esa es la funcién especifica del nuestro. Para con-
solidar lo adquirido, la Bolsa es partidaria, ahora como en 1927, de
los tratados de comercio. Para encontrar soluciones a base
de tratados de comercio, estamos en una situacion que serfa
lamentable no aprovecharla rapidamente. Nos referimos a nuestra
capacidad de consumo, que, en definitiva, es una moneda en el
intercambio. Basta examinar nuestras cifras de importacién pa-
ra que quede en evidencia 1o mucho que podemos dar para tener
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derecho a pedir a aquellos paises en que la balanza comercial nos
es adversa. Pero hemos dicho que no sélo debemos consolidar lo
adquirido y para ello hemos sefialado el camino a seguir, sino que
hemos apuntado la necesidad de intensificar la produccién, para lo
cual la Bolsa se manifiesta, como en 1927, francamente partidaria
de 1a imperiosa necesidad de un bien orientado plan de coloniza-
cién, que tienda a expropiar tierras adecuadas para entregarlas en
propiedad a los que han de trabajarlas.

LA COLONIZACION

Una politica econdémica orientada en ese sentido serfa deseable
en su doble aspecto econémico y social. En su aspecto social, por-
que el agricultor, ante la perspectiva de llegar a ser propietario
del suelo que trabaja, se convierte inmediatamente en un elemento
de orden, y porque en su aspecto econdémico la subdivisiéon de la
tierra permite que se la trabaje en forma mas intensa, siendo su
consecuencia el abaratamiento de la produccién y la diversidad de
1a misma. Esta evolucién, realizada a base de un plan bien medi-
tado, en que no sea posible la especulaci6n por parte de interme-
diarios, que resultarian detestables, porque su presencia no se jus-
tificaria en la emergencia, nos llevaria a lo que constituye la aspi-
racién de todos: a poblar el pais. Y a poblarlo a base de ele-
mentos sanos y adecuados, desde que al ofrecer facilidades para
llegar a poseer la tierra, vale decir, brindamos un porvenir al
agricultor, escogiendo no sélo individuos sino seleccionando las
razas que mas pronto se asimilen a nuestro medio, haciéndose ar-
gentinos. Con esta politica habremos poblado y poblado bien.

Empero, conviene tener presente que el problema de la coloni-
zacién no se ha resuelto con los proyectos que son conocidos, por-
que no ofrecen una base s6lida, que atraiga al labrador, capaz de
realizar con su esfuerzo el progreso que espera nuestro pafs.

Serfa menester hacer concordar con nuestros intereses lag dis-
posiciones prohibitivas dictadas recientemente por naciones amigas,
que en épocas anteriores nos proporcionaron los mayores contin-
gentes de inmigrantes. Habria que ejercer atraccién sobre elemen-
tos seleccionados, facilitando tierras fértiles, cercanas a los gran-
des centros de poblacién, lo que permitirfa la obtencién de buenos
frutos y la mejor colocacién de los mismos.

La Bolsa de Comercio, al fijar en esta forma la orientacién que
a su juicio conviene al pais, no pretende desconocer el respeto que
merecen los intereses creados; — todo lo contrario, se declara pars
tidaria de que se los contemple en forma que su estabilidad no pe-
ligre. — A industrias como la del vino y la del azicar, algodén,
extracto de quebracho, para no citar sino las principales, seria anti-
patri6ético exponerlas a las contingencias de la competencia exterior.
Esas industrias representan ingentes capitales y su rufna serfa una
calamidad nacional. IL.a despoblacién de las zonas en que estin
radicadas dichas industrias, seria la consecuencia inmediata al lan-
guidecimiento de ellas, pues dada la forma como esti poblado el
pais, la mayor densidad en el litoral, nadie tendrfa conveniencia
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en dedicarse a trabajar la tierra o ejercer otras actividades a cen-
tenares de kilé6metros de los puertos y de los centros de consumo.
Kl litoral presentaria aun mas méas atractivos que los que presenta
hoy, y nuestro interior, tan falto de hombres de trabajo, se irfa
despoblando paulatinamemnte.

Existe, pues, un alto interés nacional en velar por la estabili-
dad de esos emporios de riqueza diseminados en el interior del pais,
y por eso la Bolsa quiere dejar counstancia expresa de que, al indi-
car la politica econémica que debe darse a la Nacién, para el des-
envolvimiento de sus principales fuentes de produccién, se manifies-
ta con igual conviccién por el respeto a las citadas industrias que
es necesario contemplar en su doble aspecto, por la riqueza que
representan y por lo que significan desde el punto de vista argen.
tino, por su influencia directa para la mejor distribucion de la
poblacion del pafs.

COLOCACION DE LA PRODUCCION DEL PAls

Ante la incertidumbre que sigue inmediatamente a cada cose-
cha, surge la necesidad de asegurar al agricultor la remuneracién
de sus esfuerzos, para lo que la Bolsa juzga de necesidad imperiosa
en organizar la venta de los productos, considerando como deside-
ratum para la consecuencia de ese ideal la construccién de un
sistema general de elevadores de granos, institucién apta para li-
brar al agricultor de las opresiones financieras, desde que la cose-
cha se puede traducir en papeles de crédito endosables, puesto que
los “warrants” que se emitieran serian perfectamente garantidos
por los granos ensilados y circularian en plaza como los mejores
papeles de comercio.

Existe 1a necesidad de cuidar la calidad de nuestra produccién
y de abaratar su costo y de aqui la conveniencia de obtener el
maximo de rendimiento por unidad de superficie; la semilla selec-
cionada, el buen laboreo de la tierra, unido ello a la maquinaria a
bajo precio, que permita al agricultor la renovacién de las mismas
y poder seguir de cerca los adelantos de la mecanica, tan intima-
mente ligada a las buenas cosechas, sin perder de vista en lo rela-
tivo a la protecciéon de los trabajadores del campo el problema
fundamental de la circulacién de los frutos, que se reflejan siempre
sobre el costo originario de la produccién; completando todo esto
con la conservacion de los cereales, cuidando su almacenamiento
en las estaciones, para lo que deben construirse tinglados en pro-
porcién al area sembrada. -

PROBLEMA MONETARIO

Con la apertura de la Caja de Conversién, ia Bolsa de Comercio
hizo llegar sus placemes al Poder Ejecutivo, no sélo por haber nor-
malizado la conversion de nuestra moneda, sino también, y muy
especialmente, por haber sabido esperar la llegada del momento
en que la situacién econdémica justificase la medida.

La apertura de la Caja de Conversién ha planteado un proble-
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ma que todavia espera solucion, pues dada la organizacién de nues-
tro sistema monetario, es de imperiosa necesidad una legislacién
que, dando flexibilidad a la moneda, nos evite las situaciones peli-
grosas que podrian producirse, en el caso posible que la balanza
-de pagos nos fuese desfavorable.

La legislacién tendria que contemplar el redescuento como una
.operacion natural y logica y de esa manera los Bancos, al no verse
obligados a mantener los encajes a que en la actualidad los obliga
la previsién debida a nuestra incompleta legislacién, incorporarfan
.a los negocios esa riqueza que permanece inactiva.

LoOS GASTOS PUBLICOS Y LA ECONOMIA NACIONAL

Uno de los hechos que la Bolsa de Comercio debe sefialar y que
gignifica un factor que refluye desfavorablemente en la economia
nacional y en la situacién general del pais, es el crecimiento consi-
{erable y progresivo de los gastos publicos nacionales, destinados
en su mayoria a fines que no son reproductivos.

Como lo demuestra acabadamente la estadistica publicada por
€] Banco de la Nacion Argentina en su Revista Econémica del mes
de noviembre tultimo, los gastos publicos nacionales ascendieron en
1927 a la suma de pesos 1.050.467.000 moneda nacional.

Un breve andlisis de la estadistica de los gastos ptiblicos nacio-
nales, nos revela el peligroso camino del aumento progresivo de las
-erogaciones burocraticas e improductivas.

Tomando como punto de partida el afio 1920, para poder apre-
ciar la ascension continua de los gastos nacionaleg, tenemos que en
dicho afio el monto total de los gastos administrativos, subsidios,
trabajos publicos y gastos especiales sumaron la cantidad de pe-
s0s 488.879.000 moneda legal, mientras que en el presupuesto san-
cionado Gltimamente para 1929, la cifra correspondiente a esos
desembolsos llega a 888.782.000 pesos moneda legal, destinados en
su mayor parte a objetos improductivos.

Log gastos especiales que el afio 1920 llegaron a 19.944.000 de pe-
s0s, subieron en 1927 a 232.523.000 pesos moneda legal; este enor-
me crecimiento de mas de 200.000.000 de pesos moneda legal, esta re-
presentado por gastos de armamentos, modernizacién de la escua-
dra y pago de deudas de los ferrocarriles del Estado.

Jontemplando los gastos publicos desde el punto de vista de
sus autorizaciones, es decir, presupuesto, transferencia del ejerci-
cio anterior, leyes especiales, acuerdos de ministros, vemos que en
1920 el total de los gastos autorizados por estos conceptos llegaba
a la suma de 487.805.000 pesos, mientras que seis afios después, en
1927, el total de esos gastos sube a la suma de 1.048.770.000 pesos.

La elocuencia de estas cifras es mucho méas sugerente que todos
los comentarios que pudieran hacerse.

MOVIMIENTO BURSATIL

Continuando el movimiento inicado en los afios anteriores, los
valores cotizados en las ruedas de titulos acusan en el afio 1928
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un importante aumento sobre el afio 1927. El valor nominal de las
operaciones registradas oficialmente es de 689.743.027.87 pesos y el
el efectivo de 692.611.311.33 pesos, representando un aumento de
68.076.854.82 pesos, en el valor nominal y 75.730.151.95 pesos en el
efectivo. Sumadas a las operaciones oficiales las efectuadas en
titulos no cotizables, que han abonado impuesto, se llega a la suma
de 721.925.850 pesos, como total de las operaciones realizadas.

El valor nominal total de las operaciones 689.743.027.87 pesos,
esta constituido por transacciongs ‘en Cédulas Hipotecarias del
Banco Hipotecario Nacional; 46.695.900 pesos de Bonos Hipotecarios
del Banco de la Provincia de Buenos Aires; 101.250.886.33 pesos
de la Deuda Interna de la Naci6én; 57.216.974.48 pesos de titulos de
la provincia de Buenos -Aires; 25.777.200 pesos de la Municipalidad
de la Capital; 18.087.039.93 pesos de titulos de otras municipalidades
y provincias y 65.171.013.50 en acciones y certificados de sociedades
and6nimas, y 10.5692.963.63 -pesos en obligaciones. Llama la atencién
el pequefio movimiento de titulos de sociedades andénimas en un
pais que ofrece tan vasto campo para la inversiéon de capitales, en
la explotacién de sus multiples riquezas.

Con relacién al plazo de las operaciones se descompone la
cifra total en la suma de pesos 632.267.734.93 como valor nominal
al contado y 624.998.401.97 pesos de valor efectivo y 57.475.292.94
pesos como valor nominal y 67.612.909.36 pesos de valor efectivo,
para las operaciones a plazo. De estos totales corresponde a las
acciones de sociedades andénimag al contado: valor nominal pesos
30.472.211.41, con valor efectivo de 35.729.906.46 pesos y a plazo,
valor nominal, 34.212.052.09 pepos,, con valor efectivo de pesos
45.426.326.67,revelando que aunque el monto de las operaciones no
es relativamente grande, los precios se mantienen por arriba de la
par, como lo demuestran los cuadros de lag cotizaciones del afio,
Qque acusan un alza general de precios con relaciéon a los afios an-
teriores.

. *
r. * %
e
Elevadores de granos “STANDARDIZACION’’ DE CEREALES. MEJO-
RAS EN EL TRANSPORTE Y ALMACENAJE.
ELEVADORES DE GRANOS. WARRANTS, PARTICIPACION OFICIAL, — Si de

las iniciativas que patrocina la Confederacién Argentina del Comer-
cio, Industria y Produccién, surgiese sélo la construccién de los ele- .
vadores, ella tendria asegurado un éxito de extraordinarios efectos
y alcances. Trataremos de simplificar en lo posible el asunto, den-
tro de la perfeccién que requiere el espinoso y complicado organis-
mo, por las ramificaciones que abarca. Y permitasenos ante todo
manifestar que no creemos que, con ser tan necesaria y eficaz la
creacién de los elevadores, tenga los alcances tan optimistas que con
frecuencia se propagan. Hemos sido, y seguimos siendo, creyentes
¥y propagandistas del sistema, pero de ahf a pensar que se produz-
can las fabulosas ganancias de que se hacen lenguas, hay marcada
disparidad. Recientemente se publicaba en un difundido diario, pa-
ra no citar més que un caso, que los gastos que gravitan sobre nues-
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tros granos desde la chacra al vagén del ferrocarril importan $ 2.10
por 100 ks. y que, con los sistemas de los elevadores, se reducirian
a 40 centavos y, en consecuencia, calculando sobre los 15.000.000 de
toneladas exportadas el afio pasado, dejarfan por los solos conceptos
enunciados una utilidad de 255.000.000 por afio!

Son célculos evidentemente exageradisimos, en los que entra
como primer factor la supresién de las bolsas, que no puede hacerse
en absoluto, porque los vapores necesitan llevar parte del cereal em-
bolsado, y, prescindiendo de esto, el dinero empleado en bolsas no
es todo perdido. El exportador no pagari ciertamente el cereal a
granel como embolsado, porque aqui la bolsa nueva para trigo y li-
no es luego usada para maiz y a veces por tercera vez, teniendo tam-
bién algtn valor en Europa.

No es con tales programas que debemos encarar la obra, pues
asi los que la manejan quedaran reducidos a la impotencia, o con-
siedrados nulidades cuando se vea que son mucho méas modestos los
beneficios. Tengamos en cambio fe en que serian la piedra angular
en nuestro retrasado perfeccionamiento y que dardn al pais y al or-
ganismo que los maneje excelentes resultados.

Estamos persuadidos de la necesidad de los elevadores regiona-
les como complemento y finalidad de los terminales, pero su insta-
laciéon debe ser por ahora limitada a puntos muy estratégicos, que
sirvan de estimulo, de ensayo, de pauta para ulteriores expansiones.
Tal vez con los elevadores regionales entramos en ensayos en cier-
ta forma algo inciertos, sin excluir sean un éxito.

No sabemos cémo recibirdn estas innovaciones los comercian-
tes y productores en la campafia. La acciéon de éstos cuenta ya con
varios depésitos en cada estacién, muchog de ellos en las provincias
de Santa Fe y Cordoba, con limpiezas bastante perfeccionadas para
trigo y lino. Si por una ley se expropiasen o voluntariamente se
acogiesen a la organizacién general, es un aspecto de la cuestién;
si quedan libres, pueden ser competidores y detractores de la obra
general. Los galpones de los ferrocarriles estan en parecidas condi-
ciones. Desde luego puede admitirse que todos encontrarin conve-
niencia- en estar equiparados a las condiciones para el warrant y de-
mas ventajas del mecanismo oficial. Habria otras razones para in-
dicar como interrogantes, sino como objeciones de caricter pesimis-
ta que no es nuestro objetivo hacer. En los elevadores terminales de
gran capacidad proporcionalmente a los productos a que se destina-
ran, podemos pensar que su labor serd remunerativa y eficaz, por-
que puede ofrecer a todas las zonas la méxima conveniencia, y ten-
dra su trabajo asegurado, porque si falla la cosecha de tal o cual
producto, de tal o cual zona, se alimentardn con otras.

Los regionales no estardn en estas condiciones por lo limitado
de su radio, y por la competencia o absorcién de las instalaciones
con que cada uno cuenta ahora. La remision directa serfa también
mas econdémica, cada vez que Se remueve un cereal, se encarece su
costo. Tales son en sintesis nuestras vistas sobre el interesante
asunto, dejando para otros mds capacitados un mayor estudio, ¥
una reglamentacién que nos lleve a las mayores perfecciones.

Por mdas bien reglamentado que aparezca cualquier trabajo de
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esta indole, no sera concluyente. S6lo la actividad y la practica nos
ensefiardn las mejores vias a seguir. Mientras tanto, su reglamenta-
cién serd un conglomerado de ideas dispersas por unos y otros.

La construccién de los elevadores terminales tendrs las siguien-
tes primordiales funciones:

a) Hacer tipos definidos, que aseguren su crédito en los mer-
cados consumidores, lo que hard mejorar los precios ante la
seguridad de Ia calidad normal o con pocas variantes.

b) La supresién de gran parte de las bolsas, abaratando el cos-
to de la produccién, con importantes economias, aparte de
la mayor rapidez en la carga y descarga de vagones.

¢) Facilitar el crédito por el warrant sobre el valor de la mer-
caderia, y la mejora de 3-4 kilos en el peso especifico de la
generalidad de los trigos por las limpiezas.

d) TFacilitar la instalacién de nuevos exportadores, y con ello
aumentar una sana competencia en los precios.

Al hablar de la instalaciéon de elevadores, si éstos han de ob-
tener las ventajas correspondientes, matematica y fatalmente se cae
en el cooperativismo. Confesamos que la consecuencia nos hace re-
flexionar mucho, por lo menos si esa expansion cooperativista ha de
llevar su accién al exterior, para lo que no estamos preparados, por
falta de ambiente, por los temperamentos heterogéneos de nuestros
productores, por la falta de clientela y por otras muchas razones que
huelga cansar con su enumeracién. A despecho de ser considerados
como espiritus timoratos, decimos que prefeririamos la organiza-
cién s6lo con caracter interno y no que lleve en si ramificaciones y
efectos de alcances al exterior.

Una cosa es decir, con el calor y los deseos de ver realizadas
estas instalaciones, que deben hacerse tales y cuales obras. Otra co-
sa resulta cuando serenamente reflexionamos sobre las consecuen-
cias de empresas organizadas con precipitacion sin un analisis que
nos ponga a cubierto de participar en errores caros, ¥y en el descré-
dito consiguiente. Preferimos, pues, los pasi>s mas cortos y seguros.
Con la rotacion de las ideas, con la experiencia de la educacion co-
operativista que por algunos afios se haga aqui, el tiempo — juez in-
exorable) — mnos dira si podemos ser exportadores (con convenien-
cia, se entiende), como algunos pretenden, por la via cooperativista.

Nadie necesita nuestra defensa, ni de nadie buscamos el aplau-
80. Buscamos, si ello es posible, encontrar la verdad, la forma mas
expeditiva y sencilla de armonizar cuanto obsticulo se presente pa-
ra conseguir hasta el ultimo centavo de beneficio para el agricultor
v pueblo argentino. Este es el leit motiv tinico de estas considera-
ciones.

Cuando recientemente, viajando por Europa, vimos hasta donde
llega la accion de los exportadores, enviando unas cuantas bolsas de
cereal por un rfo en una lancha, por un camién o carro a lugares
distintos, la distribucién de créditos, sus agentes por todas partes,
su clientela, su accién tesonera por doquiera, pensamos que estas co-
sas no se adquieren con un pomposo nombre en un dia, y que las
cooperativas no lo adquiririan nunca, porque nunca llegara su accién
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adonde llega la de los intereses particulares, mejor y mas econémi-
camente fiscalizados.

“Rykov, hoy presidente de los Comisarios del Pueblo, en un ar-
ticulo sobre la situacién econdmica de la Unién Socialista de los So-
viets de Rusia, publicado en el numero 42 de la Economitcheskaia
Jizn, reconoce que el comercio privado, intermediario entre produc-
tor ¥y consumidor, no exigia sino del 5 al 15 olo de log productos,
como retribucién de su trabajo, mientras los organismos del Estado
absorbian del 50 a varias veces el 100 olo de los mismos. La delega-
cién de las Trade Union inglesas que fué a Rusia en 1924 expresa, en
su informe (pagina 152), que los resultados de la actividad comer-
cial del comercio privado se expresaba con la cifra 118, la de las co-
operativas con la cifra 92 y por fin el Estado con 89”. Ing. Emilio A.
Coni (Proceso de la circulacién).

No es en el precio de venta en Europa donde radica principal-
mente nuestro malestar. Es cierto que vendemos mas barato que otros,
pero ello depende a veces de calidades, otras por los cargamentos que
mandamos ‘“a fijar precio” y siempre por las desorganizaciones in-
ternas de diverso orden. Si simultdneamente hacen una compra de
mercaderias en nuestras Bolsas de Comercio en condiciones normales
aqui, ¥y una venta en Europa, la utilidad del exportador aparece real-
mente muy moédica o no existe. No radican entonces en este punto las
utilidades excesivas, si las hay, del exportador; radicarian en todo
caso en las compras directas al productor, al acopiador mal informa-
do y falto de recursos, y, principalmente, en los negocios a fijar pre-
cio, en la mezcla de calidades, de trigos livianos con pesados o maices
de 13 grados (Cordoba), pagando lo que valen, con otros de 15-16 1[2
de Buenos Aires con rebajas importantes casi todos los afios, indepen-
dientemente sus grandes capitales y organizaciones, que tal vez, en
més de una ocasién, de no haberlos tenido, hubiese sido necesario
crearlas o inventarlas. Si por otro lado pensamos en el monto global
del importe de nuestras exportaciones, y en las utilidades que obtie.
nen los exportadores en un promedio de 10 afios, tal vez tampoco
sean excesivas, si se han de considerar como consecuencia de vastas
organizaciones, que han necesitado muchisimos afios de preparacién
v muchos capitales para su financiacién, Otra cosa seria si considera-
mos el problemg bajo diferente aspecto. Esos exportadores (los prin-
cipales) tienen varios cientos de sucursales y representantes en el
interior, cuyos gastos, obvio es decirlo, estan a cargo de los produe-
tos. Con la instalacién de los elevadores, el productor debe mandar
sus cosechas a la consignacién del elevador que més le convenga, ¥
entonces 16gicamente desaparecerin esos compradores que afuera sor-
prenden con frecuencia al vendedor poco informado. Con esos mismos
elevadores, los trigos de buen grano, pero sucios, se levantaran 3, 4,
5 kilos del peso especifico, hasta arriba de 80, y permitira acoplarles
otros de menor peso, para componer tipos definidos, uniformes, sea
de 78 o de 80 kilos, obteniendo as{ una gran mejora de precios en los
tipos livianos y mejor beneficio en el exterior, acreditando tipos de-
finidos, que de acuerdo con nuestras tierras no variaran mucho.

La misma implantacién del elevador facilitard la pignoracién del
cereal, dandole un 70-80 por ciento del valor del dfa, contra el certi
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ficado del depdsito, lo cual quitari de golpe la nefasta costumbre de
vender a “fijar precio” para obtener el dinero indispensable. Otro
beneficio se obtendrd con esta reglamentacién: cuando los comercian-
tes en granos del exterior vean que, para ser exportadores, sélo nece-
sitan fletar un vapor que atraque a los elevadores ¥y cargue la mer-
cancia que necesita, se habra simplificado enormemente el complica-
do proceso de los acopios, galpones, instalacién de sucursales, recibi-
dores, inspectores, pasajes, sueldos, incertidumbres en la recepcion
de las mercaderias. Todo se simplificaria grandemente, con el mini-
mo del esfuerzo, con sélo adaptacién al sistema del productor y aco-
piador, que se vean secundados por una labor eficiente en el manejo
de los elevadores, por un directorio que ofreciera el méaximo de cono-
cimientos, de honorabilidad; que en todo momento esté a la altura
de un puesto que, independientemente de una correcta retribucion pe-
cuniaria tenga otra mas elevada; la de contribuir con su- accién a
una de las obras que mds concurrirdn en el afianzamiento y estabili-
dad del bienestar del agricultor argentino, y por derivacién del pais
mismo.

La parte técnica de la instalacién de los elevadores no ofrece
ninguna otra preocupacién que la de hacerlos 10 mas perfecto que ha-
ya en el dia, y que su costo esté representado por el justo valor, sin
negocios, comisiones, ni regalos para nadie.

La parte econémica hay muchas formas de solucionarla. Una de
ellas podria ser el establecimiento de una “Compafifa Argentina de
Elevadores de Granos”, con un cpital determinado del que participa-
ria el Estado con un 55 olo, y el capital privado con el 45 o]o restan-
te. El Estado garantizaria el 6 o|o de interés al capital por lo menos
por un perfodo de tiempo necesario para formar fondos de reserva
que garanticen la inversién de capitales. El Directorio lo formaria
una tercera parte nombrada por el Estado, y dos terceras partes por
el capital privado. Los elevadores serian para dos o tres tipos de tri-
£0: el nimero 1, llamado Brasil, para Barletas y trigos definidos de
consumo, naturales o limpiados; el nimero 2, que Ilamaremos tipo
“Central”, que lo formarian los tipos maquineados de 80 kilos, y el
tercero, que serian los tipos 78 ks. aplicables al Mercado g Término,
0 bien dos finicos tipos: el ntimero 1, Brasil y Consumo, y otro nimero
2, de 78, 79 y 80 kilos (segin la bondad de las cosechas), que se lla-
me tipo “Central”, que sea el conjunto del resto de la cosecha, bien
preparado por las instalaciones de limpiezas y cepilladoras.

Los elevadores para maiz tendran instalaciones con secadoras
para las épocas de excesiva humedad. Los de lino, limpiezas.

Los elevadores deberan ser construidos en los mejores puntos
de cada puerto, expropiando si fuese necesario los terrenos ocupados.

En la parte ejecutiva del programa encontraremos las mayores
dificultades, que emanarin de los propios productores a quienes
queremos defender, por incomprension e inadaptacién al sistema,
por desconfianza y falta de flexibilidad. No podemos pretender en
el momento los éxitos de las cooperativas de otros paises, ni pueden
en este caso servirnos de norma perfecta, por lo menos para un éxi-
to rapido, no obstante la facilidad de asimilacién que generalmente
tenemos. Hay que convenir en que es mucho mdas fécil organizar
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una cooperativa entre gente de la misma raza y nacionalidad, que
se conocen unos a otros de varias generaciones, con una poblacion
densisima, que se estan controlando unos a otros, que con nuestra
heterogénea poblacién y nuestras distancias. Son casos bastante
distintos, habiendo, ademéas, una mayor cultura y preparacién para
estas cosas. No podemos pretender pasar en un salto de una tan or-
ganizada desorganizacién como la que tenemos, a organizaciones co-
mo las alcanzadas por paises que hace siglos las implantaron, y en
los que esos pueblos nacieron ya conociéndolas.

Es posible que por ahora, el comerciante de campafia sea el me-
jor vehiculo del nuevo sistema, por sus relaciones directas con el
productor, quien, mediante una mddica comisién, o bien vendiéndo-
la directamente, se encargari de entenderse con la supuesta Compa-
fifa de los Elevadores. El comerciante y acopiador no deben ver en
esta organizacién un enemigo de su negocio; deben, por el contrario,
ver el colaborador del adelanto comiin y, como el productor serd por
mucho tiempo reacio al sistema, necesariamente ha de ser él el me-
jor agente del elevador, independientemente del mejor cobro de sus
cuentas, de su mejor financiacién, de su tranquilidad y seguridad,
de su agilidad para los negocios.

;Qué procedimientos deben seguirse para la clasificacién, recep-
cion y venta de los productos? Entiendo que en esta parte podemos
adoptar los que tienen otros paises desde hace tiempo y que, en la
practica, habran perfeccionado al infinito. En esta medida radica
verdaderamente la parte més dificil, a nuestro entender, o sea la
parte generadora de la aceptacion del piblico o de su descrédito. Aqui
es donde es necesario simplificar, poniendo los de afuera la indis-
pensable confianza, y los de adentro, que manejan estos intereses,
trabajo y maxima correccién, inteligencia y seriedad Sélo asi podra
acreditarse el sistema que preconizamos, y sélo asf los reacios de
hoy podran ser los propagandistas de mafiana; asi la iniciativa al-
canzara el éxito que necesita y merece, para lo cual, los grandes te-
rratenientes y las personas que por su cultura estan en condiciones
de valorar de inmediato el sistema, han de poner el ejemplo, usando
desde el primer momento el organismo a crearse, con lo que quita-
rin no pocas dudas a los timoratos.

Asimismo, los que tengan locaciones en especie, remitirdn jun-
to con sus locatarios los arrendamientos, medida que les serd Gtil
por simplificarles trabajo y gastos. Es més facil repartir dinero que
bolsas de granos, y mas equitativa la distribucién de la que se hace
ahora en infinidad de casos, en los que el propietario retira los me-
jores productos, o sufre consecuencias de otro orden de parte del lo-
catario.

Volviendo a la parte primordial de la recepcién y venta, que es
aparentemente la mas engorrosa y el eje de la cuestién de confianza
o desconfianza, habra sin duda diferentes formas para efectuarla.
Con el tiempo, se iran modificando las que no resulten practicas,
incluso las usadas en otros paises, que pueden no ser las mejores,
o no son adaptables para nosotros. Entendemos que el propietario
del cereal podria entregarlo en la estacién de su preferencia, sacans
do el encargado de los elevadores o depdsitos una muestra fiel que
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remitiria a la Compafiia. Esta sacaria luego otras en el momento
de la recepcion de la mercaderia, y en ese acto se le entregaria el
certificado de cantidad y calidad, si es que no estaba ya vendida,
en cuyo caso solo procederia la liquidacisin. Los elevadores podrian
vender a prorrata por cuenta de los depositantes, asunto de muy di-
ficil solucidn, por la diversidad de opiniones, intereses y tendencias,
pero forma util sin duda si se trata de llevar la accion mas senci-
lla. Como esto serd imposible, quedard en pie el procedimiento de
que el productor venderd por lo menos en los primeros tiempos y
por larga época, al comerciante de campafia, quien a su vez se en-
tenderd con los elevadores. Para la Compafiia de los Elevadores le
gserd infinitamente mas sencillo y facil entenderse con mil comer-
ciantes que con 50.000 productores, que muchos de ellos ni ten-
drian para llenar un vagon, que todos necesitan semanas para trans-
portarlo a las estaciones y ese vagdén no puede estar esperando, ni el
galpén o elevador regional tener un espacio libre para cada uno has-
ta que complete su partida. Por otro lado, cuando el comerciante de
campafia esté mejor asegurado de su dinero, de que la compra que
hace es para una entrega inmediata sin la incertidumbre de los va-
gones, y que tiene de inmediato dinero, sea revendiendo a la Com-
pafiia de los Elevadores ¢ bien entregdndola contra un préstamo en
excelentes condiciones, puede estar seguro todo el mundo que tra-
bajard con una minima utilidad, a lo que le obligara la competencia
y hasta su propia conveniencia. Es muy corriente también atribuir
un elevado porcentaje de utilidades al comprador de campafia; error
que padecen los que miran estas cosas muy superficialmente. En la
campafia hay mucha competencia. Al colono de responsabilidad muy
aleatoria y bastante endeudado se le paga buen precio porque cada
comerciante quiere ser el comprador para cobrar mejor su crédito.
El colono adinerado y pudiente remata sus productos y cada acopia-
dor se considera obligado a ser comprador para retenerlo como clien-
te de mercaderias, que, a su vez, las remata para tener el honor de
contarlo entre sus clientes, aunque le adelante el dinero para pago
de peones, vales, etc., sin cobrarle intereses para no molestar al se-
flor feudal. El comerciante de campafia compra con mucha frecuen-
cia a los precios méaximos por la necesidad y la competencia, espe-
rando aprovechar alguna mejora en los precios gue a veces se Dpro-
duce, pero que en otras le sorprende la baja, obligdndole a especula-
ciones forzadas. Ademas, esta obligado a recibir desordenadamente
calidades y pesos distintos de lo comprado, porque con el agricultor
no se puede tener el control y las exigencias corrientes en el co-
mercio de méas alta categoria,

Persuadidos estamos de que serd el calumniado acopiador a
quien corresponderd el primer puesto y el méas importante factor
en la eficacia de los elevadores. Por otra parte, la labor que desarro-
llarad en la simplificacion y coordinacién del trabajo, merecerd muy
bien los pocos centavos que gane. No serd de ningln modo ni el tra-
bajo méas caro ni el mejor retributdo.

Los procedimientos usados en el Canada, de sacar muestras de
vagones en viaje, no estidn a cubierto de actos de mala fe. Hay otras
circunstancias para nosotros, que es la diversidad de clases, tipos ¥
estados de nuestros productos de trigo demasiado heterogéneos.
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Aunque en lo sucesivo se trate de uniformar semillas las mejores
adaptables para las tierras y climas, que podemos dividir en tres
grandes grupos, Norte, Centro y Sur, pronto ellas ge iran transfor
mando, fusionando y degenerando, convirtiéndose en tipos hibridos.
Deben preocuparnos mejor las semillas adaptables a cada zona, te-
niendo en cuenta para ello su bondad en la panificacién. Luego, aun-
que sean mezclados y limpiados, que es la obra del elevador para for-
mar el tipo uniforme, siempre resultaria para el comprador trigo de
buena calidad; en cierta forma hasta uniformes, a pesar de estar
compuestos de muchas desuniformidades.

En materia de transportes internos y externos, no exagerare-
mos la nota al repetir una vez mas que las de orden interno son
sencillamente insoportables. Un vagén con 40 toneladas de lino
cuesta § 800 de flete en 500 kilometros de recorrido, que los tiene
cualquier estacion del Centro de Coérdoba a Darsena. Ya sabemos
qué material y qué personal necesita.

Segtn informé el representante de la Asociacién Granaria de
Milan, en la Conferencia Internacional del Trigo realizada en Roma
en abril del afio pasado, estudia el gasto kilométrico de un quintal
de trigo, viajando de Chicago a Nueva York en direccion a Liver-
pool, y dice: “El viaje se puede realizar por via exclusivamente te-
rrestre, es decir, por ferrocarril por via mixta — terrestre en una
parte y fluvial en la otra — aprovechando la navegacion de los la-
gos Michigan, Hurdon y Erié y aun la navegaciéon por los canales in.
teriores; y, en el tercer caso, por via de agua exclusivamente. La
dictancia a recorrer en el primer ejemplo, por tierra, es de 1.454 Kki-
16metros, mientras por via de agua la distancia alcanza a 2.227 ki-
i6metros.

“En el primer caso, el transporte cuesta aproximadamente un
¢éntimo por quintal y por kilémetro; en el segundo, por via de tie-
rra combinada con el agua, ¢l costo no pasa de 0,6 céntimos por
quintal kilométrico de recorrido, mientras que si se emplea exclu-
sivamente 12 via de agua — tercer caso —, el costo del quintal ki-
fométrico es aun inferior, desde el momento gque é1 llega a 0,4 cén-
timos.”

“Para hacer aun mas claro el ejemplo citado, agregaremos que
“el transporte de un lote de trigo expedido de Chicago y embarca-
do en Nueva York, resulta a 14 liras 60 el quintal CIF Liverpool,
si el lote llega al embarcaderc por via de tierra; 14 liras 10, si lle-
ga por via terrestre y de agua combinada, y 3,60 liras solamente,
por quintal, si llega el cargamento exclusivamente por via de agua”.

Se deduciria de ese informe que el recorrido de 1.454 Kkildme-
tros por via terrestre desde Chicago a Nueva York, y el vapor des-
de este punto a Liverpool, costaba entonces en la forma mas cara
(con el cambio de entonces, 13 centavos nuestros por lira) $ 1.89
por cien kilos; en la segunda forma, $ 1.83; y siendo el transporte
{inicamente por agua sélo 0.47 centavos, si no estd equivocado este
ultimo célculo.

Con otras palabras: el recorrido més caro de Chicago a Nueva
York, con la enorme distancia de 1.454 kilémetros en ferrocarril ¥
Juego unos 5.000 de Nueva York a Liverpool, les cuesta un total de
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$ 1.90 los 100 kilos. Exactamente lo que cuesta aqui por cualquier
ferrocarril en 730 kildmetros de recorrido. Este hecho no necesita
mas comentarios. Si a ese costo afladimos un flete maritimo con
precios normales mas bien bajos de 23 chelines por tonelada, equi-
valentes a $§ 1.40 por cien kilos, nos resultaran en todos los casosg
aumentos enormes por conceptos de transporte, que naturalmente
estdn acoplados a otra legidn de inconvenientes y carestias en toda
€l proceso de mover la produccién agricola argentina.

GENARO GARCIA

BELGICA

Situacién econdmica de La situacién econémica; general de
Bélgica en 1928 Bélgica, para el afio 1928 se presenta en
excelentes condiciones.

Durante el afio que acaba de transcurrir, hemos visto desarro-
Tlarse el notabilisimo esfuerzo de reorganizacién y de enderezamien-
{0 que al principio se manifests6 desde 1927.

Actualmente, el doble movimiento de racionalizacién y de con-
centracién transforma e] sistema bancario e industrial belga; la
agricultura contintia organiziandose sobre una base metdédica y ra-
cional.

Penetrandose de la importancia capital que para ella en la
conquista de los mercados extranjeros donde se despacha 75 0]0 de
su produccién, Bélgica se orienta resueltamente hacia la expor-
tacion.

POBLACION Y SUPERFICIE

Segin el censo de 1926 se eleva la poblacién de Bélgica a
7.874.601 habitantes y su superficie a 30.444 kilometros cuadrados,
siendo 1a densidad de su poblacién de 259 habitantes por kilémetro
cuadrado.

La poblacién activa segin el empadronamiento de 1920, se dis-
tribuye de la siguiente manera:

Industria . . . . . . . . . 46.81 9
Comercio . . . . . . . . .. . 18.08
Agricultura y bosques . . . . . 15.25
Varios . . . . . . . . . . . 19.86

La superficie cultivada alcanza a 1.542.000 hectareas, es decir,
un 50.65 9% de la superficie total.
La poblacién de lag principales ciudades es la siguiente:

Bruselas con suburbios . . 808.664
Amberes ., . ., . . . . . . 300.175
Lieja . . . . . . . . . . 168.053

Gante . . . . . . . . . . 162.582
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Malinas . . . . . . . . 60.259

Brujas . . . ., . . . . . 52.327

Ostende . . . . . . . . . 44.261

Verviers . . . . . . . 41.479

Lovaina . . . . . ., . . 40.683

Namur . . . . . . . . . 30.639
INDUSTRIA

La actividad reind en todos log ramos de la industria y el paro
forzoso para los obreros fué practicamente nulo.

Las condiciones en la industria del carbén, no muy favorables
en el principio del aflo, mejoraronse durante el segundo semestre
gracias a la actividad intensa que desplegaron las fabricas meta-
lurgicas. ’

Por otra parte, la adopcion de un nuevo programa de accién
econémica incluyendo la creacion de empresas modernas para el
tratamiento de la hulla y la instalacién de despachos de venta para
el coke y el carbén industrial, abren a las hulleras belgag brillantes

perspectivas para el porvenir.

La industria metalirgica, por su parte, di6 las pruebas de una
actividad siempre creciente. La produccién en acero, hierro fun-
dido y zinc acusa una subida constante.

Por 1o que se refiere a la industria de la construccién metalir-
gica, una de las mas perjudicadas desde la gran guerra, se comprue-
ba un notable restablecimiento de la situacién.

En la industria de las armas de fuego, se nota, en general, una
actividad normal,

La industria quimica y la industria del ramo de la electricidad
ampliaron sus respectivas potencias de trabajo y proseguirin en su
sistema de readaptaciéon y de reorganizacién, bajo la égida de las
més poderosas bancas belgas, y esto en previsién de futuras y
nuevas extensiones.

Se not6 cierto aflojamiento en la industria textil; las causas se
encuentran en la situaciéon en general muy poco favorable del mer-
cado internacional.

Lag fabricas de cemento, de vidrio y de cristal fueron muy ac-
tivas durante casi todo el afio.

En fin, para las fabricaciones tales como las del papel, del
calzado, de los muebles, etc., el afio 1928 fué muy bueno o simple-
mente regular.

AGRICULTURA

La generalidad de las explotaciones agricolas belgas disfrutaron
en 1928, de bastante prosperidad. Los cultivadores preocupironse
de recolectar productos escogidos, cosa que les permite luchar
ventajosamente en el mercado mundial. Buscaron también los
agricultores belgas el modo de aumentar todavia mas el rendimien-
to de los terrenos por unidad de superticie, con el fin de reducir a
lo minimo el costo de produccion.
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COMERCIO

El comercio exterior, el cual fué favorecido en primer lugar con
esta intensa actividad en los negocios, continda desarrollandose.

El balance comercial del pais, casi totalmente equilibraflo se
halla, no solamente en mejor situacién que antes de la guerra, sino
que los productos manufacturados ocupan un sitio mucho més im-
portante que antes en el conjunto de las exportaciones: de 38,7 %
en 1913, la cuota se elevé a 58,1 % en 1928,

HACIENDA

Bl presupuesto para el afio 1928 deja un excedente de 80 millo-
nes de francos, deduccién hecha de 1200 millones especialmente
afectados como dotacion para el “Fondo Nacional de Amortizacién”,

Gracias al importante excedente en las entradas de los impues-
tos sobre las previsiones hechas en el momento del establecimien-
to del presupuesto general, el gobierno belga ha podido inaugurar
para el ejercicio nuevo una politica de alivio fiscal, tendiendo ante
todo hacia la supresion de las tasaciones a la exportacidn.

Durante el afio transcurrido, asi como se noté desde la estabi-
lizacién de la moneda en 1926, el Belga, en la mayor parte del
tiempo, hizo prima en el mercado de los cambios.

La garantia en metdlico de los compromisos a la vista, del
Banco Nacional de Bélgica. es actualmente de mas de 36 %, en
contra de 32,86 9% en 1927 y 30,09 % en 1926.

En los cuadros que van a continuacién se dan datos compara-
tivos de los afios 1926, 1927 y 1928, relacionados con la situacién
del trabajo, precios, produccién industrial, agricola, ganado, comer-
cio, transportes y comunicaciones y presupuesto.



CUADRO DE LOS PRINCIPAL ES INDICES ECONOMICOS

SITUACION DEL TRABAJO:

Obreros parados involuntariamente (en
estado completo o intermitente de ce-
sacién de trabajo al dltimo dia del
mes)

PRECIOS:

Indice de los precios de las mercan-
cias al por menor . . .
Indice de los precios de las mercan

cias al por mayor .
(15 de diciembre de cada afio. Abr11
1914: base 100).

PRODUCCION INDUSTRIAL:

Carb6n .

Cock .

Cementos .

Hierro fundido . . .
Acero en bruto . . .

Aceros obrados .
Zinc en bruto .
Vidrios planos
Cristales planos .

Unidad

porcentaje por
100 obreros
sindicales

Toneladas

Promedios men-
suales en tons.
Toneladas
1000 m2

2

[\

[URNVLRE U S

1926

4.1

741

860

.319.
.955.
554,
.3868.
.263.

231.
191.

52.
.917

570
970
000
347
495

808
070
251

1927

5.7

812

841

27.573.
5.386.
2.800.
3.751.
3.607.

255.
201.
54.

550
536
000
440
370

185
630
659

1928

4.3

862

855

.542.780
.926.600

.905.320
.820.900

281.540
209.280

o1y
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Fésforos . e,

Hilados de algodén . e e

Hilados de lana (pesos acondiciona-
dos por Verviers y Dison) . . . . .

Seda artificial

Papeles y cartones

PRODUCCION AGRICOLA:
Trigo . ..
Centeno . . . . . . . .. ... ...
Avena,
Linaza, . [
Remolachas azucareras .
Patatag .

GANADO:

Raza caballar
Raza bovina .
Raza porcina . .

COMERCIO:
Importaciones y exportaciones:
Animales vivos y productos del reino
" animal .
Productos del reino vegetal .

Productos minerales

Productos alimenticios

Millones de ca-
jas de 50 fésfor.

Toneladas

Millares de

quintal. métric.

Cabezas

11

’”

Quintales
métricos

1.818.
59.200

29.871
6.000
155.8952

3.483.
5.107.
7.363.
348.
16.828.
30.012,

W oo W =1 00

[=7]

250.287
1.711.702
1.143.860

3.698.750
1.682.910
35.462.060
7.281.550
263.802.030
134.796.290
3.795.380
3.428.680

1.395.
65.

40

4.429.
5.551.
6.691.
330.
19.831.

33.091.

256

1.124

4,309

39.138.

150

775
.550
163.

753

ESTRI-IE RPN RSPy

.465
1.738.

814

.243

773
1.670.

512
714

7.191.208
294.203.264

130.506.
4.495.
2.819.

277
508
001

g

.895.
5.881.
7.043.

215.

18.278

36.341.

.
R T N

253.314
1.750.541
.139.131

[y

4.106.259
1.876.073
36.930.592
10.065.306
304.544.398
148.650.400
4,228.022
2.864.023
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Unidad 1926 1927 1928

» I 6.552.670 6.976.825 6.681.626
Productos quimicos . { » B 15.996.130 17.762.841 19.801.289
» I 16.743.310 17.134.513 19.310.468
Maderas y obras de madera . { » B 1.938.800 2.144.444 2.079.250
s 1 7.388.280 8.515.595 11.964.932
Metales y obras de metales . . . . { » H 41.145.070 51.355.308 50.629.714
w I 896.380 862.306 971.030
Mdaquinas mecédnicas . { » H 1.618.190 1.895.483 1.952.230
» I 276.280 203.863 417.096
Vehiculos . { »w B 225.050 239.370 320.444
y» I 2.062.300 2.220.206 2.630.173
Papel y aplicaciones . { s H 693.520 763.386 831.155
» I 3.757.600 529.51b 495.387
Productos textiles . { » B 1.421.660 1.452.755 1.530.852
» I 81.670 90.725 98.443
Vestidos, lenceria . { » B 105.640 121.048 141.453

Relacién entre los valores de las im-
portaciones y de las exportaciones.
(Importaciones: 100) 1913: 73 9% . % 84.8 91.6 95.5

TRANSPORTES Y COMUNICACIONES:
Tonelaje de mercancias pesadas trans-

portadas por ferrocarriles . . . . . . Toneladas 80.019.291 76.633.691 81.498.894
Toneladas ma-
Movimiento de]l puerto de Amberes , . rinas Moorsom 22.793.537 23.490.300 23.604.559
PRESUPUESTO:
Ingresos . . . « « . e e . e e 4. . Francos — 9.574.599.127 10.563.561.920

Gastos . . . . . . L e e e e e e » — 8.590.108.553 9.282.731.487,13

iy
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ESPANA
Situaciéon econémica Hemos recibido del Instituto de Eco-
espafiola nomfa Americana (I. D. E. A.) lag si.

guientes notas relacionadas con la situa-
cion econémica de KEspaflia.

LA EXPORTACION POR EL PUERTO DE BARCELONA A BOLIVIA EN EL
PRIMER TRIMESTRE DE 1929

La exportaciéon por el puerto de Barcelona a la Reptblica de
Bolivia, en los primeros tres meses del afio 1929, alcanzé a 221.387
pesetas, correspondiendo 24.656 a las substancias alimenticias ¥y
bebidas; 167.081 a los articulos manufacturados y 29.650 a los pro-
ductos remitidos por pagquetes postales. A la aduana de La Paz
se dirigieron por valor de 8.068 pesetas de substancias alimenticias
v bebidas (almendras dulces sin cdscara, 4.140 pesetas; vinos ge-
‘nerosos, 1.796; anis, 1.440; ron, 600, etc.) y por valor de 91.420
pesetas de articulos manufacturados (confecciones varias, 17.221
pesetas; tejidos de seda artificial, 12.070; géneros para vestidos,
8.480; tejidos de lana, 6.957; bandejas y caja de cartén, 4.576; te-
jidos de lana y algoddn, 4.243; alfombras, 3.655; medias de seda y
algodon, 4.580; calcetines, 7.360; corbatas, 2.119, etc.); a la adua-
na de Oruro, 14.321 pesetas del primer grupo (aceite de oliva, 9.800
pesetas y almendras, 4.140) y 83.755 pesetas del segundo grupo (te-
jidos de lana, 9.650 pesetas; tejidos de lana y seda, 8.352; calcetines
5.808; tejidos de algodoén, 5.290; pieles de vestir y abrigos de se-
fiora,3.926; medias, 3.307; confeccioneg varias, 23.341; jabones,
2.621; géneros para abrigos de sefiora. 1.937; agua de colonia,
1.467; camisas y calzoncillos de punto, 1.8388; pafiolones, 1.320; man-
teles y servilletas, 1.260; botones de hueso, 1.200; calzados seilora,
1.147, etc.) y a la aduana de Uyuni, 2.267 pesetas de substancias
alimenticias y bebidas (aceite de oliva, 1.200 pesetas) y 20.553 de
articulos manufacturados (confecciones varias, 5.963 pesetas; te-
jidos de algodon, 3.990; mantas de lana, 3.936, etc.)

1,08 SERVICIOS DE EXPANSION COMERCIAL DE ESPANA EN EL EXTRANGERO

Se ha dictado un Real Decreto del Ministerio de la Economia
Nacional, en el que se hace constar que, de ahora en adelante,
las Camaras Oficiales Espafiolas de Comercio en el extranjero de-
penderan, administrativa y funcionalmente, de aquel Departamento
y de la Direccién General de Comercio y Abastos, sin perjuicio
de las prerrogativas y atribuciones que, en el orden jerdrquico, co-
rresponden sobre las mismas a log representantes diplomaéaticos y
consulares de Espafia en los paises respectivos, los cuales con-
servardn la consideracién de Presidentes o miembros de Honor de
dichas Corporaciones. Las Caimaras seguirdn funcionando como
organismog consultivos y auxiliares de la Administracién del Esta-
.do, de acuerdo con sus normas organicas vigentes. La Seccién de
informacién Comercial pasa también a depender de la Direccién
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Geueral de Comercio, quedando autorizada ésta para modificar la
estructura y funcionamiento de aquélla, asi como del Comité de
vigilancia a la Exportacién. Con el personal técnico de la Secreta-
ria de la Junta Naciomal del Comercio Hspafiol en Ultramar y el
que la citada Comisién nombre al efecto, se crea la Seccién de
Bxpansiéon Comercial, como Centro Directivo de las Camaras Ofi-
ciales Espafiolas de Comercio en el extranjero, y como organismo
consultivo de esta Seccién, en cuanto se relacione con América ¥
Filipinas, actuard la propia Junta, sin perjuicio de las funciones que
le corresponden en otros aspectos de la politica de aproximacion
hispanoamericana.

LA EXPOTACION DE ACEITE DE OLIVA DE EsPANA EN 1928

La exportacién de aceite de oliva de Espafia en el afio proxi-
mo pasado, alcanzé a 106.232.489 kilogramos, contra 52.432.997 en el
afio anterior, 96.780.700 en 1926, 51.252.100 en 1925, 46.128.400 en
1924, 56.909.600 en 1920 La exportacién se distribuyé asi: Italia,
44,534,432 kilogramos; Argentina 17.539.336; E, Unidos, 11.663.105;
Uruguay, 7.046.304; Cuba,6.470.001; Francia, 4.795.558; Gran Bre-
tafia 2.951.409; Noruega, 2.407.874; Ceuta, 1.340.576; Brasil, 1.315.051;
Panama, 1.187.886; Portugal, 758.158; Canarias, 643.052; México,
560.153; Chile, 507.075; Venezuela, 462.612; Alemania, 433.953; Puer-
to Rico, 297.575; Marruecos, zona espafiola, 273.162; Paises Bajos,
163.594; Gibraltar, 143.184; Filipinas, 157.350; Bélgica, 144.138; Me-
lilla, 105.308; Tanger, 104.254; Marruecos, zona francesa, 66.946;
Fernando Poo, 55.223; Peru, 48.546; Suecia, 18.101; Colombia, 14.313;
Dinamarca, 9.414; Canada, 5.278; Nicaragua, 3.684; Argelia, 2.800;
Ecuador, 1.508; Dominicana, 1.077 e India, 500 kilogramos.

CELEBRACION DE UNA CONFERENCIA DE CAMARAS AMERICANAS DE COMERCIO

El Institutc de Economifa Americana, la entidad americanista
establecida en Barcelona desde hace algiln tiempo, y cuyo nombre
es ya conocido en América, ha lanzado la convocatoria de una
Conferencia de Camaras y Asociacionesg similares de Comercio de
todo el Continente americano, que tendra efecto en los dias 21 al 26
de octubre en dicha ciudad. Se trata de reunir en Barcelona a un
nucleo reducido, pero selecto y capacitado, de hombres dedicados
a actividades practicas y no a especulaciones teéricas, proceden-
tes, sin excepcion, de toda América, desde el Canada a lg Argen-
tina, por lo que pueden esperarse frutos tangibles de sus delibera-
ciones, acerca de temas de verdadero interés. Enire éstos destaca
la instalacién de un Museo de Recursos Naturales y de Economia
General Americana y la constitucién del Patronato Superior de Cé-
maras del referido Instituto, que capacitard a esa entidad para des-
envolver con verdadera autoridad internacional las finalidades que
le han dado origen, estructurdndola en forma que llene la laguna
que dejan, con referencia a América, las diversas institucioneg de
estudios econémicos fundadas en Europa, después de la gran gue-
rra, con finalidades igualmente altas y desinteresadas. Pero el motivo
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mas interesante de 1a reunidn es el que surge de su segundo tema:
“el fomento del comer.io americano en los paises que circundan el
Mar Mediterrdneo”. El estudio de este tema, hecho a base de una
ponencia documentada que, en estos momentos preparan comisiones
de expertos, abrird indudablemente nuevas perspectivas al comer-
cio exportador de América, circunscripto actualmente a los puertos
de Génova, Marsella y Barcelona, aparte de otros menos importan-
tes de la zona mediterrianea.

LA LEGISLACION PROTECTORA DE LA INDUSTRIA SERICICOLA EN ESPARA

Se ha creado recientemente en Espafia, bajo la presidencia del
Ministro de la Economia Nacional, un Comité Sedero Central, con
funciones puramente consultivas, constituyendo su principal mision
estudiar y proponer el plan de campafla sericicola a desarrcllar
durante el afio sedero, elevar al Ministro las propuestas de medidas
que estime oportunas en beneficio de la Sericicultura del Reino y
conocer e informar en los asuntos que aguel Departamento le so-
meta. Ademds, se crearj una Oficina Central Sedera, que constarai
de dos Seccicnes: una técnica y otra administrativa. La Oficina
Técnica se encargarg de proponer planes y presupuestos para la
creacién de viveros de moreras en las regiones adecuadas; de for-
mular cada afio un plan de adquisicién de reparto gratuito de mo-
reras, que sometera a la aprobacién superior; de proponer y cuidar
de la ejecucién de los servicios de poda; de hacerse cargo del
material sericicola y de propaganda, adquirido por la Comisaria de
1a Seda y utilizarlo, distribuirlo y conservarlo; de encargarse de la
ejecucién de les servicios de crianzas modelo y demostrativas, cur-
sos sericicolas, cdtedra ambulante, ete.; de inspeccionar el funcio-
namiento de las Cooperativas que se crean, etc.

ESTADOS UNIDOS

Perspectivas comerciales Kl Departamento de Agricultura de
para el afo 1929 Estados Unidos, en un informe que ha
dado a la publicidad, predice que se ori-
ginarid uns fuerte competencia entre los productos de los Estados
Unidos y los de las naciones latinoamericanas durante el afio 1929
pero que esta competencia serd algo menor en lo que se refiere a
los cerdos, al trigo y al centeno, y méas pronunciads en lo referente
al maiz, a lag semilla de lino, a los productos de granja y a las lanas.
La superficie cada vez mayor que se dedica a los cultivos, indi-
ca dque la competencia se notara sobre todo en la Argentina y Cana-
da, segun el informe, en el cual se agrega lo siguiente:

“Parece probable, sin embargo, que los precios bajos que se
nan registrado durante la actual temporada, seran causa de que se
dedique menos superficie de tierras a los cultivos. Hay indicios,
sin embargo, de que la competencia extranjera, en lo que se refie-
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re a la semilla de lino, serd més viva este afic que el pasado. El
area sembrada de lino en la Argentina, que tiene gran importancia
para los mercados mundiales, continta extendiéndose y, como se
informa que las condiciones son favorables, el exceso de produc-
ci6on argenting quiza tienda a establecer un equilibrio con la dis-
minucién en el norte.”

En la parte que se refiere a la produccién de semilla de lino, el
informe dice lo siguiente:

“A juzgar por todos los indicios, 1a cosecha de lino durante el
afio 1929 dard mas ganancias que los cereales de primavera que se
cultivan en las regiones adecuadas para la siembra de lino. Aunque
se extendiera en un treinta por ciento el drea sembrada, probable-
mente no alcanzaria para satisfacer la demanda interna; perc los
precios relativamente altos mantenidos para la cosecha de 1928,
quizd no se mantendran si la produccién aumenta materialmente.
Durante e] afio 1928 las cantidades de aceite de lino consumidas
dentro del pais alcanzaron un “record”, pero todavia hay grandes
existencias que produciran su influencia en las cotizacioneg durante
el afio 1929.

“El consumo de aceite de lino durante el afio 1928 fué un cinco
por ciento mayor que en 1927, y los actuales precios, relativamente
bajos, favorecen el aumento del consumo. Probablemente continua-
4 la fuerte demanda de panes de lino, constituyendo asi un factor
para el mantenimiento de los precios.

'~ “La demanda europea volverid a ser un factor dominante esta
primavera en los mercados mundiales consumidores de lino. Las
condiciones actuales favorecen la continuacién de las fuertes im-
portaciones de semillag de lino a los paises de la Europa Occidental,
debido a los precios relativamente bajos a que se cotiza el producto
en la Argentina, y a la fuerte demanda de los panes de semilla de
lino en el Reino Unido y en los paises del continente europeo.

“La limitada demanda de panes de semilla de algodén en im-
portantes regiones de los Hstados Unidos, probablemente reforzard
la demanda por los panes de semilla de lino. La escasa cosecha
en el Canada y en los Estados Unidos quiza contribuya a fomentar
la importacién de mayores cantidades del producto argentino a la
Unién, aminorando asi en parte las exportaciones a Europa. Los
actuales precios relativamente altos de la semilla de lino en los
Estados Unidos, en comparacidon con los precios a que se cotizan
los cereales, podran influir en el animo de los agricultores para
que aumenten el adrea dedicada al cultivo de lino en 1929, como hi-
cieron en 1924, después de los precios favorables que se registraron
en 1923. Esto probablemente les producird ventajas, sobre todo en
el caso - de los agricultores gque pueden esperar buenos rendimien-
tos en la cosecha de lino.”

El Departamento de Agricultura, al referirse a la cuestién de
la producci6én de trigo, dice lo siguiente en su informe:

“La cosecha canadiense de este afio probablemente, serdi me-
nor pero todavia existen regiones extensas en el oeste del Canadi
que pueden dedicarse al cultivo de este cereal. Esto sucede tam-
bién, aunque en grado menor, en la Argentina y en Australia.”
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A juzgar por lo que dice el informe, la Argentina seri un
gran factor en el mercado europeo consumidor de maiz; pues dice,
entre otras cosas lo siguiente en este sentido:

“La demanda europea por el maiz norteamericano, sin duda,
disminuiréd cuando pueda contar con los abastecimientos de Ila
Argentina, pero esta situacién quedarid tal vez equilibrada con la
demanda de los estados del Sur, donde la cosecha serd muy escasa,
a medida que avance la estacién. Si mejoran las perspectivas de
la cosecha de maiz en la Argentina, es posible que demoren las coti-
zaciones de precios para febrero y mayo.”

Acerca de la cuestién de las carnes y del ganado en pie, todo
el interés se concentra en la Argentina, Méjico y el Canada, y el
informe dice:

“Aunque lag importaciones de carnes de vaca y oveja de la
Argentina todavia se limitan a las conservas, puede establecerse
una comparacion indirecta con la carne argentina, porque los pre:
cios bajos a que se vende en Gran Bretafia contribuyen a excluir
al producto canadiense de aguel mercado, y, en realidad, se impone
también en los mercados norteamericanos.”

La estadistica de la situacién mundial del trigo, efectuada por
el Departamento de Agricultura, indica que lag exportaciones de
dicho cereal incluso la harina de trigo, de los Estados Unidos du-
rante los seis ultimos meses de 1928 ascendieron a 100.790.000
bushels, habiendo side durante el mismo periodo, en 1927, de
155.799.000. Canadad exports 278.924.000 bushels en esos seis me
ses, ¥y en el mismo plazo de 1927 habia exportado 170.835.000 bu-
shels, lo que indica un aumento de 108.000.000. ILas exportaciones
de la Argentina llegaron a 61.586.000 bushels. El afio anterior ha,
bian sido de 40.139.000. Las exportaciones de Australia, que ascen-
dieron a 30.102.000 bushels, indicamn un aumento de cerca de
7.000.000.

Los Estados Unidos ocupan el primer lugar entre las naciones
productoras en 1928. Su produccién ascendié a 902.749.000 bushels,
de modo que ha aumentado en 80.000.000 de bushels en compara-
cion con 1927. El1 Canada produjo 500.613.000 bushels es decir
60.000.000 mas que el afio anterior.

Se predice que, a pesar de ser la cosecha de 1928 en Europa,
superior en mas de 100.000.000 de bushels a la de 1927, 1las
adquisiciones europeas seran bien superiores a las de 1927-
1928. Agrega el informe que el aumento de las adquisicio-
nes de trigo por los paises no europeos ‘“es quizds el testimo-
nio mas impresionante del efecto de los precios bajos sobre el con-
sumo, pues las exportaciones netas de los principales paises exporta-
tadores, este afio llegaron a 478.000.000 de bushels, -contra
409.000.000 en 1927, lo que indica que se han hecho envios mucho
mayores a los paises no europeos. La gran cosecha de 1928 redu-
ce las necesidades de la importacién en muchog paises, pero es
evidente que los precios bajos del trigo, en comparacion con los
precios elevados de los productos alimenticios, y la escasa cosecha
de mafz europeo han contribuido en general al gran consumo de
trigo. E1 resultado de esto parece ser que se seguirdn haciendo
importaciones considerables y que el movimiento total del trigo
para el consumo seri sensiblemente superior para los paises de
la Europa continental.”
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Sistemas para la

C6MO FUNCIONA EN EsTADos UNIDOS EL
venta de granos (1)

“POOL” PARA LA VENTA DE TRIGOS DUROS

DE INVIERNO, — La Southwest Co-opera-
tive Wheat Grower’s Association, conocida generalmente bajo el

nombre de Hard Winter Wheat Pool, es la asociacion de venta de
los Kansas Co-operative Wheat Marketing Association y de las Wheat
Grower’s Association del Colorado, del Oklahoma y del Nebraska.
Ella esta inscripta de conformidad con las leyes de Kansas. Su ca-
pital acciones estd constituido de 10.000 ddélares de acciones ordi-
narias y de 190.000 ddélares de acciones privilegiadas. Las acciones
ordinarias estdn en poder de los representantes de estas cuatro aso-
ciaciones. Las acciones privilegiadas, que producen un interés del
8 %, son reembolsadas gradualmente con un fondo de amortizacion.
El Consejo de direccién se compone de los representantes de las
asociaciones de estos Estados, nombrando cada asociacién tres con-
sejeros.

El productor entrega su trigo al elevador local, el cual ya estd
de acuerdo con una de las asociaciones de Estado para que esta ul-
tima obre en calidad de agente de recepcién. El elevador entrega al
productor un “Scale ticket” que contiene todos los detalles relativos
a cada entrega, asi como la indicacién del anticipo de fondos auto-
rizado en razon de una determinada cantidad por bushel. Esto 1l-
timo se refiere al pago de un determinado porcentaje en el mo-
mento de la entrega. En general es el 68 por ciento del precio co-
rriente del trigo en el mercado local.

En el Kansas, pero no en los otros tres Estados, el represen-
tante del elevador local saca una muestra cuando un productor
le entrega su trigo. Se envia después esta muestra a un labora-
torio de control en el que se analiza el contenido de proteina. En
los otros Estados, las asociaciones toman el promedio de proteina
comprobado en las estaciones particulares, y se ponen de acuerdo

con los productores sobre la base del promedio de proteina expe-
dido desde la estacion.

La Southwest Co-operative Wheat Grower’s Association asig-
na a los elevadores locales de los cuatro Estados el destino normal
de sus expediciones. Se envia el trigo a estos destinos a menos
que circunstancias especiales no hagan decidir de otro modo. Una
parte del trigo se envia a los elevadores terminales al interior. Si
alli no hubiese ninguno puede ser enviado a Kansas City o a otros
mercados terminales. En tiempos de cosecha escasa, conviene con-
servar el trigo en algunos puntos del interior para aprovechar los
precios elevados que pagardn los molinos para no quedar sin tra-
bajo. En tiempos de cosecha abundante, 1a cantidad de trigo que
ya hubiese sido enviada al interior anula el método anterior, .y
el trigo puede venderse a molinos del norte o del este a un precio
méas elevado que los que pueden pagar los molinos de los Estados
a que pertenecen las asociaciones.

(1) Del Boletin Oficial de la Bolsa de Comercio de Rosario,
marzo 15 de 1929.
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En el Oklahoma, el Colorado y el Nebraska, las asociaciones
expiden en general su trigo bajo su propio nombre. En el Kansas,
generalmente se envia el trigo bajo el nombre del agente local.

Los elevadores locales no deben indicar el itinerario de los

envios, a menos que no tengan instrucciones especiales en este

sentido. Cuando el trigo y los documentos de expedicion se reci-
ben en el punto normal de destino, se decide si el trigo se ven-
derd en el lugar o si se expedirda haciag algiun otro destino.

Si el pool quiere sacar una ventaja de la diferencia de precio
de los diferentes mercados, es necesaric que haya tomado dispo-
siciones para almacenar el trige en determinados puntos del in-
terior, hasta que resulte que los precios en los puntos terminales
son mejores. Pareceria necesario igualmente que el pool pudiese

conservar su trigo en los puntos terminales hasta que los precios
vuelvan a ser ventajosos.

Sin embargo, la Southwest Co-operative Wheat Grower’s Asso-
ciation no dispone de almacenes de depdsito en los puntos del
interior. Ella tiene el control de dos elevadores terminales, pero
la capacidad disponible de los demdas elevadores por el momento
se toma en arrendamiento en agencias comerciales.

Wichita, en el Kansas, Enid, en el Oklahoma, Denver, en el
Colorado, y Hastings, en el Nebraska, tienen las oficinas prinei-
pales de los pools de cada Estado. En cada una de estas ciudades
se encuentra un director del pool del Hstado que dirige las ventas
en los puntos del interior. Estd en relacién con la oficina de la
Southwest Association, de la que recibe las instrucciones. La ma-
yor parte del trigo se vende en el mercado de Kansas City. Los
directores de venta de la Southwest Association pueden vender el

vagén de trigo o depositarlo en elevadores terminales para ven-
derlo mas tarde. '

E1 pago del anticipo a los productores, contra entrega, se de-
termina por la asociacién del Estado. Los fondos necesarios para
estas operaciones se obtienen aprovechando los recibos de trigo que
entrega el depésito, como garantia colateral para los préstamos con-
cedidos por el Intermediate Credit Bank o por otros Bancos par-
ticulares. Para permitir a las asociaciones hacer frente a sus com-
promisos con los Bancos, la Southwest Association se compromete
a hacerles pagos parciales lo mas rapidamente posible, sobre el pro-
ducto de las ventas efectuadas. Las asociaciones de Hstado de cuan-
do en cuando efectian otros pagos a Sus miembros. La Asociacién
del Kansas establece ordinariamente la fecha de estos pagos de
antemano, pero las demas asociaciones efectian sus pagos en la
fecha que méas les conviene.

Ademéas de los pagos de trigo por clase y calidad, en el mo-
mento del ultimo pago, se paga una prima calculada sobre el im-
porte de proteina contenida en el trigo de cada productor y se en-
trega una determinada cantidad para el almacenaje en la explo-
tacién, cantidad proporcionada a la duracién del periodo durante
el cual el socio ha conservado su trigo antes de entregarlo a la
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asociacién. Se efectia este pago de una indemnizacion de alma-
cenaje para animar al productor a conservar su trigo hasta el mo-
mento en que la gran masa de la cosecha serd puesta en circulacion.

JOSE G. KNAPP.

@
% %
ITALIA
Notas sobre la situacidn Publicamog a continuacién las siguien-
econdémica italiana tes notas de caridcter oficial relaciona-

das con la situacién econémica y finan-
ciera del reino de Italia.

ACTIVIDAD INDUSTRIAL ¥ TRABAJO. — Kl ntimero de febrero del bo-
letin del Instituto Central de Estadistica publica las siguientes no-
ticias acerca de la situacion econdmica en diciembre-enero:

Seglin calculos de la Direccién General del Trabajo, efectuados
gobre 5456 establecimientos, resulta que el namero de obrercs ocupa-
dos en la pentltima semana de diciembre era de 902.459 inferior en
6.331 al ntimero de los ocupados en la ultima semana de noviembre.
Esta disminucién se atribuye a las industrias vinculadas a la extrac-
cion de la seda natural, en cuyos establecimientos trabajaban en la
ultima semana de noviembre 94.606 operarios y en la pentltima de
diciembre 86.511. En los establecimientos de las industrias textiles
se encuentra a fines de diciembre una mejora en el nimero de los
obreros ocupados con relacion a la situacion del mes anterior.

No se conocen todavia las cifras relativas a la desocupacion al 31
de enero de 1929.

PropucciON, — Por calculos del “Ente Nazionale Serico” y de la
“Associacione Serica Italiana”, se sabe que en 1928 han sido criadas
925.064 onzas de semilla de gusano de seda contra 942.986 onzas en
1927; pero en 1928 se obtuvieron mejores rendimientos, resultando la
produccién de capullos de 52.488.430 kilos, mientras que en 1927 ha-
bia sido de 50.701.974 kilos.

La “Associazione Nazionale Fascista Industriali metallurgici”, en
base a oportunas averiguaciones, expone que en el mes de diciem-
bre 1928 hubo una produccion de 59.703 toneladas de hierro de fun-
dicién y 169.746 de acero, mientras que en diciembre del afio ante-
rior la produccién fué de 28.130 toneladas de hierro y 122.904 tone-
ladas de acero. La produccién total de 1928 ascendi6é a 507.611 to-
neladas de hierro de fundicion y a 1.962.632 de acero contra 494.705
v 1.594.527 respectivamente en 1927.

La produccién de laminados resulté de 160.517 toneladas en di-
ciembre de 1928. El promedio mensual de esta produceciéon ha sido
de 133.252 toneladas en 1927 y de 151.859 en 1928. XEsto, segln
calculos de la “Direzione Generale del Lavoro”.

La energfa eléctrica producida durante el afio 1928 (datos su-
ministrados por la “Unione Nazionale Fascista delle Industrie Elet-
triche”) ha sido de 8.085.596 mil kilovatios contra 7.237.731 mil
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kvs. en 1927. En estas cifras no figura la energia eléctrica impor-
tada, que ha sido de 224.333 mil kvs. en 1928 y 137.121 mil kvs. en
1927.

Como queda demostrado, estos impbrtantes ramos de la pro-
duccién seflalan mejoras en comparacion al afio anterior.

COMERCIO EXTERIOR. — Durante el mes de diciembre de 1928 el
valor de las importaciones, excluido el valor de las encomiendas
postales importadas en el segundo semestre de 1928, ha sido de
1.977.823.219 liras y el de las exportaciones, igualmente excluido
el valor de las encomiendas postales exportadas, ha sido de
1.540.593.571 liras, mientras en el mes de diciembre de 1927,
siempre excluidas las encomiendas postales, las importaciones su-
maron 1.601.536.281 liras y las exportaciones 1.391.200.444 liras.

En total, en 1928 han ‘'sido importadas mercaderias por valor de
22.040.948.358 liras y en 1927 por 20.374.800.091 liras; el valor de
las mercaderias exportadas ha sido de 14.527.071.230 liras en 1928
y de 15.631.948.223 liras en 1927. El déficit comercial ha sido, por
lo tanto, de 7.513.877.128 liras en 1928 en relacion a liras 4.742.851.868
en 1927,

TRAFICO FERROVIARIO Y MARITIMO. — El tonelaje de mercaderias
transportadas por los ferrocarriles del Estado por cuenta de parti-
culares durante el mes de enero 1929 ha sido de 4.350.941 ton., su-
perando en 410.853 el movimiento del mismo mes del afio anterior.

En enero de 1929 fueron cargadas y descargadas en los puertos
italianos 2.709.622 toneladas de mercaderias contra un total de
2.476.811 ton. de mercaderias en enero de 1928. Las naves de ban-
dera italiana han participado en el transporte con 1.715.079 ton. en
enero 1929 y con 1.698.587 ton. en enero 1928.

VIAJEROS DESEMBARCADOS EN ITALIA. — El “Ente Nazionale per le
industrie turistiche” ha informado que durante el afio 1928 han des-
embarcado en Italia 163.193 viajeros procedentes del exterior, de
los cuales 69.272 eran italianos y 93.921 extranjeros, repartidos co-
mo sigue: 16.264 ingleses, 3.071 franceses y belgas, 6.763 alemanes
y austriacos, 15.210 balcinicos, 1.190 espafioles y portugueses, 6.685
de otros paises europeos, 1.852 egipcios, 33.872 norteamericanos,
4.177 sudamericanos y 4.837 de otras nacionalidades fuera de Eu-
ropa.

Sobre el total de viajeros 129.423 fueron transportados por va.
pores de bandera italiana y 33.700 por vapores de bandera extran-
Jjera.

PrECIOS Y cOSTO DE LA viDA, — Kl indice general de los precios
al por mayor con base 1913 = 100 resulta para enero de 1929 de
496.35, para la primera semana de febrero de 1929 de 495,73 y pa-
ra la segunda de 499,0. El indice de precios de Ios 21 articulos de
primera necesidad ha pasado de 564 al 1o de diciembre de 1928 a 565
al 1° de enero de 1929. E] fndice del costo de la vida, calculado con
base junio 1927 = 100, sefiala para las 46 ciudades de las cuales se
poseen datos de todos los meses, un aumento de 93,57 al 1l¢ de di-
ciembre 1928 a 94.20 al 1° de enero 1929.

QUEBRANTOS. — En enero de 1929 el nlimero de las qulebras or-
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dinarias declaradas ha aumentado notablemente en comparacion al
mes de diciembre 1928, pero sigue manteniéndose inferior a la ci-
fra alcanzada en enero 1928.

El nimero de protestos cambiarios ha pasado de 65.796 en di-
ciembre 1928 a 69.271 en enero 1929. El ndimero de los mismos en
enero 1928 habia sido de 67.085.

LA SITUACION AGRARIA ITALIANA A MEDIADOS BE ENERO. — HEl Ins-
tituto Central de Estadistica del Reino ha publicado el siguiente in-
forme oficial sobre la situacién agraria italiana a mediados de enero
ultimo.

La primera quincena de enero ha sido caracterizada por abun-
dantes lluvias en los primeros dias del mes y por no menos abun-
dantes nevadas caidas a mediados del mes por todas partes, con des-
“censos de temperatura que en algunas localidades han alcanzado y
superado los quince grados bajo cero.

En varias comarcas las abundantes lluvias han producido des-
bordes de rios y torrentes, causando dafios no leves a las circundan-
tes sementeras de trigo, en especial modo del tardio, que se encon.
traba en el primer periodo de su germinacidn.

La capa bastante espesa de nieve ha protegido las mismas se-
menteras de las fuertes heladas, asi que en conjunto el trigo y los
demas cereales se presentan todos en buen estado vegetativo y con
pérdidas minimas.

Bl area sembrada de trigo de invierno en este afio ha resultado
de 4.880.400 hectareas; y afiadiendo a ésta la que sera cubierta con
trigo de marzo, que cada afio gira alrededor de 83.000 hectareas, se
obtendrd un area total de 4.966.400 hectareas, con casi 5.000 hec-
tareas de aumento (0,1 o|0) en relacién al afio anterior.

En algunos departamentos, sin embargo, la superficie se ha
reducido, como en el Piamonte, en la Toscana, en los Abruzos y un
poco menos en la Emilia, en el Lacio, en la Campania y en la Cer-
defia.

Un notable aporte a la buena preparacion de la tierra y de las
sementeras trigueras ha sido dado por un mayor empleo de medios
mecanicos y un mas largo consumo de abonos.

Mayor difusion acusan los trigos tempranos, tipo Ardito y Men-
tana, en el Norte, y las semillas seleccionadas, en todo el Reino.

LA SITUACION FINANCIERA A FINES DE FEBRERO DE 1929. — El es-
tado del tesoro al 28 de febrero ppdo. registra una existencia liqui-
da, es decir, en efectivo y gastable de inmediato, de 1.755 millones
de liras, de los cuales 1.430 millones en cuenta corriente en el Ban-
co de Italia y 325 millones en la Tesoreria Central, en la Casa de
Moneda y en los corresponsales del tesoro en el exterior.

De la situaciéon del balance resulta que en febrero se verifica-
ron comprobaciones de entradas por 1.682 millones y compromisos
de gastos por millones 1.624, con un superavit de 58 millones de
liras, por cuyo efecto el resultante en 31 de enero ppdo. de 45 millo-
nes sube a 103 millones.

El total de la deuda interna es de 87.138 millones. La situacion
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marca un aumento de 65 millones en comparacién a la del mes an-
terior, debido a mayores fondos depositados por la Caja Depésitos
v Empréstitos y por los institutos que ella administra, en sus cuen-
tas corrientes con el Tesoro.

La circulacion bancaria suma 16.197 millones de liras, con una
disminucion respecto al mes anterior de 392 millones. La circulacion
de los billetes de Estado ha disminuido en 37 millones.

EL AHCRRO ITALIANO. — La direccion general de Correos, la di-
reccion general del Trabajo, prevision y crédito, y el Instituto Cen-
tral de Estadistica con sus estadisticas periddicos relativas al aho-
rro italiano en la Caja Postal, en las Cajas de ahorro ordinarias,
y en los Bancos ordinarios y principales institutos populares o re-
gionales, informan que los depédsitos de esta clase sumaban en 31
de octubre de 1928 la cantidad de 34.260 millones de liras, contra
32.204 en diciembre de 1927 y 31.397 en la misma fecha del afio
anterior; en diciembre de 1913 los depdsitos ascendian en total a
6.042 millones de liras.

En las cifras de los depdsitos en Caja de Ahorro Postal, que en
octubre de 1928 representaban el 30 o[o del total antedicho, figura-
ba un crédito de 2.882 millones en las libretas de ciudadanos emi-
grados.

A este respecto puede agregarse, segiin informa la Direceciéon del
Banco de Népoles, que las remesas de los emigrados efectuadas por
intermedio de dicha institucién, fueron, en el afio 1928, 242.000, por
un importe de 345 millones de liras, contra 261.000 por 415 millo-
nes en 1927, 305.000 y 647 millones en 1926 y 340.000 y 680 millones
en 1925.
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