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PROLOGO

Es notorio que los riesgos inherentes a toda transaccion comercial son
considerablemente mds graves en las operaciones del comercio inter~
nacional. 4 las contingencias ordinarias, propias de cualguier plaza
o pais, se agregan las. que surgen de la mayor distancia que .gene-
ralmente separa al comprador del vendedor. Tenemos asi los peli-
gros e incertidumbres del transporte maritimo; el mayor plazo indis-
pensable para el crédito; la dificultad de una apreciacién acertada acer~
ca de la capacidad moral ¥ financiera del comprador, o de la serie-
dad y solvencia del vendedor, y, finalmente, los riesgos del cambio
monetario.

Es en orden a tales dificultades que la operacion llamada de crédito

documentado pone en manos de los banqueros un procedimiento de

pago mediante el cual se puede realizar, con un minimo de costo y
el menor riesgo posible, un intercambio de bienes entre personas re-
ciprocamente desconocidas.

En efecto, en el comercio internacional, el comprador, aun cuando
goce de crédito en la propia plaze, no estd por lo general en condi-
ciones de ofrecer de manera directa al vendedor las seguridades del
fiel cumplimiento de su pago, y, reciprocamente, al vendedor no siem-
pre le es facil dar directamente seguridad ol comprador del buen cum-
plimiento de lo convenido. Ademds, mientras el comprador se inclina
a diferir la fecha del pago, fundindose entre otras causas, en la du-
racién del viaje de las mercancias, el vendedor, a fin de evitar una
inmovilizacién de fondos, tiene interés de realizar, si es posible de
inmediato, el precio de su venta.

Las situaciones reciprocas de comprador y vendedor se encuentran
ast en franca oposicién. Pero esta antitesis, precisamente, es la que
ha sido hibilmente superada mediante la referida operacion bancarie
de crédito documentado, la cual, no solamente resuwelve la contrariedad
antes referide de preferencias y condiciones entre comprador y ven-
dedor, sino que hace mds dgil, corriente y libre de riesgos la conclu-~
sién de una compra-venta internacional.

En efecto, el erédito documentado constituye una forma de financia-
cién o de pago que es independiente del contrato de compra-venta que
la motiva. La intervencion del banquero —ya sea anterior, contempo-
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rénea o posterior al subyacente contrato de compra-venta— se mantiene
sin embargo fuera del alcance del mismo, El banquero intermediario
contrue vinculos a la vez con el comprador y con el vendedor, pero
estos vinculos, por si mismos, son independientes de las obligaciones
reciprocas establecidus entre ambos. De este modo el banguero, como
cuadra @ su funcién, mantiene su autonomia, no obstante realizar una
accién paralela, coordinada y referide a la compra-venta, pero con
la cual sélo se ve ligado conforme a una relacién que la técnica ban-
caria regula con sus propias normas.

Ademds, esta forma de pago en lus transacciones internacionales
permite gue el exportador pueda movilizar el importe de su venta
inmediatamente después de haber expedido su mercancia, logrando asi
reconstituir sin demora los fondos de explotacicn para el giro de sus
negocios, y hace, al mismo tiempo, gue el comprador, obligado co-
minmente a mantener considerables existencias de mercaderias, en-
cuentre en ellas una forma de pago suficientemente flexible como para
suplir la ausencia transitoria de disponibilidades.

Es sabido que sobre crédito documentado existen en inglés, francés,
alemdn e italiano, cantidad de obras excelentes que tratan de lu na-
turaleza de la operacién y la enfocan en sus mds diversos aspectos.
Empero, en el dmbito de nuestra lengua castelluna, la bibliografia se
reduce considerablemente, y nuestro propio pais, aun cuando no deja
de presentar una uapreciable contribucion al tema. lo hace wmds con
estudios que miran a los problemas juridicos que se derivan del crédito
docurentado, que a los aspectos formalmente positivos, es decir, a los
comerciales y técnicos. En este s

entido, pues, podemos decir que la
escasez de obras que estudien analiticamente esta operacién bancaria
es general. Asi lo reconoce también Manuel Alcizar Caballero en su
encomiable trabajo titulado Créditos documenlarios, (Madrid, 1915),
donde, refiriéndose a las dificultades con que tropiezan ordinariamente
los bancarios en csta operacidn, dice: “Nuestra literatura bancaria es
pobrisima, v, de las publicacioncs en lengua castellana que han apa-
recido, pocas tienen valor diddctico. No conozco ningiin libro en idio-
ma castellano que trate de las operaciones de erédito documentario
con la amplitud suficiente para abarcar sus diversos aspectos™.

Por nuestra parte hemos podido observar que, tanto los estudiantes

de cicncias econémicas como los mismos funcionarios bancartos, mi-
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ran la operacion de crédito documentado casi siempre con recelo. Es-

diman que presenta dificultades muy complejas, no fdciles de supe-

rar. Pero en redlided esto es debido a la carencia de obras que ana-
Jicen esta operacion en st misma, mostrando prolijamente su estruc-
tura y su técnica, y desbrozdindola a la vez de las dificultades que
eventualmente pueda ! en el orden juridico.

En nuestro pais, sea por imposicién de las cir ias, sea por

perticular inclinacién de nuestros estudiosos, la produccién mds pon-

derable acerca del crédito documentado corresponde al referido or-

den de los conocimientos juridicos. Son ast interesantes en muchos
fallos ¥ comentarios a los mismos. los ilustrativos estudios de los doc-

tores Juan José Diaz Arana, Dimas Gonzdlez Gowland, Santos F. Faré,

Eleodoro Lobos, Jorge Robirosa y Félix Martin y Herrera. Pero, prescin-
diendo de esos trabajos que debemos en realidad o exigencias propias

.del foro, merecen sefialarse otros, muy estimables, que tratan directa-

mente de los problemas juridicos de esta operacién. Tenemos asi:
El crédito documentado y la moneda extranjera en la venta C. I. F\,

-del Dr. Marcos Satanovsky; ‘El contrato de compra-venta mercantil,

del Dr. Roberto N. Lobos, y El crédito documentado, de nuestro ma-

Adogrado jurista Dr. Pedro E. Torres.

En cuanto al aporte nacional acerca del crédito documentado en

da esfere de las disciplinas técnico-bancarias, nos es muy grato sefialar

que todos los estudios que se han producido enire nosotros han sido

.suscitados en el ambiente y dentro de la orientacién de nuestra Fa-

cultad de Ciencius Econémicas de la Universidad de Buenos Aires.
Ast, al Crédito documentario del Prof. Carlos F. Claisse, aparecido en
1026, han seguido posteriormente en los ultimos diez afios algunas
tesis de verdadero valor. En 1940 fué la del Dr. Rodolfo Martinez
Eicheto, titulade El crédito documentario; en 1946, la (no editada

-atin) que presentara el Dr. Julio V. J. Vila Porcar, sobre los Aspectos

técnico-econémicos del crédito documentado, ¥, finalmente, en 1947,
ésta del Dr. José Baruch, que tenemos ahora el agrado de ofrecer al
lector, titulada El acreditivo documentado.

Serialaremos algunas caracteristicas de este trabujo, realizado por el

«autor en el Instituto de Economia Bancaria anexo a lg Cdtedra de

E ia y Organizacion Bancaria, de nuestra Facultad de Ciencias
£condémicas, presentado Iuego o fin de optar al titulo de doctor “en
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Ciencias Econémicas. In él se estudia orginicamente el crédito docu-
mentado desde el punto de vista bancario y se plantean sus problemas
en sus mds diversos aspecios, no sélo en si mismos sino también en
su referencia concreta a los usos y costumbres vigentes en la Repi-
blica Argentina, en la prdctica de esta institucién.

De las varias denominaciones con que no sin cierto incémodo equi-
voco se ha designado a la operacién de crédito que nos ocupa, el
autor, fundando su preferencia, opta por lu de acreditivo docuruentado.
Se conforma con ello a la orientacion de lus escuelas al
holandesa. Ahora bien, como la pelabra acreditivo resulte un neolo-
gismo en nuestro idioma, el autor expone los motivos de orden pura-
mente prdctico que justifican su creacion, al mismo tiempo que explica
la extension definidamente circunscrite que tiene en este cuso el con-

siiza y

cepto.

Luego hace una breve reseiin historice del crédito documentado.
Muestra su genesis, la manera como las condiciones especialisimas
que crearon al comercio internacional las dos ultimas guerras mun-
diales vinieron o configurar las modalidades propias del crédito
documentado, y a esc estudio de las condiciones extrinsecas —y en
cierto modo de fucrza mayor— que le dieron nacimiento, sigue una
exposicion detenida de la naturaleza de la figura. El autor presenta
los esquemas esencicles en todas sus relaciones y lo hace no sin dejar
de incluir al mismo tiempo en el andlisis la intervencién o incidencia
con que lo afectan las diferentes moncdas.

Por ser necesario al desarrolio ulterior del trabajo, ¢l autor dedica
luego un pequerio capitulo al examon de las relaciones juridicas en-
tre las partes, asunto sobre el cual ~-como ya dijimos-— existe abun-
dante y calificada bibliografia nacional. Cierra estos primeros capi-
tulos de exposicién introductoria del crédito documentado, con un
andlisis interpretativo de términos y modalidades en uso.

Los siguientes capitulos del libro estin dedicados a las funciones
del crédito documentado. Su funcién principal, la de financiacion, que
constituye su objeto formal propio, y su funcién subsidaria, pero de
no menor interés ¢ importancia, es decir, la de seguridad. Estudia,
pues, prolija y extensamente los aspectos financieros; seiiala los pro-
cedimientos y facilidades que el crédito documentado brinde ol ven-
dedor para movilizar sus créditos, y pase luego a considerar el ele-
mento riesgo, que analiza no solamente desde el punto de vista general
sino también particular, es decir, considerando sucesivamente todus las
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relaciones que pueden producirse entre las partes, y teniendo en cuenta,
puralelamente, junto con la posicién de las entidades que se afrontan,
las situaciones que derivan, en los tules casos de riesgo, del andlisis
de los documentos.

A las referidas funciones de financiacion y seguridad en el uso
corriente del crédito documentado, el autor hace seguir un estudio
de las posibilidades de su evolucién. Expone asi las mds recientes
modalidades que la operacién ha edquirido, y termina, finalmente,
todo su trabajo con un capitulo de —a nuestro juicio— claras, bien
fundadas e interesuntes conclusiones. Estimamos itil enumerarlas
ofreciéndolas como anticipacién, a los lectores. Son éstas: a) Posi-
bilidad de una intensificacién gradual de la divisa argentina en el
comercio exterior; b) Conveniencia de crear un mercedo de acepta-
ciones bancarias vinculades al crédito documentado; ¢) Condiciones
en que pueden lograr mayor eficacia las funciones de seguridad de
esta operacién; d) Implantacion de formularios standard a fin de
coadyuvar a la mejor y mds eficiente utilizacion del crédito docu-
mentado.

Sefialemos, finalmente, para completar la resefia que hemos hecho
de lu composicién de esta obra, que. los anexos y grificos agregedos
por el autor como parte integrante del trabejo. son sumamente ilus-
trativos y de apreciable wvalor prdctico, pues estin seleccionados con
acierto dentro del abunduntisimo material que existe de posible agre-
gacion, y son, los mds de ellos, piezas o documentos de no corriente
difusién.

EL trabajo que nos ocupa del Dr. José Baruch, a pesar de tratar
uno de los problemas mds complejos que las operaciones del co-
mercio internacional presentan a lo moderna técnica bancaria, estd
concebido y desarrollado con claridad y método. Tiene suficiente
originalidad de exposicion vy pensamiento como pare perfilarse con
relieves propios y diferenciarse de otros trabajos simildres, y no
solamente entre los que han aparecido en nuestro pais, sino también
entre los que enriquecen la bibliografia universal.

Consideramos, pues, que este estudio constituye una excelente con-
tribucién para el mejor conocimicnto de la atrayente operacién ban-
carie de crédito documentado, la cual, dentro de las condiciones ge-
nerales que rigen la actual economia, estd llumada a imponerse, cada
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vez mds, como procedimiento de pago en el comercio internacional.

Este libro serg de gran utilidad para todo funcionario de banco
que deba intervenir en cualquiera de sus complejas etapas; para los
importadores y exportadores que recurren al auxilio de tan ingenio-
sa institucién por hallar en ella, a la vez, comodidades de financia-
cion y elementos de seguridad, y para los juristas, que, como base
de sus puntos de vista propios v a fin de perfeccionar su encuadre
legal, necesitan un discernimiento critico y preciso de su estructura
técnico-econémica. Y desde luego que consideramos excusado decir
que este libro serd de consulta obligada, tanto para los estudiantes
universitarios que necesiten. preparar sus exdémenes de curso en nues-
tras facultades de ciencias econdmicas, como para los egresados, que,

s g es

con fines de espe deseen perfeccionar sus conocimienios
en materia bancaria. Estimamos que este trabajo serd, en conclusion,
de provecho para todos aquellos que se interesan por conocer la téc-
nica y la economia de este indispensable procedimiento de pago en
el comercio internacional.

El Dr. José Baruch, egresado con diploma de honor de nuestra
Facultad de Ciencias Fconémicas, revela en este trabajo un dominio
seguro y una posesién compleia del tema que desarrolla. Estimamos
que su publicacién —acertadamente resuelta por la misma Facultad—
constituye un aporte que enriquece la biblioteca bancaria argentina
con una obra nueva, oportuna y de positivos méritos.

Pepro J. Barocco
Profesor de Economifa y Organizacién Bancaria




INTRODUCCION

Séanos permitido- comenzar por una aclaracién terminolégica re-
lativa al titulo de este trabajo. Consideramos que la expresién
crédito documentario (o documentado) es un término genérico que
abarca todas las especies de créditos que pueden coucederse con ga-
rantia expresa o tacita de documentos. Existe garantia expresa cuan-
do se trata, por ejemplo, de un anticipo bancario con garantia pren-
daria dewarrants, o de cualquier otro documento representativo de
las mercancias, como serian letras documentadas al cobro, Existe
garantia tacita cuando estamos frente a una negociacién de letras
documentadas.

Ademas, en todas las operaciones que acabamos de mencionar, el
elemento crédito interviene en una forma determinada. Etimolégica-
mente, esta palabra tiene su origen en el latin, credere, es decir, te-
ner confianza. Conceder un crédito, en consecuencia, y por lo mis-
mo que la palabra significa fiarse, tener canfianza, implica asumiz
un riesgo. Y por el contrario, la operacién que estudiaremos en las
phginas que siguen, difiere en dos aspectos de las que acabamos de
sefialar. En primer lugar, tiene en si misma un cardcter especifico
con atributos muy particulares; en segundo lugar, es muy posible
que en el curso de todo su desarrollo el elemento riesgo, implicado
en la idea de crédito, no intervenga en momento alguno.

Cuando un Banco, a pedido de un cliente (que puede ser com-
prador de determinada mercaderia), se declara dispuesto ante un
tercero (que puede ser el vendedor de esa mercaderia), a pagar a
éste un importe o a aceptar su letra (que puede corresponder al
precio de la compra), nos hallamos frente, en su forma bdsica, a la
institucién que serd objeto de este estudio. Ahora bien, esta rela-
cién entre el Banco y el tercero (beneficiario), es lo que llamamos
acreditivo, pues este tercero ha sido “acreditado” ante el Banco para
recibir la prestacién correspondiente. Si esta prestacién debe ser
efectuada contra entrega de documentos, podemos hablar de un acre-
ditivo documentado. La relacién que existe entre el Banco y su clien-
te es considerada por nosotros como la de un mandato, y ella cons-
tituye la génesis econémica del acreditivo. Pero para comprender bien
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el alcance de ambos contratos es menester hacer una distincién cla-
ra entre ellos.

Es muy posible que el cliente del Banco, que en nuestro su-
puesto es el comprador, le deposite de antemano el importe integro
de su compra, y que luego el Banco abone al tercero (el vendedor de
nuestro ejemplo) ese importe, contra entrega de su parte de docu-
mentos aprobados por el representante del cliente (comprador). En
este caso no existe riesgo alguno de crédito, y, en consecuencia, no
corresponde hablar de crédito. Y a fortiori existe esta misma situa-
cién en el caso del acreditivo simple, si el cliente ha pagado de an-
temano el importe a su Banco, y éste paga luego al tercero contra
simple recibo, sin entrega alguna de documentos.

Vemos, pues, que existen dos motivos poderosos que nos indu-
cen a elegir para esta operacién tan compleja un término que le
sea propio. En efecto, la expresién crédito documentado es demasiado
general para tener un significado restringido, y da, en consecuencia,
lugar a confusiones. Y por otra parte, el crédito que el Banco pue-
de eventualmente conceder a su cliente o al heneficiario del acredi-
tivo, es ajeno a la esencia de la operacién de que venimos tratando,
pues ese crédito puede en determinadas circunstancias facilitar su des-
arrollo, pero no conviene confundirlo ni mezclarlo con el compro-
miso mismo asumido por el Banco ante el tercero.

Mas adelante veremos la enorme anarquiz terminolégica que
existe en esta materia. Creemos que se debe en gran parte a una in-
advertencia de la distincién que acabamos de hacer. Y en este sen-
tido es sintomatico que en los reglamentos oficiales (véase Capitu-
Io V) feltan las definiciones de esta institucién juridica. En el Re-
glamento Argentino (Ariiculos 61 a 70), se trata de una serie de
cuestiones relacionadas con los derechos de las partes, cuestiones que
a nuestro juicio, nada tienen que ver.con el acreditivo en si.

Con respecto al crédito revocable, el informe de Jean Gurtler,
ponente de la Comisién Bancaria para los créditos documentados
de Ja Camara de Comercio Internactonal de 1933, observa: ...esiz
clase de operacién no ofrece garantiu alguna para el beneficiario, y
la expresion crédito, que en este caso deberia significar confianza, ro
es mds que una férmula tradicional. Hay que hacer constar que en
los Estados Unidos de América, el término crédito revocable ha sido
eliminado por el uso bancario, v sustituido por el de Autorizacién de
pagar o negociar.
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Para el crédito irrevocalle podemos llegar a la siguiente sinte~
sis: Se juntan en dicha operacién una seric de convenciones que se
encuentran entre si en relacién econdémica reciproca, y en la cual las
operaciones precedentes motivan la contratacién de las subsiguien-
tes, Si contemplamos el caso dado més comin, dichas convenciones,
en su orden légico, son:

a) un contrato de compra-venta enire importador y exportador, en
el cual se estipula e. o. la apertura de un acreditivo (en nuestra
terminologia), a favor del exportador para regularizar y asegu-
rar el pago del precio de la compra;

b) una convencién entre el importador y el Banco, que tiene por fi-
nalidad dar ejecucion a la estipulacién correspondiente en el con-
trato de compra-venta. Es ésta una convencién para que el Banco
ejecute determinados servicios, en la cual son aplicables, en cuan-
to se refiere a su relacién recibroca, las reglas del mandato:

¢) una obligacién unilateral y condicional sui generis entre el Banco
y el exportador, que tiene como causa la ejecucién de un mandato
del importador al Banco, y, por objeto, el pago de una suma de
dinero o la aceptacién y pago de una letra, Esta Gltima obliga-
cién es lo que hemos denominado acreditivo.

En determinados casos, pero no en todos, se podria decir, toman-
do la palabra en su sentido més amplio, que existe crédito, porque
mientras las mercaderias estdn todavia viajando se moviliza el capital
involucrado en ellas. En otros casos se podria hablar de crédito en
sentido mds restringido, porque el procedimiento seguido en la liqui-
dacién puede resolverse en un anticipo de dinero del Banco al im-
portador, o porque en el desarrollo de la operacién pueden ocu-
trir varios otros momentos y modalidades de crédito. Sin embargo,
toda esta terminologia es, a nuestro juicio, imprecisa, y se hace ne-
cesario emplear un término técnico especifico, el de acreditivo, para
una relacién enteramente definida como l1a que mencionamos en c).

Akkreditiv o Accreditief es el término usado en las lenguas gee-
ménicas para esta transaccién, y tiene en ellas el significado especi-
fico que acabamos de sefialar. Jean Gurtler, en su informe, emplea en
el texto oficial en idioma francés la expresion Accréditifs documen-
taires (véase el rubro Objets des Régles & Usances uniformes), ¥
este término es muy corriente en ese idioma para esta clase de ope-
raciones. Es cierto que en el titulo y en las demds partes del texto
del informe, se babla de erédits documentaires, pero es indudable que
1a palsbra accréditif es de uso muy generalizado en Francia. Para su
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equivalente en castellano hemos elegido entre acreditamiento, acredi-
tacién v acreditivo, este iltimo vocablo, por considerarlo més expre-
sivo y porque tiene ya un empleo muy frecuente en otros idiomas.

Descarfamos insistir en que no es por una razén puramente ter-
minoldgica que damos preferencia a una palabra sobre otra, sino.
porque la indole y esencia de esta institucién exigen para su comprens
sién exacta y deslinde precise, una denominacién que le sea propia.

*

La gran mayoria de los libros que existen sobre la materia son:
de caracter juridico, La circunstancia de que en el acreditivo se en-
cuentran reunidos contratos de indole diversa que se relacionan entre-
otros, con el derecho cambiario, ¢! derecho maritimo, el derecho de
seguros, etc., en los cuales la jurisprudencia y las doctrinas de los
diversos paises acusan diferencias notables, ha tenido como conse-
cuencia que esta figura haya sido tratada con preferencia en su faz
juridica. En este trabajo hemos procuradoe estudiar mais bien desde
un punto de vista general el aspecto econémico-técnico de la opera-
cién, evitando asi referencias detalladas a puntos aislados de la ju-
risprudencia,

Tratindose de una figura de gran complejidad, tanto por su
propia naturaleza como por las innumerables modalidades 2 que pue-
de ser adaptada, hemos tenido que limitarnos necesariamente a los as-
pectos que consideramos més importantes en ella, a saber: su fun-
cién financiadora y las modalidades que reviste el riesgo involucrado
en ella. A tal efecto hemos encarado nuestro estudio de la manera
siguiente:

En el Capitulo I hacemos una resefia acerca del origen del acre~
ditive y su desarrollo después de la primera guerra mundial, asi co-
mo también de su proceso durante los afies del altime conflicto bé-
lico. Ahi se explica igualmente los motives que movieron a la in-
troduccién de los Reglamentos,

En el Capitulo II hemos procurado explicar el objeto del acre-
ditivo dando una explicacidn acerca de su naturaleza. Hacemos en &b
algunas aclaraciones terminolégicas y procedemos luego a la cla-
sificacién sintética de la figura que nos ocupa.

En el Capitulo III pasamos ya a la exposicién de la técnica del
acreditivo documentado. A tal efecto hemos hecho dos supuestos pa-
ra explicar el modus operandi: primero, consideramos un caso sim-
ple en el cual intervienen dos plazas comerciales (la del importa-
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dor-ordenante del acreditivo, y la del exportador-beneficiario del acre-
ditivo) ; luego, consideramos un caso mas complejo, en el cual, ade-
mas de las dos plazas mencionadas, actia una tercera que es donde
se encuentra el Banco acreditante. Para facilitar la exposicién hemos
procedido a distinguir tres fases en el desarrollo del acreditivo, a
saber, las de su apertura, utilizacién y liquidacién, subdivisién que
mantenemos luego en todo el curso de nuestro trabajo, por consi-
derarla sumamente Wtil para el estudio del problema que nos ocupa.
Asimismo, hemos agregado al final de este capitulo dos graficos, que
representan en forma esquematizada el desarrollo de los dos casos
tipicos contemplados en el texto.

Debido a su relacién con la técnica del acreditivo, en el mismo
Capitulo III tratamos de la intervencién de diferentes monedas, y de
determinadas operaciones que le estan vinculadas. En efecto, de acuer-
do con el criterio que sostenemos en este trabajo, el acreditivo se re-
fiere al ‘compromiso del Banco acreditante ante el beneficiario. No
obstante, ocurren una serie de operaciones de crédito que pueden ser
efectuadas con ocasién de la apertura, utilizacién y liquidacién del
acreditivo; estas operaciones se encuentran al margen del acreditivo
propiamente dicho, pero conviene séfialarlas porque tienen con él una
vinculacién econdmica.

A pesar de que nuestro anhelo es ofrecer solamente un estudio
econémico-técnico, consideramos indispensable entrar en algunas con-
sideraciones juridicas (Capitulo IV), particularmente porque resulta
casi imposible contemplar los elementos de riesgo sin tener en cuen-
ta la relacién juridica que existe entre las partes que intervienen en
la operacién. Y por esto también, en el mismo Capitulo IV, dedica-
mos algunas palabras a los inecidentes juridicos que pueden ocurrir
en el desarrollo del acreditivo (quiebra y embargo), y, por su al-
cance en el comercio exterior, a algunas cuestiones de derecho inter-
nacional privado.

El Capitulo V estd dedicado a las Reglamentaciones, su fina»
lidad y fuerza juridica. Hemos basado €l contenido de este capitulo
en las reglas y usos uniformes de la Caimara de Comercio Interna-
cional, no sélo por el alcance internacional que tienen, sino por la
gran aplicacién que han hallado también en la Reptiblica Argentina.
Y agregamos aqui (como Anexo I de este trabajo) un cotejo compa-
rativo de las reglas y usos uniformes de la Cimara de Comercio In-
ternacional y de las reglas aconsejadas en la resolucién de la Pri-
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mera Conferencia de Abogados de la Ciudad de Buenos Aires. Con-
templamos igualmente, con cierta detencién, la reglamentacién ame-
ricana y a este efecto hemos agregado (Anexo IV) una reproduc-
cién abreviada de los formularios standard americanes, precedidos
de comentarios nuestros.

Por la fundamental importancia que tienen los documentos en
la operacién del acreditivo, hemos dedicado a éstos un capitulo os-
pecial, considerindolos tanto en su forma como en su contenido. En
este capitulo, el VI, tenemos a menudo oportunidad de referirnos al
informe sobre las reglas y usos umiiormes que fué presentado en su
oportunidad por Jean Gurtler, ponente de la Comisién Bancaria para
los créditos documentados de la Camara de Comercio Internacional de
1983. A fin de facilitar su lectura hemos procedido a una reproduc-
cién sistematizada de este informe, que hemos agregado a este tra-
bajo (Anexo II).

El Capitulo VII estdi dedicado a interpretacion de términos y
otros detalles y particuiaridades que merecen atencién especial.

La vinculacién econémica que tiene el contrato originario, que
es generalmente el de compra-venta, con el acreditivo, hace necesario
contemplar mais de cerca el uso de las clausulas comerciales C. 1. F.,
F. O. B, etc., pues éstas se encuentran reflejadas en las condiciones
del acreditivo. A esto nos referimos en nuestro Capitulo VIII, y, pa-
ra mayor claridad, se han agregado (Anexo V), las Reglas Inter-
nacionales sobre el uso de estas cliusulas, precedidas de un comen-
tario. Se trata de las Definiciones del Comercio Exterior de los Es-
tados Unidos, revisadas en 1941, de las Reglas de Varsovia y Oxford
sobre embarque C. I. F., y de los Incoterms 1936. Por la importancia
que tienen las cotizaciones C. I. F. y F. O. B, las reglas relativas
a las mismas han sido reproducidas in extenso, mientras que las otras
cotizaciones sélo van presentadas en forma abreviada.

Los capitulos mencionados hasta ahora pueden ser considerados
como de introduccién a nuestro verdadero problema, que es lo que
va a ocuparmos en adelante. Esos capitulos nos capacitan para plan-
tearlo concretamente y determinar su alcance, pues, en efecto, el acre-
ditivo tiene dos funciones precipuas, que son, la una de financia-
¢ién y la otra de disminucién de los riesgos que surgen de un con-
trato determinado, que es, generalmente, el de compra-venta,

Y asi, pues, en el Capitulo IX tratamos algunos aspectos finane
cieros del acreditivo, pasando luego a considerar los principales pro-
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cedimientos que estdn al alcance del vendedor para movilizar sus
créditos. Vemos qué lugar ocupa el acreditivo entre ellos, y cuéles
son los factores de caricter general y particular que fijan una for-
ma determinada de financiacién.

En el Capitulo X entramos a considerar el elemento riesgo des-
de un punto de vista general y mostramos el papel que puede ser
desempefiado por el acreditivo cuando interviene como condicién de
pago en un contrato de compra-venta.

El Capitulo XI estd dedicado al estudio de los riesgos desde un
punto de vista particular. Se consideran sucesivamente las relacionss
entre exportador e importador, y las de las varias partes que in-
tervienen tanto en el acreditivo irrevocable como en el revocable.
Después se estudia la posicién de las partes que tienen intervencién
en la negociacién de la ietra documentada girada en virtud de un
acreditivo, y se pasa luego al examen de los documentos, haciendo
resaltar en toda esta exposicién las particularidades del elemento ries-
go que son el tema propio de este capitulo. A él también queda re-
ferido el Anexo III de este trabajo, compuesto por una serie de for-
mularios usados en la Repiiblica Argentina en la operacién del acre-
ditivo documentado, que nosotros hemos reunido y presentamos con
el comentario que consideramos interesante para su inteligencia
desde el referido punto de vista del riesgo.

Llegamos finalmente al Capitulo XII, en el cual tratamos al-
gunas particularidades y modalidades recientes del acreditivo docu-
mentado. Se comprende que la intensificacién en el uso de los acre-
ditivos para la financiacién de las exportaciones e importaciones,
unida a las condiciones especiales creadas por los dltimos afios del
reciente conflicto bélico, Liayan traido consigo ciertas modificaciones
tanto en la naturaleza de la documentacién como en el modus ope-
randi del acreditivo. La creciente intervencién oficial de los gobier-
nos en los negocios privados cre6 también, por su parte, situacio-
nes particulares a las cuales el acreditivo documentado hubo de
adaptarse, demostrando al hacerlo su gran flexibilidad.

Las conclusiones a que llegamos en el Capitulo XIII, que cie-
rra nuestro estudio, se refieren tanto a las funciones financieras co-
mo a las funciones de seguridad del acreditivo documentado.

Con respecio de las primeras entrevemos una interesante posibi-
lidad: la de una intensificacién gradual cel uso de la divisa argen-
tina en la financiacién de la importacién y exportacién, y no sélo




26 JOSE BARUCH

en lo gze mira a las necesidades de la Repiiblica, sino aun para las
de “otros paises, particularmente los limitrofes. Al mismo tiempo,
propiciamos la creacion de un mercado de aceptaciones, que seria
alimentado principalmente por aceptaciones bancarias, las cuales, a
su vez, estin en intima relacién con el acreditivo documentado.

Finalmente, por lo que toca a las funciones de seguridad del
acreditivo, examinamos en qué condiciones éstas pueden ser desem-
pefiadas con mayor eficacia. A este respecto subrayamos las precau-
ciones que conviene tomar al cerrar los contratos originarios {que
son generalmente los de compra-venta), y los puntos que requieren
especial cuidado en la forma de abrir los acreditivos. Sostenemos por
fin (es el corolario natural de este examen) que la introduccién
de formularios standard puede coadyuvar a un empleo mds preciso
de términos y condiciones, y una utilizacién més eficiente del acre-
ditivo documentado.

El Dr. Pedro E. Torres, autoridad reconocida en la materia,
afirma, hablando del crédito documentado, que las compras y ventas
maritimas en todo el mundo se realizan en el 90 % de los casos
mediante esta forma de financiacién, mientras que, a su vez, la ven-
ta C. I. F. importa, asimismo, el 90 % de las operaciones mercanti-
les de ultramar. Todo esto demuestra la enorme importancia que la
figura que nos ocupa tiene en el comercio internacional, y el papel
preponderante que estd llamada a desempefiar en los afios venide-
ros, Esperamos que con el presente trabajo aportemos una modesta
contribucién a la dilucidacién de algunos de sus problemas.




CAPITULO PRIMERO

RESUMEN HISTORICO

Sumario: 1. Forma mds antigua: “Receptum Argenta-

wiorum”. — . Origen del acreditivo moderno. — HIL

Su desarrollo después de la primeva guerra mundial. —

IV. Intreduccién de los regl nacioneles y del

reglamento internacional. — ¥, Desarrollo durante la se.
gunda guerra mundial.

I, FORMA MAS ANTIGUA: “RECEPTUM ARGENTARIORUM '’

Algunos autores opinan que el origen de la figura juridica del
acreditivo se encuentra en el receptum argentariorum de la antigua
Roma?, Por este pacto, un Banco se obligaba a pagar la deuda de
otro, y este compromiso subsistfa aun en el caso en que la deuda
originaria desapareciera.

1. ORIGEN DEL ACREDITIVO MODERNO

Se sostiene que el acreditivo documentado moderne tiene su ori-
gen en la carta de crédito; por medio de ella, los comerciantes po-
dian procurarse medios de pago en el exterior, siendo posible condi-
cionar este pago a la enirega de mercaderias®

Segln otra versién, la forma mas antigua del acreditivo estaria
representada por el acreditivo mediante giro de letras, y su desarrollo
se explicaria de la siguiente manera®: determinados comerciantes
ingleses gozaban de una reputacién tal, que sus vendedores extranje-
ros cobraban sus importes de venta mediante el giro de una letra so-
bre los primeros. Otros importadores establecidos en el exterior te-
nian que someterse a condiciones més engorrosas. Por lo tanto, bus.
caron ellos en Inglaterra una firma que gozara de gran crédito y le
pedian que pagara o aceptara la letra por cuenta de ellos mediante

1 Girard, Manuel Elémentaire de droit romain; y Sohm-Mitteis-Wenger,
Institutionen des romischen Rechtes.

2 E. M., Cahn, basindose sobre Légal, Revue droit bancaire 1924,
3 E. M. Cahn, basindose sobre O'Hara, Banker’s Magazine 1922,
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una remuneracién determinada. De este modo, se creé la posibilidad
de pagar las deudas con letras giradas a un plazo relativamente lar-
go, mientras que los vendedores podian procurarse el dinero en efec.
tivo mediante el descuento de estas letras. Se encontraria aqui, ya ea
forma rudimentaria, el acreditivo moderno, bastante usado en Ingla-
terra y también en los Paises Bajos en los siglos XVII, XVIIT y XIX.

Cahn opina que, probablemente, el acreditivo se ha desarrolla-
do de ambas maneras.

El hecho es que con anterioridad al afio 1914, Londres poseia,
practicamente, ¢l monopolio de este procedimiento de crédito. Eran
principalmente las llamadas accepiing houses (casas de aceptacién), su-
cesoras de los famosos merchant bankers (banqueros-comerciantes),
quienes se ocupaban de esta clase de operaciones.

La City disponia de un mercado de aceptaciones extraordinaria-
mente bien equipado, y de un mercado monetario de gran capacidad de
absorcién. Los Bancos londinenses poseian una experiencia inigualable
en el campo de las financiaciones internacionales y gozaban de la con-
fianza del mundo entero. Ellos tenfan practicamente un conocimiento
perfecto € intimo de todas las casas exportadoras e importadores es-
tablecidas en los distintos paises, que participaban del comercio in-
ternacional.

La libra esterlina era solicitada y conocida fuera de los limites
del Reino Unido. La liquidacién financiera de transacciones comer-
ciales entre los paises sudamericanos y los Estados Unidos, entre los
distintos paises europeos y, desde luego, entre los varios componentes
del Imperio Briténico, era dirigida en su casi totalidad por via Londres.

1I. SU DESARROLLO DESPUES DE LA PRIMERA GUERRA MUNDIAL

En este estado de cosas la primera guerra mundial produjo un
cambio fundamental, y otros centros, menos afectados por los acon-
tecimientos en Europa, comenzaron a atraer hacia si una parte del
intercambio financiero mundial.

Se extendié enormemente la prictica del acreditivo bancario do-
cumentado. Relaciones comerciales antiguas se habian roto y debian
ser substituidas por nnevas, entre partes contralantes que no se co-
nocian suficientemente; contingencias politicas y econémicas, dificul-
tades de transporte, fluctuaciones de cambios y precios, aumentaron
la confusién e inseguridad generales. Viejas casas conocidas quebra-
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ron; nuevas casas importadoras y exportadoras surgieron en el mercado
internacional de productos, Sus nombres no ofrecian garantia y sus
medios carecian de base para el cumplimiento de sus compromisos.
El comercio necesitaba, ¢n una medida sicmpre creciente, garantias
para el fiel cumplimiento de los contratos.

Estas garantias fueron ofrecidas cn gran parte por el crédito
bancario documentado en sentido amplio, y mis particularmente por
el acreditivo documentado, ya que en ellos el elemento de seguridad
ocupa un lugar preponderante.

Tgualmente era menester intensificar mucho mis que antes los mé-
todos de financiacién, pues los Bancos estaban menos dispuestos que
antes a conceder anticipos contra la simple presentacién de érdenes
de compra. Era, pues, pricticamente imposible colocar letras giradus
contra importadores desconocidos.

HWizo asi su entrada el acreditivo bancario documentade en los
demds centros financieros, particularmente Nueva York y Amsterdam .

Ya en los afios de la guerra 1914-1918 se di6 una extension enor~
me a la financiacién con créditos bancarios. Para los paises de Furo-
pa Central y sus aliados, la eliminacién de Londres era, desde luegn,
absoluta, y para los paises neutrales, entre los cuales se contaba al
principio los Estados Unidos, desaparecié toda razén de invocar paca
sus transacciones internacionales la intervencién de los Bancos ingle-
ses por los defectuosos medios de comunicacion y la dislocacidn inevi-
table del mercado monetario londinense.

Todos los Bancos que antes se habian encontrado en una situa-
cién de dependencia de Londres, tenfan que cnfrentar de repente la
tarea: primero, de proveer ellos mismos los créditos solicitados por
sus clientes, que generalmente se concedian en forma de créditos de
aceptacién y, en segundo lugar, de tomar medidas para que las acep-
taciones bancarias pudieran ser negociadas con facilidad. En sintesis,
habia que crear un aparato que cumpliera con las exigencias que ha-
bian hecho antes de Londres un mercado internacional tan atrayente.

Asi se procedié en Nueva York. Era necesario un manejo rapido
y acertado de este mecanismo de financiacién tan delicado y era igual-
mente menester crear un mercado de descuentos adecuado a la nueva
situacion,

Para resolver el primer punto, el New York Bankers Commercial
Credit Conference (Conferencia sobre Crédito Comercial de los Ban-

1 P, I. Rogaar, Documentaire Credieten.
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cos de Nueva York), del afio 1920, llegé a soluciones muy acertadas
reglamentando la materia y uniformando el uso de determinados focs
mularios.

Con respecto a la segunda exigencia era necesario ensefiar y acos-
tumbrar a los beneficiarios de los acreditivos que una aceptacién bans
caria en délares podia ser equiparada a la misma en libras esterlinas
de un Banco londinense. La necesidad de llevar este conocimiento a
sus clientes y Bancos corresponsales en otros paises ha sido, entre
otros, el motivo por el cual varios Bancos norteamericanos han esta-
blecido sus propias sucursales en paises sudamericanos ™,

Al mismo tiempo, la ley de creacién del sistema de la Reserva
Federal en el afio 1914, que abria la posibilidad de redescontar en los
Bancos de la Reserva Federal las aceptaciones bancarias siempre que
cumplieran con determinadas condiciones, facilitaba enormemente iz
indispensable expansién del mercado de descuentos.

En su aspecto juridico el acreditivo documentado se ha desarro-
lado especialmente después de la baja de precios del afio 1920, pucs
fueron estos los afios durante los cuales se sometieron a los tribuna-
les los distintos pleitos que tenian su origen en los acreditivos, con
los cuales la comunidad comercial y los Bancos todavia no se hablan
familiarizado suficientemente.

IV. INTRODUCCION DE LOS REGLAMENTOS NACIONALES Y DEL RE-
GLAMENTO INTERNACIONAL

Es interesante contemplar los antecedentes histéricos inmediatos
de los Reglamentos.

La posicién preponderante de los vendedores norteamericanos du-
rante e inmediatamente después de la primera guerra mundial hizo ex-
traordinariamente facil para ellos sus ventas al exterior, y les per-
mitid estipular todas las condiciones que deseaban. Por lo tanto, ellos
podian rechazar la concesién de créditos al exterior y podian insistir
sobre Ia apertura de acreditivos a su favor, a ser emitidos o confirma-
dos por instituciones bancarias norteamericanas.

Estos factores explican en gran parte el aumento tremendo que
el uso de esta institucién tuvo en ese pais. Ripidamente se reconocid la

1 P. W. Kamphuisen y J. A. Crothe van Schellach, Documentaire Bank-
credieten.
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<conveniencia y seguridad de tal método para financiar el comercio. Su
uso se amplié enormemente; se extendié del comercio de exportacion
al comercio de importacién y gradualmente fué adoptado también por
<l comercio local.

Un nhmero enorme de Bancos empezé a ocuparse de esta clase
de operaciones, y esto llevd a una diversidad desconcertante en los ti-
pos de formularios usados. Cada Banco creaba sus propios formula-
rios, que variaban de formularios impresos a simples cartas escritas
-a mdaguina.

Con los precios en ascenso por la prosperidad general camsada
por la guerra, los peligros relacionados con esta confusién de formu-
larios no se notaban, pues generalmente los compradores deseaban
towar posesién de la mercaderia aun cuando los requisitos del con-
trato de compra-venta no hubieran sido respetados en todos sus as-
pectos. Pero luego, en lu depresién general que duré desde la mitad
-del afio 1920 hasta la mitad del afio 1922, los precios estuvieron on
haja y los compradores acudieron a toda clase de pretextos para evi-
tar el cumplimiento de sus compromisos. El argumento més usado
para estos repudios fué el de que los documentos no estaban de
acuerdo con los requisitos del acreditivo. Muchos problemas que snue-
gieron asi fueron llevados a los tribunales para ser decididos judicial-
menle, y varios de los principios que forman la base del acreditivo (o,
segin la terminologfa norteamericava, carta de crédito) fueron esta-
blecidos de cse modo.

Se llegd asi al convencimiento de que la adopcién de un regla-
mento sobre el tratamiento de esta clase de operaciones, asi como la
«de formularios standard para los diversos tipos de acreditivos, ayuda-
ria considevablemente a la estabilizacién de su prictica comercial y
-de los derechos inherentes. No es, por lo taunto, pura casualidad que
el primer reglamento en el cual se buscaba no sélo la uniformidad,
sino también una determinacion de los términos usados en esta clase
de operaciones, tuviera su origen poco tiempo después de la guerra,
cuando empez6 un periodo de precios en declinacion y de fluctuacio-
nes de cambio muy violentas. Para llegar a un acuerdo, se celebré
una serie de conferencias entre los Bancos mis importantes del pais, y
los formularios standard fueron redactados. Por algin tiempo, pare-
-cfa que ellos serian adoptados en forma general; sin embargo, este
movimiento cesé y parecia que los Bancos daban preferencia a sus
formularios propios. Actualmente el uso de formularios standard se




32 JOSE BARUCH

encuentra méis generalizado que nunca, y probablemente la tendencia
hacia la uniformidad continuard?,

El ejeraplo de los Estados Unidos en la fijacién de un Reglamen-
to que data ya del afio 1920, y que ha sido modificado en 1926 y ea
1934, ha sido seguido por varios paises. En el Capitulo respectivo tra-
taremos de esto en forma detallada. Cabe mencionar, ademds, el Re-
glamento Internacional, cuyo nombre oficial es Régles et Usances uni-
formes relatives aux Crédits documentaires (Reglas y usos uniformes
relativos a los créditos documentados), cuya iniciativa y elaboracién
corresponden a la Cimara de Comercio Internacional.

V. DESARROLLO DURANTE LA SEGUNDA GUERRA MUNDIAL

En el pericdo 1538/45, se intensificé extraordinariamente la uti-
lizacién del crédito documentado en sus varias formas.

Mientras en el periodo anterior el acreditivo habia tenido su
aplicacién preponderante mediante la entrega de los documentos que
podriamos llamar cldsicos: conocimiento, péliza de seguro y factura,.
la situacién bélica creé situaciones particulares por las cuales se hi-
20 frecuente el uso del acreditivo mediante presentacién de documen-
tos de otra indole, como ser: simples facturas comerciales, recibos de
depésito en barracas, recibos de depésito en docks, recibos de depé-
sito en vagones, certificados de fabricacién, etc.

Ademés, se usé con frecuencia la red clause (clausula roja).

Las razones que han llevado a estas modificaciones en el modus
operandi del acreditivo documentado serdn contempladas en el capitulo-
VII que trata de las particularidades y modalidades recientes.

1 H. N. Finkelstein, Legal Aspects of Commercial Letters of Credit.




cariTuLno 11
OBJETO Y FORMAS DEL ACREDITIVO

Sumario: I. Objeto del acreditivo. -— II. Descripcién del
acreditivo, — III. Terminologfa. — IV, Clasificacién: A.
Acreditivos revocables e irrevocables; B. Distinciones de
acuerdo con determinadas caracteristicas del acreditivo:
1) Acreditivos documentados y acreditivos en blanco; 2)
Acreditivos cen plazo de validez determinado y acredi-
tivos sin plazo; 3) Acreditivos que tienen por objeto una
prestacidn y varias prestaciones; 4) Acreditivos divisibles
e indivisibles; 5) Acreditivos transferibles y no trans-
feribles; 6) Acreditivos de caja y aceptacién., — C.
Distinciones de acuerdo con determinadas panticularidades
que pueden presentarse en el acreditivo: 1) Por la inter-
vencién de un segundo Banco: a) Como representante, b)
Para abrir el acreditivo como Banco acreditante, ¢) Para
confirmar el compromiso del Banco screditante, d) Para
pover en conccimiento del beneficiario la apertura del
crédito de parte del primer Banco; 2) Por la moneda en
que reza el acreditivo; 3) Por la forma en que el Banco
se reembolsa; 4) Acreditivos de importacidn y exportaciéa.

1. OBJETO DEL ACREDITIVO

En el comercio internacional es dificil, a menudo, poder formar-
se una opinién fundada sobre la reputacién y solvencia de la otra
parte. Ademés, aunque uno pueda haberse formado una idea al res-
pecto, las circunstancias econdémicas cambiantes pueden causar una
modificacién en la sitnacién financiera de los interesados*.

El exportador, por ejemplo, que ha vendido mercancias contra
una aceptacién a tres meses, €std en gran parte entregado al capri-
cho del consignatario. Si éste no puede o no quiere tomar posesién de
Jas mercancias u honrar (aceptar, respectivamente pagar) la letra, el
exportador tendra que hacer reexpedir las mercancias a su pafs, o hien
depositarlas y venderlas en el lugar de llegada; procedimientos todos
estos que tienen sus grandes inconvenientes en un pais extranjero, pucs

1 En esta parte seguimos la exposicién de P. J. Rogaar, Documentaire Cre-
dieten,
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seria desde luego irrisorio pensar que esto pudiera hacerse sin causar
perjuicios,

Ademés, existe el peligro de un comprador poco escrupuloso que,
en conocimiento de esta posicién relativamente débil del exportador,
pueda tener la tendencia a formular objeciones con la esperanza de
poder conseguir asi una reduccién en el precio.

El exportador que desea armarse contra estas eventualidades pue-
de estipular en el contrato de compra~venta un acreditivo irrevocable
a su favor, a ser abierto por un Banco en el cual tiene confianza, en
virtud de la reputacion internacional de que este goce. El compromi-
so del Banco debe ser de caricter tal que no pueda ser afectado por
la quiebra eventual del importador, ni modificado después de haber
sido asumido; tampoco debe involucrar la posibilidad de poder ser
cancelado por motivo de una pretendida falta de cumplimiento de sus
obligaciones por parte del exportador.

No se puede negar que de esta manera la situacién favorable se
va inclinando hacia el lado del exportador. En efecto, por el compro-
miso dzl Banco, el exportador obtiene no solo una garantia para el
pago de la deuda del comprador, sino que consigue que se le pague
por anticipado, contra su obligacién de entregar Gnicamente deter-
minados documentos.

Mientras que, en general, en el caso de una compra contra pago
posterior la posicién del importador es mas fuerte quo la del ex-
portador, el acreditivo irrevocable quita a éste dicha ventaja. Si el
comprador descubre que el contrato de compra-venta tiene defectos
que lo hacen susceptible de anulacién y si esto le fuera conveniente
porque los precios han bajado, igualmente tendrd que comenzar a tre-
cibir las mercancias y pagar. Si le consta que la calidad de las mer-
caderias recibidas es inferior a la estipulada y cuando se trata de uu
contrato de compra-venta para entregas parciales, tendrd, asimismo,
que seguir recibiendo, por intermedio de su Banco, las entregas suce-
sivas y a pagar. En resumen, a pesar de cualquier falla que puede
presentarse en un embarque, siempre que éste haya tenido lugar den-
tro del término fijado, €l Banco del importador estara obligado, a pe-
sar de ello, a pagar al exportador, con la inica condicién de que és-
te haga entrega de los documentos estipulados.

Que esto es asi y que el importador acepta esta situacién, se
puede explicar por la posicién relativa del poder econdémico que exis-
te entre las partes. Historicamente se explica, como ya hemos indi-
cado, por el gran desarrollo del acreditivo irrevocable, que se inicia
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en los afios sigulentes a la primera guerra mundial, cuando existia en
los paises importadores una gran necesidad de mercaderias al mismo
tiempo que una posicién financiera muy debilitada.

Y desde luego que en todo esto juega también su papel el inte-
rés del Banco. El Banco estarfa dispuesto a cumplir con el pedido de
su cliente y a obligarse directamente con el exportador, pero siempre
que su compromiso fuera lo mis simple posible: un importe determina-
do, pagadero contra documentos determinados, dentro de un término
determinado. No desea correr el riesgo de verse mezclado en la eje-
cucién de su propio compromiso, en una lucha sobre el contrato de
compra-venta que le es ajeno.

Vemos, pues, que el acreditivo, en su forma irrevocable, cumple
con la funcién de disminnir determinados riesgos inherentes a Ia
operacion de compra-venta en el comercio maritimo. Mas adelante
tendremos oportunidad de considerar en forma més detallada el al-
cance de esta disminucién de riesgos. Por el momento conviene es~
tablecer que, ademés de esta funcién, tiene también otra que con-
siste en financiar tanto del lado del comprador como de la parte del
vendedor la operacion de compra-venta.

Ademas del acreditivo en su forma irrevocable, existe otro de ti-
po revocable. La funcién de este dltimo se limita més bien a la de
financiacién,

Podemos agregar que la aplicacion del acreditivo no se limita
al comercio maritimo internacional sino que también se lo utiliza
en el comercio continental y nacional, aunque en una escala mucho
menor, porque los motivos que llevan a su aplicacién en el comer-
cio maritimo no prevalecen en este caso en la misma medida. Un
acreditivo revocable es suficiente en tales operaciones para garan-

tizar los intereses de las partes,

Il DESCRIPCION DEL ACREDITIVO?

El término acreditivo (documentado) no sélo se refiere a un
conjunto de actos sino también a las relaciones que son su conse-
cuencia,

Se habla de un acreditive (bancario) documentado cuando un
Banco —de acuerdo con las instrucciones de un comprador y por

1 Seguimos aqui la exposicidn de P. J. Rogaar, Documentaire Credieten.
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cuenta de éste— pone a disposicién del vendedor una suma deter-
minada, o bien acepta una letra girada por el vendedor; en ambos
casos siempre contra enirega de determinados documentos .

Se trata de un acreditivo irrevecable cuando el Banco se com-
promete hacia el vendedor a pagar o a aceptar la letra, bajo deter-
minadas condiciones.

En cambio, estamos {rente a un acreditivo revocable, cuando 2l
Banco actiia de acuerdo con el contenido de un simple aviso al ven-
dedor, sin ningéin compromiso ulterior.

El término acreditivo documentado, que hemos preferide a los
demds que se usan para esta clase de operaciones, hace resaltar que
el imporie correspondienie se pone a disposicién de un tercero.

Como ya hemos observado, el acreditivo documentado se en-
cuentra casi siempre Intimamente relacionado con una operacién de
compra-venta y tiene por fin el pago del precio de la compra ul
vendedor, Puede ser concedido en forma de acreditivo de caja, en
cuyo caso_resuelve el problema de los limitados medios propios de lis
partes intervinientes; puede también ser concedido en forma de acre-
ditivo de aceptacién, en cuyvo caso abre el acceso al mercado de le-
tras de cambio, donde las leiras aceptadas por el Banco encuentran
facilmente compradores a tasas de descuento favorables.

Si el acreditivo se abre en forma irrevocable, el vendedor tienc
la ventaja de que el precio de venta queda asegurado por un Banco
antes de que se inicie la entrega de las mercancias. Los intereses del
comprador quedan protegides por la condicién de que el pago o la
aceptacién de la letra se haran sélo contra entrega de determinados
documentos, pero su seguridad no se extiende més alli de la que
puede ser deducida de la exactitud externa de los documentos a en-
tregarse.

La apertora de un acreditivo documentado se efectiia por cuen-
ta del comprador y puede ir acompafiada de una concesién de cré.
dito por parte del Banco, operacién esta Gltima completamente in-
dependiente del acreditivo propiamente dicho.

Si el acreditivo se abre en forma de acreditivo de caja, el Banco
—cuando paga al vendedor— concede un anticipo al comprador,
si las condiciones de apertura asi lo han establecido.

Si ha sido abierto como acreditivo de aceptacién, el Banco ——en el
mismo supuesto— concede al comprador igualmente un crédito, por-

' Mss adelante veremos que el acreditivo documentado también puede ser
utilizado para contratos que no s6lo son de compra-venta.
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que al asumir una obligacién futura propia, figurara como girado
de la letra.

A menudo se hace intervenir un Banco corresponsal establecido
en el pais del exportador, en cuya caja se efectuard el pago o la
aceptacion. También puede intervenir una institucién bancaria es-
tablecida en un ceniro financiero con mercado importante de letras
de cambio, en cuyo caso ests Banco, a pedido del Banco del com-
prador, generalmente actuard como girado de la letra.

II. TERMINOLOGIA

El desarrollo rapido del acreditivo documentado’ se produjo sin
que la gente se formara una idea clara de la esencia de la figura,
y se aplicé segin su forma exterior; sélo se contemplaban las con-
secuencias més inmediatas.

La terminologia era vaga y confusa. Por el hecho de que no
se dieron cuenta de la esencia de la relacién, fueron indicados con
el mismo término actos que tenian semejanza exterior, pero con di-
ferencias fundamentales; por otra parte, convenciones que en esen-
cia eran idénticas, pero exteriormente divergentes, fueron concerta-
das bajo determinaciones diferentes. Las transacciones internaciona-
les anmentaron la confusién terminolégica.

Sin embargo, a pesar de todo esto, parecia que los entendidos
se comprendian con bastante exactitud. Por lo menos asi fué duran-
te el tiempo en que la demanda para mercancias era grande y los
precios estaban en aumento, pero el entendimiento mutuo se convir-
1i6 en desentendimiento cuando la coyuntura econémica se modificé *.

Entre algunos de los varios términos usados, podemos mencionar
los siguientes: crédito documentado; crédito bancario documentado;
crédito de reembolso; crédito comercial; carta de crédito comercial;
carta de crédito bancario; acreditivo documentado; acreditivo ban-
cario documentado.

Signiendo en esto a Cahn? consideramos mis acertado emplear
como término genérico la palabra acreditivo, En efecto, cuando un
Banco abre un acreditivo a favor de una persona, o cuando un ter-
cero hace abrir por un Banco un acreditivo a favor de una perso-
na, entonces el acreditivo constituye el compromiso del Banco de

1 P. J. Rogaar, Documentaire Credieten.
2 E. M. Cahn, Het Accreditief.
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efecinar cierta prestacién a favor de esta persona. Entre el Bance
y esa persona existe, entonces, una relacién de acreditivo. Tal es la

terminologia usual.

Por lo tanto no parece exacto utilizar este término para la re-
lacién mandante-Banco. Tampoco parece acertado hablar de crédiio
documentade porque puede darse que toda la transaccién objeto de
este estudio se desarrolle sin que exista ninguna operaciéon de cré-
dito, ni entre el mandante y el Banco (porque el primero puede pa-
gar por anticipado), ni entre el Banco y el beneficiario, porque ss-
trata de un pago condicionado a la entrega de ciertos documentos. Es
muy posible que en el curso de la operacién existan momentos de
concesion de crédito, como por ejemplo: del Banco al mandante, de
los Bancos entre si y del Banco al beneficiario. Sin embargo, estas
operaciones de crédito se encuentran al margen de la apertura del
acreditivo propiamente dicho; puede ser que exista una interdepen-
dencia econémica entre ellas y que la existencia del acreditivo sea
motivo para facilitar determinados anticipos, pero esto no quiere decir-
que el acreditivo en si contenga elementos de crédito.

De acuerdo con la terminologia que seguimos, podemos con-
cluir que para poder hablar de acreditivo es esencial:

2) Que exista acreditamiento por un Banco de un tercero;

b) Que exista una transaccién basica, que generalmente es una.
compra-venta de mercaderias, aunque puede tener otro origen;

¢} Que el pago o la aceptacién de la letra, consecuencia del acre-
ditamiento, se efectiie contra entrega de determinados documentos.

Por lo tanto, no se puede hablar de acreditivo documentado:

a) Cweando un Banco da un anticipo con garantia o prenda de do--
cumentos determinados, como ser warrants;

b} Cuando un Banco concede un anticipo a un exportador contra
determinados documentos de embarque, o cuando negocia una
letra documentada;

¢) Cuando un Banco recibe documentos contra el pago que ha

efectuado y de este modo concede un anticipo contra ellos al
importador,

En estos casos existe una concesién de crédito para una de-
terminada transaccién de mercaderias, la cual puede tener su ori--
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gen o ser consecuencia de un acreditivo documentado, pero mno exis-
te una apertura de acreditivo a favor de un exportador por cuenta
de un importador.

Conviene aclarar que el término letter of credit (carta de cré-
dito) se emplea en los Estados Unidos y constituye una forma de-
terminada de acreditivo. Originariamente fué un procedimiento més
primario, por el cual el Banco del importador se dirigia directa-
mente al exportador-beneficiario. El Banco se comprometia, en una
carta, hacia el exportador y, generalmente hacia todo tenedor de bue-
na fe de la letra, a aceptar y pagarla, durante cierto tiempo, hasta un
importe determinado. El Banco podia entregar esta carta a su clien-
te para que éste la enviara al exportador, pero generalmente el mis-
mo Banco se encargaba de la expedicién al beneficiario, a cuyo efec-
to podia hacer uso de un corresponsal establecido en el domicilio del
destinatario. Podia pedir al mismo tiempo a este corresponsal que
se encargara de la recepcién de los documentos.

El papel cumplido por este corresponsal, es -—en principio—
pasivo. Sin embargo, como en todo acreditivo irrevocable, el corres-
ponsal puede —mediante aviso por separado— confirmar el acre-
ditivo, es decir, garantizar el compromiso del Banco que ha emi-
tido la carta de crédito.

Sobre la base de la promesa de aceptacién que estd involucra-
da en la carta de crédito, el vendedor puede descontar sus letras aun
antes de que la aceptacién haya sido efectuada. El Banco negociador
anota en tal caso el importe pagado en el dorso de la misma.

Es evidente que finicamente las cartas de crédito, emitidas por
Bancos de reputacién internacional y extendidas en una moneda co-
nocida y relativamente estable, pueden ser utilizadas con esta fina-
lidad.

Hecha, pues, la aclaracién de que emplearemos el término acre-
ditivo también para las leiters of credit (cartas de crédito) de acuer-
do con la terminologia norteamericana, podemos pasar a su clasifi-
cacién.

1V. CLASIFICACION

Los acreditivos (commercial letters of credit) son tan flexibles co-
mo la ingeniosidad mental de los comerciantes. No existen condi-
ciones de venta a las cuales no puedan ser adaptados. Es necesario te-
ner en cventa que su mecanismo puede ser referido a una variedad
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infinita de combinaciones, y que las clasificaciones generales que se
hacen sirven para ilustrar mas bien que para limitar sus posibilida-
des de adaptacién . Es, pues, con esta finalidad ilustrativa que tra-
taremos de reducir a algunas figuras principales las formas més
usnales 2,

A. AcrepiTivos REVOCABLES E IRREVOCABLES

Es ésta la distincién fundamental. Cada acreditivo tiene que te-
ner cardcter revocable o irrevocsble.

Existe acreditivo revocable cuando el Banco proporciona al be-
neficiario una declaracién en virtud de la cual no surge para aquél
ninguna obligacién hacia este Gltimo. Se irata, pues, de una simple
comunicacién a titulo informativo, sin compromiso de ninguna es-
pecie.

Y por el contrario, en los acreditivos irrevocables no existe nin-
guna limitacion con respecto del compromiso del Banco hacia el
heneficiario.

Miés adelante, tendremos oportunidad de considerar detenidamen-
te las caracteristicas esenciales de estas dos clases de acreditivos.

Conviene, sin embargo, hacer desde ahora una aclaracién termi-
nolégica. En Europa, en los principales paises del continente, y
en Inglaterra, no se hace distincién entre un acreditivo irrevocable
y un acreditivo confirmado, por un lado, ni entre un acreditivo
revocable y uno no confirmado por el otro. Por lo tanto, de acuer-
do con este criterio, cada acreditivo irrevocable es confirmado, y
cada acreditivo revocable es no confirmado. En cambio, en los
Estados Unidos se usa la palabra confirmado en su sentido literal
y se entiende por ella que el Banco corresponsal asume la co-
garantia del acreditivo. Desde Iuego,' esto es Unicamente posible
cuando se trata de un acreditivo del tipo irrevocable. Existen, por
lo tanto, en los Estados Unidos, acreditivos irrevocables confirma-
dos y acreditivos irrevocables no confirmados.

En la Repiiblica Argentina, se suele seguir la terminologia y
el eoncepto norteamericano, en favor del cual existen, a2 nuestro en-
tender, muchos argumentos tedricos e idiomaticos.

? W. Ward, American Commercial Credits.
2 Segnimos, en sns lineas generales, la clasificacién de E. M. Cahn.
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B. DisTINCIONES DE ACUERDO CON DETERMINADAS CARACTERISTICAS DEL
AcreDITIVO

1} Adereditivos documeniados y acreditivos en blanco.

La distincion parte de la exisiencia o no de determinadas condicio-
nes a cumplirse al hacer uso del acreditivo.
Cuando se trata de un acreditive documentado, las condiciones cs-

o

tipuladas pueden referirse & la entrega de documentos de varios ti-
pos, como son los documentos que podemos denominar clésicos (co-
nocimiento, poliza de seguro y factura) o bien, determinadas declas
raciones, certificados de depésito, etc.

En los acreditivos en blanco, el importe en cuestién es puesto 2
disposicién del beneficiario contra simple recibo o letra.

Los acreditivos documentados pueden también ser llamados con-

dicionales, y los acreditivos en blanco incondicionales *.

2) Acreditivos con plazo de validez determinado v acreditivos sin
plazo.

En el primer caso, se fija una fecha determinada {(agregando en
su caso: salvo revocacién o modificacién previa); en el segundo
caso, se establece que el acreditivo es valido hasta revocacidn, o no
hay indicacién alguna con respecto al plazo.

Generalmente, los Bancos exigen —en los acreditivos irrevoca-
cables— la fijacién de un plazo, después del cual el compromiso
del Banco caduca. i

3) Acreditivos que tienen por objeto una prestacidn y varias pres-
taciones.

Podriamos 1lamarlos también acreditivos de prestacién dnica y de
prestaciones miiltiples, La distineldén se explica por su misma termi-
nologia,

Los de prestacién miltiple se llaman en inglés revolving credits,
los cuales & su vez pueden tener cardcter no acumulativo y acumula-
tivo. En los primeros. las distintas prestaciones deben ser efectuadas
en un plazo determinado; en el acumulativo el saldo de los impor-

1 La carta de crédito de viajercs en eu forma especial y en su forma
circular, puede ser iderada como per i ala ia dc los acredi-
tivos en blanco,




42 JOSE BARUCH

tes no utilizados puede ser agregado a las sumas disponibles en los
plazos subsiguientes.

4) Acreditivos divisibles e indivisibles.

Si cada prestacion puede ser efectuada en partes, se habla de acre-
ditive divisible; si la prestacion debe hacerse en una sola vez, esta~
mos frente a un acreditivo indivisible. Desde luego, esta distincién no
debe confundirse con la que hemos contemplado en el punto que
antecede.

5) Acreditivos transferibles y no transferibles.

Si el beneficiario del acreditivo es una determinada persona, el
acreditivo es no transferible.

En la préactica, existen acreditivos en los cuales el beneficiario
puede designar a otras personas como derecho-habientes a la pres-
tacién del Banco, en cuyo caso se trata de un acreditivo transferible.

6)  Acreditivos de caja y de aceptacion.

La distincién parte del caricter de la prestacién del Banco.

En el acreditivo de caja, o sea en el que se utiliza mediante pago,
€l beneficiario recibe la prestacion del Banco contra entrega de un
simple recibo o de una letra a la vista (que, desde luego, pueden
ser acompafados de documentos). El acreditivo de aceptacién se uti-
liza mediante el giro de una letra (libranza} por el beneficiario, a
un nimero determinado de dias vista, contra el Banco acreditante.
Este diltimo aceptard la letra, retirando, dado el caso, los documen~
tos que la acompafian.

Conviene aclarar desde ahora, que el Banco que negocia la letra
documentada del beneficiario del acreditivo, puede efectuar esta ope-
racién tanto cuando se trata de un acreditivo de caja (letra a la
vista) como cuando se¢ trata de un acreditivo de aceptacién (general-
mente, letra a 90 dias vista). Estas letras son giradas contra el Ban-
co acreditante y la negociacién se hace en base a varios factores que
veremos en forma detallada méis adelante. Lo que nos interesa
por ¢l momento en esta clase de acreditivos es la circunstancia de
que —con las reservas que indicaremos a su tiempo— el Banco con-
serva el derecho regresivo hacia el beneficiario del acreditivo, en su
calidad de girador de la letra. calvo el caso en que la letra esté mu-

nida de la cliusula without recourse (sin recurso) contra el girador.
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Algunos autores hablan de acreditivo de negociacién cuando el
Baunco acreditante se obliga de antemano, en forma irrevocable ante
el beneficiario o todo tenedor de buena fe de la letra documentada,
a aceptarla y respectivamente pagarla, siempre y cuando cumpla con
las condiciones del acreditivo. Sin embargo, consideramos que esta
denominacién se reficre més bien a una modalidad particular con
respecto de la negociacién que puede presentarse tanio en el acredi-
tivo de caja como en el de aceptacién.

€. DISTINCIONES DE ACUERDO CON DETERMINADAS PARTICULARIDADES
QUE PUEDEN PRESENTARSE EN EL ACREDITIVO

1)  Por la intervencién de un segundo Banco. (Este Banco serd lla-

mado Banco corresponsal).
a) COMO REPRESENTANTE.

En este caso, el Banco corresponsal no actiia por cuenta propia,
pues todas sus actuaciones se xigen por las instrucciones recibidas
del primer Banco, que Ilamaremos Banco ordenante.

Ll Banco ordenante, que en este caso ha asumido el compromiso
ante el beneficiario (suponiendo que se trata de un acreditivo irre-
vocable), ocupa asi la posicién de Banco acreditante, pues con esta
denominacién indicamos el Banco que se obliga directamente hacia
¢l beneficiario,

b) PARA ABRIR Ei. ACREDITIVO COMO BANCO ACREDITANTE.

Se trata del caso en gue el vendedor pide que el acreditivo se abra
por un Baunco determinado o por un Banco establecido en su propio
pais. El comprador se dirigird entonces a su Banco, pidiéndole que
haga lo necesario para que el acreditivo se abra en la institucién
bancaria deseada.

En este caso, este scgundo Banco asume el cardcter de Banco acre-
ditante, siendo el Banco ordenante mandante del segundo.

¢) PARA CONFIRMAR EL COMPROMISO DEL BANCO ACREDITANTE.

Este caso se presenta cuando el vendedor no hace cuestién de quién
sea el Banco acreditante, pero si desea que al lado de éste, otro Ban-
co (generalmente uno de su pais) asuma un compromiso directo hacia
él. Se trata, pues, de una especie de obligacién por la cual el se-
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gundo Banco garantiza los compromisos del primero, es decir, los
confirma, convirtiéndose asi en Banco confirmante.

Conviene tener presente que no es estrictamente necesario que los
dos compromisos sean idénticos. Puede ser que el compromiso del
primer Banco (Banco acreditante) tenga el cardcter de acreditivo de
caja o de aceptacién, mientras que la obligacién del segundo Baneo
(Banco confirmante) podra asumir, por ejemplo, la forma de com-
promiso de negociacién. A menudo, en la prictica, no es muy clara
la posicién asumida por el Banco confirmante.

Generalmente, la instruccién para confirmar es recibida por el se-
gundo Bance de parte del primero, y no de parte del comprador.
Desde luego, el primer Banco ha recibido las instrucciones corres-
pondientes del comprador.

Por lo general, es el segundo Banco quien comunica al beneficia-
rio la apertura del acreditivo por parte del Banco acreditante, agre-
gando a la misma su propia confirmacién.

d) PARA PONER EN CONOCIMIETO DEL BENEFICIARIO, LA APER-
TURA DEL ACREDITIVO DE PARTE DEL PRIMER BANCO.

En este caso, el segundo Banco suele dar traslado de la carta re-
cibida del primero, agregando que no asume responsabilidad propia.
Llamamos, en este caso, al segundo Banco Banco notificador, y si
este Banco procede después al pago o a la negociacion de la letra
documentada, girada en virtud del acreditivo, lo llamamos Banco
pugador o Banco negociador, teniendo siempre presente que efectaa
estas operaciones sin estar obligado a ello.

Si el beneficiario recibe la comunicacién de la apertura del acre-
ditivo del corresponsal del primer Banco, se dice que el acrediti-
vo es specially advised (avisado especialmente). Si recibe la comu-
nicacién directamente del Banco acreditante o del comprador, se ha-
bla de circular credit (acreditivo circular).

La negociacién’ posterior, que es siempre una facultad y no una
obligacion del Banco que procede a la misma, puede ser efectuada
por el Banco notificador (lo que generalmente sera el caso cuando
se trata de un acreditivo avisado especialmente), o por cualquier

otro Banco.
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2) Por la moneda en que reza el acreditivo.

Si la prestacion del Banco tiene lugar en la moneda del pais del
beneficiario, se trata de un acreditivo en moneda local; en caso con-
trario, estamos frente a un acreditivo en moneda exiranjera.

3) Por la forma en que el Banco se reembolsa.

Es una subdivisién de naturaleza practica.

Si el Banco pagador debe dirigirse al Banco ordenante para re~
hacerse de su prestacién, se habla de un acreditivo simple; cuando
tiene que dirigirse a un tercer Banco para reembolsarse, estamos
frente a un acreditivo de reembolso.

4)  Acreditivos de importacién y de exportacién.

Algunos autores hacen esta distincién que, sin embargo, parece
artiticiosa, pues se trata de dos aspectos de una misma relacion. Al-
gunos defienden la diferenciacién, diciendo que el acreditivo de im-
portacién es aquél que se pone a disposicién del exportador en un
Banco domiciliado en el pafs de importacién, y que se trata de un
acreditivo de exportacién cuando el pago y la aceptacién de la les
tra tienen lugar en un Banco del pais del exportador, y desde luego,
siempre por cuenta del importador. Sin embargo, esta distincién su-
giere la idea de que existe una diferencia esencial entre ambos, mien-
tras que en realidad se trata tinicamente de una distincién en su

modus operandi.

Huelga decir que varias de las formas del acreditivo mencionadus
arriba pueden superponerse.
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1. OBSERVACIONES GENERALES

La funcién principal del acreditivo irrevocable puede ser demostra-
da con un ejemplo sencillo.

Un exportador en Nueva York vende & un importador en Buenos
Aires un producto bajo un contrato C. I. F. Por ura de las condiciones
del contrato, el importador se obliga a procurar de un Banco de Bue-
nos Aires un acreditivo irrevocable a favor del exportador, acreditivo
que debera ser confirmado por un Banco de Nueva York. El impor-
tador se dirige, a tal efecto, a su Banco, pidiéndole la apertura de un
acreditivo, insertando en el mismo determinadas condiciones de pago
que, generalmente, son aquéllas que concuerdan con las que fueran
estipuladas en el contrato de compra-venta. Es ésta la esencia de la
transaccién. Todo lo demis se refiere {inicamente a la manera en la
cual la operacién debe ser ejecutada y a la forma que se da a los
compromisos bancarios,

El Banco ha cumplido un acto muy sencillo: ha agregado, meramen-
te, al compromiso del importador su propia promesa (y la de su Ban-
co corresponsal en el pais donde reside el exportador) de que una
suma serd pagada, siempre y cuando fueran cumplidas ciertas condi-
ciones. Ocasionalmente puede presentarse el caso de que las partes
-convienen en que el Banco sustituya su promesa por aquélla del com-
prador, lo que sin embargo no es usual. Es importante hacer notar que
el Banco no garaniiza el cumplimiento de la obligacién del comprador.
El Banco se compromete, tnicamente, a ejecutar un acto determinado,
por ejemplo, pagar o aceptar una letra cuando el exportador (o sea el
vendedor o beneficiario del acreditivo) cumple con ciertas condiciones.

El motivo que tiene el exportador para pedir esta promesa adicional
reside, como es obvio, en la circunstancia de que considera que no se-
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ria prudente basarse exclusivamente en la promesa del importador.
Por lo tanto, insiste en el compromiso de un tercero sobre cuya respon-
sabilidad financiera no existe duda alguna y que en la actualidad es
casi siempre un Banco. Esto en cuanto se refiere a la razén de ser del
acreditivo irrevocable.

Sin embargo, este razonamiento no explicaria el uso del acreditivo
revocable, que s6lo puede ser comprendido por las otras funciones que
el mismo estd llamado a cumplir. En efecto, es un método para movili--
zar el crédito y para transferir la financiacién de determinadas tran-
sacciones comerciales a entidades que se ocupan particularmente de
esta funcién especifica y que son las més capacitadas para ello, a sa-
ber: los Bancos y el mercado de descuentos 1.

Cabe observar que la aplicacién del acreditive no se restringe nece~
sariamente al comercio de mercaderias, ni al intercambio maritimo o
internacional. Como ejemplos de su uso, en otros campos, podria-
mos mencionar los siguientes:

Acreditivo irrevocable utilizable contra entrega de certificados de-

obras ejecutadas;

Acreditivo irrevocable utilizable contra entrega de determinadas de-

claraciones, como ser: certificados de fabricacién, peritajes, etc.;

Acreditivo irrevocable utilizable contra entrega de certificados de

una patente, etc.

Sin embargo, en su gran mayoria, la institucién se aplica en el co-
mereio internacional y maritimo, razén por la cual la consideraremos.
con preferencia bajo este aspecto en el modus operandi que a conti~
nuacién se analiza, y en general, en todo el curso de nuestro estudio.

1. “MODUS OPERANDI’’

A, Caso SiMPLE
1) Fases:
a) APERTURA.
Para simplificar la exposicién del modus operandi de un caso

sencillo de un acreditivo documentado, podemos seguir el desarro-
Nlo del Grafico I, insertado al final de este Capitulo.

» H. N. Finkelstein, Legal Aspects of Commercial Letters of Credit,
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La serie de transacciones que culminan en la apertura del acredi-
tivo. ge inicia ——generalmente— en el momento en que un importador
¥ un exportador llegan a un cntendimiento sobre una venta de mer-
caderfas. A menudo, una de las condiciones de este contrato consiste
en que cl importador debe procurar un acreditivo de un Banco cuya
identidad puede quedar especificada o no. Generalmente el contraio
hace mencion —en términos generales— de las condiciones que re-
girdn para el acreditivo. Es ésta la {ase que hemos llamado preliminar
en el grifico, y en la cual hemos supuesto que las partes contraen un
contrato de compra-venta el 1/1/48.

Se inicia, luego, la primera etapa de la apertura del acreditivo,
que consiste en el pedido que hace el importador (que llamaremos or~
denante del acreditivo) a su Banco local (o Banco ordenante) en
tal sentido. Por lo general, firmard un documento adicional en el
cual se compromete al reembolso Y que puede contener otras estipu=
laciones sobre comisiones, garantias, ete. La aplicacién debe men-
cionar en forma detallada y exacta las condiciones bajo las cuales el
acreditivo puede ser utilizado por el exportador?.

Supongamos que el Banco acepta la operacion propuesta y que
firma los acuerdos respectivos cou ¢l importador el dia 3/1/48. Lue-
go, serd menester llevar al conocimiento del exportador que el acre-
ditivo ha sido abierto.

El Banco ordenante, que en este caso asume la posicion de Banco
acreditante, puede seguir para ello dos caminos: puede utilizar los
servicios de un Banco corresponsal en el pais del exportador, o bien
avisar dircctamente al exportador. A su vez, la comunicacién del
Banco corresponsal al exportador puede asumir dos formas: o bien
se trata de un aviso a titule de simple informacidn, o ¢l Banco co-
rresponsal tiene que garantizar el compromiso del Banco acreditante,
en cuyo caso confirma el acreditivo. Si el Banco corresponsal no ha«
ce més que transmitir la notificacién de apertura del acreditivo, éste
tendri cardcter de Banco notificador, Si confirma al mismo tiempo
el acreditivo, sera Banco confirmante.

Hemos supuesto que el aviso de apertura del acreditivo sale de par-
te del Banco acreditante el 5/1/48, y llega (telegraficamente) al

* En el Aneso III de este trabajo se encuentra la reproduccién de un for-
mulario utilizado como convenio entre ¢l Banco ordenante vy su cliente, sobre ja
apertura del acreditivo, juntamente con determinadas condiciones generales que
se suelen aplicar,
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Banco notificador (y respectivamente confirmante) el 7/1/48, y que
éste, a su vez, notifica (y respectivamente confirma) al exportador
el 9/1/48. Hemos supuesto, igualmente, que si el aviso del Banco
acreditante ha sido cursado directamente al exportador, también lle-
ga el 9/1/48.

Asf, en esta primera etapa de la transaccion tenemos ya debida~
mente establecidos los derechos y obligaciones de las partes inter-
vinientes:
la relacién entre importador y Banco acreditante,
la relacién entre Banco acreditante y exportador; o, en su caso:
la relacion entre importador y Banco acreditante,

Ja relacion entre Banco acreditante y exportador,
la relacién entre Banco notificador (respectivamente confirmante) y
exportador.

Cuando el Banco acreditante ha abierto un acreditivo irrevocable,
el exportador-beneficiario del acreditivo adquiere un derecho de esta
naturaleza contra €l. Cuando se trata de un acreditivo revocable, ¢!
beneficiario no obtiene derechos para con el Banco acreditante,

La carta de aviso es, meramente, una notificacién del Banco acre-
ditante o notificador al beneficiario de que el primero ha abierto ¢l
acreditivo, comunicando —generalmente— el Banco, en forma expre-
sa, cue su carta no crea obligacién alguna para pagar o negociar
Ia letra. Se considera, por lo general, que el Banco puede rehusar el
pago o la negociacidn, sin aviso previo al beneficiario, independien-
temente de si existe una limitacién expresa o no de su responsabili-
dad en este sentido.

b) vuTiLizACION.

Se inicia, luego, la segunda etapa de la transaccién, consistente en
1a utilizacion del acreditivo,

El exportador, en posesién ya del aviso {respectivamente de la
confirmacion) de la apertura del acreditivo, puede proceder al em:
barque, seguro v todos los demds trdmites necesarios para el des-
pache de las mercaderias. En el Grafico, hemos supuesto que el ex-
portador precisa un mes para los preparativos inherentes, y que la
partida vendida se embarca el 9/11/48, y sale del puerto estadouni-
dense el 10/11/48, para llegar al puerto de Buenos Aires el 5/111/48.

El exportador ha recibido de la Compafiia de Navegacién, al em-
barcar las mercancias, los conocimientos correspondientes; ademas,
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al efectuar el seguro le fué entregada la péliza de seguro maritimo.
Agrega a esos documentos su factura y una letra girada sobre el
Banco acreditante por el importe del acreditivo, que corresponde al
precio de las mercancias. Desde luego, puede agregar ain otros do-
cumentos, como ser: certificados de origen o de calidad, en un todo
de acuerdo con lo especificado en el acreditivo. El exportador pre-
senta todo este conjunto de documentos al Banco notificador (res-
pectivamente confirmante) que le abonara el importe correspondien~
te si las condiciones del acreditivo se encuentran cumplidas. Si en
su oportunidad, la apertura del acreditivo ha sido comunicada direc-
tamente por el Banco ordenante (que en este caso es Banco acreditan-
te) al exportador, es también posible que éste negocie su letra do-
cumentada en su Banco local, que la adquirira sobre la fe del com-
promiso del Banco acreditante, seglin constancia de la carta de aviso.

En el grifico hemos supuesto que el exportador se ha desprendi-
do de su letra documentada el 12/11/48, entregéndola al Banco no-
tificador (respectivamente confirmante) o a otro Banco local, segiin
¢l caso, y que ha recibido asi sin demora el importe del acreditivo,
equivalente al precio de venta de las mercaderias. Hemos supuesto,
igualmente, que estos Bancos mandan por la via més ripida (via
aérea) la letra con documentos, al pais de importacién,

Asi termina la segunda fase de la operacién, en la cual el expor-
tador —haciendo uso del acreditivo— ha entrado en posesion del
importe de la venta.

c) LIQUIDACION.

A la llegada de los documentios a Buenos Aires, se inicia la ter-
cera fase de la operacién. Si la letra documentada ha sido negocia-
da por el Banco corresponsal del Banco acreditante (o sea por el
Banco notificador, respectivamente confirmante) ésta serd enviada di-
rectamente al Banco acreditante para que éste reembolse a su corres-
posal por el importe correspondiente. Si la letra documentada ha
sido colocada en otro Banco local del domicilio del exportador, és-
te le enviara a su Banco corresponsal en el pais del importador paxa
que este altimo la presente a su vez al Banco acreditante para su
reembolso.

En el grafico, hemos supuesto que la letra con los documentos lle-
ga a poder del Banco local el 27/11/48 6 1/111/48, respectivamente.
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Talta todavia la liquidacién eantre el Banco acreditante y el im-
portador-ordenante, que se efectuard de acuerdo con el convenio
concertado al efecto en el momento de la apertura del acreditivo.
Teniendo en cuenta que este arreglo no contempla una financiacién ul~
terior de la operacién, hemos supuesto que la entrega de los docu-
mentos al importador tiene lugar el 1/I11/48, respectivamente 3/
11t /48.

2) Resumen,

Resulta, pues, que el importador entra en posesién de los documen-
tos antes de la llegada a puerto del vapor transportador de las mer-
caderias, lo que le permite efectuar con comodidad todos los trdmi-
tes necesarios para su ulterior pronto despacho y, por lo tanto,
le serd posible entrar en posesién de las mercaderfas pocos dias des-
pués de la llegada del vapor, por ejemplo, el 8/II1/48. Es ésta la
fase posterior de la operacion.

Tanto el importador como el exportador han logrado asi —en las
modalidades caracteristicas del acreditivo documentado— las seguri-
dades reciprocas que buscaban: el exportador ha recibido el pago en
el riomento mismo en que se ha desprendido de los documentos re-
presentativos de las mercaderias y el importador ha encontrado una
finaneiacién adecuada de su compra, mientras su Banco ha tenide en
el curso de la financiacién una garantia comercial, involucrada en
las mercaderias que ban formado el objeto del contrato originario de
compra-venta,

Cabe mencionar que el ejemplo esquematizado en el Grafico I re-
presenta un caso relativamente sencillo de un acreditivo documen-
tado. Una variante, muy interesante y bastante usada, consiste en la
modalidad segin la cual el Banco acreditante esté establecido en el
pais de exportacién y no en el pais de importacién. En este caso el
Banco del importador, o sea el Banco ordenante, figura simplemen-
te como mandante del Banco acreditante en el pais del exportador, ¥
es este Gltimo quien asume directamente los compromisos correspon-
diertes hacia el exportador-beneficiario.

Por lo demés, el mecanizmo de toda la operacién es, con algunas

pequefias variantes, practicamente idéntico al caso considerado.
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B. Caso CoMPLEJO
1) Fases:

a) APERTURA.

En el Grafico II, inserto al final de este Capitulo, hemos con-
siderado un caso més complejo de desarrollo de un acreditivo do-
cumentado, haciendo intervenir en el mismo una tercera plaza. He-
mos supuesto que un importador de Sud Africa compra mercade-
rias a un exportador argentino y que las condiciones de pago esti-
pulan la apertura de un acreditivo irrevocable por un Banco de
Londres, utilizable mediante giro de letras documentadas sobre este
Banco, a 90 dias vista. )

El desarrollo se presenta, esquemdticamente, como sigue:

Eb importador sudafricano y el exportador argentino conciertan
un contrato de compra-venta el 1/I/48.

El 3/1/48 el importador (ordenante) pide, y consigue de su
Banco local, la apertura del acreditivo. El 5/1/48, el Banco local
(Banco ordenante) pide a su Banco corresponsal en Londres, que
en adelante llamaremos Banco acreditante, la apertura del acredi-
tivo, Este Banco, a su vez, manda el aviso correspondiente a su
Banco corresponsal en la Argentina el 7/1/48. Este altimo da tras-
lado de las comunicaciones recibidas al exportador, simplemente a
titule informativo, en cuyo caso figura como Banco notificador, o
bien confirma al mismo tiempo el acreditivo, en cuyo caso actla
como Banco confirmante. Puede ser también que tanto el Banco
local en Africa del Sud, como el Banco acreditante, manden el
aviso correspondiente, directamente al exportador. En todos los ca-
sos, suponemos que el 9/1/48, este Gltimo tiene ya conocimiento
de la existencia del acreditivo.

Termina aqui la primera fase de la transaccién con todas las
relaciones de las varias partes intervinientes en ella claramente es-
tablecidas:
la relacién entre importador y Banco ordenante;
la relacién entre Banco ordenante y Banco acreditante;
la relacién entre Banco acreditante y Banco notificador (respecti-

vamente Baneco confirmante);
1a relacién entre Banco acreditante y exportador;
3a relacién entre Banco notificador (respectivamente confirmante)

y exportador.
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b) UTILIZACION.

El exportador necesita un mes para la preparacién del embarque,.
que se efectia el 8/11/48 y el 9/I1/48 sale la mercaderia vendi-
da del puerto de Buenos Aires para legar un mes més tarde al
puerto sudafricano.

El 11/11/48, el exportador presenta al Banco notificador (res-
pectivamente confirmante) una letra girada a 90 dias vista, acom~
pafiada de los documentos indicados en el acreditivo. El Banco
negocia esta letra documentada y paga al exportador su valor ac-
tual. Luego, ya en poder de la letra documentada, envia la misma al
Banco acreditante. Cuando se trata de un acreditivo en el cual el
Banco acreditante se ha comprometido ante el beneficiario o todo
poseedor de buena fe de la letra documentada a honrar la misma,
es también posible que el exportador negocie su letra documentada
en otro Banco de su pais. En este caso, este altimo Banco la en-
viar4 a su propio Banco corresponsal en Londres para que éste a
su vez la presente al Banco acreditante. En cualquiera de los casos,
hemos supuesto que la letra documentada sale de la Repiiblica Ar-
gentina el 13/I1/48 y llega a Londres el 22/11/48.

Podemos considerar que aqui termina la segunda fase de la ope-
racién, ya que el exportador ha hecho uso del acreditivo y ha en-
trado en posesién del importe del mismo, quedando asi saldado el
precio de la venta.

¢) LIQUIDACION.

Se inicia asi, la tercera fase de la transaccién, que a su vez
puede ser subdividida en tres etapas, ya que en el caso que con-
templamos los irdmites son mds numerosos y el plazo que abarca
mas largo.

Primera Etapa

Si es el Banco acreditante quien recibe directamente la letra do-
cumentada, procederd como sigue:
aceptara la letra el 23/11/48, con vencimiento al 21/V/48;
retendra los documentos acompanantes de la letra;
debitard la cuentz aceptacién del Banco ordenante, valor 23/11/48;
descontard la letra el 23/11/48, o mas tarde, segiin sea la posicién
de la cuenta del Banco notificador (respectivamente confirman-
te), o bien la guardaria en cartera por cuenta de este Banco. Si
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el Banco acreditante tiene una liguidez suficiente, descontard la
letra con sus propios fondos; en caso contrario recurrira al mer-
cado de descuentos.

Si es el Banco corresponsal inglés del Banco negociador argenti~
no quien presenta la letra documentada al Banco acreditante, la
primera institucién procederi del siguiente modo:

presentara la letra al Banco acreditante para obtener la aceptacién,
el 23/11/48;

dejard los documentos acompafiantes en poder del Banco acredi-
tante;

descontari el 23/I1/48, o més tarde, segin sea la posicién de la
cuenta del Banco negociador argentino, o bien guardard la letra
aceptada en cartera, por cuenta de este diltimo. Si el Banco corres-
ponsal inglés tiene una liquidez suficiente, descontard la letra
con sus propios fondos; de no ser asi, recurriri al mercado de
descuentos.

De este modo termina la primera etapa de la tercera fase de la
operacién, que consiste en la aceptacién de la letra contra entrega de
los documentos, como asi también en el arreglo de las cuentas entre

los varios Bancos que intervienen en la operacién.

Segunda Etapa

Se inicia la segimda etapa de la tercera fase, cuando el Banco
acreditante envia los documentos al Banco ordenante. Hemos su-
puesto que ellos salen de Londres el 24/1148 y llegan a Sud
Africa el 3/111/48. Existe, también, la modalidad de que el Banco
notificador  (respectivamente confirmante) argentino, envie wun
ejemplar de los documentos directamente al Banco local sudafri
cano, enviando los otros ejemplares conjuntamente con la letra al
Banco acreditante. Se hace esto para ganar tiempo y, en nuestro
esquema, hemos supuesto que llegan a poder del Banco local sud-
africano el 25/11/48.

Suponiendo que, de acuerdo con lo convenido en el momento de
la apertura del acreditivo, el Banco ordenante estid dispuesto a en-
tregar los documentos al importador, dejando subsistente su deuda
en cuenta aceptacion, aquél se desprenderd de los documentos a fa-
vor del impeortador el 5/111/48 (o el 27/11/48, segin el caso)
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debitando la cuenta aceptacion por el importe de la letra, valor
23/11/48.

Termina asi la segunda etapa de la tercera fase, que consiste en
la entrega de los documentos al importador y en la liquidacién
provisoria de cuentas entre Banco ordenante e importador-ordenante.

Etapa Intermedia
Es ésta la fase que corresponde a la recepcién material de las
mercaderias. En efecto, hemos visto que el vapor transportador de
las mercaderias ha llegado el 9/II1/48 y que el importador ha en-
trado en posesién de los documentos representativos el 5/111/48
(respectivamente el 27/11/48). Tiene, pues, tiempo suficiente para
ocuparse de los tramites necesarios para el pronto despacho a
plaza de las mercaderfas compradas. En el grafico hemos supuesto

que la recepcién se realiza el 11/I11/48.

Tercera Etapa

Es ésta la etapa que corresponde a la liquidacién definitiva, que
consiste para el Banco acreditante en el pago de su aceptacién, con
vencimiento al 21/V/48. A tal efecto, debitara la cuenta del Ban-
co ordenante sudafricano, y acreditard su cuenta aceptacion, ambas
partidas con valor al 21/V/48.

Para el Banco ordenante, la liquidacién definitiva consiste en
el débito de la cuenta del importador contra el crédito de su cuenta
aceptacién, ignalmente con valor 21/V/48.

2) Resumen.

El procedimiento seguido ha tenido los siguientes resultados:

El importador ha recibido los documentos antes de la llegada en
puerto de las mercaderias, de manera que puede efectuar —cémoda-
mente— los trimites de despacho.

El acreditivo documentado ha ofrecido las seguridades recipro-
cas buscadas por el importador y el exportador: el exportador ha
recibido su pago en el mismo momento en que ha entregado los
documentos representativos de las mercaderias, mientras que los
intereses del importador son salvaguardados en la medida en que
lo permiten la veracidad y autenticidad extrinseca de los documentos.

Por otra parte, el importador ha encontrado una financiacién
adecuada de su compra, por un plazo bastante largo, ya que el
pago al exportador se ha efectuado el 13/I11/48, mientras que el
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importador no tendrd que desembolsar nada para pagar a su Ban-
co antes del 21/V/48.

La financiacién de la operacién ha sido efectuada por el mercado
de descuentos londinense {del cual forman parte el Banco acredi-
tante como también el Banco corresponsal inglés del Banco negocia-
dor argentino), porque el Banco acreditante no da —en principio—
otra cosa que su aceptacién, y un descuento eventual posterior por
parte de &l es una operacidn completamente facultativa.

En cuanto a la garantia eventual para la obligacién asumida por
el Banco acreditante en concepto de aceptacién, y con respecto a
la cual el Banco ordenante sudafricano responde, y en cuanto al
compromiso del importador ante este Gltimo, en concepto de su dé«
bito en cuenta aceptacidn, los arreglos correspondientes dependeran
de la situacién de relativa solvencia de las partes, v son ajenas al
acreditivo en si.

Del ejemplo dado, surge claramente la importancia que tiene
la intervencién de la plaza de Londres en la operacidn. Tebrica
mente, seria posible que el exportador argentino girase una letra
a 90 dias vista con documentos sobre el Banco local sudafricano,
que en este caso actuaria como Banco acreditante. Pero los incon-
venientes se presentarian en el momento de la negociacién de la le-
tra, ya que el Banco local sudafricano es menos conocido que el
Banco londinenense y la letra se giraria, posiblemente, en libras
sudafricanas, moneda que es mucho menos corriente, desde luego,
que la Iibra esterlina inglesa. Ademés, tratandose de letras a 90
dias vista, la tasa de descuento en Sud Africa serfa, probablemen-
te, més elevada que l2 de Londres. En sintesis, todos estos facto-
res tendrian como consecuencia que el exportador argentino ven-
dria a recibir un equivalente mis reducido cuando negociara una
letra documentada de esta indole.

1. INTERVENCION DE DIFERENTES MONEDAS

El problema del acreditivo documentado, en su fase de utilizacién
/0 liquidacién, se complica enormemente por la intervencién de di-
ferentes monedas, correspondientes a los pafses del importador y ex-
portador y hasta de algin tercer pais.

Partiendo de nuestro primer grafico, podemos suponer que la ven-
ta se cotiza en dblares norteamericanos o bien en pesos argentinos.
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Si la venta se ha efectuado cn délares, el acreditivo tendra que scr
abierto en [a misma moneda, de manera que el exportador recibira «l
pago en dolares en el momento de entregar Jos documentos, es decir,
en ¢l momento de la utilizacion del acreditivo. Para ¢l no surge en-
tonces ningin problema de cambio. El problema se presenta para ¢l
importador 2l producirse la liquidacién entre ¢l Banco ordenante ar-
gentino y el importador. En efecto, puesto que el pago por el Banco
estadounidense ha sido efectuado en délares, serd necesario que el
Banco ordenante haga el reembolso en esta moneda. Esto significa que
el importador argentino tendri que reembolsar, a su vez, a su Banco
local en la misma moneda. Si el importador tuviera a su disposicién
délares, podria, desde luego, usarlos para pagar al Banco ordenante,
pero lo mas comiin es que no los tenga y necesite adquirirlos, cosa que
en la prictica se hace mediante una operacién de adquisicién de cam-
bio a efectuarse en el mismo Bauco ordenante.

Resulta, pues, que en el caso supuesto, seria ¢l importador quien
correrfa con el riesgo de cambio, porque existe el peligro de que entre
el momento en que ha contvatado con el exportador, o sea el 1/1/48,
y el momento de la liquidacién, que coincidiria con la fecha de la
adquisiciéa de délares —que ¢s el 1/I1[/48~~, ¢l precio del dolar
haya subido.

Cabe sefialar. que este riesgo de cambio puede ser reducido, y hasta
eliminado del todo, si en el pais del importador existe un mercado de
cambios a término que permila concertar operaciones de cambio para
liquidaciones futuras, Tratindose en el caso supuesto de la plaza d2
Bueunos Aires podemos afirmar que esto es, electivamente, posible.

Supongamos, ahora, que la venta ha sido contratada en pesos ar
gentinos, en cuyo caso el zcreditivo serd abierto en esta moneda. En
tal caso el exportador norteamericano, utilizacdo el acreditivo, reci-
bird del Banco de su pafs ¢l pago en esta moneda. Puede ser que ten-
ga alguna aplicacién para el importe en pesos argentinos en cues
tién; lo mis comun es, sin embargo, que prefiera recibir el pago en
la moneda de su propio pais, de manera que efectnari en el mismo
momento del pago una veuta de cambio de pesos argentinos contra
délares, operacién que en la practica se hace con el mismo Banco
pagador.

El Banco que ha pagado los pesos (Bance pagador), tendréd que ser
reembolsado, desde luego, por el Banco ordenante argentino, que 2
su vez debe ser reembolsado por el importador. Aqui ya no se pre-
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senta ningin problema de cambio para el importador, pues paga a
su Banco local en su propia moneda y este ultimo reembolsa al Ban-
co pagador en idéntica forma.

Vemos, pues, que en este caso es el exportador quien corre con
el riesgo de cambio, porque existe el peligro de que entre el momento
en que ha contratado con el importador, o sea el 1/1/48, y el momen-
to de la utilizacién del acreditivo, que coincidiria con la fecha de la
venta de los pesos, que es el 12/11/48, el precio del peso haya bajado.
Aqui también, el riesgo de cambio puede ser reducido o eliminado
si en el pais del exportador existe un mercado de cambios a término
que permita concertar operaciones de cambio para liquidaciones fu-
turas.

Llegameos asi a una conclusién que es evidente: cnando se vende
en la moneda del pais del exportador, el importador es quien corre
el riesgo de cambio, y viceversa. Y lo interesante para nuestro estudio
es que este problema de cambio se vincula intimamente con la utili-
zacién (respectivamente liquidacién) de la operacién del acreditivo.

Contemplemos, ahora, el caso algo més complejo de la interven-
cién de una tercera moneda, siguiendo a tal efecto el Grafico II.

Podemos suponer que el exportador argentino ha vendido al impor-
tador sudafricano en libras esterlinas. Supongamos, también, que ni
€l importador tiene a su disposicion libras esterlinas, con las cuales
podria pagar su deuda, ni el exportador tiene aplicacién para las li-
bras esterlinas que recibe; en otras palabras, las dos partes tendran
que convertir las libras esterlinas en la moneda de sus respectivos
paises; el exportador, para recibir pesos argentinos y el importador,
para comprar libras esterlinas con sus libras esterlinas sudafricanas.

En tal caso el exportador argentine negociard una letra documenta-
da a 90 dias vista, extendida en libras esterlinas. El Banco argentino
que adquiere esta Jetra efectfia, pues, una operacién de cambio, y paga
al exportador su equivalente en pesos argentinos. En la fijacién del
cambio el Banco adquirente tomari en cuenta el cambio de la libra
esterlina t. t. (transferencia telegrafica), la duracién del viaje de la
letra documentada de Buenos Aires a Londres, los intereses correspon-
dientes a los 90 dias que correrdn desde el dia en que el Banco acre-
ditante acepte la letra hasta el dia del pago, la tasa de descuento
londinense, los gastos, etc.

Lo esencial es que el Banco negociador en Buenos Aires paga al
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exportador en pesos argentinos y recibe a su vez el reembolso del
Banco londinense en libras esterlinas.

A su vez el Banco de Londres tendrd que ser reembolsado por el
Banco ordenante sudafricano, cuando venza la letra aceptada por el
primero, reembolso que se hard extensivo al Banco ordenante en su
relacién con el importador.

Hemos visto que tanto el Banco local sudafricano, en los libros del
Banco de Londres, como el importador sudafricano, en los libros del
Banco ordenante, han sido debitados provisoriamente en cuenta acep=
tacicn. Serd, sin embargo, necesario hacer efectivo este importe, que
siempre reza en libras esterlinas, en el momento en que vence la acep-
tacién del Banco de Londres, que es el 21/V/48.

Serd, pues, en esta fecha, que el importador sudafricano tendra que
adquirir en su Banco local, contra pago en libras esterlinas sudafrica-
nas, Ja suma de libras esterlinas que el Banco local tendrd que remi-
tir al Banco de Londres para que éste pueda hacer frente al pago de
la aceptacién que vence.

Para finalizar digamos, pues, que en el caso contemplado, tanto &l
exportador como el importador corren con un riesgo de cambio. Efec-
tivamente, el contirato de compra-venia ha sido efectuado el 1/1/48, en
libras esterlinas. El exportador negocia su letra documentada el 11/
11/48, y corre —en consecuencia-— con el peligro de que en este lapso
la libra esterlina haya bajado con relacidn al peso argentino. Por su
parte, el importador sudafricano liquida la operacién el 21/V/48 y.
existe entonces la posibilidad de que en este intervalo, que corre desde
el 1/1/48, la libra esterlina suba con relacién a la libra esterlina sud-
africana.

Podemos repetir aqui, también, que si en las dos plazas menciona-
das exisie un mercado de cambios a término, los riesgos mencionados
pueden ser reducidos o eliminades. Aqui podria anticiparse también
la conclusién a que legamos més arriba: si el importador y el ex-
portador contratan en la moneda de un tercer pais, ambos corren el
riesgo de cambio correspondiente.

La intima interdependencia que tiene este problema de cambios con
el acreditivo reside en la circunstancia que, con frecuencia, su aper-
tura es unicamente factible cuando las partes se ponen de acuerdo
sobre esla tercera moneda, va que la concertacién de la operacién
de compra-venta en una de las monedas de las partes contratantes difi-
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cultarfa o encareceria enormemente la negociabilidad de la letra do-
- cumentada, derivada de este contrato de compra-venta.

IV. OPERACIONES VINCULADAS

De acuerdo con el criterio adoptado por nosotros, el acreditivo se
refiere al compromiso asumido por el Banco acreditante ante el be-
neficiario. Consideramos, por lo tanto, todas las demas operaciones
de crédito que pueden ser efectuadas al margen del acreditivo propia-
mente dicho, como transacciones econémicamente vinculadas al mis-
mo, pero —por lo demas— ajenas a la esencia del acreditivo. Las ope-
raciones a las cuales nos referimos pueden ser efectuadas tanto en
ocasién de la apertura del acreditivo como en la de su utilizacién y
liguidacién,

a) EN OCASION DE LA APERTURA DEL ACREDITIVO.

Cuando el Banco ordenante concierta con su cliente el convenio
de apertura de acreditivo, puede establecerse que esta operacién se
realiza en una forma tal, que se concede al cliente un plazo deter-
minado para el reembolso del pago que se va a efectuar en virtud
del acreditivo. Es decir, que el cliente no tendrd que pagar inme-
diatamente el importe integro correspondiente. El Banco quedara
facultado, desde luego, para establecer determinadas garantias si asi
lo considera conveniente. Nos remitimos al formulario inserio en
el Anexo III, que reproduce la convenciéon entre el Banco y su
cliente, en cuyas condiciones generales figuran clausulas referen-
tes a la garantia. Asi se establece que las mercaderias correspon-
dientes a los documentos recibidos quedaran afectadas en prenda y
garantia a favor del Banco.

b) EN OCASION DE LA UTILIZACION DEL ACREDITIVO.

Por la aplicacién de la red clause (clausula roja), cuyo sen-
tido se explica en el Capitulo VII de este trabajo, el beneficiario
puede recibir del Banco pagador o negociador, anticipos & cuenta
de la entrega de documentos que efectuard mas adelante, en virtud
del acreditivo abierto a su favor.

¢) EN OCASION DE LA LIQUIDACION DEL ACREDITIVO.
Existen aqui, también, una serie de modalidades que permiten
que el ordenante del acreditivo postergue la liquidacién efectiva del
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mismo, mediante operaciones de crédito que puede concertar con el
Banco ordenante. E! procedimiento del #rust receipt (recibo de con-
fianza), por ejemplo, permite que el ordenante-destinatario de la
mercaderia entre en posesién de la misma, sin desembolsar de in-
medialo el importe abonade por su Banco.

Por constituir todos estos procedimientos operaciones con caracte-
res y fisonomia propios, nos limitamos a sefialarlas someramente por
la relacién que pueden tener con el acreditivo.

V. DOCUMENTOS

¥l problema de los documentos a entregarse en virtud del acrediti-
vo documentado se encuentra intimamente relacionado con la técnica
del mismo.

Ssta cuestion tiene un doble aspecto:

a) FI beneficiario debe ajustar el contenido de sus documentos a los
términos del acreditivo;

b) Kl Banco, cualquiera sea el lugar que ocupe —pagador o ne-
gociador, acreditante u ordenante— tienc la obligacién ante sus
respectivos mandantes  de rehusar todo documento que no estd
conforme con los términos precisos de las instrucciones recibidas.

Sin embargo, ya que en el Capitulo anterior hemos estudiado las
distintas formas del acreditivo y considerando que en los capitulos que
siguen sc hard un breve examen de carédcter juridico, y se contempla-

rd el alcance de las reglamentaciones, creemos que el estudlo de los
documentos en un capitulo especial, facilitari su comprensién y es-

tard mas de acuerdo con las exigencias de una buena metodizacién.

{Véase Capitulo VI).
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cariTvro 1v
CONSIDERACIONES JURIDICAS

Sumarto: I. Observaciones generales. — I Influencia del
acreditivo sobre el coutreto originario. — III. Relacién
entre comprador-ordenante y Banco- ordenante. — IV Re~
lacién entre Banco ditante y vend: $i .
Acreditivo revocable e xrrevocahle, 1) Acreditivo revoca-
ble; 2) Acreditivo irrevocable; a) Cardcter de la rela-
cién juridica entre Banco acreditante y beneficiario, b)
Varias teorfas para explicar el cardcter del compromiso el
Banco acreditante ante el beneficiario; B, Distinciones e
acuerdo con determinadas caracteristicas del acreditivo;
C. Distinciones de acuerdo con determinadas particulari-
dades que pueden presentarse en um acreditivo. — V,
cidentes jurfidicos en el desarrollo de un acreditive
Generalidades; B. Quiebra; 1) Caso de un acreditivo irre-
vocable; 2) Caso de un acreditivo irrevocable confirmados;
3) Caso de acreditivo favorable; C. Embarge: 1) Caso
de embargo de las mercaderias; 2) Caso de embargo con
terceros. — VI. Cuestiones de derecho internacional pri-
vado; A. Generalidades; B. Formas de los documentos;
G G ido de los d

1. OBSERVACIONES GENERALES

A pesar de que este estudio tiene un carécter técnico-econémico, se-
ra indispensable prestar cierta atencién a determinadas consideraciv-
nes juridicas a que da lugar el acreditivo documentado, para po-
der después valorar mejor los riesgos inherentes a esta figura, para
las partes que intervienen en €l mismo.

En vista de que la mayoria de los trabajos se han dedicado con
preferencia al aspecto juridico del acreditivo, podemos limitarnos a
indicar las principales conclusiones a que han llegado.

Hemos notado antes que en el acreditivo intervienen siempre, por
lo menos, tres personas: los dos contratantes originaiios, de los cuales
uno -——el ordenante— hace abrir por su Banco a favor del otro —el
beneficiario— un acreditivo, y este Banco. Puede existir, desde luego,
una interposicién de varias otras personas o instituciones, pero la fi-
gura basica es la que acabamos de sefialar.

Dijimos también, que el acreditivo se refiere a la relacién Banco-
beneficiario; la relacién ordenante - Banco puede establecerse sobre ja
base de una concesion de crédito o sin ella.

De acuerdo con la intencién de las partes, ya consagrada por el
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uso, el resultado buscado en toda esta esitructura consiste en que el
compromiso del Banco hacia el exportador-beneficiario es indepen-
diente de la relacién existente entre el importador y el exportador por
una parte, y de la que hay entre el importador-ordenante y el Banco
por la otra.

Cuando se contempla este resultado en conexién con la interde-
pendencia entre los distintos actos, no puede negarse la existencia de
una clerta anomalia®. En efecto, la finalidad del acreditivo irrevo-
cable es regularizar y asegurar el pago de un determinado precio de
compra. Su apertura ha sido estipulada en el contrato de compra-venta,
se efectia por mandato del comprador y se ejecuta por su cuenta ¥
para su liberacién. Falta, pues, explicar juridicamente por qué —a
pesar de esta interdependencia intima— las partes intervinientes se
encuentran entre si en una relacién independiente.

El legislador no ha contemplado esta sitwacién y la jurisprudencia
lo hace en forma indecisa e incompleta. Hay actualmente una unifor~
midad bastante grande con respecto del funcionamiento del acreditivo
irrevocable, demostrada por la concordancia esencial que existe entre
las distintas Reglamentaciones (véase Capitulo V). Pero no es po-
sible decir lo mismo con respecto de la teoria juridica que procura
encontrar una explicacion para estas relaciones, pues casi todas ellas
se basan sobre una construccién distinta.

Es indudable que entre el contrato de compra-vents, el contrato del
Banco con el comprador y el compromiso del Banco ante el vendedor,
existe una relacién econémica. Se sostiene que entre estas tres conven-
clones falta una causalidad puramente juridica; sin embargo, se pue-
de sostener que cada una de las convenciones precedentes constituye el
motivo para la siguiente, o que el contrato entre el Banco y el com-
prador es la causa de la convencién entre el Banco y el vendedor.

II. INFLUENCIA DEL ACREDITIVO SOBRE EL CONTRATO ORIGINARIO

La inclusién de la condicién de apertura de um acreditivo en el
contrato de compra-venta, se reficre a la obligacién del comprador de
pagar al vendedor.

El principal problema que se presenta aqui, es el de saber si el
vendedor —en el caso de no recibir pago por medio del acreditivo—

1 Seguimos en esta parte a P. J. Rogaar, Documentaire Credieten.
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podra dirigirse nuevamente al comprador para que éste le pague el
precio de la venta.

Cuando se trata de un acreditivo revocable no existe duda al res-
pecto, v el comprador quedard siempre responsable. |

Cuando estamos frente a un acreditivo irrevocable, sea de caja o
de aceptacién, habria que establecer siempre cuél ha sido la intencién
de las partes. Es muy posible que ellos deseen que subsista la obliga~
cién del comprador, pero puede ser también que entiendan que el
comprador queda liberado una vez que el acreditivo ha sido abierto,
En el primer caso, el vendedor tendrd mayor garantia porque dispon-
drq ——aparte de su crédito contra el comprador— de otro derecho
contra el Banco. Generalmente serd ésta la intencién de las partes,
porque lo que busca el vendedor es recibir, aparte de su crédito contra
¢l comprador, otro deudor de mayor solvencia.

Llegamos, pues, a la conclusién de que el acreditivo irrevocable
cumple una funcién de pago y una funcién de garantia, mientras que
el acreditivo revocable llena {inicamente una funcién de pago®.

III. RELACION ENTRE COMPRADOR-ORDENANTE Y BANCO ORDENANTE

En general, se considera que existe aqui un contrato de mandato,
que tiene, ademds, cardcter de delegacién.

Otros piensan que existe estipulacién a favor de terceros.

TV. RELACION ENTRE BANCO ACREDITANTE Y VENDEDOR-
BENEFICIARIO

Esta relacion sera distinta segiin la forma del acreditivo de que se
trata. Por lo tanto, serd necesario contemplar las varias formas del
acreditivo de acuerdo con la clasificacién adoptada en el Capitu-

lo I 2 )

t La conclusién opuesta a que llega E. M, Cahn (Het Accreditief) nos parece
equivocadq, salvo que se deba a un ervor de imprenta.

2 Seguimos, en sus lineas generales, el razonamiento de E. M. Calm, Het
Accreditief.
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A. ACcrREDITIVO REVOCABLE E IRREVOCABLE

1) Acreditivo revocable.

Aqui no existe compromiso alguno de parte del Banco.
Al respecto es interesante citar el articulo 4 del Reglamento In-

iernacional, que dice:

EL crédito revocable no constitwye un vinculo juridico enire ol
Banco y el beneficiario. Por consiguiente, puede ser modificado o
anulado sin que el Banco tenga la obligacion de avisar de ello al
beneficiario. Cuando un crédito de esta naturaleza haya sido trans-
mitido a un corresponsal 0 a una sucursal, la modificacién o la anu-
lacién no tendrd efecto sino a partir del momento de la recepcion
del aviso de modificacion o anulacidn por dicho corresponsel o
sucursal cerca del o de la cual erq utilizable el crédito.

2) Acreditivo irrevocable.

a) CARACTER DE LA RELACION JURIDICA ENTRE BANCO ACREDITANTE
Y BENEFICIARIO,

Para apreciar debidamente la naturaleza de esta relacion es me-
mnester tener presente que:

El mandato al Banco no tiene por fin la ejecucién del contrato
de compra-venta, ni el Banco se obliga a cllo, sino que sélo se com-
promete a la ejecucién de una prestacién determinada bajo ciertas
condiciones. A menudo el Banco no conoce el contrato de compia-
venta; solo sizue las instrueciones recibidas y, por ende, se obliga
en forma completamente independiente;

La obligacion del Banco de pagar es previa a la del comprador, de
manera que su compromiso no tiene cardcter subsidiavio;

En general, el Banco no puede invocar el contrato de compra-
venta,

La consecuencia de todo esto es que el compromiso del Banco
subsiste a pesar de que éste nace después de la obligacién del com-
prador, y ain si éste, por cualquier razdn, no tuviera ya la obliga-
cién de pagar; hasta en ¢l caso de una quiebra del comprador, ¢l
Banco tendria que cumplir con su promesa.
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b) VARIAS TEORIAS PARA EXPLICAR EL CARACTER DEL COMPROMISO
DEL BANCO ACREDITANTE ANTE EL BENEFICIARIO.

Esta relacion, en particular, es la que produce grandes dificulta-
des tedricas, y sobre ella las opiniones son mas divergentes.

Por una parte existen las teorias anglo-sajonas, basadas en su
sistema juridico tan distinto del de los paises que siguen el Cédigo
Napolednico, y por otra estin las numerosas teorias latinas.

Las més importantes, son las que consideran al acreditivo como:

Estipulacién a favor de un tercero!;

Contrate entre tres partes;

Contrato de fianza, siendo el Banco fiador del comprador;

Tigura aniloga al aval del derecho cambiario;

Figura anéloga a la aceptacién por intervencién;

Figura de co-deudor solidario con el comprador;

Figura de garantia bancaria;

Figura de comisionista que asume el delcredere;

Figura de cesion de crédito;

Promesa de aceptacion (para los casos de acreditivos utilizables me-
diante giro de letras de cambio);

Delegacion:

a’) perfecta;

b’) imperfecta.

Los que sostienen esta filtima teorfa discurren de la siguiente
manera: si por la apertura del acreditive irrevocable. el compro
miso del comprador —en su calidad de deudor por el contrato de
compra-venta—— se cancela, existe delegacién perfecta. Si por el
contrarie el compromiso del comprador subsiste y al misme tiem-
po surge el acreditivo como compromiso independiente del Banco,

existe delegacidn imperfecta 2,

Obligacién sui generis.
Entre las teorfas anglo-gajonas cabe mencionar:

1 Pierre Marais, Des ouvertures en Banque de Crédits confirmés et non con-
firmés.

2 Fs esta tltima, la teorfa sostenida por <1 Dr. M. Satanovsky en su trabajo:
El crédito documentado v la moneda extranjera en lz venia C. I. F. En efecto,
delegacion imperfecta es la que un dendor da a otro que se obliga al acreedor y
no produce novacién si el acreedor no ha declarade expresamente la voluntad de
exonerar al deudor primitivo.



68 JOSE BARUCH

La teoria de la oferta y aceptacidn;

La teoria de la garantia;
La teorfa del estoppel.

En general puede decirse que el cardcier que se atribuye al acre-
ditivo irrevocable tieme una imporiancia relativa, siempre que
contemple en cuanto sea posible las exigencias e intenciones del
comercio.

Segin Llewellyn®, no existe ninguna teoria que explique sufi-
cientemente la irrevocabilidad en todos sus aspectos; &l considera
que los tribunales seguirdn cualquier teorfa que se adapte a las
necesidades del caso particular y espera que a su debido tiempa
surgird una doctrina asentada.

B. DistiNcloNeEs DE ACUERDO CON DETERMINADAS CARACTERISTICAS
DEL ACREDITIVO.

Nos referimos a lo tratado en el Capitulo II, punto IV, apar-
tado B, para resumir aqui algunas conclusiones de cardcter juri-
dico que consideramos importantes,

a) Ea los acreditivos wutilizables mediante giro de una letra de
cambio, el Banco que ha aceptado la letra no podri sustraerse
de su obligacién de pagarla invocando que el comprador no le
ha provisto de fondos.

b) El acreditivo de negociacién puede ser considerado como una
promesa hecha por el Banco de comprar la letra del vendedox
(véase Capitulo II, punto IV, apartado B-6).

C. DISTINCIONES DE ACUERDO CON DETERMINADAS PARTICULARIDADE:
QUE PUEDEN PRESENTARSE EN UN ACREDITIVO POR INTERVENCION
DE UN SEGUNDO Banco

Con respecto a los cuatro casos mencionados bajo este rubro en
el Capitulo I, punto IV, apartado C-1, cabe mencionar que si ¢l
acreditivo ha sido abierto por el Banco ordenante mediante inter~
vencién del segundo Banco, este ultimo es simple representante
del primero (caso del Capitulo II, punto IV, apartado C-1, primero

* Introduccién de Karl N. Llewellyn para la obra de H. N. Finkelstein, Legal
Aspects of Commercial Letters of Credit.
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y cuarto supuestos) ; si, en cambio, el acreditivo ha sido abierto por
este segundo Banco como Banco acreditante, éste es mandatario
del primer Banco y sub-mandatario del comprador (caso del Capi-
tulo II, punto IV, apartado C-1, segundo supuesto).

La interpretacion de lo que hay que considerar como confir-
macién es confusa (caso del Capitulo II, punto IV, apartado C-1,
tercer supuesto).

Con respecto de la confirmacién conviene sefialar que, segin la
teoria inglesa, el acreditivo irrevocable es sinénimo de confirma-
do (idem la teoria francesa, italiana, alemana); en cambio, segin
la teoria americana (adoptada también en su gran mayorfa por los
Bancos argentinos), el término irrevocable se refiere al compro-
miso asumido por el Banco acreditante, mientras la confirma-
cién es una especie de garantia asumida por el Banco notificador
con respecto al cumplimiento del! compromiso por parte del Ban-
co acreditante.

V. INCIDENTES JURIDICOS EN EL DESARRCLLO DE UN ACREDITIVO
A. (GENERALIDADES

Durante las tres etapas del desarrollo de un acreditivo: la aper-
tura, la utilizacidn y la liquidacién, pueden presentarse determi-
nados incidentes juridicos que pueden influir notablemente en las
relaciones reciprocas de las partes intervinientes.

Por no ser éste un trabajo de caracter estrictamente juridico, nos
limitaremos a clasificar los casos més importantes®.

B. QuieBra

1) Caso de un acreditivo irrevocable.

a) QUIEBRA DEL COMPRADOR.

Caso en que el comprador ha cumplido con sus obligaciones y
el vendedor no;

Caso en que el vendedor ha cumplido con sus obligaciones y el
comprador no;

1 Seguimos la exposicién y clasificacién de E. M. Cahn, Het Accreditief.
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Caso en que ninguna de las partes ha cumplido con sus obli-
gaciones,

b) QUIEBRA DEL VENDEDOR.

Caso en que el comprador ha cumplido con sus obligaciones y
el vendedor no;

Caso en que el vendedor ha cumplido con sus obligaciones y el
comprador no;

Caso en gue ninguna de las partes ba cumplido con sus obki~

gaciones.

c) QUIEBRA DEL BANCO ACREDITANTE.

2) Caso de un acreditivo irrevocable confirmado.

a) QUIEBRA DEL COMPRADOR.

Caso en que el comprador ha cumplido con sus obligaciones v
el vendedor no;

Caso en que el vendedor ha cumplido con sus obligaciones y el
comprador no;

Caso en que ninguna de las partes ha cumplido con sus obli-
gaciones.

b) QUIEBRA DEL VENDEDOR.

Caso en que el comprador ha cumplido con sus obligaciones y
el vendedor no;

Caso en que el vendedor ha cumplido con sus obligaciones y el
comprador no;

Caso en que ninguna de las partes ha cumplido con sus obli-
gaciones,

C) QUIEBRA DEL BANCO ACREDITANTE.

d) QUIEBRA DEL BANCO CONFIRMANTE.

3) Caso de un acreditivo revocable.
a) QUIEBRA DEL COMPRADOR.

Caso en que el comprador ha cumplido con sus obligaciones y
el vendedor noj;

Caso en que el vendedor ha cumplido con sus obligaciones y
el comprador no;
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Caso en que ninguna de las partes ha cumplido con sus obli-
gaciones.

b) QUIEBRA DEL VENDEDOR.

Caso en que el comprador ha cumplido con sus obligaciones v
el vendedor no;

Caso en que el vendedor ha cumplido con sus obligaciones y ¢l
comprador no;

Caso en que ninguna de las partes ha cumplido con sus obli-
gaciones.

c) QUIEBRA DEL BANCO ACREDITANTE.

C. EMBARGO
1) Caso de embargo de las mercancias.

a) Bajo el vendedor;
b) Bajo el Banco;
c) Bajo el transportader o el depositario.

2) Caso de embargo con terceros.

a) Bajo el vendedor:
a cargo del Banco,
a cargo del comprador;
b) Bajo el Banco:
a cargo del vendedor,
a cargo del comprador;
c) Bajo el transportador o el depositario;
d) Bajo el comprador:
a cargo del vendedor,
a cargo del Banco;

e) Bajo un segundo Banco.

VI, CUESTIONES DE DERECHO INTERNACIONAL PRIVADO2

A. GENERALIDADES

El contrato de compra-venta en ¢l cual el vendedor estipula
pago por acreditivo, puede ser cerrado por personas que pertene~

1 Seguimos la exposicién de E. M. Cahn, Het Accreditief.

|
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cen a diferentes paises en virtud de su nacionalidad o domicilio.
El comprador puede tener su domicilio en un pais y el Banco
acreditante puede estar domiciliado en otro. Es igualmente posible
que el beneficiario del acreditivo, o sea el vendedor, y el Banco
(acreditante, notificador o confirmante) se encuentren domicilia-
dos en paises distintos.

En efecto, en el trafico interior, el acreditivo cumple una fun-
cién sencilla, pero en el comercio exterior muchas veces son las
consideraciones sobre la estabilidad de la moneda, la tasa de des-
cuento, la organizacién y la potencialidad del sistema bancario, Ia
naturaleza de los productos, etc., de un pals determinado, los fac-
tores que determinan en qué pais serd ejecutado un contrato de
compra-venta,

Tomemos, por ejemplo, el caso complejo esquematizado en el
Capitulo III, en el cual intervinieron un importador sudafricano,
un Banco sudafricano, un Banco argentino, un exportador argen-
tino y un Banco inglés.

Para establecer cudl serd la ley que regule las relaciones juridi-
cas entre las diversas partes, se presenta una serie de problemas
de derecho internacional privado, especialmente cuando las par«
tes, apartdndose del principio de la autonomia de la voluntad, n»
hayan fijado expresamente cual serd la ley aplicable.

Recordaremos que pueden distinguirse:

a) El lex loci contractus;
b) El lex loci executionis;
¢) El lex patriae;

d) El lex fori;

e} La teoria de Jitta, segim la cual habri que localizar las
relaciones en determinada jurisdiccién.

Se considera que no es posible dar una solucién general para
todos los casos, sino que serdn las circunstancias particulares las
que tendrén que indicar cuil es la ley aplicable. Para lo cual habei
que basarse, entre otras cosas, en la intencidn tdcita de las partes.

B. Forma pE Los DocUMENTOS

En general se podrd decir que €l cumplimiento de los requisi-
tos de un documento para ser considerado como conocimiento, pé-
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liza, etc., debe ser juzgado conforme a la ley que rige en el lugar
en que el documento ba sido redactado y emitido.

C. ConTEnDO DE L0s DocUMENTOS

En general se juzgara el contenido de los documentos de acuerdo
con el derecho que rige la convencién, objeto de tales documentos.
Asi, por ejemplo, en el conocimiento intervendra la ley de la ban-
dera del vapor. El certificado de depésito se juzgard de acuerdo
con la ley del lugar donde se encuentra el depésito; para la po-
liza, regird el derecho del lugar donde la compaifiia de seguros tie-
ne su domicilio y que domina toda su actividad (salvo que el se-
guro haya sido contratado por un agente en otro pais), etc.

En resumen, puede afirmarse que, normalmente, €l contenido d2
los documentos debe ser juzgado de acuerdo con el derecho que
rige el contrato que ha encontrado su formulacién en el docu-
mento correspondiente.
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REGLAMENTACIONES

Sumarro: 1. Generalidades, — II. Finalidad y fuerza ju-

ridica de las reglamentaciones, — IIL Contenido de las re-

glamentaciones, — IV. La reglamentacién americana: su
sistema, -— V, La prdctica inglesa,

1. GENEBALIDADES

Hemos visto en el Capitulo I, que el primer Reglamento uniforme
para acreditivos documentados se establecié en los Estados Unidos.

Por falta de tradicién se sentia alli, mds que en ninguna otra par-
te, las consecuencias de un desarrollo demasiado rdpido. Se temia,
con razdn, que la diferencia de opinién con respecio de los términos
usados, las diferencias de contenido y redaccién de los convenios
respectivos, y particularmente los abusos para sustraerse a los con-
tratos concertados, amenazaban seriamente la existencia de esta nue-
va linea de la actividad bancaria. Se efectuaron estudios con el fin
de mejorar esta situacién y su resultado se refleja en las Regulations
affecting export commercial credits, (Reglas con respecto a los acre-
ditivos comerciales de exportacion), adoptadas por la New York
Bankers Commercial Credit Conference - 1920, (Conferencia de Cré-
dito Comercial de los Bancos de Nueva York-1920).

Subsiguientemente, y teniendo en cuenta las definiciones adopta-
das, el American Acceptance Council (Consejo Americano de Acep~
taciones), establecié en el afio 1922 una serie de formularios stan-
dard a ser utilizados por los Bancos en la apertura de acreditivos
documentados.

En el continente europeo se signié la misma tendencia.

En 1923 fueron adoptados los acuerdos correspondientes por los
Bancos alemanes adheridos a la Asociacién de Bancos de Berlin.

En 19024 se establecieron las cliusulas y modalidades para los acre-
ditivos documentados por la Unidén Sindical de Banqueros de Paris
v de las Provincias,

Fn el mismo afio los Banqueros noruegos adoptaron una regla-
mentacién breve.

En 1925 se adoptd igual medida en Ttalia.
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También se introdujeron Reglamentos similares en Checoeslovaquia,
Suecia y los Paises Bajos.

Sélo en Inglaterra no se sentfa la necesidad de una reglamentacion
uniforme.

En mayo de 1930, aparecieron los Uniform regulations for Com-
mercial Credits (Reglas uniformes para Acreditivos Comerciales) de
la Camara de Comercio Internacional. Tomando como base las dis-
tintas reglamentaciones nacionales, la Camara ha terminado asi la
labor de asociaciones y agrupaciones de diferentes paises, abriendo
la posibilidad de aplicar, con uniformidad internacional, el acredi-
tivo documentado, que, por su propia naturaleza, tiene la misién de
cumplir funciones en el comercio exterior.

IL FINALIDAD Y FUERZA JURIDICA DE IAS REGLAMENTACIONES

Las Reglamentaciones que existen en los distintos paises no son
sino la reproduccién de la decisién de los miembros de las Asocia-
ciones Profesionales de Bancos respectivos. Por lo tanto, su conteni-
do sera obligatorio para terceros, y éstos podran derivar derechos de
los mismos cuando en el convenio respectivo se haga referencia a di-
chas Reglamentaciones,

Ademés, ellas pueden tener su importancia en el desarrollo del de-
recho por la fuerza que las distintas legislaciones atribuyen al de-
recho consuetudinario y al uso comercial en la interpretacién de los
contratos. Sobre todo en los paises anglo-sajones, donde el derecho
de contratos se basa menos en la ley que en los paises continentales,
estas Reglamentaciones pueden tener efecto creador de derechos.

Una parte importante de las distintas Reglamentaciones consiste en
la determinacién del significado que deberia darse a ciertos térmi-
nos técnicos bancarios y comerciales. Ademas, las Reglamentaciones
indican ciertas lineas de conducta que los Bancos deberdn observar
en la apertura, utilizacién y liquidacién de acreditivos documenta-
dos. No existe ninguna sancién especial que asegure que estas Ii-
neas de conducta sean seguidas, y los Bancos estdn libres para desviac.
se de ellas si determinadas circunstancias asi lo aconsejan.

Conviene tener presente que estas Reglamentaciones han sido con-
ceptuadas unilateralmente por los Bancos, de manera que con ellas se
ha buscado Ginicamente una limitacién de sus responsabilidades.
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En los Estados Unidos los principios establecidos encueniran ma-
yor aplicacién por el uso que hacen los Bancos de los formularios
de la American Acceptance Council, tanto en sus relaciones recipro-
cas como en sus relaciones con terceros *.

Cabe mencionar que el Comité de Abogados de los Bancos de Ia
Capital Federal presenté en. 1942 un proyecto de convencién que fus
aprobado por la Asociacién de Bancos de la Repliblica Argentina,
con el fin de fijar reglas, usos y costumbres de los Bancos del pais,
para la apertura de Créditos Documentados. Ademas, la Primera
tonferencia de Abogados de la Ciudad de Buenos Aires, organizada
por el Colegio de Abogados de la Ciudad de Buenos Aires, elaboré
en 1943 un proyecto de 70 articulos sobre la materia.

Jean Gurtler, en el informe que ya hemos tenido ocasién de men-
cionar, ha hecho una exposicién sobre el objeto de las Reglas y Usos
uniformes. La reproducimos en el Anexo II, punto I.

Los Bancos del pais se rigen, en su mayorfa, por el Reglamento
Internacional. ’ '

III. CONTENIDO DFE LAS REGLAMENTACIONES

El doctor Julio V. J. Vila Porcar ? ha confeccionado un cuadro si-
néptico con un cotejo de las disposiciones de distintos Reglamentos.
Para ello ha tomado como base la recopilacién de disposiciones he-
cha por el doctor Pedro E. Torres, en el apéndice de su libro EI cré-
dito documentado.

Por el alcance que puede tener el Reglamento Internacional con-
viene mirarlo méis detenidamente.

El Reglamento contempla la relacién de los Bancos con sus man-
dantes y con los beneficiarios, sin hacer, sin embargo, una distincion
muy precisa. Desde luego, ciertas definiciones, las disposiciones so
bre el plazo de validez del acreditivo y sobre los documentos a entra-
garse, se refieren a ambas relaciones.

EI Reglamento Internacional contiene las siguientes subdivisiones,
precedidas por Disposiciones Generales:

A. Articulos 1/9: Naturaleza de los Créditos.
B. Articulos 10/14: Responsabilidad.

1 P, 1. Hogaar, Documentaire Credieten.
2 Julio V. J. Vila Porcar, El Crédito Documentado.
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C. Articulos 15/34: Documentos.
D. Articulos 35/48: Interpretacién de los términos.
E. Articulo 49: Transferencia.

En el informe de Jean Guriler se encuentra un comentario expli-
cativo referente a la subdivisién de las Reglas y su técnica. (Véase
Anexo II, punto II).

En el curso de esie estudio tendremos oportunidad de referirnos
a las dispoziciones mdis importantes de este Reglamento.

IV. LA REGLAMENTACION AMERICANA: SU SISTEMA

Hemos visto ya que la Reglamentaciéon americana no sélo contiene
reglas para la interpretacién del acreditive, sino que también ofre-
ce una serie de modelos para su apertura®,

En primer lugar, da formularios para establecer la relacidn entre
el Banco y el ¢liente. Es un formulario para solicitar del Banco fa
concesion de un acreditivo documentado y conjuntamente con él una
Commercial Letter of Credit Agreement (Convencién para acreditive
comercial). Esta convencién se formaliza en una carta que determi-
na, entre otras cosas: la remuneracién para las sumas anticipadas,
comisién e intereses, y, segfin el caso, la garantia. Ademis, se ex+
cluye en la misma. la responsabilidad del Banco respecto de la exac-
titud del contenido de los documentos, la solvencia de los asegura-
dores, ete. En una palabra, se excluye el riesgo comercial.

En segundo lugar, la Reglamentacién americana ha establecido una
serie de formularios que deben ser utilizados en la ejecucién del
mandato recibido. Estos formularios determinan las obligaciones del
Banco emisor de la carta de crédito (Banco acreditante) hacia el
Banco corresponsal por una parte y, por la otra, las del Banco ro-
rresponsal hacia el beneficiario y terceros, o bien, si el acreditive
es avisado directamente por el Banco emisor (Banco acreditante), las
obligaciones de este dltimo hacia el beneficiario y terceros.

En vista de la conveniencia que existirfa, a nuestro entender, en
la adopcién en la Repiiblica Argentina de formularios standard, he-
mos agregado como Anexo IV, y a titulo de modelo, una exposicién
sobre los formularios utilizados al efecto en los Estados Unidos.

* Tiacemos notar que los morteamericanos suelen hablar de cartas de crédite
para la fizura que hemos denominado acreditivo.
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Por lo tanto, hemos efectuado una reproduccién abreviada de los
mismos, precedida de un comentario nuestro,

V. LA PRACTICA INGLESA

En el Reino Unido no existe un Reglamento uniforme. Sin em-
bargo, se puede afirmar que la Reglamentacién de la Cdmara de
Comercio Internacional es la reproduccion de la tradicién inglesa®,

Los delegados ingleses que estaban presentes en la Conferencia en
que se fijo esta Reglamentacién se declararon de acuerdo con el con-
tenido de la misma, salvo con respecto de los siguientes puntos:

a) No estaban de acuerdo con el articulo 19 que autoriza la
aceptacion de conocimientos recibidos para embarque o recibo en
rmuelle;

b) Tampoco estaban de acuerdo con el articulo 28 que autoriza
la aceptacién de certificados de seguros;

c) Ni tampoco con el articulo 36, que autoriza el pago contra

embarques parciales.

Resulta, pues, que la practica vigente en Inglaterra no acepta (sal-
vo instrucciones especificas): conocimientos recibidos pare embarque,
ni certificados de seguro, y no admite tampoco pagos contra embar-
ques parciales, salvo autorizacién expresa.

1 P. J. Rogaar, Documentaire Credieten.




cAPiTULO VI

LOS DOCUMENTOS: SU FORMA Y CONTENIDO

Sumario: I Introduccién. — II. Generalidades. — IIL
Loncordancia d¢ la descripeién de las mercaderfas en los
distintos d. — IV. G imientos: A, Su forma;

B. Su contenide; C.*Némero de ejemplares del conoci

miento. — V. Duplicados de la carta de porte. — VI, Do-

cumentos aéreos. — VIL Documentos de depésito, — VIIL

Documentos de seguro: A Su forma; B. Su contenido.
IX. Facturas. — X. Otros documentos.

1. INTRODUCCION

Por la incidencia que tienen los documentos en la figura del acre-
ditivo documentado, particularmente en su aspecto de riesgo para
las varias partes que intervienen, es menester estudiarlos con alguna
detencién. Lo haremos siguiendo, por una parte, las disposiciones
del Reglamento Internacional, ya que éste puede ser considerado co-
mo una especie de sintesis de las diferentes Reglamentaciones na-
cionales, vy, por otra, inspirdndonos, en lineas generales, en las ideas

de Cahn’. N

II. GENERALIDADES
EY articulo 11 del Reglamento Internacional dice:

. Sin embargo, los Bancos no contraen ninghn compromiso ni respon-
ponsabilidad alguna en cuanto a la jorma, la suficiencia, la exacti-
tud, la auwtenticidad, la falsificacién o el efecto legal de ningiin docu~
mento; ni en cuanto @ la designacién, la cantided, el peso, la calidad,
las condiciones, el embalaje, la enirega o el valor de las mercaderias
que representan los documentos; ni en lo referente a las condiciones
generales o particulares estipuladas en los documentos, a la buenw
fe 0 @ los actos del expedidor o de cualquier otra persona; ni en lo
que atafie o la solvencia, lu reputacion, etc., de los encargedos del
transporte o de los aseguradores de la mercaderia.

Ta fuerza de este articulo reside en la exclusién de la responsa-

1 E. M, Cahn, Het Accreditief,
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bilidad de los Bancos con respecto de circunstancias de las cuales cllos
¢b6lo podrian formarse una opinidn mediante un gran esfuerzo.

e trata, en primer lugar, de disposiciones referentes a peso, ca-
lidad, ex., por cuanto los documentos no dan indicacién alguna &l
respecto. Aun si los documentos hacen alguna mencién, los Bancos
no asumen ninguna responsabilidad por la exactitud de las manifes-
tacioncs contenidas en ellos. En otras palabras, ellos no garantizan
que las mercaderias correspondan a las 'descripciones contenidas en
los documentos.

El articulo 11 excluye también la responsabilidad de los Bancos
con respecto de la buena fe o los actos del transportador o de cual-
quicr ofra persona, como asimismo por la solvencia, reputacién, etc.,
de transportadores o aseguradores de las mercancias.

Quede excluida también para los Bances la responsabilidad por la
forma, la suficiencia y el alcance legal de los documentos. A menu-
do, ellos no pueden juzgar si los documentos redactados en el exte-
rior cumplen con las condiciones exigidas en el pais de origen. Sin
embarge, no se puede ir demasiado lejos en ese sentido. Por ejem-
plo, si el Banco tiene instrucciones de recibir un conocimiento, no
podrd aceptar otro documento parecido que no tenga caracteristicas
de conocimiento.

También se excluye en dichn articulo la responsabilidad para las
condicicnes generales y particulares que figuran en los documentos.

Son condiciones generales lis disposiciones usuales, casi siempre
impresas, que suelen figurar en determinada clase de documentos.
FEn cuanto a las condiciones particulares, el mismo Reglamento se:
fiala casos en los cuales es menester tener cuidado especial. Asi, por
eiemplo, el artfeulo 18, inciso primero, establece que los conoci-
mientos que contengan una clausula restrictiva concerniente a la re-
cepeifn de las mercancias en aparentes buenas condiciones {son los
llamados conocimicntos sucios), pueden ser rechazados.

Por lo tanto, el artienlo 11 quere dejar establecido que, en gene-
ral, los Bancos no tendrin que leer los documentos entregados, mis
alld de lo estrictamente necesario. En la préctica, la lectura de con-
diciones extensas como las que figuran, por eiemplo, en los conoci.
mientos, serfa para los Bancos una tarea improba.

Hay que tener presente que el artfculs 11 —como, desde luego,
todas las demas disposiciones del Reglamento— entran solamente en

vigor si no se han estipulado otras condiciones en forma espresa.
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[II. CONCORDANCIA DE LA DESCRIPCION DE LAS MERCADERIAS EN
LOS DISTINTQS DOCUMENTOS

En general, Ia descripcién de las mercaderias en los distintos do-
cumentos deberd ser igual en todos, de acuerdo con las instrucciones
impartidas al Banco. Resulta, pues, que el Banco tendrad que rebusar
su prestacién si en todos los documentos las mercaderias son des-
criptas en forma diferente, salvo el caso en que el Banco prefiera
recibir los documentos contra una carta de garantia del beneficiario,
en la esperanza de que su mandante no objetard la recepcién de las
mercaderias (véase Anexo III).

Pero pueden también existir discrepancias en los documentos en-

tre si:

a) Las descripciones en los distintos documentos pueden estar en
contradiccién unas con otras.

En este caso el Banco no tendrd otro remedio que rehusar los
documentos. Sin embargo, el articulo 33 establece, con respecto de
la calidad de las mercaderias, que es suficiente que los Bancos
averigiien si los datos que figuran en la factura concuerdan con los
mencionados en el aviso de la apertura del acreditivo.

b) En algunos documentos se mencionan las mercaderias de una
manera menos completa que en otros, conformindose estos liimos
con las instrucciones impartidas al Banco.

Para este caso el articulo 33, in fine, establece que los Bancos
aceptarén que los documentos de transporte o de seguro no lleven
més que la descripcién genérica de las mercancias, Quiere decir
que, en tal caso, la factura tendrd que concordar de cualquier
modo con los términos del acreditivo. Desde luego, los demas do-
cumentos pueden contener indicaciones mds extensas que la fac-
tura, pero siempre serd necesario que esta Gltima coincida con lae
instrucciones dadas al Banco,

1v. CONOCIMIENTOS

En el informe de Jean Gurtler, figura un comentario muy interesan-
te sobre este punto. Lo reproducimos en el Aunexo I, punto VI.
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A. Su Forma

Teniendo presente que el conocimiento cumple con dos funcio-
nes: la de ser contrato de transporte y la de titulo representativo

de las mercaderias, resulta que es especialmente esta segunda fun-
cién la que reviste importancia para el comprador. Por ello <l do-
cumento que tiene que ser recibido por el Banco debera necesa-
riamente ser equivalente a un conocimiento, de acuerdo con las
disposiciones legales vigentes en el pais respectivo.

No pueden ser equiparados al conocimiento: los mate’s receipts
(recibo del piloto), ni los delivery orders (61denes de entrega), ni
los contratos de transporte emitidos por los transitarios (empresas
terresires transportadoras).

En general se exige que los conocimientos sean emitidos en for-
ma negociable y transmisible (articulo 15, a), del Reglamento). El
mandante del Banco puede haber vendido las mercaderias y existe
ademds la posibilidad de que los documentos deban servir de pren-
da al Banco. Estas razones hacen necesario el cumplimiento de las
referidas condiciones.

El articulo 24 del Reglamento, que dice:

Los Bancos tienen la faculiad de exigir la inscripcién en el co
nocimiento del nombre del beneficiario del crédito, como cargador
o endosante, tiene por finalidad impedir que el beneficiatio alegue
ignorencia del contenido del conocimiento en caso de dificultades,
(Véase también el articulo 27, que tiene igual alcance, para expedi-
ciones por forrocarril o por via fluvial o postal).

B. Su CONTENIDO

1) De acuerdo con el articulo 19, incisos a) y b), los Bancos
pueden aceptar:

a) Los conocimientos que especifiquen recibido para embarque
o recibido en muelle;

b) Los conocimientos denominados Port o Custody Bills of Lading
para las expediciones de algodén procedentes de los Estados Uni-
dos de América, emitidos de conformidad con las disposiciones de
la Liverpool Cotion Bill of Lading Conference, de 1907.

La ventaja de un conocimiento recibido para embarque consis-
te en la entrega mas rapida, comparada con el conocimiento o
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bordo. Asi se evitan posibles dificultades que pueden presentarse
cuando las mercaderfas llegan a destino, sin que el derecho-hu-
biente tenga ya en su poder el conocimiento. La compafiia de na-
vegacién exigird para entregar las mercaderias cierta garantia. En
algunos paises los derechos de importacion, en este caso, son més
elevados. Por otra parte, existe el peligro de que pueda pasar
ciexto tiempo hasta que las mercaderias sean efectivamente puestas
a bordo. Tampoco existe la seguridad de que las mercaderias sean
efectivamente transportadas en el vapor mencionado en el conoci-
miento, de ahi que se agregue, generalmente, al nombre del vapor:
or subsequent steamer (o vapor subsigmiente) o or the vessel which
shall be appointed to sail in her place {o el vapor que serd indi-
cado para viajar en su lugar).

Ahora bien, el articulo 19 previene al mandante del Banco que
cuando quiere tener la seguridad de que las mercaderfas han sido
embarcadas, debe dar instrucciones determinadas a éste de recibic
conocimientos @ bordo.

Conviene observar que entre las Reglamentaciones nacionales,
existen divergencias sobre este punto. En su mayoria concuerdan
con la Reglamentacién internacional, pero el Reglamento noruego
exige conocimientos a bordo. También en el Reino Unido, los Ban-
cos sblo aceptan conocimientos recibido para embarque si tienen
una autorizacidén especial para ello.

Si han sido exigidos conocimientos ¢ bordo y han sido entrega-
dos conocimientos recibido pare embarque, es necesaria una decla-
racion de a bordo de la compafiia de navegacién.

En el transporte de mercaderias por via maritima, pueden ser
distinguidos tres momentos:

El momento de recepcién de las mercaderias por la compaiifa de
navegacion;

El momento del embarque en el vapor;

La fecha de salida del vapor.

Lo que es decisivo cs la fecha del embarque.

De acuerdo con el articulo 23, la fecha del conocimiento ¢ bordo
o la de la declaracién de a bordo, serd considerada por los Bancos
como prueba de que las mercancias han sido embarcadas en la fe-
cha mencionada. '
Si el Banco puede recibir conocimientos recibido para embarque

y al mismo tiempe ha sido prescripto un término para el embarque,
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el Banco podrd considerar la fecha mencionada en el conocimiento
como fecha de embarque. (Véase a este respecto el articulo 42).

El dia del embarque no es necesariamente el de salida del vapor.
Si en el acreditivo se exige una fecha determinada de salida, el be-
neficiario tendra que presentar la prueba correspondiente; por ejem~
plo, una declaracién de la Compafifa de navegacién, la cual, even-
tualmente, podra figurar en el mismo conocimiento. Si no existe es-
ia exigencia, el Banco podri interpretar la palabra salide como em-
barque o expedicion.

2) De acuerdo con el articulo 21, los Bancos pueden aceptar cono-
cimientos que digan que el cargamento viaja sobre cubierta, siem-
pre y cuando se trate de mercancias de caricter especial y a con-
dicién de que el seguro cubra este riesgo.

3) EI articulo 19, inciso c), establece, ademds, que los Bancos es-
tén autorizados a aceptar conocimientos de transbordo en los cuales,
independientemente de las cldusulas impresas, se prevé el transbordo
durante €l viaje, a condicién siempre de que el viaje entero se efec~
1e bajo un mismo conocimiento.

4) El articulo 19, inciso d), permite también los llamados through
bills of lading emitidos por las compafias de navegacién o por sus
agentes. Por lo tanto, los conocimientos similares emitidos por una
empresa de transporte no deben aceptarse, ya que en realidad esos
documentos no constituyen un conocimiento propxamente dicho, si-
no un contrato de transporte.

Los Bancos no aceptan:

1) Conocimientos referentes a mercaderias transportadas por vele-
ros (articulo 20).

2) Conocimientos que contengan reembolsos, salvo el caso que el re-
embolso se refiera Unicamente al flete o a los gastos de transpor—
te (articulo 18).

3) Los conocimientos llamados sucios, es decir, los conocimientos.
que contienen una cléusula restrictiva concerniente a la recepcién
de las mercancias en aparentes buenas condiciones (articulo 18).
(Esta clausula restrictiva se aplica a toda clase de documentos de-
transporte).

Fl llamado conocimiento sucio, contiene observaciones sobre el es-
tado de la mercaderia, y/o su embalaje en el momento de su recep-
cién para la expedicién, A menudo los cargadores inducen a los
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transportadores a entregar un conocimiento limpio, por medio de
una carta de garantia. Desde luego, el Banco podra también hacer-
se entregar una garantia por parte del beneficiario, cubriéndose asi
para el caso de que el comprador rehuse la aceptacién de los docu-
mentos en razén de las observaciones contenidas en el conocimiento.

C. NUmero DE EJEMPLARES DEL CONOCIMIENTO

El articulo 15 autoriza a los Bancos, salvo instrucciones diferen-
tes, a aceptar el juego completo de conocimientos maritimos.

Existiendo el peligro de que un ejemplar del conocimiento pu-
diera caer en poder de terceros malintencionados, los Bancos suelen
exigir, cominmente, el juego completo de conocimientos, salvo ins-
trucciones especiales o garantia satisfactoria. Se presume que este
procedimiento estd de acuerdo con la intencién de sus mandantes.

V. DUPLICADOS DE LAS CARTAS DE PORTE

La carta de porte queda en poder de la empresa transportadora,
mientras que el cargador entra en posesién de un recibo o duplicado
de la misma.

El articulo 25 establece que el duplicado de la carta de porte sera
considerado como regular cuando lleva el sello de recibo de la com-
paiiia de ferrocarriles.

Es necesario tener presente que la carta de porte o su duplicado no
confieren el derecho de dominio sobre las mercaderias. Por lo tanto,
cuando el comprador exige la entrega del duplicado de la carta Je
porte, o cuando el Banco pone igual exigencia en el caso de un acre-
ditivo documentado, esta condicién tiene finicamente por finalidad el
control de ciertos datos. En efecto, por medio del duplicado de la
carta de porte se podré averiguar:

a) Si las mercaderias han sido enviadas (véase articulo 11);
b) La fecha de la expedicién (véase articulo 42);
¢} Quién es el destinatario de las mercaderias.

El articulo 25 exige que dicho destinatario sea el comprador o el
Banco que abre el acreditivo.
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VI. DOCUMENTOS AEREOS

De acuerdo con la convencién de Varsovia de 1929, se creé para el
trafico internacional una carta de porte aérea,

Esta carta de porte aérea se emite en tres ejemplares originales. Ua
ejemplar estd destinado para el cargador, otro para el transportador
y el tercero para el destinatario.

Ahora bien, el comprador puede dar instrucciones a su Banco de pa-
gar (nicamente conira entrega del ejemplar entregado al vendedor
(cargador) . Procediendo asi no tiene el propésito de entrar en posesion
de las mercaderias, porque la carta de porte aérea no es titulo repre-
sentativo de ellas. Esta carta no legitima al tenedor como derecho-
habiente de la mercaderia. Sin embargo, durante el tiempo en que «l
cargador tiene en su poder el ejemplar que le ha sido entregado y la
mercaderia no ha sido reclamada todavia por el destinatario, las ins-
trucciones impartidas por el primero a la empresa de transportes pue-
den ser modificadas. Y es por ello, precisamente, que la posesién de
este ejemplar puede tener su importancia para el destinatario.

Podemos concluir, por lo tanto, que el valor de este documento es’
aproximadamente igual al del duplicado de Ia carta de porte comdn,
y que el comprador exige la entrega del triplicado al Banco acredi-
tante por motivos semejantes a los que rigen con respecto al dupli-
cado de la carta de porte comiin. Lo que interesa aqui son, por lo tan-
to, los datos enunciados en el documento.

VII. DOCUMENTOS DY DEPOSITO

Si el Banco tiene que cfectnar su prestacién contra presentacién de
documentos de depésito, el propésito del mandante sera probablemen-
te el de obtener asi la entrega de las mercaderias. Por lo tanto, ¢}
Banco tendrd que vigilar que los documentos hayan sido emitidos en
forma negociable y de manera tal, que el comprador pueda disponer
de las mercaderias.

Desde luego, el Banco no asume responsabilidad alguna por los ac-
tos del depositario (articulo 11).
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VIIL. DOCUMENTOS DE SEGURO

Jean Gurtler dedica una parte de su informe a esta clase de doco-
mentos; su reproduccién se encuentra en el Anexo TI, punto VII.

A. Su Forma

Los documentos de seguros pueden ser:

1) Pélizas de seguro.
2) Certificados de seguro, emitidos por aseguradores o sus agentes.

Estos son documentos en los cuales los aseguradores o sus agen-
tes declaran que determinados intereses han sido asegurados contra
ciertos riesgos, con o sin referencia a una péliza flotante, y con o
sin indicacién de las condiciones del seguro.

3) Certificados de corredores.

Se trata de declaraciones idénticas a las mencionadas en el pun-
to anterior, pero emitidas por el corredor que ha intervenido en el
contrato de seguro.

4) Declaraciones o cartas de seguro.

Son documentos que emanan de terceros, por ejemplo, la decla-
racién puesta sobre un certificado de depésito o warrant por el
depositario, dando constancia de que la mercaderfa depositada ha
sido asegurada. Pueden también emanar del propio asegurado.
El articulo 28 establece que los Bancos podrin aceptar las pdlizas
o los certificados de seguro emitidos por las Compafiias o por sus
agentes, por los underwriters o, eventualmente, por corredores.

Los cover notes emitidos por los corredores de seguros, general,
mente no se aceptan, salvo estipulacién expresa.

Salvo instrucciones especiales, los Bancos britinicos no aceptan
los certificados de seguro, a menos que éstos reproduzcan las clau-
sulas y condiciones esenciales de las pdlizas o que hayan sido emi-
tidos por un underwriter o por una Compaiila de seguros bien
reputada.

B. Su CoNTENIDO

1) Riesgos asegurados. Franquicias.

El articulo 30 del Reglamento dice:
A falta de indicacion sobre los riesgos a cubrir, los Buncos se
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conformarén con la cubertura del seguro contra los riesgos del
transporte previsios en el documento de seguro presentado.

Faltan disposiciones sobre el seguro de mercaderia depositada,
es decir, que el Reglamento se limita al seguro del transporte.

A menudo se prescribe que la mercaderia debe ser asegurada
contra all risks (todos los riesgos). Sobre el significado de esta con-
dicién existen opiniones encontradas. El articulo 31 del Reglamen-
to establece al respecto que, cuando se ha estipulado seguro contra
todo riesgo, los Bancos no son responsables en el caso de que al-
gunos riesgos particulares no hayan sido cubiertos.

2) Valor asegurable, valor asegurado y suma asegurada.

El valor asegurable es el valor maximo que puede ser asegurado.

El valor asegurado es €l valor que las partes han tomado como
base del seguro.

La suma asegurada es el importe méximo a pagarse en caso de
siniestro.

Si la suma asegurada es menor que el valor asegurado, las mer-
caderfas se encuentran insuficientemente cubiertas y pueden surgir
pérdidas para el interesado. Por lo tante, si en las condiciones
del acreditivo se exigen pruebas de seguro suficiente, el Banco ten-
drd que objetar un seguro de esta naturaleza.

Si la mercaderia perece, se puede considerar que el comprador ha
perdido el valor de la misma en el lugar del destino. Para estable-
cer éste se tomard como base el valor de la mercaderia en su lugar
de expedicion, mds los gastos hasta a bordo (o sea su valor
F.0.B.) aumentado con el flete y demds gastos, cuyo total forma~
14 asi, el valor C.LF.

El articulo 29 del Reglamento resuelve este problema diciendo:

El importe minimo asegurado deberd representar el valor C. I. F.
de las mercancias, comprobado en lo medida de lo posible por me-
dio de los documentos presentados, y quedando entendido que en
ningtin caso deberd ser inferior al importe del pago o al de la fac-
tura, st el monto de ésta es superior.

A menudo el comprador calcula una ganancia determinada y, por
lIo tanto, puede exigir un seguro por un importe superior al va-
lor C.LF.

El flete y la ganancia pueden ser avaluadas separadamente en
la péliza, pero esto se hace raras veces.
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El articulo 29 del Reglamento no hace mencién de la suma ase-
gurada.

3) Principio y fin del riesgo.

El Banco puede considerar que el riesgo del transporte ha sida
suficientemente cubierto, solamente cuando le consta que el seguro
abarca todo el transporte. Puede existir duda a este respecto si «l
documento de seguro estd fechado con posterioridad a los docu-
mentos de transpoite. Sin embargo, esta duda puede ser disipada si
el conocimiento, u otro documento, indica que el viaje se ha iniciado
después de la fecha que lleva el documento de seguro.

Existe también la posibilidad de que el documento de seguro
haya sido emitido en virtud de una péliza flotante, que abarque
el viaje integro. En este caso, el Banco también podria averiguar
si los documentos de seguro llevan una fecha posterior a la de
los documentos de transporte, siempre que surja del contenido de
los documentos de seguro que el riesgo para todo el viaje ha sido
cubierto; esto podria hacerse, por ejemplo, por una referencia a
la poéliza flotante.

Desde luego, el acreditivo puede contener otras disposiciones con
respecto al principio y fin del riesgo. Por ejemplo, se puede pres-
cribir el seguro desde el depésito del vendedor hasta el del compra-
dor, etc.

4) Designacién del asegurado.

El vendedor tiene que presentar un documento que permitird que
el comprador, respectivamente €l Banco que ha abierto el acreditivo,
pueda exigir del asegurador la reparacién del dafio en el caso de
que se produzca un siniestro. A esta exigencia responden las signiea-
tes polizas y certificados de seguro:

a) Documentos a nombre del comprador;
b) Documentos a nombre del vendedor, respectivamente, del Ban-
" co acreditante, pues en este caso el vendedor contrae con el ase-

gurador una estipulacién a favor de un tercero, que en este caso
es el comprador o el Banco acreditante;

¢) Documentos a nombre de un tercero, por ejemplo, una empresa
de transporte, que en este caso actia por cuenta del comprador
(muy poco usado en la practica) ;

d) Documentos a nombre de N. N. o e quien puede concernir en
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parte o lotalmente. Se trata aqui de una aplicacién del principio
de que el seguro sigue al interés;

¢) Documentos a la orden o al portador. El derecho-babiente es,
en este caso, la orden o el portador, siempre que tenga interés
en el seguro mencionado en la péliza o el certilicado respectivo.

De lo que antecede resulta que el seguro a quien puede concer-
nir en parte o totalmente puede ser equiparado con un seguro al
portador. En el seguro a la orden, se exige una serie de endosos
consecutivos.

iIX. FACTURAS

En su informe Jean Gurtler dedica un breve comentario a esta cla-
se de documentos cuya reproduccion se encuenira en el Anexo II, pun-
to VIIL

La factura es un documento en el cual el vendedor lleva a conoci-

“miento del comprador cudles son las mercancias que é] entrega de
acuerdo con el contrato de compraventa, y a qué precios las mercade-
rias han sido calculadas, siempre de acuerdo con este contrato.

El Banco tiene que averiguar si el contenido de las facturas estd de

-~ acyerdo con las instrucciones recibidas. No puede, ni debe ir mas
lejos. En particular, no tendrd que investigar —en el caso en que
tenga que efecluar su prestaciéon tUnicamente contra entreza de fac-
tura— si la mercaderia mencionada en la factura ha sido entregada
efectivamente. Por lo demas, recordemos lo establecido en el articulo
33, que dice:

Para determinar la calidad de las mercancias, los Bancos podrdn
atenerse a las indicaciones que aparezcan en las facturas, que debe-
rdn corresponder con las fijudas en la apertura del crédito. Los
Bancos aceptardn el que los documentos de expedicidn o de segu-
ro leven la descripeion genérica de las mercancias.

Como va se observd, no importa que en los demds documenios se
mencionen mayores detalles que en la factura, siempre que esta ulli-
ma esté de acuerdo con las instrucciones impariidas al Banco.

El comprador podrd intentar procurarse mayoves garantias para la
exactitud de las declaraciones formuladas en las facturas, exigiendo
que ellas sean firmadas por el vendedor. Hasta puede ir més lejos,
dando instrucciones de que una tercera persona de su confianza de-
clare, con su firma, que las facturas son exactas.
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Se ha presentado el problema de si el Banco puede efectuar su
prestacién en el caso de que la factura rece por una suma superior
al importe del acreditivo, y el beneficiario pretenda disponer énica-
mente de este dltimo importe, Todo dependera, en este caso, de la re-
daccién del mandato otorgado al Banco. Por ejemplo, si el Banco
ha sido autorizado a pagar una suma determinada contra entrega de
documentos, entonces el precio mencionado en la factura no tiene
importancia. Si, por el contrario, el precio ha sido mencionado espe-
cificamente en el mandato, entonces el Banco estard obligado a ate-
nerse al mismo. En efecto, en el primer caso seria posible que una
diferencia eventual de precio se arreglara directamente entre compra-
dor y vendedor, pero en el segundo caso es evidente que el mandante
desea evitar cualquier reclamacién ulterior.

X. OTROS DOCUMENTOS

Estos documentos pueden ser:

Factura consular;
Certificado de origen;
Certificado de sanidad;
Nota de peso;

Lista de medidas, etc.

La entrega de una nota de peso, lista de medidas, etc., puede ser
exigida con el fin de controlar los datos correspondientes mencionados
en la factura o los documentos de transporte. Generalmente, se indi-
ca en las instrucciones al Banco. cuiles son las personas de quienes
deben emanar estos documentos; son generalmente personas o entida-
des de cardcter oficial o semioficial. Para el caso de que no se haya
establecido nada, rige el articulo 34 del Reglamento que facilita, con
exceso, 1a tarea de los Bancos, ya que podrén aceptar los documen-
tos respectivos en la forma en que les sean presentados ain si pro-
vienen del propio beneficiario del acreditivo.

Cabe mencionar, también, a este respecto, el articulo 26 del Regla-
mento que dice:

Cuando en los transportes por ferrocarril se exige una atesta-
cién o un certificado del peso, los Bancos podrin considerar como
buenas las indicuciones que figuren en los documentos de expedi
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cién, a condicién de que el peso haya sido reconocido en los mis-
. mos por medio de un sello o de otra forma oficial. La atestacién
del peso serd ewigida solamente en caso de peticion expresa.

La exigencia de la presentacién de un certificado de sanidad o de
origen procede generalmente del pais de destino de las mercaderias,
de acuerdo con determinadas disposiciones legales. A menudo se exige
también una factura consular, es decir, una factura legalizada por un
funcionario consular del pais de destino en el pais de expedicién,

La naturaleza de ciertos productos puede dar lugar al comprador a
pedir declaraciones especificas, por ejemplo, certificados de analisis,
cuando se trata de productos vegetales o quimicos, etc.

El articulo 34 del Reglamento, en su segunda parte, da a los Ban-
cos la facultad de pedir en casos particulares, a ser determinados por
ellos, cualesquiera otros documentos que consideren indispensables.




CAPIiTULO VII
DISPOSICIONES DIVERSAS

SuMario: 1. Interpretacién de los términos. — L. Algunas

particularidades: A. “Red Clause” (Cliusula roja); B.

Irrevocabilidad temporaria en los acreditivos revocables; C.

[érmino de validez de negoeiacién; D, Remesa directa de
documentos.

I INTERPRETACION DE LOS TERMINOS

El Reglamento Internacional en sus articulos 35 a 48, se refiere a
esta materia y trata los siguientes topicos:

alrededor de, o expresiones similares;
expediciones parciales;

vencimiento o validez;

expedicion, embarque o cargamento;
presentacion;

prérrogas;

términos de tiempo.

En su informe, Jean Gurtler dedica algunas palabras a estos temas.

{Véase Anexo II, punto IX).

II. ALGUNAS PARTICULARIDADES®
A. “Rep Crause” (Criusura Roja)

Esta clausula se llama asi porque originariamente se la solia es-
cribir o imprimir con tinta roja, prictica que se sigue ain en la
actualidad.

Se aplica cuando en el aviso de apertura de un acreditivo de ne-
gociacién, el Banco acreditante autoriza a su corresponsal a dar an-
ticipos en blanco al beneficiario del acreditivo, hasta una suma de-
terminada, en la espera de la entrega de los documentos, compro-
metiéndose, desde luego, al reembolso de estos anticipos. Para te-

1

En esta exposicién seguimos a E. M, Cahn, Het Accreditief.
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ner la seguridad de que efectivamente los documentos seran entre-
gados después, se establece que el acreditivo s6lo es negociable en
un Banco determinado. Se suele usar esta clausula para facilitar el
embarque, especialmente cuando el beneficiario tiene a su vez que
comprar a terceros.

B. IRREVOCABILIDAD TEMPORARIA EN LOs ACREDITIVOS REVOCABLES

Puede presentarse el caso de que el beneficiario de un acreditivo
revocable encuentre dificultades en la negociacién, precisamente por
el cardcter revocable del mismo. En este caso el Banco acreditante
puede obligarse a reconocer las sumas giradas por el beneficiario,
siempre que las letras correspondientes hayan sido negociadas por
un corresponsal determinado, y siempre que dicha negociacion ha-
ya tenido lugar antes de que este corresponsal recibiera aviso de
cancelaciéon o modificacion del acreditivo.

C. TERMINO DE VALIDEZ DE NEGOCIACION

A menudo se establece para los acreditivos de negociacién un
término de negociacion, sin establecer un término de duracién para
el acreditivo en si mismo.

Es una disposicién a favor del ber;eficiario, quien, en tal caso,
no estd obligado a presentar sus documentos para la negociacién
mucho tiempo antes de la terminacién del plazo de validez del acre-
ditivo, para que ellos entren, a su debido tiempo, en posesién del
Banco acreditante.

D. RemEesa Directa DE DocuMeNTos

Muchas veces los Bancos americanos exigen que los documentos
sean expedidos en varios ejemplares. En esos casos, un juego debe
ser remitido directamente al Banco americano acreditante, agregin-
dose a los otros documentos negociados una declaracién en tal sen-
tido. Con este procedimiento el Banco acreditante podra, sin perju-
dicar al beneficiario, controlar los documentos con tiempo, y sus
mandantes no encontraran dificultades por una demora eventual en
la llegada de los mismos, como consecuencia de la negociacién.

El mismo caso puede presentarse cuando, por ejemplo, un Banco
sudafricano abre un crédito a favor de una firma de Buenos Aires,
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utilizable mediante giros sobre su corresponsal en Londres. En este
caso, el beneficiario o el Banco de Buenos Aires que negocia la letra

documentada, pueden tener instrucciones para remitir directamente
un juego de documentos a Africa del Sud. (Véase el caso complejo

contemplado en el Capitulo III).




cariTuLo vitr

EL USO DE LAS CLAUSULAS COMERCIALES C.LF., F.0.B,
ETC., EN SU RELACION CON EL ACREDITIVO DOCUMENTADO

Sumarto: I, Generalidades, — II. Ventas C, 1. F. v F.0.B,
II. Reglas internacionales sobre el mso de las cldusulas
comerciales CLF,, F.OB,, ete,

I. GENERALIDADES

Jean Gurtler dedica en su informe algunas observaciones a estas
clausulas. Las reproducimos en el Anexo II, punto X.

Las cotizaciones usuales en el comercio internacional, como ser
C.I.F, F.0.B., etc., pueden ser contempladas desde un doble punto
de vista: v
a) En su caricter de condicién de precio o costo de venta;

b) En su cardcter de lugar de entrega y, por ende, de terminacién
del riesgo para el vendedor e iniciacién del riesgo para el com-
prador.

En general puede decirse que la posicién del vendedor, cuando en-
trega documentos al Banco bajo un acreditivo, es andloga a la que
existe cuando presenta documentos al comprador bajo un contrato
C.L.F., F.0.B, etc. . Por lo tanto, un analisis breve de la base de los
derechos del vendedor en esta clase de coniratos puede ayudar a ver
mis claramente las funciones esenciales del acreditivo, y demostrar
las modificaciones que se producen al respecto por la introduccién de
este instrumento.

Un contrato C.L.F. (lo que sigue se aplica mutatis mutandis, igual-
mente a las demds clases de contratos), puede ser definido como un
contrato de compra-venta, segfin el cual el vendedor adquiere el de-
recha de recibir el precio de la venta cuando entrega al comprador
determinados documentos que forman, a primera vista, la prueba de
que él ha cumplido con sus compromises. Por lo tanto, el precio de
la compra debe ser pagado contra estos documentos.

La cuestion principal es aqui, desde luego, establecer si los docu-
mentos presentados estin de acuerdo con los términos del contrato. Si

I En esta parte seguimos la exposicién de H. N, Finkelstein, Legal Aspects of
Commercial Letters of Credit.
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concuerdan, el comprador debe pagar, aun en el caso de que las mer-
caderfas no hayan llegado todavia, y a pesar de que no haya podido
verificar si esas mercaderias son las que efectivamente desea adquiriv.
Por otra parte, si los documentos no estin de acuerdo con los térmi-
nos del contrato de compra-venta, el comprador no tiene obligacién
de pagar, aunque las mercaderias hayan legado y aun ssbiendo que
constituyen las que se indican en el contrato,

Esta aparente injusticia desaparece cuando se consideran los usos
comerciales dentro de los cuales se cierran los contraios C.L.F. La
mayoria de estos contratos se emplean en el comercio de importacién
y exportacién. Raras veces el importador es €l consumidor definitiva,
pues, generalmente, vende a su vez a los comerciantes al por mayor.
A menudo el importador ha revendido ya la mercaderia antes de su
llegada, especialmente si viene de un puerto lejano. Para poder dis-
poner de las mercaderias en esta forma, necesita documentos que den
su descripcién y demuestren al mismo tiempo que puede disponer de
ellas. Si los documentos han sido redactados en debida forma, atesti-
guan tales hechos, y el comprador podra pagar entonces tranquila-
mente contra la entrega de los mismos.

Por lo tanto, el comprador no tiene obligacién de aceptar documen-
tos que no estin conformes, aun si las mercaderias en si concuerdan
exactamente con los requisitos del contrato. Si no fuera asi, la vea-
taja esencial de esta forma de contratar quedaria anulada para el
comprador, pues lo que le interesa a éste, particularmente, es que los
documentos sean redactados de manera tal que puedan ser transferi-
dos facilmente y entregados bajo un contrato de reventa, cerrado con
anterioridad. Ahora bien, esta entrega o reventa, resultaria dificil si
los documentos en si dieran lugar a dudas sobre la concordancia en-
tre las mercaderias descriptas en ellos y las mencionadas en el con-
trato de compra-venta.

La cuestion de establecer si los documentos concuerdan con este
contrato es, pues, de suma importancia, ya que pueden surgir a este
respecto tres tipos de problemas que se originan de las siguientes
objeciones del comprador:

a) Que los documentos no representan los hechos tal como el com-
prador pensaba que ellos lo representarfan.

Se estima en general que el comprador tendri que pagar el

precio de compra contra la presentacién de los documentos, si és-
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tos concuerdan con los términos del conirato, aun en el caso de
que los hechos sobre los cuales el documento estd basado no es-
tén de acuerdo con las ideas del comprador o no sean como debe-
rian ser normalmente.

b

Z

Que el documento que se presenta no es aquél que se indica en el
contrato.

Este problema puede plantearse cuando estan en uso varias for-
mas de un mismo instrumento, por ejemplo, cuando se trata de
establecer si un conocimiento recibido para embarque representa
una documentacién suficiente para un conirato que exige un co-
nocimiento, o si un certificado de seguro es equivalente & una
pbliza de seguro; y cuales son los documentos que se incluyen ba-
jo el término documentos de embarque.

Son éstos los problemas mis serios que pueden presentarse al
respecto. En dltima instancia, su solucién dependerd de los usos
y costumbres comerciales,

Que las mercaderias descriptas en los documentos no son las que

&

se indican en el contrato.

Los problemas que surgen a este respecto derivan generalmente
de algin descuido, o del uso de términos ambiguos en la descrip-
cién de la mercaderia ya sea en el conocimiento o en otros docu-

mentos.

Problemas similares a los que acabamos de sefialar, surgen cuando
los documentos son entregados en virtud de un acreditivo. La soluciéa
es, sin embargo, la misma que cuando son entregados directamente al
comprador. Y esto se explica porque la solucién depende de los usos
comerciales generalizados en el intercambio y no de alguna costumbre
particular de un ramo determinado, que el comprador puede conocer,
pero que puede ser ajena al Banco. Es razonable suponer que el Ban-
co que se ocupa de la financiacién del comercio conozca las costum-
bres generales. Es, por lo tanto, evidente que por la relacién intima
que existe entre el acreditivo y el contrato de compra-venta, estos pro-
blemas se presentan también para el primero. No involucran ningiin
principio nuevo; en general, el Banco se encuentra exactamente en la
misma posicidn que el comprador.

El problema més engorroso de este tipo que se ha presentado en el
acreditivo, ha sido la determinacién de cuales sean los documentos que
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deben contener la descripeién de las mercaderias, conforme a las con-

diciones del acreditivo.

Por otra parte, si se desea que el Banco ocupe una posicidn que di-

fiera de la del comprador, esta distincién debe ser claramente especi-

ficada y su extension bien deslindada. Por ejemplo:

a)

Si en los documentos se usa el lenguaje técnico de un ramo determi~
nado del comercio, que un Banco —normalmente— no puede co-
LOCET.

Es evidente que ¢l Banco no puede conocer el lenguaje usado en.
cada ramo particular del comercio. Por lo tanto, el vendedor de-
be emplear los mismos términos que el Banco usé cuando abrié.
el acreditivo y asi estard seguro de que obtendrd el pago cuando
presente los documentos. Si no procede asi, y en cambio sélo usa
el lenguaje técnico especializado, no podré requerir del Banco que:
éste decida a su propio riesgo, y en el acto, si los documentos es-
tdn o no conformes. En tal caso, el Banco tendria, por lo tanto,
el derecho de rehusar el pago o la aceptacién de la letra documen-
tada, mientras el comprador que tiene el conocimiento téenico
necesaric no podria eludir el pago o la aceptacién con esta mis-
ma argumentacién, suponiendo siempre, desde luego, que los con-
tratos le son presentados bajo un contrate C.I.F.

Si los requisitos del acreditivo son distintos de los del contrato
de compra-venta del cual se originan.

Las variaciones que pueden presentarse son de dos clases:

El acreditivo puede ser més preciso en sus requisitos.

En este caso el vendedor no podria cobrar del Banco si no cum-
pliera con los términos exactos del acreditivo ya que estos términes
deslindan la responsabilidad del Banco. Es indudable que el ven-
dedor siempre puede entablar una accién contra el comprador =i
no le ha provisto un acreditivo apropiado, pero éste es un asunto
que no es ya de la incumbencia del Banco.

El acreditivo puede ser mas liberal.

Aqui, el problema se presenta en forma algo distinta. Con res-
pecto al adquirente de buena fe de la letra, el Banco esti com-
prometido de acuerdo con los términos del acreditivo. Frente al
vendedor-beneficiario, podria presentarse una situacién en la cual

el Banco no estarfa obligado, salvo el caso en que el vendedor ha-
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ya cumplido con los requisitos mas rigidos del contrato de com-
pra-venta.

Como ejemplo, podemos citar el caso en que el contrato de com-
pra-venta estipula un documento particular, mientras que el acredi-
tivo prescribe un documento general. Se podria sostener que el
vendedor sabe, por el contrato de compra-venta, que debe pre-
sentar el documento particular y no el de cardcter general men-
cionado en el acreditivo. Desde luego, este razonamiento no se
aplicaria para el Banco confirmante o notificador, ni al compra-
dor de la letra de buena fe, salvo que haya existido un conocimien-
to similar al que ha tenido el vendedor. Estas partes podrian, por
lo tanto, cobrar conira presentacién de los documentos que en-
trarian en los términos més generales del acreditivo. Lo que es
esencial, desde el punto de vista del Banco, es que éste tenga las
mercaderias como garantia para sus anticipos. Por lo tanto, para el
Banco es relativamente menos importante fijar el carlcter exacto
de los documentos en el acreditivo, pues esto puede ser materia de
convencién directa entre comprador y vendedor, siempre que los
documentos indicados en el acreditivo queden dentro de la catego-
ria de documentos de embarque, de manera que la garantia que
puedan representar las mercaderias quede intacta.

c) Si un Banco promete aceptar una letra acompafiada por un conoci-
miento, este Gltimo instrumento debe tener una forma tal que
ofrezca amplia proteccién al Banco.

Por lo tanio, si el conocimiento reza directamente a favor del
comprador, el Banco no tiene garantia y no tiene obligacién de
aceptar o pagar la letra, ya que el documento no estd de acuerdo
con las condiciones del acreditivo.

Para resumir, podemos decir que las obligaciones del Banco de
pagar en virtud de un acreditivo son similares en general a las de un
comprador bajo un contrato C.I.F., F.0.B., etc., excepto:

a) Aquellos casos en que no puede considerarse que el Banco tenga
conocimiento de los usos de un comercio particular o de su len-
guaje técnico;

b) Los casos en que los requisitos del acreditivo son diferentes a los
del contrato de compra-venta; entonces la solucién depende de Ja
clase y del importe de la variacion.
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II. VENTAS C.I.F. Y F.0.B.

El Reglamento Internacional no contiene disposiciones al respecto.
(Véase Anexo II, punto X).

Seglin algunas Reglamentaciones nacionales, los Bancos pueden acep-
tar, cuando se trata de venta C. I. F., documentos que indican que el
flete debe ser pagado a la llegada de la mercancia, siempre que <e
deduzca del precio de venta en la factura el importe del flete debi-
do. Esta desviacién se presenta a menudo en los embarques de ce-
reales.

Surge cierta dificultad cuando se debe el flete en una moneda dis-
tinta de la que ha sido expresada en el acreditivo, equivalente al im-
porte de la venta. Tebricamente, tendria que hacerse la liquidacién
al cambio del dia de la llegada de las mercancias. Este procedimiento
tiene, sin embargo, dificultades précticas porque el Banco debe pagar
en el dia de la presentacién de los documentos, es decir, en una fe-
cha en la cual este cambio todavia no puede ser fijado. Por lo tanto,
es preferible, apartandose del procedimiento que teéricamente seria
més apropiado, liquidar el flete al cambio del dia de la presentacién
de los documentos. Asi lo prescribe concretamente el Reglamento
francés.

Otra particularidad que puede presentarse es la siguiente: el ven-
dedor C.I.F. debe entregar la mercancia en el lugar del embarque y
tomar a su cargo el seguro maritimo y el flete. Estas dos operaciones
son ejecutadas por él en calidad de mandatario del comprador. Por
lo tanto, el precio C.I.F. de una mercancia incluye su costo, aumen-
tado con el costo del flete y del seguro. Si en estas condiciones se
presenta a un Banco un conocimiento que no indica el pago del flete,
éste no podra aceptarlo porque expondria a su mandante a una re-
clamacién de pago de flete por parte del armador a la llegada del
barco. En efecto, el mandante ha pagado ya el flete al vendedor por-
que éste estd comprendido en el precio global de su compra. Tendria.
pues, fundamento para volverse contra el Banco para pedir la restitu-
cién del flete pagado por segunda vez. ‘

Otro caso que podria presentarse. se refiere a la venta C. & F. En
tal supuesto es obligacién del vendedor entregar la mercaderia para
embarcarla y pagar el flete, pero no debe ocuparse del seguro que
rueda al cuidado del comprador. Sin embargo, aun cuando una ven-
ta ha sido concluida a un precio C. & F., podr4 estipularse que el ven-
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dedor presente una péliza de seguro. En este caso, el Banco reembol-
saré al beneficiario por el importe del seguro dentro del limite del acre-
ditivo. Pero si falta esta disposicién, o si se indica que el seguro sera
contratado por el comprador, el Banco que reembolse el importe del
seguro al vendedor serd responsable ante su mandante.

En los coniratos F.0.B., puede presentarse €l caso de que el flete
v el seguro hayan sido pagados por el cargador, Si éste ha aumenta-
do el importe de la factura con esos gastos, el Banco estd autorizado
segin la Reglamentacién francesa, a abonarlos siempre que quede
dentro de los Iimites del acreditivo. Sin esta disposicién, el Banco
efectuaria este pago adicional a su propio riesgo, riesgo que no es
imaginario porque existe siempre la posibilidad de que el mandante
demuestre que hubiera podido conseguir un flete o una prima de se-
guro mis ventajosa.

En general, cuando se presentan casos dudosos de esta naturaleza,
serd conveniente que el Banco pida a su cliente instrucciones comple-
mentarias, o bien reciba una garantia de parte del cargador por si ¢l
mandante Ilegara a desautorizar el pago.

L. REGLAS INTERNACIONALES SOBRE EL USO DE LAS CLAUSULAS
COMERCIALES C.I1.F, F.0.B., Etc.

Ha sido publicado por el Consejo Interamericano de Comercio y
Produccién un resumen practico del derecho vigente y del uso en
materia de contratos de esta naturaleza, en los distintos pafses.

Esta publicacién contiene las siguientes definiciones y reglas:

a) Definiciones del Comercio Exterior de los Estados Unidos, revisa
das en 1941;

b) Reglas de Varsovia y Oxford sobre embarques C.1.F.;

<} Reglas Internacionales para la interpretacién de términos comercia-
les (Incoterms 1946).

En el Anexo V, hacemos una reproduccién abreviada y sistematiza-
da de estas Definiciones y Reglas, precedida de un breve comentario.
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cAPfTULO IX
PROBLEMAS DE FINANCIACION

Sumario: 1. Algunos aspectos financieros del acreditivo, —
II. Financiaciones acoesorias, — III, Procedimientos del
vendedor para movilizar sus créditos: 1) Entrega de mer-
caderfa con pago posterior; 2) Cobranza de letra do-
cumentada; 3) Adelanto sobre letras documentadas; 4)
Descuento de letras documentadas; 5) Apertura de acre-
ditivo; 6) Pago adelantado por parte del comprador., —
IV. Factores determinantes de la forma de finamciacién:
A. Factores generales: 1) Potencialidad financiera del
exportador, respectivamente del importador; 2) Potencia-
lidad financiera de la banca del pals exportador, respec-
tivamente de la del pafs importador; 3) Organizacién del
mercado monetario y de camhios de los pafses pespecti-
vos; 4) Politica econémica, comercial y cambiaria del go-
bierno; B. Factores partioulares: 1) conocimiento reciproco
de las partes; 2) Género de las mercaderias, objeto del
contrato de compra-venta; 3) Grado de necesidad de
comprar o de vender.

I ALGUNOS ASPECTOS FINANCIEROS DEL ACREDITIVO

El aspecto financiero del acreditivo se encuentra en el centro de
la mayoria de los estudios econdémicos de la materia.

Ante todo, podemos afirmar que el acreditivo invelucra primaria-
mente la financiacién de la operacién por el lado del comprador, en
contraposicién a los otros métodos de financiacién, a saber: descuen~
to de letras (en blanco o munidas de otras firmas), créditos en cuenta
corriente {en blanco o garantizados), anticipo —o descuento— contra
letras documentadas (generalmente a la vista en el coiercio local,
y usualmente a plazo en el comercio exterior), los cuales encuentran
su financiacién del lado del vendedor y hacen soportar a éste, en
consecuencia, el peso del crédito primario.

En estos casos, el Banco del vendedor se basari, en primer lugar,
sobre su situacién patrimonial, su repulacién, etc. Esto significa que
las tasas de descuento o de interés a aplicarse reflejan un riesgo co-
mercial ¥ no un riesgo bancario, de donde se sigue que ésta sea una
forma de crédito relativamente cara y se explica, porque su pago esté
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sujeto a una serie de contingencias de compradores desconocidos y
distantes. Si se produce una baja en el mercado y el comprader no
puede pagar, puede suceder que el vendedor tampoco pueda bacer
frente a sus compromisos y asi, las dificultades de los vendedores al
por menor pueden repercuiir en los comerciantes al por mayor y las
de éstos incidir, de rechazo, sobre los fabricantes, ete. Cada insolven-
cia es una amenaza de que puedan producirse oiras, porque la finan-
ciacion efectuada por cada vendedor depende para su liquidacién de-
finitiva del cumplimiento de los respectivos compradores.

En cambio, la situacién bajo el régimen del acreditivo es comple-
tamente distinta. En el caso de que se produjera una baja de precios,
las {inicas partes involucradas serian normalmente el comprador y el
Banco del comprador. Todos los vendedores gue se encuentran en las
etapas primarias de la operacién, previas a la intervencién del Banco,
se benefician por la liquidacion del acreditivo. En efecto, entre el
vendedor y aquéllos que le han vendido a él y las eventuales dificul-
tades posibles, se encuentran los recursos financieros no de un com-
prador que depende de los precios de su mercado particular, sino de
un Banco cuyos intereses son mucho mas variados y que —como pue-
de esperarse de su temperamento y experiencia— no habréd incurrido
en la misma exiravagancia, en la extensién de créditos, que un em-
presario comercial.

Pero no sélo interviene aqui el criterio més sano y prudente del
Banco. La naturaleza misma de la operacién ofrece una garantia adi-
cional. Se trata de la distincién fundamental que existe entre el criterio
comercial y bancario en la concesién de créditos. Desde luego, el
juicio del vendedor en esta materia puede ser tan sano como el del
Banco, pero no representa su negocio principal, pues su ganancia re-
side en comprar y vender, y no en acordar créditos. Normalmente, su
margen de ganancia es lo suficientemente grande como para permitir
la absorcién de ciertos errores de su politica en materia de créditos.
En camhio, el margen de ganancias del Banco es, generalmente, redu-
cido, do manera que no puede arriesgar pérdidas. El Banco concede
créditos teniendo en cuenta, en primer lugar, la seguridad.

Por lo tanto, se puede decir que el acreditivo ofrece las siguientes
ventajas:

a) Coloca la incidencia del riesgo del crédito en una etapa que se
encusntra més cerca del consumidor, ofreciendo asi un remedio
contra uno de los vicios del sistema vigente, que consiste en el




EL ACREDITIVO DOCUMENTADO 109

enrarecimiento de crédito en las etapas finales del proceso pro-

ductor.
b) Favorece la concesién de créditos al comprador, en condiciones
mas prudentes y por lo tanto més sanas.

Esto puede significar que ciertas operaciones que los Bancos no
estarian dispuestos a financiar no podrén ser efectuadas, pero las
operaciones que se eliminarian asi, serian precisamente aquéllas
que no tendrian razén de ser.

¢) Produce un abaratamiento del crédito.

El vendedor (o en su caso, los adquirentes de las letras de cam-
bio que han sido giradas en virtud del acreditivo) no tendrd que
basarse més sobre una promesa del comprador, sino que podra
confiar en el compromiso de un Banco. Generalmente, se tratard
de un Banco metropolitano y cuando exista confirmacién, dispon-
dra de la solvencia acumulativa de dos Bancos. Todos estos fac-
tores producen una ampliacion del mercado de crédito en razén
de la reduccion de riesgos. Toda su estructura se vuelve maés fle-
xible. Se explica —por lo tanto— que, terminolégicamente, se ha~
ble de descuento de un pagaré del comprador, pero cuando se trata
de una aceptacién bancaria de compra o adquisicién.

II. FINANCIACIONES ACCESORIAS

Es interesante notar que la existencia de un acreditivo crea la po-
sibilidad de aplicar procedimientos de financiacién accesorios, que
de otro modo hubieran sido de dificil realizacién y hasta irrealizables.
(Véase a este respecto el Capitulo III, punto IV, que trata de las
operaciones vinculadas al acreditivo).

Particularmente cuando existe un acreditivo del tipo irrevocable, el
Banco del vendedor dispondra de una base segura para conceder a
éste determinadas facilidades de crédito, pues sabe no sélo que exis-
te un comprador en firme, sino que el pago del precio estd garanti-
zado por el compromiso de uno o méds Bancos. En estas circunstan-
cias, la financiacién podré extenderse hasta los periodos preliminares
de la fabricacién.

Por otra parte ya hemos visto que la tarea de encontrar la finan-
ciacién apropiada pesa, particularmente, sobre el comprador. Sim
embargo, también por este lado existen procedimientos de financia-
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cién suplementarios que facilitan extraordinariamente el desarrollo de

la operacién. Podemos mencionar, al respecto, que:

a) Por medio del trust receipt, el Banco del comprador tiene un pro-
cedimiento que le ofrece una seguridad razonable de garantia, aun
después que la mercaderia haya entrado en posesion del cliente,

b) Los compromisos del comprador con su Banco estdn sujetos a me-
nores contingencias que la obligacién que el vendedor tendria ante
el suyo, si la financiacién fuera efectuada por este Gltimo. En efec-
to, el comprador se encuentra mucho mas cerca del adquirente de-
finitivo, de quien dependerd en ultima instancia la liquidacién
normal.

Ademas, hay que tener presente que las condiciones financieras del
comprador han sido examinadas por su Banco local sobre la base dei
conocimiento intimo que tiene de las condiciones particulares de su
negocio, mientras el Banco del vendedor, a pesar de que puede
tener un conocimiento profundo de la situacién financiera de este l-
timo, tiene que tomar en cuenta (en el caso en que no exista un acre-
ditivo) la posibilidad de que el vendedor pueda dejar de cobrar los
créditos que le sean debidos por compradores desconocidos en paises
distantes.

Este es el argumento basico que permite afirmar que el acreditivo
favorece al publico en general, reduciendo y trasladando los riesgos.

1L, PROCEDIMIENTOS DEL VENDEDOR PARA MOVILIZAR SUS CREDITOS

Para poder apreciar la posicién relativa que existe entre vendedor
y comprador con respecto de los riesgos incurridos, segim el procedi
miento de pago que se adopte, conviene considerar en forma esquemd-

tica los procedimientos que pueden ser puestos en préctica al efecto.

1) Entrega de mercaderia con pago posterior.

Desde luego, el vendedor (exportador) concede agqui un crédito
en blanco que tendrd que ser financiado directamente por él o por
su Banco, en mérito a su solvencia general, o con garantia de otros
bienes que no se relacionan con la venta efectuada.

2) Cobranza de letra documentada.

Si el vendedor solamente estd dispuesto a entregar sus mercade-
rias contra pago o aceptacién de una letra por parte del comprador,
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podré girar una letra contra él, agregar los documentos, y entregar
el conjunto a su Banco para que éste lo envie a su corresponsal en
el pais de importacién; el corresponsal se desprenders luego de los
documentos contra pago o aceptacién de la letra, segin recen las
instrucciones del mandato.

También aqui la financiacién se hace directamente por el vende-
dor en las mismas condiciones mencionadas més arriba, en el pun-

to 1).
3) Adelanto sobre letras documentadas.

Se sigue aqui el mismo procedimiento que en el punto 2), pero
el Banco concede un anticipo determinado, con garantia prendaria
de las letras documentadas, y hasta un cierto porcentaje del valor
de las mismas. Si se trata de letras a la vista, la garantia consisti-
ria en las mercaderias, representadas por los documentos que acom-
paiian la letra. Si los documentos son entregados al comprador con-
tra aceptacién, por ejemplo, cuando son letras a 90 dias vista, la ga-
rantia del Banco consistiria, en su segunda fase, en las firmas de
los compradores respectivos.

Aqui existe ya una cierta movilizacién de los créditos que el
vendedor tiene contra sus adquirentes, ya que el Banco acepta como
base y garantia de sus anticipos las mercaderias que dehen ser en-
tregadas a los compradores, y luego las consiguientes aceptaciones
de estos tltimos.

4) Descuento de letras documentadas.

Este procedimiento tiene la misma base que el mencionado en cl
punto 3), con la tnica diferencia de que se trata de un descuento
y no de un adelanto con garantia prendaria. Este descuento no es
de naturaleza distinta del descuento comiin; supone relaciones de
descuento entre ¢l Banco y el vendedor, y, si los documentos deben
ser entregados al girado contra aceptacién, €l Banco no tiene otra
cosa en su mano que una letra aceptada, como en el caso anterior.
Podemos distinguir aqui varias clases de letras:

a) Puede ser una letra girada sobre el comprador.
En este caso, el vendedor podri encontrar dificuliades en la ne-
gociacién de este papel, a menos que el girado fenga una reputa-
cién de primer orden o el propio vendedor sea de toda confianza.
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Si la letra es a la vista, y si los documentos deben ser entregados
contra pago, el Banco lo descontard con mas facilidad, porque a
falta de pago, la mercancia quedarié como garantia, Sin embargo,
esta manera de proceder seria poco conveniente para el comprador
porque éste se veria privado de todo plazo y tendria que pagar al
contado.

b) Puede ser que el exportador, como consecuencia de una con-
vencién al respecto con el comprador, tenga la facultad de girar
su letra contra el Banco de éste,

En este caso encontraria més fécil la negociacion de este papel
por su Banco, porque éste no se desprenderia de los documentos si-
no contra la aceptacion de un Banco, lo que representa una garan-
tia muy superior.

¢) Por fin, es también posible que el exportador —a raiz de un
acuerdo al efecto con su comprador— pueda girar su letra sobre
el Banco de éste, habiéndose obligado el Banco por anticipado hacia
el exportador a aceptar y/o pagar sus giros, siempre y cuand>
cumpla con determinadas condiciones establecidas de antemano.

En este caso, el exportador encontrard mas ficil atn la negocia-
cion de su papel, porque su Banco tendri una certeza absoluta de la
aceptacién de las letras por parte del Banco del comprador.

Sabemos ya que los procedimientos mencionados en b) y ¢} re-
presentan respectivamente la apertura de un acreditivo revocable y
uno irrevocable y que estos diversos medios de pago son suscepti-
bles de ser afectados con numerosas modalidades. En particular ha-
brd que distinguir a este respecto los acreditivos de caja y de acep-
tacién.

5) Apertura de acreditivo.

Nos remitimos a lo expuesto en el punto anterior en b) y c),
haciendo recordar que el acreditivo, ademés de revocable o irrevo-
cable, puede ser también de tipo irrevocable confirmado.

Es necesario hacer la distincién exacta entre el descuento de una
letra documentada (cvalquiera que sea el girado), y las diversas
formas del acreditivo, aunque en su etapa de utilizacién pueden
existir puntos de contacto.

El descnento de la letra documentada supone fundamentalmente
un crédito concedido por el Banco del pafs de exportacién a su
cliente, que es el vendedor.
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Por el contrario, la apertura de los acreditivos en sus varias for-
mas tiene como punto de partida una convencién entre el Banco
del pais de importacién y su cliente el comprador (convencién que
a su vez puede tomar la forma de concesién de crédito), y es sélo
en virtud de esta convencién que €l Banco del exportador estd dis-
puesto a descontar el papel de su cliente,

La situacién de este Banco, cuando se trata de un acreditivo revo-
cable, se aproxima en realidad a la de un Banco que descuenta pu-
ra y simplemente una letra documentada, pues no tiene ninguna se-
guridad de si el Banco del comprador aceptar y/o pagara la letra
del vendedor. Sin embargo, difiere de €l en que una vez efectuada
la aceptacién de la letra, estd dada por un Banco conocido por par-
te del Banco del vendedor y no por un particular o una sociedad de
la cual el Banco del pais exportador no puede apreciar debidamen-~
te la solvencia.

Si se trata, por el contrario, de un acreditivo irrevocable, y mis
aln si es irrevocahle confirmado, serd en comsideracién de esta cir-
cunstancia que €l Banco del pafs exportador descontars el papel.

6) Pago adelantado por parte del comprador.

Es éste el caso opuesto al mencionado en el punte 1). Los dos
representan casos extremos.

Aqui es el comprador quien tendria que movilizar sus medios
o los de su Banco, para financiar su adquisicién, dando anticipos
parciales o totales a su vendedor. Es, pues, el comprador quien ten-
dra que tener la confianza necesaria en la otra parte.

El esquema que antecede es itil porque demuestra en forma sinté-
tica que el peso de la financiacién de las operaciones de compra-venta,
y desde luego los riesgos inherentes a las mismas, pueden ser traslada-
dos del vendedor al comprador, segfin el procedimiento de pago que
se siga. Hemos encontrado que el procedimiento del acreditivo, con las
mtltiples modalidades a que se presta, ofrece un mecanismo que con-
templa en forma equitativa una distribucién de financiacién y de ries-
gos compatible con las exigencias modernas del comercio internacio-
nal, Sin embargo, son numerosos los factores que pueden influir en
la decisién del procedimiento de pago a seguirse. Mencionaremos al-
gunos en el punto IV, que sigue.

I
|
\
|
Ll
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[V. FACTORES DETERMINANTES DE I.A FORMA DE FINANCIACION
A. Facrores GENERALES

1) Potencialidad financiera respective del exportador y del imporiador.

Es evidente que este factor influye considerablemente en la elec-
cién de la forma de pago que las partes pueden adoptar.

Si el vendedor dispone de medios y el comprador no, es posible
que el primero se vea inducido a conceder al segundo eréditos a
plazos breves o largos. Estariamos asi frente al caso contemplado
en ¢l punto anterior, en 1). .

Sin embargo, aunque parczca paradéjico, esta misma circunstancia
puede dar lugar al oiro caso exiremo que hemos considerado en e}
punto anterior, en 6). En efecto, grandes empresas industriales sue-
len no emprender trabajos determinados sin haber recibido con an-
terioridad pagos a cuenia. En este caso es la propia potencialidad
de esta empresa lo que induce a los compradores a efectuar estos
pagos, a pesar de la propia relativa inferioridad de fuerza finan-
ciera,

2) Potencialidad financiera respectiva de la Banca del pais exporiador

y de la del pais imporiador.

Los Bancos de un pals pueden tomar intervencién activa en la fi-
nanciacién de la exportacién y de la importacién. Por lo tasio, si
disponen de medios cuantiosos, pueden dar la ayuda financiera ne-
cesaria a los exportadores e importadores, en caso de que éstos no
sean Jo suficientemente fuertes por si mismos.

3) Organizacion del mercado monetario y de cambios de los paises
respectivos.

Este punto sc halla intimamente vinculado con el anterior. Los
Bancos se verdn mds alentados a seguir una politica activa de lo.
mento y desarrollo de la exportacién y la importacién, si existe vn
mercado monetario con abundancia de dinero, tasa de descuento ba-
ja, material suficiente y posibilidades amplias de redescuento.

Al mismo tiempo, la existencia de una moneda estable con un
mercado libre de cambios facilitara exiraordinariamente este géne.

ro de operaciones.
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4) Politica econémica, comercial v cambiaria del gobierno.

El intervencionismo mas o menos pronunciado de los gobiernos
que, entre otras cosas, puede tener por finalidad el fomento de de-
terminadas exportaciones e importaciones o bien su restriccién, pue-
de también tener su influencia en los procedimientos de page que
son elegidos. En efecto, €l encauzamiento de las corrientes de ex-
portacién e importacién estd intimamente relacionado con la politi-
ca cambiarfa de un pais que a su vez depende de las disponibilidades
de divisas. Es evidente que la existencia de un control de cambios,
y la mayor o menor abundancia de determinadas divisas, asi como
la existencia de un mercado de cambios a término, pueden influir
decisivamente en la eleccién do la moneda en la cual se concluye
la operacién y, por ende, en su forma de pago y de financiacién.

Ademds de la situacion de divisas, pueden existiv otras razones
poderosas de parte de los gobiernos para estimular determinadas
actividades y suprimir otras. Asi, por ejemplo, el deseo de industria-
lizar el pafs mediante nuevos equipos, las medidas aenti-dumping,
etc., pueden dar lugar a disposiciones que determinan una finan-
ciacién més o menos liberal o limitativa.

Las necesidades bélicas y post-bélicas ticnen, claro estd, el mismo
efecto.

En los parigrafos anteriores hemos indicado algunos factores de
cardcter gemeral que pueden determinar la forma de financiacién.
Pasaremos ahora a mencionar algunos que se relacionan mis bien
con la situacién particular de las partes intervinientes, o bien con el
producto de que se trata.

B. TFACTORES PARTICULARES

1) Conocimiento reciproco de las partes.
La confianza que el exportador puede depositar en el importador,
o éste en aquél, puede determinar la forma de pago. Esta confian-
za puedo estar basada en el .comportamiento anterior, la experiencia
en general, la reputacién comercial, los informes comerciales y ban«

carios, ete.
2) Género de las mercancias, objeto del contrato de compra-venta.

Podemos distinguir varias clases de mercancias que, segin su na-
turaleza, estaran sujetas a diferentes procedimientos de financiacién.
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Por ejemplo:

Productos agricola-ganaderos y productos industriales;
Productos de mercado amplio y de mercado especializado;
Productos de mercado internacional y de mercado nacional;
Productos sujetos a fluctuaciones leves y otros susceptibles de flue-
tuaciones violentas;
En general, productos de ficil y de dificil reulizacién.
Son é&stos los clementos que deben ser considerados por el expor-
tador y los Bancos que intervienen en la financiacién, en el supues-
to caso que el importador no cumpliera, o bien por el importador

y los Bancos intervinientes, para el caso eventual de que ¢l expor-
riones.

tador no cumpliese con sus oblig:

3) Grado de necesidad de comprar o de vender.

L intensidad en el deseo de comprar o de vender puede, desde
luego, influir en el método de financiacién. Esta intensidad adquisi-
tiva podra estar relacionada con una falta de stock, con una escasez
temporaria o permanente, con nuevas aplicaciones, y hasta con la po-
litica econémica oficial, todo lo cual puede traducirse en un au-
mento més o menos pronunciado de los margenes de ganancia. Por
otra parte, el afan de vender puede tener su origen en exceso de
stock, sobreproduccidn, dumping, competencia extranjera, medidas
de los gobiernos, etc.

Particularmente, en los periodos de grandes perturbaciones eco-
némicas es cuando pueden ser notadas estas fluctuaciones enormes
en la intensificacion de la necesidud de adquirir y vender, las cua-
les pueden ser causadas por alternativas de las fases de prosperi-
dad y depresion, caracteristicas de los ciclos, y que son propias tam-
bién de los afios de guerra.

LI método de pago y, por ende, de financiacién que sera elegido,
dependerd en 1iltima instancia de la resultante de todos los factorss
que acabamos de sefialar. Fn cada caso, habrd que considerar los
factores generales y las circunstancias particulares que prevalecen,
v « menudo la solucién a la cual se Nega serd el producio de la-
boriosas negociaciones entre las partes y los Bancos que tendrdn
que financiar la operacion.
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En todas las soluciones que se han adoptado, el acreditivo ha de-
mostrado poseer un grado de flexibilidad extraordinario y casi siem-
pre ha sido posible encontrar una modalidad que armonizaba los
intereses y deseos de las partes.







cariTULO X
RIESGOS EN GENERAL

Sumario: I Generalidades, — II, Posicién relativa del com-
prador y vendedor, -— IIL. Intervencién del acreditivo,

1. GENERALIDADES

El problema de los riesgos inherentes al acreditivo documentads
y el de la financiacién a que da lugar se encuentran intimamente Ji-
gados.

La relacién comprador-vendedor, asi como su conexién con los
varios Bancos que pueden intervenir en la operacién durante las dis-
tintas etapas de la misma, puede dar lugar a relaciones de crédito y,
por lo tanto, de riesgos interdependientes.

Sin embargo, para seguir una buena sistematizacién, creemos prefe-
rible tratar en este Capitulo del riesgo en su aspecto general, en cuan-
to se refiere a la relacién comprador-vendedor, dejando para otro y a
fin de hacerlo en forma més particular, los riesgos que se presentan
para las distintas partes que pueden tener intervencién en la ope-

racibn.
II. POSICION RELATIVA DEL COMPRADOR Y VENDEDOR:

En general, se puede decir que cuando el mercado primitivo y lo-
cal, en donde las transacciones se efectuaban sobre la base de entre-
ga inmediata y pago al contado, fué evolucionandoe hacia el mercado
moderno, de cardcter nacional e internacional, empezaron a sumarse
continuamente en nfimero siempre creciente, cargas sobre el vendedor,
aliviando correlativamente al comprador, en forma considerable, del
peso de la financiacién.

Esto se explica por el desenvolvimiento adquirido por las operacio-
nes comerciales, tanto en el tiempo como en el espacio. El vendedor
que estaba dispuesto a embarcar mercaderfas a una plaza distante
aceptaba, entre oiras cosas, todo el riesgo relacionado con un posible

1 En esta exposicién seguimos la introduccién que Karl N. Llewellyn hace para
la obra de H. N. Finkelstein: Legal Aspects of Commercial Letters of Credit.
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exceso de sus productos en el mercado de destino y una eventual baja
«en sus precios; corria igualmente el riesgo de una insolvencia o mala
fe de su comprador o comisionista, sometiéndose, ademés, a las leyes
el pais de destino de las mercaderias y a su interpretacién, etc. Al
iniciarse la practica de producir para un mercado y no para un com-
prador determinado, se dejé al vendedor con todo el riesgo de encon-
trar un interesado en sus productos y de un posible cambio en el ciclo
econbmico. El desenvolvimiento de las ventas a plazo, particularmente
como instrumento de competencia, ponia sobre el vendedor todo el pe-
50 de la financiacién durante el perfodo correspondiente a la reventa
por parte de su comprador. En resumen, corria el riesgo de todas las
contingencias, ain de las de Ja mala fe de sus adquirentes.

Posteriormente, diferentes expedientes y recursos han sido ideados y
desarrollados para trasladar estos riesgos, o bien reducirlos, como por
ejemplo: fabricar tinicamente cuando existe contrato, procurar mejor
informacién econbmica y crediticia, ete.

También se itrodujo el sistema de embarcar bajo la condicién
C.0.D., cash on delivery (pago contra enirega), o cash against crder
bill of lading (pago contra conocimiento a la orden), procedimiento
que permite Ja inspeccién de la mercaderia a su llegada, Desde luego,
el riesgo adicional de que el comprador después de haber inspeccio-
nado las mercaderias las rechace sin fundamento, ha podido ser mi-
tigado por la préactica de descontar la letra documentada, de modo
qué ¢l Banco del vendedor se convierté en poseedor de la mercaderia
y puede seguir, eventualmente, un pleito contra el comprador que haya
dejado de cumplir. Ademds, se ha insistido en la condicién pago con-
tra documentos ANTES de la inspeccién, situacién que se produce par-
ticularmente en los contratos C.I.F. Sin embargo, estos procedimien-
tos no han sido del todo satisfactorios, particularmente porque se con-
sideraba que el Banco intervenia, exclusivamente, con un mandato de
cobranza.

Hay que temer en cuenta, ademds, que la condicién pago contra
conocimiento con o sin inspeccién previa, es un tipo de transaceién
que se encuenira con frecuencia en la venta de productos agricolas
desde puntos periféricos hacia un mercado central, pero que casi no
se practica cuando se trata de productos manufacturados que se mue-
ven desde un centro distributivo hacia los distintos sectores de consu-
mo. Ademis, las précticas documentarias de los contratos C.I.T. se

encuentran esencialmente limitadas al comercio exterior.
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A pesar de que existen numerosas manifestaciones que indican una
reaccion contra la extensién constante de los riesgos y cargas del ven-
dedor —situacién que se creé en el siglo XIX— puede afirmarse que
en el comercio local las ventas entre comerciantes, particularmente en
cuanto se refiere a productos manufacturados, han seguido el rumbo
antiguo,

Hay que tener presente que los riesgos inherentes a la concerta-
cién de un contrato con un comprador que no estd debidamente es-
tablecido, o que no es un cliente conocido, son muy grandes. En primer
lugar, éste podria anular una orden durante o inmediatamente des-
pués del proceso de su fabricacién o, segin el caso, después de su
adquisicién por parte del vendedor. En segundo lugar, podria recha-
zar las mercaderfas a su llegada, aun si se permitiera la inspeccidn
previa, y entonces podiia utilizar la situacién asi creada como medio
para forzar al vendedor a rebajar el precio. En efecto, este filtimo ha-
bri incurrido ya en gastos de transporte, la mercaderia se encontra-
ra en un mercado distante (y tal vez desconocido); el vendedor, pues.
no tiene otra alternativa sino la de pleitear ante un tribunal de dudo-
sa imparcialidad, bajo leyes desconocidas y por medio de abogados
que no conoce personalmente, ni pueden merecerle su confianza.

Desde luego, existen ciertos recursos y procedimientos para evitar
algunos de estos riesgos. Distintas dificultades, antes sin solucidn,
pueden sor résueltas a tiempo por medio del telégrafo. Hemos visto ya
que el conocimiento ¢ lo orden permite en casi todos los paises que
el pago (o una promesa cambiaria a este efecto) se realice antes de
que las mercaderias se entreguen, ofreciendo asi al Banco del vendedor
una garantia de mercaderias, representadas por documentos, y luego
la aceptacién de la letra. Pero en esto tampoco existe una proteccién
contra una anunlacién prematura de la orden, ni contra un rechazo
injustificado de la mercaderia a su llegada; y tampoco ofrece una
defensa adecuada contra la insolvencia del comprador una vez que
éste ha tomado posesién de las mercaderias.

Desde luego, todos estos riesgos pueden ser puestos exclusivamente a
cargo del comprador. Sin embargo, exigiendo el pago por adelantado
en el momento de colocar la orden, el comprador quedaria, entera-
meénte, a la merced del vendedor, y, en esté caso, las dificultadés serfan
dobles:

a) Este procedimiento no significaria una reduccién de los riesgos,
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sino sola y simplemente una transferencia del conjunto de los ries-
gos del vendedor al comprador;

Colocaria sobre el comprador la tarea de adelantar el dinero ne-
cesario, lo que no estaria de acuerdo con nuestra actual estructura
crediticia, objecién esta Gltima que es particularmente imporiante

b

<

con respecto de la concesién de créditos bancarios en el comercio

local.

Ademis, este procedimiento no ofreceria al Banco dispuesto a finan-
ciar al comprador garantia alguna con respecto del incumplimiento o
mala fe del vendedor, y menos afin contra la insolvencia del propio

comprador.

III. INTERVENCION DEL ACREDITIVO

La utilizacién del acreditivo documentado en sus varias formas
ofrece, por su flexibilidad, su caraeter muliilateral, su eficiencia v su
bajo precio, un procedimiento que evita las exageraciones absurdas
de los dos casos extremos.

En cuanto al vendedor, le ofrece una proteccién que no podra con-
seguir en olra forma, y cuando se la utiliza cuidadosamente y con cri-
terio, no representa una carga demasiado onerosa para el comprador.

Con respecto de este iltimo, el acreditivo contempla, debidamente,
su situacién en cuanto a la distribucién de los riesgos, y facilita al
mismo tiempo, de manera extraordinaria, el problema de la financia-
cién, ofreciendo garantias adecuadas al Banco y la seguridad de quo
a lo menos el embarque ha sido efectuado, antes de que se asuma un
compromiso definitivo.

Su efecto neto consiste en una reduccién de los riesgos reciprocos
y en una distribucién adecuada de los mismos. Desde un punto de
vista general, esta figura ofrece las ventajas de un crédito mercan-
til més sano y por ello mismo econémicamente mds conveniente.

Es evidente que para el vendedor las ventajas particulares del acre-
ditivo documentado aparecen en forma maés pronunciada en el comercio
exterior. Al las necesidades de su utilizacién fueron mds apremian-
tes, y por eso fué alli donde la institucién encontré su origen natural.
Sin embargo, €l recurso se empled y sigue siendo utilizado igualmente
para las transacciones locales.

Ya sabemos que el acreditivo, en su variante de tipo irrevecable,
contiene el compromiso del Banco ante el vendedor de que la merca-
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deria no serd rechazada y el precio se pagarda a su debido tiewpo.
Conviene, por lo tanto, considerar mds de ccrea esta proteccion para
el vendedor y la consiguicnte carga para ¢l comprador.

Por una parte, se trala de la transferencia de la financiacion; por
Ja otra, es ahora ¢l vendedor quien pucde cancelar de mala fe la orden
antes del embarque. Sin embargo, es de lener presente que esla illima
posibilidad no es un riesgo atribuible al acreditivo en si, pues existi-
ria igualmente sin ¢él. No obstante, este rechazo anticipado no puede
ahora ser ejercido mis por el comprador; el vendedor es la Gnica parie
que puede hacerlo. Iis mis todavia: el vendedor puede embarcar mer-
caderias de una calidad inferior a la contratada y hasta puede enviar
mercancias sin valor alguno. El Banco del comprador paguri conira
cnirega de los documentos si éstos se encuentran, extrinsecamenle, en
orden y una vez que cl Banco haya pagado, el comprador estard obli-
gado a reembolsarlo, cualquiera hubiera sido el fraude cometido pot
el vendedor.

Aparte de este caso de abierta mala fe, existe el riesgo menor de
un error por negligencia ¢n la naturaleza de la mercaderia; esta vez
seria entonces el comprador quien tendria que buscar proteccién ante
un tribunal extranjero, con todos los inconvenientes inherentes a un
pleito de tal naturaleza.

Naturalmente, existe también el riesgpo comiin de una quiebra del
vendedor.,

Il riesgo de un mercado en baja pesa desde luego sobre <l com-
prador. Esta circunstancia tampoco es una desventaja que pucda ser
atribuida al acreditivo cn sf, pues es simplemente una consecuencia del
contrato de compra-venta. Sin embargo, el acreditivo le obliga a pa-
gar, lo que significa que, comercialmente, agrega un nuevo riesgo sobre
¢l comprador, qulen tendri que cumplir con su contrato cualesquiera
fueran las condiciones de los negocios en general. Tampoco podra uti-
lizar la situacién personal o las evenluales dilicultades del vendedor
para forzarlo a un arrcglo basado en reciprocas concesiones a [in d2
dar salida a un mal negocio.

Tenemos que tener presente que en la exposicion anterior hemos an-
tepuesto un extremo al otro sin tomar en cuenta las multiples gradua-
ciones posibles. En efecto, existen abundantes rccursos que ofvecen al
comprador los medios para reducir y/o evitar considerablemente uao
o mis de los riesgos mencionados. Por cjemplo, podrd regaervir del
vendedor un depdsito de garantfa en dincro o cn especie, a cfccios de
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tener la seguridad de que el embarque se realizard, lo que cubriria ek
riesgo de una anulacién prematura del contrato.

Cuando se trata de materia prima, susceptible de ser clasificadn e
inspeccionada, podrd requerir como condicién de pago bajo el acre-
ditivo, que el vendedor presente certificados de peso o de clasificacion
con respecto de la cantidad y calidad de la mercancia.

En el Anexo VI de este irabajo, se encuentran agregadas repro-
ducciones de formularios correspondientes a algunos certificados de
inspeccién, de andlisis y de calidad, usados én el comercie de éxpor-
tacién argentino. Es evidents qué estos certificados cuando son éemi-
tidos por sociedades de reconocida seriedad, o por entidades oficiales
(como en el caso de los certificados de calidad de los cereales que
son emitidos por la Comision Nacional de Granos y Elevadores), ofre-
cen una gran seguridad para los compradores.

Sera dificil enconirar una proteccién adecuada contra ciertas for-
mas de fraude, y existe poca defensa cuando se trata de articulos in-
dustriales o, en general, de productos que no tienen un tipo standard
definido. Sin embargo, casi siempre se podra encontrar algin recurso
para proteger al comprador. Este podrd exigir, por ejemplo, qué el
acreditivo sea limitado a un potcentaje determinado del precio, como
ser el 50 6 75 %. El saldo le dejaria un margen razonable para hacer
frente a los posibles defectos comumes de la mercaderia y, asimismo,
como reserva para discutir .un posible reajuste de precios en caso de
una baja de los mismos.

En sintesis, podex{ios afirmar que el acreditivo, como institucién,
ofrece un procedimiento hasta ahora no superado, para distribuir
en forma equitativa y no unilateral los riesgos de crédito inherentes
a las operaciones de compra-venta. Pero no es sblo esto, sino que su
mecanismo es lo suficientemente flexible como para permitir que los
riesgos recaigan y se distribuyan en la forma que se desee. Por ejem-
plo:

a) El acreditivo revocable ofrece a los vendedores una garantia para
todos los riesgos que pueden surgir con posterioridad al embarque.
pero no ofrece seguridad alguna contra una anulacién eventual de
la orden, antes que se realice dicho embarque;

b

El acreditivo de caja (revocable o irrevocable) que contiene la
condicién pago contra documentos cubre al vendedor contra los
riesgos corridos después del embarque (y cuando se trata de un
acreditivo del tipo irrevocable, aun antes del mismo embarque),
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pero no ofrece posibilidad al comprador para financiar la opera-
cién durante el periodo de la reventa, salve comvenciones espe-
ciales al efecto, que son ajenas al acreditivo en si;

El acreditivo irrevocable de aceptacién, utilizable mediante giro.
de letras de cambio a plazo, contempla todas las fases de la tran-
saccibén, o sea, la apertura, utilizacién y liquidacién de la misma
y sus respectivas financiaciones por parte de los distintos Bancos.
que puedan tener intervencién, quedando, al misme tiempo, sujeto.
a una serie de modalidades que evitan que el comprador se ponga
enteramente en manos del vendedor.

o

Llegamos asi a la conclusién de que el acreditivo (especialmente
en su forma irrevocable) coloca el onus de la financiacién, de la tran-
saccién y del riesgo, en su mayor parte, sobre el comprador, pero que:
existe una enorme variedad de procedimientos y modalidades que per~
miten que esta carga quede atenuada y hasta eliminada del todo.




cAPiTULO XI
RIESGOS EN PARTICULAR

‘Sumario: L. Generalidades, — II. Relacién enire exporta-
dor e importador. — III. Acreditivo irrevocable: A. Re-
1acidn entre Banco acreditante e importador; 1) Apertura
del acreditivo: a) Situacién patrimonial del cliente, b)
Naturaleza de la transaceién, ¢) Posibilidad de Ja pronta
liquidacién, d) Posicién de liquidez del Banco, ¢)
Rentabilidad; 2) Utilizacién del acreditivo; 3) Ligquidacién
del acreditive; B. Relacién, entre el Benco acreditante y
exportador; 1) Apertura del acreditivo: a) Perfodo an-
terior al conocimiento por parte del beneficiatio de Ia
apertura del acreditive, b) Perfodo que transcurre desde
el momento en que el beneficiario toma conocimiento de
la notificacién (carta de aviso) hasta la utilizacién del
acreditivo  (pr cibn de los documentos); 2) Utili-
zacién del acreditive: a) Acreditivo de caja, b) Aecredi-
tivo de aceptacién; C. Relacién emtre el Banco acredi-
tante y el corresponsal; 1) Generalidades; 2) Intervencién

de un Banco coiresponsal: a) Aviso sin compromiso pro-
pio del Banco corresponsal, b) El Baneo corresponsal co
mo Banco acreditante, ¢) El Banco corcesponsal como
Banco confirmante. — IV, Acreditivo revocable: A. Re-
lacién entre el Banco acreditante e importader; B. Re-
lacién entre Banco acreditante y/o Banco corresponsal y
beneficiario. — V. Negociacién de una letra girada en
virtud de un acreditivo: A. La posicién del adquirente
de la letra; B. La posicién del Banco corresponsal; C. La
posicién del comprador; D. La posicién del Banco acre
ditante, — VI. Examen de los documentos: A. Generalida-
des; B. Documentos falsificados. — VII Condiciones es-
peciales: A, Fecha de vencimiento; B. Importe del acre
ditive; C. Transferencias,

I. GENERALIDADES

Después de haber considerado en el Capitulo anterior el elemento

riesgo desde un punto de vista general, lo examinaremos ahora maés
-detenidamente con respecto a las varias partes intervinientes en la

operacién del acreditivo.

La exposicion tendrd, desde luego, puntos de contacto con las ex«

plicaciones de carécter juridico contenidas en el Capitulo IV, pero
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nuestro objetivo no es entrar en elaboraciones minuciosas de tal ca-
récter, sino mas bien acentuar el aspecto comercial y préctico de las:
cuestiones que pueden presentarse.

Contemplaremos, en primer lugar, ¢l elemento riesgo con respecto
de la relacién qué existe enire exportador e importador, para consi-
derarlo después con respecto de las partes que inftervienen en el acredi-
tivo irrevocable y revocable, respectivamente. Trataremos luego, desde:
el punto de vista del riesgo, la posicién del adquirente de las letras
giradas en virtud de un acreditivo, el examen de los documentos, y
demas particularidades.

A menudo tendremos oportunidad de referirnos a los dos gréaficos-
que forman parte del Capitulo IIT de este trabajo, pues pensamos que
asi se facilitard la exposicién.

II. RELACION ENTRE EXPORTADOR E IMPORTADOR

En el Capitulo X hemos tratado en forma particular esta relacién.

En general, podemos decir que el exportador y el importador tendran
que tomar en cuenta, en el comercio internacional, los signientes ele~
mentos de riesgo:

1) El riesgo normal de cualquier operacién de compra-venta, que de-
pende de innumerables factores relacionados con la clase de las
mercancias, la posicién del mercado, el margen de ganancia, la
competencia, la situacién particular de la empresa, la financiacidn,
las perspectivas comerciales y politicas, ete.

2) FEl riesgo inherente, en forma particular, al comercio internacional,
en virtud de la aplicacion de las cliusulas comerciales C.I.F.,
F.0.B., etc. Al respecto nos hemos referido ya a las reglas inter-
nacionales sobre el uso de estas clausulas, que especifican cudles
son, en cada caso, las obligaciones del comprador y vendedor, es~
tableciendo claramente hasta qué momento corre el riesgo para el
vendedor y desde qué momento éste empieza a correr por cuenta
del comprador.

3

g

El riesgo de cambio que en determinadas circunstancias puede en—
contrarse agravado por la existencia de controles de cambio y por
la ausencia de mercados de cambio a término.

4) EI riesgo inherente al acreditivo propiamente dicho.

A este respecto, conviene observar que aunque el acreditivo se
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utiliza para llegar a una distribucién mas equitativa de los ries-
gos de crédito relacionados con las operaciones de compra-venta,
esto no implica que la figura del acreditivo en si no presente sus
propias caracteristicas, desde el punto de vista contemplado en es~
te Capitulo,

El punto fundamental consiste siempre en la diferencia que
hay entre el acreditivo irrevocable y el revocable. Si el exportas
dor no tiene la suficiente confianza en el importador, el primero exi-
gira la apertura del acreditivo en forma irrevocable (eventual-
mente confirmado por un Banco local}. Serd luego de incumben-
cia del importador considerar cuiles pueden ser las medidas de se-
guridad que pueden introducirse en las condiciones del acreditivo,
para evitar que el exportador haga un uso abusivo del mismo. Ya
hemos visto que tiene a su alcance varias modalidades para redu-
cir su riesgo a este respecto. Puede ser, también, que la confianza
que existe entre el exportador y el importador sea suficiente como
para que este Gltimo se conforme con la apertura de un acreditivo
revocable.

Es evidente que, en este supuesto, la prima del riesgo qué el
Banco suele exigir para abrir un acreditivo en forma irrevocable
caduca, ya que no asume compromiso firme alguno.

Desde luego, desaparece asi para el vendedor la seguridad de
pago, por la falta del cardcter irrevocable y confirmado del acredi-
tivo, reduciéndose también la posibilidad de que consiga a su vez
crédito, en base al acreditivo abierto. Sin embargo, las demés ven-
tajas, como ser: pago rapido, financiacién econémica, guia para la
preparacién de los documentos, etc., subsisten también aqui.

Los riesgos que pueden surgir para el exportador e importador, en
este género de operaciones, podrin ser apreciados con mayor claridad
més adelante, cuando se considere sus relaciones con los Bancos inter~
vinientes,

III. ACREDITIVO IRREVOCABLE

El informe de Jean Gurtler ofrece una exposicién interesante sobre
este punto. Por esta razén la hemos reproducido en el Anexo II, punto
U1, apartado B,
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1

A. ReracioN ENTRE BaNco ACREDITANTE E IMPORTADOR

Esta relacién se manifiesta de distintas maneras en las tres eta-
pas en que hemos dividido €l desarrollo del acreditivo, o sea: aper-

tura, utilizacién y liquidacion,

Apertura del acreditivo *.

El importador que se dirige a su Banco para pedir la apertura de
un acreditivo a favor de su exportador puede gozar ya de ciertas
facilidades de crédito en este Banco. En este caso, una parte del
limite total de que habitualmente dispone podrad ser utilizada pa-
ra acreditivos, Ademis de determinadas garantias que el Banco
puede haber estipulade, el caricter documentado de la transaccién,
asi como el de liquidacién automatica (self liquidating), represen-
tan para el Banco una seguridad adicional que reduce el riesgo
inherente a la financiacién.

Desde Iuego, el cliente puede también gozar de facilidades en
blanco (sin garantia), en cuyo caso la garantia que pueda pre-
sentar el acreditivo documentado no juega un papel tan prepon-
derante.

Puede hasta darse el caso de que el importador tenga a su dis-
posicidn saldos acreedores en el Banco, que cubran ampliamente
el acreditivo solicitade. En este caso, no existe concesién de cré-
dito propiamente dicha; si se trata de saldos acreedores disponi-
bles a la vista, el Banco podri bloquear una cierta suma (igual o
inferior al importe del acreditivo abierto), pero de cualquier ma-
nera se ve que el acreditivo puede ser abierto sin que entre en
juego concesién alguna de crédito, por cuya razén hemos preferido
denominarla acreditivo, de acuerdo con lo explicado en la Intro-
duccién de este estudio.

Si la apertura del acreditivo se hace sobre la base de una con-
cesion de crédito, el Banco tendrd que ver la conveniencia de esta
operacidn bajo este aspecto.

Hemos sefialado ya. que el carcter de liquidacidn automatica que
caracteriza al acreditivo. facilita en forma considerable la posibi-
lidad de encontrar un Banco dispuesto a conceder las facilidades

Seguimns aqui la exposicidén de P. W. Kamphuisen y J. A. Grothe van

Schellach, Documentaire Bankeredieten.
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solicitadas. Sin embargo, el Banco tendrd que guiarse, en la con-
sideracién del crédito solicitado, por una serie de factores de los
cuales algunos son de suma importancia para el propio solicitante.

Tres factores: la situacién patrimonial del cliente, la naturaleza
de la transaccién y la posibilidad de su pronta liquidacién, con-
templan mas bien el riesgo comercial; en cambio, otros dos: la po-
sicién de liguidez del Banco y la rentabilidad son factores de ca-
racter interno a ser tenidos en cuenta por el Banco.

a) SITUACION PATRIMONIAL DEL CLIENTE.

Es evidente que la posicidn patrimonial del cliente es un ele-
mento primordial para el Banco en la concesion de cualquier clase
de crédito. A tal efecto, tomard como base los balances y las
cuentas de ganancias y pérdidas de los Gltimos afios de este clien~
te v, en general, todos los antecedentes y elementos de importan-
cia que permitan la formacién de una opinién fundada sobre su
solvencia,

b) NATURALEZA DE LA TRANSACCION.

En general, el Banco tendrd que averiguar si la operacién pro-
puesta encuadra dentro de las modalidades normales de indole
comercial y financiera del cliente solicitante del crédito.

Ante todo, el Banco tendrd que hacer concepto de si realmente
existe la transaccién.

En la mayoria de los casos, la palabra del solicitante serd su-
ficiente pero esta averiguacién no serfa superflua cuando se tratara
de personas desconocidas.

Notemos un engafio relativamente fécil: con un colaborador en
el pais de expedicién es bastante factible procurarse documentos
que atestigiien un embarque valioso, mientras que los cajones —cu-
yo contenido no es verificado por la Compafifa de navegacién—
llevan en su interior materiales sin valor alguno. El Banco que
tuviera una garantia de esta naturaleza se encontraria en una po-
sicién nada envidiable.

Por Io tanto, es aconsejable que el Banco solicite pruebas feha-
cientes sobre la existencia real de la transaccién para la cual se
pide la financiacién. A veces el Banco, por su propia cuenta,
podrd agregar otros documentos a los ya exigidos por el impor-
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tador (tomador del crédito), a saber: certificados periciales de
calidad, de analisis, etc.

Ademés del cardcter de la transaccion en si, interesa la natura-
leza de las mercancias compradas. Un Banco no pondria en peligro
su buena reputacién financiando la importacién de un contraban-
do, aunque la remuneracién ofrecida fuera muy tentadora.

Ademas, debe existir la seguridad de que la exportacién, en el
pais de origen, y la importacién, en el pais de destino, no estén
sometidas a restriccidn alguna. A este efecto, serd necesario presen-
tar —segfin el caso— permisos de exportacion, certificados de ori-
gen, facturas consulares, etc., por un lado, y autorizaciones de im-
portacién, por el otro. Todos estos factores son de suma importancia
para establecer el valor que el Banco pueda atribuir a los docu-
mentos representativos de las mercancias, en su calidad de garan-
tia para los eventuales anticipos.

En general, puede decirse que cuando los productos se encuen-
tran més cerca de su fuente de produccién, mis facil serd la venta
¥, en consecuencia, que los Bancos estardn més alentados para fi-
nanciar la transaccién. En cambio, cuando las mercancias son de
cardcter mdas especializadas y se hallan mas cerca de las etapas
correspondientes a los consumidores finales, més dificil serd su
venta y menor la posibilidad de encontrar una financiacién ade-
cuada. Serd menester estudiar a fondo el mercado del articulo a
ser importado, como asimismo verificar si la tendencia de su pre-
cio es hacia el alza o la baja.

¢) POSIBILIDAD DE Li PRONTA LIQUIDACION.

Desde el punto de vista del riesgo, inherente al acreditivo docu-
mentado, la posibilidad de la pronta liquidacion de las mercan-
cfas es de una importancia enorme. Aun en un mercado en baja,
un articulo bésico encontrard siempre compradorés, miéntras las
mercancias de poco mercado scrdn, précticamente, invendibles
si el importador no puede o no desea aceptarlas.

El Banco considerard todos estos factores al tener que juzgar el
valor de ejecucién de la garantia ofrecida. Tendrd, ademas, que
tomar un margen de seguridad para los derechos de importacién a
pagarse, prima de seguro, flete, etc. De acuerdo con todos estos
elementos, el porcentaje del valor de factura que puede ser conce-
dido en forma de crédito puede variar considerablemente.
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Es evidente que se presentardn a menudo casos en que el Banco
tendrd que rehusar la financiacién. Si el Banco opina que la ga-
rantfa ofrecida es aceptable, exigird que el seguro sea efectua-
do a su satisfaccién. '

Existe la posibilidad de que las exigencias del Banco no coinei-
dan con lo convenido entre exportador e importador. El tinico re-

«curso que entonces le queda a este Gltimo es buscar otro Banco,

o bien, llegar a un entendimiento con su vendedor sobre la base
deseada por el Banco.

Cuando el Banco y el importador han llegado finalmente a un
entendimiento, la garantia establecida serd fijada en el convenio
respectivo en el cual se fijardn, ademds, las condiciones, documen-

‘tos, importe, plazo del acreditivo, plazo de embarque, nombre del

beneficiario; y en el que se reconocerin al mismo tiempo los

.derechos del Banco sobre las mercancias.

En efecto, el importador concede al banco en forma expresa, por
todo lo que pueda deberle, un derecho de prenda sobre los docu-
mentos y las mercancias representadas por ellos, autoriziandolo

.—al mismo tiempo— a ejecrcitar los derechos de ejecucidén co-

rrespondientes. (Véase la reproduccién de un convenio de este
tipo en el Anexo III de este trabajo).

Después de este examen previo de la operacién, y su adecuada
preparacioén legal y formal, el Banco podra proceder con relativa
tranquilidad a la apertura del acreditivo, pues éste representa aho-
ra un riesgo bancario, es decir, un riesgo normal y aceptable desde
el punto de vista bancario. El propio jmportador se beneficia, de
este modo, por la reduccién de sus riesgos a raiz de las medidas de
precaucién tomadas por el Banco.

d) POSICION DE LIQUIDEZ DEL BANCO.

Existe otro punto que tiene gran influencia sobre la decisién del

‘Banco con réspecto de la apertura de un acreditivo.

Cuando se trata de un acreditivo de caja, tendrd que tomar en
consideracién los recursos directos e indirectos de liquidez de que
dispone. Cuando concede un acreditivo de aceptacién, tomard en
cuenta las posibilidades de redescuento de sus propias aceptacio-
nes, observando, entre otras, las normas que han sido fijadas

.al respecto por el Banco Central (posibilidad de redescuento).
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¢} RENTABILIDAD,

Es evidenic que el margen de ganancia es un factor que puede

influir en la decisién de un Banco para la concesién de un crédito,
pero no en forma preponderante, pues lo que en primer lugar le in~
teresa es la scguridad de la operacion. En general, la remunera-
cién estard en relacién directa con el ricsgo asumido; por lo tan-
to, las comisiones a cobrarse serin mis elevadas cuando s¢ trate
de un acreditivo irrevocable que cuando lo sea de uno del tipo

revocable.
Utilizacion del acreditivo.

La utilizacion del acreditivo es una operacién que alecla espe-
cialmente la relacién Banco acreditante-beneficiario (véanse los
Graficos I y II, Capitule III}. Sin embargo. tiene tambitn im-
portancia para la relacién Banco acreditante-ordenante, porque mo-
difica un acredilivo potencialmente utilizable, siempre y cuando se

cumplan determinadus condicioucs en un acreditivo ulilizado, crean-
do por lo tanto entre estas parles una serie de derechos y obliga-
ciones reciprocas que encontrarin su solucién en el momento de la

liquidacién del acreditivo,

ivo.

Liquidacién del wcredit

nludos al Banco acredilants

Los documcntos pueden ser pres
directamente por ¢l beneficiario, o por medio del corresponsal de
dicho Banco, y aun por un lercer Bango (véanse los Graficos
I v II, Capitula I},

Si los documentos son vechazados, no ocurre nada hasta que se

presentan otros, y en ca:o de no pres , el acreditivo caduca.
Si los documentos son aceptados por «f Banco acredilante, respec-
tivamente pov el Banco ordenanic, s¢ procederd a la liquidacién
correspondiciie con el comprador, de acuerdo con el tlipe de acre-
ditivo de que s¢ lrate (de caja o de aceptacién) y de acucrdo con.
las modalidades cstablecidas en ¢l convenio respectivo.

Si ha sido establecido que los documentos no constituiran ga-
rantfa de la operacién, no existird razdn alguna para no entregar-
los al importador. I'n cambio, si las mercaderias represcniadas por

los documentos (en particular los conocimientos) representan la

garantfa dcl Banco, éste procederd de distinto modo. T.as mercade.-
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rias pueden ser puestas en depésito a nombre del Banco y por
cuenta y riesgo del importador, debidamente aseguradas. La ope-
racién del acreditivo puede tener asi una prolongacién, transfor-:
méindose en una opcracién de prenda. Recordemos a este respecto el
sistema inglés del trust letter (carta de confianza) y el sistema
norteamericano del trust receipt (recibo de confianza).

De lo que antecede se deduce que la liquidacién de la relacién:
comercial existente entre el Banco acreditante, respectivamente
Banco ordenante, y el importador, puede ser realizada de diferentes
maneras. En general, el Banco buscara siempre la aceleracién de Ia
liguidacidn; por esto es importante fijarse en la naturaleza de las:
mercancias, antes de la apertura del acreditivo. Unicamente para
los productos basicos la mayoria de los Bancos aceptaria el riesgo-
de una financiacién ulterior.

B. REeracioN ENTRE BANCO ACREDITANTE Y EXPORTADOR

Apertura del acreditivo.
Esta fase puede ser subdividida en dos partes:

a) PER{ODO ANTERIOR AL CONOCIMIENTO POR PARTE DEL BENEFI~
CIARIO DE LA APERTURA DEL ACREDITIVO,

Se considera, generalmente, que el exportador adquiere derechos,.
es decir, que la apertura del acreditivo recién se perfecciona des-
de el instante en que ha tenido conocimiento, o ha podido tomar
conocimiento, de la apertura del acreditivo. Por lo tanto, segim
esta opinién, el importador tendria derecho, hasta ese momento,
de revocar las instrucciones dadas a su Banco. Desde el punto de
vista juridico, ésta es la finica construccién posible. Sin embargo,
existe la opinién francesa, seglin la cual la irrevocabilidad del acre-
ditivo comienza a existir desde el momento en que el Banco acre-
ditante ha puesto su firma al pie de la carta de aviso, dirigida al’
beneficiario.

b) PERfODO QUE TRANSCURRE DESDE EL MOMENTO EN QUE EL BEN#-
FICIARIO TOMA CONOCIMIENTO DE LA NOTIFICACION (CARTA DE
AVISO) HASTA LA UTILIZACION DEL ACREDITIVO (PRESENTACION
DE LOS DOCUMENTOS).

La recepeién por parte del exportador de la notificacién de aper-
tura del acreditivo tiene dos consecuencias:
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En la relacién exportador-importador nace para el primero Ia obli-
gacién de entregar los documentos, ya que €l comprador ha cum-
plido con la suya de abrir el acreditivo;

En la relacién Banco acreditante-beneficiario (expertador), este
altimo adquiere un derecho irrevocable para exigir el pago, res-
pectivamente la aceptacién de su letra, siempre y cuando cumpla
con determinadas condiciones estipuladas en el acreditivo. Con-
viene hacer notar que la obligacion por parte del beneficiario
de presentar la letra documentada existe exclusivamente con res-
pecto al importador, y no con respecto al Banco.

El exportador averiguard en primer término, si el acreditivo esta
en un todo de acuerdo con las condiciones del contrato de compra-
wventa y solicitard al importador, si fuera necesario, las modificacio-
nes pertinentes. Iis evidente que estos cambios no podran ser soli-
citados al Banco, quien sélo podra prestar sus buenos oficios en los
‘tramites referentes a las modificaciones solicitadas.

El exportador preparard luego toda la documentacidn, observan-
do en esto las instrucciones contenidas en la carta de notificacién del
Banco, y tratando de cumplirlas en forma literal. A fin de estar pre-
parado contra eventuales objeciones por parte del Banco, €l benefi
ciario no deberd esperar hasta el Gltimo dia de la vigencia del acre-
ditivo para la presentacién de los documentos, sino que procurard
conservar un plazo suficiente a fin de poder solucionar posiblss
objeciones.

Es en esta fase de la operacién en que pueden presentarse algu-
nas modalidades especiales como ser: transferencia del acreditivo
y aplicacién de la cldusula roja.

Segiin esta altima, queda establecido en forma irrevocable que el
Banco acreditante estd obligado a reembolsar al Banco financiador
del anticipo al beneficiario, en el caso de que este @ltimo no de-
volviera las sumas recibidas. Hacemos recordar que la aplicacién
de esta cliusula permite al beneficiario disponer anticipadamente
de los importes necesarios para comprar los productos que le ha-

cen falta, a productores e intermediarios. Podrs ponerlos asi en
depésito, y, cuando toda la partida ha sido completada, preparard
la documentacién de embarque y presentara su letra para su pago o
negociacién lo que le permitira devolver los anticipos recibidos. El
importador, o el Banco financiador en su caso, debe tener presente

que existe agui un riesgo adicional, porque dependerén, en un todo,
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de la buena fe del exportador. Podra disminuir este riesgo, haciendo
depositar las mercancias a nombre del Banco u ordenando el depé-
sito de los certificados de depédsito y warrants en el Banco, hasta el
instante en que toda la partida esté completa vy los certificados pue-
dan ser canjeados por los conocimientos. En este intervalo, el Ban-
co tendrd que asegurar, debidamente, las mercaderfas.

2) Utilizacién del acreditivo.

a) ACREDITIVO DE CAJA.

Este tipo de acreditivo no da lugar a observacién especial alguna.

b) ACREDITIVO DE ACEPTACION. '

Durante todo el tiempo en que el Banco todavia no ha aceptado
las letras, el exportador —en virtud del acreditivo— tiene conira
aquél sus correspondientes derechos. Una vez que el Banco ha acep~
tado la letra, estos derechos subsisten, pero al mismo tiempo nace
una obligacién cambiaria que da derecho al girador dg la letra a
pedir el pago de la misma al aceptante. Es evidente, sin' embargo,
que una vez efectuada la aceptacién de la letra, una accién contra
el Banco se basarfa préctica y exclusivamenteen la relacién cam-
biaria, ya que ésta eliminaria todas las posibles objeciones y di-
ficultades.

Por otra parte, es interesante bacer notar que cuando el expor-
tador gira una letra, surge para €l una obligacién, pues como gira-
dor de la misma quedard responsable ante todos los firmantes si
el aceptante no paga y €l tenedor y los distintos endosantes ejer~
cen sus derechos de regreso.

Sobre la naturaleza de este derecho se ha discutido mucho, por-
que el comercio se ha opuesto a someterse a él cuando se trataba
de la utilizacién de acreditivos. Se llegé a tal extremo, que a me-
nudo se estipula en los contratos de compra-venta que el acrediti-
vo a abrirse debe contener la condicién de que las letras pueden ser
giradas sin regreso sobre el girador.

Aparentemente esta clausula elimina para el exportador todo ries-
go de esta indole y le ofrece la tranquilidad deseada. Sin embargo,
si se toma en cuenta que el pago de la letra al exportador ha sido
garantizado por uno {acreditivo irrevocable) o por dos (acreditive
irrevocable confirmado) Bancos, es evidente que el girador no ten-
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dria nada que temer de este derecho de regreso (siempre y cuando
tenga cuidado de que sus documentos estén en orden), pues sélo
correria peligro si tanto el Banco acreditante como el Banco confir-
mante quebraran,

Por lo tanto, si existen para el exportador honesto pocas objecio-
nes contra la subsistencia del derecho de regreso para las letras
giradas por él, en virtud de un acreditivo, se presentaria el incon-
veniente de que la aplicacién de la cliusula eliminatoria de este
derecho afectaria en forma comsiderable la negociabilidad de la

letra, -

C. REeraciéy ENTRE EL BANCO ACREDITANTE Y EL. CORRESPONSAL

Con respecto al alcance que hay que dar al término corresponsal
nos remitimos al informe de Jean Gurtler. La parte correspondiente
ha sido reproducida en el Anexo II, punto IV, de este trabajo.

1) Generalidades.

Esta relacion se rige, casi siempre, por una convencién general
de crédito. En la préctica, no es factible pedir a un corresponsal,
para cada acreditivo que se desea abrir, las facilidades correspon~
dientes, que pueden ser de caja o de aceptacién de letras. Por lo
tanto, se convienen facilidades de crédito de cardcter general para
sumas relativamente elevadas, de las cuales se puede disponer, si-
guiendo modalidades distintas,

Por consiguiente, si los limites fijados asi lo permiten, el Banco
que quiera abrir un acreditivo con un Banco corresponsal podra li-
mitarse a indicarle en forma detallada las particularidades del acre~
ditivo irrevocable cuya apertura desea. Desde luego, quedard siem-
pre con facultades de dar instrucciones especiales, de acuerdo con
las disponibilidades que tiene con el Banco corresponsal, la mone-
da que se utiliza, la forma de reembolso, etc. (Comparese con los

Grificos I y IT del Capitulo III).

2) Intervencién de un Banco corresponsal,

Hemos visto ya que en el desarrollo de un acreditivo puede in-
tervenir més de un Banco. En los gréaficos del Capftulo III hemos
considerado un caso de intervencién de dos Bancos: uno en el pais
del exportador y otro en el pais del importador (Grifico I); y
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otro caso de intervencidn de tres Bancos de los cuales el tercero
se encontraba en un pais que no era ni el de importacién ni el de
exportacién (Grafico II). De las varias modalidades que pueden
presentarse en este sentido, contemplaremos estas tres:

a) AVISO SIN COMPROMISO PROPIO DEL BANCO CORRESPONSAL.

En este caso, el Banco corresponsal se limita a comunicar al vea-
dedor que otro Banco (que puede ser el del pais del importador o
de un tercer pais) ha abierto un acreditivo irrevocable a su favor.
Se agrega a esta comunicacién que el exportador podra disponer
del importe del acreditivo contra entrega a aquél (Banco correspon-
sal) de los documentos.

Si el exportador procede de acuerdo con esta notificacién, el Ban-
.co corresponsal envia los documentos al Banco acreditante v li-
quida con éste. Por lo tanto, el segundo Banco ha ejecutado simple-
mente algunos actos en nombre y por cuenta del Banco acreditante,
La convenci6n entre los dos Bancos es la de un simple mandato. Es
discutible, si la relacién de derecho entre el Banco corresponsal y
el importador-ordenante puede ser considerada como un sub-manda-
40, Con respecto de la aceptacién de los documentos seria légico
considerarlo asi y conceder al importador la facultad de dirigirse
directamente al Banco corresponsal. En cambio, este Banco no po-
dria pedir al importador el reembolso de lo pagado, si el Banco
acreditante dejara de hacerlo.

El exportador no tiene derecho alguno contra el Banco correspon-
sal. Si éste deja de pagar, debe dirigirse al Banco acreditante que
se ha comprometido ante 81, por intermedio del Banco corresponsal.

b) EL BANCO CORRESPONSAL COMO BANCO ACREDITANTE,

En este caso, es el Banco corresponsal quien, por orden del Ban-
-co del importador (Banco ordenante), asume -—como compromiso
propio— la obligacién de pago ante el exportador-beneficiario.

Dependera de la formulacién de la notificacién y de las circuns-
tancias, si el exportador podri o no exigir el pago a los dos Ban-
-cos. Generalmente, el exportador quedara satisfecho cuando un Ban-
o local se ha comprometido ante él, y le ser4 indiferente, si hay,
ademis, otro Banco en el pafs del importador, o en un tercer pais,
que se ha obligado ante él. Por lo tanto, se puede llegar a la con-
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clusién de que, en casos como éstos, existe simplemente un acredi-
tivo irrevocable a cargo del Banco corresponsal.

Después del pago, el Banco corresponsal sera reembolsado por
el Banco ordenante, de acuerdo con las convenciones entre ambos.
Este reembolso tiene para el Banco ordenante el caricter de un
anticipo que hace a su cliente, si éste no ha pagado con anterioridad;
si no fuera asi, y las instrucciones han sido ejecutadas debidamente,
el importador estara obligado a su vez a reembolsar a su Banco. Es
evidente que este importe puede ser liquidado con un saldo acreedor
que puede existir a favor del importador, o bien por acuerdo de un
crédito por dicha suma, cuestiones todas éstas completamente aje-
nas al acreditivo en si.

Constituye un tema muy discutido si el Banco ordenante puede ser
considerado como representante del importador ante el Banco acre-
ditante; su solucion dependerad de una serie de circunstancias de
hecho, quedando siempre en pie un problema juridico muy complejo.

¢) EL BANCO CORRESPONSAL COMO BANCO CONFIRMANTE.

En este caso existe el compromiso del Banco acreditante, que pue-
de ser un Banco del pais del importador o de un tercer pais, y ade-
mis el compromiso del Banco corresponsal.

Existe, entonces, aqui:

Un mandate puro, segiin el cual el Banco corresponsal notifica la
apertura del acreditivo a nombre del Banco acreditante y establece
asi una obligacién directa de éste hacia el exportador;

Un compromiso directo del Banco confirmanie que se obliga, con-
juntamente con el primero, pero en forma independiente, ante cl
exportador.

Es éste, el tipico acreditivo irrevocable confirmado, muy utili-
zado en los Estados Unidos.

Es imprescindible hacer una distincién clara entre las varias cla~
ses del acreditivo, no solamente por los riesgos que corren las par-
tes originarias del contrato, o sea vendedor y comprador, sino tam-~
bién con respecio de los riesgos asumidos por los Bancos que pueden.
intervenir en diferentes calidades en la operacién del acreditivo.
Los compromisos contraidos en los distintos casos. son muy dife-
rentes y, por lo tanto, lo es también el alcance del riesgo.
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1v. ACREDITIVO REVOCABLE

Sabemos ya que la diferencia fundamental entre este acreditivo v
¢l irrevocable consiste en la facultad que tiene el importador-ordenan~
te, o el Banco ordenante o acreditante, de cancelarlo a su voluntad
y ¢n cualquier momento.

Son muy interesantes las manifestaciones que Jean Gurtler dedica.
en su informe a este tipo del acreditivo; su reproduccién se encuentra
en el Anexo II, punto III, apartado A.

A. Revaci6n ENTRE BANCO ACREDITANTE E IMPORTADOR

Aqui la relacién es practicamente idéntica a la que existe en el
acreditivo irrevocable, dejando a salvo, naturalmente, la diferencia.
de que el importador se reserva el derecho de cancelar o modificar
sus instrucciones. Tratindose de un mandato, ya sabemos que el’
mismo caduca en caso de muerte o quiebra del mandante.

B. Riracion ENTRE BAncO ACREDITANTE Y/0 BANCO CORRESPONSAL.
Y BENEFICIARIO

En esta relacién es donde reside la gran diferencia con el acre--
ditivo irrevocable. La notificacién del Banco no confiere ningin de--
recho al exportador, circunstancia que, generalmente, se establece:
en forma expresa. Resulta, por lo tanto, que en esta clase de acredi-
tivos el riesgo para el exportador es mucho mayor.

Existen varias opiniones encontradas sobre el momento hasta el’
cual la cancelacién o modificacién del acreditivo es posible; se dis--
cute, igualmente, si existe o no la obligacién de comunicar la can-
celacién al beneficiario. Es evidente. que existe la obligacién de-
parte del Banco acreditante de comunicar a su corresponsal la re-
vocacién, porque si no fuera asi, ningtin Banco estarfa dispuesto a.
actuar como corresponsal en un acreditivo revocable.

En efecto, una vez que €l corresponsal ha pagado o negociado la
letra documentada, estd tan seguro de recibir el reembolso como si se~
tratara de un acreditivo irrevocable. Hasta tanto no reciba aviso
de cancelacién, podrd pagar y/o negociar la letra con toda tran-
quilidad. Es por esta razdn que un acreditivo revocable serd siem--




442 JOSE BARUCH

pre avisado especialmente (véase Capitulo II, punto C, 1-¢). Efec-
tivamente, cuando el importador cancela su mandato o el mismo
Banco ordenante encuentra motivos para hacerlo, el Banco acredi-
tante debe saber inmediatamente cual es el Banco corresponsal de-
signado para pagar o negoclar la letra, pues este segundo Banco
resulta responsable ante sus mandantes si efectia el pago o la ne-
gociacion después de haber podido razonablemente estar al corriente
de la cancelacién.

Ademds, es obvio que el beneficiario de un acreditivo revocable
circular encontraria grandes dificultades para hallar compradores de
sus letras, salvo el caso en que la operacién se efectuara unicamente
sobre la base de la solvencia del girador de la letra documentada.

Debido a la negociacién de la letra, desaparece, pues, la posi-
bilidad de cancelacién del acreditivo, y con esto toda diferencia
-con el acreditivo irrevocable.

V. NEGOCTIACION DE UNA LETRA GIRADA EN VIRTUD DE UN
ACREDITIVIO 2

En <] Grafico I del Capitulo III, hemos visto que una de las for-
amas en que puede utilizarse el acreditivo consiste en el giro por par-
de del beneficiario, de una letra acompafiada de documentos, contra
-el Banco acreditante, y su posterior negociacién en un Banco, que pue-
de ser tanto el Banco corresponsal del Banco acreditante u otro cual-
-quiera, Es necesario, por lo tanto, estudiar més de cerca los distintos
derechos y obligaciones y los correspondientes riesgos que surgen a
raiz de esta operacién para las distintas partes intervinientes, que son:
-el adquirente de la letra, el Banco corresponsal, el comprador de la
‘mercaderia y el Banco acreditante.

A. La PosicioN DEL ADQUIRENTE DE LA LETRA

El adquirente de la letra que, generalmente, serd un Banco, pero
2 quien, en adelante, llamaremos asi para evitar confusiones, inter-
viene en la operacién del acreditivo con una funcién completamen-
te distinta de las que vimos hasta ahora desempefiadas por las par-

* En este punto seguimos la exposicién de H. N. Finkelstein: Legal Aspects

-of Commercial Letters of Credit.
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tes actuantes en la misma. No se puede afirmar de ligero que su
posicién sea idéntica a la del vendedor de la letra, beneficiario del
acreditivo y vendedor de la mercaderia.

Cuando se trata de un acreditivo irrevocable, el adquirente corre
el riesgo de que la letra documentada que compra no esté de acuerdo
con los requisitos del acreditivo; en este Giltimo caso, el adquirente
no tendrfa derecho alguno contra el Banco acreditante.

Con respecto de las letras que pucden haber sido adquiridas en
virtud de un acreditivo revocable, se considera generalmente que la
revocacién es Gnicamente vélida para las letras que en ¢l momento
-de la revocacién no hayan sido negociadas todavia. Para evitar com~
plicaciones en este sentido, se puede abrir el acreditivo avisado es-
pecialmente. Conviene sefialar aqui que, para la economia de este
método de financiacién del comercio internacional es importante
que sea el girador de la letra y no el adquirente de la misma quien
deba soportar los riesgos inherentes a los acreditivos abiertos en
forma deficiente, sin las precauciones adecuadas. Fs obvio que to-
do el mecanismo dejaria de funcionar eficientemente si el adqui-
rente no pudiera comprar con toda tranquilidad las letras giradus
en base a un acreditivo,

Cuando se trata de un acreditivo irrevocable confirmado, los de-
rechos del adquirente de la letra frente al Banco confirmante son
similares a sus derechos contra el Banco acreditante. Por otra parte,
al igual que el vendedor, no adguiere derecho alguno hacia el Ban-
co notificador (no confirmante), puss no existe promesa o compro-
miso de ninguna clase de este dltimo.

El adquirente de la letra no puede ejercer derecho alguno contra
el comprador de la mercaderia, ni contrae con él ninguna obliga-
cién; por otra parte, este ultimo no puede reclamar nada del adqui-
rente de la letra si éste ha recibido el pago a pesar de no haberse
cumplido las condiciones del acreditivo.

El adquirente compra la letra baséndose en la promesa del Ranco y
por otra parte mantiene sus derechos contra el vendedor de la mis-
ma, por tener este Gltimo cardeter de girador. El vendedor-beneficia-
rio queda, pues, responsable hasta que la letra haya sido pagada.
Ln la prictica, es posible que esta consideracién no sea de gran im-
portancia, porque el adquirente se basa, en primer término, en la
solvencia del Banco acreditante; sin embargo, en la Repiblica Ax-
gentina, muchas veces el elemento decisivo —por parte del adqui-
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rente— en la compra de letras, esta representado por la solvencia
del vendedor-beneficiario.

El adquirente de la letra puede tener también ciertos derechos-
contra el vendedor de la misma en virtud de determinadas manifes-
taciones o garantias adicionales dadas por éste, en el sentido de que

"la letra ha sido girada de acuerdo con las condiciones del acrediti-
vo. El problema consiste en determinar si el vendedor garantiza que-
las condiciones han sido cumplidas, que los documentos estin con~
formes y son auténticos, y que no han sido obtenidos en forma frau-
dulenta. Es evidente que el adquirente de buena fe de la letra podra
cobrar del Banco acreditante, salvo si las condiciones del acreditivo
no han sido cumplidas o los documentos no estan conformes. Sub-
siste entonces la cuestiéon de determinar si el adquirente podra diri-
girse al vendedor por falta de cumplimiento de la garantia. Gene-
ralmente serd asi, pero es posible que este derecho no pueda ser
ejercido en el caso en que el vendedor haya pensado que los docu-
mentos estaban conformes y el adquirente haya tenido la oportuni-
dad de compararlos con los requisitos del acreditivo, pues entonces.
estaria en igualdad de condiciones con ¢l vendedor. Sin embargo, aiin
asi subsistiria el derecho regresivo.

Hemos visto ya que el vendedor de la letra puede evitar cual-
quier compromiso subsiguiente, girando la letra con la condicién.
without recourse (sin regreso). Desde luego, esta condicién afecta su
negociabilidad, salvo que este procedimiento esté expresamente au-
torizado por el acreditivo. Se sigue esta préctica en los acreditivos.
del lejano Oriente, donde por lo general las letras son enviadas al
exterior inmediatamente después de adquiridas. ‘

De todo lo antedicho resulta que, normalmente, el adquirente de
la letra estd autorizado a entregar los documentos al Banco contra
la aceptacién de la misma por este altimo, pudiendo dirigirse, sin
embargo, al vendedor —como girador de la letra— si ésta no es
pagada a su vencimiento.

B. La Posici6n peEL Banco CORRESPONSAL

Los derechos del Banco corresponsal no sélo dependen de la na-
turaleza de la obligacién asumida hacia el tenedor de la letra, sino
también hasta cierto punto, de la forma dada a la misma.

At
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Si la letra ha sido girada contra el Banco acreditante, el corres-
ponsal, quu méramente ha notificado al benéficiario la apertura del
acreditivo, tendrd —en el caso de una adquisicién eventual— los
mismos derechos que el adquirente normal, tanto conira el benefi-
ciario, como girador, como contra los demas posibles endosantes.
El Banco notificador se encontrard ante el Banco acreditante en la
misma posicién que el adquirente de la letra, sujeto —desde luego—
a los términos de una convencién especial que generalmente existe
entre ellos. Por lo tanto, el Banco notificador no tiene compromiso
alguno ante el comprador de las mereaderias ni hacia el Banco acre-
ditante, salvo convencién especial con este filtimo.

Si la letra es girada contra el Banco notificador como girado
—es decir que éste ocupa la posicién de Banco acreditante—, es evi-
dente que una vez que ha pagado la letra, no tendri, en virtud
de la letra en si, derechos contra el Banco ordenante, pues éste no
figura en la letra en calidad alguna. Asimismo, después de este pa-
go, la responsabilidad del vendedor, como girador, asi como la de
todos los endosanics, ha dejado de existir. Los derechos del Banco
acreditante contra el Banco ordenante estdn basados, en este caso,
no sobre la letra en si sino sobre una convencién expresa o técita,
segdn la cual este filtimo Banco reembolsard al primero. El acredi-
tivo y la letra constituyen, finicamente, la prueba del pago efec~
tuado.

Si el acreditivo es revocable, el Banco acreditante puede reclamar
del Banco ordenante el reembolso correspondiente a todas las acep-
taciones y/o pagos efectuados hasta el momento en que ha reci-
bido aviso de la revocacién. En los casos en que el Banco acreditan-
te, instruido en tal sentido por el Banco ordenanie, haya formulado
su propia promesa en términos revocables, podrs aceptar y/o pa-
gar, con derecho al reembolso, hasta el momento en que, razona-
blemente, haya podido relevarse de su compromiso, dando el aviso
correspondiente al beneficiario.

Una situacién particular se presenta cuando es el mismo Banco
confirmante quien adquiere la letra girada en virtud del acreditivo.
Sée sostiene que, €n este caso, €l Banco confirmante no puede ejercer
el derecho regresivo contra el vendedor y los respectivos endosan-
tes de las letras compradas por él. En efecto, la confirmacién del
acreditivo es, en esencia, una especie de garantia por parte del
Banco confirmante, en el sentido de que el Banco acreditante acep~
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tard y pagara la letra. Ademas, el Banco confirmante agrega, ge-
neralmente, su compromiso de adquirir las letras giradas en vir-
tud del acreditivo. En la confirmacién queda, pues, ticitamente con~
tenida la garantia de que el tenedor de la letra y sus endosantes.
anteriores no sufrirdn perjuicio alguno en el caso de que ésta no
fuera pagada. Cualquiera otra interpretacién tendria como conse~
cuencia que la confirmacién quedara practicamente sin valor, pues
mientras el Banco confirmante reclamarfa —en virtud del derecho cam-
biario— si la letra no fuera aceptada o pagada, la otra parte ten-
dria a su vez una contra-reclamacién por el mismo importe, por el
incumplimiento del compromiso contenido en la confirmacién. El
resultado serfa, en wltima instancia, que el girador y los endosantes
no serfan responsables, de ningiin modo, por el importe de la letra.

Los derechos del Banco confirmante contra el Banco acreditants
podran estar basados en la letra, o en la convencién de reembolso.

Dependera siempre de los términos de la convencién firmada por
el comprador de la mercaderia, si el Banco notificador, respectiva-
mente &l Banco confirmante, tiene derechos contra él. Considerando
que la confirmacién por parte del Banco corresponsal es general-
mente requerida por el comprador de la mercaderia —que por este
concepto debe pagar una comisién adicional—, se puede afirmar que

existe un pedido implicito de este comprador al Banco confirmante.

En el caso de que exista sclamente un Banco notificador; seria
mas difieil sostener que éste tiene derechos contra el comprador de
la mercaderfa,

Generalmente, serd una cuestién de conveniencia y arreglo entre
los dos Bancos, si se anteriza o no al vendedor a girar contra el
Banco ordenante o conira el Banco notificador. Normalmente, el
aviso de la apertura del acreditivo es enviado por el Banco noti-
ficador, simplemente por cortesia. para dejar constancia de la mis-
ma, o con el objeto de inducir al beneficiario a negociar, en el Ban-
co notificador, las letras a ser giradas en virtud del acreditivo. Ra-
ras veces, esta notificacién es solicitada en forma expresa por el
comprador. Es por esta razén que el Banco notificador se encuentra
generalmente, con respecto al comprador de la mercaderia, casi en
la misma posicién que un adquirente de buena fe de la letra, y por
ende no tendrd derecho alguno contra el comprador.
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C. La Posicién peL CoMPRADOR

EI Banco ordenante tiene derecho a ser reembolsado por el com-
prador de la mercaderia. Al respecto, habrd que distinguir tres
clases de compromisos:

a} La apertura del acreditivo involucra un compromiso contingente
o potencial;

b) La aceptacién de la letra crea un compromiso absoluto de plazo
no vencido;

¢) El pago de la leira crea un compromiso absoluto de plazo ven-
cido.

Con respecto de la relacién que el comprador puede tener con las
varias partes que intervienen en la operacién del acreditivo, y en
consecuencia con los riesgos corridos, puede decirse que aquellas
partes que de buena fe adquieren letras documentadas giradas en
virtud de un acreditivo no deben perjudicarse por la relacién parti-
cular existente entre las partes que han concluido el contrato de
compra-venta, contrato éste que a su vez ha generado la apertura del
acreditivo. Seria una calamidad para la comunidad comercial y
financiera, si los tenedores de tales letras tuvieran que presentar-
se ante los tribunales, a raiz del incumplimienio de un contrato de
compra-venta., -

Para terminar con este punto, es interesante consignar la opinién
de Angeloni® sobre la letra documentada. Segiin él, los documentos
(medio de entrega de la mercaderfa) y la letra (medio para exigir
el precio), si bien son titulos dotados cada uno de una autonomfa
propia y de una naturaleza y finalidad juridica muy distinta, en la
funcién especifica a que estdn destinados, forman un conjunto inse~
parable a fin de no perjudicar su reciproca eficacia, por ser la
enirega de los documentos la condicién para obtener la aceptacién
o pago de la letra, y la aceptacién o pago de la letra, la coudicién
para obtener la entrega de los documentos.

Hemos podido observar que, en la préctica, los Bancos no suelen
establecer, en la negociacién de letras documentadas, condiciones
especiales por separado con respecto de la misma. Sobre el verdade-

1 Citado por M. Satanovsky en: El Crédite documentado y la moneda extran-

jera en la venta C.I.F.
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ro caricter de esta operacién hemos llegado a la siguiente conclu-
sién: la letra documentada, con los documentos extendidos a la orden
o endosados en blanco, representa para el Banco negociador de esta
letra un titulo que le confiere el derecho de presentarla y cobrarla,
reembolsandose de lo pagado en virtud de la negociacion. El girado
de la letra, aceptando o abonindola, se hace duefio legitimo de los
documentos y, por consiguiente, de la mercaderfa. A su vez, el Ban-
co negociador, si bien no es duefio de la mercaderia, pues ésta puede
tener un valor muy superior al importe de la letra, tiene el derecho
de retencién por toda suma que se le deba (importe de la letra, in-
tereses de mora y, seglin el caso, gastos de protesto, almacenaje, se-
guro, conservacion, etc.), si la letra viniera a quedar sin pagar.
Este derecho de retencién, si bien no es prenda, equivale a una pren-
da, sin necesidad de un documento especifico al respecto.

La ley argentina no contiene estipulacién alguna sobre el aspecto
legal de esta cuestion que se encuentra consagrada por el uso inter-
nacional.

Podemos resumir nuestras conclusiones en la forma siguiente: una
letra documentada implica para el Banco negociador dos cosas:

a) Cesién (por endoso) de derechos contra el girado por el importe
de la leira. Se entiende que esta cesidn se efectila bajo la res-
ponsabilidad del girador, salvo convenio en contrario.

b) Como accesorio: mandato conferido por el girador al Baneo
regociador, de entregar al girado, contra aceptacién o pago de
la letra, los documentos que la acompafian. Siendo asi, el man-
datario, que al mismo tiempo es acreedor del girador, tiene la
obligacién de tomar todas las medidas de conservacién de la
mercaderia. Por otra parte, tiene el derecho de retencién hasta
la cantidad de su crédito contra el girador, por negociacién de la
letra, intereses de mora y accesorios.

D. La PosicioN DEL BANCO ACREDITANTE

La posicién de este Banco, con relacién al punto que estamos tra-
tando, no ofrece ninguna particularidad especial.
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VI. EXAMEN DE LOS DOCUMENTOS 1
A. GENERALIDADES

Ward 2 dice, con respecto de las resérvas importantes quée los Ban-
cos suelen formular con referencia a la calidad de las mercaderias
-embarcadas y a la forma y contenido de los documentos entrega-
do: 4 fair division puts the credit risk on the bank and the mercan-
tile risk on the buyer; o sea: Una divisién equitativa requiere que el
Banco cargue con el riesgo de crédito y el comprador con el riesgs
-mercantil.

Estas reservas son perjudiciales para los intereses del importador,
ya que no tiene la seguridad absoluta de que su vendedor sélo co-
brar cuando haya cumplido con las condiciones estipuladas en el
-<contrate de compra-venta.

No puede negarsé que los Bancos van muy lejos en la declina-
ci6n de sus responsabilidades y las distintas reglamentaciones con-
-cuerdan en este sentido, entre si, en lineas generales.

En el estudio de la justificacién de esta limitacion de responsabi-
lidades, es menester tener presente que rigen para los Bancos dos
principios fundamentales:

a) No inmiscuirse en €l contrato de compra-venta entre exportador
e importador, al que son ajenos;

b) Aceptar las letras del beneficiario del acreditivo y/o pagarle
las sumas que le son adeudadas, si los documentos estin de acuer-

do con las instrucciones recibidas.

Existen dos categorfas de casos en los cuales los Bancos no pue-
den asumir responsabilidades:

a) Casos que en principio no pueden ser juzgados por los Bancos,
porque caen fuera de su esfera de actividades especificas y de
la convencién respectiva.

A esta categoria pertenecen todas las cuestiones referentes a can-
tidad, calidad, valor y embalaje de las mercancias. Todas éstas
son cuestiones en las cuales los Bancos no tienen competencia
alguna, porque no son peritos de mercancias, ni conocen el con-

1 Seguimos en esta parte la exposicién de P. J. Rogaar, Documentaire Credieten,
2 Wilbert Ward, American Commercial Credits.
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trato de compra-venta. Pertenecen, ademas, a esta categoria, las
cuestiones referentes a la validez juridica de los documentos y a
la traduccién de términos téenicos y cxpresiomes especiales que

son asunlos mis bien de incumbencia de juristas o de traductores.

b

N

Casos que no pueden ser prolundizades por razones practicas.

Pertenccen a esta categoria:

Las rescrvas que los Bancos suelen hacer con respecto del cum-
plimiento de determinadas instrucciones, como ser por primer
barco disponible, compaiias conoctdus o de buena repulacion, ete..
Desde lucgo, los Bancos podrian, por medio de su servicio de
informacion, lener una opinién al respecto, pero ¢s muy posible:
que la informacién sea incomplela y, ademds, que la conclusién
a gue llegan no sea participada por ¢l beneficiario o el ordenan-
te. Todo esto representaria un ricsgo demasiado grande para suz
intereses.

Las rescrvas que hacen los Bancos con respecto a las condi-
clones gencrales o particulares que liguran en los documentos..
No pucde cxigivse de los Bancos que lean y juzguen la enorme
cantidad de cldusulas impr

sobre condiciones generales quz
suelen figurar en los conocimientos y pélizas de seguro. Desds

lusgo, el caso es distinto cuando se trata de ciertas condiciones

especiales, que siempre pueden ser observadas con facilidad

y, por lo tanlo, ¢n varias Reglamentaciones no se cxcluye para
ellos la obligacion de presiarles Tn debida atencion; asi, entre
oiras, las de la Camara de Comercio Internacional.

Ademds de la declinecién de vesponsabilidades por parte de los

Banecs para estus dos categorias de casos, existen otras que se Te-
fieren a la cxuctitud de las enunciaciones contenidas cn los docu-
mentos ¥ a la solvencia v buenu e de los cargadores. asezuradores,
ete. Asumir, por pavte de los Bancos, alguna garantin al respecto,
equivaldriu a una (‘SpCCie de SCOUTO de fra.ude o insolvenciar que,

desde luego, no pertenece al campo nermal de sus actividades, cuans

a de acreditivos documentados.

de la aper

En gereral. puede afirz

que el contenido de las disposi

respectivas corvesponde mis o wenos s la distribucidén de riesgos,
que Ward conzidera eguitativa. Los Bancos tratan de excluir su
responsabilidad por aquellas pérdidas que pueda sufrir el compra-
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dor si el vendedor, aun satisfaciendo religiosamente las condiciones
del acreditivo, deja de cumplir con las condiciones especificas del
contrato de compra-venta. Muchas veces el exportador, apartando-
se de sus obligaciones, tendrd que recurrir a actos fraudulentos si
desea presentar al Banco documentos de naturaleza tal que éste
acepte sus letras y/o le pague.

Hemos visto ya, que el importador tiene a su alcance varios mer
dios para disminuir sus riesgos en este sentido; entre otros, podrd
exigir la entrega de un certificado pericial, expedido por una ins-
tancia indicada por él, conlel cual tendra la seguridad de que las
mercaderfas embarcadas poseen, efectivamente, la calidad y caracte-
risticas contratadas. En el Anexo VI de este trabajo, hemos repro-
ducido algunos formularios de certificados de inspeccién, de anali-
sis, de control, etc., utilizados en el comercio de exportacién ar-
gentino,

Conviene hacer la aclaracion de que la declinacién de responsa-
bilidades por parte de los Bancos no implica que ellos no cuidea
en lo que les concierne los intereses que les son confiados, en la
medida en que les es posible y los conocen.

En general, si la parte que tenfa que ejecutar una obligacién puede
probar que su no ejecucién, o su falta de ejecucién en tiempo opor-
tuno, es debida a causas de fuerza mayor, no estard obligada a pa-
gar daflos y perjuicios. Los articulos 12 y 13 del Reglamento Inter-
nacional enumeran algunos casos que generalmente som considera-
dos de fuerza mayor. Ademds, mencionan una serie de hechos que
més bien se refieren a una ejccucién inexacta o incompleta de la
prestacién y que en general no son casos de fuerza mayor. Mig
bien, deben ser considerados como circunstancias que han podido
ser causa de una prestacién defectuosa por parte del Banco, pero que
no debe serle atribuida con extrema severidad.

El significado para los Bancos de estas disposiciones reside en
la reversién de la carga de la prueba. No les corresponde probar
que determinadas circunstancias y sus consecuencias no les pueden
ser atribuidas, sino que es el ordenante o el beneficiario quien debe-
probar que ciertos hechos son imputables al Banco y que, por lo
tanto, la invocacién de los mismos, no libera a éste de su responsa~

bilidad.
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B. DocumenTos FaisiFicapos®

Puede ocurrir que algunos o todos los documentos que se entre-
gan 2l Banco bajo un acreditivo hayan sido falsificados. Las cues-
tiones que surgen, en tales casos, no pueden ser resueltas aplicando
una regla general, pero deben ser determinadas de acuerdo con las
circunstancias en las cuales se efectia la entrega.

En primer lugar, la letra acompaBante de los documentos puede
levar una firma falsificada o puede haber sido alterada en algin
otro aspecto. En este supuesto, el Banco acreditante tiene derecho,
desde luego, a rehusar el pago, aun si el tenedor de la letra fuera
un adquirente de buena fe; pero si el Banco ha sido engafiado y ha
‘pagado la letra, no podra reclamar a su cliente (ordenante) el reem-
bolso de la misma. Es, ademds, dudoso si podrid o no recuperar de
la persona que ha presentado de buena fe la letra, el importe que le
ha sido abonado. -

Puede presentarse otra situacién, cuando la notificacién, comuni-
cando la apertura del acreditivo, ha sido alterada fraudulentamen-
te y un tenedor inocente de la letra ha sido inducido a adquirirla
en la creencia de que los términos del acreditivo son los originarios.
Se sostiene que en este caso el Banco acreditante tendria también
derecho a rehusar el pago de la letra, pero que su posicién serfa
similar a la del caso de pago contra una firma falsificada, si pago
POT error.

Estas cuestiones se relacionan, en general, con el derecho cambia-
rio, pero surge una situacién que es peculiar a los acreditivos cuan-
do el tenedor de una letra auténtica enirega documentos falsifica-
dos, o materialmente alterados. El Banco tiene, desde luego, la obli-
gacién de examinar los documentos con cuidado, pero no estd obliga-
do a investigar su autenticidad si faltan indicios sospechosos. Por
lo tanto, si ha pagado contra documentos falsificados, pero sin ne-
gligencia alguna de su parte, tendra derecho a ser reembolsado por
-el comprador-ordenante. ‘

El Banco, respectivamente el comprador, no tendri accién —tam-
poco en este caso— contra el tenedor de la letra que en su opor-
tunidad ha recibido el dinero conira tales documentos, pues se esti-

1 En este punto seguimos la expesicién de H, X, Finkelstein; Legal Aspects

of Commercial Letters of Credit,
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ma que el tenedor no garantiza la autenticidad de ninguno de los
documentos agregados a la letra.

La situacién se vuelve méis complicada si el Banco descubre la
falsedad de los documentos antes de la aceptacién o del pago. Si ya
ha dado su aceptacién a la letra no podra rehusar el pago a un
tenedor de buena fe y tendrad derecho a reclamar al comprador su
reembolso. Pero si atin no ha procedido a la aceptacién de la letra,
pareceria que pudiera rehusarla. En efecto, se sostiene que mo se
puede obligar a un Banco a “honrar” un acreditivo si todas las
condiciones no han sido cumplidas, y que el Banco no tiene la obli~
gacién de aceptar o pagar conira documentos de los cuales le cons-
ta que son papeles de poco o ningiin valor. Sostener lo contrario
equivaldria a quitar al Banco la garantia para sus eventuales an-
ticipos, lo que constituye un factor esencial en el proceso de fi-
nanciacién realizado por medio del acreditivo, siendo, ademis, un
-elemento que es tomado en cuenta por los adquirentes de las letras
documentadas. Ademds, no se puede suponer que el comprador ba-
ya autorizado al Banco a pagar contra documentos que sé sabe que

han sido falsificados. _/Q:‘S Y

YOy

VII. CONDICIONES ESPECIALES

Existen dos condiciones que no se refieren a la documentacién ethst, |
pero que se incluyen casi siempre en las condiciones del acrediti
¥ que nos interesan desde el punto de vista del riesgo.

A. FEcHA DE VENCIMIENTO

Es éste un asunto tan simple que raras veces surgen problemas
al respecto, pero siempre serd necesario tenerlo presente por parte
de los que intervienen en la operacién. En el Anexo II, punto IX,
de este trabajo, se reproducen las observaciones de Jean Gurtler
sobre el plazo de validez del acreditivo.

B. IMPORTE DEL ACREDITIVO

A fin de eliminar para los Bancos ciertos riesgos que pueden pre-
sentarse ‘en determinados casos, se ha sugerido un método simple
que consistiria en que los Bancos insertaran en las condiciones de
sus acreditivos los siguientes tres requisitos:
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a) Todas las letras que se giran en virtud de un acreditivo deben
indicar esta circunstancia en el texto de las mismas;

b) Todos los adquirentes de las leiras deben anotar el importe de
las mismas en el reverso de la notificacién de la apertura del
acreditivo;

¢) Al enviar la letra al Banco acreditante, el adquirente debe ma~
nifestar que la anotacién indicada en el punto anterior, ha sido
debidamente efectuada.

De este modo el Banco tendria la seguridad de que:

a) No paga letras que no sean giradas en virtud del acreditivo;

b) Cada adquirente de una letra, en el momento en que la ha com-
prado, sabia exactamente qué parte del acreditivo no habia sido
utilizada afin;

¢) Si por negligencia de un adquirente faltara esta anotacién, ten-
dria un derecho contra este adquirente, por el importe que even-
tualmente estarfa obligado a pagar en exceso. Esta accién tendria:
valor, considerando que e! adquirente de la letra del vendedor es,
generalmente, el Banco local o una institucién responsable.

C. TRANSFERENCIA

Es ésta una tercera condicién que a veces se incluye en el acre-
ditivo,

Hemos reproducido en el Anexo II, punto XI, las opiniones ver-
tidas por Jean Gurtler a este respecto.




cArPfrULo XI1I

PARTICULARIDADES Y MODALIDADES RECIENTES

Sumario: L Intensificacién en el uso del acreditivo: A.

Exportacién; B. Importacién. ~ IIL Modificaciones en

la naturaleza de la documentacién. — IIL Modificaciones

en la forma de utilizacién del acreditive. — IV, Relacién
entre Bancos, — V. Intervencidn oficial.

1. INTENSIFICACION EN EL USO DEL ACREDITIVO

Es indudable que en los afios de guerra y posguerra el uso del
acreditivo se ha incrementado considerablemente. Para la Argentina
éste ha sido el método tipico de financiacién de la exportacién e im-
‘portacidn.

A. EXPORTACION

La apertura de acreditivos documentados a favor de exportado-
res argentinos era ya desde hace varios afios bastante coméin. Cuan-
do Londres todavia ocupaba su lugar preponderante en la financia-
cién del comercio internacional, la mayor parte de la exportacién de
los productos bésicos argentinos era financiada mediante letras en
libras esterlinas, giradas a noventa dias vista, sobre Bancos ingleses.

Es de hacer notar, sin embargo, que dichas exportaciones se com-
ponian en su casi totalidad de productos agricola-ganaderos, y que
estaban concentradas en unas pocas firmas de gran responsabilidad
financiera. Los Bancos argentinos que negociaban las letras docw
mentadas no se preocupaban mayormente de la existencia o no del
acreditivo, el cual por otra parte tenia, por lo general, cardcter de
revocable. Lo fundamental para ellos era la firma del exportador
sobre la letra y el asegurarse la garantia de las mercaderias por
medio de sus documentos representativos. En efecto, en estas con-
diciones el Banco podia considerar que su riesgo era aceptable. En
el caso de que €] Banco londinense sobre quien la letra estaba gi-
rada rehusara su aceptacién, el Banco argentino podia dirigirse
contra la firma exportadora en virtud de la accién regresiva de la
letra, teniendo, ademds, en su peder, la documentacién sobre pro-
ductos que, por su indole, eran de ficil colocacién. Si el Banco

londinense aceptaba, le eran entregados los documentos, recibiendo
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en cambio, el banco argentino, la aceptacién de la letra por parte
de aquél, el cual era siempre una institucién de primer orden.

La financiacién de la exportacién argentina por medio de la pla~
za de Londres se desarrollaba, de esta manera, en forma satisfacto-
ria. Esta situacién se fué modificando al abandonar Inglaterra el
patrén oro y al empezar la plaza de Nueva York a intcresarse en
mayor escala en las financiaciones internacionales. Ya hemos vis-
to que exportaciones destinadas a varias paries del mundo encon-
traban su financiacién en estas dos plazas. Pero aparte de cllas
también existian aperturas de acreditivos efectuadas directamente
por determinados Bancos, para cubrir importaciones destinadas a.
sus propios paises. .

En el transcurso de la altima guerra se produjo una diversilica~
cién muy acentuada de la exportacién argentina. Las necesidades
de los paises beligerantes, y ain de los neutrales, los llevaban a la
adquisicién en la Argentina, de una cantidad de productos y articu-
los que antes no habian sido objelo de esportacién. Surgieron en-
tonces dos razones poderosas por las cuales se empezé a exigir Ja
apertura de acreditivos irrevocables. En primer lugar, los propios
exportadores que se encontraban ¢n una posicidn inmejorable ante
sus compradores extranjeros, exigian como condicién de pago, para.
su propia lranquilidad, Ja apertura de acreditivos de este tipo. Los-
exportadores {uertes de productos basicos empezaron también a pre-
ferir el mismo tipo de acreditivo, para evitur cualquier riesgo re-
lacionado con los peligros de gnerra, embargos, dificultades de ex-
portacién o importacién, complicaciones de cambio, #te. Y por estas
mismas razones se llegd afn ruis lejos, y se pidié la apertura de
acreditivos irrevocables confirmados por un Banco argentino, y con.
la clausula climinatoria del derccho de regreso.

. En segundo lugar los Bancos argentinos, inducidos por los mis-
mos motivos de reduccién de sus riesgos, ya que tenfan que negociar
sus letras de los exponladores, y ademds porque se trataba a me-
nudo de exportadores nuevos de menor potencialidad financiera y
de articulos mucho mdis especificados, condicionaban su interven~
cién en la negociacién, a la existencia de un acreditivo irrevocable y-
2 determinadas formas de reembolso (Véase el punto IV de este
Capitulo) .

Asi, pues, la posicidn fuerte en la cual se encontraba el comercio
de exportacién argentino por un lado, y por otro los grandes ries—
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gos que surgieron a rafz del estado bélico, causaron una acentua-
cién de las medidas de precaucién en la financiacién de las expor-
taciones en todos sus aspectos. Parecerfa con esto que el riesgo de
los importadores extranjeros aumentaba considerablemente, pero,
en realidad, quedo bastante atenuado porque casi siempre las adqui~-
siciones fueron conceniradas y puestas a cargo de comisiones ofi-
ciales de los paises importadores, cuyos miembros se domiciliaban
en la Argentina y podian, en consecuencia, ejercer una serie de me-
didas de control sobre la cantidad y calidad de las exportaciones.

B. ITMPORTACION

En general, puede decirse que la financiacién de las importacio-
nes a la Argentina se efectuaba desde el exterior desde varios afios-
antes de la altiima guerra. Es sabido que esta importacién consis~
tia principalmente en méquinas, productos industriales y articulos.
terminados. La potencialidad financiera de los importadores argen-
tinos era, por lo general, de menor grado que la de los exportado-
res; ademas, la indole de las mercaderias importadas se prestaba
mucho menos para garantia bancaria que los productos basicos de
los exportadores. A estas dos razones, a las cuales hay que agregar
¢l hecho de que los propios Bancos argentinos no eran lo suficien-
temente poderosos, debe atribuirse el que la financiacién del comer--
cio de importacién argentino fuera efectuada desde el exterior. Por
excepcion se abrfan acreditivos para ciertas importaciones, y en
estos casos el Banco acreditante era siempre un Banco radicado en
el extranjero (por ejemplo Londres, o algin Banco del mismo pafs
de origen de la exportacién).

El grueso de la importacién a la Argentina se financiaba me-
diante créditos directos de los exportadores a sus clientes argentinos,
o bien mediante anticipos o descuentos por parte de los Barcos dek
exterior, de letras documentadas giradas por los exportadores contra
los importadores argentinos. A esta circunstancia puede atribuirse:
en muchos casos el establecimiento de sucursales de Bancos extran-
jeros en la Argentina, ya que de esta manera podian disponer de un
servicio de informacién y asesoramiento sobre la posicién de los:
compradores argentinos y la situacién general del pais. Esto les
permitia dedicarse en forma mds intensa a la financiacién de las
exportaciones a la Argentina. (Es evidente, por otra parte, que
el deseo de participar en la financiacién de las exportaciones argen~
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tinas fué también un factor en la decisién de los Bancos extranje-
ros de establecer sucursales en la Reptblica Argentina).

Los cambios que se han producido paulatinamente en la vida
econémica del mundo, y que se han acentuado sobremanera duran-
te los afios de la dltima guerra, han originado también en este cam-
po modificaciones profundas. Los mismos factores que hemos se-
fialado en €l punto anterior, y que habian producido nuevas nece-
sidades apremiantes en el exterior, causaron igualmente en la Ar-
gentina fendmenos similares.

La situacién bélica produjo una reduccién enorme en las expor-
taciones del exterior, al mismo tiempo que la creciente industria
nacional precisaba de determinados productos. Ya que el afan por
exportar en los paises extranjeros era reducido y el deseo de impor-
tar muy grande, los importadores vinieron a encontrarse en tal sen-
tido en una posicién débil. Para inducir a sus proveedores exiran-
jeros a venderles, era menester abrir acreditivos irrevocables a su
favor, Los Bancos argentinos que antes no habfan querido ni podi-
do efectuar esas financiaciones, se encontraban ahora en una situa-
cién diferente, por dos motivos. Ll primero era que, a pesar de
que los articulos a importarse eran generalmente mercancias dé
especializacién, su misma escasez los transformaba en una garantia
interesante para el Banco. El scgundo, que la posicién internacional
financiera de la Argentina habia cambiado fundamentalmente. De
pais deudor se habia transformado en pais acreedor, con grandes dis-
penibilidades de toda clase de monedas en los distintos paises. Los
Bancos disponian, por lo tanto, de los medios que antes les falta.
ban para la financiacién de la importacién a la Argentina. Gcurrid
entonces una desaparicidén casi total de la forma anterior de finan-
ciar las importaciones argentinas (pues los Baneos que se habian
ocupado habitualmente de estas operaciones pertenecian a paises
empobrecidos, salvo Estados Unidos), y un incremento de esta fi-
nanciacién por parte de los Bancos argentinos. Es de notar que los
Bancos argentinos que abren los acreditivos irrevocables. pueden
hacerlo designando un Banco extranjero como Banco acreditante, o
bien figurando ellos mismos en esa calidad, abriendo el acreditivo
en pesos argentinos. El hecho de que detexminados exportadores
acepten esta dltima forma de apertura del acreditivo es tna nue-
va prueba de la creciente potencialidad financiera del pais. (Esta
modalidad, segiin veremos mis adelante, se sigue también con fre-
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cuencia para la financiacién de las importaciones de ciertos paises
limitrofes) .

1L MODIFICACIONES EN LA NATURALEZA DE LA DOCUMENTACION

Como hemos visto, era comfin exigir en las condiciones de un acre-
ditivo la entrega por parte del exportador de un juego completo de
conocimientos, de una péliza o certificado de seguro y de una factura.
Por motivos que tenian su origen en disposiciones oficiales del pais
de destino, era también a veces necesaria la presentacién de la factura
consular. Por su parte el importador, o su Banco, podian exigir como
medida de seguridad determinados certificados periciales u otros, re-
ferentes a la calidad o cantidad de las mercancias.

Son éstos los documentos que podriamos llamar clésicos. A veces
el acreditivo estipulaba la enirega de otra clase de documentos y, por
las situaciones anormales creadas por la guerra y posguerra, se acen-
tué la exigencia de entrega de tales documentos, en sustitucidn de
los lamados clasicos.

Por ejemplo, si el importador tenia gran necesidad de determinado
producto, podia autorizar los pagos contra presentacién de certifica-
dos de fabricacién del exportador; si faltaban bodegas para el em-
barque, podia autorizar el pago contra entrega de conocimientos fe-
rroviarios o recibos de depésito en barraca, o bien contra entrega de
dock receipt (recibo en el muelle). Hasta se llegé a autorizar el pago
contra simples facturas comerciales, Es evidente que esta modalidad
aumenta enormemente los riesgos que corre €l importador o el Banco
que financia la operacién. En general, se puede decir que tnicamen~
te necesidades apremiantes, producidas en situaciones completamente
anormales, son las que justifican su aplicacién.

Ademas, es evidente gue ciertas modalidades sblo son aceptadas por
los Bancos cuando se trata de firmas muy buenas y el conjunto de cir-
cunstancias del caso induce a pensar que el riesgo es aceptable. Con
esta clase de documentos habra siempre que tener en cuenta la posi-
bilidad de que la salida de la mercaderfa del pais exportador, o su en-
tradd en el pais importador, queden repentinamente prohibidas. En
tal caso, el exportador habria recibido ya el precio de venta y todo
el riesgo vendria a quedar a cargo del importador y del Banco finan-
ciador respectivo.

Con respecto de las polizas o certificados de seguro maritimo hay
que tener en cuenta que sus condiciones sufrieron una serie de mo-
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dificaciones en concordancia con los nuevos riesgos que iban surgien-
do para el transporte, conforme u la situacion producida durante la
Gltima guerra. Ignalmente, en las cléusulas de los conocimientos se
introdujeron modificaciones relacionadas con esos nuevos riesgos, las
cuules a veces tenian su origen en medidas de gobicrno de los pafses
a qne pertenecian los barcos. Asi, por ejemplo, podian existir sobreta-
sas de fletes cuando se producia amenaza de un peligro mayor; se
permitia la descarga de lus mercancias en pucrtos que no eran los de
destino, y se admitia también, eventualmente, desvios de la ruia habi-
tual, cte.

fin general, podemos decir que las circunstancias anormales deter-
minaron ciertas modificaciones en la documentacién cuando los he-
chos ssi lo exigian, pero, al mismo tiempo, comprobamos que, atn asi,
el acreditivo documentado ha demosirado su flexibilidad extraordina-
ria para poder adaptarse a las circunstancias cambiantes.

Terminadas las operaciones bélicas del altimo couflicto mundial y
habiéndose normalizado un tanto la situacién econémica de los paises,
no era ya tan necesario recurrir a los procedimientos excepcionales
indicados mds arriba, y se tornaba posible volver a ¢xigir solamente

la documentacién clésica.

I, MODIfICACIONES EN LA FORMA DE UTILIZACION DEL ACREDITIVO

in el curso de nuestra exposicién hemos visto que el acreditivo pue-
de ser utilizado por el beneficiario en diversas formas.

Ya puede haber sido abierto en la moneda del pais exportador, o ya
en alguna otra, que puede ser la del pais importador o la de un ter-

cer pais. En el segundo caso, el exportador podra hacer uso del acre-
ditivo en la misma moneda en que éste ha sido abierto, dando las ins~
trucciones pertinentes al Banco pagador, o bien podrd hacer la con-
version a la moneda de su pais, al cambio que rige para el tipo de
pago que el Banco debe efectuar, €l cual puede ser transferencia tele-
grafica, transferencia via aérea, letra a la vista, letra a treinta dias
vista, letra a noventa dias visla, ete.

Cuando se trataba de un acreditivo de caja, el beneficiario entrega-
ba al Banco pagador o acreditante un recibo o letra a la vista, y
cuando era un acreditivo de aceptacién utilizable mediante giro de le-
tras a dias vista, el beneficiario presentaba las letras al Bauco nego-
ciador o al propio Banco acreditante. Lste procedimiento sc segufa
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eualquiera fuera la moneda en que hubiera sido abierto el acreditivo.
" Ahora bien, cuando se trataba de acreditivos en moneda extranjera,
lo comiin era que la utilizacién se efectuara mediante giro de letras.
Ya hemos visto la importancia que tenia a este respecto la moneda
en que se giraba la letra para su mayor negociabilidad, la cual estaba
relacionada con la amplitud del mercado de descuentos del pais don=
de estuviera radicado el Banco contra el cual se giraba la letra, y que
era quien la aceptaba en su oportunidad, Hemos visto también que los
adquirentes de la letra mantenian el derecho de regreso hacia el gi-
rador de la misma, beneficiario del acreditivo, para el caso de que el
Banco acreditante no aceptara o no pagara, salvo cuando el acreditivo
tenia la clausula sin regreso (without recourse).

Una modificacién importante que se produjo en esta materia en
los ultimos afios fué el uso de la transferencia telegrifica en la uti-
lizacién y liquidacién del acreditivo. Queremos decir que el benefi-
ciario, al entregar los documentos, tenia el derecho de recibir una
transferencia telegrafica sobre el pais correspondiente a la moneda
en que estaba abierto el acreditivo, quedando esto a su voluntad desde
que seguia facultado para recibir el pago en esta moneda, o bien
si se trataba de una moneda cotizada en el mercado de cambios, para
hacer la conversién de la misma en su moneda nacional.

EI motivo principal de este procedimiento debe buscarse en las res-
tricciones del régimen cambiario de casi todos los paises, que impli-
caban bloqueos de fondos, dificultades en las transferencias, tipos de
cambio oficiales y de diferentes clases, etc. Las modificaciones re-
pentinas que podian presentarse en los regimenes respectivos indu-
jeron a los exportadores a desear una liquidacién répida y definitiva
de sus exportaciones. Si bien es cierto que los exportadores podian
reducir y/o eliminar estos riesgos exigiendo la apertura de acrediti-
vos de tipo irrevocable y confirmado, con supresion del derecho de re-
greso, ello no podia ser logrado sin transferir a los Bancos negocia-
dores de las letras documentadas los riesgos correspondientes. Por lo
tanto se abandoné el sistema de giro de letras, lo que implicaba, al
mismo tiempo, la eliminacién del derecho de regreso hacia el girader
de la letra y ponia a los Bancos negociadores a salvo de los riesgos
inherentes.

IV. RELACION ENTRE BANCOS

Las modificaciones expuestas en el punto anterior tienen, desde lue-
go, igual importancia para la relacién de los Bancos entre si. En efec-
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to, entre cllos debe efectuarse en filtima instancia ¢l reembolso de
los pagos que tienen su origen en las operaciones de compra-venta.

Tratdndose casi siempre de arreglos de cucntas en diferentes mone-
das, es esencial para ellos (o para el Banco Central del pais, si éste
tiene el monopolio del comercio de cambios) evitur cualquier ries-
go de fluctuacién en las divisas. Y ésta es otra razén més para la
adopcién del sistema de las transferencias ielegréficas.

Cabe agregar que, cuando exisien convenios de compensacién con
otros paises, surgen para los Bancos nuevos problemas con respecto al
ca evi-

reembolso, Jos cuales deben estudiarse cnidadosamente si se des
tar los riesgos al respecto.

Debido al gran incremento que han tenido Gltimamente los tratados
de compensacién y clearing, es interesante observar cdmo los Bancos,
que reciben instrucciones de sas corresponsales del exicrior para abrir
acreditivos en calidad de Banco acreditante o confirmante, o bien que
negocian letras o giros telegraficos documentados en base de acredit-
vos, se encueniran anie la necesidad de considerar, no sélo la solven-
cia del Banco ordenante y la situacién econdmica y politica del pais
donde éste esté radicado, sino que deben, ademas, seguir en cuanto
sea posible ¢l desenvolvimiento de las respectivas cuentas del clearing,
pura evitar que el reembolso eventual de los pagos cfectuados se en-
cuentre eutorpecido por una paralizacién en el funcionamiento del
clearing, al inclinarse el saldo de la balanza de pagos decididamente
a favor de uno u otro de los paises contratantes.

V. INTERVENCION OFICIAL

Todo lo tratado en los pardgrafos anteriores expone solamente al-
gunos de los aspectos de un problema mas amplio, que es el de la in-
tervencién creciente de los gobiernos en los negocios particulares, in-
tervencion causada, desde luego, en la mayoria de los casos, por las
circunstancias anormales producidas en los afios de gueira.

Con respecto al acreditivo documentado han surgido también mu-
chos problemas que requieren una consideracién adecuada. Con la
apertura del acreditivo estd relacionada abora (y tanto para el expor-
tador e importador como para los Bancos que intervienen en la trans-
acciéw en alguna forma), la obtencién de los permisos de exportacién
e importacion y todo el régimen de conirol de los cambios de los
paises respectivos. Eslo significa que los riesgos inherentes a la aper~
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tura de un acreditivo documentado, que antes tenfan un caricter casi
enteramente comercial privado, ahora se han aumentado enormements,
pues dependen, ademds, de las diferentes medidas que al respecto
van adoptando los Estados. Puede llegarse a afirmar que la interven-
cién de organismos oficiales, las dificultades de obtencién de divisas,
la desaparicién de la posibilidad de reducir clertos riesgos en los
mercados a término (particularmente el de cambios), representan fac-
tores que a menudo pesan mas que las consideraciones comerciales
propiamente dichas.

Sin embargo, debemos repetir que, aun asi, el acreditivo documen-
tado sigue desempefiando su papel importante y hasta indispensable,
vy que se adapta con gran ductilidad a las nnevas exigencias.




capiTULO XIII
CONCLUSIONES

Sumamo: I VFunciones fimancieras del acreditivo docur

mentado: A, Apertura de log acreditivos en pesos min.;

B. Mercado de aceptaciones. — II. Funciones de seguri-

dad del acreditivo documentade: A, Forma de cerrar los

coniratos de compraventa; B. Forma de abrir los acre-
ditivos; C, Formularios standard.

En el curso de nuestra exposicién hemos visto que el acreditivo do-
cumentado cumple dos funciones principales:

1) Ofrece un método de financiacién més econémico y més expeditivo,
tanto para el vendedor como para el comprador.

2) Proporciona elementos de seguridad reciproca al vendedor, com-
prador y Bancos intervinientes, y aminora el conjunto de riesgos

que puedan correr.

I. FUNCIONES FINANCIERAS DEL ACREDITIVO DOCUMENTADO

) 1 A. APERTURA DE L0S ACREDITIVOS EN PEsos M/N.

Por razones que hemos explicado con anterioridad, ba sido cos-
tumbre abrir los acreditivos de importacién para la Argentina en
la moneda del pals exportador, o bien en la de un tercer pais. Los
acreditivos que cubrian las exportaciones argentinas fueron abiertos,
generalmente, en monedas de gran mercado internacional, como la
libra esterlina y el délar norteamericano. Los afios de la guerra mo-
dificaron en algo este sistema y fué dable observar, aunque en
muy pequefa escala, una clerta introduccién de acreditivos abiertos
en pesos m/n., tanto para financiar las importaciones como las ex-
portaciones.

La creciente potencialidad financiera argentina y las restriccio-
nes del mercado de cambios de un gran niimero de paises, debidas a
su escasez de divisas, no fueron ajenas a este incipiente desarrollo.
Creemos, sin embargo, que este ramo de actividad bancaria serfa
susceptible de un estimulo mucho mayor, y que su desenvolvimiento



166 __ _J1o0sf BARUCH

podria alcanzar un nivel desconocido hasta ahora, siempre y cuan-
do se dicran determinadas circunstancias.

En efecto, para elevar ¢l peso argentino a la categoria de mone-
da inlernacional seria necesario, comsiderado en abstracto, conferir-
le calidad de monedu libremente negociable. Sin embargo, la inter-
dependencia de los regimenes monetarios y cambiarios de los dis-
tintos paises, muchos de los cuales se caracterizan por un contralor
sumamente severo, no permite que la Argentina siga actualmente
una politica independiente a este respecto, y asi es imposible alcan-
zar cste desiderdtum mientras las operaciones dc cambio tengan que
clecluarse en un mereado de divisas esencialmente controlado y re-
gulado.

A pesar de todo, creemos que seria posible encontrar expedientes
y modalidades que pudiescen abrir con el andar del tiempo el camino
para una mayor participacién de la divisa argentina en la {inan-
ciacion del comercio internacional. Esta intervencién del peso ar-
gentino s, desde luego, factible en los acreditivos destinados a cu-
brir importaciones y exportaciones del pais. Una politica bancaria
adccuada y una propaganda discreta podrian también ser dirigidas
a ese [in.

En segundo lugar, considerando la preponderante posicién eco-
némica que la Argentina ocupa en la Amcrica del Sur, estimamos
que podria, igualmente, desempefiar un papel intcresante en la fi-
nanciacion de las importaciones y exportaciones de un gran nime-
ro de paises, especialmenic de los limirrofes. En otras palabras,
creemos que con el liempo, Buenos Aires pucde llegar a ser para
varios palses un mercado financiero comparable a lo que fué el
de Londres durante tanto tiempo para muchas naciones del conti-
nente curopeo y aun de otros continentes.

Seria tal vez posible dar, posteriormente, a esta claze de operacio-
nes bancarias una exlension mayor. Esto dependerd del desenvolvi-
miento politico, econémico y financiero del mundo entero, pere co-
mo primer paso parcce que Buenos Aires podria ya, en un futurn
relativamente cercano, desempefiar una funcién importante en las fi-
nanciaciones del comercio internacional de gran parte del conti-
nente sudamericano, Es claro que nos referimos aqui Gnicamente a
las llamadas financiaciones de liquidacién automaitica a corto pla-
zo0, pues las financiaciones a largo plazo invelucran una seric de
problemas que, aunque de gran interés, no conciernen a estc tra-
bajo.
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Puede parecer paradéjico hablar de una mayor intervencién del
peso argentino en la financiacién del comercio internacional, en los
momentos actuales en que el mercado de cambios del pais, por la
relativa escasez de divisas fuertes, se encuentra sometido a severas
restricciones. Sin embargo, esta situacién es susceptible de modifica~
ciones y la ejecucién eventual del Plan Marshall, por ejemplo, pue-
de ocasionar un cambio fundamental en la tenencia de divisas del
pais, proporcionando, con la posibilidad de una disminucién o de
una eliminacién parcial de las restricciones vigentes en el mercado
de cambios, la oportunidad propicia de imponer una mayor inter-
nacionalizacién de la divisa argentina.

En el pasado, cuando se trataba de acreditivos de importacién,
los Bancos argentinos figuraban muy a menudo como Bancos or-
denantes, pues tenian que designar como Banco acreditante a sus
corresponsales del exterior. En los acreditivos de exportacién los
Bancos argentinos solian desempefiar las funciones de Banco noti-
ficador y/o negociador, pues, aqui también, era el Banco acredi-
tante del exterior quien daba sus instrucciones al Banco argentino.

Es evidente que si se llegara a dar categoria de divisa interna.
cional al peso argentino y si, en consecuencia, muchos acreditivos
tanto de importacién como de exportacién se extendieran en esa mo-
neda, los Bancos argentinos vendrin a ocupar de més en mas el
lugar de Banco acreditante, lo cual, desde el punto de vista del pres-
tigio y la ganancia, resulta mucho més interesante,

B. MERCADO DE ACEPTACIONES

Aparte de una serie de medidas, que, como dijimos, convendria
tomar para alcanzar la finalidad mencionada en el punto anterior,
y que se refieren particularmente a la organizacién del mercado de
cambios, existe otra que podria coadyuvar para dar mayor ampli-
tud y fuerza al mercado financiero de Buenos Aires. Nos referimos
a la creacion de un mercado de aceptaciones bancarias.

En nuestras exposiciones anteriores, hemos sefialado que la forma
tradicional y més usada de la financiacién del comercio internacio-
nal mediante acreditivos era la que se caracterizaba por el giro de
letras sobre Bancos, generalmente a noventa dias vista. Los Bancos
ingleses eran extraordinariamente versados en esta clase de opera-
ciones, y, con posterioridad, los Bancos norteamericanos, ayudados
por disposiciones particulares de la ley de la Reserva Federal em-
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pezaron a practicar igualmenie con preferencia esta variedad de
acreditivos documentados, Lo esencial del mecanismo consistia ea
que la letra girada por el exportador fuera aceptada por un Banco
de primer orden. Este hecho conferfa a la letra una negociabilidad
extraordinaria, lo que se manifestaba en una tasa de descuento muy
baja, Las disposiciones de la ley de la Reserva Federal sobre re-
descontabilidad de esta clase de aceptaciones bancarias, les daba
al mismo tiempo caracter de inversiones de liquidez de primer or-
den, ya que en cualquier momento ellas podian ser redescontadas
en el mercado abierto o en los Bancos de la Reserva Federal.

Hasta ahora no se acostumbra en la Argentina que los Bancos
provean de su aceptacién las letras giradas por terceros contea
ellos, El mercado monetario ha sido durante mucho tiempo de al-
cance muy reducido, y los mismos papeles a corto plazo del go-
bierno, como ser las letras y bonos del Tesoro Nacional son, en sus
formas actuales, de fecha relativamente reciente. Sin embargo, exis-
te un gran niimero de factores que justificaria una mayor amplia-
cién de este mercado.

Después de la primera guerra mundial, los Estados Unidos, que
se habian convertido de pais deudor en pais acreedor, se encontra-
ban en una coyuntura idéntica, y los estudios realizados en esa
oportunidad por el American Acceptance Council (Consejo Ameri-
cano de Acepiaciones) forman un valioso antecedente en la mate-
ria. En sintesis, lo que propugnamos es la introduccién en la
practica bancavia argentina de la concesién de créditos mediante
aceptaciones bancarias. Estas aceptaciones deberdn ser declaradas
redescontables por el Banco Central, dandoseles asi cardcter de gran
liquidez, 1o que amplificaria considerablemente el mercado mone-
tario a corto plazo, y facultaria al tomador del crédito ardescontar
su aceptacién bancaria en condiciones sumamente ventajosas.

Conviene hacer, a este respecto, una aclaracién. De acuerde con
la reorganizacién bancaria argentina del afio 1946, el Banco Central
toma en redescuento de los Bancos particulares sus carteras de prés-
tamos e inversiones, fijando a tal efecto para cada Banco, un limite
que estd en funcién de varios factores, como ser: el volumen de la
cartera anterior, el monto del patrimonio propio, los depésitos apor-
tados al Banco Central, ete., y que puede ser modificado de acuerdo
con el desenvolvimiento de cada Banco. Ahora bien, esta clase de
redescuento difiere fundamentalmente del establecido por la anterior
carta orgdnica del Banco Central, que consideraba por motivos de
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cardcter estacional o de emergencia Gnicamente el redescuento de
Jocumentos que tenfan que ajustarse a determinados requisitos de
origen y plazo. En cambio, bajo el nuevo régimen, los Bancos se
rehacen de las sumas prestadas a terceros (se excluyen los présta-
mos financiados con fondos provenientes del patrimonio propio de

los Bancos), llevando al Banco Central las obligaciones negociadas.

Eun consecuencia, la declaracién de redescontabilidad por parte del
Banco Central de las aceptaciones bancarias no tendria hajo el nus-
vo régimen el significado clasico, sino que deberia ser adaptada
a la nueva situacién. Creemos que esto seria perfectamente
posible estableciendo que todas las aceptaciones bancarias,
por ser tales, pueden ser llevadas al Banco Central para ser re-
descontadas, independientemente de los limites normales de redes-
cuento, en su sentido nuevo, de que gozan los distintos Bancos en
esta Institucién.

Los acreditivos en general se prestan exiraordinariamente para
ser utilizados y liguidados mediante giro de letras que luego serdn
aceptadas por los Bancos (son los llamados acreditivos de acepta-
cién), por cuya razdén creemos que la introduceién de esta modali-
dad seria un elemento coadyuvante para alcanzar las finalidades ex-
puestas en el punto A,

II. FUNCIONES DE SEGURIDAD DEL ACREDITIVO DOCUMENTADO

Las funciones de seguridad reciproca desempefiadas por el acrediti-
vo documentado se refieren (cuando se trata de un acreditivo irrevo-

cable) :

a) con respecto al vendedor: a garantizarle de que serd pagado sin
demora;

b) con respecto al comprador: a cierta proteccién contra el mal cum-
plimiento o incumplimiento por parte del vendedor.

Estas funciones son, desde luego, extensivas a los Bancos que pue-
den tener intervenciéon en la operacién.

Conviene examinar mds detenidamente las condiciones en las cuales
estas funciones pueden ser desempefiadas con mayor eficacia.

A. Torma pE CERRaR 10s CoONTRATOs DE COMPRA - VENTA

Tratandose de operaciones internacionales es conveniente incluir
en los coniratos de compra-vemta una clausula que establezca la




170 Josk BARUCH

zplicacién de determinadas Reglas Internacionales, a efectos de una
detinicién exacta de los términos y una fijacion de las obligaciones

y derechos de las partes contratantes, como asimismo para cslable-

cer con precisién ¢l momento en que terminan los riesgos para el
vendedor y comicuzan pura el comprador.

Para los acreditivos documentados ¢s de importancia que el con-
trato basico que da origen a su creacidn no deje lugar a dudas sobre
las obligaciones reciprocas de las partes. Kl hecho de que el con-
trato de compra-venta sca juridicamente independiente del manda-

to de apertura del acreditivo y del miswmo acreditivo no impide una
exacta concordaucia cntre los términos generales de este conlraly
y Jas condicioncs del acreditivo. Esto contribuird al normal des-
arrollo de la operacion y evitard muchas dificultades de todo gé-
nero. Es el comprador, especialmente, quien tendrda que cuidar que
lus condiciones del acreditivo reproduzcan {ielmente los términos
cel contrato bdsico, pues asi reduce considerablemente el riesgo que
pudicra correr si su vendedor tuviera interés en eludir su cumpli-
micuto.
B. Forma bE ABRIR LOS ACREDELIVOS

Fs importante que ¢l comprador comprenda bien que la funcién
del acreditivo no radica en ofrecerle proteccién contra cualquier fal-
ta de cumplimiento por parte del vendedor. El propésito de las con-
diciones contenidas en un acreditivo cousiste en dar al comprador 7
al Buanco la segucidad de que las mercancias han sido embarcadas
y que son, en términos generales, las que el comprador ha adquirido.
Ll acreditivo es vsenciahwente un instrumento de financiacion. La
tentativa de usarlo como medio de asegurar el cumplimiento de to-
das sus obligaciones por parte del vendedor significaria desvirtuar
la naturaleza de esta institucién y sobrecargarla con funciones que
ro corresponden a su esencia, El resultado inevitable serfa no séle
que Jas funciones de control minucioso y detallista fueran llenadas
en una forma inadecuada, sino que también su funcién fundamental
de financiar el comercio fuera llevada a cabo de manera incficaz.

En efecto, ya hemos visto que la tentativa para colocar en los
Bancos la responsabilidad de centrolar la ejecucién exacta de los
términos del contrato de compra-venta, incorporando al acreditivo

una descripeién minuciosa de las mercancias y otros pormenores

cguimos aqui & 1L N. Finkelstein: Legal Aspects of Commercial Letters of

Credir.
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relacionados con este contrato, resultarfa con el tiempo mas perju-
dicial que beneficiosa para el comercio exterior,

Por lo tanto, no es conveniente usar un niimero demasiado grande
de condiciones en el acreditivo aunque ellas estén formuladas en
lenguaje no técnico. De seguir tal criterio, a medida que se hicieran
mas numerosas y complejas las condiciones, aumentaria para el
vendedor la dificultad de colocar sus letras, y la probabilidad de
que el Banco acreditante rechazara los documentos por razones ca~
rentes de mayor fundamento. Este rechazo del Banco puede resultar
molesto no sélo para el vendedor, sino igualmente para el compra-
dor, por cuanto este altimo puede tener urgente necesidad de reci-
bir las mercancias y estar entonces dispuesto a aceptar los docu-
mentos en la forma y condiciones en que le sean presentados. Es,
pues, del interés de todas las partes el que Jos acreditivos sean cla-
ros, concisos y definidos,

Los acreditivos suelen utilizarse en transacciones comerciales in-
ternacionales, en las que intervienen personas cuyas leyes, lenguas
y costumbres son, a menudo, muy diferentes de las que existen en
el pais de origen del acreditivo. La seguridad del Banco acreditante,
la del comprador por cuya cuenta el acreditivo ha sido abierto, y
la del vendedor, que muchas veces hace grandes gastos y entra en
mayores riesgos basindose en la promesa contenida en el acreditivo,
exigen que sus términos sean exactos y puedan ser estrictamente
cumplidos.

Uniformidad de lenguaje y sencillez en los términos pueden ha-
cer mucho para disminuir el hiato que existe entre las condiciones
del contrato de compra-venta, en lo que se refiere a su cumplimiento
legal, y el cumplimiento de las condiciones bancarias de un acredi-
tivo. La préctica de la mayoria de los Bancos consiste en exigir la
total concordancia, palabra por palabra, en el contenido de todos
los documentos esenciales, con respecto a los términos del acreditivo,
Es indudable que esta concordancia, que suele ser exigida con una
precisién que podriamos llamar matemética, es conveniente y desea-
ble. Pero es de tener presente que estas conveniencias del punto de
vista financiero y bancario dejan subsistentes determinados riesgos
relacionados con la ejecucién del contrato de compra-venta, si en los
términos claros y precisos del acreditivo no estan incluidos los: de-
talles y especificaciones del contrato que le ha dado origen,

De existir una serie de condiciones demasiado complejas y/o
minuciosas, es muy probable que aumenten las posibles divergen-
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cias en el ajuste final. y, cualquiera fuera la decision definitiva,
ésta resultara siempre poco satisfactoria para las partes intervinien-
tes. Ademds, el comprador no se encuentra protegido por la des.
cripeién minuciosa de las mercancias en el conocimiento, puesio
que el transportador no procede a una verificacién tan detallada,
como podria deducirse de las enunciaciones contenidas en dicho
documento,

En general es conveniente evitar la formulacién de condiciones
en el lenguaje técnico de un comercio determinado. El Banco no
estaria obligado a pagar en el caso de existir alguna variacién,
por pequena que ella fuere, en el lenguaje, pero atin asi, el uso
de tales términos técnicos tiende a poner al Banco en una posicién
molesta. En efecto, si un Banco no paga liberalmente las letras
giradas bajo sus acreditivos, los vendedores, al tener dificultades
en sus negociaciones, estaran menos dispuestos a aceptar acredi-
tivos abiertos por ese Banco, con el resultado de que los nego-
cios de este altimo tenderdn a decrecer.

Por lo tanto, muchas veces el Banco pagara la letra, a pesar de
que obrando asi deba asumir la responsabilidad por la conformi-
dad de los documentos. Puede ocurrir también que en tales ca-
sos el Banco prefiera pagar la letra siempre que el vendedor, be-
neficiario del acreditivo, le provea de una carta garantia, en la
cual se responsabilice por cualquier pérdida que pueda ocurrir-
le, por el hecho de haber aceptado documentos que no estaban,
segiin la interpretacién dada por tal Banco pagador o negociador,
en un todo de acuerdo con las condiciones del acreditivo.

De lo que antecede resulia que es muy conveniente evitar con-
diciones formuladas en términos especializados, y cuando esto fuera
imposible, el vendedor debe tener cuidado de usar en sus docu-
mentos un lenguaje idéntico al del acreditivo. Un procedimiento
aconsejable seria el de la insercién de la descripcién téenica de-
tallada en la factura del vendedor, firmada por éste, mientras el
conocimiento contendria solamente una descripcién general. Una
deseripeién intencionalmente falsa por parte del vendedor, puede
llegar a tener consecuencias de cardcter criminal.

Por otra parte no debe irse demasiado lejos en la omision de
ciertas condiciones. Algunas son esenciales para la debida protec-
cién del comprader y deben necesariamente figurar en el acredi-
tivo. La tarea dcl Banco consiste entonces en una interpretacién
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justa y razonable, sin insistir demasiado sobre los aspectos pura-
mente formales, Por ejemplo, si un Banco dejara de pagar por-
que el permiso de exportacidn no estuviera redactado en el mis-
mo idioma que el acreditivo, o porque en la factura las mercan-
cias estuvieran escritas en dos lineas y en el acreditivo en una,
no sélo no cumpiiria con sus obligaciones legales y desconoceria
las necesidades del comercio en general, sino que dejarfa de ac-
tuar en su propio interés,

Insistimos en que el uso descuidado del lenguaje y la falta de
precision de los términos deben ser evitades. La regla fundamen.
tal es, siempre, que cuanto mds claro, conciso y definido sea un
instrumento de esta clase, tanto més libre y facilmente podran ser
negociadas las letras correspondientes, y tanto menor serd la tasa
del descuento, y en resumen, el acreditivo lenard mejor sus fun-
ciones.

Mientras en cada caso particular el comprador es quien de-
termina la o las condiciones que deberan ser incluidas en el
acreditivo, en fltima instancia es siempre el Banco quien con-
trola la situacién. En efecto, €l Banco es quien abre el acreditive
y puede rehusar 1o insercién de cierto tipo de condiciones. De esta
manera el Banco puede llegar a provocar, gradualmente, la elimi-
nacién de condiciones objetables.

Ya hemos hablado de los reglamentos nacionales y del Regla-
mento Internacional, referentes a los acreditivos documentados.
La inclusién en cl contrato de compra-venta de una clausula que
establezca la vigencia de un determinado Reglamento para la in-
terpretacién y aplicacién de las cuestiones que puedan suscitarse
relacionadas con el acreditivo, asi como también la insercién de
una clausula idéntica en el contrato de apertura del acreditivo, eli-
minaria una serie de dudas que pueden presentarse, y facilitarfa
considerablemente todo su proceso de desarrollo.

Serfa, pues, altamente deseable que se generalizara en los con-
tratos respectivos el uso de una clausula que estableciera la validez

de un determinado Reglamento.
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C. FORMULARIOS STANPARD

Aparte de la aplicacién de los Reglamentos como medio de evi-
tar dudas y resolver las dificultades que puedan presentarse en
el curso de una operacién de acreditivo, existe otro método que
puede dar sus fruios para alcanzar el mismo fin. Nos referimos
a la aplicacién de formularios standard. Este sistema tiene una
gran aplicacion en los Estados Unidos.

El Comité de Abogados de Bancos de la Capital Federal pre.
senté, en 1942, un proyecto de convencién, que luego fué aprobado
por la Asociacién de Bancos de Ja Republica Argentina con el
fin de fijar reglas, usos y costumbres en los Bancos del pais, para
la apertura de créditos documentados. La Primera Conferencia de
Abogados de la Ciudad de Buenos Aires, convocada en 1946, potr
el Colegio de Abogados de Buenos Aires, elaboréd un proyecto de
ley sobre la materia,

Opinamos que esos esfuerzos han sido loables pero no suficien-
tes, y que convendria que los Bancos tomardn la iniclativa para
la confeccién de formularios standard, teniendo en cuenta los dis-
tintos aspectos y las variadas modalidades de la operacién del acre-
ditive documentado. Los modelos usados en los Estados Unidos
podrian servir de antecedente y guia.

Pensamos que esta tarea seria cumplidamente desempefiada por
ellos, dado que por su caricter de instituciones piblicas, advierten
las tendencias generales de las actividades econdémicas y sus gran-
des problemas, y por el gran niimero de acreditivos en que de cos-
tumbre intervienen se encuentran minuciosamente familiarizados con
sus problemas particulares. Corresponde, pues, a las grandes ins-
tituciones bancarias el tomar a su cargo, sobre todo en sus as-
pectos practico-juridicos, esta tarea de sistematizacién, que, al
hacer mis facil y eficaz el uso del acreditivo, contribuiri a su de-
bido incremento y progreso entre nosotros.
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ANEXO PRIMERO

COTEJO DE LAS REGLAS Y USOS UNIFORMES RELATI-

VOS A LOS ACREDITIVOS DOCUMENTADOS DE LA CA-

MARA DE COMERCIO INTERNACIONAL Y DE LAS QUE

FUERON ACONSEJADAS EN LA RESOLUCION DE LA

PRIMERA CONFERENCIA DE ABOGADOS DE LA CIUDAD
DE BUENOS AIRES.

Las reglas de la Cdmara de Comercio Internacional, que llamaremos R. I, y las
propuestas por la Conferencia de Abogados de la Ciudad de Buenos Aires, que
Yamaremos R. A., son transcriptas a continuacién en dos columnas, de manera
que los puntos de coincidencia o discrepancia puedan ser distinguidos fdcilmente.
Se parte del R. I. y se altera el orden de las disposiciones del R. A. a fin
de que las reglas correlativas puedan ser confrontadas sin dificnltad. Ha sido

necesario repetir algunos paragrafos o frases por encontrarse en ellos disposiciones
e naturaleza diferente. Las ob:

a)

que ideramos de interés se formulan
a conti de cada disposicié
R L R. A.
DISPOSICIONES GENERALES CONSIDERANDO:
Las disposiciones, definiciones, in- Que en la Segunda Conferencia Na-
terpretaciones, etc., contenidas en los cional de Abogados, celebrada en
Articulos siguientes deben conside- Cérdoba, en octubre de 1926, se se-
rarse como directivas umiformes en fialé ya la urgente necesidad de le-
materia de c¢rédito documentario gistar todo lo relativo a crédito do-
v son unicamente aplicables cuan- cumentado.
mediaren entre las partes - e .
do no me R P via Que la situacidn actual del comercio
ios expresos evia- . .
otros convex]m X P Z p; h mantiene esa urgente necesidad, pues
! 03 PP p .
mente ,esmb ecidos, y cuar; o dlcl el crédito decumentado sblo se rige
esal os .
cfmw.emos upues;t.)s. no r; t;m € por norm.as bancarias, que no Henan
aper- . -
exminos y ’co'n iclones de las ap debidamente esa finalidad.
turas de créditos o de las cartas de " L ) §
P . Que esa omisién legislativa e insufi-
crédito comerciales. T i
. al las instruced ciencia de las normas bancarias ha-
s n strucciones y s
?se clal que  las in. Cl cen necesaria' la precisién de las
relativas a los documentos exigibles N
. . Si bases a que debe sujetarse en el
me cisas. - -
sean co‘l;zetas y pre n em futuro el crédito documentado.
bargo, si £ste no fuera €l caso y los .
N . Que en consecuencia
bancos se vieran obligados a efec-
tuar el pago de los documentos sin DECLARA :
que éstos estuvieran especificados,
) B indisi 5
deberén hacerlo con arreglo a lo que 1¢ Que “es indispensable legislar sobre

se indica en la SecadN C de las
presentes Reglas. Es necesarip tem-
bién que el empleo de términos no
dé lugar a confusiones derivadas de
interpretaciones diferentes.

el régimen juridico del crédito do-
cumentado;

2° Que aconsaja la adopcién de las

siguientes reglas:
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¢) El beneficiario de un crédito no
puede, en ningin caso, valerse de las
relaciones juridicas existentes enire
los Bancos o entre el Banco del or-
denador (comprador) y este wtimo.

Se observa cual es el cardcter fundamental de las dos Reglas. De acuerde
con el informe previo de las R. L, redactado por Jean Gurtler, éstas tienen
solamente un cardcter suplementario y son aplicables finicamente al mo existir
otros acuverdos expresos y previamente establecidos entre las partes. Deben
servir de gula para la realizacién de las operaciones cuando los deseos del or-
denante no han sido claramente especificados en las instrucciomes de apertura
del acreditivo documentado.

Por su parte, conforme lo sefialé el miembro informante del proyecto de con-
venio formulado por Ja Primera Conferencia de Abogados de la Ciudad de
Buenos Aires, la comisién redactora de las Reglas Argentinas “ha considerado
conveniente preciser vy concretar en forma especifica las normas a que @ su
juicio debe someterse un régimen del crédito documentado, mieniras no se
legisle scbre él, normas que podrin asimismo servir de fuente para su opor-
tuna elaboracién en el derecho positivo”. Y agrega: “La precision es necesaria
porque se trata de uma materia fals técnice, vinculada a op 7
bancarios ¥ a la legisacién cambiaria. Como lo establecen las Reglas y Usos,
relativos a los créditos documensados, aprobados en Viena en 1933 por la Cé-
mara de Comercio Internacional, es necesario que el empleo de términos téc-
nicos no dé lugar a confusiones derivadas de interpretaciones diferentes”.

En el curso de la discusién tamhién se expresé que el proyecto aprobado
por la Primera Conferencia de Abogados de la Cindad de Buenos Aires ten-
dia a modificar las Reglas Internacionales y las normas existentes en los de-
mis pafses, aprovechando la experiencia recogida en la aplicacién de esas Re~
glas y normas, que no laban todas las i
tarse.

que podian presen~

Es de observar, también, que aunque la resolucién de la Primera Conferen-
cia de Abogados de la Ciudad de Buenos Adres llega a la conclusién de que
es indispensable legislar sobre el régimen jwridico del acreditivo, se dejé acla-
rado, en el curso dg la discusién, que ella no comstituia un anteproyecto Je
ley. Aconsejaba simplemente normas de aplicacién hasta tanio se dictara la
ley, para la cual estas Reglas podrian constituir, un valioso dente.

A. NATURALEZA DE 10S CREDITOS

1, La apertura de un crédito consti- L El crédito documentado constitu-
tuye, por sz naturaleza, una ope- ye un contrato independiente del
racién independiente del contrato que pudiera darle origen.

del que pudiera ser base, al cual
son enteramente ajenos los Bancos,
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Los dos articulos afitman el principio de que el acreditivo documentado
es un contrato completamente independiente del que pudiera darle origen, el
cual eg, ordinariamente, el contrate de compra-venta.

Tn estos tres artfculos se considera la independ:

w

S

2. Las relaciones entre el Banco acre-
ditante y el beneficiario se rigen
por las estipulaciones contenidus
en la carta de crédito.

. Las relaciones entre el ordenante
del crédito y el Banco acreditante
se rigen exclusivamente por la con
vencién celebrada entre los mis
mos,

. Las weclaciones entre el ordenante
v el heneficiario se rigen exclir

sivamente por el contrato celebra-
do entre ellos,

de las relaci entre

¢! Banco acreditante y el beneficiario, por una parte, y entre el ordenante y
el Banco acreditante, por la otra. La relacién mencionada en primer término
es la que bemos denominade acreditivo propiamente dicho, mientras la men:
cionada en segundo lugar es la del mandato. Se afirma, nuevamente, que las
relaciones entre el ordemante y el beneficiario, generalmente comprador y wen-
dedor, se rigen exclusivamente por el contrato celebrado entre ellos.

No hay en el R. I axticulos equivalentes, pero en el inciso ¢} de las dis-

posiciones generales estd expresado el mismo principio: “El beneficiario de un
crédito no puede, en ningin caso, valerse de las relaciones juridicas existentes

entre los Bancos o entre

2

w

B

El crédito puede ser ablerto bajo
las formas siguientes:

a) crédito revocable, o

b) crédito irrevocable.

Todo crédite no declarado expre-
samente irrevocable serd conside
rado como revocable, aun cuando
se haya indicado un plazo de va-
Yidez.

El erédito wevocable no constituye
un vinculo juridico eatre el Ban-
co y e beneficiario. Por consi:
guiente, puede ser modificado o
anulade sin que el Banco tenga

e} Banco del ordenador (comprador) y este dltimo”.

5. El crédito documentado revocable no

constituye un vinculo juridico del
Banco acreditante con el benefi-
ciario ni el ordemante, mientras el
Banco no haya aceptade la letra
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Iz obligacién de avisar de ello al
beneficiario. Cuando un erédito de
esta naturaleza haya side transmi-
tido @ un corresponsal o a uwna su*
cursal, la modificacién o la anula-
cién no tendrd efecto sino a par
tir del momento de la recepcin
del aviso de modificacién o anu-
lacién por dicho corresponsal o su-
cursal cerca del o de la cual era
utilizable el crédito.

=3

=

18.

19.
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de cambio librada por €l primero
o no haya hedho efectivo el impor-
te del crédito,

Salve lo dispuesto en la nltima
parte del articulo anterior, todo
crédito  decumentado gque se con-
sidere revocable, podrd ser modi-
ficado o cancelade, en cualquier
Toomento, sin previo aviso, causa,
mi responsabilidad, por cualquiera
de los Baneos
aunque no
término de vigencia.

que intervengan,

estuviera vencide el

E] Banco no estd obligado, salvo
convencién en contrarie, a notifi-
car al benef}
de un crédito documentado revo-
cable.

iario de la apertura

Sin perjuicio de su responsabifi-
dad frente al tercero, emergente de
la obligacién causal, el ordenante
puede, en cualquier momento, e
vocar el crédito documentado.

La revocacién, anulacién, o modi-
ficacién del crédite documentado
revocable, no producirdn efectos
respecto del Banco notificador, si-
no desde el momento en que éste
reciba la comunicacién correspon-
diente,

El Banco notificador no estd obli-
gado a avisar al beneficiario la
vevocacién o anulacién o modifi-
cacién de un crédite revocable.
Cualquiera sea la naturaleza del
crédito, el Banco notificador res-
ponde de la autemicidad y efica~
cia de la carta del Banco acredi
tante. No estd obligado a traducir

las comunicaciones,

En estos artfculos sc consagra el principio de que el acreditivo revocable no

constituye un vinculo juridico entre el Banco y el beneficiario.
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Sin embargo €l R. A. determina mds especifficamente que €l vinculo no existe
mientras el Banco mo haya aceptado la letra de cambio librada mor el bene-
ficiario o no haya hecho efectivo el importe del crédito,

La disposicién del R. X por la cual la irrevocabilidad no se supone, aun
cuando se haya dndicado un plazo de walidez, siro que debo ser expresamenta
estipulada, falta en el R. A.

Por otra parte, la disposicién del R. A. por la ousl el acreditivo revecas
ble puede ser modificade o cancelado en cualquier momento, sin previo aviso,
no tiene una disposicién equivalente en el R. 1.

El articulo 18 del K. A. constituye una medida protectora para el Banco
notificador que no existe en el R. L

A su vez la segunda parte del artfoulo 19 del R. A., sin equivalente en el
R. I, constituye una proteccién para el beneficiario, A este respecto se ex-
presé en el informe correspondiente que las mormas vigentes hablan sido re-
dactadas (con excepcién de las Regles de Viena, 1933) por las entidades han-
carias; en cambio las reglas argentinas trataron de completarlas extendiendo,

prud te, 1a r bilidad del Banco. Por ejemplo, este articulo, en

su segunda parte, establece que el Banco netificador, cuyas funciones no han
sido reglamentadas con la debida claridad en las normas existentes, responde
en todos los casos de la autenticidad y wexactitud de la carta de crédito otor-
gada por el Bance acreditante.

5. El crédito irrevocable constituye 9. Crédito irrevecable es el que ator~
wun -compromiso firme para el Ban- ga bajo tal cardcter el Banco
co que whre-el crédito respecto ol wcreditante. Crédite confirmado es
beneficiario; tal compromiso no po- el que existe cuando se obliga el
drd ser modificado o anulado sin Banco notificador respecto de un
la conformidad de todas las partes crédito irrevocable concedido. por
interesadas. €l Banco acreditante.

10. Desde Ia expedicién de la motifi-
cacién, el beneficiario adquiere un
derecho directd contra el Banco
acreditante, en los términog lite-
rales de la carta de crédito.

6. El crédito irrevocable puede ser 20, El .crédito irrevocable notificado
avisado al beneficiario por inter- al beneficiario por intermedio de
medio de otro Banco, sin compro- otro Banco no implica un com-
miso para este ultimo cuando s promiso para este ultimo, cuando
lamente estd encargado de la sim- solamente estd encargado de la
ple notificacién al beneficiario. simple motificacién al beneficiario.

7. No obstante lo expuesto, un Ban-  21. E1 Banco notificador puede reci-
co intermediario puede recibir del bir del Banco acreditante el en-
Banco que abre el crédito el en- cargo de confirmar un crédito frre~
cargo de confirmar un crédito irre- vocable. En este caso, al hacerlo
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vocable. En este caso el Banco ia-

termediaric se hace responsable
ante el beneficiario, a partir de la
fecha en que haya otorgado la con-

{ixmacién.

8. En el caso de que en una orden
de apertura, de notificacién o ds
confirmacién de un orédite irrevo-

23.

2

=

en nombre propio, el Banco noti-
ficador, sin excluir la responsabi-
lidad del Banco acreditante, se res~
ponsabiliza directamente
beneficiarlo, a partir de la fecha
en que haya otorgado la confirma-

ante el

cién. Si lo hace en nombre y re-
presentacién del Banco acreditan-
te, sélo contraerd las obligaciones
del mandatario.

Se entiende que el Banco notifi-
cador agrega su propia responsabi-
lidad, si al dirigirse al beneficiario
establece que €] crédito es confir-
mado.

Si el Banco notificador confirma
el crédito, no se crea vinoulo ju-
ridico entre €l y el ordenante, sin
perjuicio de lag melaciones que se
deriven para ambos Bancos.

Todo crédito que no lleve venci-
miento. expreso serd considerade
cemo crédito revocable, aunque se

estipule qua es irrevocable o con-
firmado.

cable mo constare el plazo de va-
Yidez, el crédito mo serd avisado
al beneficiario sino a titulo de in.
formacién, sin que por ello el
rresponsal o €l Banco intermedia-
rio incuwrran en respomsabilidad al-

£0”

guna. El crédito no podrd abrirse
ni avisarse irvevocablemente, ni
siquiera confirmarse, hasta que <l
corresponsal o ¢l Banco interme-

diaric reciban las informaciones
complementarias relativas al pla-

zo de validez.

Las disposiciones relativas al acreditivo irrevocable son muy semejantes. El
R. A. especifica que el beneficiario adquiere un derscho directo contra el Banco
acreditante, concretado por dos términos de la carta de crédito. (Consideramos
que aqui la denominacién carte de crédito estd mal empleada porque distingue
solamente una de las formas del acreditivo).

Observemos gue los dos reglamentos hacem una clara separacién entre un
acreditive irrevocable y la confirmacién del mismo. En el Gltimo caso el Banco
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notificador, sin excluir la responsabilidad del Banco acreditante, sc compromete
directamente ante el beneficiario a partir de la fecha en que haya otorgado
la confirmacién., Se apartan por lo tanto del uso eutopeo, y especialmente de
la préctice inglesa, que emplean los términos irrevocable y confirmado como
sinénimos, En general, las disposiciones del R. A. sobre este punto son mis
explicitas,

9. Cuando se abre un crédito irre-
vocable bajo la forma de carta
de crédite comercial, debe com-
prender éste el aviso de ‘ape.
tura de corédito irrevocable y
constituir el compromiso firme del
Banco emisor respecto del benefi-
ciario y portador de buena fe, de
aceptar  los efectos emitidos en
virtud y de conformidad con las

PPN Vot o1

v
en el documento. Este documento
podrd ser transmitidoe o avisado
por otro Banco, sin compromiso

para éste.

Cuande un corresponsal wecibe te-
legraficamente el encargo de avi-
sar una tal canta de crédite co-
mercial, €l Banco emisor debe en-
viar el original de }a citada car-
ta de crédito al mencionade co~
mresponsal, si dicho documento
debe ser puesto en circulacién; si
se procedicre en otra forma, el
Bance emisor serd responsable de
todas Jas consectencias que pudie-

ran derivarse.

Todas las demds prescripciones
aplicables a los ovéditos documen-
tarios lo son igualmente a la carta
de crédito comercial.

Este articulo de! R. I, sin equivalente en el R. A., contempla una de las
«eepecies del acreditivo irrevocable: la carta de crédito comercial. Su uso es
comin en Estados Unidos y en algunos otros pafses, y su procedimiento con-
siste en que el Banco del importador ee dirige directamente al exportador<be-
neficiario. El Banco se compromete ante el exportador por una carta, y tam-
bién, generalmente, ante todo tenedor de buena fe de letras giradas en vir~
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tud de esa carta, a aceptarlas y pagarlas durante cierto tiempo y hasta wna
suma determinada. El Banco puede entregar esta carta de coédito a su cliente
para su envio al exportador, pero en la mayorfa de los casos serd él quien
se encargue del envio, utilizando a esos efectos los servicios de un correspon-
sal en el lugar del domicilio del destinatario. Al mismo tiempo, podrd pedir
a este corresponsal que ee encargue de la recepcién de los d El
papel del corresponsal es, por lo tanto, pasive, pero podri, a pedido del Banco
emisor de la carta, confirmar el acreditivo por notificacién especial, asumiendo
asi un compromiso.

Sobre la base de la promesa del Banco acreditante que figura en la cﬂrta‘
de crédito, el vendedor podrd negociar sus letras aun antes de la aceptacién
de las mismas, Ya hemos visto este procedimienio en detalle, pero cabe se
fialar aqui que el R. A. no lo considera, a pesar de su uso muy frecuente para

financiar exportaciones argentinas para los Estados Unidos.

10.

B. RESPONSABILIDAD

Los Bancos deben examinar cui-
dadosamrente los documentos para
cerciorarse de que revisten las car
vacteristicas de regularidad desea-
ble.

Ll pago de documentos -extendi-
dos de conformidad con los térmi-
nos y condiciones de un crédito, por
el Banco encargado de la opera-
cién, obliga al ordenador a reii-
rarlos.

. Sin embargo, los Bancos no con-

traen ninglin compromise ni res-
porsabilidad alguna en cuanto a
la forma, la suficiencia, la exacti-
tud, la autenticidad, la falsificacién
o el efecto legal de ningin docu-
meato; ni en cuanto a la designa-
cién, la cantidad, el peso, la cali-
dad, las condiciones, el embalaje,
la entrega o el valor de las mer-
cancias que representan los docu-
mentos; ni en lo referente a las
condiciones generales o particula-
res estipuladas en los documentos,

29. El Banco no estd obligado a com-

probar si Jos documentos se ajus
tan a las condiciones del contrato
originario del crédito documenta-
do. Sélo tiene la ohligacién de com-
probar si los documentos que lo
entrega el beneficiario se ajustan,
por su aspecto externo, a las con-
diciones determinadas en el con-
trato de apertura, y aparecen <o~
mo regulares y suficientes, de
acuerdo a los wsos de la plaza en

que se otorgaron.

33. El Banco podrd exigir que las mer-

caderfas se califiquen y describan
en la forma o idioma usade en el
contrato de apertura, y aceptar gue
se empleen términos genéricos, no
siendo responsable por las discor-
dancias que existan entre los tér-
minos técnicos o calificaciones que
se usan en distintos idiomas.
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14.

a la buena fe o a los actos del
expedidor
na; ni en lo que atafie a la sol-
vencia, la reputacién, eic., de los
encargados del transporte o de los
aseguradores de la mercamcia.

o de cualquier perso-

Los Bances no incurren tampoco
en responsabilidad por las conse
cuencias de la demora que pudie-
ran sufrir en su transmisién los ca-
bles o telegramas, cartas o docur
mentos; ni en cuanto a su pérdi-
da, a la mutilacién, a los errorcs
de interpretacién y otros a los
que pudieran estar sujetos los ca-
bles y telegramas, ni en lo con-
cerniente a la traduccién o a la
interpretacién de los términos tés-
nicos, reservdndose los Bancos el
derecho de transmitir los térmi-
nos de los créditos sin traducirlos.

Los Bamcos declinan toda respon-
sabilidad por lo que se refiere 2
las consecuencias que pudieran re-
sultar de la interrupeidn de sus
propias actividades, originadas
bien sea por uma decisién de las
autoridades o bien por huelsas,
lock-outs, motines, guerras y todas
los casos de fuerza mayor. Cuando
un crédito expire durante una in-
terrupcién de ese género, los Ban-
cos no podrén hacer pago alguno
con posterioridad a la fecha de
la expiracidn, salve instrucciones en
contrario del ordenador.

Los Bancos que wtilizan los servi-
cios de otros Bancos no asumen
responsabilidad alguna con respec-
to a los gue les pasan las érdenes
{a menos que incurran en falta
prepia) en el caso en que las ins
trucciones que ellos transmiten no
ean cumplidas exactamente, aun-
que ellos mismos hayan tomado la

36. E1 Banco puede transmitir todas

las instrucciones sin traducirlas.

52, Si el Banco acreditante utiliza los

servicios de otro Banco o de un
tercero, responde por los actos de
dstos, excepto que la designacién
la haya realizado el ordenante del
crédito. Aun en este caso, el Ban-
co acreditante responde por a eul-
pa en que pudicra ineurrir en la
transmisidn,
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iniciativa en la eleccién de su co-
rresponsal. Los Bancos se comsi
deran autorizados a verificar, por
cuenta y riesgo del ordenador y sin
ninguna responsabilidad, la provi-
sién correspondiente de fondos cer-
ca de los Bancos cuyo concurso
wlilizan.

El ordenador (comprador) es
respensable ante los Bancos de to-
das las obligaciones que incumben
a €stos ante las leyes y usos vigen-
tes en los pafses extranjeros.

En los capitulos IV y XI, pardgrafos I y VI A, respectivamente, hemos
analizado el alcance dz la responsabilidad de los Bancos por intervencién en
el acreditive d do. Las disposiai del R.'L y del R. A. son si
milares, con la diferencia de que el R. L. hace referencia especifica a una

Jeclinacion de resp bilidad por las i qgue pudieran resultar
de la interrupcién de sus propias actividades, originada por decisiones de la
autoridad, huelgas, lock-outs, motines, guerras y todos los casos de fuerza ma-

yor, mientras no figura una disposicién andloga en el R. A.

C. DOCUMENTOS

15. Los Bancos estdn autorizados, sal- 28. El Banco estd oblizado a exigir

vo imstrucciones diferentes, a acep- del  beneficiario del ecrédito los
tar la entrega de los d d determinados en el con-
que ellos consideran necesarios, se- trato que celebrdé con el ordenante.
glin el caso de que se trate, a ca- Si no han sido indicados o si fa
ber: indicacién no es precisa quedard
a) En el wrifico maritimo: do de bilidad si re-
Jusga completa de conocimien~ cibe los siguientes:
tos marftimos en forma nego- a) Juego completo de conocimient
ciable y transmisible; tos en forma negociable y trans-
Poliza o certificado de segavo misible o documento que lo re-
trapsmisible;

emplace, en caso de no realizar
Factura, se el transporte por agua.

b) En las expediciones por via b) Péliza o certificado de seguro,

en forma megociable y tronsmi-
Juego completo de conocimien- sible.

tos fluviales negociables y trans-
misibles, o

Recibo fluvial, o

Recibo ferroviario, o

interior:

c) Factura comercial.
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Duplicado de la carta de porte;
Péliza o certificado de seguro
transmisible;

Factura.

¢} En el trifico postal:
Recibo postal;
Péliza o certificado de seguro
transmisible;
Factura.

Los Bancos tienen el derecho ds
renunciar a los documentos de se~
guro si obtienen pruebas del be-
neficiario que ellos juzguen sufi-
cientes para comprobar que ol Se-
gure estd cubierto por el ordema-
dor o por ¢l destinatario de la
mercancia.

16. Serd considerada como fecha de

embargue o de expedicibn de la
mercancia, segliin el caso de que
se trate, la que Ileven los cono-

3.

30.

31

El Banco podrd exigir, ademds,
otros documentos adicionales como
la factura consular, el certificado
de origen, el certificado de anili-
sis, etc, pero si omite hacerlo no
contrae responsabilidad. ‘

Por juego completo de conocimien:
tos se entiende la totalidad de ejem-
plares que el conocimiento enun-
cie que han sido firmados por el
capitdn, armador o agente.

El Banco mo responde por las con-
secuencias que pudieran resultar
por la negociacién de ejemplares
del conocimiento gue no se le haya
entregado, si el niimero de ellos
no ha side indicade en el original
o ha sido indicado inexactamente,
o si la mercaderia fué consignada
contra el ejemplar destinado al ar-
mador o al capitdn,

Si se ha estipulado un plazo para
el embarque de la mercaderia, ol
beneficiario no puede exigir que el
Banco efectie el pago o acepte la
letra, si de los documentos no re-
suita que la mercaderia ha sido
embarcada dentro del plazo fijado.

Se considera fecha de embarque la
que figure en el conocimiente o
d que lo r 1
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cimientos, la que figure em el se
o de recepcién de las compafifas
de ferrocarriles o de transportes
fluviales, duplicado de la carta de
porté, recibos de correos u otros
documentos de expedicién,

La justificacién del page del flete
serd considerado por los Bancos co-
mo suficiente si los documentos
levan un sello o mna nota escrita
a mano diciendo flete pogado
otra expresién similar.

Los documentos de expedicién que
contengan una cldnsula restrictiva
concerniente a la pecepcién de las
mercancias en  aparentes buenas
condiciones podrdn ser rechazados.
A menos que las condiciones del
crédito o los documentos presenta-
impliquen lo contraris, los
podrdn aceptar los docu-
que contengan la mencién
de que las mercancihs estin gra-
vadas con wun reembolso siempre
que éste represente nada més que
¢l flete o los gastos de transporte.

Bancos
mentos

3L

32

Si el documento contiene un sello
o constancia escrita que diga flete
pagado uw otra expresion similar, el
Banco no estd obligado @ exigir
que se le demuestre €l pago del
flete en otra forma.

El Banco no debe admitir docu-
mentos que lleven la mencién car-
gado sobre cubierta o que alteren
la oliusula gemeral mercaderia re-
cibida en aparente buen estado,

Vemos que el R. I. considera no sélo los documentos relacionados con el
trifico marftimo, sino también los usados en las expediciones por wia inte-
rior y en el tréfico postal. El R. A. hace referencia, dnicamente, a los do-
cumentos del trifico por mar.

El articulo 30 del R. A. no tiene una disposicién aniloga en el R. I.

Conocimientos

19. Cuando se
maritimos,

exijan conocimientos

podrén aceptarse los

38. E1 Banco no estd autorizado para
recibir conocimiento recibido para
embarque, ni conocimiento directo,
ni delivery order, a menos que ha-
ya recibido

siguientes:

2) Los conocimientos que especifi-
quen recibido para embargue o instrucciones precisas

recibido en muelle; en tal sentido por el ordenante,

b) Los conecimientos denominados
Port o Custody Bills of Lading
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para las expediciones de algo-
dén procedente de los Estados
Unidos de América, emitidos de
conformiidad con las disposicio-
nes de la Liverpool Cotton Bill
of Lading Conference de 1907.

¢) Los conocimientos de transbor-

do en que se autoriza, indepen~

.

d de las cldusul

impresas, ¢l transborde durante
el viaje, siempre a condicién
de que el vieje entero se efec-
tie bajo wn mismo conoci-
miento,

En ¢l caso de que por razones
técnicas el viaje entero no pu-
diera verificarse bajo un solo
mismo documento, los citados
conocimientos proveyendo un
transbordo en el viaje, podrin
no obstante ser aceptados; pero
en dicho caso los Bancos no in-
curren en responsabilidad al-
guna.

d) Los  conocimientos  Mamados
Through Bills of Lading emiti-
dos por las compaiifas de navs
gacién o por eus agentes,

La diferencia fund ] de las disposici transcriptas consiste en que
el R. L autoriza la aceptacién de conocimientos con la especificacién recibido
para embarque o recibido en wuelle, mientras que el R. A., signiendo la
prictica del Reino Unido, no permite recibir conocimientos con la especifi-
cacién de recibido para embarque.

Ademds el R. 1. menciona los conocimientos denomimados Port o Custoly
Bills of Lading, los conocimientos de trasbordo y los llamados Through Bills
of Lading, que no tienen mencién en el R. A.

20. Por el comtrario, serdn rehusados  32. No podrd admitir documentos que

los conocimientos emitidos por los establezcan trashordos, a menos que
transitarios, as{ como los referen- exista autorizacién expresa del or-
tes al transporte por veleros. denante,

88. E1 Banco no debe admitir docu-
mento expedido por empresas gue
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Los Bancos tienen la facultad de
aceptar los conocimientos mencio-
nando ¢l cargamento sobre cubier-
ta de mercancias de cardoter espe-
cial, a condicién de que el seguro
cubra tal riesgo.

Cuando se exige una expedicisn
por vapor, los Bancos se conside-
ran autorizados para aceptar cono-
cimientos de bugques a motor.

Cuando se ha estipulado que una
expedicidn debe ser hecha “a bor-
do” y estd representada por un co
nocimiento de embarque que espe-
cifique recibido @ bordo, la fecha
del conocimiento serd considerada
como prueba de gque las mercan-
cias han sido embarcadas en la <i-
tada fecha, lo més tarde, en el lu-
gar de embarque expresado en ¢l
conocimiento.

En caso de atestacién de la Me-
gada a bordo de la mercancia por
medio de una anotacién, y si los
documentos se presentan al pago o
a la negociacién después de la fer
cha de embarque fijada en el cré-
dito, dicha anotacién debe indicar
la fecha de la llegada a bordo en
el puerto de embarque mencionade
en el conocimiento. Si no se in-
dica la fecha en gue la mercancia
ilegd a bordo, la fecha de la ano-
tacién serd considerada como la del
embarque de la carga.

Los Bancos tienen la facultad Je
exigir la inscripcién en el cenoci-
miento del nombre del beneficiario

39,

w2
by

40.

41.

no realicen directamente el trans
porte, salvo instrmecidén en contra-
rio.,

No es admisible el conocimiento de

transporte en veleros,

. El Banco no debe admitiv docu~

mentos que lleven la mencién car-
gado scbre cubierta o que alteren
la cldusula general mercaderia re-
cibida en aparente buen estado,

Cuando se ha estipulado que la
carga debe estar “a bordo” y se
presenta un conocimiento de em-
barque que especifica recibide «
bordo, la fecha del conocimiento
serd considerada como prueba de
que las mercaderfas han sido em-
mds tardar en la citada
el lugar de embarque

barcadas a
fecha, en
expresade en el conocimiento.
En caso de que la colocacién de
la mercaderia a bordo se establez-
ca por medio de una anotacién, y
si los documentos se presentan sl
pago o a la negociacién después de
la fecha de embarque fijada en el
erédito, dicha anotacién debe indi-
car la fecha de la colocacién a bor-
do en el puerto de embarque men-
cionado en el conocimiento, Si no
se indica la fecha en que la mer-
caderfa llegé a bordo, la fecha de
la anotacién serd considerada co
mo la del embarque de la carga.

El Banco puede exigir que en el
conocimiento figure como cargador
v endosante el beneficiario del cré

.
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del crédito, como cargador o en- dito. También puede exigir que el
dosante. endoso sea en blanco.

Las disposiciones de los dos Reglamentos se explican por si mismas y se
ve que los articulos 23 y 24 del R. I han sido tomados como modelo de
los articulos correlatives, 40 y 41, del R. A.

Talones de ferrocarriles, recibos fluvia~
les, duplicados de las cartas de porte,
recibos postales

25. Los Bancos considerarén estos do-
cumentos como regulares cuando
lleven el sello de recibo de las

" compaiifas de ferrocarriles o de las
auntoridades postales, o, si se trata
de vecibos fluviales, la firma del
encargado del barco. Dichos docu-
mentos deben indicar como consig-
natario, bien sea el nombre del or-
denador (comprador), bien sea el
del Banco que abre el crédite.

26. Cuando en los transportes por fer
rrocarril se exige una atestacién o
un certificado del peso, los Ban-
cos podrdn considerar como bue-
nas las indicaciones que figuren
en los documentos de expedicifa,
a condicibn de que el peso haya
sido reconocido en los mismos por
medio de un selle o de otra forma
oficial. La atestacién del peso serd
exigida solamente en caso de pe
tic.6n expresa.

27. Si en las expediciones por {erroca-
rril o por via fluvial o postal no
figurase el wombre del beneficiario
en los documentos de transporte,
el Banco podrd exigir que tales do-
cumentos sean refrendados por ¢l
beneficiario.

Siendo asi que el R, A, trata unicamente del transporte maritimo, se ex-
plica que no lisposici que se relaci con
culados a otros medios de transporte.

d tos vin-
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Seguros

28, Los Bancos podrén aceptar las pé-
lizas o los certificados de seguro
emitidos por las compailias o por
sus agentes, por los underwriters,
o, eventnalmente, por corredores.

29, FE} importe minime asegurado de
beréd representar el valor C. I. F.
dé ias mercancias, comprobado en
la medida de lo posible por medio
de los documentos presentados, que-
dando entendido que en ninglin
‘caso deberd ser inferior al importe
del pago o al de la facturs, si el
monto de ésta es superior,

30. A falta de indicacién sobre los
riesgos a cubrir, los Bances se con-
formardn con la cubertura del se-
guro conira los riesgos de! trans-
porte previstos en el documento de
seguro presentado,

31, Cusndo un crédito estipule seguro
contra todo riesgo, los Bancos no
son responsables en el caso de que
algunos riesgos particulares no hu-
bieran sido cubiertos.

44.

45.

IS
<1

46.

46.

El Banco debe exigir que el se-
guro haya sido contratado con una
empresa conocida como solvente.

La péliza o el certificado del ser
guro deberd ser otorgado por la
empresa o por sus agentes facul-
tados legalmente,

El Banco tiene derecho a exigir
que ¢l mento del seguro sea por
el valor C. L. F. de las mercade-
tlas, de acuerdo con la factura, a
menos que en el contrato de aper-
tura se haya indicado otra suma,
que no podré ser inferior al intporte
que el Banco pagé al abrirse el
crédito.

Puede aceplarse un seguro cow”
tratado en moneda distinta a la <5
tablecida en la apertura del crédi-
to, siempre que el cambio al dia
de la p ién de los
tos al Banco. corresponda aproxi-
madamente al valor C.I.F. de las
mercaderfas o del mento del pago.

.

Si la orden de apertura no indica
los riesgos a cubrir, €l Banco acep=
tard los previstos en el documento
de seguro que se le presente.

Si se ha indicado seguro contra
todo tiesgo, el Banco no responde
por la omisién de los riesgos part
ticulares que no se hubieren cu-
bierto.

Los dos Reglamentos autorizan la aceptacién de certificados de seguro emi-
tidos por las compafiios o sus agentes; el R. I permite, eventualmente. acep-
tar certificados de corredores, pero el R. A. no va tan lejos.

En esta parte de los dos Reglamentos, existe una referencia directa al
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valor C. I F. de las mercancias, lo que comprueba la vinculacién econdmica
entre el contrato de compra-venta y el acreditivo.

32,

35.

Facturas
Estos d deberdn d
se a nombre del ordenador (com-
prador) o a nombre de otra persona
designada por él.

Para determinar la celidad de las
mercancfas, los Bancos podrén ate-
nerse a las indicaciones que apa-
rezcan en las facturas, que deber
rdn corresponder con las fijadas en
la apertura del crédito. Los Ban-
cos aceptarin el que los documen-
tos de expedicién o de seguro lle-
ven la descripeién genérica de las
mercancias.

Otros documentos

Cuando se exigen otros documen-
tos tales como: recibo de almacén,
orden de entrega, factura comsu-
lar, certificado de origen, certifi-
cado de peso, certificado de perito
y de anilisis, sin precisiones par-
ticulares, los Bancos podrin acep-
tar los que les sean presentados,
sin ninglin penjuicio para ellos,

En los casos particulares a deter-
minar por los Bancos, podrén és-
tos pedir cualesquiera otros docu-
mentos que consideren indispensa:

bles.

D. INTERPRETACION DE LOS
TERMINOS

*Alrededor de” o expresiones similares.

Estas expresiones serdn interpreta-
das en el sentido de permitir una
diferencia del 10 %, en mds o en
menos, aplicable, segin las dispo-
siciones de las érdenes, al importe
del crédito, a la cantidad o al pre-
cio por unidad de las mercancias.

49,

50.

51

55.

La factura deberd
nombre del ordenante o de la per-
sona designada por éste,

extenderse a

La factura deberd corresponder a
las indicaciones fijadas en el con-
trato de la apertura del crédito.

Cuando se exijan otros documentos,
sin precisarlos particularmente, 2l
Banco aceptard los que sean pre-
sentados,

El Banco, en casos especiales, podrd
exigir cualquier otro documento que
considere indispensable,

Las
mds o menos,

aproximademente,
alrededor m otras
andlogas, autorizardn al Banco pa-
ra admitir una diferencia del 10%
en més o menos, aplicables, segin
los témminos del contrato de aper-

palabras

tura, al importe del crédito, a la
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37

Si se trata de mercancias cuya
naturaleza no permite la entrega
exacta de la cantidad ordenada,
por ejemplo: aceite en bidones, mi-
nerales a granel, productos qufmi-
cos a granel o en cilindros,
adr.itird wna diferencia

etc., se
de un
3% en mds o en menos, inclu-
so si la apertura del crédito sefiala

un peso o una Mmedida determinada.

Expediciones parciales

Los Bancos podrdn rehusar pagos
parciales, si asi lo juzgan opertuno.

Si se ‘especifica la expedicién es-
en plazos determinados,
cada expedicién parcial serd trata-
da
La parte dejada de expedir en
una de las fechas sefialadas no po-

calonada

como una operacién distinta,

dré venir a aumentar las expedi-
ciones siguientes sino que serd anu-
lada ipso facto. Los Bances podrin
pagar, no obstante, los documen-
tos relativos a las expediciones sub-
ciempre y cuando

siguientes, se

efectien en los plazos fijades,
Vencimiento o wvalidez

Todo crédito irrevocable debe lle-
var una fecha ultima de walidez.
El plazo puede referirse tanto al
pago como a la expedicién o al
embarque. Si la orden no contiemne
una prescripcidn sobre este par-
ticular, los Bancos considerardn el
plazo como referente al pago, y des-
pués de su wexpiracién no efectua-
rén otros pagos aunque los docu-

56.

42.

43.

cantidad o al precio de la merca~
derda.

El Banco podrd admitir una tole~
rancia del 3% en mis o en me”
nos, aunque la orden de apertura:
exija un peso o capacidad exacta-
mente determinados.

Excepto expresa dispesicién, serdm’
aceptados embarques parciales, aun
cuando no se pueda establecer ef’
valor de la parte despachada.

Si se especifica ! transporte esca-
Jonado en plazos determinados, ca-
da transporbe parcial serd tratado
como una operacién distinta, La.
parte dejada de transportar en una
de las fechas sefialadas no podrd
aumentar los transportes siguientes.
El Banco podrd pagar, no obstan-
te, los documentos relativos a los
transportes subsigulentes, siempre
v cuando se efectien en los plazos
fijados.

El término puede referirse al pago
o al embarque de la mercaderia.
Si no se ha determinado a qué ac~
to se refiere, se entiende que &s
a los efectos del pago.
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mentos lleven una fecha compren-
dida dentro del plazo en cuestién,

Las palabras hasta el, etc., para
fijar el vencimiento de un pago o
de la megociacién, deben interpre-
tarse en el sentido de que compren-
den, inclusive, la fecha a que ha-
cen referencia.

Cuando la fecha de expiracién cae
en domingo o dia de fiestz legal
o de fiesta local, o un dfa feriado
convenido por los Bancos, la fe-
cha iltima de validez serd diferida
a Ja del primer dia laborable que
sigie a la fecha de expiracién ci-
tada. Esta formula no es aplicable
a la fecha extrema de expedicién
o de embarque, que debe ser res-
petada sea cual fuere el dfa.

La validez del crédito revooable, si

no ha sido fijada, serd idera:

15, Las palabras hasta el..., para fi-

57.

—
ja

jar el vencimiento de un pago o
de la negociacién, deben interpre-
tarse en el sentido de que com-
prenden inclusive la fecha mencio~
nada.

Las palabras hasta el, etc., para fi-
jar el vencimiento de un pago o
de la negociacién, deben interpre-
tarse en el sentido de que compren-
den, inclusive, la fecha a que ha-
ce referencia.

. El término corre a partir de la fe-

cha de la comunmicacién notifican-
do al beneficiario, y vence el dfa
expresado en la orden de apertura,
Si éste fuese feriado, vencerd e
dfa precedente hdbil,

. El plazo de vigencia del crédito

d

da como expirada transcurrido mn
plazo de seis meses desde la fecha
del aviso del Banco al beneficia-
rio del crédito, estando dicho Ban-
co autorizado a rehusar todo pago
wna vez wencido el plazo de Tefer
rencia, salvo que reciba
ciones especiales del ordenador.

instrue-

embarque o cargamento

42. Los términos pronto, inmediato, lo

mds pronto posible o sinbnimos, a
otras expresiones andlogas, se in-
terpretardn como mna peticién de
envio dentro de un plazo de 30 dias
a contar de la fecha del aviso el
beneficiario, & menos que se se-
fiale una fecha.

Cuando en las érdemes de apertura

5

Y

puede ser

nal o legal, rigiendo este dltimo a
falta de estipulacién expresa. EI
plazo legal es de seis meses.

Las expresiones embarque

de, pronto, inmediato, lo mds pron-

contra

to posible u otras similares, serdn
interpretadas como que requieren
que la mercaderfa se encuentre a
bordo segtin conocimiento, cuya fe
cha deberd ser, a mds tardar, la
del dia del wencimiente del plazor
del crédito.
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43.

de un crédito se emplean las pala-
bras salida, envio o cargamento, y
a no ser que se exija un elemento
especial de prueba a este respec-
to, consideraran los Bancos estas
palabras como sinénimas de embar-
que o de expedicién, ¥ podrin re-
ferirse a la fecha que figura en
los conocimientos o en otros docu-
wmentos de expedicién,

Presentacién

Los d
sin retraso. Los Bancos podrén re-
chazar los documentos que les sean
presentados en fecha muy atrasada,
es decir, que no esté justificada
por la duracién mormal del viaje
entre el lugar de expedicién y «f

deben pres e

domicilio del pago,

Los Bancos no ectdn obligados a
aceptar los documentos en momen-
tos distintos de los de sus horas

de caja.

54

34

14

Embarque dentro del mes de...
indicard que debe efectuarse en el
transcurso de dicho mes.
Embarque ‘@ la brevedad, embar-
que inmediato, embarque por el
primer vapor o expresiones andlo-
gas autorizan al beneficiario a efec-
tuarlo dentro del plazo de un mes,
a contar del dia de la respectiva
notificacién,

La falita de cumplimiento de uno
de los embarques periddicos o par-
ciales ~—siempre que hayan sido
autorizados— no anulard el crédic

to para los siguientes,

Cuando en la apertura del crédito
se empleen las palabras salidas,
envio o cargamento, a mo ser que
se exija un elemento especial de
prueba a este respecto, el Banco las
considerard como sinénimos de em-
barque o de expedicion, y podrd re-
ferirse a la fecha que figura en
el conocimiento o en Ios otros do-

cumentos del transporte.

El Banco tiene el derecho de rer
chazar los documentoes, si se ls pre-
sentan después de transcurrido un
plazo excesivo no menor de tres
dias, a contar del embarque.

En
que

todos los casos se entenderd
€l crédito vence a la hora en
que los Bancos cierran sus puer-
tas,
convencién en contrario,

v ‘no serd obligatorio, salvo
admitir
presentaci“n o negociacién poster
rior, cualquiera fuera ¢l motivo que
se invoque, aunqgue fuera fuerza
mayor. '
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45.

47.

49,

. Caando

Prérrogas

Toda prérroga de la fecha de ex-
pedicién retrasard por igual térmi-
no ¢l plazo previsto para la pre
sentacién o la negociacién de los
documentos o de las letras,

Términos de tiempo

Las expresiones primera mitad, se-
gunda mitad de un mes se enten-
derd que comprenden desde el 1°
al 15 inclusive y del 16 al dltimo
dia del mes inclusive.

Los térmi i diad

y fin de mes se interpretardn que
comprenden desde el 1° al 10 in-
del 11 al 20 inclusive, y
al dltimo dia del mes in-

clusive,
del 21

clusive.

la orden de apertura de
un crédito indique wvilido por un
mes, por Seis meses, etc., sin que
el ordenador haya comunicado la
fecha a partir de la cual debe co-
menzar w correr ese plazo, la du-
racién serd contada a partir de la
fecha del aviso al beneficiario por
el Banco que ha notificado la aper-
tura del crédito y que debe pa-
garlo.

E. TRANSFERENCIA

Un crédito mo serd tramsferible sin
instrucciones expresas del ordena*
dor del mismo. De existir é&stas,
el crédito serd transferible una so-
la vez, en los términos y condicio~
mes sefialados en el crédito origi-
nal, con excepcién del importe del
crédito que podrd ser reducido, y
del plazo de walidez que podra ser
disminuido.

Si se transfiere un crédito docu-

35.

58.

59.

[Z

b4

27,

Toda prérroga de la fecha de em-
barque que se establezca prorro-
gard, por igual término, el plazo
previsto para la én o ne-
gociacién de los documentos o para
efectuar el pago.

Las expresiones primera mitad, se-
gunda mitad, de un mes, se enten=
derd que comprenden, respectivas
mente, desde el 1% al 15, inclusive,
v desde el 16 al tltimo dia del mes,
inclusive.

Los términos comienzos, mediados y
fin de mes, se interpretardn que
comprenden desde ¢l 1° al 10, in-
clusive, del 11 al 20, inclusive, y
del 21 al dltimo dia del mes, in-
clusive,

Cuando Ja orden de apertura de
su crédito indique wvdlido por un
mes, por seis imeses, etc., sin que
el ordenante haya comunicado la
decha a partir de la cual debe co-
menzar a correr ese plazo, la du-
racién serd contada a partir de la
fecha de la notificacién al benefi-
ciario por el Banco que ha notifi-
cado la apertura del crédito y que
debe pagarle.

El beneficiario podrd transferir sus
derechos sobre el crédito documen-
tado en la forma, extensién y con
los efectos que autoriza la legisla-
cién comercial, segin que ol crédi-
to sea mominativo o a la orden.
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mentario por fracciones, este frac-
cionamiento serd considerado como
constituyendo uma sola transferen-
cia,
La
comprende también la transmisién
sobre otra plaza, Los gastos de ban-
ca ocasionados por esta operacién
estdn a cargo del primer beneficia-
rio, a condicién de que mo existan

amtorizacién de transierencia

otras disposiciones. Durante la va-
lidez del crédito original el pago
puede verificarse en la plaza don-
de ha sido transferido.

Sigue ahora una serie de disposiciones del R. A. quo no tienen equivalentes

en el R, L

16,

En ausencia de convenciones ex-
presas, serd del arbitrio del Ban-
co requerido y con prescindencia
de las circunstancias, intervenir o

no en las gestiones que se le en-

como ia de
la apertura de un crédite decumen-
tado.

No le causard responsabilidad al-
guna la negativa expedida, dentro
del segundo dfa, si es telegréfica,
Y por el primer correo posterior a
este término, si es epistolar. En
ningdn caso se computard el dia
de la recepcién del requerimiento.
Los dias serdn los de funciona-
miento del Banco y la via por lo
menos igualmente rdpida que la
empleada por ¢l otro Banco.

En defecto de la negativa indica-
da, la aceptacién se presume y to-
da acepiacién se entenderd limitada
a lo que precisamente resulte de
ella.

El Banco notificador puede, bajo
su responsabilidad, delegar su fun-
cién en otro Bance ¢ corresponsal.
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22. La mencién en la motificacién del
nombre del Banco acreditante o del
ordenante, sin expresa mencién de
obrar en nombre y representacién
de alguno de ellos, no implica an-
te el beneficiario el ejercicio de
un mandato de aquéllos,

26. El Banco pagador o aceptante, sea
o no confirmante, deberd cumplir
las obligaciones que respecto de la
documentacién incumben al Banco
acreditante,

Estas disposiciones se refieren particularmente a la posicién del Banco
-notificador, Se expliox su presencia en el R. A. por la gran frecuencia con
«que los Bancos argentinos han actuadoe y actian como Banco notificador de
:acreditivos ablertos en el extranjero. Su finalidad ha sido, pues, deslindar
.exactamente las responsabilidades correspondientes.

25. El Banco motificador, encargado so-
Jamente de la simple mnotificacién
al beneficiario y que luego descuen-
ta la letra librada contra el orde
nante o contra €l Banco acreditan-
te, realiza un acto que no se vincula
con ¢l crédito documentado, ni con
el contrato que le dié origen.

Este artfculo es de interés, pues concreta el principio doctrinario por el
«cual la negociacién de la letra girada en virtud de un acreditivo es un acto
juridicamente independiente del mismo acreditivo y del contrato originario.

DERECHOS DE LAS PARTES

El R. A. trata en sus artlculos 61 al 70 inclusive, bajo el titulo Derecho
.de las partes, algunos casos especiales de prenda, reembolso, quicbra, ete. A
nuestro entender estas cuestiones no se relacionan directamente con el acret
.ditivo documentado, sino que constituyen op i juridi indep
dientes, aunque puede existir, desde lIuego, vinculacién econbmica.

En el R. I no existen disposiciones de semejante tenor, lo que se explicarfa
jor la razén que terminamos de sefialar.

61. Los riesgos a que estdn expuestas
las mercaderias son a cargo del
comprador o vendedor, conforme 1
las modalidades de la convencién

celebrada entre ellos,
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Este articulo determina que los riesgos a que estdn sujetas las mercancias
corren a cargo del comprador o del dedor, segin lo di Ia conven-
cién celebrada entre ellos. En cuanto al alcance de estos riesgos, nos referi-
mos a ello en el Anexo V, al tratar sobre las reglas internacionales que rigen
el uso de las cliusulas comerciales C. I. F, F. 0. B, etc.

62. La mercaderfa objete de un crédito
documentado queda gravada con
derecho real de prenda en garan-
tia del importe de dicko crédite
que los Bancos abonaren o anticipa-~
ren con motivo de su interven-
cién en el mismo. El derecho de
prenda y la posesién de la merca-
derfa se considerardn transferidos
y adquiridos por un Banco a otro,
¥ subsistirin mientras €l crédito no-
sea reembolsado por el comprador.

En este articulo se establece €l derecho general de prenda a favor de los
Buncos que puedan intervenir en la operacién. Es costumbre, sin embargo, que
los Bancos establezcan sw derecho prendario en forma mds especifica, adapa
dolo a las caracteristicas de la operacién de crédito respectiva. Ash, por ejem-
plo, en la solicitud de apertura del acreditivo que el ordenante dirige al Banco,
existe mna cldusula del siguiente o parecido tenor: “Las mercaderias correspon-
dientes a los documentos recibidos en virtud de este crédito quedardn afecta-
das en prenda y garantia a favor del Banco, sin perjuicic de otras garantias-
que el Banco tuviere, por el importe total de la liquidacién que el Banco
practigue. A falta de pago de la liquidacién dentro del plazo de 24 horas arriba-
fijado, el Banco tendrd derecho de hacer vender las mercaderfas, si lo con-
siderase conveniente, sea en remate publico o por intermedic de correder,
particularmente o por casa del ramoe, sin necesidad de procedimiento judi-
cial alguno. El producto de la venta se aplicard al page de la liquidacion;-
v el saldo resultante serd puesto a disposicién del comitente. Si resultara dé-
ficit, deberd ser cubierto por el comitente dentro de las 48 horas de recibir

el aviso del Banco”.

63. Recibidos los documentos por 2
Banco acreditante, éste lo hard sa-
ber al ordenante o a quienes lo
representan o sucedan, por carta 9
telegrama, dentro de las 24 horas
siguientes, si aquél residiere en el
mismo lugar, o dentro de tres dias,
si residiere en lugares diferentes,
invitindoio a reembolsarle el im-
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parte anticipado y sus intereses. El
pago se efectuard en moneda del
lugar al cambio del dia del pago,
o en giros, si esta forma hubiera
sido convenida.

64. Si el ordenante, después de practi-

cada la comunicacién que prescribe

el articulo anterior, no reembolsase
el importe del crédito de acuerdo
a las estipulaciones del mismo, el
Banco acreditante podré ordenar la
venta de Ja mercaderfa en remate
piblico, previo aviso al deudor o a
quienes lo representen o sucedan y
publicacién por el término de cincor
dias, y por intermedio de un rema-
tador que designaré dicho Banco.
El importe lHguido que arroje la:
venta serd acreditado en cobertura
del importe del crédito, y si resul-
tare un saldo a favor del compra-
dor, el Banco acreditante lo pondri
a disposicién de éste. Si resultare
un saldo deudor, ¢! Banco tendr&
derecho para reclamdrselo a aquél.

6

[

. EI ordenante no podrd reclamar Ia
entrega de la mercaderia, ni su
examen dentro o fuera de la Adua-
na, ni aun si ofreciere firmar un
trustreceipt antes de abonar al’
Banco acreditante el importe del
crédito en la forma estipulada, sal-
vo el caso que mediare con dicho-
Banco algin convenio que lo au-
torizase a exigir esa entrega o el
examen previo de la  mercaderia.

Estos articulos se refieren a la relacidén que existe enire el ordemante y of
Banco acreditante. En este punto, nos remitimos a las observaciones formula-
das con respecto al articule 62,

66, La quiebra, la convocatoria de
acreedores, el concurso civil o el
fallecimiento del ordenante, en nin-
giin caso afectardn los derechos deli
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Banco acreditante o del que hava
confirmado el crédito, ni paraliza-
1d o suspenderd el procedimiento
que prescribe el articulo 64. Tam-
poco se admitird terceria de domi-
nio ni de mejor derecho sobre los
bienes objeto del crédito mientras
el Banco no sea integramente re-
embolsado de lo que se le adeuda
con motivo del mismo, sin perjur-
cio de responder respecto de ter
ceros, Los acreedores dei ordeman-
te podrin hacer valer sus dere-
chos tinicam.ente sobre el remanente
que a favor de éste resultare, una
vez liquidada la mercaderfa.

67. El sindico del concurso del orde
nante, si fuere autorizado, podra
abonar el importe del crédito y re-
tirar para la masa la mercaderia.

68. Si el Banco tuviere la posesién
real de la mercaderia objeto del
crédito, quedard obligado a su
guarda y conservacién con las mis-
mas obligaci yr bilida-

des que las leyes imponen al acree-
dor prendario.

Las dispesiciones tramscriptas tratan sobre la situacién que puede crearse a
-ralz de la quiebra, la convocatoria de acreedores, el comcurso civil o €l fa-
_Hlecimiento del ordenante.

69. En caso de quiebra del Banco u
otra sitmacién similar que le im-
pida entregar la mercaderia, o los
documentos, ¢l ordenante podra
consignar judicialmente el importe
del crédito y solicitar su entrega
del juez del lugar en que aquélla
se encuenire,

El juez, previa presentacién del
ejemplar del crédito y de la con-
signacién del importe, ordenard,
sin mds trdmite y bajo caucién
del beneficiario, la entrega de la
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mercaderfa. Esta no impedird el
ejercicio de los derechos de que
el Banco se crea titular y que po-
dré hacer valer en la oportunidad
y por la via que corresponda.

Se trata aqui el caso de quiebra del Banco.

70. Sin perjuicio de las disposicionszs
que anteceden, el Banco podrd ce-
lebrar con el beneficiario los con-
venios que estime convenientes
acerca de la entrega de la merca
derfa y reembolso del anticipe. Es-
tos convenios mo perjudicardn ai
anulardn en mingin caso los dere-
chos de prenda y los privilegios
derivados de Jos mismos, recono-
«cidos al Banco en este titulo, siem~
pre que la mercaderfa se encuentre
en posesién del beneficiario.

Este articulo dispone sobre la relacién entre el Banco y el beneficiario, para
] caso en que el primero haya dade un anticipo al segundo. Se trata, nueva-
mente, a muesiro entender, de una operacién de crédite que estd al margen
«de Ja del acreditivo documentado, aunque puede encontrar en él su origen.
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Sumario: I, Objeto de las reglas y usos uniformes. ~—
I Subdivisién de las reglas y su téenica. — IIL “Cré-
ditos”: A. “Crédito revocable”; B. “Crédito irrevoca-
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F. 0. B, C. L ¥, etc. — XI. Transferencias,

I. OBJETO DE LAS REGLAS Y USOS UNIFORMES

La diversidad de Reglamentos nacionales referentes a los crédites documen-
tados determinaba da necesidad de mna unificacién de las prdcticas en esta ma-
teria. En efecto, la vanedad de Reglamentos nacionales, donde quiera que
existen, y las di ir dive entre ellos, eran una

fuente de errores y discusiones que a veces obligaban a recurrir a los tribunales.
Un conjunto de reglas uniformes en que se concretara la responsabilidad de cada
una de las partes interesadas en la operacién y que fueran adoptadas internacio-

nalmente habria evitado todas esas difioultades ongmadas por dxsposxc:oncs
a

muy diversas e incluso contradictorias. Al unificar internaci los
bancarios para los créditos documentados, existiria una mayor seguridad en la
ejecucién de las drdenfes de pago y de desembolso tanto para el banco como
para el cliente ordenador, sobre todo cuamndo las instrucciones pasadas son incom-
‘pletas o imprecisas.

Al elaborar €l proyecto definitivo de las Reglas y Usos uniformes relativos
.a los créditos documentados, se inspiré el Comité en el principio de que tales
‘Reglas deben constituir una base equitativa en la realizacién de operaciones de

.eréditos d ados, aplicables corri en todos los palses.

Las observaciones hechas por los Comités Nacionales y por las Asociaciones
bancarfas han sido amalizadas en un espfritu de cooperacién lo mds amplio
posible, con el fin de desarrollar dichas operaciones y facilitar los intercambios
internacionales, El Comité se ha esforzado en tener asimismo en cuenta las pric-
ticas en uso en los centros comerciales y las costumbres establecidas por las
compafifas de seguros y las de transportes maritimos, ferroviarios y fluviales.
Es posible que ciertos pafses o intereses comerciales no vean satisfechos todos
sus deseos, pero, de ser asi, seria dudoso que las Reglas pudieran tener una apli-
cacidn general y no realizarfan por lo tanto su verdadera finalidad.
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Las aperturas de créditos documentados son generalmente el resultade de
miltiples intercambios de correspondencia o de contratos entre compradoves y.
vendedores, siendo inicamente necesarias a los bancos las condiciones esenciales
de dichos documentos para cumplir el encargo que desea confiarles el comprador.
Este dltimo conserva su entera libertad para exigir tal o cual documento exten-
dido de acuerde con lo que las mecesidades legales o los usos locales le impo-
nen. Sin embargo, corresponde al banquero e estudiar si las peticiones de los.
que dan drdenes no encierrar una responsabilidad superior & la que se presu-
pone y si las mismas son compatibles con los principios bancarios. Por consi-
1 apli-
cables cuando no existen otros acuerdos expresos y previamente establecidos en-
tre las partes. Asimismo deben servir de guia para la realizacién de las opera-
ciones, cuendo los deseos del que da la orden no han sido claramente especi
ficados en las instrucciones de apertura del cvddito decumentado, en los acre-
ditivos documentados o en las cartas de crédito comerciales.

guiente, Jas Reglas s6lo tienen un cardeter tario y son

Estima ¢l Comité que las Reglas constituyen uma base sélida que puede dar
satisfaccifn tanto a los bances como a los que utilizan fos créditos documentados,.
y sugiere que las asociaciones bancarias de diversos pafses las adopten prescin-
diendo de sus propies reglamentos, en los que la fraseologia es muy diversa, ¥
que dan lugar = miltiples diferencias. Es indudable que las Heglas y Usos uni-
formes, tal como estin concebidos, pueden ponerse rdpidamente en préictica en.
Ia banca y en el comercio y recihir su aprobacién por las decisiones que in-
tervinieran, lo que crearia precedentes. Una adopcidn general seria seguramenie
el mejor medio para probar, por medio de la experiencia, la utilidad y funda-
mento de las Reglas, que podriaw eventualmente ser sometidas a rectificaciones,.
st hublera necesidad de ello.

I, SUBDIVISION DE LAS REGLAS Y SU TECNICA

Las Reglas y Usos uniformes estdn subdivididos en seis secciomes referentes ai-

1) las disposiciones generales;

2) las definiciones sobre la naturaleza de los créditos;

3) las responsebilidades de las partes;

4) la descripcién de los documentos considerados como aceptables a falta de
instrucciones especiales;

5) la interpretacién de los témminos usuales;

6) las condiciones en que pueden realizarse las transferencias de los créditos.

El Comité ha considerado conveniente hacer preceder las Reglas y Usos
de algunas notas especiales sobre el alcance de diversos capitulos; schre fa me-
cesided para los bances y para los que utilizan estos documentos de dar ins-
trucciones claras y precisas ¥ de no emplear otros términos que los que no pue-
den dar lugar a confusién, Estas recomendaciones se hacen con el fin de evitar
la diversidad de interpretaciones entre las partes interesadas en las operaciones
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de créditos documentados, siendo indudable que cuanto més se inspiren en ello
las partes, menores serdn los riesgos de equivocaciones.

. “crEpitos”

La 2% seccion contiene una definicién de la naturaleza y de la forma de-
los créditos clasificados en dos categorias, seglin los compromisos que se deriven-
de ellos para los bancos interesados, es decir:

1) el crédito revocable;
2) el crédito irrevocable,

A, “CrEpITo REVOCABLE”

El crédito revocable ha dado lugar a numerosos comentarios, principalmente-
por parte de las asociaciones de exportadores «que estdn llamados a beneficiarse
con 6l y que no encontraban suficientemente satisfactorias las definiciones para
permitirles preparar ias expediciones e imcurrir en los gastas neoesaries, En
efecto, esta clase de operacién no ofrece garantfa alguns para el beneficiario,
y la expresién crédito, que en este caso deberia significar confianza, no es mds
que una férmula tradicional. Hay que hacer constar que en los Estades Unidos
de América €l término crédito revocable ha sido eliminado por los usos bancarios
v sustituido por el de autorizacién de pagar o negociar. El crédito revocable, en:
sus diversas formas, representa una orden de pago condicionada de una manera
concreta, pero dicho mandato o puede ser d iado en todo mo~
mento por el que da la orden o por ¢f mandatario. La inexistencia de la obligaciéa
de avisar al beneficiario de las modificaciones o de la anulacién del crédito hace que-
¢l mandatario tenga que cumplir las intrucciones desde st recepcién, sin que se-

le conceda un plazo, por limitado que sea, para prevenir al beneficiario. Mu-
chos corresponsales y bancos, a pesar de no estar ¢bligados a ello, comunican
a los beneficiarios las modificaciones o la anulacién de los créditos revocables,
siendo esta formalidad un acto de pura cortesfa. La fragilidad del crédito re-
vocable ha sido reconocida siempre y su existencia estd basada en mna entera.
confianza entre el comprador y el vendedor; si el vendedor no tiene esta con-
fianza, debe exigir una formma de pago méds segura.

B. “Crfpito IRREVOCABLE”

El crédito irrevocable, al igual que la carta de crédito comercial irrevoca--
ble, debe contener un compromiso firme de los bancos que abren esa clase de
créditos com respecto a los beneficiarios, y cuando los créditos son utilizables.
por giros deben llevar una cldusula en virtud de la cual los giros serdn paga-
dos a los portadores de buena fe. Suele suceder que el beneficiario del crédito
irrevocable quiera obtemer, aparte del compromiso formal del banquero que abre
el crédito, la responsabilidad suplementaria de un banco local o del banco que
ha avisado el crédito, En este caso, el beneficiario debe exigir de su comprador”
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que €l crédito irrevocable sea confirmade, lo que obligard al banquero que avisa
Ia apertura del crédito irvevocable a contraer un compromiso personal al confir-
mar los términos bajo su propia responsabilidad. De esta forma el crédito es
irrevocabl: y confirmado, pues encierra dos compromisos bancarios firmes.

A veces se plantea la cuestidn de cdmo ¢] beneficiario de un crédito irrevo-
cable abierto por telégrafo y avisado por un corresponsal, sin compromiso per-
sonal de este Gltimo, puede tener Ia seguridad de que dicho crédito estd efec-
tivamente abierto, sin por su parle haber recibido una confirmacién directa del
banco qic ordend la apertura. Es indiscutible que el banco que avisa la aper
tura de un crédito irrevocable o de una carta de crédito comercial por cuenta
de otro ‘banco es ble de la denwia y autenticidad de Jos mensajes
que transnile, a condicién, como cs consiguiente, de que no se haya cometido
alglin error en la transmisién telegrafica de las Ordenes, Estos créditos se trans
miten generalmente por medio de corresponsales con los cuales los bancos que
abren créditos emplean claves telegrificas, pudiendo por tanto los heneficiarios
tener confianza en el aviso del corresponsal. Bajo esta base aceptan frecuente-
mente los bancos el negociar los giros emitidos en virtud de cartas de crédito,
en el caso en que las cartas de crédite no hayan sido puestas en circulacién

o no hayan side ain recibidas por Jos beneficiarios.

IV. COKRESPONSALES

Por lo que se refiere al término corresponsal «que se emplea en el articulo 4
y en otres de las Reglas, ha estimado el Comité que esta expresién debe ser
interpretada en el sentido mds extenso y aplicarse a todas las firmas o casas
que pueden ser utilizadas por los bancos a los efectos de operaciones de créditos
documentados.

V. RESPONSABILIDADES

La 3% Scccién de Jas Reglas se ocupa de lus responsabilidades en general.
A primera vista la persona no versada en cetas materias interpreta que los
bances declinan  toda responsabilidad, lo que es inexacto. Las operaciones
de crédito documentudo sun objeto de innumerables transacciones accesorias no
sujetas al control bancarie, como son la preparacién de las mercancias, el
<mbalaje, el acondicionamiente y la redaccién de los documentos (facturas,

polizas ds seguro) o de d tos de transp ( imiento, etc.). Dichas
operaciones no dependen de las actividades bancarias y los documentos contienen
numerosas cliusulas y condiciones eue incumben exclusiva a los cxpedid

1es 0 a los aseguradores. La eleccion de las empresas de transportes y de seguro
la hace generalmente ¢l vendedor a quien el comprador da su confianza a estos
efectos. Los bancos tienen igualmente que recwrir a toda clase de wedios
de comunicacién (eorreos, telégrafns y oiros) no sometidns a su control; +wo
cabe duda por consiguiente que los bances no puedsn asumir responsabilidad
alguna 2l respecto.
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Ni al comerciante ni al industrial que wtilizan los créditos documentados
interesa que los bancos acepten r bilidades i tibles con sus actividades

por cuanto su retribucién estd en proporcién con o} riesgo que asumen. Ei heche
de decidir el banco a aceptar una orden que impligue riesgos exagerados expon-
dria a dos interesados a soportar gastos y abonar comisiones que gravarian las
operaciones hasta ¢] punto de quitarles todo interés para el comercio o la indus-
tria, o & que el banquero rehuse pura y simplemente aceptar la orden. Es pre-
ciso, pues, que en su propio interés los que utilicen los créditos documentados
tomen a su cargo clertos riesgos de cardcter comercial.

VI. DOCUMENTOS DE TRANSPORTE

En la 4% seccién de las Reglas se indican, explicando sus caracterfsticas,
los diversos documentos que los bancos se consideran autorizados a recoger
aungue las instrucciones sean imprecisas. Sucede frecuentemente que se solicita
de los bancos que efectien un pago contra documentos de embarque o de expe-
dicién o contma documentos indicados en términos genéricos, por lo que, en
interés de su cliente, incumbe al banquero el definir la naturaleza de Jos do-
cumentos exigibles. Cuvando de esta forma ha descuidado el comprador €l pasar
instrucciones concretas en sus 6rdenes, se puwede deducir que deposita entera
confianza en el vendedor, por lo que se refiers a la preparacién de los docu-
mentos v a Ja eleccién del transportador y del asegurador, designando por este
hecho al vendedor mandatario o agente para el cumplimiento de las formali-
dades relativas al envio de las mercaderias. Esto no obstante, el banquero que
debe verificar el pago ignora de mma manera general las relaciones existentzs
entre el comprador y el vendedor, o entre el comprador v el banco que ha re-
cibido el encargo dc ordenar el pago en otra plaza contra documentos, o que
se ha encargado de la apertura del crédite. Si el banquero es cuidadoso de la
proteccion de los intereses de sus mandatarios en la medida de lo posible,
exigird documentos que respondan a sus deseos, segin las costumbres de la plaza.
Con el fin de unificar esos usos, el Comité ha estudiado los documentos que se
utilizan corrientemente en flas diversas modalidades de transportes (maritimos,
ferroviarios, fluviales y postales) y ha escogido mn cierto mimero de ellos que
considera susceptibles de facilitar los intercambios del comercio y de la industria.
De aqui que el Comité haya juzgado oportuna la admisién para las
de crédito documensados due comprenden un tramsporte maritimo, y, bajo for-
ma negociable y transmisible que constituya un titulo de propiedad, Ios conoci-
mientos redactados recibide para embarque; los Port o Custody Bills of Lading
relativos a los tramsportes de algodén de los Estados Unidos de América, los
conccimientos que preven el transhordo en el camino y los conocimientos a destine
Nlamados Through Bills of Lading; emitidos por los agentes de las compafifas

de mavegacién en los puertos maritimes, e incluso en el interior si el envio
desde un puerto maritimo no estd fijado para una fecha determinada y la ex-
pedicién ha de hacerse desde un lugar situado en el interior del continente.
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Prescriben las Reglas que cuando €l comprador desea que la mercancia
objeto de su contrato de compra esté efectivamente a borde de un navio em
una fecha sefialada, debe pedir al abrir el crédito que en el conocimiento exigible
se haga constar que son mercancias recibidas a bordol; si no, los bancos se
consideran autorizados a aceptar documentos de embarque con la redaceidn
recibido para embarque o recibido en muelle si el envie debe tener lugar desde
puerto maritimo, e incluso los conocimientos Hamadoes Through Bills of Lading’
si se ha estipulado que la expedicién se verifique desde una plaza situada en
el interior de un continente.

En el transcurso de un cambio de impresiones concernientes al Articulo 23, que
se Tefiere a los conocimientos en que se indica recibido a bordo, ha estimado el Co-
mité que cuando se requieren los conocimientos que mencionen que la mercancia
ha sido efectivamente cargada @ borde y que mo se exige el tramsporte por navio
directo, o si por razones técnicas es imposible obtener conocimientos que cubran
¢l viaje entero, podrén los bancos aceptar conocimientos que prueben que la
wercaderia se encuentra, bien sea a bordo del mavio previsto para el primer re-
corrido sefialado, bien sea a bordo de un navio que efectiie la primera parte
del viaje cuando no se ha indicado el nombre del que hace el resto del recorrido,

Teniendo en cuenta que las leyes de muchos pafses reconocen validos sola-
mente Jos cemocimientos que indican que la mercancia se encuentra efectiva-
mente a bordo, se ha planteado la cuestidn relativa el valor legal de los docu-
mentos redactades recibido para embarque, por los abusos a que los mismos
pudieran dar lugar, El Comité ha estimado que todo comprador que da Grdenes:
tiene la facuitag de exigiz documentos de expedicién otorgados de conformidad
con las necesidades legales o los usos locales, Ignal te ha ereido
precisar que las definiciones de la Seccién C de las Reglas no son aplicables

si no se han dado instrucciomes precisas y concretas respecto de los docu-
mentos exigibles. La costumbre de las compafijas de navegacidn, generalizada en
estos ditimos afics, de expedir conocimientos con la redaccién recibide para
embarque proviene de una necesidad creada por la explotacién racional de los
transportes maritimos y de la rapidez con que las operaciones tiemen que ser
realizadas en consecuencia. Se ha hecho también constar que la facultad de-
aceptar conocim entos con el recibido para embarque permitia 2 los importadores
el recibir los documentos mucho mds pronto que si exigfan los comocimientos:
con el recibido @ bordo y evitaban, de esta forma, al comprador el temer que
Prestar garant’as por la inexistencia del conocimiento, o soportar gastos de

aceraje, de guardaria, etc. También se evitaban los casos en que hay gue
pagar multas por la falta de presentacién de documentos, e incluso, en algunos-
paises, un aumento de los derechos de aduana,

Por lo que se refiere a2 los abusos antes aludidos, incumbe a los compradores
el tener en cuenta los rlesgos gue pueden resultar a causa de haber pasado ins-
trucciones suscepiibles de interpretaciones erréneas. Si un pafs expedidor no
estd servido por lineas de navegacién con escalas frecuentes que garaaticen al

3 Debe observarse que los conocimientos con la redaccién recidido 2 bordo

no serén exigidos sino cuando sea expresamente requerido aunque el créditor
mencione el nombre del bugue.
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comprador contra los retrasos en €l embarque, corresponde al comprador e
estudiar los riesgos que pudieran derivarse para él, y exigir, si fuere necesario,
conocimientos indicando que las mercancfas se encuentran a borde del bugue
expresado en el conocimiento. Por el contrario, el Comité ha considerado nece.
sario excluir los imientos ref a transp por veleros, teniendo en
cuenta que en la época actual estd fuera de uso este medio de transporte, que
en un caso particular deberd ser autorizado especialmente.

También se ha decidido excluir los imiento: dos por transitarios

y que no encierran directamente el compromiso del que verifica el transporte,
que es el responsable del envio y de la entrega de las mercaderfas en &l destino
designado. Por lo que se refiere a los transportes ferroviarios, postales y otros,
sobre los cnales no se han creado documentos transmisibles por medie de endoso.
sino tnicamente titulos nominativos contra los que las compafifas de transportes
extienden recibos o duplicados de los tftules (cartas de porie), se ha considerado.
oportuno dejar establecido que en tales titulos, a falta de instrucciones sobre
destinatario que debe figurar en los mismos, debe indicarse como destinatario.
el nombre y la direccién de la persona por cuenta de la cual ha sido abierto
el crédito, o del hanco que ha erdenado ¢l pago o la apertura del crédito.
El hecho de indicar al abrir un crédito un destino que necesita el empleo de
un medio de transporte autorizado por un titulo nominative, y en los sitios en
donde el envio directo no es posible en razén de las fromteras aduaneras y po-
liticas, crea la obligacién de indicar como destinatario el nombre de un inter-
mediario en la frontera, sin cuyo requisito el crédito no serfa utilizable por el
beneficiario.

El Comité se ha visto cblizado a estudiar cudles eran los documentos exigi-
bles cuande la firma que da la orden pide el resguardo de la expedicién ferro-
viaria o el duplicado de la carta de porte y el beneficiario hace el envio de la
mercancia bajo talén colectivo vagén-agrupado por intermedic de un transitario,
y no puede por lo tanto presentar los documentos exigidos en el crédito. Para
este caso, el Comité ha decidido que el beneficiario debe recusar las condiciones.
del crédito y pedir que el mismo indique solamente como documento exigible:
un recibo del transitario y no de la compaitfa de ferrocarriles,

Al analizar el cardcter de los d

se ha pl do la tién re-
ferente a la fecha que los bancos deben aceptar come la werdadera del embar--
que o de la expedicién de las cuando se exigen conocimientos
redactados recibido para embargue o talones de ferrocarril, teniendo en
cuenta que, de acuerdo con sus reglamentos las compafifas de ferrocarriles no-
estin obligadas a expedir las mercaderias desde la estacién de salids el mismo-
dia en que han sido depositadas. E! Comité ha decidido por wnanimidad que
1a fecha indicada en los documentos de transporte pruche que las mercamcfas
mencionadas en los mismos han sido expedidas o embarcadas. Este mismo criterio-
sustentan los Reglamentos publicados por las asociaciones bancarias en el curso
Jde la dltima déoada, considerande que los bancos no poseen otros medios para
comprobar s el envio de las mercancfas ha side realmente efectuado después.
de la entrega de los documentos por el que se encarga del transporte. Cuando
el comprador que da 1a orden desea obtener otras pruebas con respecto al car-
gamento o 2 la salida de las mercancias, tiene necesided de exigir que se es~
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pecifiguen en Ia apertura del crédito los documentos que consideran nccesarics
¥, caso precise, los conocimientos redactados recibido a bordo o las atestaciones
que el benefi

io deberd presentar,

El Artfculo 158 de las Reglas estipuli que los bances podrin rechazar todos
aquellos documentos de expedicién que contengan cldusulas restrictivas en cuanto
a la recepcin de las mercancias en buena condicién aparente. Fsta cliusula de

las Reglas implica que los doeumenlos do transporte deben cstar exentos de

reservas en lo que concierne al estado de lus mercancfas (la expresién mercan-

Sinembargs, dicha ¢ldusula no refiers

cigs desiy stenid

a continente y e

a las reservas que Jas compaiias de transportes acostumbran a hacer por medio

de etiquetas en que cluden su responsabilidad por los miesgos a que las mer
cancias estdn sujetas en virtud de su naturaleza, tales como herumbre, rezume
el aceite en bidones, roluras, ete., por cuanlo cstas reservas estin cubierlas por
«l Articulo 11 de Tas Replas, en el que se indica que los bancos no son respon-
subles de las condiciones generales y particulares estipuladas en los documentos.

La feeul
transports; a que se huce alusién en el Arti
docurmento

rescrvan 195 hancos de poder endesar los Jocumentos de

que

culo 24, tiens su or en que los

pueden ser presentados sin que s¢ .ndigue en ellos ¢l nombre del

benefi como medida de

revencitn parz las diferencias que pudieran

surgir en caso de irregularidad.

VII, DOCUMENTOS DF SEGURO

Los deeumentos de seguro han sido objeto también de un detenido esiudio,
el Comité

neiderarse aceptables no solamente las pilizas de seguro,

aés de e

aminar los d:ferentes documentos y sus earacteri

ha  estimado  deben

sino también los certilicados de seguro. Queda cnlendido que estos ultimes doca-
mentos deben llenar tadas las condicions. cweneiales de las pélizas, os decir, garan.

tizar al beneficiatio o al portador de bucna fe los mismos dercchus que si

contruty de seguro en virtnd del cual ha side emitidn el certifi-

que tenga mnecesidad de recurrir al agente o al firmante de la

docurrentos  deben poderse presentar ante los tnbunales v oen

¢

men, producir los ¢f

de la pihiza de seguro. Se ha comprobads que
bajo diferentes denominaciones existe wn cicrlo pimero de [ormules de cer-
1ificados ouyas caracleristicas responden a la definicién precitadn, tules ecomo
el suplemento de piliza o el certificwlo de piliza que son expedidos y fir-
mados por los correderes de seguros debidamente autorizades por las com-

pafifas, pero el Comité no ha juzzado oportuno hacer menciéa particular de

uro de-

ellos en las Res! ados de sv

Pues su aceptacion a tituln de certif

pends d: las cliisu ¥y cond nes que s documentos cuya im-

portancie es socundaria.

1 Debe obzervarse, sin embargo, que los cover notes, emitidos por los co-
rredores de sewuros, no son aceptados geacralmente, salvo estipulacion cxpresa.
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También se ha tratado de la moneda en que debe hacerse el seguro. ¢(Debe
hacerse en la misma en que se ha ahierto el crédite ¢ en wtra wualquiera? Los
acontecimientos de los dltimos afies han probade que la estabilidad de las
monedas es relativa, habiendo parecido razonable al Comité no establecer una
regla vy dejar a la decision de los hancos el exigir que el seguro se haga en
la moneda del crédito y la libertad de juegar si es aceptable la cubertura en
oira moneda.

La interpretacién del #émmino @ todo riesgo, que se emplea frecuentemente
en las érdenes de apertura de créditos, ha detenido muy especialmente la aten-
cién del Comité. Como Jo expone el sefior K. G. R. Vaizey, Representante del
Comité del Lloyd en Londres, en una nota publicada en el fasciculo Ne 68
(Términos Comerciales de la Cédmara de Comercio Internacional), debe evitarse
el mse de esta expresién si los interesados desean evitarse discusiones y difi-
cultades, siendo preferible wiilizar en su lugar el término W. P. A. * {con ave-
rias particulares). Se debe esta expresién al hecho de existir uniformidad con
respecto a los riesgos cubiertos por la expresidn a tode riesgo. El Comité ha
estimado, por lo tanto, oportuno declarar que, cuando se ha empleado esta
expresién, los bancos mo son responsables de gue ciertos riesgos particulares mno
estén cubiertos.

VHI. FACTURAS

Por lo que nrespecta a ldos otros documentos, es esencial que éstos corres
pondan a los términos del erédito y aparezcan establecidos en buena y debida
forma. Lspecialmente, las facturas deben hacer una descripeién fiel de la mer-
cancia, que corresponda a los términos del crédito v que permita la compara-
cién con los otros documentos, Cuando la mercancia se expide embalada, la
factura debe también indicar la forma de dicho embalaje, su marca y su
nimero,

IX. INTERPRETACION DE TERMINOS Y USOS BANCARIOS

La 5% seccién de las Reglas se ocupa de la interpretacién de los términos y
usos banearios y resliza la unificacién de los términes siguientes: alrededor,
hasta el, pronto, inmediato, Jo mds pronto posible, primera mitad, segunda
mitad, comienzos, mediados o fines de mes, ete. El Articulo 40 se refiere a
los procedimientos a seguir cuando el wltimo plazo de validez estipulado en
un crédito es un domingo o dia feriado. La Secretaria General de la Cdmara
de Comercio Internacional, a peticién del Comité, ha abierto una encuesta para
conocer los musos en vigor en este caso. De las respuestas recibidas de unos
60 paises (respuestas gue por lo general se referian @ las prescripciones legales
en materia de efectos de comercio) gesulta que en la mayoria de ellos ¢l
vencimieto es diferido al primer dia laborable siguiente. Se ha indicado tam-
bién que no existen prescripciones legales respecto a las fechas extremas de

t With particular average.
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validez de los créditos documentados y se ha propuesto sea estatuida una unifor-
midad en esta materia. El Comité se ha unido a esta proposicién, confirmando
en esta forma, como se estipula en el Articulo 40, que la fecha de vencimiento
en caco de dia feriado debe ser diferida al primer dia laborable siguiente.

X. CONDICIONES DE VENTA: F.0.B., C.I.F.,, ETC.

En lo que atafie a las condiciones de venta, tales como F.0.B,, Costo y Flete,
C.I.F., etc., no se ha considerado 1til el incluir tales definiciones en las Reglas,
por cuanto la Camara de Comercio Internacional ha publicado una definicién de
dichos términos, lasada en la interpretacién que se les da en diversos paises
{véase Anexo V, punto 1V, Incoterms 1936).

XI. TRANSFERENCIAS

La 6* seccién de las Reglas se refiere a la posibilidad y a las condiciones de
las transferencias de los créditos. Segiin las caracteristicas y los términos de un
crédito, ¢l banco se ofrece o se compromete, de acuerdo con las drdenes recibi-
das de su cliente, a pagar u ordenar el page de una cierta suma a una persona
determinada, después de cumplidas por ésta las formalidades que se establecen.
Se desprende de ello que la sola persona que puede juridicamente tomarse en
consideracién para el pago que ha de efectuar €l banco es la que asi se designa.
Si ésta no puede cumplir las condiciones exigidas, los bancos no estdn obligadas
a pagar @ muna tercera persona. Para hacerlo, es necesaria la intervencién y la
conformidad del ordenador (comprador), porque la transfevencia constituye sus-
titucién de parte tdcitamente definida en el acuerdo celebrado entre el orde-
nador v el banco que ha aceptado el abrir €l crédite. Es preciso por tanto con-
venir en que no es admisible ninguna t de un crédito sin 1a confor-
midad del que da la orden. El Comité ha estatuido bajo ese criterio, afiadiendo
que la autorizacién de transferencia puede darse una sola vez y no varias veces.
Esta decisién parece rep una pr i6n suficiente contra el excesivo
abuso de la facultad de transferir los créditos.

o .




ANEXO III

REPRODUCCION DE FORMULARIOS DE ACREDITIVOS
DOCUMENTADOS -USADOS EN LA ARGENTINA, Y SU
COMENTARIO.

Sumario: 1. Convencién entre Banco y cliente (ordena-
dor) sobre la apertura diel acreditive y sus condiciones
generales, — II. Notificacién kecha por Banco local, avi-
sando apertura de acreditivo por su corresponsal en el
exterior, — III. Notificacién hecha por Banco local, avi-
sando apertura del acreditive por el mismo Banco y por
ouenta de corresponsal extranjero. — IV, Pedido de Ban-
co local a corresponsal extranjero de apertura de acre
ditivo irrevocable, utilizable mediante libranzas schre este
corresponsal. ~— V. Notificacién hecha por Banco local
a ibeneficiario en el exterior de apertura de acreditivo
por el mismo Banco (carta de crédite). — VL Carta de
garantia, ~— VII. Condiciones generales referentes a le-
tras negociadas sobre el exterior

d. CONVENCION ENTRE BANCO Y CLIENTE (ORDENADUR) SOBRE La
APERTURA DEL ACREDITIVO Y SUS CONDICIONES GENERALES.

(Formulario 1)

Del formulario surge que el cardcter del acreditivo (revocable, irrevocable, o
.irrevocable confirmado) queda establecido desde el principio.

(Los buenos f larios deben ser i vy sin sobrecarga de detalles. En
.general deben indicar:

1) Nombre del Banco ordenante;

2) Cardcter del acreditivo;

3) Ntimere para su individualizacién, que debe ser repetido en toda la do-
posterior (corr dencia, etc.);

-4) Modo de utilizacién del acreditive (por caja o por aceptacién);

5) Importe total del acreditivo;

6) Nombre del beneficiario;

7) Plazo de wvelidez del acreditivo;

8) Documentos a ser exigidos al beneficiario;

9) Descripeién de la mercancia;
“10) Precio, indicado si es F.0.B, C.LF. etc, y especificando su unidad;
11) Nombre del ordenante;
12) Plazo para el embarque;
13) Naturaleza del transporte;
14} Condiciones de reembolso;
15) Comisiones ¢ intereses a cobrarse;
16) Disposiciones sobre garantia (de existir ésta).

Cabe agregar que la indicacidn del cardoter del acreditivo es esencigl. Ei

.empleo de los términos Ttevocable, irrevocable y confirmado es preferible a

toda otra férmula que pueda prestarse a ambigiiedades, Ya hemos visto que de
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acuerdo con el articulo 3° del R. 1. todo acreditivo no declarads expresamente
irrevocable, serd considerado como revocable, aun cuando se haya indicade un
plazo de validez.

Con respecto a las condiciones generales establecidas en el formulario, es
de destacar, en primer término, que establecen que el crédito estd sujeto &
las normas fijadas por el VII Congreso de la Cémara de Comercio Interna.
cional (Reglas de Viena) para los acreditivos documentades comerciales. Ya
se ha visto que consideramos sumamente conveniente este procedimiento, de
acuerds con las conclusioncs a que llegamos en nuestro capitulo XIIL

Aparte de una serie de disposiciones limitstivas de la responsabilidad del
Banco y de cardcter técnico, referentes a la forma de liquidacién, existe una
que dispone la afectacién en prenda y garantia a favor del Banco de las mer-
cancias correspondientes a los documentos recibidos en virtud del acreditivo..
El tenor de esta disposicién es el siguiente: “Las mercaderias correspondientes-
a los documentos recihidos en virtud de este crédito quedardn afectadas en
prenda y garantfa a favor dzl Banco, sin perjuicio de otras garantias que el
Banco tuviere, por el importe total de la liquidacién que €l Banco practigue.
A falta de pago de la liquidacién dentro del plazo de 24 (veinticmatro) horas
arriba fijado el Banco tendrd derecho a hacer vender las mercancias, si lo
considerase conveniente, sea en remate publico o por intermedio de corredor,
particularmente o por casa del ramo, sin necesidad de procedimiento judicial
alguno. El producto de la wenta se aplicard al pago de la liguidacién, y eI
saldo resultante serd puesto a disposicién del comitente. Si resultara déficit, de-
berd ser cubierto por el comitente dentro de las 48 (cuarenta y oche) horas.
de recibir el aviso del Banco™.

CONDICIONES GENERALES PARA CREDITOS DOCUMENTARIOS
Texto del dorso del documento reproducido en el formulario 1.

El Banco Holandés Unido, Sucursal Buenos Aires, no se hace responsable
por la demora que pudiera producirse en la trusmision o entrega de los tele-
gramos o cartas relucionadas con este crédita, ni tompoco por flas mutilaciones.
o extravios de los mismos. E} Banco y sus corresponsales tendrdn la faculted
de transcribir los términos técnicos y nombres de la mercaderia y traducirlos a
otros idiemas, no siendo responsable el Banco ni sus corresponsales por la in-
terpretacién o traduccién de esos nombres o términoes,

El Banco y sus corresponsales no asumen responsabilided algune con respecto
ala teidad de los d ionados, como tamp: en lo relacio..
nade con la cantided, peso, medide, descripcién, calided, envase, empaque, es--
tado, etc., de la mercaderia que esos documentos representen.

El Banco y sus corresponsales no responden por la mala fe del cargador. 5i
el crédito admitiere embarques fraccionados o parciales, el Banco y sus covres-
ponsales no tendrdn responsabilidad por la forma como se practiquen las pro=
porciones, limitindose a efectuar los poges segin las constancias de las fac-

turas que acompaniqn ¢ los documentos.
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Los documentos gque se entreguen en virtud del crédito en cuestibn viejarén

-exclusivamente a riesgo del comitente, no asumiendo el Banco responsabilided

alguna por la pérdida o la demora en la llegada de los mismos a destino,

El comitente se compromete desde ya a comprer en el Banco el cambio pare
cubrir los disposiciones contre este crédito (si éste debe abrirse en moncdz
extranjera). A lg llegada de los documentos éstos deberdn ser retirados por el
comitente dentro del plazo de 24 (veinticuatro) horas, contra pago en efectivo:
o cheque a satisfaccién del Banco, en las condiciones mencionadas a la vuelta.

El i pagard Bién, indistint te, contra un solo ejemplar de la
referida documventacion, o contre la simple declaracion del Banco, de haber éste
recibido noticias de su corresponsal de que el mismo ha efectuado el pago ol
beneficiario con arreglo a las condiciones del crédito.

Cualquier reserva que formule €l corresponsal del Banco al efectuar el pago
en virtud del presente crédito quedard cancelada, sin recurso para el comitente,.
en el momento gue se presente al Banco el comitente u otras personas a retirar
contra pago los correspondientes documentos, o depositando en garantia el equi-
valente de su volor en moneda uxtranjera,

Aun cuando, por separado, €l comitente convinicra con el Banco que los do-
cumentos de embarque tengan que ser retirados por aguél recién a la legndn
del vapor portador de la mercaderia, el comitente se compromete para el caso
de pérdida o demora de dicho vapor de mds de 10 (diez) dias, o efectuar el
pago sin reserva alguna.

El Banco se reserva el derecho de proceder o la declaracion de la mercaderio

bilizdnd. sin

en la Aduana, si el mismo lo creyera iente, no D
embargo por no hacerlo, como tampoco por une declaracién errénea o terdin.
Las mercaderfas correspondientes a los documentos recibidos en virtud de
este crédito quedardn ofectadas en prenda y garantia a favor del Banco, sin
perjuicio de otras garantias que €l Banco tuviere, por el importe total de la
liquidacién que el Banco practique. 4 falta de pago de la liquidacién dentro del
plaze de 24 (veinticuatro) horas arriba fijado el Banco tendrd derecho a hacer
vender las mercaderias, si lo considerase conveniente, sea en remate piblico
o por intermedio de corredor, particularmente o por casa del ramo, sin nece-
sided de procedimiento judicial algumo. El producto de le venta se aplicard ul
pago de la liquidacién, y el saldo resultante serd puesto a disposiciOn del co-
mitente, Si resultara déficit, deberd ser cubierto por el comitente dentro de
las 48 (cuarenta vy ocho horas) de recibir el aviso del Banco.,

En el caso de recibir el Banco una garantio en efective o cheque, el importer
de la misma serd acreditado en una cuenta GARANTIA @ nombre del comitente
¥y a la orden del Banco.

Sin perjuicio de los demds derechos del Banco, el comitente se compromete
desde ya o constituir @ favor del Bunco un depésito de garantia de hasta el
equivalente del importe del crédito o, en su caso, a completar hasta dicho equi-
valente el depésito de garantia efectuado con arregle o la presente solicitud..
Dicho depésito, o aumento de depdsito, en su caso, el comitente deberd efectuarlo
en cuanto lo pida el Banco.
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El Banco se reserva el derecho de imputar el saldo de esa cuenta GARANTIA
al pago a cuenta de su liquidacién. sin previo aviso, reconociendo el comitente
«ademds en favor del Banco el derecho de retencién establecido por la ley de
cualquier bien o valor que se halle o se hallare en posesidn de! Banco, sea o
.o vencido. Dicha garantia responde también a toda otra obligacion que tenga
o llegase a tener ¢l comitente en el Banco y es sin perjuicio de las demds ga-
rantias que a favor del Banco tenga constituidas o en lo sucesivo constitwyera
el comiiente.

El interés fijado para esta operacin estd basado en el tipo que actualmente
wige en el exterior y serd aumentado por el Banco proporcionalmente a las subas
que sufriera dicho tipo bdsico.

Este crédito estdé sujeto a las normas para créditos documentarios comer-
ciales fijadas por el 7% Congreso de lu Cdmara Internacional de Comercio.

A todos los efectos legules el comitente constituye domicilio especial en cl
inserto al dorso, en el que serdn wvdlidas todas las notificaciones —judiciales o
extrajudicicles— que se le practiquen, r fand imi a cualquier otro
Juere o jurisdiccion que pudiera corresponderle.

II. NOTIFICACIGN HECHA POR EL BANCO LOCAL, AVISANDO APERTURA DE
ACREDITIVO POR SU CORRESPONSAL EN EL EXTERICR.

(Formulario 2)

El formulario se utiliza cuando, a pedido de un Bance del extecior, un Banco
‘local avisa al exportador local que un acreditivo, que puede ser revocahle o
irrevocable, ha sido ablerto a su favor por el corresponsal mencionado.

De acuerdo con el texto de la notificacién, el Banco local hace la comuni-
cacion a solo titulo informativo, sin asumir ninguna respensabilidad.

LUlamames la atencién sobre el sello que se pone en el formulario, cuyo tenor
«s el siguiente: Este crédito estd sujeto a las normas para créditos dodumentarios
comerciales fijadas por el 7° Congreso de la Cémara Internacional de Comercio.

La anotacién de cada libranza al dorso de la carta de notificacién se pide éni-
caments para fines de control, ya que el acreditivo ha sido abierto directamente
por el Banco extranjero y el Banco locul actia dnicamente como informante,
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Iif. NOTIFICACION HECHA POR BANCO LOCAL, AVISANDO APERTURA DE
(ACREDITIVO POR EL MISMO BANCO Y POR CUENTA DE CORRESPONSAL
EXTRANJERO.

(Formulario 3)

El formulario se utiliza cuando, a pedido de un Banco extranjero, un Banco
local avisa al exportader local que un acreditivo, que puede ser revocable o
iirrevocable, ha sido abierto a su favor en el mismo Banco local.

Habiendo sido abierto el acreditivo en los libros del Banco local, ya no
puede hacer la comumicacién a solo titulo m"formauvo, v al existir un compro-
‘miso formal del Banco, éste ha iderad bl que el ecre-
ditivo quedaba sujeto a las normas que para los acreditivos documentados comer-
clales fijé6 el VII Congreso de la Cimara de Comercio Internacional.

Llgmamos la atencién sobre el sello que se pone en el formulario cuyo tenor
.es el siguiente: Se aconseja no apartarse en lo mds minimo de las condiciones
fijadas. Asimi; en la d ion se usordn idénticas palabras a las emplea-
das en el crédito. En esta forma los libradores se evitardn los perjuicios que
mntuales rechazos de los giradores les originarian. Ante cualquier duda reco.

oS, colaboraremos.

Las anotaciones al dorso de la carta de notificacion tienen fines de control.
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1V. PEDIDO DE BANCO LOCAL A CORRESPONSAL EXTRANJERO DE APER-
TURA DE ACREDITIVO IRREVOCABLE, UTILIZABLE MEDIANTE LIBRANZAS
SOBRE ESTE CORRESPONSAL.

(Formulario 4)

El formulario se utiliza cuando un Banco local pide a su corresponsal en
€l exterior que avise a un exportador en €l extranjero que un acreditivo irrevo-
cable ha sido abierto a su favor.

Se establece ademds en el formulario que el acreditivo es utilizable por los
beneficiarios mediante sus libranzas a la vista contra el Banco corresponsal,.
acompafiadas por determinados documentos.

Se autoriza también al Banco corresponsal a confirmar el acreditivo, si los
beneficiarios asi lo desean.

Existen ademés providencias sobre la forma en que el Banco corresponsal.
tendrd que reembolsarse por los pagos que pueda efectuar.
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V. NOTIFICACION HECHA POR BANCO LOCAL A BENEFICIARIO EN EL
EXTERIOR DE APERTURA DE ACREDITIVO POR EL MISMO BANCO (CARTA
DE CREDITO).

(Formulario 5)

El formulario se utiliza cuando el Banco local se dirige directamente al ex-
portador extranjero avisindole que un acreditivo irrevocable ka sido abierto
a su favor por este mismo Banco. La forma utilizada es casi idéntica a la de la
carta de crédito norteam.ericana.

FEn efecto, se autoriza al exportador a girar contra el Banco local, y éste se
compromete ante el girad®r, los endosantes y tenedores de buena fe de las li-
branzas giradas, que las mismas serin debidamente honradas, siempre y cuando
estén de acuerdo con los términos del acreditivo.

Como medida de seguridad se establece que el importe de cada letra girada
en virtud del acreditivo debe ser anotado al dorso de la carta de notificacion,
y que la presentacién de cada letra megociada constituye una garantia, por parte
del Banco negociador, de que esta i6n ha sido debid efectuada, y
que los documentos han sido enviades en la forma establecida en la carta de

notificacién. Se establece ademis que esta carta y los documentos relativos
deben acompafar a la letra si Ja misma no ha sido negociada.
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VI. CARTA DE GARANTiA.
(Formulario 6)

El formulario se wiiliza ocuando en Ia d idn cor di a um
acreditivo se han observade ciertas discrepancias con los términos del mismo..
En este caso, €l Banco negociador ¢ pagador podrd acceder a honrar la libranza
del beneficiario, si éste; o un tercero, asume toda Ia responsabilidad para el casor
de que el Banco acreditante no diera su conformidad a la documentacién en-
tregada.

Es un procedimiento muy utilizado para acelerar los trémites. La disposicidn:
del Banco para aceptar una carta de garantia dependgrd del grado de discre-
pancia, asi como de la solvencia del firmante de la carta.
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VII. CONDICIONES GENERALES REFERENTES A LAS LETRAS NEGOCIADAS:
SOBRE EL EXTERIOR.

El formulario enumera las condiciones generales aplicables a las letras ne~
gociadas por el Banco, o recibidas por él a cobro, sobre el exterior. Desde
que el acreditivo documentado puede en determinados casos ser utilizado me-
diante giro de letras, que luego son negociadas por el Banco, estas condicionws
generales nos interesan bajo este dltimo aspecto.

En tal concepto son de destacar:

El articulo 9, que autoriza la entrega de la documentacién contra un de-.-
pésito provisorio en la moneda nacional del pais de que se trata, siempre que
<l control local sobre las divisas haga necesario tal proceder, o que la prictica
bancaria del lugar lo haya impuesto.

El articulo 10, que establece providencias referentes al almacenaje y seguro-
de las mercancias para el caso de no haber levantado el girado la documen-

tacién a la llegada del vapor, portador de las mercancias.
1ol

El articulo 12, que toma providencias para el al Banco del equ
valente en pesos m/n. de las divisas negociadas, para el caso de que la letra se-
encuentre en mora de pago o aceptacién.

Los problemas que puedan surgir cuando se trata de letras giradas sobre
paises que han celebrado convenios de compensacién con la Argentima, asi
como las que pueden presentarse con respecto a movimientos de divisas o de:
fondos, tanto en la Argentina como en los demds paises, son considerades por
los artfculos 14 y 15.

Texto de documento utilizado para condiciones generales referentes a letras:
negociadas o al cobro sobre el exterior.

El librador o iltimo endosante (en adel llamado el cliente) de las letras:
entregadas al Banco Holandés Unido, Sucursal Buenos Aires {en adelante lama..
do el Banco), para su cobro o descuento, acepta y se somete mediante la firma
del presente pliego, para todas sus operaciones actuales o futuras' con el Banco
de letras, al sigui regl ¢

relacionadas con el expresado cobro o d

@ saber:

1) El Banco se encarga del cobro de la letra sin hacerse responsable por el
buen fin de sus gestiones, debiendo practicar la liguidacién definitiva ol
Cliente recién después de haber ingresado el producto de la cobranza em
una cuenta de libre disponibilidad.

2) Para la cobranza de las letras el Banco, a su vez, iiene que valerse de los
servicios de Bancos Corres les (en adel llamados Corr 1)..
El Banco observa la debida pr ion en la desi ién de dichos cou
rresponsales, pero queda exento de responsabilidad por la actuacidén de
éstos. En caso de que a juicio del Cliente cupiere alguna accidn contra un

Corresponsal, el Banco, a pedido del Cliente, se Lmitard a subrogar en.
éste los derechos y acciones que le compitieren contra aquél, siendo a cargo
del subrogado los gastos correspondientes,
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3) El Cliente reembolserd al Banco todos los gastos inherentes a la tramitacion

4

8

9

10)

11

)

)

)

de la cobranza, tules como impuestos, comisiones, gastos de franqueo y te-
legramas, etc., como asimismo los impuestos, almacenajes, seguros y demds
gastes cargados por el Corresponsal, que éste deba efectuar para el debido
resguardo de la operacidn.

Cuardo el Banco hubiere recibido instrucciones de cobrar al girado sus
gastos y/o los de su Corresponsal, hard las gestiones pertinentes por inter-
medio de éste, quedando autorizado, sin embargo, para desistir de esa co-
branze en el caso de rehusarse el girado a abonarlos.

En el caso de haber recibido instrucciones para protestar una letra por falta
de aceptacién o pago, ni el Banco ni sus corresponsales asumen responsabi-
lidad alguna por la omisidn de dicho requisito.

El Banco y sus corresponsales no se responsabifizan por la autenticidad de
las firmas recogidas en cardcter de aceptacion de letras y/o sobre cuales-

quiera otros documentos.

Ni el Banco ni sus corresponsales toman o su cargo la intervencidn judicial
que pudiere corresponder para lograr el cobro de una letra.

El Corresponsal hard sus gestiones de cobranza de acuerdo con las leyes y
la prictica buncaria del respectivo pais.

En el caso de que las instrucciones recibidas por el Banco estipulen Pago
contra Documentos, quedard el Corresponsal del Banco autorizado pare en-
treger lo documentacion centra un depdsito provisorio en la moneda nacional
del pais de que se trate, siempre que el control local sobre las divisus haga
necesario tal proceder, o que la prictica bancaria del lugar lo haya impuesto.
Siempre que el Banco no haya recibido instrucciones precisas al efecto, serd
facultative del Corresponsal proveer lo referente al almacenaje y seguro con~
tra incendio de la mercaderia en el caso de no haber levantade el girado la
docunentacisn a la llegada del vapor poriador de la misma.

En el casd de que las instrucciones del Cliente establezcan el pago a la vista
ion, serd facultativo del Corresp I postergar —sin

¢ a primera p
consulta previe— las gestiones definitivas de cobro hasia la llegada del vapor
portador de la mercaderia, si el girado asi lo solicitara.

Para el caso de hellarse una letra desconteda o negociada por el Banco en
mora de pago o aceptacidn, el cliente queda obligado ipso facto a reembolsur
al Bunco el equivalente de las divisas/pesos m/n. negociadas, eplicindose @
tal fin el tipo de cambio de venta del iia,

El cliente tendrd que proceder en la forma indicada en los siguientes casos:

a) Cuando el Banco manifieste haber recibido de su Corresponsal —sin
necesidad de protesto previo de la letra— ung simple manifestacién por
carta o telegrama de que la letra se encuentra en mora de pago o acep-
tacidén ;

b): En caso de haber sobrevenido lu interrupcién de las comunicaciones pos-
tales y/o cablegrificas, por cualguier causa que sea, con el punto sobre
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13)

14)

15)

16)

17

el cual la letra ha sido girada y/o en caso de guerrd, gueira civil, re

lucién, o lquier otro imiento perturbador en el pais girado. En
cualquiere de estos casos se considerard que la letra se encuentra impaga
y/o sin aceptar, sin necesidad para el Banco de aportar prueba alguna;

En caso de haber recibido el Banco de su Corresponsal un aviso de pago
de la letra, pero sin {ue, por una de las causas mencionadas en &l inciso
anterior o por cualquier otra de fuerza mayor o restriccidn gubernativa,
dicho Corresponsal haya efectuado atin el reembolso de la letra. En tal
sentido el cliente aceptard la simple manifestacién del Banco.

c

Llegado el caso, el cliente deberd proceder al reembolso de la letra dentro
de las veinticuatro horas de haber recibido del Banco el correspondiente pe-
dido, lquiera que sea el i y la fecha de negociacién de la letra.

El Banco acreditaré dicho equivalente e¢n una Cuenta Garantia a nombre
del cliente ¥y a lao orden del Banco, guedando el importe respectivo en
prenda y garantic de las obligaciones del Cliente por el descuento de que
se trate, hasta la liquidacién definitiva de la letra o hasta que el Banco
proceda a la conversién del importe a la moneda que corresponda, por anu-
lacién del d opor ef do. El Banco quedn autorizedo

para practicar esta conversion en Iq

La calificacién de la situacién de mora queda al arbitrio exclusivo del Banco
v no se vincula en absoluto con el protesto previo de la letra contra el
giredo, endosante o libradors sin perjuicio del derecho del Banco de hacer
protestar,

Queda expresamente establecido para las letras giradas sobre paises con
los cuales la Repiiblica Argentina haya celebrado convenios de compensa-
cién que todas las obligaciones y compromisos del cliente, en el caso de
descuento de letras, quedardnm en vigor haste que el Banco haya recibido
los fondos de la competente instancizc en la Repiblica Argentina para la
liquidacién correspondiente.

El Cliente tendré la obligacién de colaborar con el Banco firmando todos
los documentos wecesarios a los fines de cumplir los vequisitos presentes o
futuros sobre control de cambios y/o movimientos de jondos, tanto en i
Argenting como en los demds pafses que se relacionen con la tramitacién
de la cobranza de que se trate.

El Banco no se responsabiliza por la pérdida o extravio de documento alguno,
obligdndose el cliente desde ya, indose de letras tade
trar al Banco duplicades y/o triplicados en su caso de esas letras, cheques,
documentos de embargue y cuolesquiera otros que sean necesarios, dentro
de un plazo no mayor de 15 dias a contar de la fecha en que sea requeride

@ sumini:

por el Banco. La falta de cumplimi de la obligacion expresada colo-
card al cliente en situncion equivalente a la more del girado, segin se prevé
en las cliusules 12) y 13) de estas “Condici G les”, y lo sujetard

a las obligaciones y acordard al Banco los derechos establecidos en las mismas.

Serd facultativo del Banco debitar al Cliente en cuenta corrientes cuso de
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18)

exisiir la misma, todas las cantidades de dinero que con arreglo a las pre-
cedentes disposiciones, deba abonar a este Banco o estén a su cargo.

Las dici preced. no se iderard lad

o alteradas por
ningin caso o documento emanado del Banco, del Cliente o del Corresponsaly
@« menos que expr el Banco bl por escrito su conformidad.
a que la dicién 1 iva quede lada o alterada.




ANEXO IV

REPRODUCCION ABREVIADA DE FORMULARIOS DE ACRE-
DITIVOS DOCUMENTADOS USADOS EN 10S ESTADOS
UNIDOS, Y SU COMENTARIO.

Sumarto: I Comentario. ~— II, Reproduccidn abreviada
de formularios norteamericanos: A. Acreditivo revocahle
(autorizacién para pagar): a) Banco ordenante al Banco
corresponsal; b) Banco corresponsal al beneficiario; B.
Asreditivo arrevocable: 1) Directo: a) Banco ordenante
al Banco corresponsal, b) Banco corresponsal al beneficia-
rio; 2) De negociacién: a) Banco ordenante al Banco co-
rresponsal; b) Banco corresponsal al beneficiario; <)
Banco ordenante directamente al beneficiario; C. Acredi-
tivo irrevocable confirmado: 1) Directo: a) Banco orde-
nante al Banco corresponmsal; b) Banco corresponsal al
beneficiario: 2) De negociacién: a)} Bance ordensnte al
Banco corresponsal; b) Banco corresponsal al benefi-
clario.

I. COMENTARIO

La sistematizacién conceptual seguida en los Estados Unidos en la redacr
oién de los formularies standard mos da una idea de los lineamientos que si.
gue el desarrollo del acreditivo documentade. Este desarrollo ejerce su influen.
cia también en otros pafses, Es indiscmible que la influencia del método ¥
de la terminclogia norteamericanos, en este campo, es, en general, grande.
Se justifica por lo tanio una weproduccién abreviada y un comentario sobre
dichos formularios en los que se distinguen tres formas de acreditivo:

1) La quthority to pay (autorizacién para pagar) que concwerda econ la fi-
gura qde nosotros hemos denominado acreditive revocable .

2) El irrevocable credit (acreditivo irrevocable), de acuerdo con el cual el
Banco acreditante asume un compromiso hacia el beneficiario, sin obliga-
dién alguna de parte del Banco notificador,

3) El confirmed irrevocable credit (acreditivo irrevocable confirmado), en el
cual tanto el Banco acreditante como el Banco notificador, aswmen ol
conmpromiso,

A su vez los acreditivos irrevocables, tanto en su forma simple como en
su forma confirmada, se distinguen en straight credits (acreditivos directos) y
en (circular) negotiation credits (acreditivos de negociacién circulares).

1 Es necesario distinguir la authority to pay (autorizacién para pagar) de
la authority to purchase (autorizacién para comprar o negociar). Esta tltima.
forma se usa casi exclusivamente en el comercio con el Lejano Oriente ¥, por
lo tanto, no estd incluida en la reglamentacién general. La authority to pur-
chase es un tipo de acreditivo en el cual la letra no es girada contra un Banco
sino contra el comprador,
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Se trata de un acreditivo directo cuando el beneficiario debe dirigirse a
un Banco determinado para la megociacién de sus letras.

Estamos frente a un acreditivo de negociacién circular cuando el beneficia-
rio estd libre en la eleccién del Banco para negociar sus letras.

La naturaleza del acreditivo revocable hace que éste se abra casi siempre
en forma directa. En efecto, si fuera abierto en forma de acreditive circular,
<l beneficiario podrd negociar sus letras sélo cuando tuviera cardeter irrevo-
cable. Es evidente que el beneficiario encontrarfe que los Bancos estdn dis-
puestos & negociarle sus letras, tdnicamente sobre la base de su propia sol-
vencia, en el caso de gue el Baneco acreditante se hubiera reservado el derecho
de anular el acreditivo hasta el de la pr i6n de los d
El Banco que ha negociado la letra no tendria ninguna necesidad de la acep-
tacién de la misma al ser presentada al Banco acreditanie; por le tanto, la
posibilidad de ejercitar el derecho regresivo contra el beneficiario del acre
ditive, en su cardcter de girador de la letra, seria para el Bamce el fnico

clemento de significade decisivo.

Esta situacién no podria presentarse si el acreditivo fuera abierto en forma
tal que la revocacién solamente tuviera validez después de la notificacién co-
rrespondiente al Banco negociador, efectuada antes de la adquisicién de la
letra. Sin embargo, considerando que en el caso de un acreditivo circular
no se sabe cudl serfa el Banco que habria de negociar la letra, este procedimiento
tendrfa, como consecuencia, que el acreditivo serfa prdcticamente irrevocable.

Existen los siguientes formularios tipo:
A. Acrepitivo REVOCABLE (AUTORIZACION PARA PAGAR)

a) Banco ordenante al Bance corresponsal:
b) Banco corresponsal al beneficiario,

B. ACREDITIVO IRREVOCABLE
1) Directo.

a) Banco ordemante al Banco corresponsal;
b) Banco corresponsal al beneficiario.

2) De negociacién.

a) Banco ordenante sl Banco corresponsal;
b) Banco corresponsal al beneficiario;
©) Banco ordenante directamente al beneficiario.

C. Acreprirvo IRREVOCABLE CONFIRMADO
1) Directo.

a) Banco ordenante al Banco corresponsal;
b} Banco corresponsal al beneficiario.
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2} De negociacién.

a) Banco ordenante al Banco corresponsal;
b) Banco corresponsal al beneficiario.

De la enumeracién que antecede, se ve que mno existe un modelo standard

para ¢l aviso directo al beneficiario de la apertura de un acreditivo revocable;

existen modelos de formularios mediante los cuales el Banco ordenante

-pueda instruir & su corresponsal, para que éste abra el acreditivo. Los Bancos

norteamericanos suelen abriv sus acreditivos de tal maners que ellos mismos

ocupan la posicion de Banco acredi aun cuando los acreditivos estén ex-
tendides en una moneda que no sea el délar norteamericano (U$S),

Cabe agregar que los formularios modelos son "destinados para uso loc¢al; si
¢l beneficiario de un acreditivo norteamericano estd domiciliado en el exterior,
se le manda, generalmente, una notificacién directa y el corresponsal recibe una
copia de la misma para su mejor gobierno,

Sigue a continuacién una reproduccién abreviada de los formularios norte-
americanos. Para mayor claridad se han omitide las disposiciones sobre por-
menores de las letras, seguros de las mercancias y similares.

1. REPRODUCCION ABREVIADA DE FORMULARIOS NORTEAMERICANOS
A, Acmepimivo RevocasLy (AuromiZACION PARA  PAGAR)

2) Banco ordenante al Banco corresponsal:

Les rogamos se sirvan avisar ... (vendedor-beneficiario) ... que Uds. han
sido autorizados por nosotros g honrar sus giros por cuenta de ... {(com.
prador-ordenante) ... por una swma no superior a wn total de ... sobre
Uds. ... fiados de ... (d )..., culriendo un embarque
de .... (designacién de las mercaderfas) ....
Esta autorizacién es wilida para letras asi giradas, acompafiadas de los do-
indicados, pr das a sus oficinas a més tardar.... (dltima fe-
cha de validez).... salvo si ha sido revocada o modificada previamente. ...
Para su reembolso Uds, pueden:

debitar nuestra cuenta con Uds. (o: )
girar sobre nosotros....

b) Banco corresponsal al beneficiario:

Les avisamos que .... (Banco ordenante) .... nos ha autorizado para honrar
sus giros con cuenta de .... (comprador) .... por una suma no superior &
un total de .... sobre nosotros .... acompaiados de . (documentos)

. cubriendo un embarque de .... (desi ién de las mercaderfas) ....
La autorizacién conferida a nosotros estd sujeta a revocacién o modificacién
en cualquier momento sin notificacién a Uds.

Este aviso no implica ningin compromiso de nuestra parte o de parte de ....
(Banco ordenante) ...., y sirve simplemente para su gufa en la prepara-
cién y presentacién de los giros y documentos,
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B. AREDITivO IRREVOCABLE

1) Directo.

a) Banco ordemante al Banco corresponsal:
Les rogamos sc sirvan avisar .... (vendedor-beneficiario) .... «que hemos
abierto nuestro acreditivo irrevocable a su favor, por cuenta de: .... {com.
prador-ordenante) .... por una suma no superior a un total de .... utili-
zable por sus giros sobre Uds. .... acompafiados de .... (documentos) ....
cubriendo un embarque de .... (designacién de las mercaderias) ....
Nos comprometcmos ante el bencficiario a que todas las letras giradas bajo
vy de acuerdo con los términos del acreditivo serdn debidemente lionradas
cuando se entrcguen los documentos indicados, siempre que sean presenta-
das a sus oficinas o mds tardar .... (dltima fecha de validez) ....
Para su recmbolse Uds, pueden:
debitar nuestra cuenta con Uds. (o: )
girar sobre nosotros ....

b) Benco corresponsal al beneficiario:

Hemos sido instruides por .... (Banoo ovdenante) .... para avisarle que
ha abierto su acreditivo irrevocable a favor de Ud, por cuenta de: .... (com-
prador) ... por una suma no supcrior a un total de ... utilizable por
sus giros sobre mosotros .... acompaiados de .... (documentos) .... cu-
briendo un embarque ds ... (designacién de las mercaderfas)

(Banco ordenants) . se¢ compromete ante Ud. que todas las letras
adas bajo y de acuerdo con los términos del acreditivo serdn debida-
mente honradas cuando se entreguen los documentos indicados, siempre que
sean prosenladas a estas oficinas a mds tardar .... (dltima fecha de va-

lidez) ....

2) De negociucion.

a) Banco ordenante 2] Banco corresponsal:
Les rogamos se sirvan avisar .... (vendedor-beneficiario) .... que hemos
abierto nuestro acreditivo irrevocable a su favor por cuenta de: .... (com-
prador-ordenante) .... DOr una suma no superior a un total de
zable por sus giros sobre .

acompafiados de

utili-

(Banco ordenante o Banco corresponsal) ...

{d ) .... cubriendo un embarque de
{designacién de Jas mercaderias) ....

Nos comprometemos ante los giradores, cndosantes y tencdorcs de buena
fa de letras giradas bajo v de acuerdo con los términos de este acreditivo
qie ellas serdn debidamente honradas si son presentadas y los documentos
entregados de acucrdo con lo especificado, siempre que la negociacién o
presentacién tenga lugar & mas tardur .... (dltima fecha de validez) ....
St los términos del acreditivo aulorizan al beneficiario a givar sobre Uds.,
para su reembolso pueden:

debitar nucstra cuenta con Uds. (o: )

girar sobre nosotros ....
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b) Banco corresponsal al beneficiario:
Hemos sido instruides por .... (Banco ordenante} .... para avisarle que
ha abierto su acreditivo irrevocable a favor de Ud. por cuenta de: ....

{comprador) ,... por una suma mo superior a un total de .... utilizable
por sus giros sobre ¢... (Banco ordenante) (o Banco correspomsal) ....
fiados de .... (d ) «... cubriendo un embarque de ...

(designacién de las mercaderfas) ...

«... (Banco ord ) 4ie. sE G ante los giradores, endosantes
y tenedores de buena fe de letras giradas bajo y de acuerdo con los tér-
wminos de este aviso que ellas serdn debidamente honradas si son presenta-
das y los documentos entregados de acuerdo con lo especificado, siempre
que la negociacién o presentacién tenga Iugar a més tardar ... (iltima
fecha de validez) ....

Esta carta es tinicamente el aviso de un acreditivo abierto por .... (Bamco
ordenante} .... y no implica ningin compromiso de nuestra parte,

<) Banco ordenante directamente al beneficiario:

Por la presente abrimos nuestro acreditivo irrevocable a su favor por cuenta
de: .... (comprador-ordenamnte) .... por wna suma no superior & un total
de .... utilizable por sus giros sobre ..., acompafiados de .... {documen.

tos) .... cubriendo un embarque de ,... {(designacién de las mercade-
rias) ....
Por la p mos compr ante los giradores, endosantes y tene-

dores de buena fe de letras giradas bajo y de acuerdo con los términos de
este acreditivo que ellas serén debidamente honradas si son presentadas y
los documentos entregados de acuerdo con lo especificado, siempre que
la negociacién o presentacién tenga lugar a més tardar .... (iltima fecha
de validez) ...

C. Acrepimivo IRREVOCABLE CONFIRMADO

1) Directo.
a) Banco ordenante al Banco corresponsal:
Les rogamos se sirvan avisar .... (vendedor-beneficiario) .... que hemos
abierto nuestro acreditivo irrevocable a su favor por cuenta de: .... (com-

prador-ordenante) ... por una suma no superior a un total de .... utili-
zable por sus giros sobre Uds. ... acompafiades de ... (documentos) e..
cubriendo un embarque de ... (designacién de las mercaderfas) ....
Nos comprometemos ante el beneficiario que todas las letras giradas bajo
y de acuerdo con los términos del acreditivo serdn debidamente honradas
cuando se enireguen los documentos indicados, siempre gque sean presen.
tadas a sus oficinas a més tardar .... (dltima fecha de validez) ....
Autorizamos a Uds, a confirmar el acreditivo y asumir asi el compromise
de que las letras giradas y presentadas de acuerdo con lo especificado
mis arriba serdn debidamente honradas por Uds.

Para su reembolso pueden:

debitar nuestra cuenta con Uds, (o; )

girar sobre nosotros ..,.
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b) Banco corresponsal al beneficiario:

Hemos sido instruidos por .... (Banco ordenante) .... para avisarle que
ha abierto su acreditivo irrevocable a favor de Ud, por cuenta de: ....
(comprador) .... por una suma no superior a un total de .... wutilizable
por sus giros sobre nosotros acompafiados de .... (documentos) ...
cubriendo wn embarque de .... (designacién de las mercaderias) ....
:..(Banco ordenante) ... se compromete ante Ud., que todas las letras
giradas bajo y de acuerdo con los términos del acreditive serdn debidamente
honradas cuando se entreguen los documentos indicados, siempre que sean
presentadas a estas oficinas a mds tardar ... (4ltima fecha de validez) ...
Confirmamos el acreditivo y asumimos asi el compromiso de que todas
las letras giradas y presentadas de acuerdo con lo especificado mds arriba
serdin debidamente honradas por nosotros.

2) De negociacion.

a) Banco ordenante al Banco corresponsaly
Les rogamos se sirvan avisar .... (vendedor-beneficiario) .... que hemos
abierto nuestro acreditivo irrevocable a favor de él por cuenta de: ....
(comprador-ordenante) .... por una suma no superior a un total de ....
utilizable por sus giros sobre .... (Banco ordenante o Banco corresponsal)
.... acompaftados de .... (documentos) .... cubriendo un embarque
de .... (designacién de las mercaderfas) ....
Nos comprometemos ante los giradores, endosantes y temedores de buena
fe de letras giradas bajo y de acuerdo con los términos de este acreditivo
que ellas serdn debidamente honradas si son presentadas y los documentos
entregados de acuerdo con lo especificado, siempre que la negociacién o
presentacién tenga lugar a mds fardar .... (Gltima fecha de validez) ....
Autorizamos a Uds. a confirmar el acreditivo y asumir asi el compromiso
de que las letras giradas y presentadas de acuerdo con lo especificado més
arriba serdn dobidamente honradas por Uds.
Si los términos del acreditivo autorizan al beneficiario a girar sobre Uds.,
para su reembolso pueden:
debitar nuestra euenta con Uds, (o:)
girar sobre nosotros ....

b) Banco corresponsal al beneficiario:

Hemos sido instruidos por .... (Banco ordenante) .... para avisarle gque

ha abierto su acreditivo irrevocable a favor de Ud. por cuenta de: ....
(comprador) .... por una suma no superior a un total de .... utilizable
por sus giros sobre .... (Banco ordenante o Banco corresponsal) ....
acompafiados de .... {(documentos) .... cubriendo un embarque de ....
{designacién de las mercaderfas) ....
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.... (Banco ordenante) .... se compromete ante los giradores, endosantes
v tenedores de buena fe de letras giradas bajo y de acuerdo con los tér-
minos de este aviso que ellas serdn debidamente honradas si son presentadas
v los documentos emtregados de acuerdo con lo especificado, siempre que
la negociacién o presentacidn tenga lugar a wés tardar .... (dltima fecha
de validez) ....

Confirmamos el acreditivo y asumimos asf el compromiso de que todas las
letras giradas y presentadas de acuerdo con lo especificado mds arriba
serdn debidamente horradas por nosotros,




ANEXO V

REGLAS INTERNACIONALES SOBRE EL USO DE LAS
CLAUSULAS COMERCIALES C.L F., F,O.B., ETC.!

Sumario: L C io. — II. Definici del comer-

cio exterior de los Estados Unidos revisadas en 1941, —

iIL. Reglas de Varsovia y Oxford sobre embarques C.LF.
IV, Invoterms 1936.

I. COMENTARIO

Las Definiciones Americanas del Comercio Exterior hicieron su primera apa-
ricién ante la idad de bl una férmul i de los términos
C.LI.F, F.0.B, y demé#s variantes de los mismos. La Cdmara de Comercio de
los Estados Unidos y otras organizaciones similares colaboraron ew su prepa-

racién, recomendando a los compradores y vendedores de los diversos paises

la aceptacién de aquellas definiciones como parte integrante de sus contratos,

Dichas definiciones fueron muy utilizadas desde 1919 a 1941 en el comercio
exterior de los Estados Unidos y tuvieron también gran importancia en otros
pailses del mundo,

Las Definiciones Americanas del Comercio Exterior, revisadas en 1941, se
construyeron después en virtud de lo zesuelto por la XXVII Convencién de Co-~
mercio Exterior de los Estados Unidos.

Por otra parte, la cliusula C.I.F. (mds utilizada que ninguna otra) era
objeto de discusién tanto en arbitrajes como ante los tribunales de varias na-
ciones, por cuya razén la Asociacién de Derecho Internacional, en su confe-
rencia de Varsovia de 1928 establecié una serie de Reglas destinadas a acla-
rarla. Estas reglas fueron modificadas mds tarde en la Conferencia de Oxford
de 1932 con la colaboracién de la Cémara Internacional de Comercio.

A su vez, esta Cdmara Internacional establecié en 1936 sus Incoterms o sea
las Reglas Internacionales para la interpretacién de los Términos Comercicles,

Los Incoterms, enj lo que respecta a la cldusula C.I.F., estin basados en los
mismos principios legales que las Reglas de Varsovia y Oxford y les son com-
plementarios bajo ciertos aspectos. A su vez, las Definiciones Americanas de
1941 se formularon en base a las Reglas de Varsovia y Oxford y de los Incoterms.

Las obligaciones establecidas para comprador y vendedor son esencialmente
las mismas en los tres casos. Las de las Reglas de Varsovia y Oxford y las

blecidas en las Definici Americanas de 1941 son casi idénticas, respon-

diendo el vendedor por los riesgos o pérdida de los bienes hasta ser entregados
a la custodia del portador o a bordo de Ia mave, segim las condiciones especi-
ficas del contrato,

* Véase el cuaderno comercial del Consejo Interamericano de Comercio y Pro-
duccién, nimero 6,
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Los Incoterms establecen la obligacién en forma més esirecha: si un con-
trato C.L.F., sin modificaciones, se basa en ellos, el vendedor debe soportar
el riesgo de los bienes hasia tanto traspongon la pasarela del buque, en el
puerto de embarque.

Es de notar que las Reglas de Varsovia y Oxford entran, en las cuestiones
pricticas y en los requisitos legales con, mucho mayor detalle que las Defini-
ciones Americanas de 1941 y los Incoterms de 1936. Por ello, muchos las con-
sideran como més adecuadas para consulta que para uso diario en el estable-
cimiento de las cotizaciones C. I. F. en los contratos, Se suele, pues, en los
contratos, hacer referencia a las Definiciones Americanas Reformadas o a los
Incoterms, pues los comerciantes de varios paises ofrecen sus cotizaciones
de acuerdo con su fraseologia especifica, aceptando las Reglas de Varsovia y

Oxford como sup ias (o 1 ias) .

A continuacion, reproduciremos:

1) Definiciones del Comercio Exterior de los Estados Unidos, revisadas en 1941
(transcriptas literalmente del Manual Prictico del Importador y Exporta-
dor, publicado por Shaw & Cia.)

2) Regles de Varsovia y Oxford sobre embarques C.I.F. (transcriptas literal-
mente de la publicacién N® 6 del Consejo Interamericano de Comercio y
Produccién).

3) Incoterms 1936 (transcriptos literalmente de la publicacién N? 6 del Con-
sejo Interamericano de Comercio y Produccién).

Para evitar una exposicion demasiado extensa trataremos de Teproducir so-
lamente aguellas partes que son esenciales, y que mds directamente se vinculan
con el acreditivo documentado,

1I. DEFINICIONES DEL COMERCIO EXTERIOR DE LOS ESTADOS UNIDOS,
REVISADAS EN 1941

Recomendaciones Generales

1. Los términos empleados en el comercio exterior han sido objeto de definicién
por diversas corporaciones en varios lugares del mundo, habiendo sido in-
terpretados de distinto modo por los tribunales de cada pais; por ello interesa
mucho a los vendedores y compradores estipular que los términos empleados
en sus contratos se entienden en el sentido que les dan las DEFINICIONES DEL
COMERCIO EXTERIOR DE LOS EE. UU, revisadas en 1941, y que ambas partes
contratantes aceptan los distintos puntos seatados en las referidas DEFINICIONES.

N

Ademds de las cléusulas del comercio exterior objeto de estas definiciones, se
usan a veces otras tales como FREE HARBOR (Franco puerto) ; CLF. e I (Costo,
seguro, flete ¢ intereses); C.LF. y C. (Costo, seguro, flete y comisién) ; C.LF.
LANDED (Costo, seguro, flete, desembarcado), ete. En ningiin caso deberfa ha.
cersv uso de esas cliusulas sin que proviamente se hubiese llegado a un acuerdo
concreto acerca de su significado exacto. Es imprudente pretender interpretar
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a base de estas DEFINICIONES otras cldusulas que aquéllas para que han sido
formuladas; en consecuencia, siempre que ello resulie posible, es preferible usar
alguna de las cldusulas en ellas definidas. .

3. No es prudente usar en cotizaciones o contratos abreviaturas que se presten

a interpretaciones errémeas,

4, Al dar una cotizacién deberd evitarse el empleo de los términos hundredweight
o ton (tonelada), pues hundredweight pueden ser lo mismo 100 libras de la
tonelada corta (short ton) que 112 libras de la tonelada larga (long ton), ¥
ton puede ser una tonelada corta de 2.000 libras, una tonelada métrica de
2.204,6 libras, o una tonelada larga de 2.240 libras. Por consiguiente, los
términos hundredweight o ton deberdn ser especificados con precisién en

i v confir i de ventas. Asimismo deberdn ser objeto de
definicién clara y aceptada todos los demds términos Teferentes a cantidad,
peso, volumen, longitud o superficie. .

5. Si se requiere una inspeccién o un certificado de inspeccién habrd que
estipular de antemano si los gastos que de abi se originen correrdn por
cuenta del comprador o del vendedor.

6. Salvo acuerdo en contrario, correrdn de cuenta del vendedor todos los gastos
que se produzcan hasta el punto en que correspenda al comprador disponer
acerca de los movimientos subsiguientes de las mercaderfas.

7. En un contrato hay mnumerosos clementos que no caen bajo la esfera de
estas DEFINICIONES DEL COMERCIO EXTERIOR y en consecuencia éstas no tienen
por qué mencionarlos. Incumbe al vendedor y al comprador el pronunciarse
sobre cada uno de ellos em sus negociaciomes para celebrar el contrato. Esto
Teza muy especialmente con respecto a las llamadas pricticas usuales.

Definiciones de Cotizaciones

La técnica seguida en estas Definiciones es la siguiente: en primer lugar,
ca detalladamente cud-

se explica el alcance de la cotizacién y luego se espec
les son Ias obligaciones del vendedor y del comprador. Lo que mos interesa
particularmente es el momento en que el riesgo de las mercaderfas es trans-
ferido del vendedor al comprador,

Enunciaremos a continuacién las distintas clases de cotizaciones, sin entrar
en mayores detalles sobre las mismas, excepto en lo que se refiere a las co-
tizaciones comunes, que son C.I.LF. y F. O. B., por la gran aplicacién que
ellas han encontrado en el comercio internacional.

Ademis reproduciremos los comentarios sobre todas las cotizaciones F.O0.B.,
F.A8, C. & F.y C L F, y “Ex Dock”, siguiendo este orden por hacerlo
ast la publicacién oficial,

I. Ex (punto de origen) Ex fibrica, Ex molino, Ex ming, Ex plantacién, Ex
depésito, etc., (especificdnd punto de origen).

I-A. F.0.B. (Free on board) (de un determinado vehiculo en un determi-
nado punto de partida, ambos elementos dentro del pais de
origen).
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II-B. F.i0.B. (de un determinado medio de transporte interno en un determi-
nado punto de partida interior), Flete pagado a determinado
punto dz exportacién,

II-C. F.0.B. (de un determinado medio de transporte interno en un deter-
minado punto de partida del interior). Flete incluido hasta de-
terminado punto,

II-D. F.0.B. (de un determinado wiedio de tiransporte imterno en amn deter-
minado punto de exportacién).

ILE. F.0.B. BARCO (en un determinado puerto de embarque).

De acuerdo con este término, el vendedor cotiza mn precio que cubre todos los
gastos incluyendo los de entrega, hasta haber colocado los bienes sobre un barco
de aultramar, habiéndose obtenido la bodega por o para el comprador, en el
puerto de embarque convenide,

Son, pues, obligaciones del vendedor:

1) Pagar todos los gastos habidos por wcolocar la mercaderia en mn momente
dado a bordo de un barco designado y obtenide por o para el comprador,
en la fecha o dentro del perfodo fijado;

2) Suministrar recibos de mercaderias a bordo limpios, o conocimientos de em-
barque recibidos a bordo;

3) Ser responsable por cualquier pérdida y/o dafio, hasta que los bienes hayan
sido colocados a bordo del barco en la fecha o dentro del plazo fijado;

4) Asistir al comprador, a pedido y por cuenta del mismo, en la obtencién de
los documentos emitidos en €l pafs de origen y/o embarque, necesarios a
los efectos de la exportacién y/o imporiacién de los bienes,

Son obligaciones del comprador:

1) Dar al vendedor moticias adecuadas sobre el nombre, fecha de salida, punto
de amarre o anclaje y plazo de carga del vapor;

2} Soportar todos los gustos adicionales y riesgos de las mercaderfas desde el
momento en que el vendedor las haya puesto a su disposicién, originados por
Ia falta de llegada del barco o por la imposibilidad de cargar dentro del plazo
fijado;

3) Mansjar todos Jos movimientos subsi
destino:

T

tes de las ias hasta el

a) obtener y pagar el seguro;
b) obtener y pagar flete ocednico y otros gastos de transporte;

4) Pagar las tasas de exportacién, u otros impuestos y gastos si los hubiere, ori-
ginados por la exportadién;

5) Ser responsable por cualquier pérdida y/o dafio oourride después que
los bienes hayan sido cargados a bordo del barco;

6) Pagar todos los gastes y tasas relacionadas con la ob i

en el pafs de
origen y/o embarque, de los documentos necesarios a los efectos de la ex-
portacién y/o importacién de los bienes.

II-F. F.0.B. (hasta un punto interno determinado del pafs de importacién).
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Comentarios sobre todas las cotizaciones F. O. B.

En todas Jas modalidades de esta cotizacién, tanto los compradores como los
vendedores deberdn tencr en cuenta estos comentarios generales, para poder apre-
ciar con exactitud sus bilidades y derect Se recomiendan, pues, las
siguientes precauciones:

1) El medio de transporte interno, por ejemplo: camién, ferrocarril, lancha, bar-
caza o avién, deberd especificarse.

2) Si algin gasto extraordinario estuviera incluido en el transporte interno, de-
berd convenirse de antemano, si tel gasto es por cuenta del vendedor o del
camprador.

3) La cotizacién F. 0. B. (en un determinado puerto), sin designar el punte
exacto en el cual Ia responsabilidad del wendedor termina y la del comprador
comienza, debe ser evitada. El empleo de esta cotizacién da origen a discu-
siones acerca de la bilided del dedor o del c dor en el caso
de pérdida o dafio producidos mientras las mercaderias estin en puerto y antes
de su entrega al, o a bordo, del barco ocednico. Los malentendidos podrdn
evitarse especificando el punto de entrega.

4) En ouso de requerirse landhaje o camionaje para trasladar las mercaderias
del medio de transporte interno al costado del barco, y por ello se produjese
alglin gasto, deberd convenirse de antemano, si tales gastos son por cuenta
del vendedor o del comprador.

5) El vendedor deberd tener la precaucién de motificar al comprador de la
cantidad minima requerida para obtener flete sobre vagén ferroviario, ca-
mién o barcaza.

6) En las cotizaciones F. O. B., exceptuando F. O. B. (hasta un punto interno
determinado del pais de importacion) la obligacién de obtener bodega mari-
tima sobre barco ocednico, asi como la de concertar el seguro maritimo y
de guerra, incumbe al comprador. No obstante esta obligacidn por parte del
comprador, en muchas operaciones el vendedor obtiene la bodega maritima
sobre barco ocednico y concierta el seguro maritimo y de guerra, haciencw
lo mecesario para €l embarque, por cuenta del comprador. Por lo tante, ven.
dedor y comprador deberdn ponerse de acuerdo sobre i el comprador obten-
dré el flete ocednico y concertard el seguro maritimo y de guerra, tal womo
es su obligacién, o si el vendedor accede a hacerlo por el comprador.

7) Para proteccién del vendedor, éste deberd estipular en su contrato de venta
que el segitro marflimo concertado por €l comprador ha de incluir la cldu-
sula depdsito a depdsito,

I, F. 4. S. (Free Along Side} del barco (en un determinado puerto de em-
barque).

Comentarios sobre las cotizaciones F. A. S.

Al utilizar esta cotizacién tanto los compradores como los vendedores deberin
tener en cuenta estos comentarioa generales, para poder apreciar con exactitud
sus responsabilidades y derechos.
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1) De acnerdo con las cotizaciones F. A. S, la obligacién de obiencr bodega
ocednira y de concertar el seguro marftimo y de guerra incumbe al compra-
dor, No obstante esta obligacién por patte del comprader, en muchas opera-
ciones el vendedor obtiene la bodega ocednica y concierta el seguro -mari-
timo y de guerra, haciendo lo mecesario para el embarque, por cuenta del
comprador. En otros casos, el comprador notifica al wendedor para que haga
entrega al costado de un barco designado por el comprador, y éste tltimo
concierta su propio seguro de gnerra y maritimo. Por lo tanto, el vendedor
y €l comprador deberdn ponerse de acuerde sobre si el comprador obtendrd
el flete ocednico y concertard el seguro maritime y de gucira, tal como es
su obligacién, o si el vendedor accede a hacerlo por ¢l comprador.

2) Para proteccién del vendedor, éste deberd cstipular en su contrato de venta
que el seguro marilimo concertado por ¢l comprador habrd de contener la
cléusula depésito a depdsito.

1V. C. & F. (Cost and Freight) (a un determinado punto de destino).

Comentarios sobre las cotizaciones C. & F.

En todos los casos, tanto los compradores como los vendedores deberdn tener
en cuenta cstos comentarios generales, para poder apreciar con exactitud sus
responsabilidades y derechos, Se recomiendan, pues, las siguientes precanciones:
1) Para su proteccidn, el vendedor debe estipular en su contrato de vemta, que

el seguro maritinwo obtenido por el dor habrd de fa clausul

depésito a depésito.
2) Se deberan tener en cuenta los comentarios generales sobre las cotizuciones
C. & F.y C L T, que siguen a continuwucién.

V. C. L F. (Cost, Insurunce, Freight) (a un determinado puerto de destino).

De acuerdo con este término, el vendedor cotiza a un precie que incluye el
costo de las mercaderias, el seguro maritimo y tadus los gastos de transporte hasta
el puerto de destino ¢ ido. Son pues, obligaci del ded

1) Concertar y pagar por el transporte hasta el punto de destino convenido.

2) Pagar las tasas de oxportacién u otros impucstos o gastos, si los hubiere,
originados por la exportacién.

3) Concertar y pagar el seguro maritimo,

4) Si se puede concertar el seguro contra riesgos de guerra en el mercado dél
vendedor al tiempo de embarque, concertar tal seguro por cuenta del com-
prador, salvo que ¢l vendedor haya accedido a que ¢l comprador efectiie el
seguro de guerra (ver comentarios de las cotizaciones C. & F. y . L F.o.

5) Obtener y enviar prontamente al comprador ¢ a su agente, un conocimiento
de embarque limpio (clean) cubriendo hasta el punto de destino convenids,
asf como la péliza de¢ seguro o un certificado de seguro negociable.

6) En caso de que se extiendan conocimientos de embargue con la cldusula
recibido para embargue (reccived for shipment), seri responsable por cual:
quier pérdida y/o dafio, hasta que las mercaderfas hayan sido colocadas bajs
el cuidade de las autoridades del vapor ocedumico.
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7) En caso de que se extiendan conocimientos de embarque a bordo (on board),
serd responsable por cualquier pérdida y/o dafio hasta que las mercaderias
hayan sido entregadas a hordo del vapor ocednico

8) Suministrar, a pedido y por cuenta del comprador, certificados de origen,
facturas consulares o cualquier otro documento emitide en ¢l pafs de origen
y/o de embarque que el comprador pueda necesitar para la importacién de
los bienes al pafs de destino, o, en caso wecesario, para €l trdnsito de los
mismos por terceros pafses,

Son obligaciones del comprador:

1) Aceptar los documentos a s presentacién,

2) Recibir las mercadecfas a st llegada, concertar y pagar todos los movimientos
subsiguientes de las mismas, incluyendo su recepcidn del barco de acuerdo
con las cliasulas y términos del conocimiento de embarque; pager todos los
gastos originados por el desembarque, incluyendo derecho, tasas y otros gas-
tos en el puerto de destino convenido.

3) Pagar por el seguro de guerra concertado por el vendedor.

4) Ser responsable por cualquier pérdida ¥/o dafio de los bienes, desde el mo-
mento y lugar en que cesan las obligaciones del vendedor (puntos 6 6 7 del
péarrafo anterior).

5) Pagar los gastos por <certificades de origenm, facturas consulares, o cualguier
otro documento emitido en el pais de origen y/o embarque que puedan ser
necesarios para la importancion de los bienes al pais de destino, o, en caso
necesario, para el trinsito de los mismos por terceros paises.

Comentarios sobre las cotizaciones C. & F. y C. 1. F.

Fatre los contratos C. & F. y C. L F. existen los siguientes puntos sobre los
cuales debe existir completo acuerdo entre el vendeder y el comprador en el
momento en que el contrato es concluido:

1) Debe convenirse de antemano quién habrd de pagar los gastos varios, como
por ejemplo gastos de inspeccibn y de certificado de peso.

2) La cantidad que deba ser embarcada en un determinado barco deberd ser
convenida de antemano, teniendo en cuenta la capacidad del comprador de
recibir la mercaderia a la llegada y descarga del vapor, dentro del plazo
de vencimiento del barco, vigente en el puerto de importacién,

3) A pesar de que los términos C. & F. y C. L F. suelen intorpretarse en el
sentido de gue los gastos por facturas consulares y certificado de origen son
por cuenta del comprador, y son cargados por separado, en muchas transac-
ciones tales gastos estdn incluidos en el precio que cotiza el vendedor. Por
consiguiente, el vendedor y el comprador deberdn ponerse de acuerdo de
antemano si estos gastos son parte del precio del vendedor, o si serdn fac-
turados por separado.
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4) El punto de destino final debe ser definitivamente conocido en el caso

eveatual de que ¢l barco descargue en un puerto que mo sea el verdadero
destino e los bicnes,

5) En los casos en «que sea dificil obtener bodega ocednica, o en que contrates:

de flete no pucdan ser concertados por adelantado a ta

, S aconse-
jable que contratos de venta -

como ¢

cepeién a los témminos C.&F, y
C. I. F. normales-—~ especifiquen que el embarque durante el periodo queda

sujeto a la obtenciin de la bodega ocednica, ¥ que los cambios en el costo
del transporte ocurridos entre ¢l momento de la venta y ¢l del embarqus

coren por cuenta del comprador,

6) Normalmente ¢l vendedor estd oblizado a pagar por adelantado ¢l flete oced-

8

9) Gastos de interes

nico. En algunas ocasiones, los cmbavques son efectuados con flcte pagadero
en destino (freight collect) y el vendedor deduce €l importe del flcte de sn
factura. Es neee

ario llegar a un acucrdo previo sobre este punto a fin de
evitar malos entendidos que puedan surgir de las fluctuaciones del cambio

que a su vez pucden afectar el costo real del trensporte, o de interes

5 que
puzdan correr cobre la financiaciin de la carta de crédito. Por consiguiente
el vendedor deberd pagar siempre por adelantado el flete, salvo cuando tiene
un acuerdoe previo especial con el comprador de que las mercaderias puedan

ser embureadas con flete pagadero en destino.

} El comprador deberd reconocer que mno ticne derecho a insistir en la ins.

pescién de los bicnes antes de aceptar los documentos. Tampoco deherd te-
husar la aceptacién de las mercaderias alegando que existe una demora en
la recepcién de los documentos

siempre que €l vendedor haya puesto el
debido empefio en su despacho por los medios regulares

Vendedotes y compradores deben cvitar Ta inclusién en un contrato C. L F.
de cualquicr cliusula indefinida en contradiceién con las obligaciones de
un contrate (. [.T. especificadus cn estas Definiciones. Iixisten numerosas
decisiones judiciales de los EE. UU. y de otros paises, invalidando con-
tratos C. 1. F. como consecuencia de la inclus

n de tales clduy

las indefinidas.

s deberdn ser incluldos en el costo y mo deben ser car-
gedos por separado en los contratos C. L F, calvo convenio previo en con-
trario entre ¢l vendedor y comprador; sin embargo, en este caso, deberd

usarse ¢l término C, I F. and L (Cost, Insurance, Freight and Interest).

10) Con referencia al seguro en las ventas . L F., es meccsario ifue el vende-

dor v «l comprador lleguen a un acuerdo definitivo sobre los siguientes
puntos:

a) Z1 cardcter del seguro mariiimo debe cenvenirse, especificando sl es
T.OA, (With Avuage) o FLPUA, (Free of Particular Averuge) asl como
cuelquier otro ries al

o espe que sucle cubrirse en transacciones especiales,

cial.

o contra el cual el comprador desco una proteccidn espec

tre Jos ries-

gos espeeindes qus deben ser considerados y convenides entre ¢l vendedor
y el comprador figuran robo, pillaje, derrame, rotura, cxudacion, contacto

con olras cargas y otros riesgus peculiaunes a cualquier transaceion especial.
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Es importante cubrir accidente, flete a cobrar y derechos aduaneros contra
pérdidas por averia particular, asi como pérdida total después de la llegada
y entrada del ‘buque, pero antes de la entrega de las mercaderfas,

b) El vendedor estd obligado a prestar el cuidado y diligencias ordinarias, a
fin de seleccionar un asegurador de buena situacién financiera, Sin em.
bargo, el riesgo de obtener la liquidacién del seguro en caso de sinfestro
incumbe el comprador.

¢) El seguro contra riesgo de guerra bajo este término debe ser concertado
por el vendedor por cuenta y riesgo del comprador. Es importante que el
vendedor tenga sobre este punto un acuerdo definitivo con el comprador,
especialmente en lo concerniente al costo, Es deseable que los seguros con-
tra riesgo maritime y de guerra sean efectuados ambos en la misma com-
pafifa, de manera que ninguna dificultad pueda originarse por la determi-
nacién de la causa de la pérdida.

d

El wendedor deberd dejar oonstancia que en su seguro contra riesgos mo-
ritimos y de guerra estd incluida Ta proteccién standard contra huelgas,
distarhios y conmociones civiles,

e} El vendedor v el comprador deberfn ponerse de acuerdo sobre el valor
asegurade, tenfendo en cuenta que la base de la avaluacién para la Averia
General puede diferir en las diversas transacciones.

VI. EX DOCK (en un determinado punto de importacidn).

Comentarios sobre las cotizaciones “Ex Dock’

Este término se usa ante todo en los negocios de importacién de los Estados
Unidos. Tiene varias modificaciones, como Ex Quay, Ex Pier, etc; pero de todos
modos Se usa raras veces en las précticas de exportacién Americanas, No se

puede T dar en cotizaci para expor

III, REGLAS DE VARSOVIA Y OXFORD SOBRE EMBARQUES C.I.F.
Predmbulo

Estas reglas se destinan a proporcionar a aquellos interesados en la wenta y
1a compra de mercaderias en términos C. I F., y que actualmente no disponen
de ningiin contrato tipo o condiciones generales, un medio de adoptar volunta~
riamente una serie de reglas uniformes en sus contratos C. I F.

En ausencia de una adopcién expresa de esta Regla, ellas no gobernardn
en mningin caso los derechos y obligaciones de las partes a una venia de mer-
caderfas en términos C.L F.

Recra 1. Esquema de Reglas.

Ructa 2. Deberes del vendedor respecto del embarque.
RecLA 3. Momento de embarque v evidencia de la fecha.
RecLa 4. Excepciones,
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Recra i Riesgo.

Los ziesgos se transferirdn al comprador desde el momento en que la merca.
derfa se haya emlwcado a borde del vapor, de acuerdo con las disposiciones
de 1a Regla 2. o, en caso de que of vendedor esté facultalo de acucrdo con
las disposiciones de la Regla 7 (1) y (I1V), a entregar la merc:
-custodia del transportador en lugar de embarcarla en el vapor, desde el mo-

aderfa en
mento en que tal cntrega efectivamente haya tenido lugar.

Recra 6. Propicdud.

Sujeto a las disposiciones de la L
de la propiedad de la mercaderia scri ¢l momento en que ¢l veudedor entrega

a 20 (1), el momento de transferencia
los documentos al comprador,

RecLs 7. Deberes del vendedor 1

&

specty del conocimiento de embargue.

ropias expensas, contratar un transporte ra.

1. El vendedor deberd, a

zonalle, teniendo en cuenta la netwaleza de la mercaderia y las condiciones
v términos corrientes en la ruta propuesta o en el comercio particular, Dicho
contrate de transporte debe, sujeto a las caccpeiones usuaks o de costumbre
en él contenidas, disponer el despecho e la mercaderia en el lugar de des-
tino expresado cn ¢l contrato, Ademds, didio contrato de transporle: dche, con

excepeién de lo dispucsto a continuacion, estar evidenciado ¢ identificado por

G

en correctn estado

un conocimiento de  emk te (shipped Wl of Jadin

comercial, emitido por el propieterio del vapor o por su agente oficial o de
acuerdo con la contrata de flete, lievando Ja fecha correcta y el nombre del
vapor-

H. Donde lo permita el contrato de vata o la usanza del comwscio par-
ticular, el conrato do transporte pucde, snjeto a las disposiciones y califica~
ciones que se crwmneran @ continuacion, ser cvidenciade e identificado por un
conocimiento de embarque “recibido para embarcar” (received for shipment bill
of leling) n otro documento andlogo, segin ¢l caso, en correcto estado co-
mercial, emitido por ¢l propietario del vapor o su agente oficial, o de acuerdo

con la contratz do flete, v en tales circunstancias este conocimicnto de em-

barque “recibido para embarcar” o documento similar, se considerard, a todos
los efectos, como conceimiento de embarque vélide, y podrd ser expucsto por
el vendedor cn consccuencia. Ademis, en 1odos los casos que tal <ocumento
haya sido identificade debidamente con ¢l nombre del bavco y Ju fecha de
embarque, se le considerard en todo sentido equivelents a un conocimiento de
embarque shipped.

I, Si el vendedor estd facultado para presentar un conocimiento de em-
barque “recibido para embarcar” debe, sujeto a las disposiciones de la Regla 2
ipta cn el con.

(I}, suministrar y cniregar efectivamente la mercaderia de:
trato, en custodia al Lransportador cn ¢l puerlo de embarque, para su trans-

poite al comprudor, con la rapidez razonuble.
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IV. Si el vendedor estd facultado, por los términos del contrato de venta
o por las costumbres del comercio particular, a extender un conocimiento de
embarque (through Lill of lading) y si tal documento implica un trdnsito
parcial por tierra y por mar, v si €l transportador que emite este conocimiento
de embarque es un transportador terrestre, el vendedor, sujeto a las dispo-
siciones de la Regla 2 (II), debe suministrar y disponer la entrega en cus-
todia de dicho transportador efectivamente y de acuerdo con la descripcién
contractual, para su trensporte al comprador con la rapidez razonable.

La mercaderfa no serd transportada por vias fluviales internas, a menos que
el vendedor estuviese facultado, por los términos del contrato de venta o por
la usanza del comercic particular, para utilizar este medio de transporte.

El vendedor no podrd extender un conocimiento de embarque through con
disposiciones para trinsito parcial por tierra y por mar, si el contrato de
venta rtequiere el trdnsito maritimo exclusivamente.

V. Si las mercaderias se transportan bajo un conocimiento de embarque
through, este documento debe disponer lo necesario para la total y continua
proteccién del comprador desde el momento en que el riesgo se haya trans-
ferido al mismo de acuerdo con las disposiciones de la Regla 5, durante todo
el transporte, respecto de cualquier reourso legal a que tuviere derecho el com-
prador contra cada uro y cualquiera de los transportadores que hayan parti-
cipado en el transporte de la mercaderia al punto de destino.

Vi. En caso de qua ée estipule una ruta particular en el conirato de venta,
en conocimiento de embarque u otro documento expedido vilidamente como
evidencia del contrato de transporie, debe disponer el transporte de la mer-
caderia por esa ruta; v, en caso de mo haberse estipulado ninguna ruta par-
ticular en el contrato de venta, entonces deberd dispomerse el transporte por
una ruta conforme con la usanza del comercio particular.

VII. ‘El conocimiento de embarque w otro documento expedido vélidam.ente
como evidencia del contrato de transporte se referird, Gnica y exclusivamente,
2 la mercaderfa cuya venta se haya contratado.

VIH. El vendedor no tendrd derecho a expedir una orden de despacho o
transferencia (ship’s release) en lugar de un conocimiento de embarque, a
menos que el contrato de venta asi lo disponga.

Rrcra 8. Vapor determinado. Clase de wvapor.

RecLa 9. Flete a pagarse en destino.

En el momento de 1llegar la mercaderia al punto donde se la desembarca
para su entrega al comprador, ésts estd obligado 2 pagar cualquier flete no
para deducir el monto del pago que pudiera exigirsele de la suma que
satisfecho que pueda deberse al transportador. El comprador estard facultado
segln el contrato habrd de pagar por la mercaderia, a menos que el vendedor ya
haya tomado las previsiones pertinentes respecto de tal dlete mo satisfecho, en
la factura presentada al comprador.

En caso de que el vendedor tuviera gue pagar un flete no satisfecho origi-
nado por el transportador, porque la entrega de los documentos se efectiia
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inevitablemente luego de la llegada de la mercaderia, podrd obtener la can-
tidad correspondi del d

Sujeto a las disposiciones de 12 Regla 10, el comprador no podrd en mingin
caso ser obligado a pagar, en concepto de flete no satisfecho, ura suma mayor
que la que constituya la suma que segln el contrato de venta pagard por la
mercaderia.

Recra 10, Derechos de importacion, etc.
Recra 11, Deberes del vendedor respecto de la condiciérn de lu mercaderia.

RecLA 12. Deberes del vendedor respecto de seguros.

1. El wendedor dvherd obtener, a sus expensas, de un asegurador o com-
paiifa de seguros de buenz reputacion, una péliza de seguro maritimo, indicando
un contrato vélido y subsistente, que estard a disposicién del comprador v
para beneficio de est¢ iltimo, cubriendo las mercadecias durante todo el trin-
sito indicado en el contrato de wenta, incluso el transborde usual, en su caso.
Sujeto al pérrafo subsiguiente y a cualquier disposicién especial en el contrato
de venta, esta poliza procurard a su tenedor la proteccién contractual completa
y continuada contra todos aquellos riesgos usuales en el comercio particular
o en la ruta indicada, contra los cuales se efectia cl seguro en el momento
del embarque de la mercaderia o de su entrega en custodia al transportador,
segun el caso.

El vendedor no estard obligado a obtener una péliza que cubra riesgos de
guerra, a menos que (a) se haya hecho una dispesicién especial al efecto en
el contrato de venta, o (b) el vendedor haya recibido con anticipacién &l
embarque de la mercaderia o su entrega en custodia al transportador, segin
el caso, un aviso por parte del comprador para la obtencién de una péliza
cubriendo tales riesgos. A menos que se haya hecho una disposicién especial
en el contrato de venta, cualquier gasto adicional originado por la obtencién
de una péliza cubriendo riesgos de guerra correrd por cuenta del comprador.
II. En caso de que la péliza no cstuviere disponible en ¢l momento de
presentarse los documentos, el comprador aceptard en su lugar un Certificado
de Seguros emitido por un asegurador ¢ una compafiia de seguros de buena
reputacién, con relacién a una péliza de seguro segin se define arriba, que
veproduzca los términos y condiciones esenciales de la péliza en cuanto ss
refiere a la mercaderia mencionada en los o el conocimiento(s) de embar-
que y factura(s) y prooura al portador del mismo todos los derechos de la
péliza, y se le considerard como prueba del seguro maritimo y como repre-
sentando la péliza de seguros dentro del significado de estas Reglas. En tal
caso el vendedor deberd garantizar a pedido del comprador, y con la rapidez
debida, producir o procurar la produccién de la péliza mencionada en el cer-
tificado.

III. A menos que segin la usanza del comercio particular el vendedor
presentard al comprador un Recibo Provisional del Corredor de Seguros (In-
surance Broker’s Cover Note) en lugar de una pobliza de seguros, tal Recibo
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Provisional no se considerard como representando la péliza de seguros dentro
del significado de estas Reglas,

IV. El valor de la mercaderia cuyo seguro se propone serd fijado de acuer-
do con la msanza del comencio particular, pero en ausencia de tal usanza cste
valor serd el de la factura C. L F, de la mercaderia, menos el flete a pagarse,
en su caso, en el momento de llegada, y mds un hencficio marginal de 10 %
de dicha factura C. [T, lnego de la deduccién del flete, en su caso, a pa-
garse en el momento de llegada,

RecLa 13, Notificacion de embarque.

A fin de der al comprador la oportunidad de contratar a sus propias ex-

pensas wn seguro adicional —ya sea para cubrir riesgos no comprendidos en
todos aguellos riesgos mencionados en el primer pirtafo de la Regla 12 (1),
ya sca para cubrir un valor acrecido— el vendedor notificard al comuprador

de que la mercaderia ha sido embarcada o entropada en custodia al transpor-

tador, seglin el caso, indicando el nombre del vapor, si fuera posible, las
marcas y todos los demds particulares. El costo de esta notificacién correrd
por cuenta del comprador,

En el caso de que el comprador no reciba tal notificacién, o de una omisién

accidental de la misma, no fucultard al comprador para rechazar los docu-

mentes presentados por el viendedor.

Ruera 14, Permisos de importacién y exportucion, certificados de origen, etc.

1. En case de exigitse un permiso de exportacion para embarcar merea-
deria descripta en el contrato de venta, el vendedor deberd, a sus propias
expensas, solicitar el permico y emplear la debida diligencia para obtener
el mismo.

Il. Ninguna disposicién contenida en estas Reghs facultard al commprador
para exigir por parte del vondedor la presentacion de un certificado de origen
o de wna factura consular respecto de la mercaderia contratada para la venta,
a menos que {a) sogin lu usanza del comercio particular tuviera que obte-
nerse alguno de estos documentos, o (b) el comprader haya dado instruc-
ciones g vendedor, con anterioridad al embarque de las mercaderias o su
entrega en custodia al transportader, segin el caso, para obtener tales cer-
tificados v/0 tales fucturas. El gasto originado por la cbtencién de estos do-
cumentos correrd poc cucnta del comprador,

En caso de que ¢l pais de destino exija un permiso de importacion para la
mercaderfa descripta ¢n ¢l contrato de vents, el comprador deberi obiener
ese permiso @ sus propias expensas, notificando al vendedor que el mismo ha
sido obtenido, con anterioridad al embarque de la mercaderfa,

Rzcra 15, Certificado de calidad, etc.

Si ¢l contrato de venta dispone que el vendedor debe presentar un certifi-
cado de calidad y/o p
haya de emitir este certificado, o si la usanza del comercio particular asi lo
permita, el vendedor procurard wn certificado emitido por la autoridad pablica

so o cantidad, sin especificar 1a persona o cucrpo que
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adecueda (en su caso) o por un inspector independiente debidamente auto-
rizado, expresando la calidad, descripeién y estado, y/o peso o cantidad de
la mercaderia en el momento y lugar de su embarque, o de su entrega en
custodia al transportador, segién el caso. El gasto (incluso gastos de legaliza-
cibn donde tal formaiidad sea necesaria) originado por la obtencién de tales
certificados serd soportado segin la usanza del comercio particular, o en au-
sencia de tal usanza, equitativamente, en todos los casos, por el vendedor y
¢l comprador.

En las circunstancias mencionadas en el parrafo precedente, tales certifi-
cados constituirdn prima facie evidencia —entre comprador y wendedor— de
la calidad, descripcién, estado, y/o peso y cantidad, de Ia mercaderia en el
momento de emitirse el certificado, despachada bajo el contrate de venta.

Recra 16, Presentacion de documentos.

I El vendedor debe cumplir todas las diligencias correspondientes a la
remisién de los documentos, y serd su obligacién la presentacion de los mis-
mos, o disponer su presentacién, con la debida rapidez, al comprador. Los
dacumentos no se enviardn por via adrea, a menos que el contrato de wventa
lo disponga expresamente.

Por el 1érmino documentos se entienden el conocimiento de embarque, fac-
tura y péliza de seguros, u otros documentos presentados vdlidamente en su
lugar, de aocuerdo con las disposiciones de estas Reglas, conjuntamente con
los demds documentos, en su caso, a cuya obtencién y presentacién se haya
obligado el vendedor por los términos del contrato de venta. En el caso de
despachos de instalacién, la factura podré ser una factura pro forma (fac-
tura provisional) jpecto de cada instalacién con peién de Ja instala-
cion  definitiva.

II. Los documentos presentados al dor deben ser pletos, vilidos

y efectivos en el momento de su presentacién, y extendidos de acuerdo con
las disposiciones de estas Reglas. Si el conocimiento de embarque u otro do-

pr do yalid te en su lugar, se extiende en una serie y en

favor del comprador, su agente o representante como consignador, el vendedor
no estard obligado a presentar mds que uno de la serie. En todas las demds
circunstancias, deberd presentarse la serie completa de los conocimientos u
otros documentos presentados vdlidamente en su lugar, a menos que el ven-
dedor dispenga —a lz razonable satisfaccién del comprador— una indemni-

zacién emitida por un banco de buena reputccién respecto de los conocimien-
)

tos u otros documentos que no se pr 3

I En case de que cualquiera de los documentos gue el vendedor debe
obtener y presentar al comprador estén en desacuerdo sobre alglin punto ma-
terial con las condicicnes estipuladas en el contrato de venta, el comprador
tendrd la facultad de rechazar la presentacién de los documentos.

Recra 17, Pérdida o dafie después del embargue.

Si la mercaderia descripta en el contrato de wenta ha sido embarcada o
entregada en custodic al tramsportador, segin el caso, y se han obtenido los
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d corT i , el vendedor podrd presentar estos documentos
vilidamente, aunque en el de esta p i6n las mercaderias se
hayan perdido o averiado, a menos que el vendedor haya tenido conocimiento.

de tal pérdida o dafio en ¢l momento de electuar el contrato de venta.

REera 18. Deberes del comprador respecto del pago.

I Cuando se hayan pre do los d tos que corn n, el com-
prador tendrd la obligacién de wmceptarlos y de pagar el precio de acuerdo con
los términos del contrato de venta. El comprador tendri derecho a una opor-
tunidad razonable para examinar los doecumentos y a un plazo razonable dentro-
del cual podrd efectuer tal examen.

II. E! comprador, sin embargo, no estard facultado, cnando se hayan pre-
sentado los documentos que correspondan, para rehusar fa aceptacién de los
mismos o para rechusar el pago del precio de acuerdo con los términos del con-
trato de venta, so pretexio, Unicamente, de gue no haya tenido oportunidad
para examinar la mercaderfa.

Recra 19. Derechos del comprador respecto del examen de la mercaderia.
RecLa 20. Derechos v recursos bajo el contrato de venta.

Recra 21.  Notificaciones.

Iv. INCOTERMS 1936
Predmbulot

Iin interés del comercio internacional es de notoria conveniencia que los
hombres de megocios de los diversos paises puedan convenir, en la medida de

1 Las Reglag Internacionales para la Interpretacién de Términos Comer-
ciales (Incoterms 1936), adoptadas por el Comit§ de Términos Comerciales
en el curso de su reunién del 30 al 31 de enero de 1936, con fecha 26 de
junio de 1936, recibieron la aprobacién del Consejo de la CAimara Interna-
cional de Comercio que se pronuncié en su favor por mayoria. Ellas fuerom
aprobadas sin reservag por las Comisiones Nacionales de los veinticinco paises
siguientes: Alemania, Estados Unidos de América, Austria, Bélgica, Bulgaria,
Dinamarca, Espafia, Finlandia, Francia, Grecia, Hungria, India, Indochina,
Japén, Letonia, Noruega, Pafses Bajos, Polonia, Portugal, Rumania, Suecia,
Suiza, Checoeslovaquia, Turquia y Yugoeslavia. El Comit§ Nacional Britd-
nico, ha votado contra el proyecto declarando que no hari nada para apoyar
1a adopeién o la aplicacién de las Reglas por log comerciantes britdnicos. Se-
ha pronmunciado igualmente contra la ealificacién de intermacionales aplicada
a las Reglas. El Comité Nacional Australiano se ha abstenido. El Comité
Nacional Italiano ha formulado la reserwa general siguiente: “Recomociendo
el cardeter facultativo de las Reglas y el hecho que ellas admiten derogacio.
zes, el Comité Italiano no se ha adherido a las interpretaciones dadas, obser-
vando sobre todo lo concerniente a la transferencis de riesgos y las obliga-
cioneg impuestas a lag partes para el pago de ciertos gastos. Este Comité
juzga por lo tanty que se adopeién puede traducirse en difieultades para los-
medios industriales y comerciales de Italia”.
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lo posible, sobre una iaterpretacién comin de log diferentes términos y abre-
viaturas que emplean en sus contratos comerciales con el exterior. I.a diver-
sidad de interpretaciones que s¢ ven hoy en dia, traba constantemente los
intercambios internacionales; elia conduce a inalentendidos, discusivnes, re-
cursos & los fribunales, con toda la pérdida de tiempo y de dinero que esto
trae aparejado. Eliminar las principales causas de esta clase de dificultades, tal
es el objetivo establecido por el Comité de Términos Comerciales y la Camara
Internacional de Comercio, desde que ha sido fundada.

De una manera general, las dificultades que surgen, para los importadores
y los exportadores, las diferencius existentes en la iuterpretacion y en la
préetica, sou de dos cluses: em primer lugar, aquéllas (ue provienen de la
ausencia de informacién satisfacloria; en segundo lugar, aquéliag que se
deben a lan nusencia de Ja uniformidad misma.

1. DIFICULTADES DERIDAS A LA AUSENCIA DE INFORMACIGN.

Asf, para dar un cjemplo de las difienltades del primer grupo, tomamos un
<4s0 que no es corriente pero que, sin embargo, tampoco es tan extraordinario
como puede ereerse. Un vendedor firma un contrato F.0.B. con un comprador
extranjero bajo la impresién de que ha quedado claramente entendido que él
s¢ encargardi simplemente de eargar Ja mercaderia a sus expensas, en determi-
nado puerte y tiempo, y luego, cuando ya es demasiado tarde como para evitar
lesagrados, podra encontrar que el comprador espera que &l se hari cargo del
seguro de las mercaderias ademis de su embarque. O, para tomar un ejemplo
més frecuente, el vendedor, que ha contratado C.I.F., puede imponerse 2 fin
de cuenta que el comprador espera de €1 la satisfaceidn de todos los impuestos
y demdis gustos eonsulares sobre lu mercaderia, udemés del seguro y del flete,
8i Jos comereiantes no conocen de antemano la significacion de los términos
empleadog en Jas férmulas de contralo para n venta de mercaderias al exterior,
so verdn envueltos en toda clase de dificultades provenientes de malentendidos
sobre los derechos y las obligacioues de lag partes, sin mencionar el tiempo y el
dinero gue se gasta parn reparar el mal.

La Camara Internacional de Comereio ya ha contribuido a la solucién de este
aspecto del problema, al publicar bujo el titulo de Términos Comerciales vn
te las significaci corrientes, en 35 pafses, de
ciertos términos empleados en los contratos de vemta. Graciag a esta publica-
«ién, el hombre de negocios ha enconirado por lo menocs un medio de saber si la
firma extranjera con la cual negocia da o no el mismo sentido que él, at término
usado y, en casos de diferencia, cuéll es el puato de tal.

folleto que expone hr

1l. DIFICULTADES DEBIDAS A LA AUSENCIA DE UNIFORMIDAD KN
LA INTERPRETACION.

Pero esto no aleanza para eliminar todo peligro, ya que la falta de unifor-
mitad en la interpretacion constituye una fuente de dificultades considerables.
A menos que las partes se tomen cl tiempo y el trabajo ~lo que cn la prac-
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tica raramente sucede — de fijar netamente por adelontado cudl es la inter-
pretacién, entre todas las posibles, que debe aplicarse al contrato, ellos se verin
en iguales difienltades como si jamis hubieran sabido que existen tales dife.
Tencias de interpretacién, Por ejemplo, y para volver al caso arriba citado, afin
8i el vendedor reconoce con anticipacién que el eomprador extranjero espera que
-#e haga cargo de los gastos consulares, ello no quiere decir que él esté dispuesto
a pagarlos o que ellog est4n comprendidos en el precio que se ha establecido.
De esta manera debers gastar tiempo y dinero, ya que se verd en la necesidad
de comunicarse y ponerse de acuerdo con su corresponsal para precisar que el
precio inicial puede ser mantenido solamente si éste toma a su cargo los gastos
consulares; o aGn para llegar a un nuevo acuerdo sobre una base diferente.

He aqui precisamente donde las Reglas Internacionales para la Interpreta-
cién de Términos Comerciales encuentran su razén de ser, Si la oferta inicial
¥ su aceptacién contienen una referencia a Incoterms 1936, la intencién de las
partes en materia de interpretacién esti precisada de antemano y cada uno
sabe exactamente a qué debe atenerse a este respecto.

Objeto de los Incoterms 1936

Las presentes Reglas responden pues a preocupaci de orden -esencialmente
préetico. El Comité de Términog Comerciales ha deseado servir al Comercio,
ofreciendo o los negociautes que no estén en condiciones de referirse a contratos
tipos o a condiciones generales de venta existentes en ciertos ramos del comer-
cio, un medio de adoptar voluntariamente una serie de reglas que servirin para
eliminar desde un prineipio muchas de las dificultades gue pueden surgir cuande
se firman contratos entre firmas de distintos pafses sobre la base de términos
0 abreviaturas bien conocidas, pero quizi menos bien comprendidos.

El Comité no ha encarado ni propuesto la posibilidad de que estas reglas
sirvan de base a un proyecto de convencién internacional que loa gobiernos
gerfan exhortados a incorporar en las legislaciones nacionales y que de esta
manera tendrian fuerza de ley para los negociantes de todog los paises, Las
presentes Reglas no han sido establecidas a este fin, y de ninguna manera se
las destina en absoluto a la adopeién por parte de los gobiernos. Ellas atafien
& log hombres de negocios solamente. Cada parte por sus confratos tiene entera
libertad de referirse o no a las Reglas y es evidente que en la ausencia de su
-expresa, adopeién, ellag no pueden en ningén easo considerarse como gobernando
log derechos y las obligaciones de las partes.

El Comité, naturalmente, ha procurado siempre aceptar la interpretacién o la
préctica que le parecia més légica o mas general, No fu sin alguna dificultad
que se ha podido establecer un acuerdo sobre las distintas definiciomes; sin
embargo, no debe pensarse que son los principios esenciales los que han susei-
tado la mayoria de las dificultades. Las discasiones migy largas, en efecto, se
han realizado sobre aquellos puntos que, a primera vista, parecian de impor-
tancia secundaria, pero que originaron problemas de redaccién ligados a la de-
terminacién precisa de ciertas obligaciones, Es conveniente establecer el alto
mérito que merece la buena voluntad con qua los miembros del Comité y los de
los Comitég Nacionales, que han tomado parte en el trabajo, han hecho abstrae-
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cién de sus divergenciag de puntos de vista en interés de Ia causa comin. Como
en toda obra de colaboracién internacional, la regla seguida en ésta ha sido
la de concesiones mutuas.

Tal es, pues, el principio que ha presidido el trabajo del Consejo. Es prefe-
rible para dos partes en un contrato dar igual sentido al término que emplean,
antes que discutir después cudl de las dos maneras de interpretar es Ia mejor.
Fl Comité ha deseado Mquidar desde un principio sus querellas, y poner a su
disposicién, de una manera tan clara y tan precisa como lo permife un tema
tan complicado, una serie de reglas internacionales uniformes que —3y en esto
estamog todos de acuerdo — responden en una amplia medida a sus necesidades.

Disposiciones sobre las costumbres del comercio particular o puertos

En algunos puntos, el establecimiento de una regla ahsolutamente formal se
ha probado como imposibe. In este caso, se ha indicado expresamente que la
usanza del comercio particular o del puerto es la que debe decidir en la materia.
8i no se lan podido evitar totalmente tales referemcins a las uwsanzas, al menos
se les ha reducido, en la medida de lo posible, a un minimum estricto,

Se vers igualmente que el preambulo dispone la introduccién en los contratos
de reservas y derogaciones a las Reglas. Es necesario, en efecto, que las partes
puedan, en easo de necesidad, poner las Reglas de acuerdo con las condiciones
especiales que se aplican a tales transacciones particulares, o con la costumbre
de tal puerto o do tal comercio.

Variantes de los contratos C,&F. y C. L. F.

Si bien el Comité ha determinado en una nota los términos C.&F, y C. I. F,
mercaderie despachada y derechos de aduana abonados, los comerciantes debe-
rian emplear estas expresiones u otras equivalentes en sus contratos de venta
con una gran circunspeceién. La adicién de una palabra o aéin de una letra a
C. & F. y C. I. F. puede tener a veees un resultado totalmente imprevisto y el
cardcter del contrato puede cambiar en consecuencia, Al adoptar ciertas varian-
tes de esta naturaleza, las partes se exponen a que el tribunal considere que su
contrato no es ya C. & F, o C. L F. Siempre es mis seguro, en tales casos, espe-
eificar explicitamente en el contrato las obligaciones y los gastos que cada parte
se propone asumir,

Los Incoterms 1936 y el conirato de transporte

Los comerciantes que adopten estas Reglas en sus contrafos no deben perder
de vista el que ellas se aplican finicamente a las relaciones cntre vendedor y
comprador; ninguna de sus disposiciones afecta directa o indirectamente las
relacioney entre el consignador y el transportador, especificadas en el contrato
de transporte.

Créditos documentarios

Cuando un comprador desea que se le abra yn crédito doecumentario por su
banco, se le recomienda, a fin de evitar toda discusién posible, proporcionar al
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banco en cuestién las instrucciones completas y precisas acerca de las obligacio-
nes del vendedor, sobre todo en lo que se refiere a los doecumentos que éste
debe proporcionar, de manera oue el hanco se encuentre en condiciones de
tomar lag disposiciones necesarias para abrir el erédito.

En caso de carecer de tales instrucciones, el banco, para concluir la transae-
cién, obrara de acuerdo con las usanzas bancarias en materias de créditos do-
cumentarios.

Aplicacion de las reglas

Para los que compren o vendan mercaderias en las condiciones siguientes: De
la fabriea; ¥.0.R. (libre en la estacitn ferroviaria); Libre (franeo) (puerto
de embarque convenido); F.A.S. (puerto de embarque convenido); F.0.B
(puerto de embarque convenido) ; C. & F. (puerto de destino convenido); C.I.F

(C. A. F.), (puerto de destino convenido) ; Libre de flete (destino convenido) ;

Libre (franco), (destino convenido); Ex wapor (ex... nombre de vapor) (puerto
convenido) ; ex muelle (puerto convenido), y que no pueden referirse a un con.
trato tipo, la CAimara Internacional de Comercio propone las presentes Reglas
para la interpretacién de estos términos comerciales, El texto de estas Reglas
ests archivado cn el Secretariado General de la Cimars Internacional de Co-
mercio como asf también en los Secretariados de sus Comités Nacionales.

Estas Reglag son integramente aplicables, en tanto que atafien a los términos
que gobiernan la transaccién cada vez que las partes han convenido en adoptar
las Reglas de 1936 de la Cdmara Internacional de Comercio para la Interpreta-
cién de Términos Comerciales (abreviado: Incoterms 1936), salvo derogacién
estipulada expresamente en el contrato.

N. B. ~ Se recomienda a la parte que desee tratar bajo las condiciones de
estas Reglas, obtener el correspondiente consentimiento expreso por escrito, de
la otra parte.

Interpretacidn de términos,
I. DzL ESTABLECIMIENTO.
(f4brica, mina, molino, depésito, almacén, ete.)
II. F.0.R, F. 0, T, (free on railroad; free on train)
Libre en la estacién ferroviaria (punto de saiide convenido).

III. Liere (franco)
{puerto de embarque convenido).

IV. F.A.8. (free alongside ship)

Libre a lo largo del vapor (puerto de embarque comvenido),
V. F.0.B. (free on board)

(puerto de embarque convenido).

A, el vendedor debe:

1) Despachar la mercaderfa a bordo del vapor designado por el comprador, en
¢l puerto de embarque convenido, segn las costumbres del mismo, y en la
fecha o dentro del plazo convenido.
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2)

3)

3
<

)
N

3)

5)
6)

Sujeto a lag disposiciones de los articulos B. 3 y B. 4 subsiguientes, sopor-
tar todos los gastos que pueds originar la mercaderia y todos los riesgos que
ella pueda correr hasta el momento en que la misma haya, efectivamente,
pasado la batayola del barco en el puerto de embarque convenido, asi como
todos log derechos e impuestos que recaigan scbre la mercaderia para su
embarque.

Suministrar a sus expensas el embalaje usnal. No est4 obigade a ningin
otro tipo de embalaje salvo el easo que el comprador asi lo haya estipulado
expresamente al cierre del contrato.

Soportar los gastos de las operaciones de verificacién (tales como verifiea-
cién de la calidad, medida, peso, nimero) necesarias para el despacho de
la mercaderia.

Sujeto a las disposiciones del articulo B. 5 abajo, suministrar a sus expen-
sas el documento acostumbrado que pruebe el despacho de la mercaderia.
Prestar al comprador, si asi lo deseare este filtimo y a sus expensas, todo
su auxilio para obtener los documentos emitidos en el pais de embarque y/o
de origen y log cuales pueda ueccsitar el comprador para la importaeién
de la mercaderia en el pais de destino (y, en su caso, para su pasaje en
trinsito por un pafs tercero).

B. El comprador debe:

Fletar un barco o proveer las bodegas necesarias y notificar a tiempo al
vendedor.

Soportar todos los gastos que pueda originar la mercaderia y todos los
riesgos que ella pueds correr a partir del momento en el eual haya pasado,
efectivamente, la batayola del barco en el puerto de embarque convenido,
8i el barco designado por él no se presentara a tiempo, soportar los gastos
suplementarios resultantes de esta situacidn y lodos los riegos que pueda
correr la mercaderia a partir del momento en que el vendedor la ha puesto a
su disposieidn, a condicién, sin embargo, de que la mercaderfa haya sido
individualizada correctamente.

En caso de que no designe a tiempo el vapor en cuestitn, o si se ha reser-
vado un plazo para hacerse cargo de la mercaderia y/o la eleccién del
puerto de embarque, y no ha remitido las instrucciones pertinentes a tiempo,
soportar los gastos suplementarios resultantes de esta situacién y todos los
riesgos que la mercaderia pueda correr a partir de la fecha o la expiracién
del plazo convenido, a condicién, sin embargo de que la mercaderia haya
sido individualizada correctamente.

Soportar los gastos de cenoeimiento.

Soportar los gastos originados por la obtencién de los d to

nados en el articulo A. 6 arriba, incluso los gastos del certificado de origen
¥ los gastos consulares.

VI C. & F. (Cost and freight)

Costo y Flete (puerto de destino convenido).
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VIL C. I. F. (Cost, Insurance, Freight)
Josto, seguro, flete (puerto de destino convenido).

A. Tl vendedor dche:

1) Firmar un contrato, en las condiciones nsuales, para el transporic de la
mercaderfa hasta ol puerto de destino, corriendo el flete por su cuenta.

2) Embarcar a sus expensas la mercaderia sobre el vapor en el puerto de
embarque y la fecha o dentro del plazo convenido.

3) Contratar y pagar un seguro contra todos Jos riesgos usuales (excepto los

de gnerra), teniendo en cuenta lag costumbres del comercio particular y del

itinerario previsto, cubriendo la mercaderia durante e) trayecto hasta su
desembarque en el puerto de destino, o hasta su transhorde en ese puerto

a un vapor cuyo flete corresponde al comprader. El seguro debe contratarse

con ageguradoreg o compafifas de seguros de buena reputncién y debe cubrir

el precio C.I.F mis diez por ciento, salvo el caso de costumbre contraria.

Sujeto a las disposiciones del articalo B. 3 abajo, soportar todos los riesgos

en que pueda inenrrir la mercaderia hasta el momento en que la misma

haya pasado la batayola del vapor en el puerto de embarque.

5) Suministrar, de inmediato a sus expeunsas, al comprador, un conocimiento
de cmbargue limpio (clean bill of lading) para el puerto de destino con-
venido, asi como la factura de la mercaderia despachada y la poliza de
seguro o, en caso de que Ia poliza no estuviera disponible en el momento
de la presentacién de los documentos, un certificado de seguro invistiendo
al portador con iguales derechos que la péliza y que reproduzea sus dispo-

ici iales, Si el cimiento econtiene una referencia a la contrata
de {flete, el vendedor debe igualmente suministrar un ejemplar de este
dltimo documento.

4

=

6

Proveer a sus e¢spensas el embalaje usual. No ests obligado a ningfin otro
tipo de embalaje, salve si asi lo haya expresado el comprador en el
momento del cierre del eontrato,

7

Soportar los gastos de las operaciones de werificacion (tales como verifica-
cién de calidad, medida, peso, nimero) meccesarias para el embarque de la
mercaderia.

8) Soportar todes Jos derechos e impuestos que recaigan sobre la mercaderia
hasta el momento de su embarque, incluso los derechos e impucstos de
exportacién, asf eomo tambiéu los gastos originades por las formalidades
que deben llenarse para embarcar la mercaderfa a bordo.

9) Suministrar, si asf lo deseare, al comprador, y por cuenta de éste, el certi-
fieado de origen y la factura consular.

10) Prestar al comprador, si ast lo deseare, todo su auxilio para obtener los
documentos, aparte de los mencionados en el articulo precedente, que se
emiten en el pais de embarque y/o de origen, y los cualeg puteda necesitar el
comprador parn importar la mercaderia en el pais de destino (y, en su
€as0, para su pasaje en trinsito en un pais tercero). Los gastos originadoes
por lu obtencién de estos documentos corren por cmenta del comprador, a
menos que ellos correspondan, por costumbre, al vendedor.
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B. El comprador debe:

1) Recibir la mereaderia en el puerto e destino convenido y soportar, & cxeep-
cién del flete, Lodos log gastos o expensus originados por In mereaderia du.
rante el fransporie por mar hasta su llegada ol puerto de deslino, asi como

sinbarque, incluso loy de chalana y muellaje, a menos que

Ios gastos e d

&

flete. ®

estos gastos estén
portar todos low riesg eda correr lu mezeaderia a partir del mo

mento en ¢ue clla pase la batarcla del vapor en el puerto de embarque.

3) En caso de haberse reservade un plazo para hacerse remitir la mercaderia
y/0 la eleceion del pucrto de destine, y no Luber enviado a tiempo law ins-
tos suplementarioy resullantes de

truceiones periinenles, soportar los g
esta, situacidn, y todoy los riesgos que pucdn correr la merenderia o partir
de la feeha o de la expiracién del pluza convenido, a condicidn, sin embargo,
o individualizada correctamente.

de que la mereaderin hava si
4) Acey
vendedor.

atacion por parte del

sar log documentos en el momento de su pr

5) Soportar los gastos originados por el vertiticado de origen y Iny gastos con-
sulares.

6) Soportar los
mencionan en ¢l arliculo A, 10 arriba, nmenog que la costumbre e

stog originados por Ia obfencién de los documcatos que se
tablezea

que ellos corren por cuentuw del vendedor.
7) Soportar los derechos de adnanas asi coma lodos los demas dercehos e im-
pue: os internos, dere-

chos de consumo, Iy

s exigibles pura o a raiz ds la importacién (impu

tos de estadisticas, impuestos a la importueidn,
| ete),

gastos aceesorivs e adua

VIII, FLETE 0 TERANSPORTE PAGADO IIASTA. ..
(lugar de destino convenido).
IX. Tiere (franco)
(lugar de destino corvenido),
X. Ex 8=1p
{ex,.. nombre de vapor) (pucrtoe convenido).
XL Ex Quay

Del muclle (puerto convenido).

stos de des-

181 le mereaderia fub vendida “C. I. F'. landed”, todos los ga
harque corren por cuenta del vendedoer,

81 le mercaderia fué vendide *C. T, F. despachada™ todos los
impuestos ¥y gastos meuncionados en los articales B, 5, 6 ¥ 7 prevedentes corren
por cuenti del vendedor.

Si la mercaderin Tui vendida “C. 1. I, dercehos de aduana abonados” el
vendedor debe r solamente los «lerechos de aduana y los gastos meneio-
nados en los artivulos I3, 5y B. 6 precedentes, corrivndo todos los derds derechos,
impuestos y gastos mencionados en el articulo 3, 7, por cuentn dul comprador.

soport,




ANEXO VI

REPRODUCCION DE CERTIFICADOS

Sumarto: ¥, Certificado de calidad. — II. Qertificados

de anflisis, — IIL. Certificado de ealidad ¥y anilisis

(Comisién Nacional de Gtamos'y Elevadores) y sus defi.

niciones y especificaciones. — IV, Certificado de control,
V., Certificado de embarque.
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1)
2)
3)
4)

%)

8}

8)

9)

10)

11)

12)
13)

SUS DEFINICIONES Y. ESPECIFICACIONES ‘ -
TRIGO

(Texto del dorso del documento reproducide en el Fornmlario 10.)
QosecHA: Se indica ¢l afio agricola, que comprende en primera.cifra €l
aiio de siembra y en segunda el de cosecha. .
Zoxa; Regién de influencia de los grandes puertos o grupos de puertos, de
acuerdo a la orientacion del trdfico ferroviario,

GraADO: Colificacién de la calidad comercial, segiin lag especificaciones del
Standard F i luida la posicién varietal reflejada en el tipo.

PrOTE{NA SOBRE TRIGO LIMPIO: Porcenieje de proteina determinado por el
método K jeldahl-Gunning-Arnold, sobre el irigo limpio y calculado sobre
N 2 6,7 y una base de 13,56 9 de humedad.

Tpo: Colificacién que corresponde o la posicién varigtal. Tipo duro:
Trigos de fuersa con capacidad para mejorar la calidad panadera de los
irigos flojos empleados en la molienda. Tipo semiduro: T'rigos de fuerza
mediang aptos pare pamificacion directa, Tipo blanco: Trigos de poca
fuerza, cuya colidad panoaders requiere la mezela con otros de -mayor
fuerzo para mejorarlo. Ineptos: Trigos exchuidos de los tipos anteriores, por
ser de fuerza muy baja y calidad panadera inconveniente.

Prso BECTOLITRICO: Se determing sobre la muestra de conjunto, empleando
It balanza Schopper de % litro, de acuerdo con las instrucciones de empleo
fijadas por la Comisién Nacional de Granos y Elevadores.

CENTENG: Comprende todo grano ‘o pedazo de grano de centeno, (Secale
cereale. )

QUEBRADO Y CUERPOS EXTRANOS (mcmfﬁo CENTENO) : Comprende todo pe.
dazo de grano de trigo (Triticum vulgare) menor que la mitad de wn grano
en cualquicre de sus didmetros y los. cuerpos presentes en. la muestra que
no se gramo o pedaco de grano de la especie Tritiowm vulgare, incluyendo
€l centeno.

Agpipo: Comprende todo grano o pedazo de gramo de trigo igual o mayor
que la mitad de un grano entero, en cualquiera de sus didmelros, que pre-
sente una alteracion en su coloracién, debida al calor ewterno o al calenta.
miento causado por fermentacitn.

DafADO (VERDE ARDIDO, BTG, EXCLUfpo PICADO): Es fodo agquel gramo o
pedazo de grand de trigo, igual o mayor que la mitad de un grano entero,
en cualquiera de sus didmetros, que presente una alteracion manifiesta de
sus partes constitudivas, incluyendo verde y ardido y excluyendo picado.
DANADO, QUEBRADO Y CUERPOS EXTRANOS (EXCLUILO PIoADO) : Comprende ques
brado y ouerpos estrafios (8) y dafiado (10), emcluyendo picado.

CARBGN: Comprende todo gramo de carbén entero o pedago de carbon.
Picapo: Comprende todo grano o pedaso de grano de trigo igual o mayor
que la mitad de un gramo eniero, en cualquiera de swus didmeiros, gue
presente perforactones cawsadas por los pardsitos que atacam los cereales
en depésito,
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14) Rofpo EN sU @ERMEN: Comprende todo grano de trigo cuyo germen ha sido
destruido por lo accion de las larvas de ciertos insectos,

SIGNOS CONVENCIONALES

4 X & & 44 & % & & & & Limite de carga en bolsas,

_————————— ———— — Limite de carga a granel.
e e & de Ao b b de - Timite de carga entre grancl y embolsado sin
separacién.

.- X« - A~ & - Separacién de arpillera, lona o lienzo entre
lotes de granos embolsados.

-~ eme mw oo o—e—-~ Separacibn de arpillera, lona o lienzo entre
lotes de granos a granel.

oot oo oo oo Lo o ie Separacién de arpillera, lona o lienzo entre
granel y embolsado.

______ wevsmeewen==-o-«- Limites de una carga o dependencias del vapor
vistos a través de otra.

S i6n fija de hierro,

v T S ién semifija de madera.
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SUS DEFINICIONES Y ESPECIFICACIONES
MAIZ
(Texto del dorso del documento reproducido en el Formulario 11))

1) CosecHA: Se indica e] afio agricola, que comprende en primera cifra ¢l afio
de siembra y en segunda el de cosecha.

2) Zowa: Region de influencia de los grandes puertos o grupos de puertos, de
acucrdo a la orientacion del tréfico ferroviario.

3) Two: Calificacién comercial: Amarillo, Colorado, Cuarentén, Morocho, etc.

4) HUMEDAD: Determinade por el método Brown.Duvel,

5) VErDIN: Comprendd el grano de maiz que presenta munchas verdosas 0 agi.
ladas producidas por hongos.

6) DaANADO (PODRIDO, FERMENTADO, BROTADO, BTC., INCLUDO vERDIN): Coma
prende todo grano de maiz que presente una alteracién manifiesta, debids
a distintas causas, como ser: descomposicidn (mofz podrido), fermentacién
(matz fermentado), o que haya iniciado el proceso de germimacién (mafts
brotado), ete. y verdin.

7

-~

QUEBRADO: Comprende todo pedazo de grano de maiz menor que 16 mitad de

un grano.

8) MorocHO: Grano de mafs de color blanco, del grupo Indurata.

9) DENTADO: Grano de maiz con carasteristica del grano Dentado.

10) SANGRE DE TORO Y TURCO: Grano de maiz del grupo Indurata de color rojo
oseuro o violdceo, respectivamente.

11) Cusrpos BEXTRANOS: Comprenden las materias inertes y cualquier otro grano
que no sea matz.

12) Picado: Comprende todo grano o pedazo de grano de mafz de cualguier

tamafio, que presente perforaciones causadas por los pardsitos que atacan

a los cereales en depdsitos.

SIGNOS CONVENCIONALES
A % & - A A & v &« Limite de carga en bolsas,

v e —— ~ Limite de earga a granel.
44 bbbl b L Limite de carga entre granel y embolsado sin
separacibn.

e e - - A~ - % Separacién ds arpillera, lona o lienzo eatre
lotes de granog embolsados.

T T T e s s e Separacién de arpillera, lona o lienzo entrs
lotes de gramos & gramel

Ao beebol boea oo L Boparacién de arpillera, lona o lienzo emtre
granel y embolsado,

------------------------ Limite de una earga o dependencias del vapor

vistog a través de ofra.
Separacién fija de hierro.
= — e Separacién semifija de madera,
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