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Buenos Aires, 03 de Diciembre de 2002

Seiiores:
TOSTI S.R.L.
Atn. Gerencia de Proyectos

Ref.: Proyecto de exportacion de tostadores a Chile

De mi mayor consideracion:

Me dirijo a Uds. con el objeto de adjuntarles a la presente, la
investigacion solicitada en relacion con la exportacion de tostadores a Chile.

Luego de haber desarrollado la etapa de la investigacion de mercados y
realizado el analisis apropiado sobre los datos recopilados en dicha
investigacion, la conclusion es que el proyecto es viable y considero
recomendable iniciar el negocio.

Poniendo a su disposicion mis servicios de asesoramiento profesional,
quiero resaltar que durante el trascurso de esta investigacion que he desarroliado
realicé gran cantidad de contactos que sin duda disminuiran ios plazos y
facilitaran la concrecion de este negocio.

Cinco afios de actividad profesional avalan mi propuesta de servicios
respecto a ia concertacion de negocios a nivel internacional, ademas de mis
conocimientos y vinculos comerciales relativos a aspectos logisticos, despacho
aduanero, seguros, transportes, finanzas internacionales, entidades bancarias,
entre otros.

A la espera de sus noticias, los saludo muy atentamente.

Gustavo J. Sabino

Lic. en Comercio Internacional
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Objetivo de la Investigacion:

El objetivo de esta investigacion de mercado es reunir los elementos necesarios que
ayuden a los socios de Tosti S.R.L. a tomar la decision de comenzar a generar negocios
de exportacion en el contexto actual argentino y mundial.

El producto:

Se ha seleccionado la linea de tostadores de sandwich de la linea de articulos de
fundicion de aluminio para penetrar el mercado de destino.

v
v

Tostadoras de sandwich (x 1 ,2 0 4 sandwich)
Carlitera (Tostados tipo confiteria)

Mercado Objetivo: Chile

Aleunos datos interesantes:

v" Chile se convirti6 en el tercer destino de las exportaciones argentinas durante el

v

afio 2001, superando el 10% de las ventas totales del pais del tango.

Ademas, Chile fue el pais con el cual Argentina mantuvo el mayor superavit
comercial bilateral durante ese afio (2.446 millones de u$s). Por su parte,
Argentina fue el primer proveedor de Chile (con casi 18% del mercado) y
segundo socio comercial.

Segin la posicion arancelaria de los tostadores, Argentina es el segundo
proveedor de Chile posicionandose detras de Italia; y superando a potencias
como Francia, Espaiia, Brasil y China.

En cuanto al volumen y montos exportados se registra una caida importante
respecto del afio 1997, primer afio de vigencia del acuerdo Chile-Mercosur
(ACE 35). Durante los ultimos dos afios el comercio se mantuvo estable,
rondando arriba de los US$S 3.000.000,- anuales.

Estrategia de insercion:

v

v

Desde el punto de vista de Tosti S.R.L., la estrategia de insercion a utilizar es la
exportacion en forma directa.

Si uno mira el negocio en toda su cadena, seria una exportacion indirecta, ya que
no es el productor sino un intermediario el que esta desarroilando el negocio
exportador.

Un punto de apoyo muy importante que debe brindar Tosti SRL. a su
contraparte chilena para la promocion de los productos es el envio de muestras,
folletos, catalogos, etc.

Ademas es importante que Tosti SR.L., asi como lo viene haciendo en los
ultimos afios con su participacidon en “Regala”, participe de las ferias
internacionaies y amplie su lista de contactos a través de exposiciones, misiones
comerciales, rondas de negocios y eventos organizados por instituciones
oficiales y/o privadas, tales como Embajadas, Consulados, Camaras sectoriaies,
Camaras binacionales, etc.
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Otro punto a tener en cuenta es la realizacion de demostraciones en PDV,
fomentando el uso de este tipo de productos y resaitando sus atributos y
beneficios respecto del tostador eiéctrico.

v" Se recomienda desarrollar un sitio web donde figuren los productos y se

mencione para el comprador chileno la aclaracion que puede adquirirlos
mediante el agente distribuidor regional en dicho pais.

Penetracion de mercado:

v

v
v

Linea de productos: Tostadores para sandwich. (El negocio no se acota a esta
linea de productos ya que la empresa posee ia representacion de varias lineas de
productos).

Estrategia: Diversificacion de productos.

Metodologia: Se penetrara el mercado objetivo con la linea de tostadores para
sandwiches. Una veéz que se adquiera experiencia y se haya posicionado el
producto; se ofrecera a la empresa distribuidora agregar a la cartera de productos
original, las demas lineas de productos factibles de ser exportados que posea la
empresa (productos de origen argentino); de forma tal de ir penetrando el
mercado objetivo con todas las lineas de productos que Tosti S.R.L. tenga bajo
su representacion.

Comercializacion:

Empresa importadora-distribuidora en el mercado de destino.

Se recomienda realizar un contrato de comercializacion y distribucion segin la
region del pais que esta empresa abarque. De forma tal de poder generar otros
contratos de comercializacion y distribucion de los productos en otras regiones
del pais ya sea con dicha empresa o con otra mas apropiada segin la region.

Si es posible, en funcion de la credibilidad y la confiabilidad de la contraparte
chilena, es una buena estrategia la financiacion del negocio. Por tanto, se
recomienda la venta a plazo teniendo en cuenta las reglamentaciones nacionales
sobre el plazo para el ingreso de divisas.

Para el cobro de la operacion, mas alld del mayor riesgo que significa, se
recomienda utilizar “Orden de Pago o Transferencia Bancaria” por el menor
costo que implica este instrumento de pago respecto de otros.

Otro punto a tener en cuenta es que a la hora de Ilegar al consumidor chileno con
un precio competitivo es necesario realizar embarques de camidén completo ya
que con menores cantidades es muy dificil mantener un precio competitivo y que
el negocio sea rentable, como puede observarse en los cuadros anexos sobre los
distintos costos segtn la modalidad.

Compeftencia:

v

En el mercado chileno:
» No existen empresas que comercialicen este tipo de productos.
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» Se venden sandwicheras eléctricas con capacidad para dos sandwiches.
El precio oscila entre $10.000,- y $18.000,- (su equivaliente en dolares
estadounidenses : USD 48,50 y USD 87,30 aprox.)

V' Competencia mundial:

» No hay produccion de este tipo de productos en Hong Kong (segun Hong
Kong Enterprise vol.10).

» Existe oferta de este tipo de productos procedente de Tailandia, el precio
{para tostadores x 2 sandwiches) CFR Valparaiso via maritima ronda los
USD 3,00.

> En Argentina existen 3 empresas fabricantes de este tipo de productos, de
fas cuales una de ellas es la representada de Tosti 8.R.L.. Las otras dos
no poseen capacidad exportadora por Ios problemas financieros que
tienen actualmente.

Medlio de Transporte - Logistica:

v
e
v

Embarques via terrestre.

El medio de transporte a utilizar es el camion.

Las ventajas de utilizar este medio es su bajo costo respecto del transporte aéreo.
Ademas el tiempo de transito no es alto, 24 a 48 hs. segun cruce en frontera.

Una de las desventajas es que pueden surgir demoras para el cruce de frontera en
¢poca invernal, por lo tanto, habré que planificar la operatoria logistica teniendo
i cuenta este aspecto.

La mercaderfa sera transportada en su embalaje original (cajas de cartén
corrugado), no hace falta palletizarias.

La consolidacion se realizard en €l Depésito Fiscal a designar por la compafiia
transportadora.

El hecho de realizar la consolidacion en un depdsito ajeno implica mayores
costos y riesgos, pero actuaimente la empresa no posee depoésito con habilitacion
aduanera. De todas formas, se enviara la mercaderia directamente desde la
fabrica al Deposito Fiscal con ei fin de no incurrir en doble gasto en relacion al
flete interno.

Canal de distribucion:
| Fabricante | Distribuidor - | Distribuidor - Minorista
: Exportador Importador l
Consumidor
Final

El negocio se plantea de la siguiente manera:

1.

El fabricante le vende a Tosti SRL los tostadores segun el precio negociado en el
contrato.

-6 -
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Tosti exporta ios tostadores a su Distribuidor exclusivo en Chile
El distribuidor vende los productos a comercios minoristas o directamente al
consumidor final, actuando como canal minorista y mayorista.

w

Tratamiento Aduanero en Argentina:
Posicion arancelaria: 7615.19.00.990N

Descripcion: ARTICULOS PARA USO DOMESTICO, HIGIENE O TOCADOR, Y
SUS PARTES, DE ALUMINIO; ESPONJAS, ESTROPAJOS, GUANTES Y
ARTICULOS SIMILARES DE FREGAR, LUSTRAR O USOS ANALOGOS, DE
ALUMINIO. — Articulos para uso doméstico y sus partes, esponjas estropajos, guantes
y articulos similares de fregar, lustrar o usos analogos: - - los demas.

Derechos de exportacion: 5 %
Reintegros: 5,5 %
Plazo para ingreso de divisas: 120 dias como maximo de la fecha de embarque.

Restricciones arancelarias:

Arancel general: 7%
Preferencia para Argentina: 85% de rebaja (Anexo 1 ACE 35)
Arancel ad-valorem vigente (2002). 1,05%

A partir del 1° de enero de 2003 el arancel general chileno se reducira en 1 punto
porcentual, aicanzando ai 6%. El programa de liberacion comercial que se aplica a los
productos originarios de los territorios de las partes signatarias del Acuerdo Chile-
Mercosur (ACE 35) incluye un cronograma de desgravacion progresiva y automatica
que, para este producto, es el siguiente:

1.1.2002]1.1.2003{1.1.2004

Arancel Gral. - 7% 6% 6%

% De Rebaja 85 % 93 % 100 %

Der. Ad-Valorem | 1.05% | 042 % 0%

IVA: 18%
Restricciones no arancelarias:

La importacion de este tipo de productos esta permitida y se encuentra libre de
restricciones no arancelarias.

Antes del ingreso de la mercaderia, la Aduana en destino solicita los documentos
destallados en la informacién anexa. Cabe aclarar que para obtener la rebaja por el ACE
35 ser4 necesario presentar el certificado de analisis correspondiente.
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Observaciones Finales:

=

=

38

Que la empresa no posea experiencia en exportacion, no implica que no pueda
generar negocios de exportacion.

Al no poseer experiencia de exportacion no tiene conocimiento sobre la calidad
exigida por los compradores internacionales. Este tema se puede solucionar
enviando muestras al exterior del producto y del embalaje, de forma tal de
ajustar el producto a los estandares de calidad exigidos en el mercado objetivo.

El hecho de poseer experiencia en la importacton le da ciertos elementos de
conocimiento de los codigos utilizados en comercio exterior, respecto a este
punto, los socios tendran que pensar el negocio desde el otro lado;
transformando sus requerimientos como compradores en objetivos a cumplir en
cada uno de sus embarques.

El hecho de que el producto posea mucha aceptacién a nivel nacional es un
punto a favor ya que hay ciertas costumbres culturales similares entre los dos
paises, por el simple hecho de ser paises limitrofes y con culturas similares,
mismo idioma.

Es un producto rentable, tiene buen margen de ganancia.

En caso de que el mercado importador solicite el producto con revestimiento
antiadherente, la empresa tiene la posibilidad de cubrir con pintura antiadherente
(tipo teflén) a los productos, dicha pintura no esta prohibida para el contacto con
los alimentos.

= Se puede vender en dos nichos de mercados : destinado al consumidor final

(consumo familiar) y al mercado gastronémico (uso comercial).

= La empresa posee una buena situacion financiera y un estructura de ventas que

cubre todo el pais. Al ser una empresa que actualmente destina todas sus ventas
al mercado nacional, el tratamiento del IVA que en la gran mayoria de casos es
un costo para el exportador no productor, no lo ¢s en este caso.
La capacidad de produccion de la fabrica no genera problemas de quiebres de
stock en cuanto al cumplimiento de pedidos del exterior. A continuacion se
detalla la capacidad de produccion:

a. Tostadoras: 450 unidades / turno de 8 horas - 10.800 unidades / mes.

b. Carlitera: 250 unidades / turno de 8 horas — 6.000 unidades / mes.

Nota: En caso de necesidad la planta puede trabajar de 2 y hasta 3 turnos por

dia.
Se adjunta material sobre el costo estimado para exportar segin el tipo de
tostador y la modalidad de cobro elegida (Orden de pago y Carta de crédito, la
mas econdmica y la mas costosa). Se realizO una estimacion en funcion de la
cantidad de cajas de cada uno de los productos que pueden caber en un camién
(semi) completo y/o en un m3. Para cada uno de los casos se tomo un dolar
representativo de $3,50 por cada U$S 1. Ademas se hizo una suposicion del
alza/baja de la cotizacion del dolar para los tostadores x 2, para poder analizar la
factibilidad del negocio en funcion a la cotizacion del délar.
Asimismo se adjunta una planilla con un presupuesto financiero estimando 3
embarques con diferentes plazos para ¢l cobro: anticipado y a 30 dias de la fecha
de embarque.
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Que las estadisticas de los ultimos afios muestren que Chile esta importando
cada vez menos este tipo de productos no significa que el negocio no sea
factible. ' -

Es importante el hecho de que Argentina se posicioné durante los Gitimos afios
como uno de los principales proveedores de Chile. Que este pais sea el tercer
destinatario de las exportaciones argentinas 1o €s un tema menor.

= Es un punto significativo que las relaciones que hoy existen entre Argentina y

Chile los estan consolidando como socios comerciales de mayor importancia.

= El volumen de comercio para esta posicion arancelaria si bien no €s muy

significativo a nivel paises, es un volumen importante para una empresa como
Tosti SR.L.

Se adjunta un listado con los posibles importadores de este tipo de productos.
Ademas se indican los precios a los que algunas de estas empresas venden las
tostadoras de sandwiches eléctricos.

Como material adjunto se puede encontrar los perfiles de mercado de Uruguay y
Paraguay, dos posibles mercados de los cuales se puede desarroilar una
investigacion similar a la realizada con Chile a los fines de diversificar
mercados.

S TECA DEMA FASLLT S LADNIGAe

Profesor Emérite Dr. ALFR=DO L. PALACIOS
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Cuadros Anexos
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Costo de Exportacion

Proyecto de Exportacion a Chile

Tostadores x 2 sandwiches Camién completo m3

Cantidad Cantidad Cantidad Cantidad

1 23400 1 288

Costo de Produccion Suma Fija Suma Fija
Materias primas $1,9300| $45.162,00 $ 1,9300 555,84
Insumos $0,2600| $6.084,00 $ 0,2600 74,88
Mano de obra $0,6500| $15.210,00 $ 0,6500 187,20
Gastos generales de fabncac:on $0,3800| $8.892,00 $ 0,3800 109,44
Subtotal 2 - $32200 $7534800f | $32200f §$92736
Gastos Administrativos Suma Fija Suma Fija
Sueldos Administrativos $0,1200| $2.808,00 $0,1200 34,56
Sueldos Gerenciales $0,2800| $6.552,00 $ 0,2800 80,64
Gastos de admmlstramon $0,1800| $4.212,00 $ 0,1800 51,84
Subtotal * $05800] $1357200] | $05800] $16704]
Gastos Comerciales (en el exterior) Suma Fija Suma Fija
Promocién de ventas $0,1 000 | $2340,00 $ 0,1000 $ 28,80
Subtetal - - | §$07000] $234000] ~_ $0,1000]  $2880
Gastos de Exportacion Directos Suma Fija Suma Fija
Consolidacion $ 0,0060 $ 140,00 $0,2431 $ 70,00
Manipuleo $0,0027 $ 64,00 $ 0,0000 $ 0,00
Verificacion $0,0017 $ 40,00 $ 0,0000 $0,00
Pesada $ 0,0009 $ 20,00 $ 0,0000 $ 0,00
Flete Interno $ 0,0085 $ 200,00 $0,3472 $ 100,00
Documentacion $ 0,0003 $7,00 $ 0,0243 $7,00
Gastos de despacho $0,0128 $ 300,00 $1,0417 $ 300,00
Gastos bancarios (1) $ 0,0075 $ 175,00 $ 0,6076 $ 175,00
SIM $0,0015 $ 35,00 $0,1215 $ 35,00
Honorarios despachante mln $150 $ 0,0000 $ 0,00 $ 0,5208 $ 150,00
Subfotal _ = ~§00419] §98100] | $20063] $83700

Gastos de Exportacion Indirectos

Honorarios despachante 0,7% $0,0325 $ 759,90 0,0070 $ 0,0000 $ 0,00 0,0000
Tributos de exportaciéon 5% $0,2208| $5.167,32 0,0476 $0,3782 $ 108,91 0,0476
Seguro Interno  0,07% $0,0032 $ 75,99 0,0007 $ 0,0056 $ 1,60 0,0007
Otros $ 0,0000 $ 0,00 0,0000 $ 0,0000 $ 0,00 0,0000
Subtotal ~ $02565| $600321 00553] $03837] $11051 0,0483
Incentivos promocionales

Reintegro 5,5% $0,2552| $5.970,64 0,0550 $0,4370 $ 125,84 0,0550
Subtotal ~ $02552] $50/0064 $04370] 5120084

Utilidad

Utilidad 15 % $0,6959| $16.283,57 0,1500 $1,1917 $ 343,21 0,1500
Subtotal ~ $0,6959| $ 1628357 | $11917] $34321 :

Flete Internacional
Seguro Internacional

Derechos de importacion
IVA

TOTAL DDP excl. Gts. Desp. (USD)

(1) Medio de pago utilizado: Orden de pago

$ 0,0620
$ 0,0066

$ 0,0059
$ 0,2509

$ 165

Segun informacion brindada por Banco Comercial Argentino

Comisién fija sin importar el monto: USD 50,00 *

* A efectos del trabajo se tomo cotizacion USD 1 = $3,50

$ 137,01
$5.871,85

-10a-

0,50%

0,42%
18,00%

$0,6944
$0,0113

$0,0125
$0,5356

$1.01487
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Costo de Exportacion

Proyecto de Exportacion

Tostadores x 2 sandwiches Camion completo m3
Cantidad Cantidad Cantidad Cantidad
1 23400 1 288

Costo de Produccion Suma Fija Suma Fija
Materias primas $1,9300( $45.162,00 $ 1,9300 555,84

Insumos $0,2600{ $6.084,00 $ 0,2600 74,88

Mano de obra $0,6500| $ 15.210,00 $ 0,6500 187,20

Gastos generales de fabricacion $0,3800( $8.892,00 $ 0,3800 109,44

Subtotal $3,2200| $ 75.348,00 $ 3,2200 $ 927 36

Gastos Administrativos Suma Fija Suma Fija
Sueldos Administrativos $0,1200( $2.808,00 $0,1200 34,56

Sueldos Gerenciales $0,2800| $6.552,00 $ 0,2800 80,64

Gastos de administracion $0,1800| $4.212,00 $ 0,1800 51,84

Subtotal - $0,5800] $13.572,00 $ 0,5800 $ 167,04

Gastos Comerciales (en el exterior) Suma Fija Suma Fija
Promocién de ventas $0,1000] $2.340,00 $0,1000 $ 28,80

ISubtotal - $0,1000f $2.340,00 $ 0,1000{ $ 28,80

Gastos de Exportacion Directos Suma Fija Suma Fija
Consolidacién $ 0,0060 $ 140,00 $ 0,2431 $ 70,00

Manipuleo $ 0,0027 $ 64,00 $ 0,0000 $ 0,00
Verificaciéon $0,0017 $ 40,00 $ 0,0000 $ 0,00

Pesada $ 0,0009 $ 20,00 $ 0,0000 $0,00

Flete Interno $ 0,0085 $ 200,00 $0,3472 $ 100,00
Documentacién $ 0,0003 $7,00 $0,0243 $7,00

Gastos de despacho $0,0128 $ 300,00 $1,0417 $ 300,00

Gastos bancarios (1) $ 0,0083 $ 195,00 $0,6771 $ 185,00

SIM $0,0017 $0,1354 $ 39,00
Honorarios despachante min $150 $ 0,0000 $ 0,5208 $ 150,00

Subtotal $ 0,0429 $ 29896 $ 861,00

Gastos de Exportacion Indirectos

Honorarios despachante 0,7% $0,0325 $ 760,10 0,0070 $ 0,0000 $0,00 0,0000
Tributos de exportacién 5% $0,2209| $5.16866 0,0476 $0,3828 $ 110,25 0,0476
Seguro Interno  0,07% $ 0,0032 $ 76,01 0,0007 $ 0,0056 $162 0,0007
Otros $ 0,0000 $ 0,00 0,0000 $ 0,0000 $ 0,00 0,0000
Subtotal _ $02566] $600477] 00553} $0,3884] $11187 0,0483
Incentivos promocionales

Reintegro 5,5% $0,2552] $597220 0,0550 $0,4423 $ 127,39 0,0550
Subtotal 502552 $5087220] $0,4423 $127,39

Utilidad

Utilidad 15 % $0,6961| $ 16.287,81 0,1500 $ 1,2063 $ 347 41 0,1500
Subtotal ~ $06961] $16.287,81] ' $ 1,2063 $ 347 41

Flete Internacional
Seguro Internacional

Derechos de importacion
IVA

TOTAL DDP excl. Gts. Desp. (USD)

(1) Medio de pago utilizado: Orden de pago

$0,0620
$ 0,0059

$ 0,0053
$ 0,2264

$ 1,49

Segun informacién brindada por Banco Comercial Argentino

Comision fija sin importar el monto: USD 50,00 *

* A efectos del trabajo se tomo cotizacién USD 1 = $3,80

$ 1.450,00
$ 139,21

$ 123,61
$5.297,69

$ 3485292

-10b-

0,50%

0,42%
18,00%

$ 0,6944
$0,0103

$0,0116
$ 0,4980

$ 200,00
$297

$335
$ 143,43

$94362




Gustavo José Sabino - Licenciado en Comercio Intemacional

Costo de Exportacion

Proyecto de Exportacion a Chile

Tostadores x 2 sandwiches Camién completo m3

Cantidad Cantidad Cantidad Cantidad

1 23400 1 288

Costo de Prodiuccion Suma Fija Suma Fija
Materias primas $1,9300( $45.162,00 $ 1,9300 555,84
Insumos $0,2600f $6.084,00 $ 0,2600 74,88
Mano de obra $0,6500| $15.210,00 $ 0,6500 187,20
Gastos generales de fabncacaon $0,3800{ $8.892,00 $ 0,3800 109,44
Subtotal = - $32200|] $75.34800]  $32200f $927.36
Gastos Administrativos Suma Fija Suma Fija
Sueldos Administrativos $0,1200| $2.808,00 $0,1200 34,56
Sueldos Gerenciales $0,2800| $6.552,00 $ 0,2800 80,64
Gastos de admlnlstramon $0,1800] $4.212,00 $ 0,1800 51,84
Subtotal . $0/5800| $1357200f - $05800 $167,04]
Gastos Comerciales (en el exterior) Suma Fija Suma Fija
Promocién de ventas $0,1000| $ 2.340,00 $ 0,1000 $ 28,80
Subtotal _$01000] $234000; - $0,1000 $ 2880
Gastos de Exportacion Directos Suma Fija Suma Fija
Consolidacion $ 0,0060 $ 140,00 $0,2431 $ 70,00
Manipuleo $ 0,0027 $ 64,00 $ 0,0000 $ 0,00
Verificacion $0,0017 $ 40,00 $ 0,0000 $ 0,00
Pesada $ 0,0009 $ 20,00 $ 0,0000 $ 0,00
Flete Interno $ 0,0085 $ 200,00 $0,3472 $ 100,00
Documentacion $ 0,0003 $ 7,00 $0,0243 $7,00
Gastos de despacho $0,0128 $ 300,00 $1,0417 $ 300,00
Gastos bancarios (1) $ 0,0066 $ 155,00 $0,5382 $ 155,00
SIM $0,0013 $ 31,00 $0,1076 $ 31,00
Honorarios despachante min $150 $ 0,0000 $ 0,00 $0,5208 $ 150,00
Subtotal = _$00409] $95700] __ $28229] $81300

Gastos de Exportacion Indirectos

Honorarios despachante 0,7% $0,0325 $ 759,70 0,0070 $ 0,0000 $0,00 0,0000
Tributos de exportacion 5% $0,2208| $5.16598 0,0476 $0,3735 $ 107,58 0,0476
Seguro Interno  0,07% $0,0032 $ 7597 0,0007 $ 0,0055 $158 0,0007
Otros $ 0,0000 $ 0,00 0,0000 $ 0,0000 $ 0,00 0,0000
Subtotal = - _$02565] $600165(  00553] $03790] $109,16 0,0483
Incentivos promocionales

Reintegro 5,5% $ 0,2551 $ 5.969,09 0,0550 $ 0,4316 $ 12430 0,0550
Subtotal = -~ 502551 §$598808f I ohastEl $ 124,30

Utilidad

Utilidad 15 % $ 0 6957 $16.279,33 0,1500 $1,1771 $ 339,01 0,1500
Subfofal ~ _$06957} $1627933] ~— | §11771] $33901]

Flete Internacional
Seguro Internacional

Derechos de importacion
IVA

TOTAL DDP excl. Gts. Desp. (USD)

(1) Medio de pago utilizado: Orden de pago

$ 0,0066
$0,2818

$1.85

Segun informacion brindada por Banco Comercial Argentino

Comision fija sin importar el monto: USD 50,00 *

* A efectos del trabajo se tomo cotizacién USD 1 = $3,10

$ 1.450,00
$ 175,05

$ 153,86
$6.594,19

0,50%

0,42%
18,00%

$4338242

-10c-

$ 0,6944
$0,0127

$0,0136
$0,5829

$ 200,00
$ 3,65

$392
$ 167,89

$1.10450




Proyecto de Expoitacion a Chife

Gustavo José Sabino - Licenciado en Comercio Internacional

Costo de Exportacion

Tostadores x 2 sandwiches Camion completo m3

Cantidad Cantidad Cantidad Cantidad

1 23400 1 288

Costo de Produccion Suma Fija Suma Fija
Materias primas $1,9300] $45.162,00 $ 1,9300 555,84
Insumos $ 0,2600 $ 6.084,00 $ 0,2600 74,88
Mano de obra $ 0,6500f $ 15.210,00 $ 0,6500 187,20
Gastos generales de fabncacwn $ 0,3800 $ 8.892,00 109,44
Subtotal 32200] $ .00 $927.36|
Gastos Administrativos Suma Fija Suma Fija
Sueldos Administrativos $0,1200 $ 2.808,00 $0,1200 34,56
Sueldos Gerenciales $0,2800| $6.552,00 $ 0,2800 80,64
Gastos de admlmstracnon $4.212,00 51,84
Subtotal TEET5 D ~$7167.04]
Gastos Comerciales (en el exterior) Suma Fija Suma Fija
Promocién de ventas $ 0,1000 28,80
Subtotat. = == o e n1000] . 2880
Gastos de Exportaciéon Directos Suma Fija Suma Fija
Consolidaciéon $ 0,0060 $ 140,00 $0,2431 70,00
Manipuleo $ 0,0027 $ 64,00 $0,1736 50,00
Verificacion $0,0017 $ 40,00 $0,1389 40,00
Pesada $ 0,0009 $ 20,00 $ 0,0694 20,00
Flete Interno $0,0132 $ 310,00 $ 0,5208 150,00
Documentacion $ 0,0003 $7,00 $ 0,0243 7,00
Gastos de despacho $0,0128 $ 300,00 $1,0417 300,00
Gastos bancarios (1) $0,0118 $ 276,50 $2,1753 $ 626,50
SIM $ 0,0015 $ 35,00 $0,1215 35,00
Honorarios despachante mln $1 50 $ 0,0000 $ 0,00 $ 0,5208 150,00
Subtotal s 0,051 Z - $50295] 5

Gastos de Exportacién Indirectos

Honorarios despachante 0,7% $0,0326 $ 763,89 0,0070 $ 0,00 0,0000
Gastos bancarios (1) $0,0117 $ 272,82 0,0025 $ 0,00 0,0000
Tributos de exportacion 5% $0,2220f $5.194,45 0,0476 $ 142,89 0,0476
Seguro Interno  0,07% $ 0,0033 $76,39 0,0007 $2,10 0,0007
Otros $ 0,0000 $ 0,00 0,0000 $ 0,00 0,0000
Subfotal $0.2696| $6307.55|  00578] _$ 144,99 0,0483
Incentivos promocionales

Reintegro 5,5% $ 0,2565 $ 6.001,99 0,0550 $ 05733 $ 165,10 0,0550
Subtotal ASD25061 HBO0189E $05733] - $16510

Utilidad

Utilidad 15 % $0,6995| $ 16.369,07 $ 450,28 0,1500
Subtotal '0,6005| $16.369,07] $450,28

fipo de cambio USD 1 = $ 3,50

Flete Internacional
Seguro Internacional

Derechos de importacion
IVA

TOTAL DDP excl. Gts. Desp. (USD}

$ 3,50

$ 0,0620
$ 0,0067

$ 0,0059
$ 0,2522

$ 1866

$ 3,50

$ 1.450,00
$ 155,90

$ 137,70
$5.901,31

$38.824.09

0,50%

0,42%
18,00%

$ 0,6944
$0,0149

$0,0155
$ 0,6637

$ 3.50

$ 200,00
$429

$ 4,46
$191,15

$1.257,58

0,42%
18,00%

(1) Medio de pago utilizado: Carta de Crédito

Segtin informacién brindada por Banco Comercial Argentino

Gts. apertura L/C: 0,125 % (min USD 50,-)

Gts. negociacion L/C: 0,125 % (min USD 50,-)

Franqueo: USD 7,-
Fotocopias: USD 2,-
Cable: USD 20,-

* A efectos del trabajo se tomo cotizacién USD 1 = $3,50

-10d-



Costo de Exportacion

Proyecto de Exportacion a Chile
Gustavo José Sabino - Licenciado en Comercio Intemacional

Tostadores x 1 sandwich Camién completo m3
Cantidad Cantidad Cantidad Cantidad
1 46800 1 576

Costo de Produccion Suma Fija Suma Fija
Materias primas $1,6826| $78.745,68 $ 1,6826 969,18
Insumos $ 0,2267| $ 10.609,56 $ 0,2267 130,58
Mano de obra $0,5667| $26.521,56 $ 0,5667 326,42
Gastos generales de fabricacion ~ $0,3313] $15.504,84 $0,3313| 190,83
Subtotal = | $28073]% 131381 64| $28073] $1617,00
Gastos Administrativos Suma Fija Suma Fija
Sueldos Administrativos $0,1046| $4.89528 $ 0,1046 60,25
Sueldos Gerenciales $0,2441| $11.423.88 $ 0,2441 140,60
Gastos de administracién $0,1569| $7.342,92 $0,1569 90,37
Subtotal - $0,5056] $23662,08 $0,5056 $291,23

: . . Suma Fija
Gastos Comerciales (en el exterior) Suma Fija 23
Promocién de ventas $0,0872| $4.08096 $0,0872 "“""%%Eg/
Suntord ~$00872] $408096 —§00872| 90023

- Fija

Gastos de Exportacion Directos Suma Fija b sumaty
Consolidacion $0,0030|  $140,00 $0,1215 $ e
Manipuleo $0,0014 $ 64,00 $ 0,0000 $ =
Verificacion $0,0009 $ 40,00 $0,0000 2 s
Pesada $ 0,0004 $ 20,00 $ 0,0000 100' 00
Flete Interno $0,0043 $ 200,00 $0,1736 $ . s
Documentacion $ 0,0001 $7,00 $0,0122 300'00
Gastos de despacho $ 0,0064 $ 300,00 $ 0,5208 $ 175' 00
Gastos bancarios (1) $ 0,0037 $ 175,00 $0,3038 $$ o0
SIM $0,0007 $ 35,00 $ 0,0282 $15000]
Honorarios despachante min $150 $ 0,0000 $ 0,00 $0,2 ..—-—-——-——57()4 :
Subtotal $0.0210] 981,00 —gdba1| 83100 ———
Gastos de Exportacion Indirectos $0,00 0,0000
Honorarios despachante  0,7% $0,0282f $1.31898 0,0070 $ 0,0000 § 155.32 0,0473
Tributos de exportacion 5% $0,1916| $8.969,08 0,0476 $0,2697 $228 0,000
Seguro Intemo  0,07% $ 0,0028 $131,90 0,0007 $0,0040 $ 0,00 ________.9.99-@-
Otros $0,0000 $0,00 00000  $00000L =757 i
Subtotal | 502226 $104199]  0.0553] _ $0:2/°%

A . 0
Incentivos promocionales 5 17947 /_Qﬂéé—
Reintegro 5,5% $0,2214| $10.36344 0,0550 03118, —eiredrll _ ——
Subfotal seae _* " 80,2214 $1036344] : 50,311

T 0,1500
Utilidad 0498 $48946] __———
Utilidad 15 % $0,6039| $28.26392 0,1500 $0, f—’gfs@f e
Subtofal T $06039| $2826392] —¢ 08498 2 ———] —

Tipo de cambio USD 1 = $ 3,50

Flete Internacional
Seguro Internacional

Derechos de importaciéon
IVA

TOTAL DDP excl. Gts. Desp. (USD)

(1) Medio de pago utilizado: Orden de pago

$0,0310
$ 0,0058

$ 0,0050
$0,2137

$1.41

Segun informacion brindada por Banco Comercial Argentino

Comision fija sin importar el monto: USD 50,00 *
* A efectos del trabajo se tomo cotizacion USD 1 = $3,50

$ 3,50 $ 3,50

$ 1.450,00
$ 269,18

$ 233,33
$9.999,94

$ 6578849

-10e-

0,42%
18,00%




Proyecto de Exportacion a Chile
Gustavo José Sabino - Licenciado en Comercio Internacional

Costo de Exportacion

Tostadores x 1 sandwich Camion completo m3

Cantidad Cantidad Cantidad Cantidad

1 46800 1 576

Costo de Produccion Suma Fija Suma Fija
Materias primas $1,6826| $78.745,68 $ 1,6826 969,18
Insumos $0,2267| $ 10.609,56 $ 0,2267 130,58
Mano de obra $0,5667| $26.521,56 $ 0,5667 326,42
Gastos generales de fabncac:on $0, 3313 $ 15.504,84 $0,3313 190,83
Subetst. 28073 $ 13138164 73| 161700
Gastos Administrativos Suma Fija Suma Fija
Sueldos Administrativos $0,1046| $4.895,28 $ 0,1046 60,25
Sueldos Gerenciales $0,2441| $11.423,88 $0,2441 140,60
Gastos de admlmstracmn $ 0,1569 $ 7 342,92 $ 0 1569 90,37
Gastos Comerciales (en el exterior) Suma Fija Suma Fija
Promocién de ventas $0,0872] $4.080,96 $ 0 0872 50,23
Subtotal e e S 5008721 $ 40809 S0 35023
Gastos de Exportacion Directos Suma Fija Suma Fija
Consolidacién $ 0,0030 $ 140,00 $0,1215 70,00
Manipuleo $0,0014 $ 64,00 $ 0,0868 50,00
Verificaciéon $ 0,0009 $ 40,00 $ 0,0694 40,00
Pesada $ 0,0004 $ 20,00 $ 0,0347 20,00
Flete Interno $ 0,0066 $ 310,00 $ 0,2604 150,00
Documentacion $ 0,0001 $7,00 $0,0122 7,00
Gastos de despacho $ 0,0064 $ 300,00 $ 0,5208 300,00
Gastos bancarios (1) $ 0,0059 $ 276,50 $1,0877 $ 626,50
SIM $ 0,0007 $ 35,00 $ 0,0608 35,00
Honorarios despachante mm $1 50 $ 0,0000 $ 0,00 $ 0,2604 150,00
Subtotal SIS T $00255] % = | §25148F 144850,
Gastos de Exportacion Indirectos
Honorarios despachante 0,7% $0,0283 $1.32462 0,0070 $ 0,0000 $ 0,00 0,0000
Gastos bancarios (1) $0,0101 $ 473,08 0,0025 $ 0,0000 $ 0,00 0,0000
Tributos de exportacion 5% $0,1925 $9.007,43 0,0476 $0,3286 $ 189,30 0,0476
Seguro Interno 0,07% $ 0,0028 $ 132,46 0,0007 $ 0,0048 $278 0,0007
Otros $ 0,0000 $ 0,00 0,0000 $ 0,0000 $ 0,00 0,0000
Subtotal e 02337 $10937,60] 0,0?:8_.;;{? $0,3335] $192,08f  0,0483
Incentivos promocionales
Reintegro 5,5% $0,2224] $10.407,75 0,0550 $ 0,3797 $ 218,73 0,0550
Subtotal Ve S ‘1-5_‘0,’2*%24 BI04D7 5 0 b BD 3797 . $21873 : e
Utilidad
Utilidad 15 % $ 0,6065| $28.384,77 0,1500 $ 1,0356 $ 596,53 0,1500
Subtotal : P _506065r$—§838ﬁ77 ] $1035%| $59653

Flete Internacional $0,0310 $ 1.450,00 $0,3472 $ 200,00
Seguro Internacional $ 0,0058 $ 270,33 0,50% $ 0,0099 $ 5,68 0,50%

Derechos de importacién $ 0,0050 $ 234,30 0,42% $ 0,0098 $5,64 0,42%
IVA $0,2146| $ 10.041,58 18,00% $0,4194 $ 241,55 18,00%

TOTAL DDP excl. Gts. Desp. (USD} $1.41 $6606244 : $1589,10

{1) Medio de pago utilizado: Carta de Crédito

Segun informacion brindada por Banco Comercial Argentino
Gts. apertura L/C: 0,125 % (min USD 50,-)

Gts. negociacion L/C: 0,125 % (min USD 50,-)

Franqueo: USD 7 ,-

Fotocopias: USD 2,-

Cable: USD 20,-

* A efectos del trabajo se tomo cotizacion USD 1 = $3,50 10f



Gustavo José Sabino - Licenciado en Comercio intermnacional

Costo de Exportacion

Proyecto de Exportacion a Chile

Tostadores x 4 sandwich Camién completo m3
Cantidad Cantidad Cantidad Cantidad
1 11700 1 144

Costo de Produccion Suma Fija Suma Fija
Materias primas $3,9590| $46.320,30 $ 3,9590 $ 570,10

Insumos $0,5333| $6.239,61 $0,5333 $ 76,80

Mano de obra $1,3333| $15.599,61 $1,3333 $ 192,00

Gastos generales de fabricacion $0,7795| $9.120,15 - $0,7795 $112,25
Subfotal : ‘ ~ $6,6051] $77.27967 ~ $66051 $951,13

Gastos Administrativos Suma Fija Suma Fija
Sueldos Administrativos $0,2462| $2.88054 $ 0,2462 $ 35,45

Sueldos Gerenciales $05744| $6.720,48 $0,5744 $ 82,71

Gastos de administracién $03692| $431964 $ 0,3692 $ 53,16

Subtotal ~ $1,1898| $13.92066 $1,1898 $ 17133

Gastos Comerciales (en el exterior) Suma Fija Suma Fija
Promocién de ventas $ 0,2051 $ 2.399,67 $ 0,2051 $ 2953

Subtotal ~ $02051] $239967 $ 0,2051 " $2953

Gastos de Exportacion Directos Suma Fija Suma Fija
Consolidacion $0,0120 $ 140,00 $ 0,4861 $ 70,00

Manipuleo $ 0,0055 $64,00 $ 0,0000 $ 0,00
Verificacion $ 0,0034 $ 40,00 $ 0,0000 $ 0,00

Pesada $0,0017 $ 20,00 $ 0,0000 $0,00

Flete Interno $0,0171 $ 200,00 $ 0,6944 $ 100,00
Documentacién $ 0,0006 $7,00 $0,0486 $ 7,00

Gastos de despacho $ 0,0256 $ 300,00 $2,0833 $ 300,00

Gastos bancarios (1) $0,0150 $ 175,00 $1,2153 $ 175,00

SIM $ 0,0030 $ 35,00 $ 0,2431 $ 35,00
Honorarios despachante min $150 $ 0,0000 $ 0,00 $1,0417 $ 150,00

Subtotal - $0,0838 $ 981,00 $ 58125} $ 837,00

$

[COSTO PRE

Gastos de Exportacion Indirectos

3509,

$94.581,00(% al lanto x

Honorarios despachante 0,7% $ 0,0666 $779,18 0,0070 $ 0,0000 $ 0,00 0,0000
Tributos de exportacion 5% $0,4529| §$5.29841 0,0476 $0,7675 $ 110,51 0,0476
Seguro Interno 0,07% $ 0,0067 $77,92 0,0007 $0,0113 $1,63 0,0007
Otros $ 0,0000 $ 0,00 0,0000 $ 0,0000 $ 0,00 0,0000
Subtotal . $05261] $615550f  00553] $0,7787] $11214 0,0483
Incentivos promocionales

Reintegro 5,5% $05233] $6.122,11 0,0550 $ 0,8868 $ 127,69 0,0550
Subtotal - $05233F §$6122.11 : 30,8868 $127.681 L
Utilidad

Utilidad 15 % $ 348,25

$ 1 4271

$ 16.696,66

_$24184]

0,1500

Flete Internacional
Seguro Internacional

Derechos de importacion
IVA

TOTAL DDP excl. Gts. Desp. (USD)

(1) Medio de pago utilizado: Orden de pago

$0,1239
$0,0136

$0,0120
$0,5140

$ 1.450,00
$ 159,02

$ 140,33
$6.014,19

$338

Segun informacion brindada por Banco Comercial Argentino

Comisién fija sin importar el monto: USD 50,00 *

* A efectos del trabajo se tomo cotizacion USD 1 = $3,50

$.39.566,70

_109_

0,50%

0,42%
18,00%

$1,3889
$0,0230

$0,0253
$1,0833

$ 1.026.30

0,42%
18,00%




Costo de Exportacion

Froyecto de txportacion a Uhile
Gustavo José Sabino - Licenciado en Comercio internacional

Tostadores x 4 sandwich Camion completo m3

Cantidad Cantidad Cantidad Cantidad

1 11700 1 144

Costo de Produccion Suma Fija Suma Fija
Materias primas $ 3,9590| $46.320,30 $ 3,9520 $ 570,10
Insumos $0,5333] $6.239,61 $ 0,5333 $ 76,80
Mano de obra $1,3333] $ 15.599,61 $ 1,3333 $ 192,00
Gastos generales de fabncaCIon $0,7795 $9. 120 15 $0,7795 $ 112,25
Subtotal - v 7 27! $66051] $951.43)
Gastos Administrativos Suma Fija Suma Fija
Sueldos Administrativos $ 0,2462 $ 2.880,54 $ 0,2462 $ 35,45
Sueldos Gerenciales $0,5744 $6.720,48 $0,5744 $82,71
Gastos de admln'stracwn $ 0,3692 $ 4. 319 64 $ 0,3692 $ 53,16
Gastos Comerciales (en el exterior) Suma Fija Suma Fija
Promocién de ventas $ O 2051 $ 2 399 67 $ 0,2051 $ 29,53
Subtotal , 20 - $2.398, $02051]  $2953]
Gastos de Exportacion Directos Suma Fija Suma Fija
Consolidacion $0,0120 $ 140,00 $ 0,4861 70,00
Manipuleo $ 0,0055 $ 64,00 $ 0,3472 50,00
Verificacion $ 0,0034 $ 40,00 $0,2778 40,00
Pesada $0,0017 $ 20,00 $0,1389 20,00
Flete Interno $ 0,0265 $ 310,00 $1,0417 150,00
Documentacion $ 0,0006 $7,00 $ 0,0486 7,00
Gastos de despacho $ 0,0256 $ 300,00 $ 2,0833 300,00
Gastos bancarios (1) $0,0236 $ 276,50 $ 4,3507 $ 626,50
SIM $ 0,0030 $ 35,00 $0,2431 35,00
Honorarios despachante min $1 50 $ 0,0000 $0,00 $1,0417 150,00
Subtotal e $01019] $1.19250 - $10,0590] = 144850|
Gastos de Exportacién Indirectos
Honorarios despachante 0,7% $ 0,0669 $ 783,22 0,0070 $ 0,0000 $0,00 0,0000
Gastos bancarios (1) $0,0239 $ 279,72 0,0025 $ 0,0000 $ 0,00 0,0000
Tributos de exportacion 5% $0,4552] $5.32592 0,0476 $ 1,0034 $ 144,49 0,0476
Seguro Interno  0,07% $ 0,0067 $78,32 0,0007 $0,0148 $2,12 0,0007
Otros $ 0,0000 $ 0,00 0,0000 $ 0,0000 $ 0,00 0,0000
Subtotal 3 0—,»5:5,2,8 | $6467.19] O .0578f $1,0182] | $ 14661 0,0483
Incentivos promocionales
Reintegro 5,5% $0,5260| $6.153,90 0,0550 $ 1,1594 $ 166,95 0,0550
Subolsl - sosge0l seasssol o b ®ibeal §166.05]
Utilidad
Utilidad 15 % $1,4345| $16.783,37 0,1500 $ 3,1620 $ 455,32 0,1500
Subtotal  $14345| $1678337] | $3.1620] $45532

Flete Internacional
Seguro Internacional

Derechos de importacion
IVA

$0,1239
$0,0137

$0,0121
$0,5166

$ 1.450,00
$ 159,84

$ 141,03
$ 6.044,07

0,50%

0,42%
18,00%

$0,0313
$ 1,3395

$ 200,00
$4,34

$ 4,50
$ 192,89

TOTAL DDP excl. Gts. Desp. (USD)

(1) Medio de pago utilizado: Carta de Crédito

Segtin informacién brindada por Banco Comercial Argentino

Gts. apertura L/C: 0,125 % (min USD 50,-)

Gts. negociacién L/C: 0,125 % (min USD 50,-)

Franqueo: USD 7,-
Fotocopias: USD 2,-
Cable: USD 20,-

* A efectos del trabajo se tomo cotizacién USD 1 = $3,50

$ 3976327

-10h-
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Costo de Exportacion

Carliteras Camion completo m3

Cantidad Cantidad Cantidad Cantidad

1 23400 1 288

Costo de Produccion Suma Fija Suma Fija
Materias primas $3,7115| $86.849,10 $3 7115 1068,91
Insumos $0,5000| $ 11.700,00 $ 0,5000 144,00
Mano de obra $ 1,2500| $29.250,00 $ 1,2500 360,00
Gastos generales de fabncacxon $0,7308| $17.100,72 ~ $0,7308 210,47
Subtotal = =y o weioaantaseenerl T | $6.1923] $1783.38
Gastos Administrativos Suma Fija Suma Fija
Sueldos Administrativos $0,2308| $5.40072 $ 0,2308 66,47
Sueldos Gerenciales $0,5385| $ 12.600,90 $ 0,5385 155,09
Gastos de admlnlstramon $0,3462| $8.101,08 $ 0,3462 99,71
Subtotal =L Sl seia0. L STi5sL $0106
Gastos Comerciales (en el exterior) Suma Fija Suma Fija
Promocién de ventas $0,1923| $4.49982 $0,1923 55,38
Subtotal = $0,1923|_$4499,82] == $0,1923|  §55:38
Gastos de Exportacion Directos Suma Fija Suma Fija
Consolidacion $ 0,0060 $ 140,00 $0,2431
Manipuleo $ 0,0027 $ 64,00 $ 0,0000
Verificacion $0,0017 $ 40,00 $ 0,0000
Pesada $ 0,0009 $ 20,00 $ 0,0000
Flete Interno $ 0,0085 $ 200,00 $0,3472
Documentacion $ 0,0003 $7,00 $ 0,0243
Gastos de despacho $0,0128 $ 300,00 $1,0417
Gastos bancarios (1) $ 0,0075 $ 175,00 $ 0,6076
SIM $ 0,0015 $ 35,00 $0,1215
Honorarios despachante min $1 50 $ 0,0000 $ 0,00 $ 0,5208

S S H T
S ‘mz’%ﬁl

=3l €10 ADCA
7] § 10,406

Gastos de Exportacion Indirectos

Honorarios despachante 0,7% $ 0,0621 $ 1.453,91 $ 0,0000 $0,00 0,0000
Tributos de exportacion 5% $0,4225| $9.886,56 $0,5782 $ 166,52 0,0476
Seguro Interno  0,07% $ 0,0062 $ 145,39 $ 0,0085 $245 0,0007
Otros $ 0,0000 $ 0,00 $ 0,0000 $ 0,00 0,0000
Subtotal GRS G | $04008| $1148585[  %o05867] $16897] 00483
Incentivos promocionales

$ 0,6681 $ 192 41 0,0550

Reintegro 5,5% $0,4882] $11.42354

Subtotal = 5048821 $1142354} - 506881 519241

Utilidad

Utilidad 15 % $1,3314| $31.155,11 0,1500 $ 1,8221 $ 524,75 0,1500
Subtetat =~ p 33 S8t - - S BM §52475 : =

101 oo Y7 700 76 5 ,—.'I

Tipo de cambio USD 1 = $ 3,50 $350 -—
Flete Internacional $0,0620| $ 1.450,00 $ 0,6944 $ 200,00

Seguro Internacional $0,0127 $ 296,72 0,50% $0,0174 $5,00 0,50%

Derechos de importacion $0,0110 $ 256,58 0,42% $0,0176 $ 5,06 0,42%
VA $0,4699| $10.996,16 18,00% $0,7528 $ 216,81 18,00%

TOTAL DDP excl. Gts. Desp. (USD) $300 $7234253 $4 $1.426,40

(1) Medio de pago utilizado: Orden de pago

Segun informacion brindada por Banco Comercial Argentino

Comision fija sin importar el monto: USD 50,00 *

* A efectos del trabajo se tomo cotizacion USD 1 = $3,50 -10i-
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Costo de Exportaciéon

Carliteras Camioén completo m3
Cantidad Cantidad Cantidad Cantidad
1 23400 1 288
Costo de Produccion Suma Fija Suma Fija
Materias primas $3,7115| $86.849,10 $3,7115 1068,91
Insumos $0,5000| $ 11.700,00 $ 0,5000 144,00
Mano de obra $1,2500| $ 29.250,00 $ 1,2500 360,00
Gastos generales de fabricacion $0,7308| $17.100,72 $ 0,7308 210,47
Subtotal = : = 5 ~ $6,1923| $144.809.82| | $61923] $1.78338
Gastos Administrativos Suma Fija Suma Fija
Sueldos Administrativos $0,2308 $ 5.400,72 $ 0,2308 66,47
Sueldos Gerenciales $0,5385| $ 12.600,90 $ 0,5385 155,09
Gastos de admlnlstracwn $ 0,3462 $8.101,08 $ 0,3462 99,71
Subtotar- . > b S C5E) $ 0690070 = F Sttt $ 321,26
Gastos Comerciales (en el exterior) Suma Fija Suma Fija
Promocién de ventas $0,1923| $4.499,82 $0,1923 55,38
Subtotal ~$0,1923] $4499,82 =k 501923 $55.098
Gastos de Exportacion Directos Suma Fija Suma Fija
Consolidacion $ 0,0060 $ 140,00 $ 0,2431 70,00
Manipuleo $ 0,0027 $ 64,00 $0,1736 50,00
Verificacion $0,0017 $ 40,00 $0,1389 40,00
Pesada $ 0,0009 $ 20,00 $ 0,0694 20,00
Flete Interno $0,0132 $ 310,00 $ 0,5208 150,00
Documentacion $ 0,0003 $7.00 $0,0243 7,00
Gastos de despacho $0,0128 $ 300,00 $1,0417 300,00
Gastos bancarios (1) $0,0118 $ 276,50 $2,1753 $ 626,50
SIM $0,0015 $ 35,00 $0,1215 35,00
Honorarios despachante min $150 $ 0,0000 $ 0,00 $ 0,5208 150,00
Subtotal , s T soosi0] $119250] ~$5,0295 1448 50|
)STO PRE EXPORTACI 55111 $  al ta Z 3.608,53{% al tanto x_
Gastos de Exportacion Indirectos
Honorarios despachante 0,7% $0,0624| $1.459,94 0,0070 $ 0,0000 $0,00 0,0000
Gastos bancarios (1) $0,0223 $ 521,41 0,0025 $ 0,0000 $ 0,00 0,0000
Tributos de exportacion 5% $0,4243| $9.927,61 0,0476 $ 0,6962 $ 200,50 0,0476
Seguro Interno 0,07% $ 0,0062 $ 145,99 0,0007 $0,0102 $295 0,0007
Otros $ 0,0000 $ 0,00 0,0000 $ 0,0000 $ 0,00 0,0000
Subtotal : Lol o b e S0 B61521°$12.064,06 0,0578| $ OZ064 $203,45]  0,0483
Incentivos promocionales
Reintegro 5,5% $0,4902| $11.470,98 0,0550 $ 0,8044 $ 231,67 0,0550
Subtotal : : oo oo b $0.4902] § 1147098 > F - 308044 5231671
Utilidad
Utilidad 15 % $ 1,3369| $ 31.284,50 0,1500 $2,1938 $ 631,82 0,1500
Subtotal ; = $1,3369] $31.284,50 == - $21938 $ 631,82}

Flete Internacional $0,0620f $ 1.450,00 $0,6944 $ 200,00
Seguro Internacional $0,0127 $ 297,95 0,50% $ 0,0209 $6,02 0,50%

Derechos de importacion $0,0110 $ 257,62 0,42% $ 0,0206 $592 0,42%
IVA $0,4718] $11.040,74 18,00% $ 0,8809 $ 253,71 18,00%

TOTAL DDP excl. Gts. Desp. (USD) $3.10 $7263583 2 $ 1.669.11

(1) Medio de pago utilizado: Carta de Crédito

Segun informacién brindada por Banco Comercial Argentino
Gts. apertura L/C: 0,125 % (min USD 50,-)

Gts. negociacion L/C: 0,125 % (min USD 50,-)

Franqueo: USD 7,-

Fotocopias: USD 2,-

Cabie: USD 20,-

* A efectos del trabajo se tomo cotizacién USD 1 = $3,50 10
- ’ -
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Fioyee e Enpoli il u Liie

Forma de pago:

30 dias de la fecha de embarque

Descripcion

Fecha estimada de pago

24

28

30

32

37

44

60

80

54

Materias primas

Insumos

Mano de obra

Gastos generales de fabricacion
Sueldos Administrativos
Sueldos Gerenciales

Gastos de administracion
Promocién de ventas
Consolidacion

Manipuleo

Verificacion

Pesada

Flete Interno

Documentacién

Gastos de despacho

Gastos bancarios (1)

Arancel SIM

Honorarios despachante 0,7%
Tributos de exportacion 5%
Seguro Interno . 0,07%
Reintegro 5,5%

Flete Internacional

Seguro Internacional

Precio Factura al exterior (CIP)

-$ 12.903,43
-$ 1.738,29
-$ 4.345,71
-$ 2.540,57
-$ 802,29
-$ 1.872,00
-$ 1.203,43

-$ 668,57

$ -40,00
$-18,29
$-11,43

$-5,71

$-10,00

$-1.476,38

-1.450,00
-155,08

-$ 2,00
-$ 85,71

$-217,11

$-57,14

$-21,71

T3 ——
Flujo de caja diario

$ 25.405,71

$ 668,57

$ 1.561,81

$ 1.605,08

-$ 304,83

-$ 78,85

$ -50,00

$ 32.621,41

$ 32.571,41

$ 1.705,90

$ 1.705,90

-$ 12.903,43
-$ 1.738,29
-$ 4.345,71
-$ 2.540,57
-$ 802,29
-$ 1.872,00
-$ 1.203,43

-$ 25.405,71

-$ 668,57

-$ 668,57

Flu o de caja total

$ 20.753,26

-$ 21.421,83

-$ 22.983,64

-$ 24.588,72

-$ 24.893,55

$24.972,40

$ 7.599,01

$ 9.304,91

-$ 16.100,81

-$ 16.769,38

-10k -
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Presupuesto Financiero de Exportacion

Forma de pago:

Anticipada a |la fecha de embarque

Fecha estimada de pago

Descripcion $ TCV uss 5 : i = = = e =
Materias primas $45.162,00f] 3,50 |$ 12.903,43]-$ 12.903,43
Insumos $6.084,00] 3,50 | $1.738,29] -$ 1.738,29
Mano de obra $ 15.210,00f 3,50 | $ 4.345,71] -$ 4.345,71
Gastos generales de fabricacion $8.892,00f 3,50 | $2.540,57| -$ 2.540,57
Sueldos Administrativos $ 2.808,00f 3,50 $ 802,29] -$ 802,29
Sueldos Gerenciales $6.552,00] 3,50 | $1.872,00| -$ 1.872,00
Gastos de administracion $4.212,001 3,50 | $1.203,43| -$ 1.203,43
Promocion de ventas $ 2.340,00] 3,50 $ 668,57 -$ 668,57
Consolidacion $ 140,00} 3,50 $ 40,00 -$ 40,00
Manipuleo $ 64,00] 3,50 $ 18,29 -$ 18,29
Verificacion $ 40,00] 3,50 $11,43 -$ 11,43
Pesada $ 20,00} 3,50 $5,71 -$ 5,71
Flete Interno $ 200,00f 3,50 $ 57,14 -$ 57,14
Documentacion $ 7,00] 3,50 $ 2,00 -$ 2,00
Gastos de despacho $ 300,00} 3,50 $ 85,71 -$ 85,71
Gastos bancarios (1) $ 175,00} 3,50 $ 50,00 -$ 50,00
Arancel SIM $ 35,00] 3,50 $ 10,00 -$ 10,00
Honorarios despachante 0,7% $ 759,90] 3,50 $ 217,11 -$ 217,11
Tributos de exportacion 5% $5.167,32| 3,50 | $ 1.476,38 -$ 1.476,38
Seguro Interno  0,07% $75,99] 3,50 $ 21,71 -$ 21,71
Reintegro 5,5% $5.970,64] 3,50 | $ 1.705,90 $ 1.705,90
Flete Internacional USD 1450,00 1,00 | $ 1.450,00 -$ 1.450,00
Seguro Internacional $ 155,08] 1,00 $ 155,08 -$ 155,08
Precio Factura al exterior (CIP) $ 32.621,41 $ 32.621,41
[Flujo de caja diario $ 25.405,71|$ 32.571,41| -$668,57| -5 1.561,81] -$ 1.605,08] -$ 304,83| - 78,85| $ 1.705,90]
[Flujo de caja total $25.405,71| $7.165,70| $6.497,12| $ 4.935,32| $ 3.330,24| $ 3.025,41] $ 2.946,56| $ 4.652,45

(1) Medio de pago utilizado: Orden de pago
Segun informacién brindada por Banco Comercial Argentino
Comision fija sin importar el monto: USD 50,00 *
* A efectos del trabajo se tomo cotizacion USD 1 = $3,50

Nota: Este presupuesto esta hecho bajo ciertos supuestos: 1) Producto a exportar:
Tostador x 2 sand.; 2) Instrumento de pago utilizado: Orden de pago; 3) Proyeccion: 3
embarques, 1 x mes; 4) El pago del primer embarque es anticipado y los otros dos a 30
dias de la fecha de embarque.
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Forma de pago:

30 dias de la fecha de embarque

Descripcion

Fecha estimada de pago

60

62

67

74

90

110

Materias primas

Insumos

Mano de obra

Gastos generales de fabricacion
Sueldos Administrativos
Sueldos Gerenciales

Gastos de administracion
Promoci6n de ventas
Consolidacién

Manipuleo

Verificacion

Pesada

Flete Interno

Documentacién

Gastos de despacho

Gastos bancarios (1)

Arancel SIM

Honorarios despachante 0,7%
Tributos de exportacion 5%
Seguro Interno 0,07%
Reintegro 5,5%

Flete Internacional

Seguro Internacional

Precio Factura al exterior (CIP)

$ -40,00
$-18,29
$-11,43

$-571

$-10,00

$-1.476,38

-1.450,00
-155,08

-$ 2,00
-$ 85,71

$-217,11

$-57,14

$-21,71

Flujo de caja diarno

$1.561,81

-$ 1.605,08

-$ 304,83

-$ 78,85

$ -50,00

$ 32.621,41

$ 32.571,41

$ 1.705,90

$ 1.705,90

[Flujo de caja total

-$ 18.331,19

$19.936,27

-$ 20.241,09

-$ 20.319,95

$ 12.251,46

$ 13.957,36

-10k -
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Material Complementario

Anexos
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Anexo N° 1 - Tosti S.R.L.

Datos de la empresa:

La Razon Social de la empresa es Tosti S.R.L. Es una empresa que fue creada hace 10
afios con el objetivo de vender productos importados en todo el pais, en un contexto
nacional que favorecia la distribucion y comercializacion de productos importados
gracias a la desgravacion arancelaria y el tipo de cambio durante la convertibilidad.

A partir de la devaluacion del mes de enero de 2002, los socios tuvieron que redisefiar el
objetivo inicial. Al evaluar nuevamente el negocio, encontraron la posibilidad de tomar
la distribucion exclusiva de productos de empresas nacionales con problemas
financieros para vender en el mercado interno pero con miras a volcarse al mercado
exterior con estos productos ya que la situacion del tipo de cambio es favorable para
generar negocios de exportacion.

La empresa posee sus oficinas centrales en el barrio de Once de la Ciudad Autonoma de
Buenos Aires con un show-room de 100m2 para exhibir los productos que comercializa.
Ademas posee un galpon de 5250 m2 de planta a cuadras de Av. Beird y Gral. Paz.

Su capital humano se compone de 37 personas, entre ellas: Gerentes, empleados
adounistrativos, empleados de planta y fuerza de ventas (corredores y repositores).

Comercializa tres tipos de productos:
v Asticulos de bazar, regaleria y menaje.
v’ Articulos de ferreteria,
v Lenceria.

Su volumen de ventas hasta enero/2002 fue de USS 6.000.000,- (promiedio anual)
Experiencia en Comercio Exterior:

Solamente posee experiencia en la importacion. Nunca se dedicé a exportar ya que
durante sus afios de existencia su negocio fue vender productos importados.

Los productos que compraban provenian de los siguientes paises:

‘Brasil

China

Indonesia

Corea

Tailandia

Italia

AN SN NN

El tipo de transporte utilizado era el marftimo por excelencia ya que hacia escala
transportando en contenedores completos. La excepcion siempre fue Brasil, dénde se
utilizaba el transporte terrestre.

Como es de suponer tiene un vinculo comercial con un Despachante de Aduanas por el
cual canaliza todos los despachos de importacion definitiva para consumo.

-12-
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Negocio 206062:

Como ya he mencionado anteriormente se tomé representaciones de 6 empresas
. -nacionales productoras de los siguientes tipos de productos:

v Articulos plasticos: para bazar y sanitarios.
v’ Articulos de fundicion de aluminio.

v Articulos de ceramica.

v Agticulos de hojaiata.

La empresas estan situadas en: Tandil (Pcia. de Buenos Aires), Rosario (Pcia. de Sta.
Fe), San Justo (Pcia. de Buenos Aires) y Capital Federal.

Fuente: Datos suministrados por el Gerente de ventas de la Compaiiia.
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Anexo N° 2 - La linea de productos

La compaiia comercializa varios tipos de productos en el mercado nacional, pero
obviamente el negocio de la exportacion va a darse en productos de origen argentino ya
que es poco probable que sea un negocio rentable exportar productos de origen
extranjero ya que nuestro potencial comprador encontrard un precio mas accesible
comprandolo directamente en el mercado de origen.

De los productos de origen argentino que la empresa posee en su cartera se ha
seleccionado la linea de tostadores de sandwiches de la linea de articulos de fundicion
de aluminio para penetrar el mercado de destino con la posibilidad de luego ofrecer la
totalidad de la linea y si el negocio es rentable, las otras lineas de productos, a saber:
Articulos plasticos para bazar y sanitarios; Articulos de ceramica; Articulos de hojalata.

Productos a Exportar:

Tostadoras de sandwich (x 1,2 04 ) — Art. N° 1020, 1021 y 1022
Carlitera (Tostados tipo confiteria) — Art. N° 1041

> Caracteristicas:

Elaboradas de aluminio fundido, con mangos de alambre, con agarradera de plastico.

v’ Tostadores x 1 sand Cajas por 24 unidades. Peso unitario: 310 gr. Peso x caja:
8,05 kg. Medida de la caja: 56,5 cm x 39 cm x 16 cm

v Tostadores x 2 sand: Cajas por 12 unidades. Peso unitario: 620 gr. Peso x caja:
8,05 kg. Medida de la caja: 56,5 cm x 39 cm x 16 cm

v’ Tostadores x 4 sand: Cajas por 6 unidades. Peso unitario: 1240 gr. Peso x caja:
8,05 kg. Medida de la caja: 56,5 cmx 39 cm x 16 cm

- -
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v' Carlitera: Cajas por 12 unidades. Peso unitario: 620 gr. Peso x caja: 8,05 kg.
Medida de la caja: 56,5 cm x 39 cm x 16 cm

Aspectos iogisticos:

En un camion entran aproximadamente 1950 cajas; en 1 m3 caben un total de 24 cajas.
Ver detalle por tipo de producto en el siguiente cuadro:

Camién M3
Descripcion Cantidad Peso Cantidad Peso
Cajas |Unidades| Total | Caja | Cajas |Unidades| Cajas |Unidades
Tostadorx 1 | 1950 | 46800 |[15.7tn|805kg| 24 576 193.2kg | 8.05 kg.
Tostadorx2 | 1950 | 23400 [15.7tn|805kg| 24 288 193.2kg | 8.05kg.
Tostadorx4 | 1950 11700 |15.7tn|805kg | 24 144 193.2 kg | 8.05 kg.
Carlitera 1950 | 23400 |15.7tn|805kg| 24 288 193.2 kg | 8.05 kg.

Ruta a Chile:

-15-
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Anexo N° 3 - Posicion arancelaria

Para conocer cualquier dato relevante sobre el producto a exportar es necesario
determinar cual es la posicién arancelaria de dicho producto, por tanto, me contacté con
el despachante de aduanas de la empresa para solicitarie tal informacion.

Para que pueda ciasificar el producto ie envié por e-mail el foileto de los tostadores
suministrado por la Compafiia, detallando los materiales componentes de los mismos.

15 -
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Anexo N° 4 - Seleccion de mercados

Dado que la empresa posee un contrato de exclusividad para la comercializacion y
distribucion en la Republica Argentina y paises limitrofes de los productos mencionados
anterniormente; se ha comenzado la investigacion por paises latinoamericanos.

Potenciales mercados objetivos:

Uno de los objetivos de la empresa es adquirir experiencia exportadora en los mercados
latinoamericanos.

Actualmente Argentina exporta este tipo de productos (segtn la posicion arancelaria) a
diferente paises latinoamericanos. A continuacion se detallan los distintos paises a los
que Argentina exporté durante ios Gitimos afios.

Pais |Afo| 1996 1997 1998 1999 2000 | 2001 | 2002/3m |
Bolivia 0 - 0 19 12 9 0
Brasil 155 158 499 165 110 219 3
Chile 1355 1500 1251 415 529 447 23
México | - | - - 20 228 316 54
Paraguay 846 1291 1401 1301 871 539 | 15
Per(i 0 - - 4 - 0 6
Uruguay 645 936 1208 1448 1033 615 86
Venezuela - 38 - 8 35 60 31

(Montos expresados en miles de dolares FOB)
/uM: Informacion parcial cubriendo n meses
0 : Comercio inferior a 500 dolares

- : No se resgistro comercio

Es importante sefialar que la posicion arancelaria 7615.19.00, en la cual estan
comprendidas las tostadoras de sandwiches y "carliteras” es una partida bolsa, que
incluye "los demas articulos de uso doméstico de aluminio", por lo que no resulta del
todo relevante para el analisis las cifras de importacion que representa.

Asimismo puede observarse que la comercializacion de este tipo de manufacturas esta
disminuyendo en los Gltimos afios. ’

De todas formas, puede observarse que Chile, Paraguay vy Uruguay mantienen el flujo
de comercio mas interesante y pueden ser posibles mercados a explorar.

-17 -
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Anexo N° 5 - Desarrollo de la investigacion

Desarrolio de ia Investigacion —- URUGUAY

Embajada en MONTEVIDEO
E-mail: ol n.uy // feur
Web-site: emb-uruguay.mrecic.gov.ar
Sr. Hernan Maria Patifio Meyer
Embajador

Informacion solicitada: 22/09/02 via e-mail
Respuesta: No hubo.

Consulado General en MONTEVIDEO
E-mail: nsuladoargentit :

Web Site: ‘ ‘

Nebbia, Fernando Lu1s Consul General

Informacion solicitada: 22/09/02 via e-mail
Respuesta: No hubo.

Consulado en COLONIA
E-mail: co

Grippo, Teodoro

Consul

Informacion solicitada: 22/09/02 via e-mail
Respuesta: No hubo.

Consulado en PAYSANDU
E-mail: et.¢
Justo, Raul Enrlque

Consul

Informacion solicitada: 22/09/02 via e-mail
Respuesta: 06/11/02, envi6 un listado de importadores pero de electrodomésticos, que
no sirve a los fines de la presente investigacion.

Consulado en SALTO

E mail: consar_salto@yahoo.com.ar
Silva Garreton, Federico Jorge M.
Consul

Informacion solicitada: 22/09/02 via e-mail
Respuesta: No hubo.
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MODELO DE NOTA ENVIADA

De mi mayor consideracion,

Por medio del presente me dirijo a Ud. con el fin de solicitarle informacion sobre el
Mercado Uruguayo.

Estoy realizando una investigacion de mercados para una empresa argentina que se
dedica a la comercializacion y distribucion de articulos de bazar en el pais desde hace
mas de 10 afios. El nuevo objetivo de la empresa es vender sus productos en el exterior.
Los productos que estamos ofreciendo son tostadoras de sandwich, carliteras (tostados
tipo Confiteria) y wafleras, elaborados de fundicion de aluminio con mango de alambre
y plastico.

Agradezco cualquier informacion que pueda brindarme sobre las caracteristicas del

Mercado Uruguayo:

Fabricantes de productos idénticos o similares,

importadores de productos idénticos o similares,

indice de precios,

estadisticas sobre el mercado,

canales de distribucion/comercializacion,

requerimientos legales de acceso al mercado,

estructura impositiva,

barreras arancelarias y no arancelarias,

documentacion y/o tramites solicitados para la importacion,

0. todo otro dato que tuviera que pueda ser de interés para la importacion de estos
productos.

=00 U LN~

Para respuesta o consulta podra contactarme por fax al numero 54 11 4671-3775 o por

i

e-mail a la direccion: ¢ no(@ciudad.com.ar o sgusta@ciudad.co

Sin otro particular, aprovecho para saludarlo muy cordialmente.

Lic. Gustavo J. Sabino

-19-
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Desarrolio de Ia Investigacion — PARAGUAY

Embajada en ASUNCION

E-mail: emt pl [fembarpy
Website: .
Cordova Moyano Fellx Alberto
Embajador

Seccion Economica y Comercial:
Polola, Francisco Valentin
Ministro

Informacion solicitada: 22/09/02 via e-mail
Respuesta: 25/09/02.

El Ministro Francisco V. Polola inform6 que, por disposicion de la Subsecretaria de
Relaciones Comerciales Internacionales de Argentina, las solicitudes de informaciones
comerciales dirigidas a las representaciones en el exterior, deben ser canalizadas a
través de la Direccion de Informacion Comercial (DINCO) o la Fundacion Export. Ar
(EXPORT.AR)

Consulado General en ASUNCION
E-mail: casun@pla.net.py

Limeres, Diego

Consul General

Informacion solicitada: 22/09/02 via e-mail
Respuesta: No hubo.

Consulado en ENCARNACION
Webs1te

E-mail: dielesur

Sosa, Raul AleJandro

Consul

Informacion solicitada: 22/09/02 via e-mail
Respuesta: No hubo.

Consulado General en CIUDAD DEL ESTE
E-Mail: consulado@ucit

Dzugala, Gustavo Alejandro

Consul General

Informacion solicitada: 22/09/02 via e-mail
Respuesta: 25/09/02 via e-mail por el Sr. Pablo Reingold
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Listado de Empresas que podrian interesarse en los productos ofrecidos.

GRANDES IMPORTADORES (RUBROS ALIMENTICIOS)
Monalisa S.R.L.

direccion: Av. Monseiior Rodriguez y Carlos A. Lopez, Nro. 654
ciudad: Ciudad del Este

teléfono: Tel. (595 61) 513 622/5

email: com.|

Anglo Importadora S.R.L.

Av Oscar Rivas ¢/ Rto.Piribebuy

Tel: (595 - 61) 514089 / 500447/ 500873
Fax: (595 - 61) 500760

e-mail: ;

Sigma S.R.L.

Curupayty 250 c/Pai Pérez

Tel: (595 - 61) 500179 / 500627 / 500513
Fax: (595 - 61) 501690

e-mail: ¢

A. J. Vierci S.R.L.
Ruta Internacional Km 3,5
Telefax: (595 - 61) 500629 / 500740

e-mail:

Espaiia Distribuciones
Area 5, frente a Canal 8, Ciudad Pte. Franco.
Telefax: (595 - 61) 550350/ 550 351

e-mail:

Arco Import

Curupayty c/Adrian Jara - Edif. Globo Center - 2do. Piso - Ofic. 16
Ciudad del Este

teléfono: (595 61) 501662

email: 1

London lmport S.R.L.
email:

Casa Modiga S.A.
email:

GRANDES SUPERMERCADOS (establecidos en esta region, con importacion

propia)
a0
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Supermercado Gran Via

AV Monsefior Rodriguez ¢/ Gral Bruguez, Ciudad del Este.
Telefax: (595 - 61) 572794

Tel: (595 - 61) 572795 a] 97

e-mail; ¢ ‘

Supermercado Arco Iris

Pioneros del Este y Adrian Jara, Ciudad del Este.
Tel: (595 - 61) 518051 / 500793 / 505598

Fax: (595 - 61) 505599

e-mail: ed e

BARES Y RESTAURANTES

Lido Bar S.R.L.

Palma esq Chile

Asuncion

Telefax: (00595 21) 444 607 - 446 171 - 447 232

El Molino Confiterla & Restaurant
email: ' COML S

Papilléon, Hotel - Restaurant
email: ‘ )N, COMm. |

San Miguel, Restaurant
email: ol

Talleyrand - Restaurant
email: fon

GASTRONOMIiA

Asociacion Industrial Hotelera Gastronémica del Paraguay
Caballero 285 esq. Mcal. Estigarribia

Asuncion

Tel. (00595 21) 492066/9 - Fax: (00595 21) 444223

Caleba, Gastronomia
Zorrilla de San Martin 1710 ¢/ Magallanes

Asuncion
Tel. (00595 21) 300598. Celular. (00595 981) 428648

Colonial, Equipamiento Gastronémico

g
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Tte. Alcorta 131 ¢/Av. Fdo. de la Mora
Asuncion
Tel. (00595 21) 554692

Making S.A., Gastronomia

Av. Eusebio Ayala 911 esq. Gral. Santos
Asuncion

Tel. (005595 21) 227265

Otras referencias validas para recabar informaciéon comercial en Paraguay:
(buscador)
(buscador)
" (pagina oficial Republica del Paraguay)
W1 (II Il)

(Ministerio de Industria y Comercio)
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MODELO DE NOTA ENVIADA

De mi mayor consideracion,

Por medio del presente me dirijo a Ud. con el fin de solicitarle informacion sobre el
Mercado Paraguayo.

Estoy realizando una investigacion de mercados para una empresa argentina que se
dedica a la comercializacion y distribucion de articulos de bazar en el pais desde hace
mas de 10 afios. El nuevo objetivo de la empresa es vender sus productos en el exterior.
Los productos que estamos ofreciendo son tostadoras de sandwich, carliteras (tostados
tipo Conlfiteria) y wafleras, elaborados de fundicion de aluminio con mango de alambre
y plastico.

Agradezco cualquier informacion que pueda brindarme sobre las caracteristicas del

Mercado Paraguayo:

Fabricantes de productos idénticos o similares,

importadores de productos idénticos o similares,

indice de precios,

estadisticas sobre el mercado,

canales de distribucion/comercializacion,

requerimientos legales de acceso al mercado,

estructura impositiva,

barreras arancelarias y no arancelarias,

documentacion y/o tramites solicitados para la importacion,

0. todo otro dato que tuviera que pueda ser de interés para la importacion de estos
productos.

0PN LR W

Para respuesta o consulta podra contactarme por fax al nimero 54 11 4671-3775 o por
e-mail a la direccion: no(@ciudad.com.ar o s¢ | !

Sin otro particular, aprovecho para saludarlo muy cordialmente.

Lic. Gustavo J. Sabino

-95.
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Desarrollo de la Investigacion — CHILE

Embajada en SANTIAGO

E-mail: | { ‘ ,.1//.;“;:%"}1]. ‘
De la Rosa, Carlos Leonardo

Embajador

Seccion Econdmica y Comerc1a1

E-Mail: reuna

Grinspun, Pablo

Consejero

Informacion solicitada: 22/09/02 via e-mail
Respuesta: 27/09/02 via e-mail por el Sr. Pablo Grisnpun.

Inform6 que lamentablemente no estan entregando este tipo de informes de mercado,
debido a la enorme cantidad de solicitudes diarias que les llegan desde todo el pais. Se
concentran las solicitudes de informacion a través de la Fundacion Export.Ar o de la
Direccion de Informacion Comercial de la Cancilleria

Sin embargo, brindo informacion sobre eventuales importadores y tratamiento
arancelario.

Consulado en CONCEPCION

E-mail: .
Matas, Jorge Jose
Cénsul

Informacion solicitada: 22/09/02 via e-mail
Respuesta: no hubo.

Consulado en PUERTO MONTT
E-mail: 1] nieichiie net

Seccion Economlca y Comercial:

Livy, Ignacio Guillermo

Secretario

Informacion solicitada: 22/09/02 via e-mail
Respuesta: no hubo.

Consulado en PUNTA ARENAS
E-mail: ¢ scaren(@vahoo.com
Tettamantl Jullan LUIS

Consul

.
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Informacion solicitada: 22/09/02 via e-mail
Respuesta: 23/09/02 via e-mail por Sr. José A. Basbus - Consul Adjunto
(Ver Anexo 4)

Consulado General en SANTIAGO
E-mail:

Website:

Rescic, Alfredo Mario

Consul General

Informacion solicitada: 22/09/02 via e-mail
Respuesta: 23/09/02 via e-mail por Sr. Guillermo Durrieu - Cénsui General Adjunto

Informaron que hay que dirigirse a la Seccion Comercial de la Embajada:

Embajada de Ia Republica de Chile - Consulado General en Buenos Aires
Fax: 4328-0434

Sr. Enrique Miguel Melkonian Sturmer

Consul General

Informacion solicitada: 22/09/02 via fax
Respuesta: 23/09/02 via e-mail.

Informaron sobre la posibilidad de visitar la pagina web: v pio o consultar
directamente con la Oficina Comercial de Chile en Argentina llamando al 4313-
3338/3343

Consulado General en VALPARAISO
E-mail: ‘

Lamarque, Alejandro Antomo Consul General
Seccion Economica y Comercial:

Baleiron, Daniel H. - Secretario

Informacion solicitada: 22/09/02 via e-mail
Respuesta: no hubo.

PROCHILE - Gerencia Internacional de América del Sur
Gte. Marcela Aravena Castlllo
e-mail: ‘ prochi

Informacion solicitada: 07/10/02 via e-mail
Respuesta: no hubo.

&9 =
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MODELO DE NOTA ENVIADA

De mi mayor consideracion,

Por medio del presente me dirijo a Ud. con el fin de solicitarle informacion sobre el
Mercado Chileno.

Estoy realizando una investigacion de mercados para una empresa argentina que se
dedica a la comercializacion y distribucion de articulos de bazar en el pais desde hace
mas de 10 afos. El nuevo objetivo de la empresa es vender sus productos en el exterior.
Los productos que estamos ofreciendo son tostadoras de sandwich, carliteras (tostados
tipo Conlfiteria) y wafleras, elaborados de fundicion de aluminio con mango de alambre
y plastico.

Agradezco cualquier informacion que pueda brindarme sobre las caracteristicas del
Mercado Chileno:
1. Fabricantes de productos idénticos o similares,
importadores de productos idénticos o similares,
indice de precios,
estadisticas sobre el mercado,
canales de distribucion/comercializacion,
requerimientos legales de acceso al mercado,
estructura impositiva,
barreras arancelarias y no arancelarias,
documentacion y/o tramites solicitados para la importacion,
0. todo otro dato que tuviera que pueda ser de interés para la importacion de estos
productos.

Seibed

=0 0N O WL

Para respuesta o consulta podra contactarme por fax al numero 54 11 4671-3775 o por
e-mail a la direccion: gsabino{@ciudad.com.ar o sgusta(@ciudad.con

Sin otro particular, aprovecho para saludarlo muy cordialmente.

Lic. Gustavo J. Sabino
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Desarrolio de la Investigacion — OTROS CONTACTOS REALIZADOS

Camara de Exportadores de la Repiblica Argentina — Direccion de Relaciones
Internacionales y Técnicas

Lic. Maria del Rosario Solari — Directora

e-mail: =ola _ cera.ofg. ar

Informacion solicitada: 22/09/02 via e-mail
Respuesta: no hubo.

Cancilleria Argentina
Sector de Promoc1on de exportacnones
ema]l D1 \ Ill(nf?i h._,.(i(_‘_‘ oV ']f

Informacion solicitada: 22/09/02 via e-mail
Respuesta: no hubo.

Fundacién Export-ar
Ma. Florenc1a Gomez.
Website: . gxportar o1
Tel/Fax: 4315 4841

1

{11

Informacioén solicitada: 22/09/02 via fax.
Respuesta: 23/09/02 via telefonica.

No poseian informacion sobre la posicion arancelaria solicitada, por lo tanto, pidieron el
envio de una nota de presentacion para requerir la informacion a Paraguay, Uruguay y
Chile. La respuesta a la solicitud fue recibida el 25/10/02. Enviaron perfiles de mercado
de Chile, Paraguay y Uruguay.

Ministerio de Relaciones Exteriores, Comercio Internacional y Culto
Direccion de Informacién Comercial

e-mail: dinco@mrecic gov.ar

Informacion solicitada: 08/10/02 via e-mail.
Respuesta: 09/10/02 via e-mail por Lic. Rafael Rosenzuaig

En su base de datos no poseen informacion sobre Chile, por tanto, envi6 4 perfiles de
mercado que a los fines de esta investigacion no fueron utiles.
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Anexo N° 6 - Datos del pais (Chile)

La Republica de Chile posee una superficie de 756.626 kildmetros cuadrados. Su
poblacién estimada para el afo 2000 era de 15.211.000 habitantes. Actualmente su
forma de Gobierno es Republica democratica presidencialista, con congreso bicameral y
separacion de los tres pederes.

Su Capital es Santiago, su idioma oficial es el espafiol y su moneda el Peso.

Indicadores Socioeconémicos de Chile

Indicador 1996 | 1997 [ 1998 | 1999 |2000(a)[2001(a)|
Poblacion total (en miles) 13100 14622| 14822| 15018| 15211| -—
Poblacion urbana (Yetotal) 82.8 84.4 84.4 84 4 85.7] ---
Tasa media de desempleo urbano 7.8 6.1 6.4 9.8 9.2 9.5
| PIB total (mill dolares 1995) (1) 44862 | 74437| 77080| 77018| ---
PIB total por hab (délares de 1995) 3425 5091| 5201 5129| -
Indice de precios al consumidor (2) 27.0 6.0 47 23 45] 3.1}

Indice moneda nacional por dolar (3) 13.0 351 7.7 11.9 8.0 --

Exportacion global FOB (mill USD) 8522| 16678 14842| 15619| 18215 ---

Importacion global CIF (mili. USD) 7022 18111 17086} 13893 16621 ---

Exportacion  intrarregional FOB v . _
(mill. USD) 1019 3378 3995 3243 3796 -—-

Importacién  intrarregional  CIF

(mill. USD) 1731 5184 4701 4456 5919 ---

Términos de Intercambio del

comercio global (1995=100) 84.1 83.0 73.3 735 73.6; 68.6

Balanza comercial global de bienes

(mill. USD) 4) 1500 -1433| -2244) 1726 1594 ---

Balanza comercial intrarregional de

bienes (mill. USD) () -712| -1806| -1306| -1213| -2123| —

g)e“da externa global (mill. USD)| 1g576| 26701| 31691| 34167| 36849| 37060

Relacion deuda externa —

. 2.18 1.6 2.14| 219 202 -
exportaciones

(1) A precios de mercado

(2) Variaciones porcentuales de diciembre a diciembre

(3) Variaciones porcentuales de diciembre a diciembre (fin de periodo)
(4) Exportacién FOB menos importacién CIF

(5) Saldo al fin de afio

(a) Dato provisienal

- Dato no disponible
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Argentina y Chile — su reiacién comerciaf

Durante el 2001, Argentina desplazo a los Estados Unidos como principal pais de origen
de las compras chilenas y fue el décimo destino de ias exportaciones de Chile. Pese a las
sucesivas crisis internacionales que impactaron la region (Téquila, Rusa, Asiatica,
devaluacion del Real y la actual crisis en Argentina), desde 1990 el intercambio
comercial crecio afio tras afio.

En particular, en los ultimos afios se caracterizé por un sostenido aumento de las ventas
argentinas y una marcada reduccion de las ventas chilenas, situacién que se mantuvo en
el marco de Ia paridad 1 a 1 del peso argentino con el dolar americano.

En 2001, ia caida de las ventas chilenas respecto del afio anterior aicanzo al 12,7% (577
millones de dolares contra 639 millones) y casi un 39,7% respecto del afio 1997, primer
afio de vigencia del acuerdo Chile-Mercosur (ACE 35).

Las exportaciones argentinas, en cambio, mantuvieron un buen desempefio durante los
afios 1998 y 1999, (aumentando, en un contexto de caida de las importaciones totales
chilenas por efecto de la crisis asiatica) y lograron un crecimiento notable en el 2000
(+42,1%), aunque debe tomarse en cuenta que en esto incidi6 directamente el aumento
internacional del precio del petréleo, principal producto de exportacion de Argentina a
este mercado.

Proveedores de Chiie (seqgun ia posicion arancelaria)

Pais | Afo 1997 | 1998 1999 2000 2001
Alemania 10 8 7 4 14
Argentina 1320 1063 524 448 562
Brasil 455 524 149 144 161
Colombia 237 255 155 86 68
Corea del Sur 90 675 147 76 111
China 130 201 216 400 422
Taiwan 75 240 27 0 25
(Formosa) _

Espafia 479 506. 385 215 85
Estados 218 260 156 58 48
Unidos

Francia 1134 891 200 750 490
Italia 472 | 534 804 1162 1100
Meéxico 145 3 14 14 7
Uruguay - ‘ - - 47 87
Venezuela 692 357 90 37 -

(Montos expresados en miies de doiares CIF)
/M Informacién parcial cubriendo n meses
0 : Comercio inferior a 500 délares

- : No se resgistrd comercio
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Principaies proveedores promedio de Ios ditimos 5 afios seqdn Ia
posicion arancelaria

Pais de Origen % del Total

Italia 2004
Argentina 17.24
Francia , 16.93
Espafia 7.62
Brasil 7.35
China 6.95
Venezuela 5.09
Corea del Sur 5.02
Colombia 3.86
Estados Umdos 335

Cantidades importadas por Chile {segiin posicién aranceiaria)

Afio Velumen en 'CIFENUSS | USS/Kgs.
Kgs.

2001 498.160 3.248.205 6,52

2000 557912 3.646.352 6,54

1999 430.216 2.919.689 6,79

1998 871.704 5713.122 6,55

1997 697.927 5.696.274 8,16

-32-



Proyecto de Exportacion a Chile
Gustavo José Sabino - Licenciado en Comercio Internacional

Anexo N° 7 - Punta Arenas

Punta Arenas

Punta Arenas es una plaza pequefia, dominada por 4 grandes hipermercados que
concentran la mayoria de la oferta de productos de distinta clase, sumados a pequefios
comercios de todo rubro.

Ademas, en esta ciudad funciona una Zona Franca administrada por la empresa
Parenazon Ltda.

LISTADO POTENCIALES IMPORTADORES DE CACEROLAS, OLLAS, JARROS
PAVAS, PIZZERAS, HERVIDORES, TORTERAS, CAFETERAS, ETC. SIN
REVESTIMIENTO ANTIADHERENTE (P.A. 7615.19.00):

2

* VIRUTEX ILKO S.A.
TELEFONO: (56-2) 557-4602
FAX: (56-2) 557-9703
PWEB: .

* MENAIJES Y REGALOS LIMITADA
TELEFONO: (56 2) 624 6772
FAX: (56 2) 624 6771

* IMPORTADORA YOEMAR SOC. LTDA.
TELEFONO: (56 2) 624 1716
FAX: (56 2) 624 1619

ZONA FRANCA DE PUNTA ARENAS:

Empresa Parenazon Ltda.

Tel: 213587.

domicilio: Zona Franca, Punta Arenas.
e-mail: ; el

NOTA: c¢odigo telefonico internacional de Chile: 0056; de Punta Arenas: 61.
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Anexo N° 8 - Estrategia de insercion

Exportacion indirecta

A este tipo de operativa se la denomina exportacion indirecta ya que no es el propio
fabricante el que realiza la exportacion; toma participacion un intermediario o prestador
de servicios, en este caso la distribuidora, quién desarrolla las funciones de
comercializacion internacional y de logistica de las exportaciones, quedando la fase
productiva en manos del fabricante o productor. Para estos Gltimos, en realidad el
negocio se circunscribe a una venta en el mercado doméstico, perc que se destina
posteriormente al mercado externo, ya que Tosti S.R.L. quedara registrado como el que
realizo las exportaciones ; exportando por su propia cuenta y riesgo.

Ganancia de Ia distribuidora:
+ precio de venta internacional

- precio de compra

- gastos de exportacién

- gastos de comercializacion internacional
+ estimulos promocionales.

Ventajas (desde el punto de visia de Tosti SRL):

* Contacto directo con el mercado. Puede adelantarse a ios cambios del mercado.
* Manejo de la mezcla comercial.

* Adquiere experiencia exportadora, para negociar.

* Percepcion.exclusiva de estimulos.

- Desventajas (desde el punto de vista de Tosti SRL) :

* Necesidad de estructura especializada en comercio exterior.
* Mayores riesgos. Asume todos los riesgos de la exportacion.
*. Demora en el proceso de comercializacion (primer venta)

Otra estrategia factible de ser utilizada es la Inversion en el exterior. Las caracteristicas

basicas son :

e Hay establecimiento en destino. La empresa argentina momnta una estructura
comercial en el mercado de destino. La misma empresa exporta los productos y
luego los importa en Chile.

Aiternativas :
1)y Bask COMERCIAL PROPIA. Se establece en el mercado de destino una estructura
puramente comercial. La venta del producto la hacemos en el mercado de destino. La
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denominamos propia porque todos los gastos y riesgos son asumidos por la empresa
del pais de origen. No hay socios locales. Puede haber socios connacionales. Hay
distintos tipos :

e Oficina de representacion. Vincula la oferta con la demanda. Busca a los
compradores en ¢l mercado de destino. No realiza la importacion del producto, ya
que la hacen los compradores finales. Requiere poco nivel de inversion.

¢ Empresa importadora. No solo se encarga de buscar a los compradores sino que
también realiza la importacion del producto. Los niveles de inversion son bajos.
Requiere una persona idonea para realizar ia importacion.

¢ Empresa stockeadora. No importa contra pedido, sino que hace stock de
productos. Requiere mayor nivel de inversion.

e Empresa de venta al publico. Nos instalamos en el mercado de destino con un
negocio minorista. Requiere una inversion superior.

Ventajas :

= eliminacion de intermediarios. Precio méas competitivo. La ganancia se obtiene en el
mercado de destino.

=>contacto directo con el mercado. Mejora la imagen de la empresa. Adaptacion a los
cambios en el mercado. Servicio postventa.

=> acceso al segmento de mercado apropiado, mediante una previa investigacion de
mercado.

—=> definicion de la politica de precios en el mercado destino.

=> precios de transferencia. La ganancia se obtiene en la reventa del producto en el
mercado de destino.

= posibilidad de desarrollar negocios colaterales.

Desventajas :

=> mayores riesgos.

=> mayores gastos.

= aplicabilidad de restricciones

—> problemas impositivos. Doble imposicion del impuesto a las ganancias.

2) CO-INVERSION COMERCIAL. Es similar al anterior pero con un socio local (mercado
destino). Con lo cual se disminuyen los gastos y riesgos, puedo aprovechar los
contactos del socio local.

Ventajas : B

=> se comparten los gastos y riesgos.

se puede utilizar la experiencia, conoecimiento, contactos, clientes y capacidad de crédito
que posea el socio local.
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Anexo N° 9 - Aspectos a tener en cuenta antes de
importar

» Informe de importacion

Tramitacion del Informe de Importacion

La presentacion del Informe de Importacion debera realizarse por via electrénica,
conforme al procedimiento que se encuentra establecido en el Apartado "Tramitaciones
en Linea" del sitio WEB del Servicio Nacional de Aduanas (www.aduana.cl) esto lo
puede realizar directamente el importador o través de un Agente de Aduanas

Para efectos del Cumplimiento de las Normas de Importacion, se entendera que Ia
Corporacion Nacional del Cobre ejerce funciones de empresa bancaria y / o importador.

(Cuéndo se requiere de un Informe de Importacion?

Antes del embarque serd necesaria la presentacion del Informe de Importacion en
mercancias cuyos embarques excedan US$ 3.000 FOB.

El mencionado Informe se considerara aprobado cuando el Servicio Nacional de
Aduanas de la numeracion y fecha. Desde esta fecha el importador contara con 120 dias
para proceder al embarque de la operacion.

Fmision del Informe de Importacion

Una vez revisada la operacion y encontrados conforme los datos contenidos en el
documento, el Servicio Nacional de Aduanas, procede a emitir ¢l Informe de
Importacion, io que se cumple en el momento en que dicho Servicio emisor fecha y
numera.

Los informes podran ser presentados por una persona natural o juridica, como
asimismo, por una © mas personas naturales o juridicas, o por ¢sta o aquella
conjuntamente. Los informes de que tome conocimiento el Servicioc Nacional de
Aduanas se cursaran mediante su numeracion y fecha restituyéndose a un interesado las
copias pertinentes.

Los informes cursados son intransferibles, la modificacion a los datos consignados en el
mforme se realizaran a través del documento denominado Informe de Importacién
Complementario.
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No sera necesaria ia presentacion del Informe de Importacién Complementario en
los siguientes casos

Cuando el aumento del volumen o cantidad de mercancia consignada bajo una
misma clasificacion arancelaria, no excedan de un 10% de lo declarado en i
Informe.

Que el aumento del valor total indicado en el Informe de Importacion no exceda
un 10%.

Cuando cambien las condiciones financieras de la operacion, es decir, los datos
sefialados en el recuadro Forma de Pago.

Cuando se modifique el origen de las divisas.

Cuando se modifique la clasificacion arancelaria de las mercancias, siempre que
no implique un cambio en la descripcion de las mismas.

Cuando ¢s necesario presentar Informe de Importacién Complementario

Cualquier variacion en el Informe de Importacion que sea distinta a lo sefialados
en los puntos. anteriores .

Deberan acompaiar el original del Informe de Importacion que se modifica y de
informes complementarios, si los hubiere, y confeccionarse en el mismo
formulario y cantidad de ejemplares del informe.

Cuando se produzcan aumentos sobre las tolerancias antes sefialadas el Informe
de- Importacion Complementario debera amparar el total del monto excedido
sobre el valor consignado en el correspondiente Informe de Importacion.

;Cuande se requiere de un Nuevo Informe de Importacion?

Cambio de nombre del importador

Cambio de mercancia con modificacion de clasificacion arancelaria;

Cuando el embarque de las mercancias no pueda ser realizado dentro dei plazo
de validez sefialado en el Informe de Importacién

Se entenderd por fecha de embarque, aquella fecha estipulada en el correspondiente
Conocimiento de Embarque, Carta de Porte, Guia Aérea o documento que haga sus
veces en que la mercancia fue "puesta a bordo” o la correspondiente al "dia de vuelo”,
segun corresponda.

No Requieren presentacién del Informe de Importacién

Embarques de hasta US$ 3.000 FOB

Al momento del embarque no sera necesaria la presentaciéon previa del referido
documento en operaciones de hasta US$ 100.000 FGB.

Cuando se trate de donaciones importadas al amparo de las subpartidas 0012.01
y 0030.01 del Arancel Aduanero.
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Obras artisticas ejecutadas en el extranjero por autores chilenos, planos,

especificaciones, proyectos, folletos;, animales domésticos que viajen acompafiando al
pasajero; donaciones;, mercancias cuya importacion se efectae sin cobertura; etc

» Documentacion requerida:

a) Conocimiento de Embarque (endosado por el banco chileno)

b) Factura comercial y nota de gastos

c) Declaracion jurada sobre el precio de las mercancias

d) Certificado de Seguro indicando monto de {a prima

e) Certificado de Origen y certificado fitosanitario st proceden

) Lista de Empaque

g) Mandato especial (otorgado por el importador al Agente de Aduana)
h) Informe de Importaciéon

> Retiro de las Mercancias y Pago al Exterior:

Realizado el pago de los gravamenes aduaneros y acreditando, ademas, el pago de las
tasas de almacenaje y movilizacion y cualquier otro recargo cuande corresponda, el
Servicio Nacional de Aduanas procede a seleccionar Declaraciones de Ingreso para su
examen fisico o documental (lo que se conoce como "Afore"), debiendo obtener la
visacion respectiva ante la Oficina de Aduana que esta dentro de los depositos.
Aquellos no seleccionados pueden ser retiradas. Se procede al Aforo de aquellas
declaraciones que fueron seleccionadas, que puede ser fisico © documental. Se realiza el
Aforo fisico al 5% de las Declaraciones.

Posteriormente, el Agente de Aduanas hace entrega de las mercancias al importador con
la factura comercial por el costo de la operacion acompafiada de los documentos
aduaneros que constatan que las mercancias se encuentran desaduanadas y los derechos
de aduana cancelados.

En el plazo acordado con su banco el importador realiza el pago (cobertura), dejando
cancelada ia operacién.
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Anexo N° 10 - Listado de Potenciales Importadores

* SANTA ISABEL

DIRECCION: Apoquindo 3600
TELEFONO: (56-2) 200-4000

FAX: (56 2) 200-4040

Pweb: jisal ‘

CONTACTO Gte Gral Sr Damian Diaz

Un contacto bastante interesante de desarrollar ya que posee bocas de supermercados en
las regiones mas importantes de Chile:

Region 1 : 2 bocas

Region 1V: 5 bocas

Region V: 24 bocas

Region Metropolitana: 21 bocas
Region VI: 4 bocas

Region VII: 2 bocas

Region VIII: 10 bocas

Region IX: 3 bocas

Region X: 2 bocas

Total pais: 73 bocas

* ABC Comercial Ltda.. (multitienda de electrodomésticos)
Tel: (56-2) 2317711

Fax: (56-2) 2344651

Email: 1aiin

Pweb:

Actualmente ofrece los electrodomésticos detallados a continuacion en su pagina web:

Descripcion Precio

\or 800w Black & Decker ~ $9.990
chera 700 w Somela $11.160
' 800w Somela $11.990
1o Delfin $13.990
[or 700w $14.990
hera 1300w Somela $18.900

* Almacenes Paris
TELEFONO: (56) (2) 336-7000
FAX: (56) (2) 336-7887
P.Web.

Actualmente ofrece los electrodomésticos detallados a continuacion en su pagina web:
-39 -
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Descripcion Precio
Sandw1chera Black & Decker 600 $15.300
Sandw 2 Thomas TH-258 $12.950
Sandwichera Somela SG-300 $11.100

* Ripley/ Comercial Eccsa S.A.
TELEFONO: (56) (2) 6941021/ 6941000
FAX: (56) (2) 6941006/ 6725603
P.WEB: hitp.//www.ripls

E-MAIL: ©

Actualmente ofrece los electrodomésticos detallados a continuacion en su pagina web:

Descripcion Precio
Sandw1chera Black & Decker G-500/G600 $ 14.490
Sand 1 Somela SG-300 $9.990.-

Otros contactos posibies:

* SODIMAC HOMECENTER
TELEFONO: (56-2)738-1000
FAX: (056 2)641 8650
E-MAIL: sodimac@sodimac
P.WEB:

* Roster Ltda.

Tel: (56-2) 3651876
Fax: (56-2) 2231164
Email: ces \(croster
Pweb: v roster ¢l

* DISTRIBUCION Y SERVICIOS D&S (LIDER, ALMAC, EKONO)
DIRECCION: Panamericana Norte 8301
TELEFONO: (56-2) 200-5000
FAX: (56- 2) 200 5100
E/MAIL: |
CONTACTO Gte Gral Sr. Nicolas Ibafez
Depto. Perecibles Staria. Fabiola Rios

* CARREFOUR CHILE S.A.
DIRECCION: Coronel Pereira 72
TELEFONO: (56-2) 560-6600
FAX: (56 2) 366- 1676
E/MAIL UCUCTICTeuna. «
P.WEB: four.con
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CONTACTO: Gte. Gral. Sr. Antonio Mateus

* UNIMARC

DIRECCION: Amunategui 178 Piso 7
TELEFONO: (56-2) 383-6000

FAX: (56 2) 383- 6003

CONTACTO Gte. Gral Sr Franc1sco J. Errazuriz

* HIPERMERCADO JUMBO S.A.
DIRECCION: Puerta de Vera 914
TELEFONO: (56-2) 200-8200

FAX: (56-2) 208-3318

CONTACTO: Gte. Gral. Sr. Stefan Krause

* MONTECARLO
DIRECCION: Serrano 395
TELEFONO: (56-2) 560-0200
FAX: (56-2) 560- 0201
E/MAIL:
CONTACTO Gte Gral Sr M01ses Canterg1an1
Gerencia Comercial Sr. Marco Antonio Sanhueza

* MONSERRAT
DIRECCION: Av. Pte. Eduardo Frei Montalva 9950
TELEFONO: (56-2) 736-5544
FAX: (56-2) 736-3386
E/MAIL: 1N
CONTACTO: Gte Gral Sr Andres Bada
Jefe de Compras Sr. Matias Aguayo

* PUERTO CRISTO
DIRECCION: Ricardo Morales 3124
TELEFONO: (56-2) 556-3055/ 555-0298
FAX: (56-2) 556-3055
E/MAIL: importac
CONTACTO: Gte. Gral Sr Jose Gracxa
Encargada de Importaciones Sra. Violeta Vivanco

* LA BANDERA AZUL

DIRECCION: Estado 82

TELEFONO: (56-2) 698-0159

FAX: (56 2) 698- 0158

CONTACTO Gte Gral Luis Costa Salinas

* Falabella SACI
TELEFONO: (56) (2) 3802000/ 3802249
-4 -
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godin nan
P.WEB: hitp://www falabella. com

* MENAJES Y REGALOS LIMITADA
TELEFONO: (56 2) 624 6772
FAX: (56 2) 624 6771

* INDUSTRIAS METALURGICAS MARMICOC CHILENA
TELEFONO: (56 2) 555 2921

FAX: (56 2) 556 6421

P.Web.

* ENLOZADOS CONDOR S.A.
TELEFONO: (56 2) 525 1963
FAX: (56 2) 525 2761

E-MAIL: naorigeenteicnilie. nel
P.Web: www enlozadoscondor.cl

* COMERCIAL DOITE LTDA.
TELEFONO: (56 2) 556 9336
FAX: (56 2) 553 9336
E-MAIL: paz(dia.c

* COMERCIAL INDECOR S.A.
TELEFONO: (56 2) 775 0808
FAX: (56 2) 773 0797

E-MAIL: QI

* DISTRIBUCION y SERVICIOS D&S (LIDER, ALMAC, EKONO)
TELEFONO: (56 2) 200-5000

FAX: (56 2) 200-5100

EMAIL: C

P.WEB:

* IMPORTADORA YOEMAR SOC. LTDA.
TELEFONO: (56 2) 624 1716

FAX: (56 2) 624 1619

EMAIL: yoemar.

* PRE-UNIC S.A.

tel (56-2) 6396924

fax (56-2) 6397712

Email: eun

PWeb:
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* IBSA SA.

Tel: (56-2) 696 8268
Fax: (56-2) 672 4804
Email:

Pweb:

* PRONOBEL S.A.
Tel: (56-2) 533 1911
Fax: (56-2) 538 2394

* IREGUA REGALOS
TELEFONO : (56 2) 2185121
FAX: (56 2) 2191480
E-MAIL. | cochilnet ¢l
PWEB: 1.Cl

* D. H. EMPRESAS
TELEFONO : (56-02) 854-3033
FAX: (56- 02) 389-1192
E-MAIL. wdhempresas.c
PWEB: -
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" Anexo N° 11 - Perfil de Mercado de Uruguay
REGIMEN DE IMPORTACION:

NCM 7615.19.00.90 LOS DEMAS / DE LOS ARTICULOS DE USO DOMESTICO
HIGIENE O TOCADOR Y SUS PARTES DE ALUMINIO

v ARANCEL DE IMPORTACION: 0 (CON CERTIFICADO ORIGEN
MERCOSUR)

v" EXTRAORDINARIO DE ADUANA: VER ESCALA ADJUNTA *

¥ TASA DE SERVICIOS ADUANEROS (TSA): 0,20% SOBRE CIF (MAXIMO:
USS 50)

v COMISION BANCO DE LA REPUBLICA O. DEL URUGUAY (BROU): 3%
SOBRE CIF

v LV.A.: 23% SOBRE CIF
v’ ANTICIPO DE IVA: 5% SOBRE CIF

v CONTRIBUCION AL FINANCIAMIENTO DE LA SEGURIDAD SOCIAL
(COFIS): 3,6525% SOBRE CIF

v" TASA CONSULAR: 2% SOBRE CTF
v HONORARIOS DESPACHANTE: 1% SOBRE CIF (APROX.)

v' SI LA MERCADERIA FUERA DE EXTRAZONA DEBE ABONAR 17,5%
DE ARANCEL DE IMPORTACION.

* EXTRAORDINARIO DE ADUANA (EN DOLARES) TARIFA
= DE 500 HASTA 1.000 DOLARES 12
= DE 1.001 HASTA 2.000 DOLARES 30
= DE 2.001 HASTA 8.000 DOLARES 48
« DE 8.001 HASTA 30.000 DOLARES 108
= DE 30.001 HASTA 100.000 DOLARES 240
= DE 100.001 EN ADELANTE 600
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BAZARES

BAZAR AVENIDA S.A.: AV.URUGUAY 1124 (C.P.11100), TEL (598-2)908.3447,
- FAX (598-2)902.1209, MONTEVIDEO.

CONTACTO: SR. BERNARDO NATALEVICH.

E.MAIL: basai@adinet.com.uy.

BAZAR ALBION TV.- AV- MCAL. SOLANO LOPEZ 1892, (C.P.11400) TEL. (598-
2)506.4724, 508.8170 TELEFAX (598-2)508.9781, MONTEVIDEQ.

CONTACTO; SR. LUIS ANSZULOWSKY.

E MAIL: albion{@adinet.com.uy.

BAZAR CASA MARTINEZ - AV. 18 DE JULIO 2005 BIS (C.P.11200),TEL. (598-
2)408.4348 MONTEVIDEO.

CONTACTO: SRA. VIVIANA ROTUNNO

E.MAIL: casamartinezS(@hotmait.com.

BAZAR DE ORIENTE - ARENAL GRANDE 2438 (C.P.11800), TEL (598-
2)203.2126, TELEFAX (598-2) 209.7460, MONTEVIDEO.

CONTACTO: SR. DANIEL KELMANZON.

E MAIL: bazardeo(@adinet.com.uy.

BAZAR LA IBERICA- RINCON 713 (C.P.11000), TELEFAX (598-2)901.6051,
MONTEVIDEO.

CONTACTO: SRA PATRICIA LOCKHART

E.MAIL: bazaibe(@adinet.com.uy.

BAZAR IDEAL: AV. 8 DE OCTUBRE 3640 BIS, (C.P.11400), TELEFAX (598-
2)508.9112, MONTEVIDEO.

CONTACTO: SRA. SUSANA WUHL

CHEFER: CUIDADELA 1475 (C.P.11000), TEL (598-2)900.1228- 901.0970, FAX
(598-2)902.5782, MONTEVIDEO.

CONTACTO: SR. ALEJANDRO CHEVI.

E.MAIL: chefer(@adinet.com.uy.

EXCELSIOR - CERRO LARGO 1043 (C.P.11100), TEL (598-2)901.9311, FAX
(598-2)900.6211, MONTEVIDEO.

CONTACTO: SR. JOSE LASA

E.MAIL: excelsio@montevideo.com.uy.

JUAN GOLFARB S.A. - RIO NEGRO 1617 (C.P.11100) TEL (598-2)902. 2606

FAX (598-2)

902.1269, MONTEVIDEO.

CONTACTO: SR. JOSE RAJCHMAN

E.MAIL: golfarb@montevideo.com.uy.

LEE TOOLS. - ARENAL GRANDE 2319 (C.P.11800), TEL (598-2)204.3201, FAX
(598-2)203.6067, MONTEVIDEO.

CONTACTO: SR. FABIAN LAGUNA.

E.MAIL: soleada@multired.com.uy.
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Anexo N° 12 - Perfil de Mercado de Paraguay

RESTRICCIONES LEGALES A LA IMPORTACION: No existen.

TRATAMIENTO ARANCELARIO DE IMPORTACION: Se hallan en vigencia los
siguientes gravamenes:

POS. ARANC. VIGENTE TRATADO EXTERNO: 7615.19.00.000

7615 ARTICULOS DE USO DOMESTICO, DE HIGIENE O DE TOCADOR, Y SUS
"PARTES, DE ALUMINIO; ESPONJAS, ESTROPAJOS, GUANTES Y ARTICULOS
"SIMILARES PARA FREGAR, LUSTRAR O USOS ANALOGOS, DE ALUMINIO-
Los demas (*)

(%) MERCOSUR(%) COMUN(%)

16 0 16

GRAVAMENES Y GASTOS ADICIONALES:

- L.V.A.: 1,5% s/el valor imponible.

- Valoracton-Tasa Estadistica: 0,5% s/el valor imponible.

- Tasa consular:

-Factura Comercial: U$S 30 p/c despacho

-Conocimiento: U$S 15 p/c despacho

-Certificado de Origen: US$S 25 p/c despacho

- Ley 904/81 del INDI.: 7,0% s/Tasa consular.

- Tasas portuarias: 0,75% s/el valor imponible.

- Com. de desp.: Variable hasta un 2,5% aprox. s/valor del despacho.

Documentos requeridos:

1 - Factura Comercial.

2 - Conocimiento de Embarque.
3 - Certificado de Ornigen.

4 - Manifiesto de Carga.

IMPORTADORES: Datos de empresas locales que podrian eventualmente interesarse
en la importacién de los productos de que se trata:

PEREZ RAMIREZ Y CIA. S.A. BRITAM S.A.
Palma 561 - Asunci¢n Mcal. L¢pez 2929 esq Villa
Tel.: (595-21) 492.385; 441.732 Olimpia - Asunci¢n
443.362 Tel.: (595-21) 670.411/414
Fax.: (595-21) 494.072 Fax.: (595-21) 682.183
E-MAIL: perezram@pla.net.com.py E-MAIL: britam@conexion.com.py
UGARTE S.A. GONZALEZ GIMENEZ Y CIA. S.A.C.
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Pte. Franco y Ntra. Sra. de la
Asuncion - Asuncion

Tel.: (595-21) 498.022

Fax.: (595-21) 446.108
E-MAIL: wortis@pla.net.py

ELVOR S.A.

Mcal. Lopez 973 ¢/EE.UU. de Am.

Asuncion
Tel.: (595-21) 491.345
Fax.: (595-21) 491.345

UGARTE RAMIREZ Y CIA. S A
Estrella y Ayolas

Asuncién

Tel.: (595-21) 490.481

Fax.: (595-21) 446.108

KOSMOS REFRIGERACION
Proceres de Mayo y Ana Diaz
Estigarribia

Tel.: (595-21) 227.288, 212.255
Fax.: (595-21) 213.240
E-MAIL: cosmossapucai.com.py

ATILIO M. REGUERA IMP. EXP.

Av. Eusebio Ayala y Cacique
Arecay - Asuncion

Tel.: (595-21) 508.743,; 508.951
Fax.: (595-21) 508.150

NICOLAS G. ODDONE S.AE.CA.

Rca. Dominicana esq. Schinini y
Via F ,rrea - Asuncion

Tel.: (595-21) 207.673; 202.827
Fax.: (595-21) 214.056

E-MAIL: ngosaeca@conexion.com.py

LASER IMPORT

Av. Eusebio Ayala 2995 y Pasaje

Tembetary - Asuncton

Tel.: (595-21) 569.1111; 569.1212

Fax.: (595-21) 606.514

E-MAIL: Baudelio.baldovinos@
laserimport.com.py

25 de Mayo 713 e/Antequera y
Tacuary - Asuncion

Tel.: (595-21) 448.840; 494.569
Fax.: (595-21) 490.902

COIMPA S A.

Palma y Juan E. O'Leary
Asuncién

Tel.: (595-21) 492.294; 449.294
Fax.: (595-21) 449.333

SUDAMERICA SR.L.
Antequera 652 ¢/L. A. de Herrera
Asuncion

Tel.: (595-21) 496.081/2

Fax.: (595-21) 496.081/2

SALEMMA Y CIA.

Av. Cruz Roja Paraguaya y

H. Petersen - Ruta Mcal. Asuncion
Km. 9,5 San Lorenzo - Paraguay
Tel.: (595-21) 520.101; 505.685
Fax.: (595-21) 506.324

DIAZ E HIJOS S A

Ceferino Rujz y Algodonal

(Bo. 4 mojones) - Asuncion
Telefax: (595-21) 523.260/6
E-MAIL: luisito@conexién.com.py

BRISTOL SR.L.

25 de Mayo y Antequera
Asuncién

Tel.: (595-21) 442.346/8

CASA MODESTO CENTURION
Av. Gaspar R. de Francia 1520
¢/Pert - Asuncion

Tel.: (595-21) 202.183

Telefax: (595-21) 213.845

EL MUNDO ELETRODOMESTICOS

Av. Eusebio Ayala 1464
Asuncion

Tel.: (595-21) 202.029, 224 .369
Fax.: (5§95-21) 224.369

-47 -



Proyecto de Exportacion a Chile
Gustavo José Sabino - Licenciado en Comercio Infernacional

LA CASA DE LAS OFERTAS

EL MUNDO ELECTRODOMESTICOS
Av. Eusebio Ayala 1372

Asuncion

Tel.: (595-21) 227.494; 202.029

Fax.: (595-21) 211.691

PACIFICO ELECTRODOMESTICOS
Cerro Cor 551 ¢/M,xico

Asuncion

Telefax: (595-21) 447.166; 440.123

RAPSODIA INTERNACIONAL SR L.
Gral. Djaz 334 ¢/Chile

Asuncion

Tel.: (595-21) 490.597; 446.525

Fax.: (595-21) 490.597

E-MAIL: rapsodia@rieder.net.py

DAKTONA IMP. EXP. S.A.
Av. Rca. Argentina 470
c/Campos Cervera - Asuncion
Telefax: 611.407/8 y 611.053/5
Fax.: (595-21) 611.055
E-MAIL: daktona@multi.net.py

PACIFIC IMPORT

Av. Eusebio Ayala 2995 esq.
Tembetary - Asuncion

Tel.: (595-21) 569.1212/4
Fax.: (595-21) 569.1212

ARTAZA HNOS. S.A.

14 DE Mayo 150

Asuncion

Telefax: (595-21) 492.601
494.697
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Anexo N° 13 - Ofrecimiento de Servicios

B

Sistemas Integrados de Logistica y Transporte

oL
Buenos Aires, 08 de Noviembre de
2002
Sefiores:
Presente At. : Gustavo Sabino

De nuestra mayor consideracion:

De acuerdo a lo conversado oportunamente, nos es
grato dirigirnos a Uds. a los fines de hacerle llegar nuestra mejor cotizacion
para el transporte de mercaderias que a continuacion se indican.

From: BUE to: Santiago de Chile by: Camion consolidado
Mercaderia: Tostadoras

TRANSPORTE TERRESTRE:

Tramio Hasta TN Hasta M3 Flete

Bue — Santiago 0,5 tn. 1,25 m3 U$S 200,00
0,7 tn. 1,50 m3 U$S 320,00
I tn. 2,50 m3 US$S 400,00
2 tn. 5,00 m3 US$S 500,00
3 tn. 7,50 m3 U$S 570,00
5 tn. 12,50 m3 US$S 650,00
6 tn. 15,00 m3 U$S 780,00

TRAMO FLETE

Bs. As. / Santiago (Chile) U$S 1.450,00.-

Unidades : Furgones completos , capacidad de carga 85m3 — 100m3 / 22
tons.
Semis, hasta 25,00 ton / 83m3

Modalidad de transporte: Puerta a Puerta.

CONDICIONES GENERALES DE TRANSPORTE:

1)- El seguro de la mercaderia debera ser tomado por el Importador /
Exportador, indicando la no-repeticion al transportista, ya que el seguro de la

T
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Cia. De transportes es de Responsabilidad Civil y solo actia contra el
asegurador del cliente.

2)- El flete debera ser abonado contra entrega de la mercaderia en destino final
al tipo de cambio que se aplique al momento del pago, tomando en cuenta la
cotizacién actualizada al tipo de cambio vendedor de la fecha.

Sin mas, esperando que esta cotizacion sea de utilidad, te saludo atte.

Juan Pablo Vidal

SIL.T SR
Tacuari 237 4to “417 Ph/Fax: 54 11 4342-9121/9403
(C1071AAE) Buenos Aires - Argentina @mail: silt@velocom.com.ar
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Carlos Eduardo Morena y Rubén Daniel Avaro. La Financiacion del Comercio y
Los Negocios Internacionales. Pastorino, Steirensis y Cabrera S.R.L., Buenos
Aires, 1996.

Juan Luis Colaiacovo y Rubén Daniel Avaro. Intercambio Compensado y otras
formas no convencionales de comercio exterior. Cabicieri Editora, Rio de
Janeiro, 1989.

Aldo Fratalocchi. Como exportar e importar. Editorial Cangallo, Buenos Aires,
1994.

Carlos A. Ledesma. Principios de comercio internacional. Ediciones Macchi,
Buenos Aires, 1993.

Warren J. Keegan y Mark C. Green. Fundamentos de Mercadotecnia
Internacional. Pearson Educacion, México, 1997.

Jean-Jacques Lambin. Marketing Estratégico. Mc Graw Hill, Espafia, 1995,
Joseph P. Guiltinan y Gordon W. Paul. Mc Graw Hill, Colombia, 1994.

Camara de Comercio Internacional. Brochures 500 y 522.

Acuerdo de Complementacion Econdmica N° 35 celebrado entre los gobiernos
de los estados partes del MERCOSUR vy el gobierno de la Republica de Chile.
Hong Kong enterprise. Vol.10, 2001. Hong Kong Trade Development Council.
— site: www.hkenterprise.com
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