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Buenos Aires, 03 de Diciembre de 2002

Señores:
TOSTI S.R.L.
Atn. Gerencia de Proyectos

Ref.: Proyecto de exportación de tostadores a Chile

De mi mayor consideración:

Me dirijo a Uds. con el objeto de adjuntarles a la presente, la
investigación solicitada en relación con laexportación de tostadores a Chile.

Luego de haber desarrollado la etapa de la investigación de mercados y
realizado el análisis apropiado sobre, los datos recopilados en dicha
investigación, la conclusión es que el proyecto es viable y considero
recomendable iniciarel negocio.

Poniendo a su disposición mis servicios de asesoramiento profesional,
quiero resaltar que durante el trascurso de esta investigación que he desarrollado
realicé gran cantidad de contactos que sin duda disminuirán los plazos y
facilitarán la concreción de este negocio.

Cinco años de actividad profesional avalan mi .propuesta de servicios
respecto a la concertación de negocios a nivel internacional,' además de mis
conocimientos y vínculos comerciales relativos a aspectos logísticos, despacho
aduanero, seguros, transportes, finanzas internacionales, entidades bancarias,
entre otros.

A la espera de sus noticias, los saludo muy atentamente.

Gustavo J. Sabino
Lic. ea Comercio Internacional
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Objetivo de la Investigación,'

El objetivo de esta investigación de mercado es reunir los elementos necesarios que
ayuden a los socios de Tosti S.R.L. a tomar la decisión de comenzar a generar negocios
de exportación en el contexto actual argentino y mundial.

Elproducto.'

Se ha seleccionado la línea de tostadores de sandwich de la línea de artículos de
fundición de aluminio para penetrar el mercado de destino.

~ Tostadoras de sandwich (x 1 ~ 2 o 4 sandwich)
~ Carlitera (Tostados tipo confiterla)

Mercado Objetivo: Chile

Algunos datos interesantes:
~ Chile se convirtió en el tercer destino de las exportaciones argentinas durante el

año 2001~ superando el 10% de las ventas totales del país del tango.
~ Además, Chile fue .el país con el cual Argentina mantuvo el mayor superávit

comercial bilateral durante ese año (2.446 millones de u$s). Por su parte,
Argentina fue el primer proveedor de Chile (con casi 18% del mercado) y
segundo socio comercial.

~ Según la posición arancelaria de los tostadores, Argentina es el segundo
proveedor de Chile posicionándose detrás de Italia; y superando a potencias
como Francia, España, Brasil y China.

~ En cuanto al volumen y montos exportados se registra una caída importante
respecto del año 1997, primer año de vigencia del acuerdo Chile-Mercosur
(ACE 35). Durante los últimos dos años el comercio se mantuvo estable,
rondando arriba de los U$S 3.000.000,- anuales.

Estra..tegia de inserción,'

v" Desde el punto de vista de Tosti S.RL.~ la estrategia de inserción a utilizar es la
exportación en forma directa.

~ Si uno mira el negocio en toda su cadena, sería una exportación indirecta, ya que
no es el productor sino un intermediario el que esta desarrollando el negocio
exportador.

~ Un. punto de apoyo muy importante que debe brindar Tosti S.R.L. a su
contraparte chilena para la promoción de los productos es el envío de muestras,
folletos, catálogos, etc .

./ Además es importante que Tosti S.RL., así como 10 viene haciendo en íos
últimos años con su participación en "Regala", participe de las ferias
internacionales y amplie su lista de contactos a través de exposiciones, misiones
comerciales, rondas de negocios y eventos organizados por instituciones
oficiales y/o privadas, tales como Embajadas, Consulados, Cámaras sectoriales,
Cámaras binacionales,etc.
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../ Otro punto a tener en cuenta es la realización de demostraciones en PDV,
fomentando el uso de este tipo de productos y resaltando sus atributos y
beneficios respecto del tostador eléctrico.

~ Se recomienda desarrollar un sitio web xíónde figuren los productos y se
mencione para el 'comprador chileno la aclaración que puede adquirirlos
mediante el agente distribuidor regional en dicho país.

Penetración de mercado:

~ Línea de productos: Tostadores para sandwich. (El negocio no se acota a esta
línea de productos ya que la empresa posee la representación de varias líneas de
productos).

v" Estrategia: Diversificación .de productos.
~ Metodologia: Se penetrará el mercado objetivo con la línea de tostadores para

sandwiches. Una vez que se adquiera experiencia y se haya posicionado el
producto; se ofrecerá a la empresa distribuidora agregar a la cartera de productos
original, las demás líneas de productos factibles de ser exportados que posea la
empresa (productos de crigen argentinc); de forma tal de ir penetrando el
mercado objetivo con todas las' líneas de productos que Tosti S.R.L. tenga bajo
su representación.

Comercialización:

v"Empresa importadora-distribuidora en el mercado de destino.
v" Se recomienda realizar un contrato de comercialización y distribución según la

región del país que esta empresa abarque. De forma tal de poder generar otros
contratos de comercialización y distribución de los productos enotras regiones
del país ya sea con dicha empresa o con otra más apropiada según la región.

~ Síes posible, en función de la credibilidad y la eonfiabilidad de la contraparte
chilena, es una buena estrategia la financiación del negocio. Por tanto, se
recomienda la venta a plazo' teniendo en cuenta las reglamentaciones nacionales
sobre el plazo para el ingreso de divisas.

v" Para el cobro de la operación, más allá del mayor riesgo que significa, se
recomienda utilizar "Orden de Pago o Transferencia Bancaria" por el menor
costo que implica este instrumento de pago respecto de otros.

../' Otro punto a tener en cuenta .esque a la hora de llegar al consumidor chileno con
un precio competitivo es necesario realizar embarques de camión completo ya
que con menores cantidades es muy difícil mantener un precio competitivo y que
el negocio sea rentable, como puede observarse en los cuadros anexos sobre los
distintos costos según la modalidad.

Competencia:

~ En el mercado chileno:
~ No existen empresas que comercialicen este tipo de productos.
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~ Se venden sandwicheras eléctricas con capacidad para dos sandwiches.
El preciooscila entre $10.000,·- y $18.000,- (su equivalente en dólares
estadounidenses: USD 48,50 y USD 87,30 aprox.)

.tt/ Competencia mundial:
~. No hay' producción de' este tipo de productos en Hong Kong (según Hong

Kong Enterprise vol.10).
> Existe oferta de' este tipo de productos procedente de Tailandia, el precio

(para tostadores x 2 sandwiches) CFR Valparaíso vía marítima fondea los
USD 3,00.

~ En Argentina existen 3 empresas fabricantes de este tipo de productos, de
las cuales una de ellases la representada de Tosti ·S.R.L.. ·Las otras ..dos
no poseen capacidad exportadora por los problemas financieros que
tienen actualmente.

~ Embarquesvía terrestre-o
.../' El-medio' ·de transportea utilizar es·el camión.
.../ Las ventajas de 'utilizar este medio es su bajocostorespeetodel transperteaéreo.

Además el tiempo'de tránsito no es alto, 24 a 48 hs. según cruce en frontera.
..~ Una de las desventajas es 'q:ue puedensergir demoraspara eleruee "de frnnteraen

época invernal, por lo tanto, habrá que planificar la operatoria logística teniendo
en cuenta este .aspeeto.

,~ La rrnercadería vserá transportada -en 'sueftlbalaje original (cajas de cartón
corrugado), no hace falta palletizarlas. ..

~ La censofidaeión se: realizará ··en·. el 'Depósito Fiscal a 'designar por la compañía
transportadora. .

.~ El hecho-de "realizar- la consolidación en un 'depósito ajeno implica' 'mayores
costos y riesgos, pero actualmente la empresa no posee depósito .con habilitación
aduanera. De todas formas, se enviará la mercadería directamente desde la
fábrica al Depósito Fiscal con el fin de no incurrir en doble gasto en relación al
flete interno.

Cana/de distribuc¡ón~JI

Fabricante' Distribuidor - Distribuidor - .
1--------1...

.Exportador . Importador
. Minorista.

Consumidor
Fin.al

.El negocio .se plantea de la siguiente manera:
1. El fabricante le vende a Tosti SRL los tostadores según el precio"negociado en el

contrato.
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2. Tosti exporta los tostadoresa su Distribuidor exclusivo en Chile
3·. El distribuidor vende los productos a comercios minoristas o directamente al

consumidor final, actuando como canal minorista-y mayorista.

Tratamiento ·Adt1Oflero·en -A·rgentina:

Posición arancelaria: 7615.19.;-00.990N

Descripción: ARTÍCULOS PARA USO DOMÉSTIC-O, IDGIENE O TOCADOR, -Y
SUS PARTES-, DE ALUMINIO; ESPONJAS, ESTROPAJOS, GUANTES' Y
ARTícULOS SIMILAP~S DE FREG~ LUSTRAR O USOS ANÁLOGOS, DE
ALUMINIO. ~ Artículos para uso doméstico y sus partes; esponjas estropajos, guantes
y artículos similares de fregar, lustrar o usos análogos: - - los demás.

Derechos de 'exportación: 5 %
Reintegros: 5,5 %
Plazo para ingreso de divisas: 120 días corno máximo de la fecha de embarque.

Restricciones arancelarias:

Arancel general: 70¡ó
Preferencia para Argentina: 85% de rebaja (Anexo 1 ACE 3-5)
Arancel ad-valorem vigente (2002): 1,05%

A partir del }O de enero de 2003 el arancel general chileno se- reducirá en 1 punto
porcentual, alcanzando al 6%. El programa de liberación comercial que se' aplica a Ios
productos originarios de- los territorios de las partes signatarias del Acuerdo Chile
Mercosur (ACE 35) incluye un cronograma de desgravación progresiv-a y automática
que, para este producto, es el siguiente:

1.-1 ~:--2002: -1..1~.:-200-3 I~1 ..2004
Arancel Gral. 7 % 6 % 6 %-
%:-DeRebaj'a 85' % 93' % lOO %
Der. Ad..Valorem I~05 % 0.42 ~IÓ O%

I'lA: 18<ró

RestriccíoneSflo' arancelarias:

La importación de este tipo de productos está permitida y se encuentra libre de
restricciones 110 arancelarias.
Antes del ingreso de la mercadería, la Aduana en destino solicita los documentos
destallados en la información anexa. Cabe aclarar que para obtener la rebaja por el ACE
35 será necesario presentar el certificado de análisis correspondiente.
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Observaciones Finales:

~ Que la empresa no posea experiencia en exportación, no implica que no pueda
generar negocios.deexportación.

~ Al no poseer experiencia de exportación no tiene conocimiento sobre la calidad
exigida por los compradores internacionales. Este tema se puede solucionar
enviando muestras al exterior del producto y del embalaje, de forma tal de
ajustar el producto a los estándares de calidad exigidosen el mercado objetivo.

~. El hecho de poseer experiencia. en' 'la importación le da ciertos elementos de
conocimiento de los códigos utilizados en comercio exterior, respecto 'a este
punto, los socios tendrán que pensar el negocio desde el otro lado;
transformando sus requerimientos como compradores en objetivos a cumplir en
cada uno de sus embarques.

~ El hecho de que el producto posea mucha aceptación a nivel nacional es un
punto a favor ya que hay ciertas costumbres culturales similaresentre losdos
países, por el simple hecho de ser países limítrofes y COl1 culturas similares,
mismoidioma.

~ Es un producto rentable, tiene buen margen de ganancia.
~ En caso ·de que 'el mercado importador solicite el producto con revestimiento

antiadherente, la empresa tiene la posibilidad de· cubrir con pintura antiadherente
(tipo tetlón) a los productos, dicha pintura no está prohibida para 'elcontacto con
los alimentos.

~ Se puede vender en dos nichos de mercados : destinado al consumidor final
(consumo familiar) y al mercado gastronómico (uso comercial).

~ La empresa posee una· buena situación financiera y un estructura de ventas que
cubre todo el país. Al ser una empresa que actualmente destina todas sus ventas
al mercado nacional, el tratamiento del IVA que en la gran mayoría de casos es
un costo para el exportador no productor, no lo es en este caso.

~ La capacidad de producción de la fábrica no genera problemas de quiebres de
stock en cuanto al cumplimiento de pedidos del exterior. A continuación se
detalla la capacidad de producción:

a. Tostadoras: 450 unidades I tumo de 8 horas - 10.800 unidades I mes.
b. Carlítera: 250 unidades / tumo de 8 horas - 6.000 unidades! mes.
Nota: En caso de necesidad la planta puede trabajar de 2 y hasta 3 turnos por

.día.
~ Se adjunta material sobre el costo estimado para exportar según el tipo de

tostador y la modalidad de cobro elegida (Orden de pago .y Carta ,de crédito, la
más económica y la más costosa). Se realizó una estimación en función de la
cantidad de cajas de cada uno de los productos que pueden caberen un camión
(semi) completo y/o en un m3. Para. cada uno de los casos se. tomo un dólar
representativo de $3,50 por cada U$S 1. Además se hizo una suposición del
alza/baja de la cotización del dólar para los tostadores x 2, para poder analizar la
.factibilidad del negocio en función a la cotización deldólar.

~ Asimismo se adjunta una planilla con un presupuesto financiero estimando 3
embarques con diferentes plazos para el ·cobro: anticipado y -8 30 días de la fecha
~~~~ .
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g Que las estadísticas de los últimos años muestren que Chile esta importando
cada vez menos este tipo de productos no significa que el negocio no sea
factible.

~ Es importante el hecho de que Argentina se posiciono' durante los últimos años
como uno de los principales proveedores de Chile. Que este país sea el tercer
destinatario de las exportaciones argentinas no es un tema menor.

~ Es un punto significativo que las relaciones que hoy existen entre Argentina y
Chile los están consolidando· como socios'comerciales de mayor importancia.

~ El volumen de comercio para esta posición arancelaria si bien no es muy
significativo a nivel países, es un volumen importante para una empresa como
Tosti ·S.R.L. .

~. Se adjunta un listado con los posibles importadores de este· tipo de productos.
Además se indican los precios a los que algunas ·de estas empresas venden las
tostadoras de sandwiches eléctricos.

~ 'Como material 'adjunto 'se puede 'encontrar los perfiles de mercado 'de Uruguay y
Paraguay; dos posibles mercados de los cuales' se puede desarrollar una
investigación similar a la realizada con Chile a los fines .de diversificar
mercados.

:;"9··-..
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CuDdros Anexos
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Costo de Exportación
Tostadores x 2 sandwiches Camión completo m3

Cantidad Cantidad Cantidad Cantidad
1 23400 1 288

Costo de Producción Suma Fija Suma Fija
Materias primas $ 1,9300 $ 45.162,00 $ 1,9300 555,84
Insumas $ 0,2600 $ 6.084,00 $ 0,2600 74,88
Mano de obra $ 0,6500 $ 15.210,00 $ 0,6500 187,20
Gastos generales de fabricación $ 0,3800 $ 8.892,00 $ 0,3800 109,44
Subtotal ¡¡¡Y:~~~~~í\W1%t~{¡?~"%~'~$3,2200 ~$;75.348,00- ~~.ji.$ 3,2200 ~$ 927;36 iJ?::''¡f;;z:t;~JJ;,~'

Gastos Administrativos Suma Fija Suma Fija
Sueldos Administrativos $ 0,1200 $ 2.808,00 $ 0,1200 34,56
Sueldos Gerenciales $ 0,2800 $ 6.552,00 $ 0,2800 80,64
Gastos de administración $ 0,1800 $ 4.212,00 $ 0,1800 51,84
Subtota(f¡;~f~~~~_T~~f~ ~$ O,5800 §¡$;13.572,00 ,~~~~ ~$ .O,5800 ~$;.1 f;l7,04 ,ti$ii&1f/!&(."'k't,,%J.';

Gastos Comerciales (en el exterior) Suma Fija Suma Fija
Promoción de ventas $ 0,1000 $ 2.340,00 $ 0,1000 $ 28,80
Subtotal~~i$~~~~~~~~~~$ 0,1000 ~U2;340,OO ~~~, l~i$O, 1000 1 &1~$. 28,80 1 ~~~~'4~%'

Gastos de Exportación Directos Suma Fija Suma Fija
Consolidación $ 0,0060 $140,00 $ 0,2431 $ 70,00
Manipuleo $ 0,0027 $ 64,00 $ 0,0000 $ 0,00
Verificación $ 0,0017 $ 40,00 $ 0,0000 $ 0,00
Pesada $ 0,0009 $ 20,00 $ 0,0000 $ 0,00
Flete Interno $ 0,0085 $ 200,00 $ 0,3472 $1 00,00
Documentación $ 0,0003 $ 7,00 $ 0,0243 $ 7,00
Gastos de despacho $ 0,0128 $ 300,00 $1 ,0417 $ 300,00
Gastos bancarios (1) $ 0,0075 $175,00 $ 0,6076 $175,00
SIM $ 0,0015 $ 35,00 $ 0,1215 $ 35,00
Honorarios despachante min $150 $ 0,0000 $ 0,00 $ 0,5208 $150,00

Subtotal~i:1i¡t~~~~~~~¡~~~j~ ~~$.0,0419 '~~~$98tOO ~~1J$ '2,9063 ~,$ 837,OO ¡;lt1t~~5kk~~

C.OSTO.~R~EiEXp'pRTACION~~~~.$ 3,94: '!i$:92;241;OO $:ar;tantCiX '~ i_$~6,8063 ~M;960;20 ,%' alJanto x~1

Gastos de Exportación Indirectos
Honorarios despachante 0,7% $ 0,0325 $ 759,90 0,0070 $ 0,0000 $ 0,00 0,0000

Tributos de exportación 5% $ 0,2208 $ 5.167,32 0,0476 $ 0,3782 $ 108,91 0,0476

Seguro Interno 0,07% $ 0,0032 $ 75,99 0,0007 $ 0,0056 $ 1,60 0,0007

Otros $ 0,0000 $ 0,00 0,0000 $ 0,0000 $0,00 0,0000

Subtotal ~~74~'%~~¡~~~",~""l~~~~~~ ~$ O,2565 t'~$o6.003,21 ~O,0553 1 1~$0;3837 "\>~ $~1 1 0,51 ~~trO,0483

Incentivos promocionales
Reintegro 5,5% $ 0,2552 $ 5.970,64 0,0550 $ 0,4370 $ 125,84 0,0550

Subtotal%g~z,~~#~~~"";&~::'~~~1~$ O.2552 ~$:S.970,64 I~~' L~~$O,4370~$?425,84 --;j;~' , I ~::;;••",,~::-~:

Utilidad
Utilidad 15 % $ 0,6959 $1 6.283,57 0,1500 $ 1,1917 $ 343,21 0,1500

Subtotal~~"(~~~i':W , .. . ~.,,~~~~$ O,6959 jI$~1 6:283;57
'# --." x:

1~~$;1'71 91 7 ~;~$ 343,21 It~~,{~4r;~... ~ .

TQ:rJ\L~f,;CA ~$~,64 $11 08.557{141'¡.108,55Z.1:4~$j7,94 ~.$2~,28&,08 _ 2 .288.08
:

Tipo de cambio USO 1 - $ 3,50 $ 3,50 $ 3,50 $ 3,50 $ 3,50

l QJAI5:ECAiENtlJSD , ~lf.oo ~$I3:f.O:l 6i.a3J1 -'. $ 2/1.7 &~$ 653.7a .~ ' ",.

Flete Internacional $ 0,0620 $ 1.450,00 $ 0,6944 $ 200,00

Seguro Internacional $ 0,0066 $ 155,08 0,50% $ 0,0113 $ 3,27 0,50%

TPIA~pIR4F;N1Q$P~ I $~~;39 j'$f~2jUj!41
., $!~98 :8$j·8$'7;'ó.1 ti "

.'"
..

Derechos de importación $ 0,0059 $ 137,01 0,42% $ 0,0125 $ 3,60 0,42%

IVA $ 0,2509 $ 5.871,85 18,00% $ 0,5356 $ 154,26 18,00%

TOTAL OOP excl. Gts. Oesp. (USO) $1,65 $ 38.630,27 $3,52 -$ 1.014,87

(1) Medio de pago utilizado: Orden de pago
Según información brindada por Banco Comercial Argentino
Comisión fija sin importar el monlo: USO 50,00 •
• A efectos del trabajo se tomo cotización USD 1 =$3,50 -10 a -



Proyecto deExportación
Gustavo José Sabino - Licenciado enComercio Internacional

Costo de Exportación
Tostadores x 2 sandwiches Camión completo m3

Cantidad Cantidad Cantidad Cantidad
1 23400 1 288

Costo de Producción Suma Fija Suma Fija
Materias primas $1 ,9300 $ 45.162,00 $1 ,9300 555,84
Insumos $ 0,2600 $ 6.084,00 $ 0,2600 74,88
Mano de obra $ 0,6500 $ 15.210,00 $ 0,6500 187,20
Gastos generales de fabricación $ 0,3800 $ 8.892,00 $ 0,3800 109,44
Subtotal '-' 'fiE~!1- ''* ~§"~ ~~ .~ i~'''' $ 3,2200 a$Q5.348,00 - $ 3,2200 ",. $ 927,36 \if '$:;;' ~."o

Gastos Administrativos Suma Fija Suma Fija
Sueldos Administrativos $ 0,1200 $ 2.808,00 $ 0,1200 34,56
Sueldos Gerenciales $ 0,2800 $ 6.552,00 $ 0,2800 80,64
Gastos de administración $ 0,1800 $ 4.212,00 $ 0,1800 51,84
Subtotal~~~. ~!~. ~!~ ~~~ ';¡,'~,.aii ,#!J.,$ 0,5800 .$ .13.572,00 , - ~$ 0,5800 1~- "'$ J 67,04 1~! ;' . 3 ..8. >

Gastos Comerciales (en el exterior) Suma Fija Suma Fija
Promoción de ventas $ 0,1000 $ 2.340,00 $ 0,1000 $ 28,80
SubtotaL~z~¿;..__...;,;,..";.,..~~"",, ".< ~ ""'"'" I "' _~$ 0,1000 I}@$ 2.340,00 ~~~~ ~.$O, 1 000 [~~~ $28,80 ,,,,~~,,,z .~."

Gastos de Exportación Directos Suma Fija Suma Fija
Consolidación $ 0,0060 $ 140,00 $ 0,2431 $ 70,00
Manipuleo $ 0,0027 $ 64,00 $ 0,0000 $ 0,00
Verificación $ 0,0017 $ 40,00 $ 0,0000 $ 0,00
Pesada $ 0,0009 $ 20,00 $ 0,0000 $0,00
Flete Interno $ 0,0085 $ 200,00 $ 0,3472 $ 100,00
Documentación $ 0,0003 $ 7,00 $ 0,0243 $7,00
Gastos de despacho $ 0,0128 $ 300,00 $ 1,0417 $ 300,00
Gastos bancarios (1) $ 0,0083 $ 195,00 $ 0,6771 $ 195,00
SIM $ 0,0017 $ 39,00 $ 0,1354 $ 39,00
Honorarios despachante min $150 $ OOסס,0 $0,00 $ 0,5208 $ 150,00
Subtotahi@"!'~'1i-*m-:-~"-<"i~~.~~ ':; ~ ~_"" :;< "'i! ~ $0,0429 $1.005,00 I ~ '~.~.. "'" I ~ < $ 2,9896 ., $ 861,00 It "'7
COSTO.eRE,EXPQRTACION ,<;M e 3,94 l:<::l$ 92.265,00 % al tantox~1 I~_ o$ 6,8896 1 ,..~ "$ ,.1 .984,20 % al tanto x.1

Gastos de Exportación Indirectos
Honorarios despachante 0,7% $ 0,0325 $ 760,10 0,0070 $ OOסס,0 $ 0,00 0,0000
Tributos de exportación 5% $ 0,2209 $ 5.168,66 0,0476 $ 0,3828 $1 10,25 0,0476
Seguro Interno 0,07% $ 0,0032 $ 76,01 0,0007 $ 0,0056 $1 ,62 0,0007
Otros $ 0,0000 $ 0,00 0,0000 $ 0,0000 $ 0,00 0,0000
Subtotal !i.~!iit%<¡~¡~¡¡¡~!~~\f,.~!ii1~;¡x~;~,;Ii;J: ~\~i$;o¡¡ ;¡;¡~,$O,2566 1 ~~$6.004;n ~~~fO,0553 *!t'f,;$ O,388¿¡ 1i~~~$ ;1 t 1\87 I"~~f-d· . 0,0483

Incentivos promocionales
Reinteoro 5,5% $ 0.2552 $ 5.972.20 0,0550 $ 0.4423 $ 127,39 0,0550
Subtotal~';~ .: .~:..:":j-' ;",¡¡l Z';;<~¿f .q,. ># " " ",~~$ O;2552 I~ $ 5.972,20 ~,., ,.,;...~ .§~~$ O,44231,-·,\;1' $,127,39 I ~ ,~; ~ '''~"

Utilidad
Utilidad 15% $ 0,6961 $ 16.287,81 0,1500 $ 1,2063 $ 347,41 0,1500
Subtotal~~~~~31'¿¡g·~ . ""'= .-", ""'h~:mr@' ~$ O,6961 I~$ ;~ 6.287,81 I~d~~-&~~ ~ ;M$,J~2063 I ~~'" $ 347,41 #-~-:-;?~ ~'" ,0'

T,OJAl'i I;:CA "a ~"';B' m5' -~ = $:4,64 $~108.585,38 i~1 08.5.85,38 ji~$ 8,04 lfif$ 2.316;10 1.2~31 6,1 0-
Tipo de cambio USO 1 - $ 3,90 $ 3,90 $ 3,90 $3,90 $ 3,90
rOTAl: FCA~EN5USD~" - ~~$,¿H-19 1 · "$~27.642,41 I~~~,~· ~. ,, ~;;, '", $~2,06 ,.. it$ 593,87 l "t ,~~ ...

Flete Internacional $ 0,0620 $1.450,00 $ 0,6944 $ 200,00
Seguro Internacional $ 0,0059 $ 139,21 0,50% $ 0,0103 $ 2,97 0,50%

rOTA~~CIP..lEN$us.o· ~1~26 tJ;S2291431:62
r.,••

Sf2,l7~~$il~,84
-' -'

"

Derechos de importación $ 0,0053 $ 123,61 0,42% $ 0,0116 $ 3,35 0,42%
IVA $ 0,2264 $ 5.297,69 18,00% $ 0,4980 $ 143,43 18,00%

TOTAL DOP excl. Gts. Oesp. (USO) $ 1,49 $ 34.852,92 $3,28 ,$ 943,62

•

(1) Medio de pago utilizado: Orden de pago
Según información brindada por Banco Comercial Argentino
Comisión fija sin importar el monto: USO 50,00 •
• A efectos del trabajo se tomo cotización USO 1 '" $3,90 - 10 b-



Costo de Exportación
Tostadores x 2 sandwiches

Proyecto deExportacióna Chile
Gustavo JoséSabino- Licenciado en Comercio Internacional

Camión completo

Cantidad Cantidad
1 23400

Cantidad
1

m3

Cantidad
288

Costo de Producción
Materias primas
Insumos
Mano de obra
Gastos generales de fabricación
Subtotalf~~~~$~~';;¡;~~" ~';

Suma Fija Suma Fija
$ 1,9300 $ 45,162,00 $ 1,9300 555,84
$ 0,2600 $ 6.084,00 $ 0,2600 74,88
$ 0,6500 $ 15210,00 $ 0,6500 187,20
$ 0,3800 $ 8,892,00 $ 0,3800 109,44

~ '¡¡t~ ~$,3,2200 1~$(75.348,OO~~~ 1~~$'3 ;2200 1~$927;361~~?4~~~~

•

Gastos Administrativos Suma Fija Suma Fija
Sueldos Administrativos $ 0,1200 $ 2.808,00 $ 0,1200 34,56
Sueldos Gerenciales $ 0,2800 $ 6.552,00 $ 0,2800 80,64
Gastos de administración $ 0,1800 $ 4.212,00 $ 0,1800 51,84
Subtotal:~~~~W~~~"t'~a% '~~$ O,5800 '1;$;;1 3.572,00~~4~~ ~"l$o.seoo ~~$i\1 67;04

Gastos Comerciales (en el exterior) Suma Fija Suma Fija
Promoción de ventas $ 0,1000 $ 2.340,00 $ 0,1000 $ 28,80

Gastos de Exportación Directos Suma Fija Suma Fija
Consolidación $ 0,0060 $ 140,00 $ 0,2431 $ 70,00
Manipuleo $ 0,0027 $ 64,00 $ 0,0000 $ 0,00
Verificación $ 0,0017 $ 40,00 $ 0,0000 $ 0,00
Pesada $ 0,0009 $ 20,00 $ 0,0000 $ 0,00
Flete Interno $ 0,0085 $ 200,00 $ 0,3472 $ 100,00
Documentación $ 0,0003 $ 7,00 $ 0,0243 $ 7,00
Gastos de despacho $ 0,0128 $ 300,00 $ 1,0417 $ 300,00
Gastos bancarios (1) $ 0,0066 $155,00 $ 0,5382 $155,00
SIM $ 0,0013 $ 31,00 $ 0,1076 $ 31,00
Honorarios despachante min $150 $ 0,0000 $ 0,00 $ 0,5208 $ 150,00

c.oSTQ~P-.RE,EXPORTACION~~~$3,94 ~$;92:217;00 %altantol(~11~~~6;7229 ~$~1 .936,20 $ 'al tanto x*1

Gastos de Exportación Indirectos
Honorarios despachante 0,7% $ 0,0325 $ 759,70 0,0070 $ 0,0000 $ 0,00 0,0000
Tributos de exportación 5% $ 0,2208 $ 5,165,98 0,0476 $ 0,3735 $ 107,58 0,0476
Seguro Interno 0,07% $ 0,0032 $ 75,97 0,0007 $ 0,0055 $ 1,58 0,0007
Otros $ 0,0000 $ 0,00 0,0000 $ 0,0000 $ 0,00 0,0000
Subtotal;;~~tiI¡~r~lt';oW~\ft~~~~~~1i:f¡*,~l ;¡¡;~ $ 0.2565 l j:i~$ 6.001',65 ~~tO,0553 ~;;~$ 0;3790 ~~$t109; 1 6 1&:r~¡i O,0483

Incentivos promocionales
Reinteoro 5,5% $ 0,2551 $ 5.969,09 0,0550 $ 0,4316 $ 124,30 0,0550
Subtotal@'&i\t,~'i-<f¡;j.~ari§;Wi~"';;¡':;;~~~~~:"~~ ' &~~·O,25511~~$:5.969.09 ~. ",-#" ,;,:~ ~~$ 0.431p ~i&$",' 24.30 1 ·~~i4~.$'i

Utilidad
Utilidad 15% $0,6957 $162 79,33 0,1500 $1 ,1771 $ 339,01 0,1500
Subtotal~~~~~~~~"':~~$;'f~ ~$.0;6957 ~$,1 6.279.·33 ~~~~$;1t1n1 Ili~ $ 339.01 1 ¡;f:'i§f~'i~1fiti!

Tipo de cambio USD 1 - $ 3,90

I9;r~L~~CAi Fl~'.VSP· ·

Flete Internacional
Seguro Internacional

1 $3,10 $3,10 $ 3,10 $3,10

. $~501i$13P.P09,32~ , $12.53I~~$;'7'29,oql '¡"; ~~~

$ 0,0620 $ 1.450,00 $ 0,6944 $ 200,00
$ 0,0075 $ 175,05 0,50% $ 0,0127 $ 3,65 0,50%

Derechos de importación
IVA

$ 0,0066
$ 0,2818

$ 153,86
$ 6.594,19

0,42%
18,00%

$ 0,0136
$ 0,5829

$ 3,92
$ 167,89

0,42%
18,00%

TOTAL OOP excl. Gts. Oesp. (USO) $ 1,85 $ 43.382,42 $ 3,84 ' $ 1.104,50

(1) Medio de pago utilizado: Orden de pago
Según información brindada por Banco ComercialArgentino
Comisión fija sin importar el monto: USD 50,00 •
• A efectos del trabajo se tomo cotización USD 1 =$3,10 - 10 e ,



Proyecto deExportadón a Chile
GustavoJosé Sabino - Ucendado enComerdo Intemadonal

Costo de Exportación
Tostadores x 2 sandwiches Camióncompleto m3

Cantidad Cantidad Cantidad Cantidad
1 23400 1 2BB

Costo de Producción Suma Fija Sum a Fija
Mater ias primas $ 1,9300 $ 45.162,00 $ 1,9300 555,84
Insumos $ 0,2600 $ 6.084,00 $ 0,2600 74,88
Mano de obra $ 0,6500 $ 15.210,00 $ 0,6500 187,20
Gastos generales de fabricación $ 0,3800 $ 8.892,00 $ 0,3800 109,44
Subtotal ~;{i~r.fg~~;~~~~*~~~~~~~~'§~~~~1@.~~~Ji~ ?f:'¡¡¡ $ 3;2200 '@ $7 5:348;OO :Y€.t~~;~~&~~ ~t$¡3,2200 ~1i!J~ $.927:;36 ~~~J¿~~f.!¿~¡:t*{~~

Gastos Administrativos Suma Fija Suma Fija
Sueldos Adm inistrativos $ 0,1200 $ 2,808,00 $ 0,1200 34,56
Sueldos Gerenciales $ 0,2800 $ 6.552,00 $ 0,2800 80,64
Gastos de admin istración $ 0,1800 $ 4.212,00 $ 0,1800 51,84
Subtotal~~~~~~~~~~~tf~~~~~~~~ ~~$ 0,5800 §f¡ $'13 :572,00~~~~ 1~~$ O;5800 ~~$¡1 67:;04 f;ff!;1;1;t?!fV¡f;,1;'P:;'C¡¡

Gastos Comerciales (en el exterior) Suma Fija Suma Fija
Promoció n de ventas $ 0,1000 $ 2.340,00 $0,1000 28,80
Subtotal ,:~w4·~ftfP-gt:k~~~~i~W~~~~f~~~ ~~.$ O;1 000 ~~$2;340,OO ~~~Mlfi~ ¡g¡!~·$ 0;·1 000 ;¡'1f~,,¡~¿g;28;80 ;'¡;¡¡¡12i>1$.\'á'iJ,S5ó\"';

Gastos de Exportación Directos Suma Fija Suma Fija
Consolidación $ 0,0060 $ 140,00 $ 0,2431 70,00
Manipuleo $ 0,0027 $ 64,00 $ 0,1736 SO,OO
Verificación $ 0,0017 $ 40,00 $ 0,1389 40,00
Pesada $ 0,0009 $ 20,00 $ 0,0694 20,00
Flete Interno $ 0,0132 $ 310,00 $ 0,5208 150,00
Documentación $ 0,0003 $ 7,00 $ 0,0243 7,00
Gastos de despacho $ 0,0128 $ 300,00 $ 1,0417 300,00
Gastos bancarios (1) $ 0,0118 $ 276,50 $ 2,1753 $ 626,SO
SIM $ 0,0015 $ 35,00 $ 0,1215 35,00
Honorarios despachante min $150 $ 0,0000 $ 0,00 $ 0,5208 150,00
Subtota l :"''J¡1~~i@'~fu:;1¡.{~;~'t~\'ª''''1f$~~';¡'*~; %\W¿¡ $ 0,0510 ~$.m92,50 ~\~~:""#!:A'#i?li¡, ~""%! $ 5 ,0295 <%f~~t448,50 ~~;~~~$,1t1f~itl

COSTO ~RE EXPOR,TACION $ 3,9510 1,*,$ 92.452,50 % ailanto x.1~8,9295 ¡~$ 2.571;'10 %'altanto 'X,1.-

Gastos de Exportación Indirectos
Honorarios despachante 0,7% $ 0,0326 $ 763,89 0,0070 $ 0,0000 $ 0,00 0,0000
Gastos bancarios (1) $ 0,0117 $ 272,82 0,0025 $ 0,0000 $ 0,00 0,0000
Tribut os de exportación 5% $ 0,2220 $ 5.194,45 0,0476 $ 0,4961 $ 142,89 0,0476
Seguro Interno 0,07% $ 0,0033 $ 76,39 0,0007 $ 0,0073 $ 2,10 0,0007
Otros $ 0,0000 $ 0,00 0,0000 $ 0,0000 $ 0,00 0,0000

Subt()ta l g:=~~~{~W~~?j~~~í*~~;'&,~'Í:~~~~ -B,\"""\$ O,2696 ~$ 6 .307;55 ~S#O,0578 '~~;¡;$,0 ,5034 ~~$ ,1 44,99 ""f;,l;,'lii§ O,0483

Incen tivos promocionales
Reintegro 5,5% $ 0,2565 $ 6.001,99 0,0550 $ 0,5733 $ 165.10 0,0550

SlJbtotal .~&~'4~~:4J:tí*~~t~~k§~~~~~~~~ ·¡e'-.m'¿;$ O;2!í65 }iR" .$;5 '90!~99 ~~»gt!Xlit,~~~ ,'?~':r$:O~'la3 ¡;';,*;¡¡t.$':~65;10 ~;~~.ci~~:~~tt{(~;7~.~

Utilidad
Utilidad 15 % $ 0,6995 $ 16.369,07 0,1500 $ 1,5635 $ 450,28 0,1500

Subtotal~'~~¡''j{~~kj!f.¿.~~%\'''~~$~ ;;0$;"lJ $ 0,6995 ~.$ 1 6.369,O7 ~~~~ ~:$;1,5635 ! ¡¿%~~$ 450;28 ~&;<f#~%lk~~'

IOIA~Eg~~~$'í({l6 $¡'109~j24t12 ~10!M2Zt12 _$~1P;A2 1'if!íl$~.90J~8Z .;~;OOJ;8Z:

Tipo de cambio USD 1 - $ 3,50 $ 3,50 $3,50 $3,50 $ 3,50

TOTAI::."fI;.CA~6NTUSn
- :

$J1~ liI$ ~1~'119;18 $ '2\9.8~$~5't.68• ~••• -;1< ., \.-,

Flete Internacional $ 0,0620 $ 1,450,00 $ 0,6944 $ 200,00

Seguro Internacional $ 0,0067 $ 155,90 0,50% $ 0,0149 $4,29 0,50%

TOTAl:!':CIP,JENiUSO' s;,:if40 II U 2W8S¡G'7 .'"
..

$ 3,69 1~$,'¡ ;(J6 '¡~96.-

Derechos de importación $ 0,0059 $ 137,70 0,42% $ 0,0155 $ 4,46 0,42%
IVA $ 0,2522 $ 5.901,31 18,00% $ 0,6637 $ 191,15 18,00%

rOTAL O[)P excl. GtS. Oesp. (USO) $ 1,66 $'38.824,09 $4,31 $ 1:257,58
" -.

(1) Medio de pago utilizado : Carta de Crédit o
Según información brindada por Banco Comercial Argentino
Gts . apertura UC: 0,125 % (min USD 50,-)
Gts , negociación UC: 0,125 % (min USD 50,-)
Franqueo: USD 7,-
Fotocopi as: USD 2,-
Cable: USD 20,-
• A efectos del trabajo se tomo cotización USD 1 = $3,50

-10 d-



Proyecto deExportación a Chile
GustavoJoséSabino - Licenciado en Comercio Internacional

Costo de Exportaci ón
Tostadores x 1 sandwich Camión co m pleto m3

Cant idad Cant idad Cantidad Cant idad

1 46800 1 576

Costo de Producción Suma Fija Suma Fija

Materias primas $ 1,6826 $ 78.745,68 $1 ,6826 969,18

Insumas $ 0,2267 $ 10.609,56 $ 0,2267 130,58

Mano de obra $ 0,5667 $ 26.521,56 $ 0,5667 326,42

Gastos oenerales de fabricación $ 0,3313 $ 15.504,84 $ 0,3313 190,83

Subtotal'k" ,,,~'R}'¡i§? /~~~~~~~~$ ~~ ~r~$;2,8013 $;131:381~64 1~~á'~4.1'!4;t~ ~~~ $<'i8073 ~$1,1 .6T7~00 1 ;,J,,''''JYl~": "j~/ib

Gastos Administra tivos Suma Fija Suma Fija

Sueldos Administrativos $ 0,1046 $ 4.895,28 $ 0,1046 60,25

Sueldos Gerenciales $ 0,2441 $ 11.423,88 $ 0,2441 140,60

Gastos de administración $ 0,1569 $ 7.342,92 $ 0,1569 90,37
I ,t¡;:,,"!i t>::" ~"" ? ' "

Subtotal~~~~~~~~>'~~~ ~~ ,%1 " '"O $ 0,5056 1 ~$23;662,08
o" ',,",..".;¡ ~~$ 0,5056 lif".p!Ii'$;291;23

'-'

Gas tos Comerciales (en el exterior) Suma Fija
Suma Fija

Promoción de ventas $ 0,0872 $ 4.080,96 $ 0,0872 50,23
i:~i~~~$ .50,23 ;j?';jf;;-:-'-'<"'.'-J

o'

Subtotal .~~'Ít~Jfii~-¿~~~~~~,~: ~ 1~~$.0,0872 ~~$A080,96 ~r;B~',~~ •.""",,$ 0,0872

Gastos de Exportación Direc tos Suma Fija
Suma Fija

Consolidación $ 0,0030 $ 140,00 $ 0,1215 $ 70,00

Manipuleo $ 0,0014 $ 64,00 $ 0,0000 $ 0,00

Verificación $ 0,0009 $ 40,00 $ 0,0000 $ 0,00

Pesada $ 0,0004 $ 20,00 $ 0,0000 $ 0,00

Flete Interno $ 0,0043 $ 200,00 $ 0,1736 $ 100,00

Documentación $ 0,0001 $ 7,00 $ 0,0122 $ 7,00

Gastos de despacho $ 0,0064 $ 300,00 $ 0,5208 $ 300,00

Gastos bancarios (1) $ 0,0037 $ 175,00 $ 0,3038 $ 175,00

SIM $ 0,0007 $ 35,00 $ 0,0608 $ 35,00

Honorarios despachante min $150 $ 0,0000 $0,00 $ 0,2604 $150,00
-' .- .-ijf:;

Subtotal§'<'i~~,,~~~~~~~~~~~ [~'fu$ O,021 0~$ 981';00 [~~~~;i~ ~"",,ª,$;1 ;4531
~$ 837,OO

1~$ 4,8532
ljf¡~0~ 2;795;46

0/0 al tantoX§1
CO~TO ·R~Et.EXRQ RJAC ION~ :3;42 $ ,160,105;68 "4)aLtantox'e1

Gas tos de Exportación Indirectos $ 0,00
0,0000

Honorarios despachante 0,7% $ 0,0282 $1 .318,98 0,0070 $ 0,0000 $ 155,32
0,0476

Tributos de exportación 5% $ 0,1916 $ 8.969,08 0,0476 $ 0,2697 $ 2,28
0,0007

Seguro Interno 0,07% $ 0,0028 $ 131,90 0,0007 $ 0,0040 $ 0.00
O,OOO.Q

Otros $ 0,0000 $0,00 0,0000 $ 0,0000
~\'m:'~X$¡1 57,61

~ii'::2-.?%0 ,0483

Subtotal i,{,~~)j;;';i'pjfl.~$,~i{&4W;\'.~~*f;ij',ft.'l\i1#~t'!1WW~~t! 1{¿f~~$:O;2226 );1'$ .10:'419,96 .~'li'J¡lift¡"0,0553 1 ;f;;~$'0;27.36

Incentivos promocionales $ 179,47
0,05.§Q

Reinteqro 5,5% $ 0.2214 $ 10.363,44 0,0550 $~~7§[47! I ~~'f~ijf~

Subtotal ¡;¡1!'~~$.i~¡¡;:t--*1~..)¡1t~;¡J:'t~~~~~tit~ IEf-'fA¡f$LO;2Z1!4J¡li$0;10.3S3A4 ~"~~E"~~
-, $0;3116

.iX"Wl

Utilidad $489.:~ ~"'~
O.~

Utilidad 15 % $ 0,6039 $ 28.263,92 0.1500 $ 0.8498

"'~""'$ 0 8498
1 ¡;,~$'489, -

Subtotal ,~~~t'f~~~~~~~~~;f¡;,~~; ;'!¡f~ $ 0,6039 ~.$ 28.263.92 "'"""",,, , =- ?' -

> - - - • es- ~~ , . I

. '. O~ 1~3.263,~

1QTA~f~~~.iiii$~l(03 :$~1 88~426, 13 1:188.426;'13~
. $;302 63, .

$3,50 ..-..

Tipo de cambio USD 1 $ 3,50 $3,50 $3,50 $ 3,50
~.$,932,30 '

TOJ"Al:1ECA"*EN~USD ~$r~~15 11.$\53.836.04~
, J~62, "

$ 200.00

Flete Internacional $ 0,0310 $1.450,00 $ 0,3472 $ 4,66
0,50%

Seguro Internacional $ 0,0058 $ 269,18 0,50%
$ 0,0081

lif"$':'ff136!9.!>~
mQJAC!'~IPáEN~""$P"~~~li$E1';19 ~$?55,55&¡22~

~1~1¡"$¡; : . ~", .("..
0,42%

$ 0,0083
$ 4,78 18,00%

Derechos de importación $ 0,0050 $ 233,33 0,42% $ 204,65
¡VA $ 0,2137 $ 9.999,94 18,00% $ 0,3553

, . .
~.l.l::.l': .~. • . .. ' .

(1) Medio de pago utilizado: Orden de pago
Según información brindada por Banco Comercial Argentino
Comisión fija sin importar el monto: USD 50,00 •
• A efectos del trabajo se tomo cotización USD 1 =$3,50 - 10e -



Proyecto de Exportadón a Chile
Gustavo José Sabino- Ucendado en Comerdo Internadonal

Costo de Exportación
Tostadores x 1 sandwich Camión completo m3

Cantidad Cantidad Can tidad Cantidad
1 46800 1 576

Costo de Producción Sum a Fija Suma Fija
Materias primas $ 1,6826 $ 78.745,68 $ 1,6826 969 ,18
Insumos $ 0,2267 $ 10.609,56 $ 0,2267 130,58
Mano de obra $ 0,5667 $ 26.521,56 $ 0,5667 326,42
Gastos generales de fabricación $ 0,3313 $ 15.504,84 $ 0,3313 190,83
Subtotal ,~~~~~B:~~~t1f!E~~t1:~f.t~;~~~~~)}}:*t~~~~#& ~$:2;807j ' $]13113"81';64 ~~~l~e~~i ~$2:8Ó'i3 ~~$~m~i7;OO ~¡¿~i\.*:(~~~~~'2\

Gas tos Administrativos Suma Fija Sum a Fija
Sueldos Adm inistrativos $ 0,1046 $ 4.895,28 $ 0,1046 60,25
Sueldos Gerenciales $ 0,2441 $ 11.423,88 $ 0,2441 140,60
Gastos de administración $ 0,1569 $ 7.342,92 $ 0,1569 90,37
SUbtotal~~~'f¿~~~~r~~~~~f~~.$~~~ ~$ 0.5056 11:, $'23:662;08 ~-e.r~~ i\",~ $ '{},5056 ~~"i$ 291;23 ~t~'lf~~0,~t

Gas tos Comerciales (en el exterior) Suma Fija Suma Fija
Promoción de ventas $ 0,0872 $ 4.080,96 $ 0,0872 50,23
Subtotal ,*~~?::,;w:.l!~¡'&.~''lt~~~~~~ [1¿"!?i1 $ O,0872 *¡¿¡$'4 .080,96 %fg.~~~~ ~f&$O,0872 1~'¡¡>~!ii$'50:23 ~~t:;~~f~1i;~,f~~f'

Gastos de Exportación Directos Suma Fija Suma Fija
Consolidación $ 0,0030 $ 140,00 $ 0,1215 70,00
Manipuleo $ 0,0014 $ 64 ,00 $ 0,0868 50,00
Ver ificación $ 0,0009 $ 40 ,00 $ 0,0694 40,00
Pesada $ 0,0004 $ 20,00 $ 0,0347 20,00
Flete Interno $ 0,0066 $ 310,00 $ 0,2604 150,00
Documentación $ 0,0001 $ 7,00 $ 0,0122 7,00
Gastos de despacho $ 0,0064 $ 300,00 $ 0,52 08 300 ,00
Gastos bancarios (1) $ 0,0059 $ 276,50 $ 1,0877 $ 626,50
S IM $ 0,0007 $ 35,00 $ 0,0608 35,00
Honorarios despachante min $150 $ 0,0000 $ 0,00 $ 0,2604 150,00
Sub tot al '¿f1:*,9Z:~~f;,~~.i~wi~~""'·!¡g$~~~..%',, .>i:,~)¡ $ 0,0255 ~$;m92;50 ' ::¿;~~1t~~~Si!; *f~$ 2;5148 #~*".1448;50 ~Wi}j8~:14iF.~d.?i

COSTOPRE¡EXPORTACION o" ,
3,4256 $160.317,18 %,altanto x,1~$ 5,91.49 ~$.3;406,96 %'attanto x¡1

Gastos de Exportación Indirectos
Honorarios despachante 0,7% $ 0,0283 $ 1.324 ,62 0,0070 $ 0,0000 $ 0,00 0,0000
Gastos bancarios (1) $ 0,0101 $ 473 ,08 0,0025 $ 0,0000 $ 0,00 0,0000
Tributos de exportación 5% $ 0,1925 $ 9.007,43 0,0476 $ 0,3286 $ 189,30 0,0476
Seguro Interno 0,07% $ 0,0028 $ 132,46 0,0007 $ 0,0048 $ 2,78 0,0007
Ot ros $ 0,0000 $ 0,00 0,0000 $ 0,0000 $ 0,00 0,0000
Subtotal 1lt~:¡{G3J--*~Ji:g,'íi~a;¡it~~.r~~'®!~ ¡ü~$ O,2337 '!J;,$ 4 0.937,60 j}%~0,0578 ~i(, $ O,3335 ~'iWt~$i1 92 ,08 ~~%)iiV 0 .0483

Incentivos promocionales
Reintegro 5,5% s 0,2224 $ 10.407,75 0,0550 $ 0,3797 s 218,73 0,0550
Subtotal . j~;?1!.;~~B1~;¿1}iLW';;Al'~~¡~'\~~~; ~Q;2n4 !B$~1D.407"\:V5 .Z¡¡;~)j."¡¡,';?'~B J;'@.f¡$ l);3 79 l ~¡~1'ii$2l.a¡73 t:1i~~~§5'A:;~t:J~

Utilidad
Utilidad 15 % $ 0,6065 $ 28.384,77 0,1500 $ 1,0356 $ 596 ,53 0,1500

Subtotal ",,~~)$'w~~4'~:<{~!1.W~ ~~$ 0,6065 ::~ $'28;384;77 ~~~~~é; ,,*~$,1 ;0356 "lt~$ 596;53 ~g:if.:#t~~~

l:O]".AL;r¡.~C.A~~$31,04 ~l1 !l9.231;~80 ~189;23J;80 ~$~6;f¡O . $'.(3.976;M . 3i 91.6,89
Tipo de cambio USO 1 - $ 3,50 $ 3,50 $ 3,50 $3,50 $ 3,50

TOI:A~ECA}Ef':4ILJ,~Q~"~~1~6 ~lf54;~6;23~~$11;~r; i~$~fi'36¡2.,~

Flete Internacional $ 0,0310 $ 1.450,00 $ 0,3472 $ 200 ,00
Seguro Internacional $ 0,0058 $ 270,33 0,50% $ 0,0099 s 5,68 0,50%

;r:OTAL<íCIP¿EN1PS ~lIi$i1~19 ~$l6ti;78~58 $}2;33 fHi$'''l34f;92

Derechos de im portación $ 0,0050 $ 234,30 0,42% $ 0,0098 $ 5,64 0,42%
IVA $ 0,2146 $ 10.041,58 18,00% $ 0,4194 $ 241,55 18,00%

TOTAL OOP excJ. Gts. Oesp. (USO) $ 1,41 $ 66 .062,44 ..$ 2 ,76' $ 1_589,10 .. .-

(1) Medio de pago util izado: Carta de Crédito
Según información brindada por Banco Comercial Argenti no
Gts . apertura UC : 0,125 % (min USO 50,-)
Gts . negociación UC: 0,125 % (min USO 50,-)
Franqueo : USO 7,-
Fotocop ias: USO 2,-
Cable: USO 20,-
• A efectos del trabajo se tomo cotización USO 1 = $3,50

- 10 f -



Proyecto deExportacióna Chile
Gus/avoJosé Sabino - Licenciado enComercio In/emacional

Costo de Exportación
Tostadores x 4 sandwich Camión completo m3

Cantidad Cantidad Cantidad Cantidad
1 11700 1 144

Costo de Producción Suma Fija Suma Fija

Materias primas $ 3,9590 $ 46.320,30 $ 3,9590 $ 570,10
Insumas $ 0,5333 $ 6.239,61 $ 0,5333 $ 76,80
Mano de obra $ 1,3333 $ 15.599,61 $ 1,3333 $ 192,00
Gastos generales de fabricación $ 0,7795 $ 9.120,15 $ 0,7795 $ 112,25
Subtotal ¡¡¡!,~~"K~~~ " ..i." r; ,~~,;~~ 1$"~$'6:605f11í$77.279,67 ~%'f: ;¡~$;6:6051 1~~$-951 :13 1 !fJ~~'?:iftf{f~

Gastos Administrativos Suma Fija Suma Fija
Sueldos Administrativos $ 0,2462 $ 2.880,54 $ 0,2462 $ 35,45
Sueldos Gerenciales $ 0,5744 $ 6.720,48 $ 0,5744 $ 82,71
Gastos de administración $ 0,3692 $ 4.319,64 $ 0,3692 $ 53,16
Subtotalj¡;'~~~~~M'~"':

'"
-""~ ,~~ ~$~;1';1898 1~$ ,1 3.920,66 l "t'(lf~~~@ 1~{'o¡;$J ;1898 l~~$t17~ ;33 1~¿¡ ,,"Jf ;:~¡f;r'

Gastos Comerciales (en el exterior) Suma Fija Suma Fija
Promoción de ventas $ 0,2051 $ 2.399,67 $ 0,2051 $ 29,53
Subtotal~i$.~~;¡t<3",~", ,~;;., .~s; _:..~. I ¡¡.~,$ 0 ,2051 1 ~"'$2.399,67 - ,j;{ 1 ~!t:~$O,2051 ~'%"~'$ 29,53 I !#.~~ s.«

Gastos de Exportación Directos Suma Fija Suma Fija
Consolidación $ 0,0120 $ 140,00 $ 0,4861 $ 70,00
Manipuleo $ 0,0055 $ 64,00 $ 0,0000 $ 0,00
Verificación $ 0,0034 $ 40,00 $ 0,0000 $ 0,00
Pesada $ 0,0017 $ 20,00 $ 0,0000 $ 0,00
Flete Interno $ 0,0171 $ 200,00 $ 0,6944 $ 100,00
Documentación $ 0,0006 $ 7,00 $ 0,0486 $ 7,00
Gastos de despacho $ 0,0256 $ 300,00 $ 2,0833 $ 300,00
Gastos bancarios (1) $ 0,0150 $ 175,00 $ 1,2153 $175,00
SIM $ 0,0030 $ 35,00 $ 0,2431 $ 35,00
Honorarios despachante min $150 $ 0,0000 $ 0,00 $ 1,0417 $1 50,00
Subtotal~;¡'''~~~~~~3't: 1~$ O,0838 ~,$ ~81 ,OO I~~p 1 '~'4 $5,81 25 ~$.837,OO .~/ffk,-.i'~ /"..~

CQ$TQi~BEEXR9RJACION - ' ;;lo 8,08 j'-$,94.581;OO '}(,:al tanto x,1 1 ,~$.13,8125 ~$",1 .989,OO %.al tanto x~1

Gastos de Exportación Indirectos
Honorarios despachante 0,7% $ 0,0666 $ 779,18 0,0070 $ 0,0000 $ 0,00 0,0000
Tributos de exportación 5% $ 0,4529 $ 5.298 ,41 0,0476 $ 0,7675 $ 110,51 0,0476
Seguro Interno 0,07% $ 0,0067 $ 77,92 0,0007 $ 0,0113 $1 ,63 0,0007
Otros $ 0,0000 $ 0,00 0,0000 $ 0,0000 $ 0,00 0,0000
Subtotal;&'fii~~W?\:~~"i:K\';®~,~~~~:Yfg~¡~~gw1J"~~ 1\1fi:Z¡;;$,O,5261 ~~*$.6;1 55,50 ~:~1!O,0553 l~fM($0;7787 ';~\$.i$J,;I.1 2;1<J ¡'iiP"W.I,;"\i>O,0483

Incentivos promocionales
Reintegro 5,5% $ 0,5233 $ 6.122.11 0,0550 $ 0,8868 $ 127,69 0,0550
5ubtotal 'f~~~!1:f~~~~~~$'f{f*',;'¡¡1§"i~~<·~ 1'\;.'t;tfr$,O.5:?33 ~$,6c1 22.tlo 1~.&~$$,1';~~ 1~*~$, O,8868 ~¡¡:;"ij!$:i-1 27'j~

Utilidad
Utilidad 15 % $ 1,4271 $ 16.696,66 0,1500 $ 2,4184 $ 348 ,25 0,1500
Subtotal~~~:!:~-?~X~~~~$~¿' li,fi;W;$jn ~427;¡t ~$~1 6.696,66 ~~~~q,.! ~~~$2,41 84 ~M 348 ,25 ~~1~~~~1~~

TO"[AL~f;,CJ.\;~ , "
~$i9;?;l; ;$~:t1,1 ~~1i1 {~ I8M~~q1~f,()fj _$,;.~tp~l~ ~$j2,921t70 8 2.321'R9

"

Tipo de cambio USD 1 - $ 3,50 $ 3,50 $ 3,50 $ 3,50 $ 3,50

TQTAl~ECA!EN\USO " ~ 1~$;~;:t2 ~$'~1~~3¡,1 6 ~$!4;~h _ $663.3.4 '":

Flete Internacional $ 0,1239 $ 1.450,00 $ 1,3889 $ 200,00
Seguro Internacional $ 0,0136 $ 159,02 0,50% $ 0,0230 $ 3,32 0,50%

TOTA~CIB'EN1USB.if~~.~~' ~4illrU'86 1~~3't41~;,t~~~:t.$1~1i;2 l.~!86tJ'6~ ~'W•., .' ;¡,' ,. , .~ .' . " ., " - . "', .. ~ ~'; ; '''' ~ ~, _ "." ' ', J . :' l ~~.

Derechos de importación $ 0,0120 $ 140,33 0,42% $ 0,0253 $ 3,64 0,42%
IVA $ 0,5140 $ 6.014,19 18,00% $ 1,0833 $156,00 18,00%

TOTAL OOP excl. Gts. Oesp. (USO) $ 3.38 $39.566,70 $7,13 $ 1.026,30

(1) Medio de pago utilizado: Orden de pago
Según información brindada por Banco Comercial Argent ino
Comisión fija sin importar el monto: USD 50 ,00 •
• A efectos del trabajo se tomo cotización USD 1 = $3,50 - 10 g-



Proyecto deI::xportadon a Chile
GustavoJosé Sabino - Ucendado en Comerdo Intemadonal

Costo de Exp ortación
Tost adores x 4 sandwich Camión completo m3

Cant ida d Cantidad Can tidad Cant idad
1 11700 1 144

Costo de Producción Suma Fija Suma Fija

Materias primas $ 3,9590 $ 46.320,30 $ 3,9590 $ 570 ,10
Insumos $ 0,5333 $ 6.239,61 $ 0,5333 $ 76,80
Mano de obra $ 1,3333 $ 15.599,61 $ 1,3333 $ 192,00
Gastos generales de fabricación $ 0,7795 $ 9.120,15 $ 0,7795 $ 112,25
Subtótal t~tt,t~~it~~~~l~;'¿~~;~~r:§~t~~~lf~~~~: ~'Jj'$:6;665t ~·$i7t.279:67 ~!#\i$~1I, ~~$~6:6051 ~'$951If3 '1iÍYf~1§t~ii:¡t~~\

Gastos Administrativos Suma Fija Suma Fija
Sueldos Administ rativos $ 0,2462 $ 2.880,54 $ 0,2462 $ 35,45
Sueldos Gerenciales $ 0,5744 $ 6.720 ,48 $ 0,5744 $ 82,7 1
Gastos de administración $ 0,3692 $ 4.319 ,64 $ 0,3692 $ 53,16
Subtotéil &'$?Z~~~~~¡;~~~~á.%1~)í~~~ ~$\1 ~1 898 ~$'1 3.920,66 ~~;y:it$~ ~¡'; $'1 ¡ 1 898 i\íi!F~$ t71 ¡33 ;'~~~~-ff~1~0t};j'·

Gas tos Comerciales (en el exterior) Suma Fija Suma Fija
Promoción de ventas $ 0,2051 $ 2.399,67 $ 0,2051 $ 29,53
Subtotal ~"$$'<t¡¡"~'¡-~')¡;.~~;I;!~~~\t~~~<i! ~1l$ O;2051 '"~$'2 :399,67; :f~~$~4j ;r~g¡¡'$ O ;2051 ¡'~¡;~$'29,53 '].~~$?:'1'1"~~lW~3.~;~

Gas tos de Exportación Directos Suma Fija Suma Fija
Consolid ación $ 0,0120 $ 140,00 $ 0,4861 70,00
Manipuleo $ 0,0055 $ 64,00 $ 0,3472 50,00
Verificación $ 0,0034 $ 40,00 $ 0,2778 40,00
Pesada $ 0,0017 $ 20,00 $ 0,1389 20,00
Flete Interno $ 0,0265 $ 310,00 $ 1,0417 150,00
Documentación $ 0,0006 $ 7,00 $ 0,0486 7,00
Gastos de despacho $ 0,0256 $ 300,00 $ 2,0833 300,00
Gastos bancarios (1) $ 0,0236 $ 276,50 $ 4,3507 $ 626 ,50
SIM $ 0,0030 $ 35,00 $ 0,2431 35,00
Honorarios despachante min $150 $ 0,0000 $ 0,00 $ 1,0417 150,00
Subtotal ·iZ"!ifJib~Jj,~fi',ffj.,·:i%!li;>'W/iJ'J,~W/fff.;;r:¡:¡ff.&'J.'!!f!á;¡'};'f!l''&Y.) ¡¡!tA~ $W101 9 ~~)) $ 1 ~1 92 ,5O ~~~'%~ZfE¡¡¡¡' 1~1g $'i,1 0,0590 ;}.]?¡'f9s1448,50 I ít.~~~}¡.r~¡·i\]j&('

COSTO,PREEXPORTACION . 8,1019 ·(l;i$94.792,50 %al tant o x~1 1~$ ,1 8¡O590 ~$ 2,600,50 % altanto x i.1
"

Gas tos de Exportación Indirectos
Honorarios despachante 0,7% $ 0,0669 $ 783 ,22 0,0070 $ 0,0000 $ 0,00 0,0000
Gastos bancarios (1) $ 0,0239 $ 279 ,72 0,0025 $ 0,0000 $ 0,00 0,0000
Tributos de exportación 5% $ 0,4552 $ 5.325,92 0,0476 $ 1,0034 $ 144,49 0,0476
Seguro Interno 0,07% $ 0,0067 $ 78,32 0,0007 $ 0,0148 $ 2,12 0,0007
Otros $ 0,0000 $ 0,00 0,0000 $ 0,0000 $ 0,00 0,0000
Subtota l ·tq-;¡,:¡~~~~~)¡~,,¡;.~:g,~~~:R\~$' %~$ O,5528 W#, $ 6:467;19 ~~0,057~ *"~"', $,1 j01 82 ~;r$ f1 46,61 a;~<!¡fO ,0483

Incentivos promocionales
Reintegro 5,5% $ 0,5260 $ 6.153,90 0,0550 $ 1,1594 $ 166,95 0,0550
Sl1btota l ,~~~~¡lfu~~~$:~~~~~J~ '~ .$:~5260 ~$'6A53",90 1i&~'1i,,~i% ItW~'t$;,tl'1594 jf~¡k$:i166;95 {,tlfJ.i!i#:~'!!;'ri-¿Ñ?'i'

Utilidad
Utilidad 15 % $ 1,4345 $ 16.783,37 0,1500 $ 3,1620 $ 455 ,32 0,1500
Subtotal~'%.~~~~~~~~ &.~$,1 ;4345 I~$ 16;783;37 ~~~~[~$ 3;1 620 ~:i$ 455;32 ~:;.F1:,y¡r~~~*,";

T;PJA~E~A,1
" ,~.

~$ 9,~ i$';jl1\~~1 6 1 ¡m1Xt'~889,l~ 1~$21;08 1'R~$'3.035:49 18 ;3,03"5;.49
Tipo de cam bio USO 1 = $ 3,50 $ 3,50 $ 3,50 $ 3,50 $ 3,50

Tºl'AI:l:jI;G~E~lº$P - ' Zt7"j IJ1$ia..11~~ .,.~~1?¡j)2 1~~89I)2&• .~--

Flete Internacional $ 0,1239 $ 1.450,00 $ 1,3889 $ 200,00
Seguro Internacional $ 0,0137 $ 159,84 0,50% $ 0,0301 $ 4,34 0,50%

TOTAl!';CJ~EN;~SD " . . 'J.;2,81l f:i&$ ~3.~i1,7 . $,7¡~ 1~$'1;07,1;Ei2~
Derechos de importación $ 0,0121 $ 141,03 0,42% $ 0,0313 $ 4,50 0,42 %
IVA $ 0,5166 $ 6.044 ,07 18,00% $ 1,3395 $ 192,89 18,00%

TOTAL OOP excJ. Gts. Oesp. (USO) $3,40 $39.763,27 $8,81 $ 1.269,01

(1) Medio de pago utilizado: Carta de Crédno
Según información brindada por Banco Comercial Argent ino
Gts . apertura UC : 0,12 5 % (mi n USO 50,-)
Gts . negociación UC : 0,125 % (min USO 50,-)
Franqueo: USO 7 ,-
Fotocopias : USO 2,-
Cable: USO 20,-
• A efectos del trabajo se tomo cotización USO 1 = $3,50

- 10 h -



ProyectodeExportacióna Chile
Gustavo José Sabino- Licenciado enComercio Internacional

Costo de Exportación
Carliteras Camión completo m3

Cantidad Cantidad Cantidad Cantidad
1 23400 1 288

Costo de Producción Suma Fija Suma Fija
Materias primas $ 3,7115 $ 86.849,10 $ 3,7115 1068,91
Insumas $ 0,5000 $ 11.700,00 $ 0,5000 144,00
Mano de obra $ 1,2500 $ 29.250,00 $ 1,2500 360,00
Gastos generales de fabricación $ 0,7308 $ 17.100,72 $ 0,7308 210,47
Subtotalj)r~~~:r~.§;~~$t~~~~~~~~~$'6;:1 923 $;144:899;82 I g¡{a~~~~ 1__$~6;f923 ~$:,,1')83;38 h~t,4P].~t~~

Gastos Administrativos Suma Fija Suma Fija
Sueldos Administrativos $ 0,2308 $ 5.400,72 $ 0,2308 66,47
Sueldos Gerenciales $ 0,5385 $ 12.600,90 $ 0,5385 155,09
Gastos de administración $ 0,3462 $ 8.101,08 $ 0,3462 99,71
Subtotal~?~~~'W~Z:~~~~s;r.~ .¡i1$,1";1J 55 1~$ :26;102;70 I~~~ ~~t$"t;1J55 ,~'t'ii~$;321;26 L~~"fg~~tt~

Gastos Comerciales (en el exterior) Suma Fija Suma Fija
Promoción de ventas $ 0,1923 $ 4.499,82 $ 0,1923 55,38
Subtotal ~~l&~{f~~~~~~~~~~r~~~$ 0;1 923 ~$.4.499.82 I~~~ :~~$~O;1~3 '~~~$:55,38 ,%"t,~"rt~~,*~:f);¡;ét

Gastos de Exportación Directos Suma Fija Suma Fija
Consolidación s0,0060 s 140,00 $ 0,2431 $ 70,00
Manipuleo s 0,0027 $ 64,00 s0,0000 $ 0,00
Verificación $ 0,0017 $ 40,00 $ 0,0000 $ 0,00
Pesada $ 0,0009 $ 20,00 $ 0,0000 $ 0,00
Flete Interno $ 0,0085 $ 200,00 $ 0,3472 s 100,00
Documentación $ 0,0003 $ 7,00 $ 0,0243 $ 7,00
Gastos de despacho $ 0,0128 $ 300,00 s 1,0417 $ 300,00
Gastos bancarios (1) $ 0,0075 $ 175,00 $ 0,6076 $ 175,00
SIM $ 0,0015 $ 35,00 s 0,1215 $ 35,00
Honorarios despachante min $lSO $ 0,0000 $0,00 $ 0,5208 $ 150,00
Subtotal~~~~1'*,;¡~}~;~~~~~l~ ,;~:f$ O,0419 ~$:5181 ;OO ~~$2.9063 ~$:837,00 ~~$~~t~

cpS.:ro·e~EiE~RQRT~CION"~:~$~;'M4 $i11~483¡34 %'"al. tal)tojx~l _ $];10,4064~Í2.991,()3, %;ahtaotorX~l

Gastos de Exportación Indirectos
Honorarios despachante 0,7% $ 0,0621 $ 1.453,91 0,0070 $ 0,0000 $ 0,00 0,0000
Tributos de exportación 5% $ 0,4225 $ 9.886,56 0,0476 $ 0,5782 $ 166,52 0,0476
Seguro Interno 0,07% $ 0,0062 $ 145,39 0,0007 $ 0,0085 $ 2,45 0,0007
Otros $ 0,0000 $0,00 0,0000 $ 0,0000 $ 0,00 0,0000
Subtotal.~~~~~~:1~g~~~1::~~ií~::'~W~k~K~~J~~1~~~3 l ~ii*'$O.4908 ;:;¡$~11 t~85.8Q Th~;¡¡'rO,0553 :~~$:O,5861 1~~*,;$J 68.97: ft,l'i~~;¿';,0 ~Q483

Incentivos promocionales
Reintegro 5,5% $ 0,4882 $ 11.423,54 0,0550 $ 0,6681 $ 192,41 0,0550
Subtotal ,_~t~~~~141$~~:$¿t~~~5':t~'t~~~~~~~1i';4(*"$;QA882I~$11,t,423,S4 I~~~~~ ,0i.f*~$J)¡Q681 1 ;@~?$;192;41 1~%;~:*,¡,S'¡;.s<f,'ki

Utilidad
Utilidad 15% $ 1,3314 s 31.155,11 0,1500 $ 1,8221 $ 524,75 0,1500
Subtotal .~f1t~~~1~~f*lf$'~~$~~~ $ $',1133j 4 ;m$ 3Hl 55;11~~~~ ffJf~Jl$'~1;8221 ~~'i$ 524:75 ~:?~~t;g~~

T.O]"):\t~~~~
~-",,""

.~ "".,r.~ "" ff!~$'8;88 ~207:700,761:l207.aOO,76 '-$li12;1q m$23~498,34 1_3:'498~34..

Tipo de cambio USO 1 - $ 3,SO

i
'rf¡¡¡j¡j$ 3,50 $3,50 $ 3,50 $ 3,50

;¡-OJ"AL~~C~~ENiU$D '., .' ,
" " $:i':l,~ [:8:'59.343,08 iiji$.3;4l IftS:999;53~- <-

Flete Internacional $ 0,0620 $ 1.450,00 $ 0,6944 $ 200,00
Seguro Internacional $ 0,0127 $ 296,72 0,50% $ 0,0174 $ 5,00 0,50%

1;()IAISI?Cl,meNLU§ti)~;·
>. ,''1",<, ~$t2(~1 1$;§1 ~Ó8t';7Ii

~-
~~4<18 ~$f1!2~;5'2~, ~,~ . ~ . ,..,. ~ • '" ¡j1;" I(l;,.. ' .. ."._ ;"f. " ' ,., , :

Derechos de importación $ 0,0110 s 256,58 0,42% $ 0,0176 $5,06 0,42%
IVA $ 0,4699 $ 10.996,16 18,00% $ 0,7528 $ 216,81 18,00%

TOTAL DDP excl.Gts. Des p. (USD) $3,09 $ 72.342,53 $ 4,95 $ 1,426,40

(1) Medio de pago utilizado: Orden de pago
Según información brindada por Banco Comercial Argentino
Comisión fija sin importar el monto: USO 50,00 •
• A efectos del trabajo se tomo cotización USO 1 =$3,SO -1 0 i -



- Ployecto deExpoltació/Ia Chile
GlIsavo José Sabino - Ucenciado encometao Internacional

Costo de Exportación
Carliteras Camión completo m3

Cantidad Cantidad Cantidad Cantidad

1 23400 1 288

Costo de Producción Suma Fija Sum a Fija
Materias primas $ 3.7115 $ 86.849.10 $ 3.7115 1068.91
Insumos $ 0.5000 $ 11.700.00 $ 0.5000 144.00
Mano de obra $ 1.2500 $ 29.250 .00 $ 1.2500 360.00
Gastos generales de fabricación $ 0.7308 $17.100.72 $ 0.7308 210.47
Subtotali'/'~1'$~~""~~;':;f'J ;¡'!!"'.~~..~':¡;e",,," il'i'~~ $ 6;1913 $ 144:899 .82 'Si~, ''''''.:.,~~., ftá7'.$ 6.1923 1~$ 1 .i83,38 1 "." ~f?~o\'J;"i ".

Gastos Administrativos Suma Fija Suma Fija
Sueldos Adm inistrativos $ 0.2308 $ 5.400.72 $ 0.2308 66.47
Sueldos Gerenciales $ 0.5385 $12.600.90 $ 0.5385 155.09
Gastos de admin istración $ 0.3462 $8.101.08 $ 0,3462 99.71
Subtotal~it-$~~,%--"'~ ~:' ... '~~ ')r.; . ~ ~ 1 ¡;~$ ,1 . 1155 -: $ 26.102;70 -~é' ¡f~';;$ :1 ; 1 1 55 IW .,;$ 321i 26 ~~';~~'i+;;

Gastos Comerciales (en el exterior) Suma Fija Suma Fija
Promoción de ventas $ 0.1923 $ 4.499 .82 $ 0.1923 55,38
Subtotal:rtfi~)It:~",%,$~~~~ttWj@¡,~'>l~,,-;ji~:~~~<lii;¡~ -¡~'11.1 $ 0;1923 ':!:~ $ 4.499 ,82 1 ~-g"<li!:';ii~~t'29'""" ~¡,¡;¡[$ 0:1 923 t¡>1¡;;íJ;(¡f $ 55.38 :~~fE.'?=1§$&~¡2.}~~~

Gastos de Exportación Directos Suma Fija Suma Fija
Consolidación $ 0.0060 $ 140.00 $ 0.2431 70.00
Manipuleo $ 0.0027 $ 64.00 $ 0.1736 50.00
Verificación $ 0.0017 $ 40.00 $0.1389 40.00
Pesada $ 0.0009 $ 20.00 $ 0,0694 20.00
Flete Interno $ 0.0132 $ 310.00 $ 0,5208 150.00
Documentación $ 0,0003 $ 7,00 $ 0,0243 7.00
Gastos de despacho $ 0,0128 $ 300.00 $ 1,0417 300.00
Gastos bancarios (1) $ 0.0118 $ 276,50 $ 2.1753 $ 626,50
SIM $ 0.0015 $ 35.00 $ 0.1215 35.00
Honorarios despachante min $150 $ OOסס.0 $ 0.00 $ 0.5208 150.00
Subtotal ·~t%i$-'i,~:%;t-""*~Q.;,e-;-~· ' . ~- "'.... -: ~n:$ 0.0510 •. $ U 92.50 -_::-;...~~ 1~""'2:$5.0295 ,~;,,,,, 1448.50 p;:?;;;:--".,

COSTO PRE EXPORTACION~ ...~ ~$ 7,551 1 $ 176.694,84 ..... al tanto x .1 1~$~12,5296 $ 3.608,53 % al tanto x 1

Gastos de Exportación Indirectos
Honorarios despachante 0.7..... $ 0.0624 $ 1.459.94 0,0070 $ OOסס.0 $ 0,00 OOסס.0

Gastos bancarios (1) $ 0,0223 $ 521.41 0.0025 $ OOסס.0 $ 0.00 0,0000
Tributos de exportación 5..... $ 0,4243 $ 9.927.61 0.0476 $ 0,6962 $ 200.50 0,0476
Seguro Interno 0.07..... $ 0.0062 $ 145.99 0.0007 $ 0,0102 $ 2,95 0,0007
Otros $ OOסס.0 $ 0.00 0.0000 $ OOסס.0 $ 0.00 0,0000
Subtotal R~,~~:f'~«r.N? '~f,;'~ il'"",'ili'l1"!' ;,,~~~ ~'~$ 0.51 52 1~$~12 ,054 .96 ..,,~~0.0578 '¡\:;,f~: $0,7064 ~, $203.45 i~'i~{;:0"i O ,0483

Incentivos promocionales
Reintegro 5,5% $ 0,4902 $ 11.470 ,98 0,0550 $ 0,8044 $ 231,67 0,0550
Subtotal ~ ~"'!t~~ft.. ;~P;;'"'j.~!~" ~ :;'''';,2''8~ :0'>' ,,$ 0,4902 li' $ 11.470.98 ;,& W-,ii'F,: ·.~,; $ :0.8044 I :¡'~, $231 ;67 I ~ij'i::f ' " " '?i';

Utilidad
Utilidad 15 % $ 1.3369 $ 31.284,50 0,1500 $2.1 938 $ 631,82 0.1500
Subtotal ,;¡;;; <';iii';:,. ¡f~c",5i,,~1: ~'i!}:' ,~,

~

$ 1 ;3369 ~$ 31:284,50 I·fi'•• ~¿;: "~~. "i'~ $ 2;1938 1'" $ 631;82 I~d,,"" ti\t..

TOTA~ECA~_~ti!e~ ~ $8.91 $ 208.563,31 1 ~ 208.563 .3j ~~M4,631&$ 4,212;13 i~A.21 2.1 3

Tipo de camb io USD 1 =$ 3.50 $3,50 $3.50 $ 3,50 $ 3,50

TOTAU'ofCA'l,EN USD~ =-- ...~ $2;55 $59.589.52 $4;18 I~$ 1:203;46

Flete Internacional $ 0.0620 $ 1.450.00 $ 0.6944 $ 200.00
Seguro Internacional $ 0.0127 $ 297.95 0,50% $ 0,0209 $ 6,02 0.50%

TOTAL CI~"EN USO", eli .. ~ :'; ;;"'" ,."5~
-;0-.

i;';';"~$ 2,62 ";.$ 61~337,47,1" '., .~$4,89 '- $1 .409,48 ~n~fiF

Derechos de importación $ 0,0110 $ 257.62 0,42% $ 0,0206 $5.92 0,42 .....
IVA $ 0.4718 $ 11.040.74 18.00% $ 0,8809 $ 253.71 18,00%

TOTAL OOP excl. Gts. Oesp. (USO) $3.10 $ 72.635.83 $5,80 $ 1.669,11

(1) Medio de pago utilizado: Carta de Crédito
Según información brindada por Banco Comercial Argentino
Gts. apertura U C: 0,125 % (min USD 50,-)
Gts . negociación UC: 0.125 % (min USD 50.-)
Franqueo: USD 7,-
Fotocopias: USD 2.-
Cable: USD 20,-
• A efectos del trabajo se tomo cotizac ión USD 1 = $3.50
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Gustavo José Sabino - Licenciado enComercio Internacional

Forma de pago: 30 días de la fecha de embarque

Descripción
Fecha estimada de pago

24 28 30 32 37 44 60 80 54 58
Materias primas -$ 12.903,43 -$ 12.903,43
Insumos -$ 1,738,29 -$ 1.738,29
Mano de obra -$ 4.345,71 -s4.345 ,71
Gastos generales de fabricación -$ 2.540,57 -s2.540,57
Sueldos Adm inistrativos -s802,29 -s802,29
Sueldos Gerenciales -$ 1.872,00 -$ 1.872,00
Gastos de administración -s 1.203,43 -$ 1.203,43
Promoción de ventas -$ 668,57 -s668,57
Consolidación $ -40,00
Manipuleo $ -18,29
Verificación $ -11,43
Pesada $ -5,71
Flete Interno $ -57,14
Document ación -$ 2,00
Gastos de despacho -$ 85,71
Gastos bancarios (1) $ -50,00
Arancel SIM $ -10,00
Honorar ios despachante 0,7% $ -217,11
Tributos de exportación 5% $ -1.476,38
Seguro Interno 0,07% $ -21,71
Reintegro 5,5% $ 1.705,90
Flete Internacional -1.450,00
Seguro Internacional -155,08
Precio Factura al exterior (CIP) $ 32.621,41
Flujo de caja diario -s25.405,71 -s668,57 -$ 1.561,81 -s 1.605,08 -$ 304,83 -$ 78,85 $ 32.571,41 $ 1.705,90 -s25.405 ,71 -$ 668,57
Flujo de caja total -$ 20.753,26 -$ 21.421,83 -$ 22.983,64 -$ 24.588,72 -$ 24.893,55 -$ 24.972,40 $ 7.599,01 $ 9.304,91 -$ 16.100 ,81 -$ 16.769,38

- 10 k -
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Gustavo José Sabino - Licenciado en Comercio Internacional

Presupuesto Financiero de Exportación

Forma de pago: Anticipada a la fecha de embarque

Descripción $ TCV U$S
Fecha estimada de pago

O 1 4 6 8 13 20 21
Materias primas $ 45.162,00 3,50 $ 12.903,43 -$ 12.903,43
Insumos $ 6.084,00 3,50 $ 1.738,29 -s 1.738,29
Mano de obra $ 15.210,00 3,50 $ 4.345,71 -$ 4.345,71
Gastos generales de fabricación $ 8.892,00 3,50 $ 2.540,57 -$ 2.540,57
Sueldos Admin istrativos $ 2.808,00 3,50 $ 802,29 -$ 802,29
Sueldos Gerenciales $ 6.552,00 3,50 $ 1.872,00 -$ 1.872,00
Gastos de administración $ 4.212,00 3,50 $ 1.203,43 -$ 1.203,43
Promoción de ventas $ 2.340,00 3,50 $ 668,57 -$ 668,57
Consolidación s 140,00 3,50 $ 40,00 -$ 40,00
Manipuleo $ 64,00 3,50 $ 18,29 -$ 18,29
Verificación $ 40,00 3,50 $ 11,43 -s 11,43
Pesada $ 20,00 3,50 $ 5,71 -$ 5,71
Flete Interno $ 200,00 3,50 $ 57,14 -$ 57,14
Documentación $ 7,00 3,50 $ 2,00 -$ 2,00
Gastos de despacho $ 300,00 3,50 $ 85,71 -$ 85,71
Gastos bancarios (1) $ 175,00 3,50 $ 50,00 -s50,00
Arancel SIM s 35,00 3,50 $ 10,00 -$ 10,00
Honorarios despachante 0,7% s 759,90 3,50 $ 217,11 -$ 217,11
Tributos de exportación 5% $ 5.167,32 3,50 $ 1.476,38 -$ 1.476,38
Seguro Interno 0,07% $ 75,99 3,50 $ 21,71 -$ 21,71
Reintegro 5,5% $ 5.970,64 3,50 $ 1.705,90 $ 1.705,90
Flete Internacional USO 1450,00 1,00 $ 1.450,00 -$ 1.450,00
Seguro Internaciona l $ 155,08 1,00 $ 155,08 -s 155,08
Precio Factura al exterior (CIP) $ 32.621,41 $ 32.621,41
Flujo de caja diario -$ 25.405 ,71 $ 32.571,41 -$ 668,57 -$ 1.561,81 -$ 1.605,08 -s304,83 -$ 78,85 $ 1.705,90
Flujo de caja total -$ 25.405 ,71 $ 7.165,70 $ 6.497,12 $ 4.935,32 $ 3.330,24 $ 3.025,41 $ 2.946,56 $ 4.652,45

(1) Medio de pago utilizado: Orden de pago
Según información brindada por Banco Comerc ial Argentino
Comisión fija sin importar el monto: USO 50,00 •
• A efectos del trabajo se tomo cotización USO 1 = $3,50

Nota: Este presupuesto esta hecho bajo ciertos supuestos: 1) Producto a exportar:
Tostador x 2 sand.: 2) Instrumento de pago utilizado: Orden de pago; 3) Proyección : 3
embarques, 1 x mes; 4) El pago del primer embarque es anticipado y los otros dos a 30
días de la fecha de embarque.
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Gustavo José Sabino - Licenciado en Comercio Internacional

Forma de pago: 30 días de la fecha de embarque

Descripción
Fecha estimada de pago

60 62 67 74 90 110
Materias primas
Insumos
Mano de obra
Gastos generales de fabricación
Sueldos Administ rativos
Sueldos Gerenciales
Gastos de administración
Promoción de ventas
Consolidación $ -40,00
Manipuleo $ -18,29
Verif icación $ -11,43
Pesada $ -5,71
Flete Interno $ -57,14
Documentación -$ 2,00
Gastos de despacho -$ 85,71
Gastos bancarios (1) $ -50,00
Arancel SIM $ -10,00
Honorarios despachante 0,7% $ -217,11
Tributos de exportación 5% $ -1.476,38
Seguro Interno 0,07% $ -21,71
Reintegro 5,5% $ 1.705,90
Flete Internaciona l -1.450,00
Seguro Internacional -155,08
Precio Factura al exterior (CIP) $ 32.621,41
Flujo de caja diario -$ 1.561,81 -s 1.605,08 -$ 304,83 -$ 78,85 $ 32.571,41 $ 1.705,90
Flujo de caja total -$ 18.331,19 -$ 19.936,27 -$ 20.241,09 -$ 20.319,95 $ 12.251,46 $ 13.957,36

- 10 k -
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Proyecto deExportación a Chile
Gustavo José Sabino ., Ucenciadoen Comercio Internacional

Material ComplementClrio

Anexos
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Proyecto de Exportación a Chile
Gustavo ,José Sebmo -Ucenciado enComercio Internacional

Anexo N° 1 - Tosti S .. R.L..

Datos de la empresa:
La Razón Social de la empresaesTosti S.R.L. Es una empresa que fue creada hace 10
años con el objetivo de vender productos importados en todo el país.en un contexto
nacional que favorecía la distribución y comercializaciónde productos importados
gracias a la desgravación arancelaria y'el tipo de cambio durante la convertibilidad.
A partir de la devaluación del mes de enero de 2002, los socios tuvieron que rediseñar el
objetivo inicial. Al evaluar nuevamente el negocio, encontraron la posibilidad de tornar
la distribución exclusiva de productos de empresas nacionales con problemas
financieros para vender en el mercado interno perocon miras a volcarse al mercado
exterior con, estos productos ya que la situación· del tipo de cambio' es favorable para
,generar nego·cios de exportación.

La empresa poseesus oficinas, centrales en el barrio de:Once de Ia Ciudad Autónoma de
Buenos Aires .conun show-room de 100m2 para exhibir los productos que eomercializa.
Además posee un galpón de 5250·m2 de planta a cuadras de Av,~ Beiró y Gral. Paz.

'Su capital humano se compone de 37 personas, eiltre' ellas: Gerentes, empleados
administrativos, empleados de planta y fuerza de ventas (corredores y repositores)..

Comercializatres 'tipos.de productos:
,,'" Artíeuíesdebazar, regaíería 'Y menaje.
~ Articulosde ferretería, .
.¡r Lencería.

Su volumen de ventas hasta eilero/2002 fue d:e·U$.S· 6.000.000,... (promedio anual)

Solamente poseeexperiencia en, la importación. Nunca se dedicó a exportar ya .que
durante sus años de existencia 'Su negocio fue-venderproductos importados.
Los productos que compraban proveníande los siguientes países:

~ Brasil
,/ China
V' Indonesia.
./ Corea
.~ Tailandia
~ Italia

El tipo de· transporte' utilizado era el marítimo por excelencia ya que hacía escala
transportando en contenedores 'Completos. La excepción siempre fue Brasil? dónde Se
utilizaba el- transporte terrestre-.· . '

Corno es de- suponer tiene un vínculo comercial con un Despachante de Aduanas porel
cual canaliza todos los despachosdeimportaeión definitiva paraconsumo.

- 12'-
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Come): ya he mencionado anteriormente se tomó representaciones de 6· empresas
nacionales productorasde Jos siguientestipos de..productos:

.+/ Artícelos 'plásticos':" 'p'ar~i bazary sanitarios•
~ Artículos de fundición de aluminio.
~. Artículos de'cerámica.
~ ArtíCUlQs-de 11oJatata·.,·

La empresas están. situadas en: Tandil (pcia~ de BU'ellOS Aires), Rosario (Pcia. de .Sta.
Fe}, SanJuSto(Peia. de BuenosAires) y Capital Federal.

Fuente: Datossuministradospor elGerente de ventas de Ia Compañia.
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Proyecto de Exportación a Chile
Gustavo José Sabino - Ucenciado en Comercio Internacional

Anexo N" 2 - La línea de productos

La compañía comercializa varios tipos de productos en el mercado nacional, pero
obviamente el negocio de la exportación va a darse en productos de origen argentino ya
que es poco probable que sea un negocio rentable exportar productos de origen
extranjero ya que nuestro potencial comprador encont rará un precio más accesible
comprándolo directamente en el mercado de origen.
De los productos de origen argentino que la empresa posee en su cartera se ha
seleccionado la línea de tostadores de sandwiches de la línea de artículos de fundición
de aluminio para penetrar el mercado de destino con la posibilidad de luego ofrecer la
totalidad de la línea y si el negocio es rentable, las otras líneas de productos, a saber:
Artículos plásticos para bazar y sanitarios; Artículos de cerámica; Artículos de hojalata .

Productos a Exportar:

Tostadoras de sandwich (x 1, 2 o 4 ) - Art. N° 1020, 1021 Y1022
Carlitera (Tostados tipo confiteria) - Art . N° 1041

>- Características:

Elaboradas de aluminio fundido, con mangos de alambre, con agarradera de plástico.

./ Tostadores x 1 sand Cajas por 24 unidades. Peso unitario: 310 gr. Peso x caja:
8,05 kg. Medida de la caja: 56,5 cm x 39 cm x 16 cm

./ Tostadores x 2 sand: Cajas por 12 unidades. Peso unitario: 620 gr. Peso x caja:
8,05 kg. Medida de la caja: 56,5 cm x 39 cm x 16 cm

./ Tostadores x 4 sand: Cajas por 6 unidades . Peso unitario: 1240 gr. Peso x caja:
8,05 kg. Medida de la caja: 56,5 cm x 39 cm x 16 cm

- 14 -



Proyecto de Exportación a Chile
Gustavo José Sabino - Ucenciado en Comercio Internacional

./ Carlitera: Cajas por 12 unidades. Peso unitario: 620 gr. Peso x caja: 8,05 kg.
Medida de la caja: 56,5 cm x 39 cm x 16 cm

Aspectos /ogístícos:

En un camión entran aproximadamente 1950 cajas; en 1 m3 caben un total de 24 cajas.
Ver detalle por tipo de producto en el siguiente cuadro:

Camión M3
Descr ipción Cantidad Peso Canti dad Peso

Cajas Unidades Total Caja Cajas Unidades Cajas Unidad es
Tostador x 1 1950 46800 15.7 tn 8.05 kg 24 576 193.2 kg 8.05 kg.
Tostador x 2 1950 23400 15.7 tn 8.05 kg 24 288 193.2 kg 8.05 kg.
Tostador x 4 1950 11700 15.7 tn 8.05 kg 24 144 193.2 kg 8.05 kg.
Carlitera 1950 23400 15.7 tn 8.05 kg 24 288 193.2 kg 8.05 kg.

Ruta ªChile:

.-.
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Gustavo José Sabino - Ucenciado en Comercio Internacional

Anexo .N° 3 -Posición arancetaria

Para conocer cualquier dato relevante sobre el producto a exportar es necesario
determinar cual es la posición arancelaria de dicho producto, por tanto, me 'contacté con
el despachante de aduanas de la empresa para solicitarle tal información.
Para que pueda clasificar el producto le envié por e-mail el folleto de los tostadores
suministrado por la Compañía, detallando los materiales componentes de los mismos.

·1~ -
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Anexo N° 4 - Selección de mercados
Dado que: la empresa' posee un contrato de exclusividad para la comercialización Y'
distribución en la.República Argentina y 'países limítrofes de los productos mencionados
anteriormente; se ha comenzado la investigación por países latinoamericanos.

n,n,~.e·.. i.ft,p;... ·ia.. ·I.e·.S',-. ' ··m"··.. 'e".'",..,..-. '8·...· '#'ti.'O'·S·.. '·o·";"e,41·1'#~.".'··'" ', .•rV~l •.•.""" ..,.; .....". :.'\.IF: 'Ul',' .' :..1.1;" ·-, Jl:l ..··v~•.-

Uno de. los,objetivos de la empresa es adquirir experiencia exportadora-en los mercados
latinoamericanos.
Actualmente Argentina exporta este tipo de productos (según la posición arancelaria) a
diferente países latinoamericanos. A continuación se detallan los distintos. países ·a los
que Argentina exportó durante-los últimos años .

.p. " f'A~' 1996' 'l99~7·. 1:998' "1:999 "2000" '200l 2U02!3m.. ,..aJ$...·."no.
B,olivia O - O 19 12 9 O
Brasil 155 158 499 165 110 219 3.
'Chile 1355 15:00 1251 415 529 447 23
México - - - 20 22.8· 316 54
Paraguay 846· 1291 14'01 1301 871 539· 15
Perú O - - 4 - O 6
Uruguay 645 ·93·6 12:08 1448 1033 615 86
Venezuela - 38 - 8 3'5 60 31
(Montos expresadosen miles de dólares FüB)
Iniv1: Informaciónparcial cubriendo n meses
O: Comercio inferior a 500 dólares
- : 'Nose resgistró comercio

Es importante señalar que la posición arancelaria 7615.19.00, en la cual están
comprendidas las tostadorasde sandwiches y "carliteras" es una partida bolsa, que
incluye "los' demás artículos de uso doméstico de aluminio", por lo que no resulta del
todo relevante parael análisis lascifras de importación que representa.

Asimismo puede observarse que la comercialización de este tipo de manufacturas esta
disminuyendoenlos últimos :31108.

De:todas formas, puede' observarse que Chile, Paraguay. y Uruguay mantienen el flujo
de comercio más interesante y pueden ser posibles mercados a explorar.
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Anexo N° 5 - Desarrollo de la investigación

Desarrollo de la Investigación =URUGUA y

Embajada en MONTEVIDEO
E-mail: e lll argrou (á)ad i ne l . com . uy/l feu ru g(7t.nlreci c . ~av . a r

Web-site: emb-uruguay. mrecic.gav. ar
Sr. Hernán Maria Patiño Meyer
Embajador

Información solicitada: 22/09/02 vía e-mail
Respuesta: No hubo.

Consulado General en MONTEVIDEO
E-mail: info:(¿..consuladoanzentino.com.uy
Web Site : \\\,,\v .consuladoan!entino.com.uy
Nebbia, Fernando Luis - Cónsul General

Información solicitada: 22/09/02 vía e-mail
Respuesta: No hubo .

Consulado en COLONIA
E-mail: conccolo(Zi..adinet.c0l11.11V
Grippo, Teodoro
Cóns ul

Información solicitada: 22109/02 vía e-mail
Respuesta: No hubo.

Consulado en PAYSANDU
E-mail: (12[fys(Ulc[ºWet.com.uy
Justo, Raúl Enrique
Cónsul

Información solicitada: 22/09/02 vía e-mail
Respuesta: 06111/02, envió un listado de importadores pero de electrodomésticos, que
no sirve a los fines de la presente investigación.

Consulado en SALTO
E_mail: consarsalto@yahoo.com.ar
Silva Garretón, Federico Jorge M.
Cónsul

Información solicitada: 22/09102 vía e-mail
Respuesta : No hubo.
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MODELO DE NOTA ENVIADA

De mi mayor consideración,

Por medio del presente me dirijo a Ud. con el fin de solicitarle información sobre el
Mercado Uruguayo.

Estoy realizando una investigación de mercados para una empresa argentina que se
dedica a la comercialización y distribución de artículos de bazar en el país desde hace
más de 10 años . El nuevo objetivo de la empresa es vender sus productos en el exterior.
Los productos que estamos ofreciendo son tostadoras de sandwich, carliteras (tostados
tipo Confitería) y wafleras, elaborados de fundición de aluminio con mango de alambre
y plástico.

Agradezco cualquier información que pueda brindarme sobre las características del
Mercado Uruguayo :

1. Fabricantes de productos idénticos o similares,
2. importadores de productos idénticos o similares,
3. índice de precios,
4. estadísticas sobre el mercado,
5. canales de distribución/comercialización,
6. requerimientos legales de acceso al mercado,
7. estructura impositiva,
8. barreras arancelarias y no arancelarias,
9. documentación y/o trámites solicitados para la importación,
10. todo otro dato que tuviera que pueda ser de interés para la importación de estos

productos.

Para respuesta o consulta podrá contactarme por fax al número 54 11 4671-3775 o por
e-mail aladirección : g sabino((¡.l c i u dad . com . aro ~wta(gJci ll d ad . ~ol11. a r

Sin otro particular, aprovecho para saludarlo muy cordialmente.

Lic. Gustavo J. Sabino
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Desarrollo de la Investigación =PARAGUA y

Embajada en ASUNCIÓN
E-mail: embarpY.Spla.net.py /lembarpY.Slpersonal.net.pv
Website : www embJ:l.iada-argentina.org.12Y
Cordova Moyano, Félix Alberto
Embajador

Sección Económica y Comercial:
Polola, Francisco Valentín
Ministro

Información solicitada: 22/09/02 vía e-mail
Respuesta: 25/09/02.

El Ministro Francisco V. Polola informó que, po r disposición de la Subsecretaría de
Relaciones Comerciales Internacionales de Argentina, las solicitudes de informaciones
comerciales dirigidas a las representaciones en el exterior, deben ser canalizadas a
través de la Dirección de Información Comercial (DINCO) o la Fundación Export. Ar
(EXPORT.AR)

Consulado General en ASUNCIÓN
E-mail: casun@pla.neLpy
Limeres, Diego
Cónsul General

Información solicitada: 22/09/02 vía e-mail
Respuesta: No hubo.

Consulado en ENCARNACIÓN
Website: \V...\\'~Qonsargenc . org 12\
E- mail: f~nca@t~lesurf.com.py
Sosa, Raúl Alejandro
Cónsul

Información solicitada: 22109/02 vía e-mail
Respuesta: No hubo.

Consulado General en CIUDAD DEL ESTE
E-Mail: consulado01uclc.net
Ozugala, Gustavo Alejandro
Cónsul General

Información solicitada: 22/09/02 vía e-mail
Respuesta: 25/09/02 vía e-mail por el Sr. Pablo Reingold
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Listado de Empresas que podrían interesarse en los productos ofrecidos.

GRANDES IMPORTADORES (RUBROS ALINIEN TICIOS)
Monalisa S.R.L.
dirección: Av. Monseñor Rodríguez y Carlos A. López, Nro. 654
ciudad: Ciudad del Este
teléfono: Te!. (595-61) 513 622/5
email: monalisa1é]konexion.com.py

Anglo Importadora S.R.L.
Av Osear Rivas cl Rto .Piribebuy
Tel : (595 - 61) 5140891500447/ 500 873
Fax: (59 5 - 61) 500760
e-mail: ~i!YLill::!.7\)ul .com .br

Sigma S.R.L.
Curupayty 250 c/Paí P érez
Tel: (595 - 61) 500179 1500627 /500513
Fax: (59 5 - 61) 501690
e-mai l: sigmasrhdnnJ)ct

A. J . Vierci S.R.L.
Ruta Internacional Km 3,5
Telefax: (595 - 61) 500629 1 500740
e-mail: -inecio-gn mfeld/(l-aj.terci.com.p

España Distribuciones
Área 5, frente a Canal 8, Ciudad Pte. Franco .
Telefax:(595 - 61) 550 350 1550 35 1
e-mail : e::-panaih!cde.neder ne!

Arco Import
Curupayty clAdrián Jara - Edif Globo Center - 2do. Piso - Ofic. 16
Ciudad del Este
teléfono: (595 6 1) 501662
email: rav mon I k\Vok(ll)l1n nej br

London Import S.R.L.
email: casamatrizxñlondonimpcn.corn,p)

Casa Modiga S.A.
email: modiga ({:pla .net p

GRANDES SUPER~IERCADOS (establecidos en esta región, con importación
propia)
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Supermercado Gran Vía
AY.Monseñor Rodríguez e/ Gral Bruguez, Ciudad del Este .
Telefax: (595 - 61) 572794
Tel: (595 - 61) 572795 al 97
e-mail: 9.kd\SI) lelesurf com.QY

Supermercado Arco Iris
Pioneros del Este y Adríán Jara, Ciudad del Este.
Tel: (595 - 61) 518051 / 500793/ 505598
Fax: (595 - 61) 505599
e-mail: <lfcQiris@:~de. rkº~L.n..~..LIlY

BARES Y RESTAURANTES

Lido Bar S.RL.
Palma esq Chile
Asunción
Telefax: (00595 21) 444 607 - 446171 - 447 232

El Molino Confitería & Restaurant
email: sal1l1wn(é]1;g nexion.Qom.Q I

Papillón, Hotel - Restaurant
email: papill.(2!ligJitac.orn.com. pv

San Miguel, Restaurant
email: :~anrDi guel[(¡)pol. com. py

Talleyrand - Restaurant
email: frosapaVu.infonet .com.pv

GASTRONOMÍA

Asociación Industrial Hotelera Gastronómica del Paraguay
Caballero 285 esq. Mea!. Estigarribia
Asunción
Te!. (00595 21) 492066/9 - Fax: (00595 21) 444223

Caleba, Gastronomía
Zorrílla de San Martín 1710 e/ Magallanes
Asunción
Te!. (00595 21) 300598. Celular. (00595 98 1) 428648

Colonial, Equipamiento Gastronómico
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Tte. Aleorta 131 clAvoFdo. de la Mora
Asunción
Tel. (00595 21) 554692

Making S.A., Gastronomía
Av. Eusebio Ayala 911 esq. Gral. Santos
Asunción
Tel. (005595 21) 22726 5

Otras referencias válidas para recabar información comercial en Paraguay:
Yl'wY"L)'agua com (buscador)
\ W\\_p)~dot.com (buscador)
~..lYSd)re.:'idensia.gov.J2Y (página oficial República del Paraguay)
\\\ \'paragqaygobiemQ:Z-ov.QY. ("")
vw\\ .mic. gov.p)_ (Ministerio de Industria y Comercio)

~.'{.~V\V guiªlLel51induslriª~ com..:.12 '
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MODELO DI:: NOTA ENVIADA

De mi mayor consideración,

Por medio del presente me dirijo a Ud. con el fin de solicitarle información sobre el
Mercado Paraguayo.

Estoy realizando una investigación de mercados para una empresa argentina que se
dedica a la comercialización y distribución de artículos de bazar en el país desde hace
más de 10 años . El nuevo objetivo de la empresa es vender sus productos en el exterior.
Los productos que estamos ofreciendo son tostadoras de sandwich, carliteras (tostados
tipo Confitería) y wafleras, elaborados de fundición de aluminio con mango de alambre
y plástico .

Agradezco cualquier información que pueda brindarme sobre las características del
Mercado Paraguayo:

1. Fabricantes de productos idénticos o similares,
2. importadores de productos idénticos o similares,
3. índice de precios,
4. estadísticas sobre el mercado ,
5. canales de distribución/comercialización,
6. requerimientos legales de acceso al mercado,
7. estructura impositiva,
8. barreras arancelarias y no arancelarias,
9. documentación y/o trámites solicitados para la importación,
10. todo otro dato que tuviera que pueda ser de interés para la importación de estos

productos.

Para respuesta o consulta podrá contactarme por fax al número 54 11 4671-3775 o por
e-mail aladirección: gsabino@ciudad.com.aro ;;gusta0!cÍ1!dad com.ar

Sin otro particular, aprovecho para saludarlo muy cordialmente.

Lic. Gustavo 1. Sabino
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Desarrollo de la Investigación =CHILE

Embajada en SANTIAGO
E-mail: fehile(8lmrecic.gov.ar /lan~etltina(0uole.com

De la Rosa, Carlos Leonardo
Embajador
Sección Económica y Comercial:
E-Mail: e1llbarg(c/kt CI.~lJna. el
Grinspun, Pablo
Consejero

Información solicitada: 22/09/02 vía e-rnail
Resp uesta: 27/09/02 vía e-mail por el Sr. Pablo Grisnpun .

Informó que lamentablemente no están entregando este tipo de informes de mercado,
debido a la enorme cantidad de solicitudes diarias que les llegan desde todo el país. Se
concentran las solicitudes de información a través de la Fundacion Export.Ar o de la
Dirección de Información Comercial de la Cancillería
Sin embargo, brindó información sobre eventuales importadores y tratamiento
arancelario.

Consulado en CONCEPCIÓN

E-mail: consar@entelchile.net
Matas, Jorge José
Cónsul

Informaci ón solicitada: 22/09/02 vía e-mail
Respuesta: no hubo.

Consulado en PUERTO MONTT
E-mail: mI11OI1((ventelchile.net

Sección Económica y Comercial:
Livy, Ignacio Guillermo
Secretario

Información solicitada: 22/09/02 vía e-rnail
Respuesta: no hubo .

Consulado en PUNTA ARENAS
E-mail: cOtH!enecaren@vahoo.com.ar
Tettamanti, Julián Luis
Cónsul
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Información solicitada: 22/09/02 vía e-mail
Respuesta: 23/09/02 vía e-mail por Sr. José A. Basbus - Cónsul Adjunto
(Ver Anexo 4)

Consulado General en SANTIAGO
E-mail: conarra'e!cint~rnct~
Website: \\ \ eonsuladoareentino.termoel
Rescic, Alfredo Mario
Cónsul General

Información solicitada: 22/09/02 vía e-mail
Respuesta: 23/09/02 vía e-mail por Sr. Guillermo Durrieu - Cónsul General Adjunto

Informaron que hay que dirigirse a la Sección Comercial de la Embajada:
embaru:{[:Ictcreuna.el_ ...__.~.__._-

Embajada de la República de Chile - Consulado General en Buenos Aires
Fax : 4328 -0434
Sr. Enrique Miguel Melkonian Sturmer
Cónsul General

Información solicitada: 22/09/02 vía fax
Respuesta : 23/09/02 vía e-mail.

Informaron sobre la posibilidad de visitar la pagma web: W\"hv.prochlle.cl o consultar
directamente con la Oficina Comercial de Chile en Argentina llamando al 4313
333813 343

Consulado General en VALPARAÍSO
E-mail: c\.alp\?uctcreuna .cI
Lamarque, Alejandro Antonio - Cónsul General
Sección Económica y Comercial:
Baleiron, Daniel H. - Secretario

Información solicitada: 22/09/02 vía e-mail
Respuesta: no hubo .

PROCHILE - Gerencia Internacional de América del Sur
Gte . Marcela Aravena Castillo
e-mail: amer icadelsurC([lprochile .cl

Información solicitada: 0711 0/02 vía e-mail
Respuesta: no hubo .
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MODELO DE NOTA ENVIADA

De mi mayor consideración,

Por medio del presente me dirijo a Ud. con el fin de solicitarle información sobre el
Mercado Chileno.

Estoy realizando una investigación de mercados para una empresa argentina que se
dedica a la comercialización y distribución de artículos de bazar en el país desde hace
más de 10 años. El nuevo objetivo de la empresa es vender sus productos en el exterior.
Los productos que estamos ofreciendo son tostadoras de sandwich, carliteras (tostados
tipo Confitería) y wafleras, elaborados de fundición de aluminio con mango de alambre
y plástico.

Agradezco cualquier información que pueda brindarme sobre las características del
Mercado Chileno:

l . Fabricantes de productos idénticos o similares,
2. importadores de productos idénticos o similares,
3. índice de precios,
4. estadísticas sobre el mercado ,
5. canales de distribución/comercialización,
6. requerimientos legales de acceso al mercado ,
7. estructura impositiva,
8. barreras arancelarias y no arancelarias,
9. documentación y/o trámites solicitados para la importación,
10. todo otro dato que tuviera que pueda ser de interés para la importación de estos

productos.

Para respuesta o consulta podrá contactarme por fax al número 54 11 4671-3775 o por
e-mail aladirección: gsabinoeQl.ciudad.com.ar o sg!lsta(S«ciudad.comJtJ

Sin otro particular, aprovecho para saludarlo muy cordialmente.

Lic. Gustavo 1. Sabino
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Desarrollo de la Investigación =OTROS CONTACTOS REALIZADOS

C ámara de Exportadores de la Rep ública Argentina - Dirección de Relaciones
Internacionales y Técnicas
Lic. María del Rosario Solari - Directora
e-mail: =Qtar i ®-C_i~ or •.ar

Información solicitada: 22/09/02 vía e-mail
Respuesta: no hubo.

Cancillería Argentina
Sector de Promoción de exportaciones
e-mail: 1-)J·oll1e<.;i..Qn@mrec!<:!.g.Qv.ar

Información solicitada: 22/09 /02 vía e-mail
Respuesta: no hubo.

Fundación Export-ar

Ma. Florencia G órnez.
Website: \\ '\ .e" 'el taroer .ar
Tel/Fax: 4315-484 1

Información solicitada: 22/09 /02 vía fax.
Respuesta: 23/09/02 vía telefónica

No poseían información sobre la posición arancelaria solicitada, por lo tanto, pidieron el
envío de una nota de presentación para requerir la información a Paraguay, Uruguay y
Chile. La respuesta a la solicitud fue recibida el 25/10102. Enviaron perfiles de mercado
de Chile, Paraguay y Uruguay.

Ministerio de Relaciones Exteriores, Comercío Internacional y Culto
Dirección de Infonnación Comercial
e-mail : dincoat.mreci~gov . ar

Información solicitada: 08/10102 vía e-mail.
Respuesta: 09 /10102 vía e-mail por Lic. Rafael Rosenzuaig

En su base de datos no poseen información sobre Chile, por tanto, envió 4 perfiles de
mercado que a los fines de esta investigación no fueron útiles.
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Anexa N"6 - batos del país (Chile)

La República de Chile posee una 'Superficie 'de 756.626 kilómetros cuadrados. S'U
población, estimada para el año 20,00, era de 15.211.000, habitantes. Actualmente" su
forma de Gobierno es República democrática presidencialista, con congresobicameral y
separación,de los tres poderes.
S'U' Capital es Santiago, su idioma oficial es el español ysu moneda elPeso.

IndicadoresSocioeconómicos de Chile

"In,dicadQf
Población total (en- miles).
Población urbana (%totaIJ
Tasamedia dedesempleo urbano

'Pffi:total por hab (dólares de 19,95)
Indice de precios al consumidor- (2)

Indice moneda 'nacional pordólar (3)

Exportación global :FOB (mill.USD)
Importación.global C,]F (mill.'USD)

I~J¡~~~~) mtrarregional FOB

IImportación irrtrarregional CIF
I(miU.USD)
Términos de Intercambio del
comercio global (1995=100)
Balanza comercial global de bienes
(mili. USD) (4)

Balanza comercial intrarregional de
bienes (mill, USD) (4)

Deuda externa global. (milI. USD)
(5)

Relación ,deuda.·extema.
exportaciones

'1996 1991' "1:998.- l?99 '200fl(a).. '20'Ol(a)
13,}00 14622 14822 15018 15211 ~...~

:8,2'.8 ,8:4.4 :84.4 8'4,.4 8~5'.7'; ..--
7.,8 6.J 6:4 '9.8 9.2 '9.S

44862 7443'7 7708',0 770.18 ~-'-
_....

_~ ... ·w

3425 5091 5:201 5129, ~~.. ~~~_...~

27'.0 6.0 4.7' 2.3 4.5 3.1
13.0 3.5 7'.7 11.9 8.0 ---

8522 166'78 14'842 15619 18215 ---
'7022 18111 17086 13893 16621 ---
1019 33:7'8 39'95 3243 3796 ---

<0'.-

1731 51.84 4701 445.6 ,5919' ---

84.1 '83.0I 73.3 I 73.'5 73 ..6 -68.'6
I

1500 -1433 -2244 1726 1594 ---

-712 -1806 ~1306 -1213 t ,-2123 -'

18576 26701 31691 I 34167 36849 37060

2.18 1.6 2.14 2.1'9 2.02 ---
(1) A precios de mercado
(2) Variaciones porcentuales de diciembre a diciembre
(3) Variaciones porcentuales de diciembre a. diciembre (fin de período)
(4) Exportación FOB menos importación CIF
(5) Saldo al fin de año
(a) Dato provisional
-- Dato no disponible
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Argentina ~Chile=su relación :comer:cial
Durante el 2001, Argentina desplazó a los Estados Unidos como principal país de'origen
de las compras ··chilenasy fue el décimo destine de las exportaciones de Chile. Pese a las
sucesivas· crisis internacionales que impactaron la' región (Téquila, Rusa, Asiática,
devaluación del Real :y la actual crisis en Argentina), desde 1990 el intercambio
comercial creció año tras año.
En particular, en' los últimos años se caracterizó por un sostenido aumento de' las ventas
"argentinas y una marcada reducción de las ventas chilenas, situación que semantuvoen
el marco de la paridad 1 a 1 delpeso argentino con el dólar americano.
En 2001, Ia caídade las ventas chilenas respecto del año anterior alcanzó 'al 12,7% (577
millones de' dólares contra 639 millones) y casi un·39,7% respecto del año 1997, primer
año de vigencia delaeuerdo Chile-Mercosur (ACE 35).
Las exportaciones argentinas, en cambio-mantuvieron un buen desempeño durante los
años 1998 y 1999, {aumentando, en un contexto de 'caída de las importaciones totales
chilenas por efecto de la crisis asiática) y lograron un crecimiento notable en el 2000·
(+42,1%), aunque debe tomarse en cuenta que en esto incidió directamente el aumento
internacional del precio del petróleo, principal producto de exportación de Argentina a
este mercado.

Pro'veedores de' Chile· (según· la posición aran·celaria)

'País i. }\j1o. 1~997 '1998 'lg99 , "200(1: 200'1
Alemania 10 8 '7 4 14,
Argentina 1320 1063 .524 448 562
Brasil 455 524 149 ]44 161
'Colombia, .237 255 155 '86 6'8
·C·orea del Sur" '90 '675 147 "76 111
China

"

.130 ,20.1 ,2.16 400' 42.2
Taiwán

75· 240 2-7 O 1 25(Forrnosa)
.España 479 506 . 385 215 '8'5
Estados

218 260 156 58 ·48
Unidos I
Francia 1134 891 200 750 490
Italia 472

'''",'
534 804 1162 1100

México 145
-:

3 14 14 7
Uruguay ,~ - - - 47 87
Venezuela

',~,

692 357 90 37 .-
(Montos expresados en miles de dólares CIF)
InM:·lnformación parcial cubriendo n meses
O : Comercio inferior a 500 dólares
-: Nose resgistrócomercio
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Principales Droveedores p·romedio de los últimos ~ años segú·n la
posición arancelaria

...·~aísd·e· Origen, 'O/u'del'T9tal.
,Italia 20·.,04

.....-;

Argentina 17~24

Francia 16.,93
'España 7.62
Brasil 7.35
China

----.

6.95
Venezuela 5.09
Corea del Sur 5..02
Colombia 3.86
E.stados Unidos 3.35

·Can·;tidarJes importadas por ··Chile (según posición ara'nce/ariaj

Ajl,o Vo);um,en, en.. C1F:··'EN:/:~U:$S·., t1~SlKgs.:,'

K2s.
200'1 498. 160 3.2'48.205 6',52
2000 5.57'.912 3.,6'46.35"2 6,54
1999 43'0.216 2.919~6·89 ~,79

1998 '8'71.'704 5.713.122 6,55
1997 697.927 5.696.274 8.,1'6
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Anexo N° 7 - Punta Arenas

Punta Arenas

Punta Arenas es una plaza pequeña, dominada por 4 grandes hipermercados que
concentran la mayoría de la oferta de productos de distinta clase, sumados a pequeños
comercios de todo rubro .
Además, en esta ciudad funciona una Zona Franca administrada por la empresa
Parenazón Ltda.

LISTADO POTENCIALES IMPORTADORES DE CACEROLAS, OLLAS, JARROS,
PAVAS, PIZZERAS, HERVIDORES, TORTE RAS, CAFETE RAS, ETC. SIN
REVESTIMIENTO ANTIADHERENTE (P.A. 7615.1 9.00):

* VIRUTEX ILKO S.A.
TELEFONO: (56-2) 557-4602
FAX: (56-2) 557-9703
E/MAIL: contacto@virut~·,.jlko ~l

PWEB: \\ \\ \\. virutexilko .cl

* MENAJES Y REGALOS LIMITADA
TELEFONO: (56 2) 624 6772
FAX: (56 2) 624 6771
E-MAIL: isierra(l.icmct.net

* IIVIPORTADORA YOEMAR SOc. LTDA.
TELEFONO : (56 2) 624 1716
FAX: (562) 624 1619
EMAIL: lnfl>;·újvoemar.d

ZONA FRANCA DE PUNTA ARENAS :

Empresa Parenazón Ltda.
Tel: 213587.
domicilio : Zona Franca, Punta Arenas .
e-mail: parenazo(2.úentelchile.net

NOTA: código telefónico internacional de Chile: 0056; de Punta Arenas : 61.
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Anexo N° S - Estrategia de inserción

Expo'rtaciónlndirecta

A este tipo de operativa se ia denomina exportación indirecta ya que no es el propio
fabricante el que realiza la exportación; toma participación-un intermediario '0 prestador
de servicios, en este caso ladistribuido-ra, quién desarrolla las funciones de
comercialización internacional y d'e logística de las exportaciones, quedando la fase
preduetivaen manos del fabricante O' productor, Para estos últimos, en realidad .el
negocio se circunscribe a una venta en el mereado doméstico, pero que se destina
posteriormente al mercado externo, ya que Tosti S.R.L. quedará registrado como el que;
realizó las exportaciones ; exportando por su propia cuenta y .riesgo. .

Ganancia de la distribuidora:
>.+. precio de venta internacional

.... precio de'compra
-gastos de exportación
- gastos de comercializacióninternacional -
+ estímulos promoeionales.

Ventaia's (desde el pon·lo, de vi,sta de·Tos!. SRL):

* Contacto directo con el mercado. Puede adelantarse alos cambios del mercado.
* Manejo-de la mezcla comercial.
* Adquiere experienciaexportadora, para negociar.
* Pereepcién.exclusivade estímulos.

·Qesventajas -(desde e'l pu,ntode vi·sta 'deTosti'S'R-Ll :

* Necesidad de estructura especializada en comercio exterior.
* Mayores riesgos. Asume todos los riesgos de la exportación.
*'. Demora en .elproceso de comercialización (primer venta)

Otra estrategia factible de ser utilizada es la Inversión en el exterior. Las caracteristieas
básicas son :.,
•. Hay establecimiento en destino. La empresa argentina monta unaestruetura

comercial en el. mercado de destino. La. misma empresa exporta los productos 'y
luego los importa enChile.

Alte-malivas :

1) BASE COMERCl.AL PROPIA. Se, establece en el mercado de .destino, una estructura
puramentecomercial. Laventadelproducto la hacemos en el mercado de destino. La
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denominamos propia porque todos los gastos y riesgos son asumidos por la empresa
del país de origen. No hay socios locales. Puede haber socios connacionales. Hay
distintos tipos :
•. Oficina de representación. Vincula la oferta CQ·n la demanda. Busca a los
compradores en el mercado de destino. No realiza la importación del producto, ya
que la hacen los c-ompradores finales. Requiere poco nivel de inversión.
• ·Empre·sa importadora. No solo -se encarga de buscar 'a los compradores .sino que
también realiza la importación del producto. Los ni-veles de inversión son bajos.
Requiere una persona idónea para realizar la importación.
.. Empresa stocke·adora. No importa contra pedido, sino> que .hace stock de
productos. Requiere .mayor nivel de mversión.
•.. Empresa de· venta al. público. Nos instalamos en: el fileteado" de destino con un .
negocio minorista. Requiere una inversiónsuperior.

Ventajas :
:::>eliminación· de intermediarios. Precio más competitivo. La. ganancia se obtiene en el

mercado de destino.
=>: contacto directo con el mercado. Mejora la imagen: de, la empresa, 'Adaptación- a los

cambios en el mercado. Servicio postventa..
=> acceso. al- segmento' de mercado, apropiado, mediante una previa investigación de,

mercado.
=::> definiciónde la'política de precios en el mercado, destino.
=>precios de trallsferencia.La 'g'ananciase obtiene en la reventadelproducto -enel

mercado de'destino. .
=>posibilidad·de desarrollar negocioscolaterales.

Desventajas :
::::)'mayores nesgos.
.:::> mayoresgastos.
=> aplicabilidadde restricciones
:::)"píoblemas impositivos. Doble imposición del impuesto a las ganancias.

~) Ca-INVERsIóN·COMERCIAL. Es similar alanterior pero con- un socio local (mercado
destino). Con" -lo,. cual se disminuyen los gastos y riesgos, puedo aprovechar los
contactos del socio local.

Ventajas :
:::). se comparten los gastos y. riesgos.
se:puede: utilizarlaexperiencia, conocimiento, contactos, clientes y: capacidad decrédito
que··posea'el socio local. . .
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Anexa N° 9 ~ Aspectos Q tener en cuento anresde
importar

~. Informe de Importación'

Tramitación del Informe de Importación

La presentación del Informe de Importación, deberá realizarse por vía electrónica,
conforme al procedimiento que se encuentra establecido en el Apartado."Tramitaciones
en Línea" del sitio WEB del Servicio Nacional de Aduanas (\~l\;\/\v .. a(luana.ci) esto' lo
puede realizar directamente el importador o través de un Agente de Aduanas

Para efectos del Cumplimiento de las Normas de Importación, se entenderá que la
Corporación Nacional del Cobre ejerce funciones de empresa bancaria y / o importad-O-f.

¿Cuándo se req-uiere de un Informe de Importación?

Antes del embarque será necesaria la presentación del Informe de Importación en
mercancíascuyos embarques excedan US$ 3,.00-0 FOB..

El mencionado Informe se considerará aprobado cuando el Servicio Nacional de
Aduanas de Ia numeración y fecha. Desde esta fecha 'el importador contará con 120 días
para proceder al embarque de la operación.

Em·isióndel Informe de Jmpertaeién

Una. vez, revisada. la operación y encontrados conforme los datos contenidos en el
documento, el Servicio Nacional de Aduanas, procede a emitir el Informe de
Importación, lo que se cumple en el momento en que dicho' Servicio emisor fecha y.
.numera.

LoS,' informes podrán ser presentados' por una' persona natural e jurídica, como
asimismo" .por una o más personas naturales o jurídicas, ·:0 por ésta o "aquell~

coejuntamente. Los informes deo. que tome conocimiento el Servicio Nacional .de
Aduanas ··s~ cursarán mediante su numeraciónyfecha restituyéndose a un interesado las
copias pertinentes.

Los informescursados son intransferibles, la modificación a los datos consignados ene}
informe .:se .realizarán a .travéadel documento denominado Informe de ·Importación
Complementario.
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No 'será necesaria la presentación del :Informe ·de Importaeién Cemplementarioea
los sigu:ientes casos

e' Cuando elanmento del volumen o cantidad de mercancía consignada. bajo una
mismaclasificaeión arancelaria, no excedan de un 1-0% de lo declarado .en ti
Informe.

• Que: el aumento del valor total indicado en'el Informe- de Importación no exceda.
un '10%~

• Cuando cambien las condiciones financieras de la operación, e,s decir, los datos
señalados en el recuadro Formade Pago.

•: Cuando se modifique el origen de las divisas .
.,. Cuando ·se modifique .laclasificaciónaraneelaria de las mercancías, siempre que

110 implique un cambio en la descripciónde las mismas.

Cuandees .neeesaríopresenrar Informe de Importación·Complementa.rio

.' Cualquier 'variación en el Informe: de. Importación que. sea distinta a IQ' señalados
·enlospuntos..anteriores .

• Deberán acompañar el original del.Informe de Importación que se, modifica', y de
informes complementarios, si los hubiere, y confeccionarse .en el mismo
formulario y cantidad de ejemplares. del informe.

• Cuando se produzcanaumentos .sobre las tolerancias antes señaladasel Informe
de- Importacién .Complementario deberá amparar el total del monto excedido
sobre el valor .consignado en el correspondiente Informe .de Importación.

¿CU~Ddo se requiere de un Nuevo Infonne de Importación?

'. Cambio denombre del importador
• Cambio demercancíacon modificación de clasificaciónarancelaria;
• Cuando el.embarquede las mercancías no pueda ser realizado dentro delplazo

de.validez señaladoen el Informe de; Importación

Se entenderá .por ·:fecha de embarque, aquella fecha estipulada -en -el correspondiente
Conocimiento de Embarque, Carta de Porte-Guía .Aérea o documento' que haga sus.
veces .en.que la mercancía fue "puestaa bordo" o la correspondiente :aI'·'día.de. vuelo",
según corresponda.

No Req,u.iere.1l p~es.ent.~ión del Informe de Importación

• Embarques de hasta US.$.34000F'OB
• Al momento del embarque no será necesaria la presentación previa del referido

documento enoperaeionesde hastaUS.$ lOO~OOO ,F,O.B.
• Cuando se trate-de donaciones importadas al amparo .d'e las subpartidas OO::12.0'i

y0030~:Oldel Arancel Aduanero..
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Obras artísticas ejecutadas en el extranjero por autores chilenos; planos,
especificaciones, proyectos, folletos; animales domésticosque viajen acompañando al
pasajero; donaciones; mercancías cuya importación se efectúe sin cobertura; etc

)- Documentación requerida:

a) Conocimiento de Embarque (endosado' por el banco chileno)
b) .Factura comercial y nota de' gastos
e) . Declaración jurada sobre el precio de las mercancías
d) Certificado de Seguro indicando monto de la prima
e)" Certificado de Origen y certificado fitosanitario si proceden
f) Lista de Empaque
g). Mandato. especial (otorgado por el importador al Agente- deAduana)'
h) Informe de Importación

> Retire de las' Mercancías y Pago al Exterior:

Realizado elpago de los gravámenes 'aduaneros y acreditando, además, el pago -de las
tasas de almacenaje y movilización y. cualquier otro recargo cuando corresponda, .el
Servicio Nacional de Aduanas procede a seleccionar Declaraciones de Ingreso 'para su
examen físico o documental (lo que se conoce como "Aforo"); debiendo, obtener la
vis'aeióll respectiva ante la Oficina 'de Aduana-que está dentro de los depósitos.
Aquellos no seleccionados pueden ser retiradas. Se procede al Moro de aquellas'
declaraciones que fueron seleccionadas, que puede ser físicoo documental. Se realiza el
Aforo físico al 5% de las Declaraciones.

Posteriormente, el Agente de Aduanas hace entregade las mercancías al importador con
la factura comercial ·por el costo de la operación acompañada de los documentos
aduaneros que constatan.que las mercancías se encuentran desaduanadas y los derechos
de'aduana cancelados.

En el plazo acordado. con su banco el importador realiza el pago- (cobertura), dejando'
cancelada la operación.
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Anexo N° 10 - Listado de Potenciales Importadores

* SANTA ISABEL
DIRECCION: Apoquindo 3600
TELEFONO: (56-2) 200-4000
FAX: (56-2) 200-4040
EIMAIL: cplass(¿¡¡,santaisabel.el
Pweb: www.santaisabel.cl
CONTACTO : Gte . Gral. Sr. Damian Díaz

Un contacto bastante interesante de desarrollar ya que posee bocas de supermercados en
las regiones más importantes de Chile:

Región 1 : 2 bocas
Región IV: 5 bocas
Región V: 24 bocas
Región Metropolitana: 21 bocas
Región VI: 4 bocas
Región VII: 2 bocas
Región VIII : 10 bocas
Región IX: 3 bocas
Región X: 2 bocas
Total país: 73 bocas

* ABC Comercial Ltda.. (multitienda de electrodomésticos)
Tel: (56-2) 2317711
Fax: (56-2) 2344651
Email: ahC((f.}(nailnet.rdc .c.I
Pweb: \V\v\vjlbc.cl

Actualmente ofrece los electrodomésticos detallados a continuación en su página web:

Descripción Precio
Tostador 800w Black & Decker $9.990
Sandwichera 700 w Somela $11.160
Tostador 800w Somela $11.990
Tostador Delfin $13.990
To5lador 700w $14.990
Sandwichera 1300w Somela $18.900

* Almacenes Paris
TELEFONO : (56) (2) 336-7000
FAX: (56) (2) 336-7887
E-MAIL: jpsolari@almacenes-paI1s el
P.Web: }]'\v\\·.almacenes-paris.d

Actualmente ofrece los electrodomésticos detallados a continuación en su página web:
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Descripción Precio
Sandwichera Black & Decker 600 $ 15.300
SancIwichera Thomas TH-258 $12.950
Sandwichera Somela SG-300 $11.100

* Ripley/ Comercial Eccsa S.A.
TELEFONO : (56) (2) 6941021/ 6941000
FAX: (56) (2) 694 1006/ 6725603
P.WEB: b..l.11? .//wv{\v.ripley.cl
E-MAIL: 12peiia(á)ripley.c1

Actualmente ofrece los electrodomésticos detallados a continuación en su página web:

Descripción Precio
Sandwichera Black & Decker G-500/G600 $ 14.490
Sanch.,jdWDl Somela SG-300 $9.990,-

Otros contactos posibles:

* SODIMAC HOMECENTER
TELEFONO: (56-2)738-1 000
FAX: (056-2)641-8650
E-MAIL: sodimac(Zvsodimac.d
P.WEB : \y"\v\v.sodimac.cI

* Roster Ltda.
Tel: (56-2) 3651876
Fax: (56-2) 2231164
Email: s.;e_~rinº.sa(fProster.el
Pweb: www .roster.cl

* DIS TRIBUCION y SERVICIOS D& S (LIDER, ALMAC, EKONO)
DIRECCION: Panamericana Norte 8301
TELEFONO : (56-2) 200-5000
FAX : (56-2) 200-5100
EIMAIL: ulfu{fvdys.cl
CONTACTO : Gte. Gral. Sr. Nicolas Ibañez

Depto. Perecibles Staria. Fabiola Ríos

* CARREFOUR CHJLE S.A.
DIRECCION: Coronel Pereira 72
TELEFONO: (56-2) 560-6600
FAX: (56-2) 366-1676
EIMAIL: carrefoUlqJctcreuna.el
P.WEB : W\.\'\\' ,carrefouf.cQm
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CONTACTO: Gte. Gral. Sr. Antonio Mateus

* UNIMARC
DIRECCION: Amunategui 178 Piso 7
TELEFONO : (56-2) 383-6000
FAX: (56-2) 383-6003
EIMAIL: ~Jl1irnarc((¡h:.hilnet .cl

CONT ACTO: Gte. Gral. Sr. Francisco 1. Errazuriz

* HIPERMERCADO JUMBO S.A.
DIRECCION: Puerta de Vera 914
TELEFONO: (56-2) 200-8200
FAX: (56-2) 208 -3318
CONTACTO: Gte. Gral. Sr. Stefan Krause

* l\tlONTECARLO
DIRECCION : Serrano 395
TELEFONO: (56-2) 560-0200
FAX: (56-2) 560-0201
E/MAIL: njarco.sanhueza@montecarlo.e1
CONTACTO: Gte. Gral. Sr . Moises Cantergiani

Gerencia Comercial Sr. Marco Antonio Sanhueza

* MONSERRAT
DIRECCION: Av. Pt e. Eduardo Frei Montalva 9950
TELEFONO: (56-2) 736-55 44
FAX: (56-2) 736-3386
EIMAIL: ma.guayo(0monserrat .el
CONTACTO: Gte. Gral. Sr. Andres Bada

Jefe de Compras Sr. Matias Aguayo

* PUERTO CRISTO
DIRECCION: Ricardo Morales 3124
TELEFONO: (56-2) 556-30551555-0298
FAX: (56-2) 556-3055
EIMAIL: importacionc-s@pucrtocristo el
CONTACT O: Gte. Gral. Sr. José Gracia

Encargada de Importaciones Sra. Violeta Vivanco

* LA BANDERA AZUL
DIRECCION: Estado 82
TELEFONO: (56 -2) 698-0159
FAX: (56-2) 698-0158
EIMALL: lcosta (fl)ma~e1

CONTACTO: Gte. Gral. Luis Costa Salinas

* Falabella SACI
TELEFONO : (56) (2) 3802000/3 802249
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FAX: (56) 3802077/3802150
P.WEB: htnrllvr'\V',v.falabelia.col11
E-MAIL: !lli)uebla@falabella.ci

* MENAJES Y REGALOS LIMITADA
TELEFONO: (562) 624 6772
FAX: (562) 624 6771
E-MAIL: isierraézcmet.net

--~----

* INDUSTRIAS METALURGICAS MARMICOC CHILENA
TELEFONO: (562) 555 2921
FAX: (562) 556 6421
E-MAIL: marmicoc@chilnet.cl
P.Web : \\'\\'\v.marmicoc.cl

* ENLOZADOS CONDOR S.A.
TELEFONO: (562) 525 1963
FAX: (562) 525 2761
E-MAIL: enl.condorréíeutelchile.net

... ".<--

P.Web: \\'v~:..\~...J~~nlozadoscondor.cl

* COMERCIAL DOITE LTOA.
TELEFONO: (562) 556 9336
FAX: (562) 553 9336
E-MAIL: paz((7)ia.c1

* COMERCIAL INDECOR S.A.
TELEFONO: (562) 775 0808
FAX : (562) 773 0797
E-MAIL: mdecoréureuna.cl

* DISTRIBUCION y SERVICIOS D&S (LIDER, ALlVIAC, EKONO)
TELEFONO: (56 2) 200-5000
FAX: (562) 200-5100
EMAIL: info({l)dys.c!
P.WEB: \v~\'\\'.dvs.cl

* IMPORTADORA YOEMAR SOCoLTDA.
TELEFONO: (562) 624 1716
FAX: (562) 624 1619
EMAIL: intolDvoemar.c1

* PRE-UNIC S.A.
tel (56-2) 6396924
fax (56-2) 6397712
Email: contactos(G)preunic.cI
PWeb: \\;\v\v.preunic.cl
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* lBSA S.A.
Te!: (56-2) 696 8268
Fax : (56-2) 672 4804
Emai!: infW.ibsfl .cl
Pweb: \ 'W' V ibsa el

* PRONOBEL S.A.
Te!: (56-2) 533 1911
Fax: (56-2) 538 2394

* IREGUA REGALO S
TELEFONO : (56 2) 218512 1
FAX : (56 2) 2191480
E-MAIL. iregua((Dchilnetcl
PWEB: ,\ \\ \\ i rcgua el

* D. H. EMP RE SAS
TELEFONO: (56-02) 854-3033
FAX : (56-02) 389-1192
E-MAIL. rnruso:.f/·dh@Qresas ~l

PWEB: ww\v.dhempre~as.cl
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Anexo N·~ll - Perfil de MercodD de Ulf!gUtIY

REGIMENDE lMPORTA·CION: .
NCM 7'615.19.00.90 LOS DEMAS"l DE LOS ARTICULOS' DE USO DOMESTICO
illGIENE o TOCADOR y SUS PARTES DE ALUMINIO

~ ·.1\:.. ·u...···A'lN':re'E···L' ·'~E·. :IMP·.l··-:·O····R····I·A······CT·O·'N·.... ~ ',0:'-' '("C"O'N'" ·C·E'R;'·I·TUIC···AD..·.····.O ORlG.. EN.·,...··~. . .-_ U._ .-.~ - '.. .., .J;.1... . .. i .' " •. lí:'. " ,': '

MERCOS{JR)

./' E·xtRAORDINARIO DE ADUANA: VER ESCALA ADJUNTA * .

~ 'TA:SA,,'DE"'S'ERVI:CIOS ADUANER,OS, (T'SA):, ·O~20%.;SOBRE CIF~o:
ms~ '. '

,,~ "'COI\1I'SIONBANCODE LA'REPUB·LICA··ü. ,DEL lJRUGUAY (BROU): 3o/ó
:SOBRE,CIF

./ l. V.A.: 23% SOBRE CIF .

.~ ·ANTICIPO 'D~ NA: 5% SOBRE CIF

~ C'ONTRIBUCIóN AL FINANCIAMlENT'O DE LA SEGURIDAD SOCIAL
(COFIS): 3,6545% SOBRE ·CIF .

./ TASA CONSULAR: 2% SOBRE CIF

:~ HONORARfOS·,·DE8PACHANffi: ,1% SOBRE"CIF (APROX.)

;/ SI ,LA MERCADERlA FUERA DE EXTRAZONA DEBE ABONAR 17,5%
DE ARANCEL DE IMPORTACIÓN.

'. DE 1..001,HASTA 2~;OOO 'DOLARES

.' DE 2"~O'Ol HASTA 8.0'O:Q:'DOLARES

.:. DE 30;001 HASTA lOO.OOOD'OLARES

'& DE tOO~'OOI EN ADELANTE
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. :BA ZA,RES

BAZAR AVEN'IDA S.A.: AV.URUGUAY 11-24 (C.P.l1100), 'FEL (S9,g-2)908.3·447,
. ···FAX {S;98-2)902.1209~MONTEVIDEO. .

C'ONTACTO·:· ,SR~'BERNARD·O~ ·'·NATALEVICH.

E.MAIL: :basar(O.adinet.00111.UV .

BAZARALBION,TV.~ :··,AV~,.MCAL. SOLANO LOPEZ' 18:92; ' (C: .P'~ 11400}·TEL. (5,98-,
2)50'6'.47:24, 508.8'170 TELEFAX (598-2)5'08.9781, MONTEVIDEO. '
CQNTACTO·;.SR...LUIS:·ANSZQLOW'SKY.
E.MAIL: .11.ibion([j¿-ªd~net. con1.u)~.
BAZAR CA'SA MARTINEZ - AV~ 18 DE:' JULIO,200S BIS" (C.P'.11200),TEL. (59:8
2)40g'.4348':MONTEVIDEO.
CONTACTO:: SRA. VIVIANAROTUNNO
E.MAIL: casamartinezStéíhotmail.corn.
BAZAR DE. ORIENTE - ARENAL GRANDE 2438 (C.P·~ 11800):, TEL (5'98
2)203.2126, TELEFAX (598-2) 209.7460, MONTEVIDEO.
CONTACTO: SR. DANIEL KELMANZON.
E.MAlL:. bazardec;(gJ.adlnet.conlJ1Y.
BAZAR LA mERICA-, RINCON 713 (C.P·.lIOOO), TELEFAX (598-2)901.6051,
MONTEVIDEO.
CONTACTO: SRA PATRICIA LOCKHART
E.MAIL: paza.ibe(ª~_adinet.COll1.U)~.

BAZAR IDEAL:·. AV. 8"·DE' OCTUBRE' 3,640· BIS, (C.P. 11400)" TELEFAX (5'98
2)5.08.9112, MONTEVID·EO..
CONTACTO: S·RA. S'U'SA'NA WURL
CHEFER: CUIDADELA 1475 (C.P.I1000), TEL (598-2)900.1228- 901.09·70, FAX
(598-2)902.5782, MONTEVIDEO. '
CONTACTO: SR. ALEJANDRO, CHEVI.
E.MAIL: chefer@p.adinet:~conl.uy .
EXCELSIOR. - CERRO, LARGO 1043 rcr. II 100)" TEL (5'98-2)901.9311, FAX'
(598-2)900.6211, MONTEVIDEO-.
CONTACTO: SR. JOSE LASA
E.~: excelsiocaJ.lTIonte-svideo.conl.UY.
JUAN GOLFARB'·S.A. - RIO:- NEGRO 1617 (C.P. 11100)· TEL (598-2)902.260'6"
FAX (598~2)

902.1269, MONTEVIDEO.
CONTACTO: SR. JOSÉ RAJCHMAN
E.MAIL: g91farb@nlonte'yjdeo.conl.uy.
LEE TOOLS. ) ARENAL GRANDE 2319 (C.P.11800), TEL (598-2)204.3'201, FAX
(598-2)203.6067, MONTEVlQEO.
CONTACTO: ,SR. FABIAN LAGUNA.
E.MAIL: ~oleada(@.rnultired .coln.u.y.
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Anexo N° 12 - Perfil de Mercado de Paraguay

RESTRICCIONES LEGALES A LA IMPORTACION: No existen.

TRATAMIENTO ARANCELARIO DE IMPORTACION: Se hallan en vigencia los
siguientes gravámenes:

POS. ARANC. VIGENTE TRATADO EXTERNO: 7615.19.00.000

7615 ARTICULOS DE USO DOMESTICO, DE HIGIENE O DE TOCADOR, Y SUS
"PARTES, DE ALUMINIO; ESPONJAS, ESTROPAJOS, GUANTES Y ARTICULOS
"SIMILARES PARA FREGAR, LUSTRAR O USOS ANALOGOS, DE ALUMINIO
Los demás (*)
(%) MERCOSUR(%) COMUN(%)
16 O 16

GRAVAMENES y GASTOS ADICIONALES:

- 1.V.A.: 1,5% s/el valor imponible.
- Valoración-Tasa Estadística: 0,5% s/el valor imponible.
- Tasa consular:
-Factura Comercial: U$S 30 p/c despacho
-Conocimiento: U$S 15 p/c despacho
-Certificado de Origen: U$S 25 p/c despacho
- Ley 904/81 del INDI.: 7,0% s/Tasa consular.
- Tasas portuarias: 0,75% síel valor imponible.
- Como de desp.: Variable hasta un 2,5% aprox. slvalor del despacho.

Documentos requeridos:

1 - Factura Comercial.
2 - Conocimiento de Embarque.
3 - Certificado de Origen.
4 - Manifiesto de Carga.

IMPORTADORES: Datos de empresas locales que podrían eventualmente interesarse
en la importación de los productos de que se trata:

PEREZ RAMIREZ y CIA. S.A.
Palma 561 - Asuncien
Te!.: (595-21) 492.385; 441.732

443.362
Fax.: (595-21) 494.072
E-MAIL: perezram@pla.net.com.py

UGARTE S.A.

BRITAM S.A.
Mcal. Lcpez 2929 esq Villa
Olimpia - Asuncién
Te!.: (595-21) 670.4111414
Fax.: (595-21) 682.183

E-MAIL: britam@conexión.com.py

GONZALEZ GIMENEZ y CIA. S.A.c.
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Pte. Franco y Ntra. Sra. de la
Asunción - Asunción
Tel.: (595-21) 498.022
Fax.: (595-21) 446.108
E-MAIL: wortis@pla.net.py

ELVOR S.A.
Mcal. López 973 cfEE.UU. de Am.
Asunción
Tel.: (595-21) 491.345
Fax.: (595-21) 491.345

UGARTE RAMIREZ y CIA. S.A.
Estrella y Ayolas
Asunción
Tel.: (595-21) 490.481
Fax.: (595-21) 446.108

KOSMOS REFRIGERACION
Próceres de Mayo y Ana Díaz
Estigarribia
Te!.: (595-21) 227.288; 212.255
Fax.: (595-21) 213.240
E-MAIL: cosmossapucai.com.py

ATILlO M. REGUERA IMP. EXP.
Av. Eusebio Ayala y Cacique
Arecay - Asunción
Te!.: (595-21) 508.743; 508.951
Fax.: (595-21) 508.150

NICOLAS G. ODDONE S.A.E.C.A.
Rca. Dominicana esq. Schinini y
Vía F,rrea - Asunción
Te!.: (595-21) 207.673; 202.827
Fax.: (595-21) 214.056
E-MAIL: ngosaeca@conexion.com.py

LASER IMPORT
Av. Eusebio Ayala 2995 y Pasaje
Tembetary - Asunción
Te!.: (595-21) 569.1111; 569.1212
Fax.: (595-21) 606.514
E~MAIL: Baudelio.baldovinos@

laserimport. como py

25 de Mayo 713 elAntequera y
Tacuary - Asunción
Tel.: (595-21) 448.840; 494.569

Fax.: (595-21) 490.902

COIMPA S.A.
Palma y Juan E. O'Leary
Asunción
Te!.: (595-21) 492.294; 449.294
Fax.: (595-21) 449.333

SUDAMERICA S.R.L.
Antequera 652 cIL. A. de Herrera
Asunción
Tel.: (595-21) 496.081/2
Fax.: (595-21) 496.08112

SALEMMA y CIA.
Av. Cruz Roja Paraguaya y
H. Petersen - Ruta Mcal. Asunción
Km. 9,5 San Lorenzo - Paraguay
Tel.: (595-21) 520.101; 505.685
Fax.: (595-21) 506.324

DIAZ E HIJOS S.A.
Ceferino Ru¡z y Algodonal
(80.4 mojones) - Asunción
Telefax: (595-21) 523.260/6
E-MAIL: luisito@conexión.com.py

BRISTOL S.R.L.
25 de Mayo y Antequera
Asunción
Te!.: (595-21) 442.346/8

CASA MODESTO CENTURION
Av. Gaspar R. de Francia 1520
c/Perú - Asunción
Te!.: (595-21) 202.183
Telefax: (595-21) 213.845

EL MUNDO ELETRODOMESTICOS
Av. Eusebio Ayala 1464
Asunción
Te!.: (595-21) 202.029; 224.369
Fax.: (595-21) 224.369
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LA CASA DE LAS OFERTAS
EL MUNDO ELECTRODOMESTICOS
Av. Eusebio Ayala 1372
Asunción
Tel.: (595-21) 227.494; 202.029
Fax.: (595-21) 211.691

PACIFICO ELECTRODOMESTICOS
Cerro Cor 551 clM,xico
Asunción
Telefax: (595-21) 447.166; 440.123

RAPSODIA INTERNACIONAL S.R.L.
Gral. Djaz 334 c/Chile
Asunción
Tel.: (595-21) 490.597; 446.525
Fax.: (595-21) 490.597
E-MAIL: rapsodia@rieder.net.py

DAKTONA IMP. EXP. S.A.
Av. Rca. Argentina 470
e/Campos Cervera - Asunción
Telefax: 611.407/8 y 611.053/5
Fax.: (595-21) 611.055
E-MAIL: daktona@multi.net.py

PACIFIC IMPORT
Av. Eusebio Ayala 2995 esq.
Tembetary - Asunción
Tel.: (595-21) 569.1212/4
Fax.: (595-21) 569.1212

ARTAZAHNOS. S.A.
14 DE Mayo 150
Asunción
Telefax: (595-21) 492.601

494.697

- 48-



Proyectode Exportación a Chile
Gustavo José Sabino - Ucenciado en Comercio Internacional

Anexo N° 13 - Ofrecimiento de Servicios

Sistemas Integrados de Logística y Transporte
S.R.L.

Buenos Aires , 08 de Noviembre de
2002

Señores:

Presente

De nuestra mayor consideración:

Al. : Gustavo Sabino

De acuerdo a lo conversado oportunamente, nos es
grato dirigirnos a Uds. a los fines de hacerle llegar nuestra mejor cotización
para el transporte de mercaderías que a continuación se indican.

From: BUE to: Santiago de Chile
Mercadería: Tostadoras

TRANSPORTE TERRESTRE:

by: Camión consolidado

Tramo
Bue - Santiago

Hasta TN
0,5 tn.
0,7 tn .
1 tn.
2 tn.
3 tn .
5 tn .
6 tn.

Hasta M3
1,25 m3
1,50 m3
2,50 m3
5,00 m3
7,50 m3

12,50 m3
15,00 m3

Flete
U$S 200,00
U$S 320,00
U$S 400 ,00
U$S 500 ,00
U$S 570 ,00
U$S 650 ,00
U$S 780,00

TRAMO
Bs. As. I Santiago (Chile)

FLETE
U$S 1.450,00.-

Unidades : Furgones completos , capacidad de carga 85m3 - 100m3 I 22
tons .

Semis, hasta 25,00 ton 183m3

Modalidad de transporte: Puerta a Puerta.

CONDICIONES GENERALES DE TAANSPORTE:

1)- El seguro de la mercadería deberá ser tomado por el Importador I
Exportador, indicando la no-repetición al transportista, ya que el seguro de la
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Cía. De transportes es de Responsabilidad Civil y solo actúa contra el
asegurador del cliente .
2)- El flete deberá ser abonado contra entrega de la mercadería en destino final
al tipo de cambio que se aplique al momento del pago, tomando en cuenta la
cotización actual izada al tipo de cambio vendedor de la fecha.

Sin mas, esperando que esta cotización sea de utilidad, te saludo atte.

Juan Pablo Vidal

S.LL. T. SRL

Tacuari 137 4to "4 J"
(el 071AAE) Buenos Aires - Argentina
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