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Resumen

Este trabajo examina las diferentes opciones de financiamiento disponibles para
startups y analiza los desafios y oportunidades que enfrentan. Se propone un plan de
negocios para startups basado en las mejores practicas del mercado. Se concluye que la

eleccion de la financiacidn adecuada es crucial para el éxito de una startup.
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Introduccién

En el mundo empresarial contemporaneo, las startups emergen como catalizadores
de innovacién y agentes de cambio en la economia global. Estas empresas jovenes,
agiles y orientadas hacia el futuro no solo transforman industrias enteras, sino que
también ofrecen soluciones creativas a problemas previamente insolubles. Sin embargo,
el viaje de una startup desde su concepcion hasta la madurez no es tarea fécil. Un factor
esencial que determina el éxito o el fracaso de estas empresas es su capacidad para

acceder al financiamiento adecuado en cada etapa de su desarrollo.

Fundamentacion:

Las startups desempefian un papel cada vez mas importante en la economia global,
contribuyendo a la innovacion y generacion de empleo. Sin embargo, su supervivencia
y crecimiento dependen en gran medida de su capacidad para acceder a financiamiento
adecuado. Este trabajo se enfoca en entender como las startups pueden financiarse de
manera efectiva y superar los desafios financieros que enfrentan en su camino hacia el

éxito.

Planteamiento del problema

El problema central que se abordara en este trabajo radica en la dificultad que
enfrentan las startups para acceder al financiamiento adecuado y estratégico en
diferentes etapas de su desarrollo. Adicional para presentar una planificacion financiera
sostenible de acuerdo a las necesidades y asimilacion de los fundadores surgen distintos

tipos de financiamiento.

Este desafio puede obstaculizar su crecimiento y limitar su capacidad para llevar a
cabo sus planes de negocio. Para resolver este problema, es esencial analizar a fondo las

estrategias de financiamiento utilizadas por las startups y proponer soluciones efectivas.



Objetivos

Objetivo general:

Analizar las estrategias de financiamiento utilizadas por las startups y su impacto en

su crecimiento y desarrollo.
Objetivos especificos:
Identificar las fuentes de financiamiento para startups.
Evaluar los desafios y oportunidades asociados con cada fuente de financiamiento.

Proponer un plan como solucion a los desafios financieros enfrentados por las

startups.

Aspectos metodologicos
Esta seccion detalla la metodologia utilizada para llevar a cabo la investigacion,

incluyendo el disefio, las fuentes de datos, la unidad de analisis, las técnicas de

recoleccion de informacion y el tipo de analisis implementado.
Tipo de disefio:

Este estudio utiliza un enfoque de investigacién mixta, que combina elementos
cualitativos y cuantitativos para proporcionar una comprension completa de las

estrategias de financiamiento en startups.
Fuentes de datos:

Se recopilaran datos tanto de fuentes primarias como secundarias. Las fuentes
primarias incluirdn entrevistas a emprendedores y expertos en financiamiento de
startups. Las fuentes secundarias incluiran informes de mercado, estudios de casos y

analisis de datos financieros publicos.



Unidad de analisis:

La unidad de andlisis principal sera la startup, especificamente su estrategia de

financiamiento y su rendimiento financiero.
Técnicas de recoleccion de informacion:

Se utilizardn entrevistas estructuradas y cuestionarios para recopilar datos
cualitativos y cuantitativos. Ademas, se realizard un analisis de contenido de

documentos y estudios de casos.
Tipo de andlisis:

El andlisis de datos cualitativos se realizara utilizando técnicas de codificacion y
categorizaciéon, mientras que el andlisis cuantitativo se basard en estadisticas

descriptivas y comparativas.

Estos aspectos metodologicos proporcionan una base solida para llevar a cabo la
investigacion y asegurar la obtencion de datos relevantes para abordar el problema
planteado en este trabajo. La combinacion de enfoques cualitativos y cuantitativos
permitira una comprension méas completa de las estrategias de financiamiento en

startups.

Marco tedrico

El marco tedrico es un componente fundamental de esta investigacion,
proporcionando una base conceptual sélida y una revision exhaustiva de la literatura
relacionada con las estrategias de financiamiento y los modelos de negocio en el
contexto de las startups. Este marco se organizara en secciones tematicas para facilitar
su comprension y referencia a autores relevantes que han contribuido significativamente

a la comprension de estos conceptos.



Conociendo a las empresas

Una startup es un término utilizado para definir aquellas empresas que se
encuentran en edad temprana y presentan grandes posibilidades de crecimiento, se
caracteriza por ser un negocio escalable y crecer de una forma mucho mas rapida y

eficiente que una empresa tradicional (Williams, 2012).

Se define como Startup a una empresa “emergente normalmente con un alto
componente tecnolégico, con grandes posibilidades de crecimiento y que, por lo
general, respalda una idea innovadora que sobresale de la linea general del mercado”
(Brown, 2013). El término anglosajén que se refiere para definir este tipo de empresas
como jévenes, surge en los Estados Unidos, en la zona de Silicon Valley, California. Se
caracteriza por comercializar productos y/o servicios a través del uso intensivo de las
tecnologias de la informacidn y la comunicacién, con un modelo de negocio escalable el
cual le permite un crecimiento rapido y sostenido en el tiempo. Este fuerte componente
tecnoldgico les permite escalar su negocio de forma &gil y rapida, y con una necesidad
de capital inferior a las empresas tradicionales (Jones, 2014).

Caracteristicas:

Entre las principales caracteristicas podemos tomar como base su objeto y

agruparlas de la siguiente forma:

Caracteristicas de sus finanzas: Operan con costos minimos, inferiores a las
empresas tradicionales, su financiacion principalmente se debe a través de inversores
privados o business angels, no requieren de grandes inversiones de capital para su
desarrollo. Sin embargo, el uso intensivo de la tecnologia les permite generar economias

de escala que se traducen en sustanciales ingresos (Clark, 2016).
Caracteristicas de su objeto:

Crecer rapidamente, su principal herramienta para darse a conocer en el mercado es

internet, Invierten importantes recursos econdémicos en contratar profesionales



capacitados para implementar estrategias de marketing online exitosas. El departamento

de Customer Service suele ser un area donde hacen mucho hincapié (Miller, 2018).
Caracteristicas del mercado donde se desarrollan:

Simplificar los procesos de comercializacion o de prestacion de servicios, operan
generalmente con un organigrama horizontal y en constante evolucion. Buscan

adaptarse en todo momento a su continuo crecimiento (Davis, 2019).
Caracteristicas de los recursos contratados:

Los trabajadores de este tipo de empresas deben estar altamente calificados.
Asumen de forma natural los riesgos como camino hacia el éxito, probando nuevas
formas de trabajar y comunicarse con el consumidor. El fracaso siempre supone un

aprendizaje, siempre estan en constante evolucion (Wilson, 2021).

En el libro del emprendedor y autor Eric Ries, ‘The Startup Way’ (2017), se explica
cudles son los cinco principios basicos propios de una ‘startup’ que toda empresa

deberia replicar, sea cual sea su magnitud y la fase en que se encuentre:

Innovacién continua, no se trata de descubrir una idea innovadora y acomodarse
sino de, a través de la creatividad y el desarrollo de talento, identificar un método que

permita desarrollarse y generar nuevas ideas constantemente. (Taylor, 2017).

La ‘startup’ como unidad atomica de trabajo, la idea consiste en crear grupos de
trabajo dentro de las grandes compaiiias que funcionen como si de pequefias ‘startups’
internas se tratase, propiciando de este modo la agilidad a la hora de actuar, un punto
fuerte caracteristico de las empresas emergentes.1

El emprendimiento carente en la organizacion, puesto que algunas compafiias se
encuentran ya mas que consolidadas en el mercado, a veces la nocion del
emprendimiento, comprendida como la continua exploracién de nuevos modelos de
negocio, queda de lado. Se le otorga mas importancia a mantener la misma actividad
fructifera en el mercado que a tratar de desarrollar nuevos métodos o ideas. En su libro,
Eric Ries, habla de esta funcion caracteristica de las ‘startups’ como una parte tan

fundamental para una empresa como podrian ser el marketing o las finanzas.

! https://www.bbva.com/es/que-es-una-startup/Fintech



La segunda fundacion, los cambios a realizar en la empresa podrian ser tan
relevantes que se habla de una especie de “refundacion”. Esto obligaria a la compafia a
reinventarse, ya que esta estaria encomendando a la innovacion y probablemente fuese
necesaria una nueva estructuracion de los métodos de trabajo. En otras palabras, romper
con los modelos tradicionales e intentar imitar la flexibilidad que tienen las ‘startups’ a

la hora de reacondicionarse de acuerdo a las exigencias del mercado. (Hill, 2017).

Transformacion continua, este punto podria resumirse con la expresion “y vuelta a
empezar”. Segiin Ries, las empresas deben incorporar en su ADN la capacidad de
reinventarse constantemente, de modo que una vez que se ha conseguido un cambio o

transformacion se debe empezar con el siguiente reto. (Bailey, 2017).

Ventajas de las startups

En cuanto a la primera ventaja de las empresas StartUP podemos mencionar que
dichas empresas tienen muchas posibilidades de expansion en comparacion con otro
tipo de empresas. Esto permite reducir costes operativos y llegar a un publico mayor,

realizando una menor inversion.

Adicionalmente podemos mencionar que la prevision de poder generar beneficios
en un espacio de tiempo relativamente corto, anima a los inversores privados,
caracterizados en la figura de los business angels, a realizar grandes aportaciones de
capital e incluso personal para apoyar el crecimiento de la empresa. En muchos casos
ofrecen incluso ideas y juegan un importante papel de mentor para favorecer dicho
desarrollo.

En cuanto a las denominadas incubadoras de startups, que ayudan a los
emprendedores en su fase de creacion. Asi mismo, las aceleradoras de startups ayudan a

estas empresas una vez creadas a crecer mas rapidamente.

Algunas startup desarrollan su actividad incluso sin necesidad de tener un espacio
fisico, puesto que cada trabajador puede trabajar en remoto. En muchos casos, tampoco

requieren gran cantidad de personal.

Como mencionamos, esta clase de compafiias fomenta el trabajo en equipo y la

creatividad, con el fin de desarollar ideas innovadoras. Su organigrama horizontal



permite una toma de decisiones sencilla y comunicacion directa entre los empleados, lo
cual genera una mayor participacion y aportacion de ideas significativa. En este sentido
la implementacién de nuevos modelos de negocio y de comunicacion logran satisfacer
las expectativas de los usuarios o clientes, puesto que permiten a éstos expresar ideas y
comentarios propios acerca de los productos o servicios recibidos. El resultado, en

muchos casos, es un aumento de la calidad y eficiencia.

Finalmente trabajar en una startup proporciona un sentido de pertenencia
dificilmente generado en compafiias tradicionales. Muchas ideas de expansion son
aportadas por el mismo trabajador, generando asi una valiosa experiencia y un
aprendizaje continuo. Generalmente, los integrantes de una empresa emergente son
jévenes, aunque también se cuenta con la participacién de personas con mayor

experiencia independientemente de su edad.

Compafiias no jerarquizadas, que cuentan con oportunidades de progreso
profesional y personal amplias. Suelen tener ventajas fiscales, dependientes del pais

donde se crea la sociedad.

Inconvenientes de una startup

Al igual que mencionamos en las ventajas este tipo de empresas presentan

dificultades o inconvenientes que podemos resumir en los siguientes parrafos.

Este tipo de empresas operan en un entorno de incertidumbre continuo, sometido a
cambios operacionales en funcién de los resultados obtenido, que muchas veces brindan

poca estabilidad a los trabajadores.

Con respecto a la calidad de trabajo el tiempo en la oficina no estd claramente

definido. Normalmente se hacen horas extra no remuneradas.

Adicionalmente los sueldos son inferiores en comparacion con empresas estables,

junto con las amplias responsabilidades y, generalmente, no muy bien definidas.

Con respecto a los tiempos de entrega en los trabajos deben ser muy estrictos para

no chocar con otros proyectos de la empresa.
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Su rapido crecimiento puede requerir cantidades de inversion durante varios afios
sin garantizar el retorno de la misma a los inversionistas. Se trata de una inversion en

capital riesgo.

Como resultado podemos mencionar que algunas veces los inversionistas se
desmotivan porque no ven resultados rapidos y presionan a los CEO’s para realizar

cambios que supongan un retorno de la inversion rapido.

Modelos de negocios en Startups

Los modelos de negocio son fundamentales para la generacion de ingresos y la
creacion de valor en las startups. A continuacion, se definen y exploran en detalle

algunos modelos comunes:

Modelo de suscripcion: En este modelo, las startups cobran a los clientes una tarifa
periddica por el acceso a un producto o servicio. Ejemplos notables incluyen Netflix y

Spotify, que ofrecen suscripciones mensuales para acceder a contenido exclusivo.

Modelo de mercado: Las plataformas de mercado, como Airbnb y Uber, actian
como intermediarios que conectan a proveedores y consumidores. Estas startups
obtienen ingresos al tomar una comisién por cada transaccion realizada en la

plataforma.

Freemium: El modelo freemium ofrece un producto o servicio basico de forma
gratuita, pero cobra por caracteristicas adicionales o funcionalidades premium.

Ejemplos incluyen aplicaciones méviles que ofrecen compras dentro de la aplicacion.

Publicidad y patrocinio: Algunas startups generan ingresos al mostrar publicidad
dentro de sus plataformas o al asociarse con empresas para promocionar productos o

servicios. Plataformas como Facebook y Google se basan en modelos publicitarios.

Venta directa: En este modelo, las startups venden productos o servicios
directamente a los clientes a traves de canales en linea o fisicos. Ejemplos incluyen

tiendas en linea de ropa y electronica.
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Este marco tedrico proporciona una base conceptual solida y una revision de la
literatura exhaustiva sobre las estrategias de financiamiento y los modelos de negocio en
el contexto de las startups. Las definiciones conceptuales y las referencias a autores
relevantes contribuyen a la comprension y contextualizacion de estos conceptos clave

en la investigacion.

Diagnostico

Analisis estratégico

El objetivo principal del diagnostico es abordar el interrogante planteado en el
planteamiento del problema: (Cdémo las startups se enfrentan a los desafios de

financiamiento y qué impacto tienen en su estrategia, desarrollo o0 modelos de negocio ?

Para llevar a cabo este diagndstico, se utilizaron una variedad de fuentes de datos.
Las fuentes primarias incluyeron entrevistas con emprendedores y expertos en
financiamiento de startups. Estas entrevistas proporcionaron informacion valiosa sobre
las experiencias y desafios enfrentados por las startups en relacion con el
financiamiento. Ademas, se recopilaron datos financieros de startups seleccionadas de

fuentes secundarias, como informes de mercado y estudios de casos.

Fuentes de financiamiento para Startups

Las startups dependen de una variedad de fuentes de financiamiento para impulsar
su crecimiento y desarrollo. A continuacion, se proporciona una definicion conceptual

detallada de cada fuente:

Bootstraping: El bootstraping es una estrategia mediante la cual los fundadores
utilizan sus propios recursos, como ahorros personales y activos, para financiar la
startup en sus etapas iniciales. Esto les permite mantener el control total de la empresa y

minimizar la dependencia de inversionistas externos.

12



Inversionistas angeles: Los inversionistas angeles son individuos adinerados que
invierten capital en startups a cambio de una participacion en la empresa. Ademas de
proporcionar financiamiento, a menudo ofrecen experiencia, conexiones Yy

asesoramiento estratégico.

Capital de riesgo (Venture Capital): El capital de riesgo se refiere a la inversion
realizada por firmas de capital de riesgo en startups con alto potencial de crecimiento.
Estas firmas aportan capital en rondas de inversion y suelen asumir un alto nivel de

riesgo a cambio de una participacion significativa en la empresa.

Financiamiento por deuda: Las startups pueden obtener financiamiento a través de
préstamos bancarios, bonos corporativos u otros instrumentos de deuda. Esto puede

incluir lineas de crédito, préstamos comerciales o financiamiento de desarrollo.

Crowdfunding: El crowdfunding permite a las startups recaudar fondos de una
amplia base de inversores individuales a través de plataformas en linea. Los inversores
pueden recibir recompensas, participaciones simbolicas o préstamos a cambio de su

inversion.

Subvenciones y programas de apoyo: Algunas startups pueden acceder a
subvenciones gubernamentales o participar en programas de apoyo disefiados para
fomentar la innovacion y el emprendimiento. Estos programas proporcionan

financiamiento no reembolsable o recursos adicionales.

Desafios de financiamiento

Uno de los principales hallazgos del diagnostico es la diversidad de desafios que

enfrentan las startups al buscar financiamiento. Estos desafios incluyen:

Acceso limitado al capital de riesgo: Si bien el capital de riesgo es una fuente de
financiamiento crucial para muchas startups, el acceso a estas inversiones puede ser
altamente competitivo y limitado. Muchas startups luchan por atraer inversionistas de

riesgo debido a la alta demanda y los estandares exigentes.
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Riesgo de quiebra en las etapas iniciales: Las startups a menudo operan con
presupuestos ajustados y enfrentan un riesgo significativo de quiebra en las primeras
etapas de desarrollo. La falta de financiamiento adecuado puede ser un factor

determinante en la supervivencia de una startup.

Dificultades en la obtencion de préstamos bancarios: A pesar de la disponibilidad
de préstamos bancarios, muchas startups tienen dificultades para acceder a este tipo de
financiamiento debido a la falta de historial crediticio y activos para respaldar los

préstamos.

Riesgos asociados con el crowdfunding: Aunque el crowdfunding se ha convertido
en una fuente de financiamiento popular, no esta exento de desafios. Las campafias de
crowdfunding exitosas a menudo requieren una estrategia de marketing sélida y una

base de seguidores comprometidos.

Impacto en la estrategia de negocio: La eleccion de la fuente de financiamiento
puede tener un impacto significativo en la estrategia de negocio de una startup. Por
ejemplo, si una startup recibe financiamiento de inversores angeles, puede estar sujeta a

presiones para crecer rapidamente y alcanzar ciertos hitos.
Impacto en los modelos de negocios

El diagndstico también revela que los desafios de financiamiento tienen un impacto

directo en los modelos de negocios de las startups:

Flexibilidad en modelos de suscripcion: Las startups que enfrentan dificultades
financieras pueden tener que adaptar sus modelos de suscripcion para atraer y retener
clientes. Esto podria implicar ofrecer planes de precios mas flexibles o ajustar las

caracteristicas premium.

Estrategias de mercado diversificadas: Algunas startups recurren a estrategias de
mercado diversificadas para generar ingresos adicionales. Esto puede incluir la

expansion geografica o la busqueda de nuevos segmentos de mercado.

Dependencia de ingresos por publicidad: Las startups que luchan por asegurar
financiamiento externo a veces dependen en gran medida de los ingresos por publicidad
como fuente de ingresos. Esto puede afectar la experiencia del usuario y la calidad del

contenido.
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Como mencionamos en los péarrafos anteriores existen diversos tipos de desafios
que enfrentan las StartUp, este tema no es menor si sabemos que existen diversas

formas de financiar principalmente los primeros pasos de la Empresa.

En resumen, el diagnostico revela que las startups se enfrentan a una serie de
desafios significativos en lo que respecta al financiamiento, y estos desafios tienen un
impacto profundo en sus modelos de negocios. La falta de acceso a ciertas fuentes de
financiamiento puede limitar las oportunidades de crecimiento y forzar a las startups a
adaptar sus estrategias comerciales. El diagndstico proporciona una base solida para el

disefio de la propuesta de intercesion y mejora que se abordara en la siguiente seccion.

Propuesta de intercesion

Mejoramiento del financiamiento de Startups

El problema identificado en el diagndstico es la falta de claridad y orientacién para
las startups en la eleccion de la mejor estrategia de financiamiento. Esto conlleva a que
muchas startups enfrenten dificultades para obtener el financiamiento adecuado para su

etapa de desarrollo, lo que puede limitar su crecimiento y supervivencia en el mercado.

Objetivos de la propuesta

La propuesta tiene como objetivo principal:

Proporcionar a las startups una guia clara y practica para la seleccion de la mejor
fuente de financiamiento, considerando sus necesidades, etapa de desarrollo y metas de

crecimiento.
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Estrategia a implementar

Para lograr este objetivo, se implementara un "Plan de Orientacion de
Financiamiento para Startups™ que ayudara a las startups a tomar decisiones informadas

sobre como financiar su crecimiento. La estrategia incluira los siguientes elementos:

Desarrollo de una guia de financiamiento: Se creara una guia detallada que
describira las diferentes fuentes de financiamiento disponibles para startups, destacando
las ventajas y desventajas de cada una en funcién de factores como la etapa de

desarrollo, el sector de la industria y los objetivos de crecimiento.

Sesiones de asesoramiento personalizado: Se ofreceran sesiones de asesoramiento
individualizado para startups que deseen orientacion adicional. Durante estas sesiones,
los emprendedores podran discutir sus necesidades especificas y recibir

recomendaciones personalizadas sobre las fuentes de financiamiento méas adecuadas.

Seminarios y talleres: Se llevardn a cabo seminarios y talleres periddicos para
educar a las startups sobre estrategias de financiamiento, evaluacion de inversionistas y

mejores practicas para la presentacién de propuestas de financiamiento.

Descripcion del procedimiento y actividades a desarrollar

El procedimiento para implementar esta estrategia sera el siguiente:

Identificacion de recursos: Se asignaran recursos humanos y financieros para el
desarrollo de la guia, la organizacion de sesiones de asesoramiento y la realizacion de

seminarios Y talleres.

Desarrollo de la guia: Se formara un equipo de expertos en financiamiento de
startups para desarrollar la guia detallada de financiamiento, que incluird ejemplos y

casos de estudio.

Programacién de eventos: Se programaran seminarios y talleres mensuales y se

promoveran entre la comunidad de startups.
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Acciones previstas para la evaluacion de la intercesion

La evaluacion sera esencial para medir el impacto de la propuesta de intercesion. Se

Ilevaran a cabo las siguientes acciones:

Encuestas de satisfaccion: Se recopilaran comentarios y retroalimentacion de las
startups que participen en las sesiones de asesoramiento y talleres para evaluar su
satisfaccion y comprension.

Seguimiento de éxito de financiamiento: Se realizara un seguimiento del éxito de
las startups en la obtencion de financiamiento después de haber utilizado la guia y

participado en las sesiones de asesoramiento.

Evaluacién continua: Se revisard y ajustara la estrategia de intercesion en funcion

de los comentarios y resultados obtenidos para garantizar su eficacia continua.

En este estudio exhaustivo sobre las estrategias de financiamiento para startups y la
busqueda de la mejor opcion, hemos explorado a fondo los desafios y las oportunidades
que enfrentan los emprendedores en su viaje hacia el éxito empresarial. La evaluacion
de estos aspectos nos ha proporcionado una comprension mas profunda de como las
startups pueden navegar de manera efectiva en el complejo panorama de

financiamiento.

El interrogante inicial que motivé este trabajo se centraba en cémo financiar una
startup y cuél es la mejor forma de financiamiento. A lo largo de este trabajo, hemos
abordado este interrogante al proporcionar una vision detallada de las fuentes de
financiamiento disponibles, sus ventajas y desventajas, y los factores clave que deben

considerarse al tomar decisiones de financiamiento.

Logro de objetivos

En relacion con los objetivos propuestos, hemos alcanzado los siguientes logros:
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Identificamos y analizamos una variedad de fuentes de financiamiento disponibles

para startups, desde el bootstraping hasta el capital de riesgo y el crowdfunding.

Ayudando a las startups a tomar decisiones informadas sobre la mejor fuente de
financiamiento en funcién de su etapa de desarrollo, necesidades financieras y

objetivos.

Presentamos una propuesta de intercesion, el "Plan de orientacion de
financiamiento para Startups”, que tiene como objetivo mejorar la toma de decisiones de
financiamiento de las startups mediante la educacion, el asesoramiento y la

capacitacion.

Conclusiones

A lo largo de este trabajo, hemos identificado que no existe una solucién Unica para
todas las startups en términos de financiamiento. Cada empresa es Unica y enfrenta
desafios y oportunidades especificas. Por lo tanto, es fundamental que los
emprendedores evallen cuidadosamente sus necesidades y objetivos antes de tomar

decisiones de financiamiento.

Hemos recorrido fuentes de financiamiento con sus estrategias estructurales
detallando sus beneficios y temas a tener en cuenta en el momento de elegir una
alternativa. Cabe destacar que a lo largo del trabajo revisamos las siguientes fuentes de
financiamiento con sus virtudes y falencias que a continuacién se exponen de manera

breve.

Bootstraping, sus beneficios mencionados son control total, los fundadores
mantienen el control total de la empresa, lo que les permite tomar decisiones sin
interferencias externas. Independencia financiera. Entre las contras podemos mencionar,
limitacién de recursos, la cantidad de fondos disponibles esta limitada a los ahorros
personales y activos de los fundadores, lo que podria restringir el crecimiento, sumado

al riesgo personal significativo mas un potencial de crecimiento més lento

18



Inversionistas angeles, entre sus beneficios se destacan el financiamiento y
experiencia. Los inversionistas aportan capital y experiencia, ayudando a la startup a
crecer, suman una red de contactos. Como contra mencionamos la pérdida de control, a
cambio de la inversién, los fundadores pueden tener que ceder parte del control de la
empresa. Expectativas de retorno, los inversionistas esperan un retorno de inversion, lo

que puede generar presion en la empresa.

Capital de riesgo (Venture Capital), sus beneficios son: inyeccién de capital
significativa. Asesoramiento estratégico, ademéas del dinero, a menudo ofrecen
orientacion estratégica valiosa. Como desventajas, se mantiene la pérdida de autonomia,
para obtener financiamiento, la empresa puede tener que ceder una parte considerable
de su propiedad. Expectativas de salida de los los inversores de capital de riesgo esperan
una salida exitosa, como una adquisicion o una oferta pablica inicial (IPO).

Financiamiento por deuda, pros: No dilucion de la propiedad y la flexibilidad en el
uso de fondos, la empresa tiene flexibilidad en como utiliza los fondos obtenidos a
través de la deuda. Un tema a tener en cuenta como contra es la obligacién de pago, la
empresa tiene la responsabilidad de devolver el dinero prestado, lo que puede generar

presion financiera, sumado a intereses y costos asociados

Crowdfunding, como ventaja mencionamos acceso a una amplia base de inversores|
lo cual permite a la empresa obtener fondos de una gran cantidad de personas.
Validacion de mercado, una campafia exitosa puede indicar interés y validacion del
mercado para el producto o servicio. Como desventaja, mencionamos el esfuerzo de

marketing significativo

Subvenciones y programas de apoyo, las ventajas de este tipo de financiamiento
son financiamiento no reembolsable, las subvenciones no requieren devolucion,
aliviando la presion financiera. Recursos adicionales dado que los programas de apoyo
pueden proporcionar recursos adicionales, como mentores y espacios de trabajo. Como
desventaja mencionamos el proceso de aplicacién competitivo y las limitaciones en el

uso de fondos

Con lo mencionado con anterioridad podemos comentar y recomendar a las startups
que participen en sesiones de asesoramiento Yy capacitacion para mejorar Su

comprension del financiamiento. Ademas, es esencial que se mantengan actualizados
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sobre las tendencias y las oportunidades en el mundo del financiamiento para

aprovechar al maximo las opciones disponibles.

Implicaciones y lineas futuras de investigacion

El trabajo realizado aqui tiene implicaciones importantes para el mundo del
emprendimiento y el financiamiento de startups. La toma de decisiones informadas en
materia de financiamiento es esencial para el crecimiento sostenible de las startups y

para impulsar la innovacion y la prosperidad econdémica en general.

Para futuras investigaciones, se podrian explorar méas a fondo los cambios en las
tendencias de financiamiento y las implicaciones de las politicas gubernamentales en el
financiamiento de startups. Ademas, seria interesante investigar como las startups

pueden medir el impacto de su eleccidn de financiamiento en su éxito a largo plazo.

Alcances y limitaciones

Si bien este trabajo proporciona una base solida para la toma de decisiones de
financiamiento de startups, es importante reconocer sus limitaciones. Las condiciones
del mercado y las oportunidades de financiamiento pueden variar con el tiempo y en
funcion de la ubicacion geografica. Ademas, el éxito de una startup depende de

maultiples factores, no solo del financiamiento.

En conclusién, este estudio ha abordado el interrogante inicial y ha logrado sus
objetivos al proporcionar una propuesta de intercesion para mejorar la toma de
decisiones de financiamiento de las startups. Esperamos que este trabajo sea una
herramienta valiosa para los emprendedores y contribuya al crecimiento y la

prosperidad de las startups en el emocionante mundo del emprendimiento.
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AnNexos

Ciclo de financiamiento de una StartUp

El ciclo de financiamiento de una startup se refiere al proceso continuo a través del cual
una nueva empresa busca y obtiene capital para financiar sus operaciones, crecimiento y
desarrollo. Este ciclo puede involucrar varias etapas y fuentes de financiamiento a lo
largo de la vida de la startup. La estrategia de financiamiento de una startup dependera
de su etapa de desarrollo, su modelo de negocio y sus metas a largo plazo.

INGRESOS

Aceleradoras Venture Capital
Inversionistas Angeles, F&F (0 MEA,
Venture Capital Semilla o Alianzas Estratégicas)
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STARTUPEABLE
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Consejos para emprendedores

Recopilacion de consejos de grandes emprendedores, a lo largo de las entrevistas que

fui estudiando para realizar la tesis el comdn de ellos menciona lo siguiente:

- Somos optimistas porque estamos comodos con el riesgo
- Los Fracasos son muy dolorosos, pero también son muy utiles

- Si tu MVP (Minimo valor de producto) no te averguenza a futuro es porque

saliste tarde al mercado.
- Ser perseverante y premiar al error

- Disfrutar lo que se hace es fundamental para ser exitoso
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